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Матеріали доповідей учасників VI (XVIII) Всеукраїнської науково-практичної конференції «Міжнародне науково-технічне співробітництво: принципи, механізми, ефективність» (11-12 березня 2010 р. у м. Києві) охоплюють широке коло питань присвячених актуальним проблемам стратегії та механізмам міжнародного науково-технічного співробітництва, а також підвищенню конкурентоспроможності промислового комплексу України.
Материалы  докладов участников  VI (XVIII) Всеукраинской научно-практической конференции «Международное научно- техническое сотрудничество: принципы, механизмы, эффективность» (11-12 марта 2010 г. в г. Киеве) охватывают широкий круг вопросов, посвященных актуальным проблемам стратегии и механизмам международного научно-технического сотрудничества, а также повышению конкурентоспособности промышленного комплекса Украины.

Reports of participants of the VI (XVIII) Scientific conference «Іnternationl scientific and technical cooperation: principles, mechanisms, efficiency» ( March, 11-12th  2010, Kyiv, Ukraine)  omnibuses wide range of questions devoted actual problems of strategy and mechanisms international scientific cooperation and enhancing the competitiveness of the industrial complex of Ukraine.
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Шановні учасники VI (XVIII)  Всеукраїнської науково-практичної конференції «Міжнародне науково-технічне співробітництво - 2010»!

     Кожен з Вас отримав можливість висловити свої думки, оприлюднити результати наукових пошуків на сторінках збірника матеріалів конференції «МНТС-2010». З проблематики, яка зазначена у назві збірника, ми проводимо конференцію вшосте (VI). Якщо ж заглянути глибше в історію, то рішення про проведення 27-28 травня 1993 р. Першої (з XVIII) конференції з проблем управління підприємством приймалося у 1992 р. на одному із засідань кафедри управління виробництвом Київського політехнічного інституту (нині кафедра менеджменту НТУУ «КПІ»). Співзасновниками тодішньої конференції стали – Інститут державного управління та самоврядування при КМУ, Міжнародний інститут менеджменту «МІМ-Київ». Конференція пройшла під назвою: «Потенціал управлінських систем: питання формування та розвитку».

     Мета проведених конференцій: узагальнення вітчизняного та зарубіжного досвіду з проблем теорії і практики управління основною ланкою економічної «піраміди» держави, світової економіки – підприємством (фірма, корпорація, організація). Саме з підприємства починається формування соціально-економічного потенціалу держави. На підприємстві впроваджуються результати наукових досліджень, проектно-конструкторських робіт, здійснюється технологічна й організаційна підготовка виробництва, відбувається процес виготовлення продукції. Підприємство створює ланцюжок робочих місць. Працівники підприємства отримують можливість розкрити свої здібності, свій творчий потенціал, свій талант. Для підтримання належного рівня потенціалу підприємства власники, керівники, увесь персонал мають піклуватися про ефективне використання трудових, матеріальних, фінансових, інформаційних  ресурсів, застосовувати високопродуктивне обладнання, прогресивну технологію з метою досягнення високого рівня конкурентоспроможності продукції, задоволення всезростаючих потреб споживачів.

     З 2002 року, коли в НТУУ «КПІ» було розпочато підготовку бакалаврів, спеціалістів і магістрів з міжнародної економіки, організатори конференцій дещо змінили їх тематику, зосереджуючи увагу на теоретичних, методологічних, методичних та практичних проблемах здійснення експортної політики, міжнародного науково-технічного співробітництва. В умовах ринкової економіки підприємство виступає виключно як відкрита система з розгалуженими міжнародними партнерськими зв’язками.

      За останні роки в країні накопичилось чимало проблем, пов’язаних з неефективним використанням інтелектуального потенціалу, зниженням темпів технологічного розвитку економіки, падінням рівня конкурентоспроможності продукції вітчизняних товаровиробників, збільшенням  «інноваційного розриву» порівняно з розвиненими країнами. Світова фінансова криза ще більше розкрила розмаїття «вузьких місць» у здійсненні економічної політики держави. Вирішувати накопичені проблеми повинні нинішні керівники й, безперечно, ті, хто прийде їм на зміну завтра, тобто випускники вищих навчальних закладів, фахівці нового покоління з новим мисленням, з новими підходами до ведення бізнесу. 

     Виходячи з висловлених міркувань, члени організаційного комітету намагаються залучити до дискусій на пленарних і секційних засіданнях студентів, починаючи зі студентів-першокурсників, аспірантів, молодих науковців як з України, так і з провідних університетів Росії, Білорусі, Казахстану, Китаю, Болгарії, Польщі, Чехії, Словаччини, Угорщини, Румунії, Сербії, Македонії, Словенії, Хорватії, Греції, Литви, Латвії, Естонії, інших країн, з якими встановлені довгострокові творчі зв’язки.

     Професорсько-викладацький склад кафедри прагне надати студентам глибокі знання з маркетингу, фінансів, управління, світової економіки для успішного поєднання економічних та інженерних знань, найпередовіших досягнень науки, технології, техніки. В організації навчального процесу підготовки фахівців з міжнародної економіки дотримуємося принципів: математизації, комп’ютеризації, лінгвізації, інженеризації, економізації. Безумовно, конкурентні переваги в процесі підготовки фахівців з міжнародної економіки мають знайти відображення в конкурентних перевагах наших випускників на ринку праці, а також у підвищенні конкурентоспроможності підприємств.

     Основними  тематичними напрямами роботи конференції визначено:

1) роль держави в розвитку міжнародного співробітництва (керівник - д.е.н., с.н.с. О. С. Попович);

2) формування національної та регіональної інноваційних систем в контексті сталого розвитку (керівник - д.е.н., професор Д. М. Стеченко);

3) міжнародне співробітництво в інноваційній сфері: досвід та нові підходи (керівник – д.е.н., професор В. П. Соловйов);

4) науково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу країни (керівник - д.е.н., професор В. В. Дергачова);

5) інтеграція національних фінансових ринків (керівник  -  д.е.н.,  професор В. М. Кочетков).

     Зазначені напрями є пріоритетними у науковій діяльності кафедри міжнародної економіки, відповідають стратегічним орієнтирам розвитку НТУУ «КПІ» як університету дослідницького  типу  в підвищенні його ролі та авторитету на вітчизняному і міжнародному ринку надання освітніх послуг.

Доктор економічних наук, 

професор кафедри міжнародної економіки 

НТУУ «КПІ», 

голова організаційного комітету



      Василь Г. Герасимчук

Березень 2010 року    

Вітаю учасників конференції ! 

З 2005 року на базі факультету менеджменту та маркетингу (ФММ) НТУУ «КПІ» проводиться серія конференцій під загальною назвою «Міжнародне науково-технічне співробітництво». Ініціатором заходів була кафедра міжнародної економіки, яка безпосередньо пов’язана з підготовкою фахівців, які знаються на міжнародній торгівлі, володіють інформацією стосовно науково-технічної продукції, орієнтуються у структурі світових ринків високотехнологічної та наукомісткої продукції. 

Факультет менеджменту та маркетингу має багаторічний досвід організаційно-економічної підготовки студентів у НТУУ «КПІ». Історично основою вважається кафедра організації виробництва та економіки промисловості, яка була заснована в 1937 році. Нині у складі ФММ налічується 6 кафедр (менеджменту, промислового маркетингу, математичного моделювання економічних систем, економіки та підприємництва, міжнародної економіки, теоретичної та прикладної економіки). Діє аспірантура. Функціонує Спеціалізована вчена рада з захисту докторських дисертацій. 

Факультет тісно співпрацює з всіма факультетами та інститутами КПІ, забезпечує підтримкою економічної складової при реалізації науково-технічного  потенціалу Київської політехніки, яка вже понад 110 років готовить інженерні кадри, які, у свою чергу, створюють новітні розробки. Досягнення наукових шкіл, експериментальні вироби, серійна продукція підрозділів університету формує низку напрямів науково-технічного прогресу світу. Реалізація цього потенціалу на світових ринках потребує комерціоналізації наукових досягнень, захисту прав інтелектуальної власності, державної підтримки, можливостей виходу на світові ринки. А це досить складне завдання і саме питання стосовно цього планується підняти та обговорити на цій конференції. 

Узагальнюючи вищесказане хочу відмітити наступне, що інтеграція ФММ до європейського та міжнародного наукового, освітнього, підприємницького простору має за мету розвиток міжвузівської співпраці на рівні факультетів, кафедр, які представляють професорсько-викладацький склад, аспіранти, студенти багатьох вищих навчальних закладів з різних країн.

Бажаю учасниками конференції подальшого творчого зростання, успішної реалізації намірів! Натхнення, щастя та успіхів!

З повагою,

декан факультету 

менеджменту та маркетингу

завідувач кафедри міжнародної економіки, 

д.т.н., професор  
                                                                                  О. А. Гавриш

Березень 2010 року    
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Секція 1.
 Роль Держави в розвитку міжнародного співробітництва

Міжнародна передача технологій як інноваційний фактор економічного зростання

Андрієвський А.В., студент НТТУ КПІ  

Поняття „технологія” найчастіше розуміється як сукупність знань про впровадження або вдосконалення машин, обладнання виробництв, що забезпечує обробку, виготовлення, зміну стану, властивостей і форми сировини, матеріалів чи напівфабрикатів, а також про реалізацію продукції. У структуру технології включається і „hardware”, тобто сукупність засобів виробництва, яка необхідна для цих процесів та виробництва благ і послуг.

Міжнародний обмін технологій посідає особливе місце в сучасній системі міжнародної економіки. Це зумовлено такими факторами: в епоху постіндустріальної цивілізації технологія та інформація стали головним чинниками економічного розвитку; відбуваються якісні зміни у міжнародному поділі праці, що характеризуються виділенням наукомісткої спеціалізації та прискореним розвитком науково-технічної кооперації; ринковий характер розвитку міжнародної економіки, що постійно вимагає інновацій; загострення міжнародної конкуренції за науково - технічні ресурси та продукти; настання нової стадії міжнародної конкурентоспроможності країн, де ключовим фактором є інновації.

Міжнародний обмін технологіями стає одним із способів такого насичення, коли поділ праці у сфері науки й промислового освоєння результатів науково-дослідних та конструкторських розробок поглиблює спеціалізацію, а отже, й потребу в кооперації зусиль і капіталів різних країн. Головними центрами, де сконцентровані світові технологічні ресурси, є США, Японія та країни Західної Європи, зокрема члени ЄС.

Проте останнім часом стрімко зростає кількість науково - технічних працівників і, відповідно, зміцнюються позиції у галузі високих технологій тих країн, які раніше належали до країн так званого „третього світу”. Це явище охопило значні райони "третього світу", особливо Тайвань, Таїланд і Сінгапур а також Індія. У цьому плані Україна нині переживає далеко не кращі часи. Більше того, щорічно наукову сферу в Україні залишають 30 тис. учених та спеціалістів. Лише 1% промислових підприємств України займався освоєнням нових технологій. Щодо розвитку інноваційної інфраструктури в Україні перспективним є: будівництво технопарків, обладнаних необхідними комунікаціями і виробничою інфраструктурою, на базі малих підприємств; організація технопарків на базі непрацюючих підприємств, яких достатньо в усіх регіонах.

Враховуючи міжнародний досвід, з метою стимулювання інноваційної діяльності українській державі необхідно визначити свої порівняльні переваги в міжнародній науково-технічній сфері та реалізувати ряд заходів у таких напрямках:

· запровадження фінансово-економічних та податкових інструментів;

· створення системи фондів для фінансування інноваційної діяльності;

· створення механізмів кредитування та інноваційних банків;

· вдосконалення правового та нормативного забезпечення інноваційної діяльності;

· формування науково-дослідної інфраструктури, інформаційної бази та систем консультацій;

На мій погляд пріоритетними напрямами державної політики в інноваційній сфері мають стати такі:

1. розвиток співробітництва українських виробників з лідерами світового ринку та створення спільних підприємств; 

2. доцільне входження українських компаній у мережі закордонних ТНК з метою виходу на захищені зарубіжні ринки високотехнологічних виробів; 

3. підтримка високотехнологічних корпорацій та їхніх міжнародних проектів;

4. активізація та покращення співпраці між представниками ринку і державними органами влади України;

5. створення високоефективної системи телекомунікацій, запровадження новітніх методів передачі та обробки інформації в усіх сферах людської діяльності, забезпечення якнайшвидшої інтеграції України в світовий інформаційний простір 

Таким  чином,  в  умовах  сучасного техноглобалізму визначальною стає концепція міжнародного науково-технологічного співробітництва як запорука успішного розвитку економіки Україні. МНТС має виконувати такі важливі завдання:

- не допускати імпорту в країну застарілих технологій;

- сприяти інтелектуалізації вітчизняного експорту;

- допомагати впровадженню сучасних високоефективних технологій;
- сприяти вільному руху наукових ідей та дослідників між Україною та світом з боку                                  урядів України й інших країн 

Прогрес у науці і техніці – вирішальний чинник нарощення конкурентоспроможності країн у всьому світі. Основу цього процесу складає тісна взаємодія національних економік з приводу об міну й передачі знань. Участь України в міжнародній системі науково-технологічної співпраці дасть шанс вивести економіку на новий етап її розвитку. 
ПРОБЛЕМИ РОЗВИТКУ ЦЕЛЮЛОЗНО-ПАПЕРОВОЇ ПРОМИСЛОВОСТІ УКРАЇНИ
Баглай О. Ю., УС 51с, НТУУ « КПІ»

Целюлозно-паперова промисловість України об’єднує біля 100 підприємств по виробництву паперу і картону та виробів з них, а разом з переробниками, трейдерами, посередниками, науковими, монтажними та спеціалізованими торгівельними організаціями їх налічується більше 300. В галузі працює понад 30 тисяч чоловік [1]. Відсутність в Україні власного виробництва первинних напівфабрикатів поставило підприємства галузі в повну залежність від імпортерів сировинних ресурсів та спонукало їх орієнтуватись на випуск таких видів паперу і картону, які виробляються з вторинного волокна – макулатури. Тому в структурі виробництва паперу і картону переважають такі види як картон тарний, папір для гофрування, картон коробковий, папір санітарно-гігієнічний. Виробництво білих сортів паперу є незначним і недостатнім для потреб ринку України. Як приклад, папір крейдований та папір-основа для шпалер не виробляються в країні і тому імпортуються. Також імпортується 88,6 % паперу для друку і письма, паперу газетного – 74,5 % [2]. 

В Україні на одного жителя сьогодні припадає  34,4 кг паперу та картону на рік, що майже удвічі нижче рівня середньосвітового споживання, який дорівнює 65 кг на рік.  Для прикладу: в країнах Західної Європи, США, Канаді, Японії цей показник складає понад 200кг/рік.  В Європі найвищі показники мають: Бельгія – 333,7, Фінляндія – 333,4, Швеція – 268,0 кілограмів на рік. 

У 2008 році в Україні виготовлено 924,3 тис. т паперу і картону, що склало 98,9 % від рівня попереднього року. Цей показник перевищує показник 1990 року, коли целюлозно-паперова промисловість України мала найвищі показники виробництва. Проте він незрівнянно нижчий за аналогічний у розвинених країнах.  Для порівняння: виробництво паперу і картону у деяких країнах складає: США – 83 млн. т, Китай – 55 млн. т, Японія – 31 млн. т, Фінляндія – 12 млн. т, Росія – 7млн.т [1].

Обсяг експорту картонно-паперової продукції за 2008 рік склав 389,9 тис. т, що на 6,4 % менше, ніж у 2007 році. Продовжує збільшуватись вітчизняний ринок споживання картонно-паперової продукції. У 2008 році він становив 1586,2 тис. т проти 1577,1 тис. т у 2007 році (темп росту – 0,6 %), в якому імпорт складає 1051,8 тис. т, або 66,3 %. Такий рівень долі імпорту спостерігається на протязі останніх чотирьох років.

Найбільшими експортерами картонно-паперової продукції до України є Російська Федерація та Фінляндія, які разом поставляють 50% паперу, картону та виробів з них. Ця частка є стабільною на протязі 2000–2008 років [3]. Найбільше продукції вітчизняних виробників поставляється до Росії – майже 60,0 %. В основному це папір для гофрування, шпалери, тара транспортна картонна, папір санітарно-гігієнічного призначення.
Основними причинами, що стримують подальший розвиток целюлозно-паперової промисловості є:

- недостатній технічний рівень підприємств целюлозно-паперової промисловості, старіння виробничих потужностей, знос основних фондів яких складає понад 60 відсотків, що не забезпечує конкурентноздатності продукції в ринкових умовах;

- відсутність в Україні власного виробництва первинних напівфабрикатів (целюлози та деревної маси);

- недостатнє виробництво білих сортів паперу, у першу чергу, газетного та друкарського. 

Оптимальним варіантом розв’язання цих проблем є впровадження інноваційно-інвестиційного шляху розвитку целюлозно-промислової промисловості, що передбачає: 

- прискорення технологічного оновлення виробництва та впровадження сучасних енергозберігаючих технологій; 

- створення сприятливих умов для залучення інвестицій з метою розвитку галузі та вітчизняного ринку картонно-паперової продукції; 

- сприяння розвитку вітчизняної сировинної бази для картонно-паперових підприємств; 

- розширення асортименту картонно-паперової продукції, розвиток виробництва, насамперед, друкарських видів паперу і картону [1].

Таким чином буде забезпечуватись сталий комплексний розвиток целюлозно-паперової промисловості шляхом реалізації взаємопов'язаних завдань і заходів, спрямованих на створення сировинної бази галузі, технологічне оновлення існуючих та створення нових підприємств на основі використання науково-технічного потенціалу, розширення асортименту та підвищення конкурентноздатності вітчизняної продукції, збільшення експортного потенціалу галузі.
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Використання міжнародного досВіду для удосконалення управління науковими дослідженнями та інноваціями з боку держави.
Балицький Є.В., зав. відділом

Міністерство економіки України
Управління процесами інноваційного розвитку і, зокрема, сферою досліджень і розробок є нагальною проблемою для України. У 2008 році було розпочато дві загально національні програми щодо створення інноваційної інфраструктури та щодо моніторингу інноваційної діяльності в Україні . Нажаль, економічна криза завадила повномасштабній реалізації обох програм, але вже на початковому етапі було проаналізовано міжнародний досвід у цій сфері та розроблено оригінальну методику оцінки інноваційної діяльності на загальнодержавному рівні.    

Як свідчить міжнародний досвід, однією із функцій управління інноваціями є визначення напрямів і встановлення критеріїв підтримки з боку держави. При цьому слід зазначити, що механізми управління з часом змінюються, у відповідності зі змінами в національних потребах. Для ефективного управління інноваціями важливо забезпечити високу якість значної кількості взаємозв’язків. Якщо взаємозв’язки неадекватні або застарілі то механізми управління можуть створювати вузькі місця та викликати збої системи. Різні національні системи управління мають індивідуальний стиль або культуру, які, в свою чергу, йдуть корінням в історію і традиції адміністративного управління.

Оцінка ефективності наборів методів політики передбачає аналіз їх охоплення, актуальності та спрямованості. Під оцінкою охоплення набору методів політики мається на увазі визначення областей і стадій інноваційного процесу, на які спрямовані дані методи політики. Для оцінки актуальності даного набору методів політики необхідно чітко уявляти сильні та слабкі сторони інноваційної системи досліджуваної країни, які необхідно враховувати в наборі методів політики для цієї країни. Для оцінки спрямованості конкретного набору методів політики існує потреба в розумінні наступних аспектів: спрямованість інструментів інноваційної політики;  взаємозв’язок між спрямованістю досліджень і інновацій; типи інструментів, що використовуються; орієнтованість інноваційної політики на використання активних або пасивних інструментів.

Важливою особливістю України є відносно гостра  необхідність оцінки діяльності науково-технологічних організацій (НТО). Це стосується не тільки регулярних річних або середньострокових оцінок НТО, але й інституційних оцінок, що проводяться з метою реструктуризації всієї системи НТО шляхом зміни структури і організації дослідницьких інститутів і їх дослідницької діяльності.

Проте необхідно відмітити, що хоча кількість інструментів і механізмів реалізації інноваційної політики у всіх країнах „наздоганяючого розвитку”, до групи яких належить і Україна, збільшилась, виникає питання щодо їх індивідуальної ефективності та загальної узгодженості наборів методів політики. При оцінці ефективності та узгодженості методів стимулювання інновацій необхідно враховувати два наступні моменти:

 По-перше, ефективність окремих інструментів політики слід розглядати в контексті національних інноваційних систем із урахуванням конкретних цілей застосування досліджуваних інструментів в цих системах. Кожний такий інструмент слід розглядати в контексті більш широкого портфелю методів політики й інноваційної системи, в якій він функціонує. Для того, щоб ефективний набір інструментів політики працював з найбільшою віддачею, необхідно забезпечити взаємодію та синергізм його компонентів. В цьому контексті вимірювання відносної ефективності можна провадити, використовуючи комплексні методологічні підходи, а також шляхом консультацій з зацікавленими сторонами та органами, що використовують відповідні інструменти політики.

По-друге, адекватні системи управління являються необхідними для ефективної роботи національної інноваційної системи, але самі по собі вони не можу забезпечити таку роботу. Успіх інноваційної діяльності залежить від більш широкого кола факторів, що виходять за рамки власно інноваційної політики та включають як базові умови, так і різноманітні фактори нетехнологічного характеру. Слід також відзначити, що жодний окремо взятий підхід до оцінки інноваційної діяльності не забезпечує якісного виконання цієї роботи. Необхідно застосовувати комбінації різних підходів і перевіряти отримані результати на відповідність.

Міністерство економіки розробило у 2009 році спеціальну методику оцінки ефективності інноваційної діяльності, що базується на показниках вітчизняної статистики та максимально наближається за своїм змістом до процедур та показників, що використовуються у країнах ОЕСР. Запропонований набір включає 21 комплексний показник, що може бути використаний на рівні країни або регіону та забезпечує порівняння із показниками розвинених країн світу. 

Оценка государственной программы по обеспечению аграриев топливом

Бисултанова И.С., УС-51с, НТУУ « КПІ»


Во время посевной и уборочной компаний обычно остро встает проблема потребности в мазуте, а цены на него довольно высокие в нашей стране. Проанализировав украинский рынок нефтепродуктов можно выявить ряд проблем, которые требуют незамедлительного решениия:

- отсутствие механизма защиты интересов потребителей в условиях повышения цен;

- низкий уровень платежеспособности промышленных потребителей, в частности сельскохозяйственных предприятий;

- отсутствие экономических механизмов регулирования состояния рынка в случае недостаточного его обеспечения энергоресурсами[1].


В связи с этим, одной из первоочередных задач правительства была необходимость выработать экономические механизмы регулирования состояния рынка нефтепродуктов в Украине. 


Учитывая высокий удельный вес энергоресурсов в себестоимости сельскохозяйственной продукции,  малейшее подорожание топлива делает продукцию украинских производителей неконкурентоспособной и приводит к большим убыткам. К тому же низкая платежеспособность сельскохозяйственных предприятий зачастую  вообще ставит под большой вопрос возможность проведения полевых и уборочных компаний. С начала 2009 года оптовые цены, по которым предприятия агропромышленного комплекса приобретали топливо, за это время выросли: дизтопливо – на 34%, бензин – на 32% [1]. 

Диспаритет цен, зависимость Украины от импортных энергоресурсов, низкая платежеспособность сельскохозяйственных предприятий – основные причины несовпадения структуры себестоимости и энергоемкости производства продукции сельского хозяйства. Влияние элементов энергетических и денежных затрат на изменение объема сельскохозяйственного производства неодинаковый. Поэтому во время поисков резервных путей снижения себестоимости сельскохозяйственной продукции, важно уделять должное внимание анализу ее энергоемкости. 

В 2009 году впервые Украине удалось избежать сезонного увеличения потребления топлива, вызываемого посевной и уборочной компаниями. В связи с кризисом в стране снизилось потребление нефтепродуктов, в связи с чем на рынке образовались определенные излишки топлива, которые позволили избежать ажиотажа весной и осенью 2009 года. 

В 2009 году была успешно проведена государственная программа по обеспечению аграриев льготным топливом. Об этом может свидетельствовать отсутствие дефицита топлива, а также приемлемые для аграриев и нефтетрейдеров цены на ресурс [2]. 

На протяжении года правительством было издано три распоряжения, обязывающие обеспечить аграриев топливом. Поставляла топливо компания «Укргаздобыча». В феврале-мае необходимо было поставить 52 тыс. т  дизельного топлива по цене 4200 грн/т и 68 тыс. т бензина по цене 4000 грн/т (с учетом НДС). Но на деле было поставлено намного меньше, всего 26,7 тыс.т дизтоплива и 16,2 тыс. т бензина.  В июне по второму распоряжению был поставлен практически весь запланированный объем и реализован. Последним распоряжением Кабмина от 23 июля поручено в период сентября-ноября 33 тыс. т дизельного топлива по цене 4900 грн/т и 51 тыс. т бензина по 5500 грн/т. Топливо распределяли в регионах во всех трех случаях пропорционально посевной площади, а отбор операторов-поставщиков проводили облгосадминистрации [3].

На протяжении года отношение трейдеров и аграриев к инициативам правительства менялось. Весной к госпрограмме не было особого интереса в связи с незначительной разницей в цене между льготными нефтепродуктами и рынком. В марте сельхозпроизводители, покупая топливо в рамках помощи правительствам, могли сэкономить лишь около 200 грн/т. 

Но летом ситуация резко изменилась. Цены на топливо на розничном рынке шли вверх, в то время как отгрузки с Шебелинки шли по фиксированной цене. Разница по дизельному топливу превысила 500 грн/т [2]. 

Для аграриев появилась возможность сэкономить. Осенью тенденция сохранилась, и на начало ноября по госпрограмме аграрии могли покупать дизтопливо почти на 2000 грн/, а бензин на 2500 грн/т дешевле, чем на розничном рынке [1]. 

Данная программа оказалась выгодной как для аграриев, так и для нефтетрейдеров, о чем свидетельствует большое количество крупных и известных на топливном рынке компаний, которые приняли в этой программе участие (например, ТД «Континиум Галичина», «Нефтек Оил», «Параллель», ВП «Надежда», «Рур груп»). Нефтетрейдеры, за счет больших объемов отгрузки сельхозпроизводителям, смогли компенсировать обвалившиеся продажи в рознице и опте, а аграрии в свою очередь смогли без перебоев собрать урожай.   
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Елементи і фактори економічної безпеки держави
Галла Н. М., асистент кафедри туризму, аспірант,

Донецький національний університет економіки і торгівлі 

імені Михайла Туган-Барановського

Гарантом економічної та політичної незалежності держави є економіка. Спостерігається пряма залежність між рівнем розвитку економічного потенціалу держави і ступенем її залежності від міжнародних ринків та впливу економіки інших держав.

Економічна безпека держави — це стан захищеності життєво важливих інтересів громадян, суспільства і національних інтересів держави від негативного впливу широкого кола факторів [1, с 24].

Елементи економічної безпеки держави:

· Наявність власних управлінських кадрів на всіх рівнях управління.

· Економічно обґрунтована бюджетно-фінансова політика держави

· Наявність розвинутої економічної інфраструктури: господарюючих суб’єктів  - вільних підприємців, фермерів, малих, середніх та великих підприємств; банківської мережі; страхових, інвестиційних та інших фондів; товарних бірж й інших організацій і посередників, які функціонують на ринках.

· Внутрішні інвестиції.

· Мобілізаційна підготовка економіки, території та комунікацій. Першочергове значення тут мають стратегічні матеріали і товари, необхідні для національної оборони.

· Державні резерви.

· Система стандартизації. В розвинутих країнах  стандартизація ефективно  вписується в загальні механізми господарювання і регулювання економіки. Невідповідність національних стандартів міжнародним вимогам знижує інтеграційні та економічні можливості країни.

· Правовий захист суб’єктів підприємницької діяльності в даній державі. Цей факт прямо впливає на економічну безпеку  регіонів, підприємництва в цілому та підприємців зокрема. 

Загрози економічної безпеці держави. Україна отримала від колишнього Радянського Союзу гіпертрофовану структуру народного господарства, державних монополізм у системі управління, технологічну відсталість виробництва, значну імпортну залежність від постачання енергоресурсів та інших стратегічно важливих товарів і сировини.

 Перерахуємо основні фактори, які складають загрозу економічної безпеки держави [2, с. 35].

· Звертання наукомістких виробництв.

· Відсутність розвинутої банківської системи та системи страхування, а також гарантійних організацій.

· Дефіцит державного бюджету та інфляція. 

· Велика частина вивезеного за межі країни капіталу, занадто  великий вивіз стратегічно  важливих товарів та ресурсів; зниження вартості підприємств, що приватизуються, в тих випадках, коли вони продаються зарубіжним підприємцям.

· Непомірно високі  податки на виробника, за допомогою яких придушуються власний виробник  і відкривається шлях для захоплення вітчизняного ринку іноземними виробниками. При цьому загроза економічної безпеки криється ще й в тому що виробники зацікавленні приховувати дійсні обсяги виробництва, щоб уникнути сплати непомірно великих податків.

· Низький рівень достовірності стратегічних даних в економіці. Офіційна державна статистика України з року в рік фіксує  падіння виробництва в державному секторі економіки. Одночасно органи статистики не можуть налагодити  облік виробництва продукції та послуг новоствореними підприємствами, фірмами та окремими підприємцями.  Так колективні і приватні торгівельні підприємства України впродовж декількох років багаторазово збільшили товарообороти, підвищили якість торгівельних послуг, а державна статистика постійно фіксує зниження цих показників в цілому по державі.  Недостовірна інформація наносить значної шкоди державі:  вона деморалізує населення, викликає недовіру потенційних зарубіжних та вітчизняних інвесторів, сприяє витіканню капіталів з країни, створює передумови для спекулятивного маніпулювання інформацією  в інтересах окремих груп населення, в першу чергу консерваторів та противників економічних реформ.

· Злидні та бідність більшої частини населення, високий рівень безробіття, страйки.

Очікувані наслідки вступу України до СОТ для підприємництва

Глушко Павло, УС-51с, НТУУ « КПІ»
Головною перевагою, яку отримають українські підприємці внаслідок вступу України до СОТ, стане створення прозорого та передбачуваного ділового середовища в Україні. Це означає, що адміністративні процедури не будуть часто змінюватися і не будуть запроваджуватися заходи на користь лише окремих підприємств. Зараз Урядом взято курс на загальне спрощення адміністративних процедур в цілому. В цьому напрямку продовжується процес оптимізації системи стандартизації, сертифікації, застосування санітарних та фітосанітарних заходів у відповідності до міжнародних стандартів.

Важливим для українського бізнесу має стати спрощення митних процедур та збільшення їх прозорості й контрольованості. На сьогодні майже всі торговельні партнери України визнають, що процедури митного оформлення при імпорті є одними з основних нетарифних бар’єрів у торгівлі. 

У секторі сільського господарства основні вигоди від вступу отримають виробники зернових та олійних культур. Україна зобов’язалась скасувати кількісні обмеження на експорт зернових, зменшити ставку експортних тарифів на насіння соняшнику з 17 до 10 % впродовж 6 років та скасувати експортні індикативні ціни. Все це дасть можливість сільгоспвиробникам отримувати вищу ціну за свою продукцію на світових ринках. [1]

В цілому, кожне підприємство є одночасно виробником товарів або послуг та споживачем певних товарів та послуг. Як споживач, підприємство виграє від збільшення асортименту товарів та послуг на ринку, підвищення конкуренції сприятиме зниженню цін та підвищенню рівня сервісу. Така ситуація створить рівні можливості для всіх суб’єктів підприємницької діяльності, що сприятиме розвитку найбільш ефективних підприємств. Це, в свою чергу, позитивним чином впливатиме на оздоровлення та підвищення конкурентоспроможності економіки, створюватиме сприятливий інвестиційний клімат в Україні.

Поглиблення міжнародної співпраці через членство України в СОТ та лібералізація підприємницької діяльності у відповідності до міжнародних принципів та правил надасть малому бізнесу нові можливості для його поступового розвитку. Тому, малий бізнес найбільшою мірою зацікавлений, щоб внутрішні умови господарювання відповідали міжнародним правилам ведення бізнесу, в тому числі й тим, що закріплені в угодах СОТ. [2]
Однак, членство в СОТ, хоча і створює можливості розвитку бізнесу, але не є гарантією того, що ці можливості будуть реалізовані. Не всі галузі економіки зможуть мати позитивні наслідки від вступу до СОТ. Міжнародні експерти прогнозують, що вступ до СОТ одразу надасть переваги виробникам у металургійній галузі та хімічної продукції, які намагаються боротись з антидемпінговими проблемами, але інші галузі, сільське господарство та автомобілебудування, напевно зазнають втрат. 

Певною мірою можуть постраждати підприємства, які працюють завдяки численним пільгам, які передбачені чинним законодавством України, але не відповідають загальноприйнятій міжнародній практиці, зокрема, положенням угод СОТ.

Лише за сприяння держави підприємці можуть сповна використати резерви розвитку, що з’являться після набуття Україною членства в СОТ. На державному рівні членство в СОТ має стати стимулом для створення стабільного законодавства, привабливого ринкового та інвестиційного середовища, яке сприятиме проведенню структурної перебудови та модернізації економіки в цілому та окремих її галузей, підвищенню потенціалу експортно-технологічних виробництв, а також розширенню присутності на зовнішніх ринках. [3].

Говорячи про можливі позитивні і негативні наслідки від вступу України до СОТ для підприємств усіх форм власності, необхідно зазначити, що  за умов досягнення кращої якості продукції та високої продуктивності праці виграватимуть підприємства експортоорієнтованих галузей. Проте, ті підприємства, чия діяльність зосереджена на внутрішньому ринку, потребують уваги з боку держави та адекватних інструментів економічного регулювання. [4]. 
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Роль держави в розвитку міжнародного співробітництва.
Грищенко І. О., студентка групи УК-81, НТУУ’КПІ’
Діяльність держави, в особі відповідних органів, в галузі розвитку міжнародного співробітництва направлена на  покращення взаємовідносин в рамках науково-технічної, інноваційної  та загалом інвеcтиційної політики, розроблення плану дій  щодо боротьби з  корупцією, торгівлею людьми та глобальних заходів виходу з кризового стану. Світова фінансово-економічна криза, що мала свій початок у США, не була єдиним поштовхом, а скоріше  прискорила процес наближення до теперішньої ситуації, а саме: зростання державного боргу та нестабільність економіки і банківського сектору, невизначеність політики НБУ щодо регулювання руху капіталу для обмеження обороту іноземної валюти  та колосальний дефіцит бюджету, банкрутства підприємств, та як наслідок падіння купівельної спроможності громадян, переорієнтації тільки на товари та послуги першої необхідності, масові неплатежі за кредитами як фізичними так і юридичними особами. 

Антикорупційна діяльність в період 08.2008-12.2009р. 17 липня 2008 року у Тбілісі відбулося чергове засідання Координаційної ради генеральних прокурорів держав-учасниць СНД. За результатами засідання ухвалено ряд рішень, зокрема, щодо розробки Програми співробітництва генеральних прокуратур держав-учасниць СНД у сфері боротьби з торгівлею людьми на 2008-2010 роки та Угоди про співробітництво генеральних прокуратур держав-учасниць СНД в боротьбі з торгівлею людьми, органами та тканинами людини.

Тренінг стамбульського плану дій щодо боротьби з корупцією відбувся 15-17 грудня 2008 року в м. Базель та став одним з перших кроків проекту співробітництва, який з 2003 року впроваджується Організацією економічного співробітництва та розвитку для таких країн як Азербайджан, Вірменія, Казахстан, Киргизія, Таджикистан та Україна на добровільній основі. В ході виконання проекту передбачається перегляд національного антикорупційного законодавства країн-учасниць. Проведення другого раунду моніторингу передбачено на 2009-2010 роки відповідно до методології Антикорупційної мережі OECD, прийнятої 30 серпня 2008 року .

14-16 листопада 2009 року в м. Дубаї відбулася Шоста регіональна конференція Міжнародної асоціації прокурорів (МАП) для країн Близького Сходу, Азії та Тихоокеанського регіону на тему: «Прокуратура в 21 сторіччі». Положення проекту міжвідомчої угоди передбачають можливість співробітництва сторін щодо взаємного обміну досвідом та інформацією про законодавство і практику його застосування, передачу інформаційних матеріалів прокурорсько-слідчої діяльності тощо.  Підписання Меморандуму послугує подальшому розвитку двосторонніх відносин між органами прокуратури України та Об’єднаних Арабських Еміратів, а також підвищенню ефективності боротьби з транснаціональною злочинністю.

Інвестиційна діяльність. Рада директорів Міжнародного валютного фонду завершила другий перегляд програми співробітництва з Україною і схвалила виділення третього траншу кредиту на суму близько 3,3 млрд. доларів. Загальна сума виділених Україні на даний момент траншів за програмою stand-by склала 10,9 млрд. доларів. МВФ ухвалив рішення про ненадання четвертого траншу у зв'язку з ухваленням закону про підвищення соціальних стандартів та з-за неприйняття бюджету на 2010 рік.

Активне українсько-лівійське співробітництво на найвищому рівні призвело до розгляду можливості Лівії вкладання коштів у новий нафтопереробний завод в Україні, а також була задекларована нею зацікавленість у придбанні у нашій країні мережі існуючих АЗС. Libyan Investment Authority придивляється до будівництва терміналу в Борисполі, а також курирує проект «100 тис. гектарів». Він передбачає створення в Україні СП, яке б оперувало землею площею до 100 тис. га для вирощування зернових та їх експорту в Лівію та інші держави. Цей же фонд цікавиться аналогічними проектами  в області тваринництва, а також, очевидно, буде займатися проектами по будівництву НПЗ і мережі АЗС.

Заходи стимулювання міжнародної торгівлі. Звільнення від сплати ввізного мита обладнання та комплектуючих виробів до нього, що не виробляються в Україні та ввозяться на митну територію України підприємствами переробної промисловості, подовження до 31 грудня 2013 року дії Закону України "Про розвиток автомобільної промисловості України", віднесення виробництва автомобілів, обладнання, комплектуючих виробів, розробки та впровадження новітніх технологій для складання та виготовлення автомобілів до стратегічних напрямків інноваційної діяльності. 
Отже, у 2008-2009рр. урядом України було проведено низку заходів, спрямованих на розвиток міжнародного співробітництва, недостатніх для виходу держави з кризового стану через непривабливість українського ринку для закордонних інвесторів, оскільки в країні панує нестабільна  політична ситуація. Тобто для забезпечення прогресуючого міжнародного співробітництва необхідно, в першу чергу, створити підґрунтя всередині країни та заслужити імідж перспективної та стабільної держави: ВР прийняти низку законів, пов’язаних з  «латанням прогалин» у законодавстві (забезпечення однозначності їх тлумачення), сприянню розвитку малого та середнього бізнесу як для створення товарів та послуг зорієнтованих на внутрішній  ринок збуту так і на експорт, підвищити заробітні плати державним службовцям нижчих рівнів та штрафні санкції в сотні разів за розповсюдження корупційних схем.
Сучасні тенденції розвитку ринку міжнародних авіаперевезень

Грушак З.М., аспірант,

Національний авіаційний університет
Авіація є однією з найважливіших секторів економіки, ефективне функціонування якої є необхідною умовою розвитку зовнішньоекономічної діяльності, задоволення потреб населення і суспільного виробництва в повітряних перевезеннях, забезпечення захисту економічних інтересів України на міжнародному ринку. В умовах глобалізації світової економіки авіація стає важливим елементом інтеграції України в сучасну систему міжнародних економічних зв'язків. Міжнародний авіаційний транспорт безпосередньо відображає розвиток міжнародної економіки. Авіаційні перевезення пов’язані ще і з іншими супутніми секторами економіки, такими як авіабудування, туризм.

Основною тенденцією діяльності авіакомпаній у світі протягом 2008-2009 рр. є загальний спад перевезень, в наслідок економічної кризи у світі. Останній спад перевезень відбувся ще у 1990 –х роках. А протягом 2000-х було відображено постійний ріст. Авіаційний транспорт пережив за останні десятиліття кілька спадів і ріст в середньому становив  5% на рік. Що дає впевненість, що криза в авіаційному секторі явище виключно тимчасове. 

Аналіз обсягів виконаних повітряних перевезень у світі в 2008 році, показав значне уповільнення темпів росту обсягів як пасажирських, так і вантажних перевезень. Загальний обсяг перевезень регулярними рейсами авіакомпаній у 190 державах-членах ICАО склав приблизно 2 271 млн. пасажирів і близько 40 млн. тонн вантажів. Динаміка річного приросту авіаперевезень в світі у 2000-2008 рр. відображено в рис. 1. 

Проте, підсумки діяльності українського авіаційного сектору за 2008 рік свідчать про збереження у цілому позитивних тенденцій розвитку, не дивлячись на погіршення наприкінці року ситуації на ринку авіаперевезень в зв’язку з розгортанням міжнародної кризи. За останні 8 років обсяги пасажирських перевезень вітчизняних авіакомпаній зросли майже в 4,5 рази, вантажних – в 1,5 рази, кількість обслугованих ДП ОПР «Украерорух» польотів у повітряному просторі України - в 2,5 рази.  
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Рис. 1.  Динаміка річного приросту авіаперевезень в світі у 2000-2008 рр.

Спостерігається тенденція збільшення кількості пасажирів у 2008 році, що користуються  послугами вітчизняних авіаперевізників та становить 6,2 млн. пасажирів. Забезпечено зростання обсягів перевезень як на міжнародних, так і на внутрішніх лініях. Домінуюче положення займають 4 провідні пасажирські авіаперевізники "Аеросвіт", "Міжнародні авіалінії України", "Донбасаеро" та "Дніпроавіа", які виконують близько 82 відсотків авіаперевезень. 

Для забезпечення сталого розвитку, на нашу думку, повинні виконуватися наступні умови конкурентного ринку: вільний доступ до технологій; наявність реальної погрози потенційної конкуренції; незначні витрати входу; реалізація стратегії "вдарити й утекти" для потенційних конкурентів (увійти на ринок, дістати прибуток і залишити ринок без додаткових витрат).

Нажаль український ринок авіаційних перевезень не відповідає даним вимогам.

Таким чином ми можемо зробити висновок, що ринок авіаційних перевезень в Україні нажаль не є конкурентним. Проте, тенденції, що склались на ринку авіаційних перевезень дають надію на те, що криза, що авіакомпанії України зможуть не лише вижити на ринку міжнародних перевезень, а й стати сильними конкурентами.
проблема управління сучасними ризиками суб’єктів електроенергетики в умовах реформування енергетичних ринків

Гусєва І.І., , НТУУ « КПІ»
Реформування електроенергетичної системи (ЕЕС) України передбачає перехід на ринкові відносини, лібералізацію ринку, створення оптового ринку електроенергії, вдосконалення цінової політики за рахунок створення умов для конкуренції, які дозволять покупцям і продавцям на основі вільного попиту і пропозиції укладати операції по ринкових цінах, та забезпечення надійного постачання і оплати придбаної електроенергії і потужності.

За даних умов існує імовірність виникнення якісно нових ризиків, обумовлених, перш за все, формуванням різних груп суб'єктів відносин у процесі функціонування й розвитку ЕЕС. Різносторонність інтересів конкуруючих суб'єктів ринку обумовлено принципово новим механізмом встановлення відпускних цін. В період існування природних монополій ціни на різні види енергії визначалися з витрат на виробництво і транспорт. З появою конкуруючих суб'єктів ринку ціни встановлюються за результатами щорічних торгів, на яких котируються як «спотові» контракти (постачання наступного дня після оплати), так і контракти, де термін постачання може мінятися в межах року. Тому більшість суб'єктів ринкових відносин в серйозній мірі схильна до фінансових ризиків, пов'язаних з комерційними аспектами їх діяльності. 
Постає проблема вибору інструментів мінімізації такого роду ризиків. Якщо ризики коливання цін на електроенергію в секторі вільної торгівлі можна хеджувати (страхувати) за допомогою специфічних строкових фінансових контрактів, що реалізуються через спеціальні електроенергетичні біржі або через універсальні біржі, то ризики зростання цін на паливо і інші матеріальні ресурси енергопідприємств вимагають інших, менш стандартних рішень. Найбільш очевидним напрямом вирішення даної проблеми є, на думку [1], створення вертикально інтегрованих компаній, до складу яких входять окрім безпосередньо енергогенеруючих підприємств також і підприємства по видобутку і переробці різних видів енергетичного палива. 
У зв'язку з цим істотно зросла необхідність обліку багатокритеріальності і множинності інтересів в процесі обґрунтування рішень, значно збільшилася невизначеність умов розвитку фінансового ринку (як інституції формування фінансових механізмів і базових інструментів управління ризиками в енергетиці ) і електроенергетики (форм торгівлі електроенергією). 

Проте сформовані в даний час енергетичні ринки за низкою ознак суттєво відрізняються від традиційних фінансових ринків, що ускладнює процедуру ціноутворення і розробку механізмів новоутворених факторів ризику. Згідно [2], в таблиці 1 приведений перелік основних відмінностей.

Таблиця 1 ‑ Відмінності енергетичного і фінансового ринків [2]

	Ознака
	Енергетичний ринок
	Фінансовий ринок

	Вік ринку
	Відносно новий 
	Кілька десятиліть

	Важелі ціноутворення
	Багато, складні
	Кілька, прості

	Вплив економічних циклів
	Слабкий
	Сильний

	Частота змін
	Висока
	Низька

	Вплив зберігання і доставки
	Значний
	Немає

	Зв'язок між коротко- і довгостроковими контрактами 
	Низька
	Висока

	Сезонність
	Ключова для електроенергії та газу
	Немає

	Регулювання
	Змінюється від слабкого до значного
	Слабке

	Ринкова активність
	Низька
	Висока

	Централізація ринку
	Децентралізований
	Централізований

	Складність контрактів похідних цінних паперів (деривативів)
	Досить складна
	Відносно проста процедура


Не дивлячись на низку особливостей енергетичних ринків, для управління новоутвореними ризиками застосовуються сучасні методи і інструменти ризик-менеджменту. Згідно [3, С.71.], до інструментів ризик-менеджменту, які використовуються на електроенергетичному ринку відносять: форварди, ф’ючерси, опціони та свопи.
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Украина и ВТО: ожидания и действительность.

Давидко И.С., бакалавр,  НТУУ «КПИ»

Оказавшись "за бортом" ВТО, организации, контролирующей 90% мировой торговли, Украина оказалась бы за пределами территории "цивилизованного обмена". Например, проблема антидемпинговых процессов в отношении украинских товаров. Под угрозой применения подобных мер находится экспорт товаров на сумму около $4 млрд., что составляет не менее 35% всего объема экспортных поставок [по данным института экономики промышленности НАН Украины, директор института - академик НАН Украины Амоша А]. Причина подобных дискриминационных мер - Украина до сих пор не признана страной с рыночной экономикой. 

Благодаря вступлению Украины в ВТО, потребители получают более широкий выбор продуктов с более широким спектром качества. К тому же успех импортных товаров и услуг подстегнет внутренних производителей к конкуренции. Если говорить о средне- и долгосрочной перспективе, то вступление Украины в ВТО способствует дополнительному росту благосостояния украинцев на 3%, а ВВП страны увеличиться на 1,5-1,7%. 

Однако, опыт первых стран СНГ, уже ставших полноправными членами ВТО, развеял многие мифы о тех неоспоримых выгодах, которые дает государству членство в данной организации. Например, ситуация с Кыргызстаном. Это государство, как известно, входит в категорию бедных стран, и его руководство рассматривало членство в ВТО как возможность на порядок улучшить экономические показатели за счет открытости своего рынка для богатых иностранных партнеров. Расчет оказался неверным - за время своего членства в ВТО экономика Кыргызстана деградировала в еще большей степени. Так, поток прямых иностранных инвестиций сократился втрое - до уровня $37 млн., объем торговли с западными странами ежегодно сокращался на 5-10%, стремительно росло число граждан, живущих за чертой бедности (сегодня таких более 80% от числа всего населения), продолжает стабильно снижаться средний уровень заработной платы и пенсий, растет безработица.

Одним из факторов, который предопределил такое развитие событий, стала крайне негативная реакция на членство в ВТО этого государства со стороны его соседей - Казахстана и Узбекистана. Обе страны ввели дискриминационные меры в отношении импорта продукции из Кыргызстана. Казахстан установил 200% пошлину на кыргызские продовольственные товары и объяснил подобные действия попыткой предотвратить заполнение своего рынка импортной продукцией. Вот так Кыргызстан стал первой страной, которая поняла очень важную для себя истину: членство в ВТО дает реальные выгоды только тогда, когда основные торговые партнеры страны также являются членами ВТО [1].

Как же повлияет членство Украины в ВТО на торговые отношения с Россией- нашим ближайшим партнером и страной, торговый оборот с которой, один из наиболее весомых в структуре всей внешней торговли? Ухудшение условий взаимной торговли, с точки зрения России, может проявляться в двух разных формах:

1) «Эффект домино» — эффект вытеснения украинских производителей с украинского рынка на российский. Он возникнет в связи с тем, что в Украину будет усиливаться приход импорта, из-за снижения пошлин. Украинские производители столкнутся с более сильной конкуренцией на внутреннем рынке. В то же время у Украины с Россией беспошлинный режим. Поэтому естественной реакцией украинских производителей будет увеличение экспорта в Россию. Вторым аспектом «эффекта домино»  будет являться фактор фактического реэкспорта через Украину товаров.

 2) Аспект касается уже скорей не украинских, а российских интересов. Это вытеснение российского импорта с украинского рынка. И в случаях, если российская продукция, по каким-то параметрам, оказывается менее конкурентоспособной, то украинские потребители будут отдавать предпочтение товарам из третьих стран. 

Вступление государства в ВТО приносит ощутимые экономические блага только в том случае, если экономика страны готова действовать в условиях острой конкуренции с экономиками развитых стран. Как оказалось, надежды на то, что членство в организации станет отправной точкой в экономической стабилизации государства, разбиваются очень быстро[2]. 
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Principles of Modern Investment 

Anna Didenko
       Investment is the active redirection of resources to creating benefits in the future; the use of resources to earn income or profit in the future. It is related to saving or deferring consumption. Investment is involved in many areas of the economy, such as business management and finance no matter for households, firms, or governments. An investment involves the choice by an individual or an organization such as a pension fund, after some analysis or thought, to place or lend money in a vehicle, instrument or asset, such as property, commodity, stock, bond, financial derivatives, or the foreign asset denominated in foreign currency, that has certain level of risk and provides the possibility of generating returns over a period of time.[1]
        Investment comes with the risk of the loss of the principal sum. The investment that has not been thoroughly analyzed can be highly risky with respect to the investment owner because the possibility of losing money is not within the owner's control. The difference between speculation and investment can be subtle. It depends on the investment owner's mind whether the purpose is for lending the resource to someone else for economic purpose or not.

       In the case of investment, rather than store the good produced or its money equivalent, the investor chooses to use that good either to create a durable consumer or producer good, or to lend the original saved good to another in exchange for either interest or a share of the profits. In the first case, the individual creates durable consumer goods, hoping the services from the good will make his life better. In the second, the individual becomes an entrepreneur using the resource to produce goods and services for others in the hope of a profitable sale. The third case describes a lender, and the fourth describes an investor in a share of the business. In each case, the consumer obtains a durable asset or investment, and accounts for that asset by recording an equivalent liability. As time passes, and both prices and interest rates change, the value of the asset and liability also change.[3]

       An asset is usually purchased, or equivalently a deposit is made in a bank, in hopes of getting a future return or interest from it. The word originates in the Latin "vestis", meaning garment, and refers to the act of putting things (money or other claims to resources) into others' pockets. The basic meaning of the term being an asset held to have some recurring or capital gains. It is an asset that is expected to give returns without any work on the asset per se. 
       The term "investment" is used differently in economics and in finance. Economists refer to a real investment (such as a machine or a house), while financial economists refer to a financial asset, such as money that is put into a bank or the market, which may then be used to buy a real asset.[2]
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Державне регулювання в сфері науково-інноваційно діяльності.

Демденко К. В.,  ФММ, групи УМ-82, НТУУ « КПІ»
Глобальна економічна криза оголила найгостріші проблеми сучасної української економіки, основною з яких є науково-технічна відсталість усіх галузей вітчизняного виробництва. Про це свідчать дослідження трансферту технологій в Україні на основі ліцензійних угод, згідно з якими абсолютна більшість ліцензійних технологій надходить до українського виробника майже з 10-річним запізненням! Як наслідок – загальна стагнація промисловості, та банкрутства сировинно-залежних галузей: хімічної, металургійної, будівельної. В умовах руйнування цих наріжних каменів української економіки годі й казати про додаткове державне фінансування науково-дослідницьких центрів, соціальну підтримку науковців (якщо розділити весь об’єм держзамовлення в 2003 році на науково-технічну продукцію, на кількість виконавців, то вийде лише 400 грн. в рік на людину). Іншими причинами занепаду науково-технічної галузі є зменшення попиту виробничого сектора на науково-технічні розробки, викликане насамперед стрімким скороченням чисельності високотехнологічних виробництв. А т і, що ще залишилися на плаву віддають перевагу іноземцям. Що є цілком зрозумілим, адже знецінення та конкурентонеспроможність українських науково-технічних розробок внаслідок нівелювання інноваційних здобутків від міжнародних науково-виробничих проектів та відсутності національних ініціатив у здійсненні науково-технічної кооперації стали тенденціями. Немає покупця - немає виробництва. Отже маємо замкнене коло: внаслідок недостатнього державного фінансування занепад наукового сектору, який призводить до збутової діяльності підприємств і зниження виробництва, зменшуючи надходження до держбюджету і як наслідок – нестача коштів на підтримку науково-інноваційної діяльності.

 На мій погляд, в цій складній ситуації варто звернутися до позитивного досвіду інших країн. Аналізуючи найефективніші на сьогодні китайську та японську моделі зростання дійдемо до висновку, що основною парадигмою їх існування є науково-технічний прогрес, «економіка знань», активна державна інноваційна політика. Діючою є і німецька модель економічного розвитку, що базується на централізованому тарифному розподіленні коштів між лабораторіями за нормами та встановленими відповідним законом категоріями, що знижує можливість хабарництва, адже кошти надходять безпосередньо до науково-дослідницьких центрів минаючи корумповані бюрократичні установи. Щодо позитивного досвіду наших найближчих сусідів в сфері впровадження науково-технічних розробок, то в Білорусі існує довгострокова державна стратегія розвитку науки й технологій. Концепція науково-технологічного та інноваційного розвитку передбачає створення і розвиток механізмів стимулювання інноваційної діяльності (податкові пільги й субсидії для інноваційних підприємств), інноваційну спрямованість діяльності банківсько-фінансової сфери, створення оптимальної структури органів державного управління наукою. Щодо Російської Федерації, слід зазначити порівняно активну участь громадськості в науково-технічному житті та співпрацю громадських і державних установ у формуванні державної науково-технічної політики. Оскільки держбюджету недостатньо для введення інноваційних технологій у виробництво, то потрібні нетрадиційні методи і джерела фінансування українських наукових досліджень і технологічних розробок. Таким джерелом можуть стати пропозиції від європейських проектів і програм, а також дослідницьких інституцій, про взаємодопомогу у сфері науки і технологій. На сьогоднішній день Україна намагається активно співпрацювати з іноземними компаніями у сфері впровадження інновацій у виробництво (договори з компаніями KNAUF, DAK, REHAU, ASAL, «Volvo»). Одним із методів надання наукової допомоги є вкрай необхідне для України фінансування досліджень (гранти); наприклад, з боку Канадського агентства міжнародного розвитку, компанії ПАДКО,  в рамках реалізації проекту “Голос громадськості” у директорат освіти і культури Єврокомісії було подано заяви до участі в 2-х проектах за програмою «Joint European Project» TEMPUS TASIS ІІІ, в яких академія виступала як координатор проектів. Україна також бере  участь у програмі НАТО “Безпека через науку”. Ця програма не фінансує проведення наукових досліджень, а сприяє співпраці науковців з різних країн. Не слід забувати й про програми науково-технічного співробітництва провідних єв​ропейських країн «ЧЕС» а також "Еврика" та її провідні проекти ЕURIMUSS, EUROFOREST, SCARE. Іншим джерелом фінансування науково-технічних досліджень може стати перерозподіл державних коштів у промисловості. Замість того, щоб тягнути на собі тягар збиткових відсталих галузей, кошти, які йдуть на їх підтримку можна розподілити між життєздатними підприємствами, розширивши виробництво отримати нові робочі місця та прибуток. 

Підсумовуючи, можна дійти висновку, що лише інтенсивна науково-технічна та інноваційна політика стане запорукою успішного вирішення проблем двосторонніх та міждержавних відносин України. Важливим компонентом такої політики має стати концепція поглиблення міжнародного наукового та науково-технологічного співробітництва, яка передбачає вдосконалення та перебудову всіх сфер державного контролю та підтримки науки, включаючи за необхідністю приватизацію установ науково-дослідної сфери, наближення до європейських стандартів як вимог до виробленої продукції так і соціального забезпечення науковців.

РОЗВИТОК РЕГІОНАЛЬНИХ ТЕХНОПАРКІВ В УКРАЇНІ

Єфремова К.Ю УС-51м, Редько О.В.УЗ-62, НТУУ « КПІ»
Технопарк являє собою науково-виробничий територіальний комплекс, до якого входять дослідні інститути, лабораторії, експериментальні заводи з передовою технологією, створювані на заздалегідь підготовлених територіях навколо великих університетів з розвиненою інфраструктурою, до якої належать: лабораторні корпуси, виробничі приміщення багатоцільового призначення, інформаційно-обчислювальні центри колективного користування, системи транспортних та інших комунікацій, магазини, житлово-побутові приміщення, сервісні та виставкові комплекси.[1]

Основна мета технопарків — досягнення тісного територіального зближення між необхідною для наукових досліджень матеріальною базою, що належить промисловому виробництву, та людським компонентом наукового потенціалу країни, що формує максимально сприятливі умови для розвитку інноваційного процесу.

Основні переваги науково-технічних парків:

1) інтеграція різних стадій інноваційного процесу;

2) промисловість дістає швидкий доступ до нових розробок;

3) скорочуються терміни впровадження та поширення нововведень (новинок);

4) спрощується спосіб взаємодії між навчальними, науковими та промисловими розробниками науково-технічного прогресу;

5) створюються умови та можливості для створення нових видів бізнесу, виробництва, відкриттів;

6) виробництво отримує доступ до консультантів, лабораторій;

7) студенти мають змогу здобувати не лише теоретичні, а й практичні знання.

Згідно із Законом України «Про спеціальний режим інноваційної діяльності технологічних парків» режим інноваційної діяльності поширюється на 16 технологічних парків. 

 Найбільші діючі технопарки України: «Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка», «Інститут електрозварювання імені Є.О.Патона», «Інститут монокристалів», «Вуглемаш» , «Інститут технічної теплофізики», «Київська політехніка» , «Інтелектуальні інформаційні технології», «Укрінфотех». З 2000 по 2004 роки технопарки в Україні випустили інноваційної наукомісткої продукції на суму 3,4 млрд. грн. (11% усієї інноваційної продукції України). У 2006 році було реалізовано інноваційної продукції  на 2 280,2 млн. грн. У 2007 році було реалізовано інноваційної продукції на 2 557,2 млн. грн., з них на зовнішньому ринку – 311,7 млн. грн [2].

Причини зростання кількості технопарків 
1)  вичерпаність ресурсів для розвитку промисловості та стагнація традиційних галузей важкої промисловості, які вже давно не модернізувалися; 

2)  потреби в розвитку технологій, які визначають економічне обличчя промислово розвинутих країн, а також в нових наукомістких галузях виробництва, що створюються на базі цих технологій; 

3) перспективність форм активної і постійної взаємодії науки і виробництва; їхнє функціонування можливе тільки за умови органічного поєднання новітніх наукових ідей, сучасних технологій і техніко-впроваджувальної діяльності, доведеної до стадії масового випуску нової  продукції;

4)  потреби в реконструкції деяких великих підприємств і створенні малих і середніх інноваційних підприємств, як більш динамічного і гнучкого високотехнологічного сектора економіки, від  якого нерідко залежить майбутнє міжнародної конкуренції [2]. 

Розробка стратегічних шляхів науково-технічного розвитку (НТР) окремо взятої країни передбачає створення науково обґрунтованих засад  формування державної науково-технічної політики; методологічних засад аналітичного та евристичного прогнозування розвитку науково-технічного потенціалу (НТП); удосконалення  інформаційно-аналітичної системи прийняття управлінських рішень щодо розвитку НТП; формування інформаційних ресурсів для прийняття стратегічних  рішень, регіональної моніторингової мережі із сучасними інформаційними та  телекомунікаційними технологіями [3]. 

Створення технопарків і технополісів сприяє залученню капіталів у той чи інший регіон країни, що розширює можливості їх комплексного розвитку, але головним їх завданням є стратегія прориву в нові сфери діяльності на основі розвитку регіональних науково-технічних центрів високого технологічного рівня.
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ТРАНСФОРМАЦІЙНІ ПРОЦЕСИ КОРПОРАТИВНОГО СЕКТОРА ЕКОНОМІКИ  УКРАЇНИ

Канченко Є.В., УС-51, НТУУ « КПІ»

Синергетичний ефект інтегрованих корпоративних структур є загальною результуючою характеристикою, яка включає економію на трансакційних витратах; операційну економію, пов’язану з усуненням дублювання управлінських функцій і скороченням збутових витрат; ефект від розширення контрольованих ринків  і нарощення інвестиційного потенціалу тощо. Світова практика пропонує ряд моделей організації корпоративних структур, серед яких найбільш поширеними є  ТНК, холдинг, ФПГ, концерн, консорціум, стратегічний альянс, спільне підприємство і мережеві організації.

Складність ситуації в українській економіці полягає в тому, що темпи концентрації та інтеграції капіталу, що лежать в основі великого виробництва, є недостатніми. У більшості українських компаній відсутні традиційний для розвинутих країн розподіл прав власності і функцій управління, що спричиняє радикальні відмінності в засобах розподілу доходів; юридичне закріплення статусу власника не гарантує фактичного отримання частини прибутку. В Україні  не вистачає власних ТНК і ФПГ, здатних утворити корпоративно-коопераційний каркас національної економіки і бути конкурентоспроможними на світових ринках. На статус ТНК можуть претендувати сьогодні „Індустріальний Союз Донбасу”, „Нафтогаз України” „Укравто”, „Рошен”, „Зеніт”  (аерокосмічні технології). Зокрема „ІСД” була першою компанією, яка вийшла на зовнішній ринок з метою створення торгових і сервісних мереж для реалізації металопрокату, наступним кроком стала купівля виробничих активів  (двох комбінатів в Польщі і Угорщині). Торік  „Метінвест” купила сталепрокатні заводи „Trametal Sp” (Італія) і „Spartan UK” (Велика Британія) на суму 600 млн. дол. [1, c.40].

Важливим інструментом забезпечення конкурентоспроможності ТНК є злиття і поглинання, завдяки яким досягається домінуюче положення на світових ринках і зростання ринкової капіталізації. Особливостями сучасного етапу поглинання в Україні  є по-перше, значна залежність даного процесу від політичних рішень (тобто політичний ризик є превалюючим не лише при проведенні процесів приватизації, але і при процесах перерозподілу власності); по-друге, небезпечним є перехід контролю до іноземних партнерів у стратегічних сферах: нафтопереробній галузі, машинобудуванні, харчовій галузі, ІТ тощо. Так, 97% акцій Одеського НПЗ, 53% акцій ЗАТ „ЛУКОР”,  76 % акцій „Карпатнафтохім” належить „Лукойлу” (Росія),  78,45% акцій Лисичанського НПЗ належить ТНК-ВР (Росія); група „Альянс” (Росія) контролює Херсонський НПЗ (100% акцій), „РусАл” – Миколаївський глиноземний завод (97,5%), „СУАЛ-Холдинг” – Запорізький алюмінієвий комбінат (93% акцій); „Вимм-Билль-Данн” володіє 60% акцій Київського МЗ №3 і 82% акцій Харківського МЗ, „Юнимилк” поглинув МЗ ”Галактон” і Кременчуцький   міський МЗ [2, c.258-259].  Київську високотехнологічну  фірму „Квазар-Мікро” поглинув російський холдинг „Ситроникс” [3, c.20]. По-третє, український ринок M&A вступив в нову фазу свого розвитку -  період мегазлиття, причиною якого є глобалізація монополій та збільшення концентрації на відповідних ринках, - це мегапоглинання Mittal Steel „Криворіжсталі”,  „Райффайзенбанк” і „Аваль”,  прогнозоване злиття російського „Газметалла” і ІСД.

Пасивно проходять в Україні трансформаційні процеси інтеграції підприємств в інші корпоративні структури: так, офіційно створена  одна ПФГ „Титан” (кольорова металургія).

Основними стратегічними цілями України для входження в глобальний простір повинні стати інноваційне оновлення національної економіки, визначення стратегічних пріоритетів довгострокового розвитку, створення державою сприятливого інвестиційного  клімату. На жаль, державні та галузеві програми, що реалізуються в  Україні, не мають системного характеру, очевидним  є недієвість і незавершеність системи державної підтримки наукової та інноваційної діяльності, нестача насамперед фінансових, організаційних і кадрових ресурсів. Фактичне фінансування науково-технічної діяльності з Державного бюджету протягом останніх п’яти років не перевищує 0,4% ВВП при визначеній нормі 1,7%;  питома вага програмно-цільового фінансування наукових досліджень складає 10% від загальних витрат на науку при законодавчо встановлених 30% (згідно Закону України „Про пріоритетні напрями розвитку науки і техніки”, ст.6), щорічне фінансування освіти коливається упродовж багатьох років в межах 4,5-6% ВВП при визначеній Законом України „Про освіту”  нормі 10%. Не виконуються положення Указу Президента України про спрямування 10% коштів, отриманих від приватизації державного майна,  на фінансову підтримку інноваційної діяльності підприємств.
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ДЕРЖАВНА ПІДТРИМКА КЛАСТЕРІВ В УКРАЇНІ

Кахно Н.О., студентка гр.УС-51м, НТУУ « КПІ»
Специфічною особливістю інноваційної  діяльності є підвищений рівень витрат при розробці інновацій, а також значні витрати й високий рівень ризику при  виведенні інноваційної продукції на ринок. Тому у всіх без винятку країнах держава забезпечує комплекс заходів щодо підтримки інноваційної діяльності [3].
В Україні всі уряди й президенти проголошують інновації як один з найважливіших стратегічних факторів державної ідеології соціально-економічного розвитку країни й забезпечення її національної безпеки, що затверджено в законодавчому порядку, а функціонування кластеру – як ідеальна форма господарства.  

Створено проект Державної програми розвитку інноваційної інфраструктури, що передбачає створення організаційно-економічних умов ефективної реалізації освітнього, інформаційного та науково-технічного потенціалу для забезпечення інноваційного розвитку України. 

Відповідно до визначеної мети Програми інноваційна інфраструктура повинна охоплювати усі ланки інноваційного процесу (освіту – наукову та науково-технічну діяльність – виробництво – споживання) [1]. 

Важливим нормативним актом, що могла би регулювати діяльність кластерів в Україні можна назвати схвалену 29 серпня 2008 року Кабінетом Міністрів Концепцію створення кластерів в Україні [2].

Метою Концепції є:

· визначення загальних засад створення та розвитку кластерів для забезпечення високих темпів економічного зростання та диверсифікації економіки, а також з метою створення інноваційних кластерів;  

· заохочення об’єднання малих та середніх підприємств у ділові мережі;

· формування регіональних кластерів підприємств та інституцій;

· сприяння створенню регіональних промислових кластерів, передусім у найбільш наукоємних та високотехнологічних галузях та виробництвах здатних кардинально змінити економічний і науково-технічний потенціал промисловості.

Проаналізувавши дану Концепцію, можна зробити висновок про її досить поверхневий характер. Вона, на думку автора, не містить конкретних завдань, не пропонує реальних шляхів вирішення проблеми організації кластерних утворень. Однак, варто відзначити її важливість першого документу нормативного характеру, що звертає увагу на саме поняття «кластер», описує його основні ознаки, ідентифікує його окремі види.

Окремі розпорядження щодо створення та регулювання діяльності видаються також регіональними, місцевими органами державної влади. Зокрема Львівською облдержадміністрацією було розроблено стретегію створення прикордонних кластерів, Закарпатською обласною владою було погоджено організацію автомобільного кластеру «Індустріальний парк «Соломоново». 

В розвинених країнах допомога держави кластерам, перш за все, виражається через забезпечення знижок на експорт, гарантійне покриття, залучення інвесторів, консалтинг. В Німеччині, наприклад, фінансові ресурси промислові кластери отримують із федеральних і місцевих джерел. 

Державним бюджетом України на 2009 рік, на жаль, не передбачено фінансування ані згаданої Програми розвитку інноваційної інфраструктури, ані будь-яких інших програм, що стосуються підтримки промислових кластерів. Сума у розмірі 1 млн. грн. виділена на наукові та науково-технічні розробки за державними цільовими програмами і державними замовленнями, що звичайно є надто малою.
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МІЖНАРОДНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА У РЕФОРМІ ВОДНОГО ГОСПОДАРСТВА
Кожушко Л.Ф., д.т.н., професор, Мандзюк О.М. аспірант

Національний університет водного господарства та природокористування
Реформи 1990-х років, що проводилися в Україні, охопили усі сфери народного господарства, і найбільш суперечливими виявилися результати реформи сільського господарства, згідно яких роль державних підприємств звелася до мінімуму і утворилася велика кількість землекористувачів недержавних форм власності, які ведуть своє господарство на різних за площею земельних ділянках. Такий результат не міг не вплинути на сферу сільськогосподарських меліорації, які, виходячи зі специфічного розташування нашої держави у різних кліматичних зонах, широко використовуються у сільському господарстві. Реформа сільського господарства проводилася без урахування особливостей побудови меліоративних систем, які будувалися для обслуговування великого колективного господарства на великих сільськогосподарських угіддях. Збільшення кількості землекористувачів у межах однієї меліоративної мережі, призвело до їх неспроможності ефективно та узгоджено використовувати меліоративні мережі, що спричинило руйнування та погіршення технічного стану даних мереж.

З подібними проблемами стикнулася не лише Україна, а й інші постсоціалістичні країни. Реформи у цих країнах здійснювалися відповідно до кліматичних особливостей, традиційної практики ведення господарства, особливостей інфраструктури, законодавства, політичної ситуації, що склалася після розпаду Радянського Союзу. Деякі з країн мали досвід колективного управління водними ресурсами за умов приватної власності на землю або короткий період централізованого управління (Польща, Болгарія, Румунія). Ці країни були близькими до заходу своєю історією, культурними традиціями і мали більше можливостей для розвитку та трансформації своєї економіки завдяки широкій технічній, фінансовій та інвестиційній підтримці країн, членів Європейського Союзу. Тому в деяких країнах реформи у сфері сільськогосподарських меліорацій вже завершилися або знаходиться на завершальному етапі (Угорщина. Східна Німеччина, Чехія), у той час, як у деяких інших країнах він лише розпочався (Україна, Росія).
Для вивчення та узагальнення досвіду цих країн Українським національним комітетом Міжнародної комісії з зрошення та осушення був ініційований проект «Project on Irrigation Management Transfer in European Countries of Transition» («Трансформація зрошувального сектору в європейських країнах»), реалізація якого розпочалася у 2004 році. Необхідно зауважити, що на сьогоднішній день досить широко вивчаються питання зрошувальних меліорацій, оскільки площа земель, які зрошуються зростає у той час як ведення господарства на осушувальних землях скорочується. Учасниками проекту стали 10 країн: Болгарія, Македонія, Німеччина, Польща, Румунія, Росія, Словенія, Словацька республіка, Україна, Угорщина. Даний проект має на меті вивчити та порівняти проблеми, що стоять перед зрошувальним землеробством у країн-учасниць, визначити найкращі вирішення проблем, для стійкого розвитку даних країн, використати на практиці досвід країн-учасниць протягом 10 років. На даний час є узагальнені результати порівняльного аналізу, що робився у рамках даного проекту на основі яких планується розробити відповідні механізми реформування сектору зрошення і в Україні [1].

Даному проекту передував Українсько-голландський проект “Поліпшення управлінням водними ресурсами в Україні (WATERMUK)” у період 2001-2004 рр., який фінансувався програмою голландського уряду “Партнери по воді”. Метою проекту була розробка плану розвитку сільського господарства та використання водних ресурсів на пілотному об`єкті – у Джанкойському районі АР Крим [2].

Серйозну проблему становить трансформація відносин власності в межах осушуваних систем,  яка неможлива без державної підтримки та розробки відповідних механізмів, які повинні мати свої особливості, на відміну від тих, що розроблятимуться для зрошувальних систем.

Участь України у подібних проектах дає змогу відповідним органам та установам державного управління, на основі узагальненого досвіду визначити порядок та розробити відповідний механізм трансформації для тієї чи іншої сфери народного господарства, поділитися своїми здобутками та помилками з іншими країнами, заручитися інформаційною та технічною підтримкою країн-учасниць, залучити інвесторів у галузі.
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ГЛОБАЛЬНОЕ ФИНАНСОВО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ПРОСТРАНСТВО КАК КАТАЛИЗАТОР МИРОВОГО
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Единство мирового финансово-экономического пространства, сложность структуры глобальной финансовой системы, высокий уровень информатизации общества в настоящее время способствуют быстрому масштабному распространению любых кризисных проявлений (как показал опыт мирового кризиса 2008 г.) от локального «очага» возникновения во все основные страны мира.

В начале 2008 г. «эпицентр» кризиса возник в системе ипотечного кредитования США. Со второй половины 1990-х гг. жилищная политика правительства США при администрации  Б. Клинтона была направлена на предоставление всем слоям общества, включая малообеспеченных представителей национальных меньшинств, собственного жилья. Обеспечение доступности жилья преимущественно возлагалось на две частные финансируемые государством корпорациями: the Federal National Mortgage Association (Fannie Mae) и the Federal Home Loan Mortgage Corporation (FHLMC) (Freddie Mac), осуществляющие скупку у банков (ипотечных компаний, кредитных союзов) ипотечных кредитов и их секьюритизацию - выпуск обеспеченных данными кредитами ипотечных ценных бумаг, продаваемых инвесторам на мировом открытом рынке. Снижение требований банков к заёмщику по отношению к процентным выплатам, уровню личного дохода, кредитной истории, а также отмена обязательного первоначального взноса способствовала быстрому увеличению числа заявок и процента одобренных заявок на выдачу ипотечных кредитов. Национальный ипотечный долг США с конца 2005 г. до конца 2007 г. вырос  на 20, 35% (c 12 099 296 до 14 561 642 млн. дол.) [1]. 

Доступность ипотечного кредита всем слоям населения искусственно стимулировала значительное увеличение спроса на жилищную недвижимость. Т.о. к 2006 г. стоимость жилья существенно превышала свою нормальную цену  за счёт  её спекулятивной составляющей. 

В 2007- начале 2008 гг. объём неплатежей по некачественным (subprime) ипотечным ссудам достиг критической массы и с начала 2008 года банки приостановили ипотечное кредитование ввиду отсутствия финансирования ипотечных кредитов вышеупомянутыми корпорациями и недостатка ресурсной базы. Начавшись как финансовый, кризис распространился и на экономическую систему страны. В результате острого недостатка доступных кредитных ресурсов число банкротств предприятий в 2008 г. составило 43 546 по сравнению с 28 322 в 2007 г., по прогнозам аналитиков данный показатель в 2009 г. составит около 62 000 [2]. Поэтому в период с апреля 2008 г. по май 2009 отмечается резкое увеличение уровня безработицы с 5% до 9,4% [3]. Число личных банкротств c 2007 г. возросло в 13,1 раз, достигнув отметки 1 074 225 чел. в 2008 г. [2].

Ключевое положение экономики США в глобальном пространстве как крупнейшей национальной экономики обусловило волнообразное распространение кризиса по финансовым и реальным секторам экономик большинства стран мира.

В годы предшествующие кризису существенные объёмы иностранных инвестиций поступали в растущую экономику США из быстро развивающихся стран Азии и Европы. В частности, такая финансовая инновация США как рынок ипотечных ценных бумаг (облигаций), обеспеченных ипотечными кредитами, позволила инвесторам по всему миру интенсивно вкладывать в развитие рынка жилой недвижимости США. К 2006 г. международный рынок данных облигаций получил широкое развитие. 

Кроме того, такой приток фондов в США и достаточная низкая учётная ставка ФРС позволила банкам снизить процентную ставку по предоставляемым кредитам, что способствовало возникновению кредитного бума не только в национальных, но и в мировых масштабах к 2005-2006 гг. 

Однако, к моменту возникновения кризисных проявлений в США в феврале 2008 - резкого снижения цен и объёмов продаж жилой недвижимости из-за массовых неплатежей заёмщиков по ипотечным кредитам - инвесторы по всему миру, которые имели в собственности крупные пакеты ипотечных облигаций корпораций Freddie Mac и Fannie Mae США на общую сумму около 5,2 триллиона долларов несли лавинообразные убытки. По оценкам МВФ согласно отчёту Global Financial Stability Report по всему миру общие убытки держателей долговых обязательств США, обеспеченные всеми видами кредитов, составят около 2,7 триллиона дол. с 2007 по 2010 гг. [4].  

Ввиду убытков иностранных инвесторов – банков и корпораций - по данным долговым активам (преимущественно в странах Западной Европы и быстрорастущих странах Азии) и прекращения предоставления американскими банками международных межбанковских кредитов (развивающимся странам третьего мира), финансовые институты по всему миру ограничили доступ нефинансовых корпораций к получению заёмных финансовых средств, результатом чего является невозможность пополнения оборотного капитала для дальнейшего функционирования и развития, что вызвало кризисные явления и в реальном секторе большинства национальных экономик. 
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БІЗНЕС-АНАЛІТИКА ЯК СПОСІБ РОЗВ’ЯЗАННЯ СУЧАСНИХ ПРОБЛЕМ ЕКОНОМІКИ  

Ломага О.В., студентка групи УС-81, НТУУ « КПІ» 

На даний час на ринку  інформаційних технологій (ІТ), як і у всіх інших сферах, відбувається рецесія. За оцінками аналітиків, у 2009 році спостерігався спад ринку на рівні 30-50%. Якщо розглянути сферу ІТ за галузями, то програмне забезпечення (ПЗ) та ІТ-послуги збільшили свою частку в структурі ІТ-сфери. Падіння в цих сегментах значно нижче, і за оцінками аналітиків у поточному році їх сумарна частка в структурі витрат на ІТ може за підсумками 2009 року перевищити 20%. Нестабільність розвитку даних сегментів обмежує розвиток конкурентоспроможності галузі.
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Рис. 1. Приріст ринку ІТ в Україні, 2005-2009 р.р.

У зв’язку з кризовими явищами все більше компаній звертаються до бізнес-аналітики (Business Intelligence) - це інструменти, які використовуються для перетворення, зберігання, аналізу, моделювання, доставки та трасування інформації в ході роботи над завданнями, пов'язаними з прийняттям рішень на основі фактичних даних.  За останні роки ринок BI демонстрував стабільне зростання в межах 10-12%. У поточному році у першому півріччі відбувся певний спад, але зараз спостерігається  пожвавлення попиту, пов’язане з розумінням компаній важливості  BІ та необхідності в готових рішеннях.

На фоні падіння продажів апаратного забезпечення на 7,5% можна зробити висновок, що саме аналітичні системи є інструментом, що допомагає компаніям вийти з кризи, оскільки у зв’язку з падінням рентабельності, ростом конкуренції, борговими зобов’язаннями та іншим, керівникам необхідно більше уваги приділяти питанням управління, планування, зменшення витрат на виробництво та просування товарів.

За даними дослідження, підготованого Economist Intelligence Unit за підтримки асоціації Business Software Alliance (BSA), Україна набрала 31,4 балів зі 100 можливих та посіла 50 місце з 66. Підйом на 7 позицій у даному рейтингу порівняно з 2008 роком пов'язаний з покращенням показників, які характеризують людський капітал та умови для проведення досліджень та розробок.

Згідно з даним дослідженням Україна має сприятливі умови для розвитку BI, що дозволить компаніям зменшити витрати, використовуючи послуги вітчизняних виробників та швидше вирішити проблеми, пов’язані зі світовою економічною кризою. В майбутньому бізнес-аналітика надасть можливість підвищувати ефективність прийняття рішень та формувати довготривалі стратегії розвитку підприємництва.

ПОДАТКОВА СИСТЕМА ЯК ІНСТРУМЕНТ ЕКОНОМІЧНОГО СТИМУЛЮВАННЯ ІНВЕСТИЦІЙНО-ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ УКРАЇНИ

Лось А.Ф., аспірант

Чернігівський державний інститут економіки і управління
Економіка будь-якої країни постійно знаходиться в русі, тобто показники її стану змінюються. Фактором впливу на зростання економічного розвитку є проведення урядом ефективної державної політики. Вона передбачає сукупність заходів та методів в системі прийняття управлінських рішень, спрямованих на досягнення визначених цілей. ЇЇ складовими є податкова, бюджетна, кредитна, інвестиційна політика та інші. 

Головне місце серед зазначеного займає податкова політика, що пояснюється її фіскальною сутністю та фінансовим змістом. Розробка та провадження бюджетної, інвестиційної політики залежать від ефективності податкової системи, так як саме остання створює умови та забезпечує можливості їх виконання. Податкова політика – це сукупність методів, способів та заходів держави щодо впровадження системи оподаткування, форм, методів та механізмів справляння податків [1, с.107]. Податкова система і стабільність її функціонування забезпечує умови, сприятливі для інвестиційно-інноваційного розвитку України. Її інструменти є одним з елементів механізму економічного стимулювання інноваційного розвитку та структурних змін в економіці.

В концепції реформування податкової системи України на період до 2015 року, схваленій Кабінетом Міністрів 19 лютого 2007 року, передбачено ряд заходів щодо вдосконалення механізмів податкового стимулювання економічного розвитку на інвестиційно-інноваційній основі. В ній передбачається зниження податкових ставок, впровадження прискореної амортизації, звільнення від оподаткування частини прибутку, що використовується на введення інновацій. Проте, все це, на нашу думку, не є першочерговим завданням у створенні умов інвестиційно-інноваційного розвитку. Необхідно зазначити, що система оподаткування в Україні є досить ліберальною. Так, за оцінками економістів, величини податкових ставок відносно нижчі, індекс податкового навантаження становить 2,9, що є середнім показником у порівнянні з іншими країнами світу. Тому в цьому питанні необхідно розглядати ступінь рівномірності розподілу податкових зобов’язань  між платниками податків, дотримання принципу їх рівності перед законом, а також проблеми правовідносин в системі оподаткування.

За оцінками науковців та економістів, майже 50% економіки України знаходиться в ‘’тіні’’. Дана економічна ситуація є головною проблемою інвестиційно-інноваційного розвитку, а податкова система є основою її вирішення. Таким чином, першочерговим завданням в даному питанні має бути не застосування податкових стимулів через зниження величини податкових ставок, введення пільгового оподаткування, а формування послідовних та визначених механізмів оподаткування, що не спровокують господарюючи   суб‘єктів приховувати власні доходи. 

Першочерговим завданням має стати розробка механізмів оподаткування, як єдиної цілісної системи, що рівномірно та пропорційно розподілятиме податкове навантаження між суб’єктами господарювання.

Зміна розміру податків, які сплачуються за рахунок прибутку підприємств, має двосторонній характер впливу на інвестиційно-інноваційний розвиток економіки. Підвищення ставок призведе до зменшення фінансових ресурсів суб’єктів господарювання, що обмежуватиме власні можливості інноваційного розвитку, але при цьому зростатимуть надходження фінансових ресурсів до бюджетів країни, що можуть бути також використані на інноваційні потреби. За статистичними даними, найбільшу питому вагу за джерелами фінансування технологічних інновацій займають власні фінансові ресурси суб’єктів господарювання. Їх величина становить близько 85% загальної суми на той час, як частка фінансування за рахунок державного бюджету – біля 2%. Отже постає питання доцільності перерозподілу фінансових ресурсів для інвестиційно-інноваційного розвитку країни.

Вирішення питань ефективності механізмів оподаткування надасть можливість економіці стати “прозорою”, реально оцінити фінансові можливості суб’єктів господарювання та використовувати податкові пільги і диференціацію податків як чинник впливу на стимулювання інвестиційно-інноваційного розвитку. Дослідивши дане питання, можна зробити висновок, що податкова система має значний вплив на формування фінансових ресурсів як господарюючих суб’єктів, так і держави, що сприяє зростанню інвестиційно-інноваційної активності в країні. При реформуванні податкової системи необхідно враховувати, що вона є складовою єдиної концепції макроекономічного регулювання та розвитку економіки. Тому її реформа має відбуватися відповідно до цілей та завдань бюджетної системи, політики структуризації економіки, соціально-економічного розвитку країни. В такому випадку це дасть позитивний економічний результат.

Впровадження схем менторства малих та середніх підприємств в Україні
Любимова К.О. , НТУУ « КПІ» 

Під міжнародним науково-технічним співробітництвом розуміємо програмно-проектну співпрацю між організаційними осередками двох країн через об’єднання ресурсів та створення спільних професійних груп з метою суспільного розвитку. Такими організаційними осередками виступають і торгово-промислові палати, які створюються в Україні з метою сприяння розвитку народного господарства й національної економіки, її інтеграції у світову господарську систему, зокрема через розвиток науково-технічних і торговельних зв’язків між підприємцями на міжнародному рівні [1].

Прикладом програмно-проектної співпраці між торгово-промисловими палатами є спільний проект Київської ТПП та ТПП Антверпен-Ваасланд «Впровадження схем менторства малих та середніх підприємств в Україні» (строки реалізації – 2008-2009 рр., за підтримки Фламандського уряду). 

В проекті приймало участь 40 підприємств, представників малого і середнього бізнесу України, які рівномірно розподілялися між 2-ма групами. За кожною групою закріплювалося по 2 ментори, які, в основному, представляли іноземні підприємства, що працюють на українському ринку. В загальній сукупності було проведено 22 навчальні сесії, залучено 19 експертів-доповідачів.

Застосування концепції менторства в практичних умовах навчання вищої управлінської ланки, показало її адаптивність і значущість. Оцінка учасниками доповідачів і навчальних заходів в середньому по групах складає 5.01 і 4.86, а результативності навчальних заходів – 4.93 і 4.78 (при макс. значенні 6). Вклад проекту в діяльність підприємств виявлено при проміжній оцінці на рівні 4 (при макс. значенні 5). При фінальній оцінці, вплив отриманих знань під час участі в проекті на еволюцію результатів діяльності компанії трактується як позитивний, але в комбінації з іншими факторами.

Співвідношення часових умов реалізації даного проекту з розгортанням світової фінансової кризи, обумовило деякі розбіжності в очікуваних результатах щодо ефективності роботи підприємств, залучених до участі в проекті. Наприклад, якщо бельгійський досвід реалізації подібних проектів свідчить про суттєве підвищення ефективності діяльності підприємств: зростання доданої вартості на 35%; зростання товарообороту на 33%; підвищення зайнятості (розширення підприємства) на 22% [2], то отримані дані при проводжуваному дослідженні показали, що на підприємствах лише 15% респондентів збільшився товарооборот і кількість працівників. В-цілому, показники підприємств або залишилися не змінними, або набули деяких трансформацій, що, однак, дозволило зберегти їх присутність на ринку. В подібних умовах вважаємо отриманий результат позитивним.

Серед основних очікувань учасників (з подальшим їх підтвердженням) фігурують: отримання нових навичок в певних сферах (стратегія, кадрова політика, фінанси, маркетинг), стимулювання працювати професійніше, обмін досвідом. Резонансними темами виявляються: ефективний керівник в умовах кризи, нове бачення процесу змін, технологія розробки бізнес-плану, стратегія і позиціонування, Інтернет - реклама, управління часом на кожний день, етика міжнародного бізнесу та імідж успіху. Серед опитаних учасників, 95% мають інтерес встановити контакти з компаніями у Фландрії та Європі. Однак, досягнення в сфері обміну досвідом та налагодження партнерських взаємовідносин між самими учасниками залишається для обох груп при проміжній оцінці на рівні 3.8 з 5. Ментори при загальній характеристиці закріплених за ними груп засвідчили про зацікавленість і бажання до навчання, співробітництво, професіоналізм, дружність і практичність; констатували, що групи встигли розкритися під час проекту, однак зацікавленість до компанії ментора виявили незначну, запити про індивідуальний супровід з’являлися переважно в процесі зустрічей.

Найважливішими результатами, на думку учасників, визнаються: формування нового нестандартного погляду та підходів до різноманітних повсякденних проблем у розвитку бізнесу; придатність у застосуванні досвіду, з яким стикнулися на проекті; створення коопераційних зв'язків. На кінець проекту, 65.38% респондентів підтвердили зміни в способах роботи з мережами завдяки проекту та факт обміну ідеями й кооперацію з членами групи на регулярній основі.

Отже, підходи до навчання вищої ланки менеджменту в сучасних умовах набувають сенсу в форматі формування мережі зв’язків й невимушеної обстановки обміну досвідом з відчуттям клубної приналежності. 
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Роль держави в подоланні ЕКОНОМІЧНої КРИЗи В УКРАЇНІ: СТАН Й ОЧІКУВАННЯ

Макогон Ю.В., д.е.н., професор, заслужений діяч науки й техніки України,

завідувач кафедри міжнародної економіки Донецького національного університету

завідувач сектора Інституту економіки промисловості НАН України

Всесвітній банк поліпшив прогнозні показники зростання української економіки наступного року. Темпи її зростання будуть в 2,5 рази вище, ніж експерти банку очікували раніше. Але навіть таке прискорення не свідчитиме про швидкий вихід української економіки з кризи – в 2011 році темпи зростання складуть не більше 3,5%. Українська економіка в поточному році впаде на 15%, але в 2010 році зможе вирости на 2,5%, а не на 1%, очікуваний раніше, заявили вчора в Всесвітньому банку (ВБ). Ці прогнози збігаються з оцінками Міжнародного валютного фонду – падіння ВВП в 2009 році на 14% і зростання в наступному – на 2,7%. Позитивна динаміка ВВП України вперше буде зафіксована в I кварталі 2010 року завдяки низькій базі порівняння – обвал ВВП в I кварталі поточного року склав рекордні 20,3%. Низька база порівняння поліпшить показники всього I півріччя 2010 року, що може створити ілюзію більш швидкого виходу економіки країни з кризи.
 Найбільша відмінність в прогнозах Всесвітнього банку і МВФ закладена в сценаріях розвитку в 2011 році. МВФ чекає з 2011 року швидке відновлення економіки, прогнозуючи зростання ВВП на 5,8%, тоді як ВБ менш оптимістичний – зростання на 3,5%. Багато експертів зараз сповнені оптимізму і говорять про V-подібний характер кризи але фаза відновлення буде затяжною. Не дивлячись на те, що експерти чекають відновлення світового попиту, зростання буде невеликим, що не дозволить українській економіці показати високі темпи відновлення. 

Мільярдер Джордж Сорос передбачає, що поточне пожвавлення світової економіки, засноване на стимулюючих заходах урядів, видихається, і в 2010 або 2011 року світ зіткнеться з новою рецесією і для її подолання урядам провідних держав потрібно буде робити нетривіальні зусилля. Світова економіка вже виходить з кризи або їй належить скотитися на нове "дно" і пережити "другу хвилю" рецесії, перш ніж почнеться цикл стійкого зростання? Це питання хвилює найвідоміших економістів світу. «Чим довше триває розворот, тим більше в нього вірять, проте, за моєю оцінкою, пануючі настрої далеко відійшли від реальності, - сказав він. Відновлення, можливо, видихнеться, і по слідує друга хвиля (рецесії), хоча я не упевнений, піде вона в 2010 або в 2011 році». Раніше він відзначав, що поточна криза є "гіршою" останніх десятиліть, але зараз світова фінансова система завдяки величезним державним вливанням, хай повільно і важко, але повертається до нормального стану. Проте для підтримки глобальної економіки все ще потрібні додаткові стимул-реакції, оскільки процес відновлення підживлюється держвитратами  і, якщо цей чинник зникне, економіку чекає другий провал. Щоб уникнути такого розвитку подій, необхідно продовжувати стимулювання. Зараз йдуть політичні спори про те, чи прийнятно це, адже таким чином накопичується борг, основний тягар якого ляже на майбутні покоління. 

На думку експертів нарощування бюджетного дефіциту і держборгу в умовах кризи спостерігається практично у всіх країнах: Тому правильніше дивитися не на загальне збільшення держборгу, а на темпи зростання. При цьому підстав сподіватися на поліпшення рейтингів України немає. Для України актуальні політичні ризики, а особливо – загроза передвиборного зростання бюджетних витрат. В разі призупинення співпраці з МВФ Україні буде набагато складніше реструктуризувати борги, що може погіршити суверенний рейтинг – вважають експерти. Fitch визнає високу вірогідність подібного сценарію. У багатьох країнах соціальний тиск і вибори ускладнять здійснення жорстких заходів. Таке положення сприяє політичним потрясінням. У країнах, які покладаються на програми МВФ в плані бюджетного і зовнішнього фінансування і підтримки економічної довіри, відхилення від умов програм представляє додаткові ризики для макроекономічної стабільності.  

Отже, вихід з кризи в промисловості полягає не в тому, щоб будь-якою ціною підтримати всі виробництва, і перш за все гірничо-металургійний комплекс, який давав значну частку валютних надходжень, але втрачає свій зовнішній ринок і не має шансів його повернути у попередніх обсягах. Вихід полягає у тому, щоб знайти ресурси і механізми зміни структури промислового виробництва з орієнтацією на зменшення обсягів і питомої ваги енергоємних, переважно сировинних галузей і довести їх виробництво до рівня, який дасть змогу уникнути критичної залежності держави від зовнішніх джерел постачання енергоресурсів.
Структурна реформа промисловості повинна орієнтуватися на розвиток сучасних виробництв. Схоже, чим раніше, тим краще, доведеться відмовитися від політики множення урядових пільг традиційним галузям економіки та орієнтованої переважно на них політики стрімкого знецінення гривні. Таким чином, вихід з кризи потрібно шукати у наступному: забезпеченні фінансової стабільності й платоспроможності підприємств; структурній перебудові економіки; запуску інноваційної моделі зростання; розвитку наукоємних виробництв; розробці національної антикризової системи і механізмів стабілізації ринків.

Співробітництво України з міжнародними фінансовими організаціями як чинник економічного розвитку держави

Маслікевич М.Р.,  НТУУ « КПІ»


Діяльність провідних міжнародних валютно-кредитних та  фінансових організацій (МВФ, ЄБРР, СБ) має вагоме значення для України. Співпраця з цими організаціями дає можливість країні залучати додаткові фінансові ресурси до національної економіки, а самі ж інституції об’єднує спільна мета – розвиток співробітництва та  забезпечення цілісності та стабілізації складного і суперечливого всесвітнього господарства. Фінансові ресурси отримують у вигляді іноземних коротко- , середньо- і довгострокових кредитів. Перші використовують для зовнішньоторговельних зв’язків, другі – для інветування в економіку. Позики отримують і для покриття дефіцитів платіжних балансів, бюджетів, подолання кризових явищ тощо. 


Співробітництва України з МВФ є доцільним і виправданим, оскільки: кредитні ресурси МВФ є більш дешевими, ніж ті, що залучаються на світових фінансових ринках; від взаємодії з МВФ залежить можливість надходження коштів в Україну від інших кредиторів та інвесторів. У стратегічному плані це сприяє залученню України до діяльності глобальних фінансових інститутів, де МВФ посідає провідне місце і є кредитором останньої інстанції. Співпраця з МВФ надає можливість Україні користуватися консультативними, експертними та аналітично-прогнозними послугами МВФ, що в умовах економічної глобалізації має винятково важливе значення. 


Починаючи з 1994 року, співпрацю з МВФ було активізовано за програмами STF, Stand-by та “Механізм розширеного фінансування” (EFF), по яких Україна отримала коштів загальним обсягом близько 4,3 млрд. дол. США. Значна частина цих коштів пішла на фінансування дефіцитів платіжного та торговельного балансів (в тому числі закупок по імпорту для багатьох сфер діяльності, включаючи паливно-енергетичний комплекс, сільське господарство та ін.).


Ще одним напрямом використання кредитів МВФ є формування валютних резервів. Формування цих резервів за допомогою МВФ дозволило Україні підтримувати стабільність національної валюти, успішно провести грошову реформу, ввести конвертованість гривні за поточними операціями. Крім того, збільшення валютних резервів та їх високий рівень є підтвердженням стабільності фінансової системи країни та підвищує рівень довіри до неї.


Співробітництво України з ЄБРР на сьогодні відбувається відповідно до Програми співробітництва між Урядом України та ЄБРР на 2007-2009 роки, підписаної у червні 2007 року.


Програмою співробітництва на 2007-2009 роки між Урядом України та Європейським банком реконструкції та розвитку передбачено такі пріоритетні напрями співробітництва, за якими ведеться спільна робота щодо підготовки та реалізації проектів розвитку та вдосконалення транспорту та зв’язку, енергетики та енергозбереження, муніципальної інфраструктури, природних  ресурсів та підвищення енергоефективності. 
Ключовим інструментом організації співпраці між Україною та Європейським банком реконструкції та розвитку для самого банку є Стратегія ЄБРР в Україні. Вона направлена на вирішення основних ключових проблем перехідного періоду України.


Співробітництво України з Світовим банком є не лише засобом отримання відносно дешевих кредитних ресурсів, а й доступ до економічних знань, досвіду та експертизи практично всіх країн світу. 6 грудня 2007 року Рада виконавчих директорів Світового банку затвердила нову Стратегію партнерства з Україною на період 2008-2011 років, яка визначає пріоритети діяльності Групи Світового банку в Україні, включаючи кредитування та інвестиції, надання аналітичних і консультаційних послуг і технічної допомоги. Також  передбачається надання позик на загальну суму від 2 до 6 мільярдів доларів США протягом чотирьох років. Міжнародна фінансова корпорація й надалі інвестуватиме значні кошти  на підтримку приватного сектора в Україні.


 Для того, щоби співпраця України з МФО була якомога ефективнішою і сприяла економічному зростанню, державна економічна політика зобов'язана підтримувати конструктивні відносини з приватними кредиторами і не бути уразливою до зовнішніх обставин; прийняти економічно й фінансово обґрунтовану програму, яка б конкретизувала кількісні показники і передбачала заходи, спрямовані на її реалізацію для досягнення позитивних результатів;  спрямувати свою економічну і фінансову політику на стимулювання економічного зростання, стабілізування цін, поліпшення добробуту та забезпечення здорового довкілля; не маніпулювати обмінними курсами та не нехтувати міжнародною валютною системою. 
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Шляхи державного стимулювання металургійних підприємств України до модернізації основних виробничих фондів
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Україна посідає восьме місце в світі з виробництва сталі (37 млн. тонн за даними 2008 року), хоча частка української сталі складає всього 2,8%. Чорна металургія України – відносно матеріаломістка галузь, яка споживає близько 30% палива, майже 20% електроенергії та води, які використовуються в національній економіці країни. На сировину й паливо припадає приблизно 85-90% витрат із собівартості продукції. Загалом українські металурги витрачають майже удвічі більше енергії, ніж їхні зарубіжні конкуренти, такі як Китай, Японія, США, Росія, Індія, Пд. Корея та Німеччина. Особливістю функціонування вітчизняної галузі чорної металургії є високий ступінь зносу основних фондів (біля 70%) та застарілість технологій, що використовуються у виробництві. В даному контексті проблеми розвитку металургії в Україні є особливо актуальними, враховуючи те, що частка чорної металургії у ВВП становить близько 12%, а експорт чорних металів та виробів з них в 2008 році склав 31,5% від загального експорту країни.

Одним із шляхів оновлення основних фондів, зменшення енерговитратності та застосування прогресивних технологій є модернізація механізму державної підтримки інноваційних впроваджень та використання досвіду зарубіжних країн. Аргументом являється статистика, надана Міжнародною організацією чавуну та сталі за 2007 рік: 40,3% української сталі вироблено з використанням застарілого мартенівського технологічного процесу. Цей показник значно вищий за середній в світі – 3,2%. Неперервне литво в Україні представлено 34% виплавки сталі, в світі цей показник досягає 90% [1].

Отже, для досягнення поставленої мети доцільно використати комплекс заходів, спрямованих на модернізацію існуючого обладнання. Серед сучасних технологій, які ефективно було б впровадити на вітчизняних підприємствах для оновлення виробничої бази можна перелічити такі: використання пиловугільного палива (ПВП). Світовий досвід показує, що найефективніше ПВП використовується при модернізації комплексу доменних печей, у т.ч. при застосуванні безконусних завантажних пристроїв (БЗП). БЗП вирішує проблему енергозбереження та необхідності зміни завантаження шихти в умовах режимності роботи печей. Перспективні газові турбіни (ГУБТ) використовують вторинну енергію колошникового газу доменних печей. В галузі сталеплавильного виробництва певні переваги в ціні, гнучкості виробництва та екологічній безпеці мають країни, що виплавляють сталь в електропечах. При використанні металобрухту техногенне навантаження металургійного виробництва знижується в 1,5-2 рази. У прокатному виробництві перспективи розвитку енергозберігаючих технологій пов’язані зі створенням ливарно-прокатних модулів, використанням безперервної заготовки та технології прямої транзитної прокатки [2].
Для забезпечення впровадження сучасних технологій на вітчизняних металургійних підприємствах доцільно модернізувати організаційно-економічний механізм заохочення керівництва заводів до оновлення основних виробничих фондів та програми по стимулюванню інвестицій. Це може бути реалізовано шляхами:

1. Зменшення ставки податку на прибуток для тієї частини прибутку, який спрямовується на реінвестиції у виробничі фонди. В деяких країнах ця ставка складає 0 % (наприклад, в Естонії).

2. Тимчасове звільнення від сплати ввізних мит і ПДВ для імпортованого енергозберігаючого устаткування й комплектуючих, які не випускаються в Україні.

3. Запровадження прискореної амортизації основних фондів 3‑ї групи та посилення контролю за цільовим використанням амортизаційних відрахувань.

4. Розробка механізмів легалізації тіньового капіталу за умови, якщо він буде інвестований в модернізацію. За різними підрахунками, в офшорних компаніях „осідає” від 20 до 35 % прибутку металургійних підприємств, які згодом частково повертаються в Україну в формі прямих іноземних інвестицій.

5. Продовження до кінця поточного року мораторію на підвищення цін та тарифів на послуги державних монополій (особливо це стосується транспортних перевезень та тарифів на користування енергоресурсами і водою).

Державне стимулювання модернізації основних фондів на вітчизняних металургійних підприємствах може дозволити зменшити собівартість виробів, знизити ресурсомісткість, підвищити якість продукції, що позитивно відзначатиметься на економічному потенціалі України в галузі чорної металургії [3]. 
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Формування інноваційної інфраструктури як основа активізації  інноваційної діяльності підприємств

Міщенко К.А.,НТУУ«КПІ», ФММ, гр. УС – 72
Поступове входження України в світове господарство та її адаптація до вимог європейської спільноти сприяє формуванню нових підходів до розвитку інноваційної моделі економіки. Незважаючи на існуючі  труднощі інноваційна сфера України зберігає життєздатність і тенденцію розвитку. Цьому сприяють як ринкові, так і адміністративні важелі. Однак значення держави повинно бути вагомішим. Особливо це стосується інвестиційних аспектів інноваційної діяльності. Інвестування капіталів в нові технології дозволить істотно активізувати виробничу активність, збільшити кількість робочих місць, а також, що особливо важливо, стимулюватиме інноваційний розвиток підприємств, а отже, розвиток регіонів та економіки країни загалом. В Україні інноваційна інфраструктура ще  недостатньо розвинена, не охоплює всі ланки інноваційного процесу і не має системного підходу до забезпечення відповідними послугами у сфері інноваційної діяльності. Варто визначити, що за сучасних умов В Україні сформовані лише деякі елементи інноваційної структури, практично не діють венчурні фонди і центри трансферу технологій, немає належної підтримки діяльності винахідників, раціоналізаторів, науковців, які мають завершені наукові-технічні розробки. Однак, окремі елементи інноваційної інфраструктури в Україні вже сформовано. Зокрема, утворено 24 інноваційних бізнес-інкубатори,10 інноваційних центрів, при вищих навчальних закладах – підрозділи з питань інтелектуальної власності, Український інститут науково-технічної інформації з регіональними відділеннями. Інноваційну інфраструктуру утворюють сукупність підприємств, організацій, установ, їхніх об’єднань, асоціацій будь-якої форми власності, що надають послуги із забезпечення інноваційної діяльності. 
Сьогодні в Україні існують наступні проблеми, що стримують розвиток інноваційних процесів, а саме:- відсутність науково-методологічної бази формування науково-технологічної сфери; - відсутність системності у здійснюваних державою заходах щодо реалізації інноваційного потенціалу національної економіки;- державне управління інноваційної діяльності здійснюється без чітко сформульованої стратегії науково-технологічного та інноваційного розвитку, послідовної та виваженої зовнішньої та внутрішньої економічної політики;- відсутність дієвої системи пріоритетів розвитку науково-технологічної сфери;- державне управління інноваційної діяльністю забезпечується за галузевим принципом;- нескоординованість дій суб’єктів інноваційної діяльності; - недостатність фінансових ресурсів для забезпечення наукових досліджень та впровадження інноваційних розробок; - інноваційна сфера нашої країни і досі не стала по-справжньому привабливою для вітчизняних та іноземних інвесторів. 
Значною мірою такий результат пов'язаний з обмеженими можливостями держави в спрямуванні фінансових потоків в інноваційний розвиток економіки і недостатнім державним стимулюванням інноваційної діяльності. Інноваційна інфраструктура повинна охоплювати усі ланки інноваційного процесу(освіту-наукову та наукову-технічну діяльність-виробництво-споживання). Для формування  дієвої інноваційної  інфраструктури потрібно впровадження такої низькі заходів:- створення та підтримка діяльності виробничо-технологічних, інноваційних та наукових структур;- розвиток експертних систем(створення та підтримка діяльності експертно-дослідницьких центрів, надання експертних висновків для виробників, інвесторів, страхових служб тощо);- розвиток інформаційних систем(створення та підтримка діяльності аналітичних і статистичних центрів, інформаційних баз і мереж);- створення сприятливого середовища для розвитку інноваційних процесів, реалізації замкненого інноваційного циклу, від ідеї до виробництва і продажу високотехнологічних продуктів і технологій, яка буде реалізувати послідовність «ідея-проект-продукт»;- організація і проведення попередньої експертизи, зокрема комплексної науково-технічної, інноваційних та інвестиційних проектів;- стандартизація інвестиційно – інноваційної діяльності відповідно до міжнародних норм;- налагодження співробітництва з міжнародними фінансовими організаціями, урядовими та неурядовими організаціями іноземних держав з питань залучення фінансових ресурсів в економіку України;- управління підприємствами(інноваційними проектами);- інші заходи, що сприяють розвитку інноваційної інфраструктури та впровадженню інноваційних програм.

В Україні переважно вже створено законодавчу базу в сфері інноваційної діяльності, але реально не сформовано цілісної та ефективної національної інноваційної системи, також за сучасних умов не існує розробленої послідовної низки заходів щодо формування та розвитку ефективно діючої інвестиційної інфраструктури України, тому першочерговим завданням є розроблення та впровадження на практиці цих заходів.
Потенціал науково-технічного співробітництва України та Росії у сфері авіабудування
Морозова В.В., НТУУ „КПІ”, ФММ, УС-61

Авіабудування сьогодні - один з найбільш науко- і капіталомістких галузей машинобудування. Це квінтесенція сучасних технологій. Саме авіапром сприяє постійному зростанню технологічного рівня всієї індустріальної сфери в державі, адже, щоб розробити літак, у кооперації працюють сотні підприємств найрізноманітніших галузей - від хімічних та металургійних до текстильних. Для авіабудування досить важливим є фактор міжнародного співробітництва. Фундаментальні науково-технічні роботи (НТР), як і радикальні інновації, в даний час організуються і фінансуються за рахунок складання ресурсів багатьох корпоративних структур з різних країн. В Україні та Росії НТР більшою мірою фінансуються державою. При цьому в Україні на заводську науку припадає 4,3% сумарних асигнувань в НТР з держбюджету, місцевих бюджетів та позабюджетних фондів. У Росії заводська наука також переживає не найкращу пору, на неї припадає лише 5% персоналу, зайнятого НДДКР, і 6,5% обсягу НДДКР. Зважаючи на це, для України та Росії актуальною можливістю стає науково-технічна кооперація, яка і сьогодні є найважливішою складовою двосторонніх економічних відносин. 
Авіапромисловість України працює в кооперації з десятками російських підприємств. Цей рік став проривним для українсько-російського співробітництва: розширюється випуск пасажирських «Ан-140» та «Ан-148», вантажний АН-70, домовлено відновити випуск найбільших у світі вантажних літаків «Руслан». Неможливо недооцінювати важливість інтеграції авіа- і двигунобудівників РФ і України. Українська компанія ВАТ «Мотор Січ» є монопольним виробником широкого спектру авіаційних двигунів для ряду літаків і вертольотів українського та російського виробництва. Адже на «Руслані» стоїть неперевершений запорізький двигун Д-18. Корпус літака розробляється в Ульяновську, хвостове оперення - на київському «Авіанті». Поновлення виробництва «Руслана» - проект із визначення інтеграційний. Вартість кожного гіганта оцінюється приблизно в 156 млн. доларів. Найближчий до «Руслану» по класу літак, американський С-17 - це 280 мільйонів.
На програму Ан-70 в 2009 році українська сторона запланувала виділити зі Стабілізаційного фонду держбюджету 170 млн. грн., але на сьогоднішній день виділено лише 30 млн. грн.  Росія після трирічної перерви в серпні оголосила, що повернулася в проект виробництва Ан-70, і зобов'язалася виділити на нього в найближчі три роки близько 90 млн. доларів. Розробка літака по плану завершиться у 2011 р., хоча вихід літака на ринок може не відбутися раніше європейського конкурента - А-400М, якщо політичні чинники в черговий раз візьмуть гору над економічною доцільністю. 

Представники ВАТ «Авіакор - авіаційний завод» і АНТК «Антонов» у рамках засідання Міжурядової комісії зі співробітництва в галузі авіабудування Росії та України, домовилися про комплексне взаємодію в сфері модернізації, виробництва, виведення на ринок і сервісу літаків «Ан-140-100». Співпраця двох компаній передбачає модернізацію і доопрацювання літака, доведення післяпродажного обслуговування літаків до стандартів світового рівня, поглиблене вивчення ринку і розробку бізнес-плану створення рампової версії літака та інше.

19 липня 2009 російсько-український літак Ан-148 російського складання здійснив перший політ і перебував у повітрі 41 хвилину. Ан-148 української зборки вже виконує регулярні рейси за маршрутом Київ-Харків з 2 липня 2009 року. У виробництві пасажирського літака Ан-148 задіяні 126 російських підприємств, однак українська сторона акцентує увагу на тому, що починаючи від проектування і до виробництва двигунів і шасі, він на 70% зроблений в Україні, а в процесі його виробництва були задіяні 37 українських заводів. Наявність такої постійної конкуренції шкодить ефективній співпраці. Адже країни працюють над створенням спільних проектів, і таке співробітництво підвищує конкурентоспроможність їх продуктів на міжнародному ринку. Росія і Україна вже уклали з Іраном тристоронній меморандум про постачання 50 лайнерів Ан-148. Згідно з попередньою угодою, частина Ан-148 буде поставлено в Іран в зібраному стані, а частина - у вигляді машинокомплектів, з яких готові літаки будуть збиратися на іранському авіабудівному підприємстві HESA.

Таким чином, можна відмітити, що двостороння взаємодія між Росією і Україною в галузі авіабудування має позитивну спрямованість подальшого розвитку. Взаємовигідна співпраця в цивільному авіабудуванні продовжує залишатися одним з ключових ланок російсько-українських торгово-економічних відносин.  Інтеграція українського Концерну «Антонов» і російського ВАТ «ОАК» є перспективним напрямком підвищення рівня двосторонньої співпраці і ефективної реалізації спільних авіаційних проектів. Однак необхідно подолати політичні розбіжності, які ускладнюють та уповільнюють процес інтеграції. 
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ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ПОЛІТИКА ТА РОЛЬ ДЕРЖАВИ У ФОРМУВАННІ МІЖНАРОДНИХ ВІДНОСИН
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Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

В умовах ринкової економіки держава має регулювати ті сфери господарського життя, у яких ринок є безсилим. Для виконання цих функцій держава здійснює економічну політику із забезпечення країни суспільними благами, з підтримки досконалої конкуренції та боротьби з монополізмом, регулювання зовнішньоекономічного сектору та ін. Зовнішньоекономічна політика є частиною економічної політики, її цілі мають бути сумісними з цілями економічної політики, це політичне оформлення міжнародних економічних зв’язків країни. При цьому міжнародні економічні відносини охоплюють всі економічні операції, які здійснюються між господарськими суб’єктами країни та їх іноземними партнерами.

Основою зовнішньоекономічної політики є теорія міжнародної економіки, яка займається визначенням основ зовнішньоекономічних операцій та досліджує їх вплив на господарські події в країні і за кордоном, забезпечують інтереси соціальних груп за межами національних держав, відносини між державами, міждержавними організаціями, приватними особами різних держав, інтеграційні зв´язки, які формують людське співтовариство. Формуються вони під впливом зовнішньої політики країн світу, певною мірою регулюючись міжнародними нормами і цінностями. 

Стрижневим елементом міжнародних відносин є політичні відносини. Головним суб´єктом міжнародних політичних відносин є держава. Держави репрезентують на міжнародному ринку, суспільства в цілому, а не окремі соціальні групи і визначають такі важливі питання, як суверенітет, безпека, територіальна цілісність тощо. Сукупна зовнішньополітична діяльність суверенних держав визначає всю світову політику. Кожна держава, проводячи зовнішню політику, переслідує свої інтереси.  

Національний інтерес охоплює: 

 - проблеми збереження нації незалежної держави; 

 - безпеки від зовнішньої загрози; 

 - зростання добробуту населення держави; [1]

 - захисту її економічних і політичних позицій у відносинах з іншими державами; 

 - збереження і розширення її впливу в світовій політиці. 

Залежно від зовнішньоекономічної діяльності, цілей і участі держави в регулюванні зовнішньоекономічних відносин, методів та інструментів розрізняють два основні види: фритредерство та протекціонізм, також провадиться політика вільної торгівлі шляхом усунення всіх торговельних бар’єрів. [1]

Зовнішньоекономічна політика держави має відповідати таким принципам:

 - адекватність національним інтересам;

 -  врахування вимог сучасного процесу глобалізації;

 - паритетність у відносинах з іншими державами;

 - відповідність міжнародній практиці і законодавству;

 - демократизація та демонополізація  зовнішньоекономічних зв’язків.

Вагому роль відіграє й те, що світ поділений на зони політичного впливу держав, угруповань держав, блоків, які, переслідуючи свої інтереси, нерідко суперничають з іншими. 

У своєму зовнішньополітичному курсі держава повинна: 

 - враховувати своє геополітичне положення, 

 - спиратися на свій економічний, демографічний, воєнний, науково-технічний та культурний потенціал. [2]

Організація і контроль за здійсненням зовнішньої політики покладені на спеціальні органи держави: міністерства закордонних справ; парламентські комітети з питань зовнішньої політики; посольства; представництва в інших державах; наукові й культурні центри за кордоном; офіційні й напівофіційні місії. 

Отже, змістом міжнародних відносин є перш за все відносини між державами.
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THE ROLE OF STATE SUPPORT TO PRODUCERS IN UKRAINE

Moshnyk E. O.
National Technical University of Ukraine “Kyiv Polytechnic Institute”
An important element of competition policy of any country is a regulation of state support to producers, as the dynamic development of economic is possible when the effective use of financial and human resources is provided in a fair competition. So nowadays, there is much attention for the development and implementation of mechanisms that would allow minimizing the government interference in the activities of producers, which is appropriate only for overcoming the so-called market failures - situations where market mechanisms do not ensure effective use of resources.

Current government policy of subsidizing in Ukraine does not meet modern requirements; legislative regulation and institutional framework of system of state support remain imperfect. Forms and mechanisms of subsidizing do not create stimulus for the development and often lead to opposite results because of assisting mostly with local short-term aid and in the structure of support dominate industry programs and support for covering of the operating costs of private enterprises. In terms of soft budget constraints and weak financial discipline the enterprises lose reserves of competitiveness, focusing primarily on the price advantages that become possible with the financial support of the state [1].

Therefore, one of the most important priorities of the Government and Parliament should be the development of the effective policy of subsidizing aimed to increase the competitiveness of the economy, to develop the market infrastructure, to promote technological and innovative achievements, to support backward regions and small business. The effective reforms of the economic and government regulation, and in the future − the growth of national welfare, which consists of the influences on producers, consumer goods, and other related fields, economic efficiency, environment, are possible by implementation of the standards and WTO rules in national legislation concerning the policy of subsidizing.

Implementation of new and continuation of existing programs on support to producers should be fully justified in terms of economic efficiency and the impact on competition, and compliance with international obligations of Ukraine. In deciding on the implementation of subsidy programs, should be considered alternative cost subsidies to the economy and society. Because funds directed to support inefficient companies and industries can be more effectively used in other areas. Inefficient subsidies constraint the creation of new profitable enterprises and industries, and distract resources that are necessary for the development of social and market infrastructure.

The main measures that should be taken to reform the policy of state support in Ukraine are:

− creation of the effective system of granting and using state support to businesses, that is possible through a clear and detailed procedures of giving state support and effective control over this process, which should be realized by an independent regulator;

− legislative provision for the system of state support that must be established through the adoption of the framework law on state support and regulations;

− implementation of procedures of obligatory official reports about the assistance programs and permissions of the regulatory authority that will provide accountability of the system of government support;

− development of the detailed rules for each type of government support to ensure transparency of the system of state support in Ukraine;

− maintaining the register of the assistance programs, preparation of summary reports on all existing subsidy programs and their publication in the official edition;

− structural reorientation of state support in Ukraine from the industry and target forms of support for industries to support for horizontal objectives for increasing the economic efficiency of these programs, directing them to achieve long-term development goals and reduce the negative influence of competition;

− making a choice of forms and instruments for funding within a separate program of assistance that should be based on their impact on competition;

− setting a list of industries that are in a difficult economic situation and development of special rules for their support;

− denial of the using of subsidies that are prohibited under WTO - export and invest subsidies in order to fulfill international obligations of Ukraine [2];

− providing consistent and agreed actions of central and local government for implementation of the measures of reforming the policy of subsidizing;

− development of adequate means of social policy for preconception and compensation of social consequences on reforming the policy of state support for enterprises.
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ВПЛИВ ЧЛЕНСТВА В СОТ НА ІНВЕСТИЦІЙНУ ПРИВАБЛИВІСТЬ УКРАЇНИ 

Палієнко І.В., УС-71, НТУУ „КПІ”

Світова організація торгівлі (СОТ) є єдиною міжнародною організацією, яка опікується правилами торгівлі між державами. Для кожної країни членство в СОТ є обов’язковою умовою повноцінної інтеграції у світове господарство. Для України вступ до СОТ (16 травня 2008 рік) забезпечив міжнародно-правовий рівень торговельних стосунків з країнами-членами  Організації. 

Членство України в СОТ повинно було стимулювати додатковий приріст ВВП обсягом 1,5-2 млрд. дол. США, за сприятливих обставин – до 4 млрд. доларів (за підрахунками Українського національного комітету Міжнародної торгової палати). За даними Міністерства економіки України приплив іноземних інвестицій повинен був скласти 500 млн. дол. США. Тому тема впливу вступу України до СОТ на її інвестиційну привабливість є актуальною і потребує дослідження. 

Через позитивну динаміку чистого приросту іноземних інвестицій (2005 рік – 7,8 млрд. дол. США, 2006 рік – 4,7 млрд. дол. США, 2007 рік – 7,9 млрд. дол. США) перевагою членства України в СОТ повинно було стати зростання іноземних інвестицій в Україну. В 2008 році чистий приріст іноземних інвестицій зменшився у 0,78 разів і склав 6,2 млрд. дол. США. В другому півріччі 2008 року (коли Україна офіційно стала членом СОТ) почали відчуватись негативні процеси. Індекс промислової продукції знизився з 7,7% (за січень-червень) до -3,1% (за рік). В 2008 році гривня відносно долара США девальвувалася приблизно на 60% (з червня по грудень). При таких умовах погіршився інвестиційний клімат в країні. При цьому знизився обсяг прямих іноземних інвестицій (ПІІ). Можна  сказати, що в 2009 році ситуація змінилася в кращий бік. В третьому кварталі 2009 року (порівняно із попереднім роком) обсяг ПІІ зріс у 1,03 рази і склав 38591,6 млн. дол. США (див. рис. 1).
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Рис. 1. Прямі іноземні інвестиції в Україну

Факт приєднання України до СОТ означає, що вона приймає систему зобов’язань і правил СОТ, які  повинні стати складовою частиною у формуванні державної політики. А це в свою чергу може призвести до поліпшення привабливості та прозорості українського ринку. Водночас на інвестиційну привабливість України впливають також інші важливі фактори, такі як макроекономічна ситуація, політична стабільність.

Дуже важливими є дії Уряду стосовно поліпшення інвестиційного клімату в Україні. Так, для покращення ситуації і забезпечення проведення державної політики (у сфері сприяння іноземному інвестуванню національної економіки) у січні 2009 року створене Національне агентство України з іноземних інвестицій та розвитку. Ведеться активний пошук іноземних партнерів для того щоб модернізувати промислові сектори та інфраструктуру економіки. Прикладом є поглиблення українсько-японського співробітництва, особливо в сфері модернізації та введення ефективних енергозберігаючих технологій на підприємствах гірничо-металургійного комплексу і хімічної промисловості. Зношеність основних фондів і використання застарілих технологій на більшості підприємств формують велику енергозатратність виробництва. При тому що Україна дуже залежна від зовнішніх джерел енергоносіїв, особливо природного газу, цей факт обмежує не тільки економічний розвиток даних галузей, але й загрожує національній безпеці держави.

Важливими факторами які сприяли б залученню іноземного капіталу можуть стати зобов’язання України відносно дотримання прав інвесторів і захисту інтелектуальної власності.

РЕГУЛИРОВАНИЕ ИНТЕГРАЦИИ РЫНКОВ КАПИТАЛА СТРАН НАФТА

Ожигина В.В., к.э.н., доцент, 

„Белорусский государственный экономический университет”
По данным ЮНКТАД за 1957-2009 гг. подписано 279 интеграционных инвестиционных соглашений [1]. Они направленны на устранение барьеров для миграции капитала между сторонами, интеграцию их финансовых рынков, проведение единой внешней инвестиционной политики. 

В НАФТА данное соглашение является частью Договора о Северо-Американской зоне свободной торговли (Ч. 5., Гл. 11. Инвестиции). Его цели: стимулирование роста взаимного товарооборота и инвестиций стран-участниц на основе формирования зоны свободной торговли; определение согласованных условий хозяйствования на основе регулирования инвестиций, услуг, защиты прав интеллектуальной собственности, конкурентной политики и правил допуска бизнесменов [2].

Для иностранных инвесторов и инвестиций предоставляется национальный и наиболее благоприятный режимы в отношении учреждения, приобретения, распространения, управления, руководства, обращения, продажи и иных действий с инвестициями, тогда как большинство РИИС вводит данные режимы лишь на стадии деятельности иностранного инвестора [4].

Для определения места резиденции используется критерий места инкорпорации по законам страны НАФТА, а не национальная принадлежность [4].

Свобода международных инвестиционных сделок касается: перевода прибыли, дивидендов, роялти, выигрыша, поступлений, процентов, платы за управление и других доходов от капитала; получения выручки от продажи инвестиций, от ликвидации имущества; платы по контракту, включая кредит, заем; платежей по экспроприации и компенсации, и в счет различий в таможенных тарифах.

Инвесторам предоставлены следующие права: создание новых фирм и использование уже функционирующих; национальный, наибольшего благоприятный, справедливый и равноправный режимы, полная защита и безопасность; свобода репатриации прибыли и использование СКВ для всех платежей, связанных с инвестициями; защита от экспроприации, включая право на компенсацию, равную справедливой рыночной стоимости; создание и функционирование компаний без торговых ограничений; возможность решать споры в международном арбитраже.

Исключения из свободной миграции капитала составляют: банкротство, несостоятельность, защита прав кредиторов; тайное, скрытое использование, продажи или распределение; криминальные или уголовные правонарушения; транзит валюты или других монетарных инструментов; страхование исполнения обязательств, наложенных по суду [2].

Вводится механизм разрешения инвестиционных споров на основе консультаций. При неудаче собирается смешанная комиссии или арбитраж страны НАФТА и международного арбитража.

Минимальные стандарты обращения с инвестициями: соответствие международным нормам; справедливое и беспристрастное отношение, защита и безопасность; недискриминация при введении ограничений в связи с вооруженным конфликтом, гражданской войной, исключая субсидии и гранты.

В отношении инвестиций запрещены: количественные ограничения экспорта; предпочтение продукции стран НАФТА перед импортной; установление зависимости объемов/цен импорта от объемов/цен экспорта, инвестиций; требования трансферта технологии, содержания местных компонентов, национального состава работников и руководителей, реинвестирования прибыли, валюте платежа; предоставление права эксклюзивного продавца; национализация, экспроприация, за исключением случаев реализации общественных целей в соответствии с законом.

Ограничения миграции капитала разрешены, если они: связаны с защитой здоровья, мира, безопасности, общественного порядка, окружающей среды, сохранения ресурсов; направлены на защиту интеллектуальной собственности; являются требованиями к качеству продукции в программе развития экспорта, иностранной помощи; относятся к правилам госзакупок, субсидиям и грантам. 

Из либерализации исключены (Прил. IV): авиация, рыболовство, прибрежный бизнес и спасение имущества, телекоммуникации. Сохранены временные исключения в каждой стране (Прил. II), например, в Канаде: хозяйство и культура коренных жителей Канады, прибрежная территория, теле и радио-коммуникации, социальные и охранные услуги, воздушный и водный транспорт [2].

Интеграция рынков капитала стран НАФТА привела к росту входящих потоков ПИИ в 4,5 раза, исходящих – в 11,5 раза за 1990-2008 гг. За первые 10 лет ПИИ внутри НАФТА выросли в 2,2 раза [3]. 
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AN ANALYTICAL STUDY OF THE PROBLEMS AND BARRIERS OF IRANIAN STONE EXPORT TO UKRAINE
Farhad Parand, PhD in World Economy and International Economic relation, 

Ministry of Commerce of I.R. Iran, Teheran, I.R. Iran
Minerals form the principal natural resources of any country and export is considered as the most dynamic component of economic progress leading to true improvement in social and economic well being .Most of Asian developing countries are based on the oil revenue ignoring or neglecting other products such as mineral or agricultural power. 

Iran is trying to achieve the industrial development and axiomatically the mineral development will play an important role in industrialization of this country. Mineral exports may contribute a great deal in obtaining foreign exchange currency, which is essential in carrying out various development projects, for capital investment requirements. Iran is located in a very strategic geographical area with a large mineral reserve, especially monumental building stone such as flat, even marble, travertine and alabaster. Iran is ranking the second in the world after Italy for its stone production but, because of the lack of any planning for strategic export development, Iran is in a very low level for exporting stone (maximum 2%) since, marketing and access to global markets is a vital step for export development, diagnosing different aspect of such markets is also very useful for finding a clear and effective strategy for better engagement is stone market.

Until the recent decade, Europe was the center of global business, production and processing center for monumental building stones. But today, such discipline is no more continued, and distribution of stone industry is considered in all over the world.

At the present time there isn’t a homogenous and logical relationship among different steps of stone industry from exploration to processing and export. There isn’t any fundamental investment from the government and export goods haven achieved the needed standard items for their export.

The country reserve for stones such as marble, travertine and lime stones is estimated as 40 million tons. Generally Iran is listed among the ten countries owing the perfect stone mines in the world. The exact stone reserve in Iran includes Travertine (32 .9 Mt), marble (14.2 Mt), marmarite (1371 Mt), granite (1220.9 Mt) and the countries share for above stones is equal with 1, 0.4, 4/09, 137.3.

Iran with 3270 million tons absolute reserve of stone mines is able to produce 5 million tons stone annually, and export them to international markets.

At the present time there isn’t any logical relationship between different infrastructures in Iranian stone industry from exploitation to processing and export.

Providing the needed fuel and water, suitable roads and transportation system, modern equipments and suitable credits and financial support along with elimination unwanted tariffs and legal and custom barriers are among the Critical solution for Iranian stone producers .Exporters will also benefit from these critical reforms.

Since stone export business closely depends on Iranian economic situation and foreign trade strategy.

Because of high stone weight, access to near markets will be very beneficial for Iranian stone exporters. In this reason countries such as Saudi Arabia, UAE, Azerbaijan Republic, and also Ukraine may be the best market for Iran. Turkish stone export pattern will be a suitable strategy for Iranian authorities in stone industry.

Iran industry is suffering from its traditional manufacturing system and most of Iranian products have been in out of standard level. This complains was raised from Ukrainian companies.

Another problem with Iranian exporters is related to their weak marketing activities. Many Ukrainian companies reported that in spite of Iranian stone high quality. Iranian exporters couldn’t prepare a suitable marketing package for their products.

For a suitable marketing policy, Iran needs to be actively present in global markets making close connection with the major elements of this market. Employing experienced and acknowledged consultants in stone export is another alternative .Iran also needs to clearly define the stone international market by the aid of standard statistics. Experienced managers are another critical solution as well as a well planned export plan.

Increasing stone quality depends on standard exploitation by modern equipments and modern procedures for Iranian stone industry, ASTM Standards are very important.

Current data regarding Iran stone industry suggests that there are 3500 workshop and manufacturers in Iran working with traditional systems and equipment. Currently 22 factories have got their licenses with providing modern machines in their processing line. According to these data, among 3500centers, only 851 centers have official license and 2650other doesn’t have any official eligibility in this field.

According to official reports, these centers lack any standard situation for standard processing.

According to this study and regarding the model presented in above, the entrance strategy of Iranian companies into international markets should be shifted from exporting to joint venture and foreign investment procedure.

In addition to above detailed facts in this study there are many other political and cultural problems in this industry which will be presented in future articles.

Аспекти міжнародного співробітництва України у науково-технічній сфері хімічної промисловості
Пацан  М.М.,НТУУ «КПІ» ФММ, група УС – 71

Хімічна промисловість відрізняється від більшості інших галузей можливістю створювати нові матеріали з певними властивостями, цього потребували різні галузі і сфери промисловості, це зокрема, космічна техніка і будівництво, фармацевтична, харчова та легка промисловості України. 

В окремих районах України розвитку хімічної промисловості сприяє такі три основні чинники – природний, економічний і соціальний. Характер спеціалізації хімічної промисловості і розміщення її підприємств в Україні залежать від наявності сировини, необхідності повної переробки відходів інших галузей господарства, відносно близького розташування споживача продукції хімічних підприємств і наявності кваліфікованої робочої сили. 

Деякі види продукції хімічної промисловості України (азотні і калійні добрива, сірка, синтетичні фарбники, кальцинована сода, бром, титанові білила, окремі продукти органічного синтезу) експортуються в інші країни. Тут доцільно побачити показники експорту продукції хімічної промисловості, які наведені в таблиці 1. 

Таблиця 1

	Роки
	Експорт, млн. дол. США
	Зростання експорту, %
	Доля в загальній структурі експорту, %

	2004
	2782,029
	43,16
	8,51

	2005
	2990,247
	7,49
	8,72

	2006
	3387,259
	13,4
	8,8

	2007
	4047,218
	19,5
	8,2

	I півріччя 2008
	2576,106
	29,4
	7,9


Для розширення ринку збуту продукції хімічного комплексу, у травні 2009 року було підписано «Меморандум про співпрацю» між українською компанією DARA Group та Асоціацією всіх Фермерів Нігерії (AFAN) про початок співробітництва з поставки мінеральних добрив українського виробництва до Нігерії з річним обсягом 750 тис. тон. Крім цього було обговорено питання щодо будівництва за проектами українських інститутів та за участі українських будівельників, заводів з виробництва мінеральних добрив та електростанцій в Федеративній Республіці Нігерія. 
Зараз щомісячно Україна експортує в середньому 290-300 тис. т карбаміду і близько 78-80тис.т аміачної селітри (у попередні роки експорт селітри складав 130-150 тис. т), сьогодні селітра все більше поставляється на зростаючий внутрішній ринок. Це головні експортні продукти. Окрім того, українські підприємства вивозять кожний місяць до 38-39 тис. т сульфату амонію, 8-9 тис. т амофосу і 19-20 тис. т карбамідо-аміачної суміші (експорт КАСу зріс в 4,5 рази з 2004 р.)

Експорт. В період січень-березні 2009 року збільшились обсяги поставок калійних добрив України на зовнішній ринок і склали 8,2 тис. т. проти 4,3 тис. т. за три місяці минулого року (90%). 

Зменшився експорт: карбамідно-аміачної суміші (далі – КАС) 18,1 тис. т проти 89,5 тис. т. (-79,7%), азотні добрива 894,6 тис. т. проти 1158,1 тис. т. (-22,7%), карбамід 629,9 тис. т. проти 702,2 тис. т. (-10,2%), аміачна селітра 93,6 тис. т. проти 158,4 тис. т. (-40,9%), нітроамофоска 25,3 тис. т. проти 29,5 тис. т. (-55,7%).

Імпорт. В період січень-березні 2009 року зменшились обсяги: поставок азотних добрив в Україну склали 57,2 тис. т. проти 176,8 тис. т. за три місяці минулого року, що становить (-67,6%), аміачної селітри 55,2 тис. т. проти 168,0 тис. т. (-67,1%), калійних добрив 0,7 тис. т. проти 52,3 тис. т. (-98,6%), нітроамофоски 74,7 тис. т. проти 114,3 тис. т. (-34,6%).

Збільшився імпорт карбаміду 1,9 тис. т. проти 1,0 тис. т. (90%).]

Хоча хімічна промисловість і займає важливе місце в сучасному промисловому потенціалі України (частка в ВВП складає 5,5%, в загальному товарообігу промислової продукції – 6,4%, експорті промислової продукції – 12,5%), проте промисловість має проблемні сторони. Особливо проблема загострилась через економічну кризу, яка вплинула на значні структурні зміни в попиті. Найбільш місткі споживачі хімічної продукції значно знизили її споживання через падіння обсягів виробництва, низької покупної спроможності, що стало наслідком дефіциту оборотних коштів і недоступності кредитних ресурсів. Також такий етап занепаду економіки призвели в хімічній промисловості і ряд прихованого безробіття, нестача інвестицій, повільно здійснюється оновлення основних засобів, імпортна залежність в сировинні та напівпродуктів.

Тому зважаючи на основні чинники розвитку хімічної промисловості та виникненню проблем за останні роки, доцільне тут є підвищення ефективності виробництва та оздоровлення економічного стану країни, що дасть змогу реалізувати число заходів по оновленню хімічної промисловості як важливого сектору економіки України. Насамперед, покращення інвестиційного клімату з метою впровадження високих і ресурсозберігаючих технологій та виробництва конкурентоспроможних промислових товарів. Тобто для розв’язання проблем необхідно забезпечити структурні, функціональні, сировинні та інвестиційні зміни.

Питання, що їх ставить світова фінансова криза.
Попович О.С. д.е.н., ст. н. с. проф. кафедри міжнародної економіки
Початок 2010 року характеризується підвищеною увагою до всілякого роду прогнозів і пророцтв, особливо тих, що стосуються ситуації у світовій економіці. При цьому більшість прогнозів, які оприлюднюють економісти (а тим більш політики), більшою чи меншою мірою оптимістичні.  

Тим часом, в сучасній науці все більшою мірою утверджується уявлення про те, що нинішню світову економіку, точніше - соціально-економічну систему, слід розглядати як складну адаптивну систему, в якій діють загальні базові принципи еволюції – такі як відкритість до потоків енергії та ресурсів, нелінійний вплив їх минулого розвитку на нинішній стан і структуру в майбутньому, тощо. В таких системах звичний нам детермінізм набуває зовсім інших рис: замість чітко визначених механістичних причинно-наслідкових зв’язків між факторами впливу і подіями, що реально відбуваються, вступають в дію складні механізми нелінійних зворотних зв’язків, які можуть призвести до подій, які практично неможливо зарані передбачити. При цьому, особливо в ситуаціях, що їх ми називаємо «перехідним періодом», слід чекати включення описаних синергетиками механізмів самоорганізації, завдяки яким вирішальний вплив на напрямки розвитку можуть справити випадкові і зовсім, на перший погляд, не потужні фактори, якими в інших умовах ми звикли просто нехтувати. Це вимагає, з одного боку, зовсім іншого підходу до пошуку і вибору альтернатив економічного розвитку, а з другого – більш уважного розгляду аргументації тих, хто дає в нинішніх умовах песимістичні прогнози еволюції світової економіки.

Деякі з них з’явилися задовго до початку нинішньої фінансової кризи. Так, Іммануель Валлерстайн, восени  2008 року він опублікував у паризькій газеті Монд свою оцінку нинішньої кризи. На його думку «вже на протязі останніх 30 років ми перебуваємо в  кінцевій фазі існування капіталістичної системи – в стані кризи, в ході якої «капіталізм відчув свій кінець».  Малоймовірно, що хаотичні дії тих, хто намагається відновити рівновагу, але не розуміють, яка нова система має бути створена (виділення О.П.), будуть успішними. Можливо, років через 10 перспективи ці можна буде ясніше побачити, а через 30 – 40 років виникне нова система. Хоча сьогодні важко сказати, чи буде вона кращою, а чи навпаки гіршою для людей[1].

Джордж Сорос у своєму виступі в Конгресі США у вересні 1998 року заявив: «Система світового капіталізму, якій ми зобов’язані надзвичайним процвітанням нашої країни в останнє десятиліття,   тріщить по швам. Сьогоднішній спад на фондових ринках США є всього лиш симптомом, до того ж запізнілим, який говорить про більш глибокі проблеми, що вразили світову економіку…»[2].

Цілий ряд фахівців: професор Пенсільванського університету С.І.Кобрін, російський соціолог А.Д.Панов, французький професор  Д.Коен і багато висловлюють глибокі сумніви в тому, що вихід з нинішньої кризи буде простим, схожим на те, як це бувало в минулому, вважають, що неминучими є кардинальні зміни світового економічного механізму.  Отже є ціла низка проблем подальшого розвитку економіки, принципово важливих теоретичних і практичних питань, відповіді на які ще не знайдені економічною наукою. 

Тож варто задуматись над пошуком відповідей принаймні, на такі  питання:

Чи може процвітати економіка, в якій домінуючу роль відіграє грошова одиниця, фактично не забезпечена відповідними об’ємами виробництва ВВП? Чи є життєздатним економічний механізм, в якому гроші втратили свою основну функцію – бути загальновизнаною мірою вартості, її умовним еквівалентом у процесі здійснення товарообміну при всесвітньому розподілі праці? За якими принципами має бути створена нова, більш життєздатна глобальна фінансово-економічна система? Як мають змінитися механізми міжнародних економічних зв’язків  та принципи їх регулювання на національному та загальносвітовому рівні в процесі глобалізації, яка стрімко набирає сили у ХХІ столітті? Як вплине на організацію економічного життя у глобалізованому світі те мережеве суспільство, яке на наших очах свідомо чи несвідомо творить молоде покоління? Чи набуде поширення в ньому та нова «хакерська» етика, яку Кастельс і Хіманен [3] вважають одним із ключових факторів вражаючого інноваційного розвитку Фінляндії?

Перелік можна продовжувати. Ці та їм подібні питання являють собою дуже серйозний історичний виклик економічній науці, і адекватну відповідь на нього треба якомога швидше знайти всім нам. Так само як і Валлерстайн автор не має готової відповіді на більшість із цих питань і саме тому звертається до учасників конференції і перш за все до молодих дослідників, які приходять у цю галузь наукового знання сьогодні, - давайте шукати ці відповіді.

Література:
1. Wallerstein I. Le capitalisme touché a sa fin // Monde. – P., 2008. – 12 okt. – P. 8 
2. Сорос Дж. Кризис мирового капитализма. Открытое общество в опасности. – М.: ИНФРА-М, 1999. – ХХVI, 262 c.

3. Кастельс М., Хіманен П. Інформаційне суспільство та держава добробуту. Фінська модель. – пер. з англ. –  К.: Ваклер, 2006. – 256 с.

Підвищення ефективності функціонування системи інформаційного забезпечення як ефективний інструмент розвитку міжнародного співробітництва.

Прокопов О. А., аспірант.

Український державний університет фінансів та міжнародної торгівлі
Системне входження економіки України у світове господарство та активізація міжнародного співробітництва неможливе без прискореного розвитку інформаційної сфери, доведення його до рівня світових стандартів та вирішення проблеми організації в масштабах держави комплексного інформаційного забезпечення з метою створення належних умов для отримання і використання будь-якої необхідної інформації. 

Запровадження в Україні механізмів інформаційного забезпечення передбачає вирішення наступних найважливіших першочергових загальнодержавних проблем організаційно-забезпечуючого характеру: розробка інформаційного законодавства, що стосується налагодження комплексного інформаційного забезпечення в країні; фінансове забезпечення всіх програм розвитку інформаційної галузі, а також заходів, спрямованих на їх реалізацію.;укріплення кадрового і техніко-технологічного потенціалу інформаційної галузі.

Необхідність розбудови інформаційного законодавства обумовлена, перш за все, вирішенням проблеми систематизації вітчизняної правової політики в інформаційній сфері, відсутністю законодавчих та нормативно-правових засад функціонування її основних елементів (інформаційної інфраструктури, інформаційного простору та ін.) потребою у врегулюванні питань, що стосуються взаємодії з міжнародними інформаційними структурами та інформаційними структурами інших держав, а також задачами усунення протиріч у діючих законодавчих та нормативно-правових актах, забезпечення узгодженості їх з вимогами та положеннями міжнародного законодавства, і, в першу чергу, адаптації до норм та стандартів Європейського Союзу.

Вирішенню цих проблем певною мірою сприятиме прийняття у встановленому порядку підготовлених проектів: Концепції національної інформаційної політики і розвитку державної інформаційної інфраструктури, законів України “Про телекомунікації”, „Про Інтернет-видання”, розробка та затвердження законопроектів “Про національні інформаційні ресурси”, „Про інформаційний простір України”, “Про міжнародний інформаційний обмін”, а також інших, спрямованих на реалізацію вищезазначених нормативно-правових актів. Дієвим кроком на шляху удосконалення системи інформаційного законодавства може стати розроблення та ухвалення Інформаційного кодексу України, що дозволить розв’язати проблему подолання протиріч у законодавчих та нормативно-правових актах, забезпечити єдність та нефрагментованість нормативно-правового поля. 

На сьогодні інфраструктура інформаційної сфери розвивається повільно і незбалансовано, віддача від інформатизації ще досить низька. Без запровадження державою дієвих організаційно-стимулюючих механізмів, спрямованих на активізацію розвитку процесів інформатизації, вирішення проблеми інформаційного забезпечення виглядає доволі проблематично. Для реалізації єдиної політики у вирішенні проблеми налагодження системного інформаційного забезпечення, взаємопов’язання всіх аспектів цього процесу, назріла необхідність у створенні загальнодержавного органу (із законодавчим визначенням його повноважень) - Національного інформаційного центру, підпорядкованого уряду, як головного керуючого, організуючого, регулюючого і контролюючого органу в державі з питань розбудови індустрії інформаційного забезпечення в тому числі і в міжнародному співробітництві. 

Для розгортання повномасштабних процесів інформатизації в Україні слід вирішити такі основні проблеми: забезпечити наукову базу інформатизації; підготовити технологічну базу для масового виробництва обчислювальної техніки, в т.ч. й у кооперації з іншими країнами; забезпечити розвиток вітчизняної школи програмного забезпечення. 

Значному поповненню національних інформаційних ресурсів зарубіжною інформацією сприятиме активізація міжнародного співробітництва українських інформаційних структур з аналогічними структурами інших країн і міжнародними організаціями, розширення членства в існуючих міжнародних, в першу чергу, європейських, інформаційних структурах. Це значно спростить доступ до закордонних баз і банків даних, сприятиме участі у спільних (міжнародних, міждержавних) проектах і програмах в інформаційній сфері (насамперед, тих, що стосуються розвитку нових інформаційних технологій і сучасних інформаційних мереж), надасть можливість для ознайомлення зі світовою практикою запровадження механізмів інформаційного забезпечення.

Сьогоднішній інформаційний простір України складається із слабо пов’язаних між собою інформаційних секторів (державних і комерційних, на рівні відомства, чи регіону тощо), кожен з яких в силу різних причин мало доступний для використання та поширення. Існуючі інформаційні системи на рівні підприємств і галузей функціонують без належної взаємодії, що призводить до збільшення вартості їх проектування та експлуатації, дублювання робіт, надмірності у зборі первинної інформації. 

БРФФИ – флагман международного научного сотрудничества  Беларуси

Прокошин В.И., Карпейчик С.В., Харитонов Е.М., 

Белорусский республиканский фонд фундаментальных исследований
Уже почти 20 лет Белорусский республиканский фонд фундаментальных исследований выполняет одну из самых главных своих функций – всемерно содействовать развитию и расширению научных исследований в Республике Беларусь в целях обеспечения инновационного развитие страны за счет генерации новых знаний в приоритетных направлениях научно-технического прогресса (1(. При этом осуществляются энергичные шаги по организации международных контактов и росту связей белорусских ученых с зарубежными коллегами (2,3(. Так, если в 2006 году финансировались проекты по 4 международным конкурсам, в 2008 – по 7, то в 2009 – по  11. В 2010 г. их будет не менее 12.


На 2010 год уже объявлены следующие международные конкурсы, по которым принимаются заявки, проводится независимая экспертиза проектов по совместным исследованиям:

–с Российским  фондом фундаментальных исследований (РФФИ); 

– с Российским гуманитарным научным фондом (РГНФ);

– с РГНФ в приграничных Витебской, Могилевской, Псковской и Смоленской областях;

–с Объединенным институтом ядерных исследований (ОИЯИ); 

–с Вьетнамской академией наук и технологий (ВАНТ);

–с Национальной академией наук Азербайджана (НАНА);

–с Национальным центром научных исследований Франции (НЦНИ);

–с Академией наук Молдовы (АНМ);

–с Румынской академией (РА);

–с Сибирским отделением Российской академии наук (СОРАН).

Сюда же примыкают еще два международных конкурса, оплата по которым осуществляется из средств внутреннего финансирования: "Наука-20010МС" – проекты, выполняемые с зарубежными учеными разных стран; с Научно-технологическим фондом Монголии (НТФМ).

Одновременно в 2010 году буде осуществляться финансирование проектов по ранее проведенным конкурсам. Заканчивается финансирование 13 проектов по конкурсу «БРФФИ-РГНФ 08», 141 проекта по конкурсу «БРФФИ - РФФИ 08», 6 проектов по конкурсу «БРФФИ-ОИЯИ 08», 16 проектов по конкурсу «БРФФИ - АНМ 08», 6 проектов по конкурсу «БРФФИ - ВАНТ 08». Из конкурсов 2009 года наиболее масштабным и значимым является проводимый раз в 2 года совместный конкурс с украинским фондом – 64 проекта по конкурсу «БРФФИ - ГФФИУ 09», Будет продолжаться финансирование 8 проектов по конкурсу «БРФФИ - НАНА 09», 6 проектов по конкурсу «БРФФИ - ВАНТ 09», 10 проектов по конкурсу «БРФФИ - НЦНИ 09», 15 проектов по конкурсу «БРФФИ - РГНФ 09», 6 проектов по  конкурсу «БРФФИ-ОИЯИ 09», 23 совместных проектов НАН Беларуси, СО и УрО РАН, 4 проекта по трехстороннему межрегиональному конкурсу «БРФФИ - РФФИ – ГФФИУ», 10 проектов, выполняемых в рамках международных договоров Республики Беларусь.

Приведенные выше данные можно систематизировать по странам, с которыми в 2010 году белорусскими учеными будут выполняться совместные исследования, следующим образом: белорусско-российские проекты – 411, белорусско-украинские – 68, белорусско-азербайджанские – 18, белорусско-молдавские – 36, белорусско-французские – 14, белорусско-вьетнамские – 22, белорусско-румынские – 10. Всего в 2010 году планируется по подразделу «Международное научно-техническое сотрудничество» финансировать 595 проектов. Кроме того, по конкурсам «Наука-МС» и «БРФФИ-НТФМ» будет выполняться 106 проектов с учеными следующих стран: Австралия, Бельгия, Болгария, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Испания, Италия, Канада, Китай, Латвия, Литва, Монголия, Польша, Португалия, США, Сербия, Словакия, Финляндия, Чехия, Швеция, Эстония, Япония.

В 2010 году предполагается продолжить усилия по расширению международного сотрудничества БРФФИ. Будут расширены контакты с Немецким научно-исследовательским сообществом (DFG), с Фондом гражданских исследований и разработок США (CRDF), с чешскими, польскими и турецкими научными организациями и фондами. Будет объявлен конкурс белорусско-литовских проектов, в ближайшее время будет подписано соглашение о сотрудничестве с ГКНТ Армении. Назрела необходимость заключения соглашений о сотрудничестве с академиями наук Узбекистана и Казахстана.
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Особенности международных расчетов и факторы на них влияющие

Прудникова Л.А. Севастопольский национальный технический университет

Прудников А.О. НТУУ „КПИ”
В соответствии со сложившейся практикой в настоящее время применяются следующие основные формы международных расчетов: аккредитив, инкассо, банковский перевод, открытый счет, аванс. Кроме того, осуществляются расчеты с использованием векселей и чеков. С международными расчетами тесно связаны гарантийные операции банков по отдельным формам расчетов (например, инкассо, аванс, открытый счет), они служат дополнительным обеспечением выполнения внешнеторговыми партнерами обязательств, взятых на себя по контракту. Исторически сложились следующие особенности международных расчетов:

1. Импортеры и  экспортеры, их банки вступают в определенные обособленные от внешнеторгового контракта отношения, связанные с оформлением, пересылкой, обработкой товарораспорядительных и платежных документов, осуществлением платежей. Объем обязательств, и распределение ответственности между ними зависят от конкретной формы расчетов.

2. Международные расчеты регулируются нормативными национальными законодательными актами, а также международными банковскими правилами и обычаями.

3. Международные расчеты — объект унификации, что обусловлено интернационализацией хозяйственных связей, универсализацией банковских операций.

4. Международные расчеты имеют, как правило, документарный характер, т.е. осуществляются против финансовых и коммерческих документов. К финансовым документам относятся простые и переводные векселя, чеки, платежные расписки. Коммерческие документы включают: счета-фактуры; документы, подтверждающие отгрузку или отправку товаров, или принятие к погрузке; страховые документы страховых компаний морских страховщиков или их агентов, поскольку экспортные грузы обычно страхуются; другие документы — сертификаты, удостоверяющие происхождение, вес, качество или анализ товаров, а также пересечение границы, таможенные и консульские счета и т.д. Банк проверяет содержание и комплектность этих документов.

5. Международные платежи осуществляются в различных валютах. Поэтому они тесно связаны с валютными операциями, куплей-продажей валют. На эффективность их проведения влияет динамика валютных курсов.

На выбор форм международных расчетов влияет ряд факторов:

- вид товара, являющегося объектом внешнеторговой сделки (формы расчетов отличаются при поставках машин и оборудования  или, например, продовольствия); по поставкам некоторых товаров — древесины, зерна — применяются традиционные формы, выработанные практикой;

- наличие кредитного соглашения;

-платежеспособность, репутация контрагентов по внешнеэкономическим сделкам, определяющие характер компромисса между ними;

- уровень спроса и предложения на данный товар на мировых рынках.

В контракте оговариваются условия и формы международных расчетов. 

Основными видами международных расчетных операций являются аккредитив и инкассо. 

В международных расчетах используются также чеки, впервые появившиеся в XVI в. в виде квитанций кассиров, которые за хранение денег взимали проценты с вкладчиков. Если платеж осуществляется с помощью чека, то должник (покупатель) либо самостоятельно выставляет чек (чек клиента), либо поручает его выписку банку (чек банка). Формы и реквизиты чека регулируются национальным и международным законодательством (Чековой конвенцией 1931 г.). Чек подлежит оплате (инкассации) по предъявлении.

В качестве средства платежа в международных расчетах неторгового характера используются дорожные чеки и еврочеки.

С 60-х годов XX века в международных расчетах активно используются кредитные карточки — именной денежный документ, дающий право владельцу приобретать товары и услуги с использованием безналичных расчетов. Преобладают кредитные карточки американского происхождения (Виза Интернэшнл, Мастер кард, Америкэн Экспресс и др.).
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Науково-технічні відносини України і Греції

Руденко А. В., УС-91 , НТУУ «КПІ»

Українсько-грецькі зв’язки  йдуть коріннями в глибини віків, від періоду Великої грецької колонізації до сучасного повернення греків із різних країн, а також і з України, в Грецію, на батьківщину предків. 

Українсько-грецькі відносини є стабільними. Вони мають під собою історичне підґрунтя, духовну і релігійну спадщину античної та візантійської культури. Розбудові цих відносин суттєво сприяє наявність великої грецької громади в Україні. На території України в м. Одесі знаходиться святиня греків - будинок організації "Філікі Етерія", яка розпочала визвольну боротьбу проти отаманського гноблення. 

Між двома країнами сьогодні не існує серйозних проблем чи суперечностей. 

Греція посідає одне з провідних місць в регіонах Балкан та Східного Середземномор'я, тому партнерські стосунки з нею сприяють можливому виходу на цей привабливий ринок, а через Середземномор'я - до країн Близького Сходу і Північної Африки. 

З кінця 1994 року спостерігається стала тенденція до активізації двосторонніх політичних відносин. Значно пожвавився обмін візитами, відбулися політичні консультації між МЗС, прискорилося формування договірно-правової бази, яка складає зараз 30 двосторонніх угод. 

Для України Греція є перспективним партнером як член ЄС, НАТО, РЄ, ОЧЕС в плані розвитку відносин з цими інституціями. 

Греція підтримує євро-інтеграційні прагнення України. Під час голосування Греції в ЄС та за її активної підтримки у березні 1994 року була укладена угода ЄС з Україною. Відтоді, ратифікувавши цю Угоду, Греція сприяла реалізації елементів Стратегії Євросоюзу щодо України і поглибленню співпраці між ними. 

Греція підтримала входження України до Ради Європи, розцінюючи це як важливий фактор зміцнення демократії і безпеки в Європі. Греція позитивно сприйняла бажання України щодо встановлення особливого партнерства з НАТО і співпрацює з Україною в рамках програм ПЗМ. 

Спостерігається збіг багатьох позицій двох країн в ООН, існують приклади взаємодії і підтримки, зокрема, добровільний перехід Греції до групи "В" схеми розподілу витрат на операції ООН по підтриманню миру на користь переведення України до групи "С". Греція висловила однозначну підтримку кандидатури України на виборах до складу непостійних членів Ради Безпеки ООН на період 2000-2001 рр. Відбувається співробітництво у справі реформування ООН та Ради Безпеки ООН. 

В плані регіонального співробітництва спостерігається близькість позицій двох країн в ОЧЕС, зокрема, щодо розробки та виконання спільних проектів в таких галузях як транспорт, охорона зовнішнього середовища, банківська сфера, зв'язок, подальшої трансформації ОЧЕС та її взаємодії з ЄС. 

Має перспективи співпраця парламентарів в рамках ПАЧЕС, ПАРЄ, Міжпарламентської православної асамблеї. Проробляється питання організації у 2002 році офіційного візиту Голови Парламенту Греції                      А. Какламаніса в Україну на запрошення Голови Верховної Ради України І.С.Плюща. 

Торговельно-економічне співробітництво не відповідає потенціалу двох країн, однак останнім часом спостерігається позитивна тенденція до збільшення обсягів товарообігу. 

Товарообіг з Грецією за 2001 рік склав 226,8 млн. дол. США, експорт - 180,2 млн. дол. США, імпорт - 46,6 млн. дол. США, позитивне сальдо на користь України - 133,6 млн. дол. США (за даними Держкомстату України). 

Станом на 01.01.2002 року на території України діяли 63 підприємства за участю грецького капіталу, з яких 34 - українсько-грецькі спільні підприємства. Обсяг капіталу грецьких інвесторів у статутних фондах цих підприємств складав на 01.01.2002 р. - 20,1 млн. дол. США. Частка грецького капіталу в загальному обсязі прямих іноземних інвестицій в Україну становить 0,5 відсотків. 

Двома сторонами 10-11 квітня 2001 р. в Афінах проведено третє засідання українсько-грецької Міжурядової робочої групи з питань економічного, промислового та науково-технічного співробітництва. 

Слід відзначити прагнення Греції до активного співробітництва у військово-технічній сфері. Широкі можливості співробітництва в галузі військово-технічного співробітництва відкрила підписана під час візиту міністра оборони України О.І.Кузьмука до Греції (жовтень 1997 р.) міжвідомча Угода про військове співробітництво. 

В ході візиту в Україну міністра національної оборони Греції А. Тсохадзопулоса 29-31 серпня 1999 року підписано Угоду про військово-технічне співробітництво. 

Інші напрямки співробітництва

Динамічно розвивається співробітництво у сфері культури, освіти, гуманітарних зв'язків, молодіжних і туристичних обмінів. Подальшому розвитку співпраці у цих галузях сприяють давні культурні і релігійні традиції і зв'язки, а також укладення міжурядової Угоди про співробітництво у сфері науки, культури та освіти, яка відкриває шлях до практичної державної підтримки взаємних проектів і програм. Помітною подією став випуск у 1997-99 рр. в Афінах двомовного українсько-грецького періодичного видання "Вісник". 

Загальний внесок Греції по програмі "Укриття" - 4,74 млн. дол. США. 
РОЛЬ ДЕРЖАВИ У ВИЗНАЧЕННІ ЕКОНОМІЧНОЇ ПОЛІТИКИ В УМОВАХ ГЛОБАЛІЗАЦІЇ
Сидоренко О.М., студентський проректор з наукової роботи,

Національний університет державної податкової служби України
Цивілізація людства вже певний відтинок часу розвивається відповідно до двох основних тенденцій – глобалізації та формування постіндустріального (інформаційного) суспільства, яке є наступним етапом розвитку людської цивілізації якому передували традиційне (аграрне) і індустріальне суспільство.  Саме ці тенденції визначають образ економіки – і світової, і обмеженої рамками окремо взятих держав та їх союзів. Так само глобалізація та формування інформаційного суспільства змінюють суть внутрішньої та зовнішньої політики державних та наддержавних утворень. Саме тому дослідження впливу держави на економічну політику в умовах глобалізації і становлення постіндустріального суспільства є актуальним на сьогодні.

Процеси глобального ро​звитку, що охопили більшість регіонів і секторів світового господарства, принципово змінюють співвідношення між зовнішніми і внутрішніми чинниками розвитку національних господарств на користь перших. Жодна країна не в змозі раціонально сформувати і здійснити економічну політику, не враховуючи вимог світового господарства, що глобалізується, норм поведінки основних учасників світової господарської діяльності. У свою чергу, Україна переживає сьогодні трансформаційний період економічного розвитку і стано​влення, про що свідчать роботи багатьох вітчизняних еко​номістів, зокрема А.. Амоши, Г. Губерної, Ю. Макогона, І. Лукинова, Н. Іванова, Г. Скударя, В. Пайкова, А. Єськова, А. Філіпенко і ін.

Мета роботи: дослідження і аналіз впливу держави на економічну політику в умовах глобалізації.

Об’єкт роботи: економічна діяльність держави в умовах глобалізації.

Предмет роботи: вплив глобалізації на формування економічної політики держави.

Сьогодні процес глобалізації економіки - це процес усві​домлений і життєво необхідний, оскільки, за словами П. Папкова, який висловлює в своїй монографії думку ба​гатьох учених-економістів: «У сучасних умовах конкуренції глобалізації стійкий економічний успіх компанії забезпечу​ється турботою про стратегічне майбутнє розвитку бізнесу [1]. При цьому мова йде про принципово нові пріоритеті діяль​ності - не лише про завоювання й утримання позицій на ринках збуту, стабільні темпи їх зростання, а й головним чи​ном про цілеспрямовану концентрацію зусиль на довготри​валих стратегічних завданнях, пошук фундаментальних за​собів досягнення цілей більш високого рівня для прориву в нову світову економіку XXI століття» [2].

Кажучи про включення України у світові глобалізаційні процеси, що відбуваються, необхідно відзначити, що воно має бути достатньо вибірковим і гнучким, як говорить В. Панков: «Внутрішня стратегія і політика України мають бути глобально орієнтованими - конкурентоспроможними І ефективними, з погляду протидії новим руйнівним впливом глобалізації. І прагматичними, з погляду використання но​вих можливостей і переваг, які вона приносить» [3]. А А. Амоша робить акцент на тому, що Україна, яка знахо​диться в періоді економічної кризи, повинна використову​вати концепцію промислового розвитку, яка «потребує кар​динальної переорієнтації його моделі на прогресивні сучасні чинники - інформаційно-технологічні, творчо  - інтелектуальні, соціальні» [4].

На підставі проведеного аналізу можна зробити висновок, що глобалізація світової економіки, регіоналізм і світові інте​граційні процеси сьогодні є серйозним викликом для економік світових держав  і укра​їнської економіки зокрема, а регіоналізм, зокрема, «новий регіоналізм» мегаінтеграційних об'єднань - це один із компонентів нової парадигми міжнародно-економічних стосунків, який не урегульовується класичним ринковим механізмом і потребує втручання держави. Таким чином, ситуація складається так, що без правильного відно​шення держави до економічної глобалізації і регіоналізму, без врах​ування цих тенденцій при розробці заходів по стимулюванню економічного зростання України і підвищення її рейтингу на світовому рівні, а також управлінню рівнем загальнодержав​ної конкурентоспроможності, без розумної і ефективної полі​тики, її адаптації до умов, що склалися, не дозволить не пише не зайняти гідного місця у світовій економіці, що глобалізується, а й не дасть можливості вирішити проблеми внутрішньо економічного характеру. Дана теза стосується не тільки України, а й всіх інших членів світового економічного співтовариства. Тож бачимо, що в умовах глобалізації держава повинна активно втручатися в економічну політику і бути її визначником.
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Analysis of the geographic composition of exports and imports

M.A.Tatarynova, National Technical University of Ukraine “Kiev Polytechnic Institute”
During the study of export-import activities of the country should identify the main trends in the geographical structure of exports and imports of goods and show the dependence of Ukrainian foreign trade of other countries. Geographic structure determines the priority of the regional export-import relations, as a result of the formation of natural and economic potential and historical factors. Table 1 given the geographical structure of exports and imports for the last 9 years. 

Table 1

Geographical structure of exports and imports

	Year
	Export, million dollars
	Import, million dollars



	
	CIS
	Other countries
	CIS
	Other countries

	2000
	5757
	9965
	8706
	6237

	2001
	5748
	11343
	9501
	7392

	2002
	5425
	13244
	9569
	8390

	2003
	6539
	17200
	11314
	11907

	2004
	9045
	24387
	14891
	14800

	2005
	11232
	23792
	16629
	19530

	2006
	12665
	25702
	20184
	24849

	2007
	18615
	30632
	25629
	35040

	2008
	23819
	43183
	33569
	51964


Source: compiled from the site of the National Bank of Ukraine: http://www.bank.gov.ua/ [1].

From 2000 to 2008 the volume of exports to CIS countries increased by nearly 4.13 times (at 18.062 billion dollars. USA), and exports of goods to other countries increased by 4.33 times (at 33.218 billion U.S. dollars). 
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Fig. 1. Changing the geographic structure of exports then imports

During this same time, imports from CIS countries increased by 3.8 times (to 24.863 billion dollars. U.S.) and imports from other countries increased by 8.3 times (to 45.727 billion dollars. USA) (Fig. 1 ). 

In the first half of 2008 accelerated rate increased exports to Asian countries (at 60.8%) and America (almost half), exports to CIS countries increased by 35.2%, Europe - at 26.8%. As a result, the structure of export share in Europe decreased by 3.2%, CIS - by 1.4%, Africa - by 0.4%. Instead, the particle growth was export of Ukrainian goods to Asia - by 2.9%, Americas - by 2.1% [2]. 

In the import share of CIS countries decreased by 8% from 46.8% to 38.8%, which was offset by increasing imports from Asia at 4.4%, 1.2% in America, Europe, 1% Africa 1% and Australia at 0.4% (Fig. 1). 

With all the above we can conclude that the CIS is to play a role in the export-import activities of the country. Therefore it is necessary to consider the detailed distribution of exports and imports by the CIS countries. Fig. 2 is presented for each share of CIS countries in total exports of goods from Ukraine, with the exception of Russia. Russia among the CIS countries in export activity is most significant contribution in its exports, which accounted for the CIS countries is 66%. 
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ІНТЕЛЕКТУАЛЬНИЙ ПОТЕНЦІАЛ РОЗВИТКУ ЕКОНОМІКИ УКРАЇНИ
Тимошенко Н. Ю., аспірантка кафедри міжнародної економіки, НТУУ «КПІ»

Трансформація економіки актуалізувала проблеми формування та використання інтелектуального потенціалу. Конкурентоспроможність національної економіки на світовому ринку все більше залежить від якості продукції, в основі якої лежать нові знання та технології.

Термін ”інтелектуальний потенціал” часто використовується спільно з терміном „інновації”, оскільки інноваційний процес, а саме створення і використання нових технологій, є однією з форм реалізації інтелектуального потенціалу. Інноваційна діяльність першочергово має бути спрямована на використання і комерціалізацію результатів наукових досліджень та розробок, випуск на ринок нових конкурентноздатних товарів і послуг. Саме тому інноваційний розвиток можливий за умови належної уваги до наукової сфери. В Україні наукові та науково-технічні роботи проводяться у чотирьох секторах: академічному, галузевому, вузівському та заводському. Рівень використання інтелектуального потенціалу значною мірою залежить від стану розвитку науки, який може бути охарактеризований, насамперед, чисельністю організацій, що займаються науковою діяльністю, чисельністю фахівців у цій сфері, забезпеченістю економіки країни науковими кадрами. 
Освіта є сферою, де відбувається формування та розвиток інтелектуального потенціалу. Зокрема, в Україні існує досить розгалужена мережа середніх, середньо-спеціальних та вищих навчальних закладів. Найбільша кількість загальноосвітніх навчальних закладів сконцентрована у Львівській (1480 шт.), Київській (1335 шт. разом з м. Київ), Донецькій (1210 шт.), Дніпропетровській (1074 шт.), Хмельницькій (1054 шт.) та Вінницькій (1025 шт.) областях [1, с.291]. Найбільше навчальних закладів I-IV рівнів акредитації сконцентровано у місті Києві (118 шт.), Донецькій (89 шт.), Харківській (74 шт.), Дніпропетровській (59 шт.) та Львівській (53 шт.) областях [ 1, с.295]. 

Інтелектуальна власність є важливим фактором розвитку і функціонування інтелектуального потенціалу країни. Для України характерна позитивна динаміка щодо кількості заявок та видачі патентів на винаходи, корисні моделі тощо, проте рівень відображення нематеріальних активів на балансі підприємств становить лише 1-2%.

Вагомим показником ефективного функціонування економіки є інноваційна активність промислових підприємств. В регіональному розрізі найбільша кількість інноваційно-активних промислових підприємств України зосереджено в м. Києві (180 шт.), Харківській (142 шт.), Львівській (127 шт.), Івано-Франківській (92 шт.), Донецькій (82 шт.) та Дніпропетровській (70 шт.) областях [1, с.375]. Найменша – у м. Севастополі (7 шт.), Сумській (14 шт.)та Рівненській (22 шт.) областях.

Існує низка причин, які стримують розвиток інноваційних процесів. Насамперед, це відсутність необхідних ресурсів як на державному, так і на галузевому рівнях, брак обігових коштів у підприємств, тобто, склалися об’єктивні фактори, пов’язані із кризовою ситуацією в економіці [2, с.12]. Крім того, тенденції розвитку промисловості та фінансування науки свідчать про відсутність партнерства держави і бізнесу в інноваційному процесі, що обумовлює низьку ефективність функціонування інноваційної системи України. Негативно впливає на розвиток інтелектуального потенціалу фактор обмеженості видатків з державного бюджету України на інноваційну діяльності в промисловості, що протягом 2000-2007 рр. коливалась у межах 0,4-1,9%, а з місцевих бюджетів – не перевищував 0,3%.

Узагальнюючим показником результатів інноваційної діяльності вважається частка обсягу інноваційної в загальному обсязі реалізованої промислової продукції, що в Україні балансує у межах 5,6-7%. Структура українського експорту є свідченням  неефективної роботи у сфері інноваційної діяльності, про що свідчить від’ємне сальдо у торгівлі високотехнологічними товарами та послугами.

Отже, в Україні поки що в повну міру не задіяні механізми підтримки інноваційної діяльності. Ефективна реалізація стратегії інноваційного розвитку можлива шляхом створення сприятливих умов для формування, використання та якісних змін інтелектуального потенціалу. Для активізації інноваційного розвитку назріла необхідність формування інфраструктури ринку інноваційних товарів та послуг, стимулювання інноваційно-активних підприємств, змінени механізмів фінансування наукових та науково-технічних робіт тощо.
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Огляд стану співробітництва України з країнами ЄС: Франція
Урукова А.О., НТУУ «КПІ», ФММ, гр. УС–92

Інтеграція України в ЄС є надзвичайно актуальним питанням сьогодення. Наша держава має обрати ефективну стратегію реалізації даного процесу, яка полягає у системному поглибленні двосторонніх відносин з країнами ЄС, які розроблять основу для реформування української економіки, започаткують процес підвищення її конкурентоспроможності на світовому ринку. Серед засновників ЄС одна з ключових ролей належить Французькій Республіці, тісні стосунки з якою були зав’язані ще на початку 90-х років XXст.

Активна розбудова двосторонніх відносин із Францією у сфері економіки, науки та культури повністю відповідає національним інтересам України та визначається такими основними факторами як світове лідерство Франції на окремих напрямах технологічного процесу і концептуальних рішень щодо тієї чи іншої продукції, що є дуже важливим завданням в умовах реструктуризації і відновлення економічного потенціалу України; необхідність збалансування іноземної присутності на українському ринку капіталів і товарів та запобігання домінуючому впливу на ньому товарів іноземних держав на шкоду національним інтересам, чому сприяє залучення французьких підприємств в економіку України; політична вага Франції, яка обумовлює зацікавленість нашої держави у  підтримці Францією інтересів України в міжнародних фінансово-економічних інституціях.

В останні роки основні зусилля у торгівельно-економічній сфері були спрямовані на закріплення позитивних тенденцій послідовного збільшення основних показників. Аналіз зовнішньоторговельних відносин між Україною та Францією свідчить про тенденцію зростання товарообігу. Зокрема, загальні обсяги взаємної торгівлі товарами та послугами у 2008 році становили $2196 млн., що на 30% більше порівняно з 2007 роком. Український експорт до Франції у 2008 році становив $513,5 млн. (збільшився на 5,7%), імпорт до України з ФР зріс на 26,5% і сягнув $1682,5 млн. Торговельне сальдо для нашої країни було негативним і становило $1169 млн. 

Нині співпраця України з Францією позначена явищами світової економічної кризи. Тому наша держава сподівається на Францію як партнера, шукаючи в неї фінансової допомоги для подолання труднощів у економіці. Проте на нинішньому етапі можна стверджувати, що обидві країни більше приділяють уваги власному внутрішньодержавному розвитку, а не зовнішньому співробітництву. Політичні кризи в Україні вже не дивують французького партнера, але не заохочують до поглибленої співпраці, погіршують міжнародний імідж нашої держави, формують думку про нестабільність життя та незрілість українського політичного керівництва.

Проте на 1 листопада 2008 року загальна сума капіталовкладень французьких підприємств в українську економіку становила $1,266 млрд. На сьогодні 230 вітчизняних підприємств працюють за участю французького капіталу. Протягом минулого року інвестиції ФР надходили у сферу фінансової діяльності ($845,9 млн), промисловість ($103,1 млн), операції з нерухомим майном, орендою та наданням послуг підприємцям ($18,3 млн), сільське господарство ($22,4 млн).

На даному етапі слід визначити основні пріоритетні напрямки розвитку торгівельно-економічних відносин між двома державами, зокрема: розробка та реалізація стратегії виходу українських виробників на ринки заходу, яка б перешкоджала антидемпінговим розслідуванням; створення українсько-французької торгівельної палати, метою створення якої є реалізація торгівельно-економічних відносин та адаптація українських підприємств (торговельних, промислових, сільськогосподарських) до правил ринкової економіки; вивчення можливостей збільшення певних видів сільгосппродукції, які користуються попитом у Франції та інших країнах Європи; розробка нових схем кредитування спільних проектів за допомогою французьких комерційних банків без надання будь-яких гарантій з боку уряду; раціональне використання товарних кредитів Франції, їх першочергове направлення на модернізацію української промисловості; проведення постійного нагляду за інвестиційними намірами великих французьких підприємств, які вже вийшли на український ринок, зокрема фірми «Ларанж», «Алкатель», «Рон-Пулен» та ін.
Серед програм, які є цікавими для України і могли б бути реалізовані французькою стороною з подальшою перспективою інвестицій у виробництво слід виокремити такі: введення в дію сучасних технологій та форм організації виробництва промислової продукції, інтенсивних технологій вирощування сільгосппродукції; організація безпечного функціонування АЕС, забезпечення утилізації та захоронення радіоактивних відходів; запозичення досвіду Франції у сферах державного регулювання економіки, організації митної та податкової систем, арбітражної справи, діяльності торгово-промислових палат; адаптація законодавства України в торговельно-економічній сфері до вимог ЄС.

Незважаючи на налагоджені політичні стосунки між Францією та Україною рівень торгово-економічних відносин має реальні потреби та можливості для росту. Детально аналізуючи французький досвід трансформації економіки і підвищення ефективності окремих її секторів, переконуєшся в необхідності раціонального використання Україною окремих його компонентів. Формування ринкових відносин в Україні дозволить їй поступово наблизитися до рівня промислово розвинених країн. На цьому етапі досвід Франції, що спирається на власні сили в боротьбі за життєво важливі інтереси національної економіки, винятково важливий для України.

Україна в СОТ: перші результати й наслідки

Фощан Н.О., студентка V курсу, ФММ, групи УС-51м, НТУУ «КПІ»

Оцінюючи перший рік членства України в СОТ, слід відзначити, що країна завершила тривалий процес приєднання до цієї міжнародної організації у несприятливий період розвитку світового господарства і, відповідно, міжнародної торгівлі. Йдеться про вплив світової фінансово-економічної кризи на економіку України.

За оцінками уряду України напередодні вступу, членство в СОТ мало принести відчутні переваги і нові можливості для економіки, особливо для підприємств гірничо-металургійного комплексу та хімічної промисловості. Зокрема, за розрахунками Українського національного комітету Міжнародної торгової палати, членство України в СОТ мало стимулювати додатковий приріст ВВП обсягом 1,5 – 2 млрд. доларів США, за сприятливих обставин – до 4 млрд. доларів. Крім зростання ВВП, керівництво України сподівалось на прискорення темпів припливу іноземних інвестицій. 

У першій половині 2008 року українська економіка демонструвала значне зростання обсягів зовнішньої торгівлі. Так, за перше півріччя 2008 р. обсяги експорту товарів, порівняно з першим півріччям 2007 р., збільшилися на 40,6%, імпорту - на 45,4% і становили, відповідно, 32,5 та 40,2 млрд. дол. США. У червні 2008 р., першому місяці членства України в СОТ, вперше номінальні темпи приросту експорту й імпорту товарів перевищили 60-відсотковий рівень і становили, відповідно, 62,4% і 65,6%.

Водночас, фінансова криза, що розвивалася у світі протягом 2008 року справила визначальний вплив на розвиток національної економіки та зовнішньоторговельні відносини зокрема. Після стійкої тенденції економічного зростання на рівні 6,5% у І півріччі, приріст реального ВВП в цілому за 2008 рік становив 2,1%.

Через загострення у другій половині 2008 року світової економічної кризи та, відповідне, суттєве звуження зовнішнього попиту, спостерігалося зменшення обсягів виробництва починаючи з ІІІ кварталу саме в експортоорієнтованих секторах економіки (насамперед, хімічному та металургійному) (табл. 1).

Таблиця 1

Головні макроекономічні показники України 2004–2008 рр. (темпи зростання у % цього періоду попереднього року) [1]
	
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Реальне зростання ВВП
	112,1
	102,7
	107,3
	107,9
	102,1

	Промислове виробництво
	112,5
	103,1
	106,2
	110,2
	96,9

	Інвестиції в основний капітал
	128,0
	101,9
	119,0
	129,8
	97,4

	Прямі іноземні інвестиції
	170,3
	348,2
	60,1
	168,1
	77,9

	Експорт
	140,8
	104,8
	111,2
	128,0
	135,9

	Імпорт
	123,7
	121,8
	122,1
	136,8
	141,1

	Сальдо поточного рахунку платіжногобалансу до ВВП
	10,6
	2,9
	-1,5
	-3,7
	-6,7

	Обіг роздрібної торгівлі (юридичних осіб)
	121,9
	123,4
	126,4
	129,5
	117,9


Побічні висновки щодо впливу членства у СОТ на активізацію зовнішньоторговельної діяльності вітчизняних підприємств можна зробити на основі порівняльного аналізу географічної структури ЗЕД за 2007 - 2008р.р.

Так, експорт до країн-членів ЄС за 2008р. становив 3,4 млрд. дол. США, що більше, ніж за 2007 рік на 72% або 1,4 млрд. дол. США. Одним із основних позитивних факторів, що вплинув на експорт промислової продукції після вступу України до СОТ є припинення квотування експорту української металопродукції на ринок ЄС. Зовнішньоторговельний обіг між Україною та США в порівнянні з 2007 роком збільшився на 217,3 млн. дол. США або на 85% Зовнішньоторговельний обіг між Україною та Африканськими країнами порівняно з 2007 роком збільшився на 61% (на 393,8 млн. дол. США), причому експорт збільшився на 67,5% (на 344,2 млн. дол. США) і становить 854,4 млн. дол. США.

Найсуттєвішою перевагою членства України в СОТ є створення умов для збільшення іноземних інвестицій у вітчизняну економіку. Чистий приріст прямих іноземних інвестицій за І півріччя 2008 року становив 6,9 млрд. дол. США, що у 2,7 рази перевищував показник січня-червня 2007 року. Однак, з огляду на зменшення у ІІ півріччі 2008 року притоку інвестицій (на 0,737 млн. дол. США), чистий приріст за 2008 рік становив 6,2 млрд. дол. США, що на 22,1% менше приросту 2007 року. 

Отже, аналізуючи макроекономічні наслідки вступу України в СОТ, слід визнати: членство України у цій міжнародній торговельній організації не привело до очікуваних позитивних наслідків, які могли б проявитися у пом’якшенні впливу кризи на реальний сектор економіки – промислове виробництво та інвестиційну діяльність. Через високий рівень залежності від зовнішньої торгівлі економіка України виявилась надто вразливою до впливу негативних факторів глобальної кризи. 

Industrial espionage is a zenith of success Inevitability of using Legal and illegal IE

Furman А.R, student, National Technical University of Ukraine “KPI 

This is the wonderful thing about espionage,

nothing exists any more 

William Stephenson

Urgency    

· Should we study methods of espionage for using?

· Should we all use espionage for thriving?

·  Should we allow stealing (appropriate) information from our company to outsource firms? 

              Unusual for us? Read the following statements to clear up for yourself ! 

IE (Wikipedia defines) is a term, which conducted for commercial purposes instead of national security purposes.

 Industrial espionage has been developing since the first human appearance. Moreover, having gone through history, industrial espionage develops quickly, and today it has important influence on business in every country. During thousands of years of people development, humanity has collected a lot of gears and useful stuffs and inventions. However, only few of them have come to us, many of them were died with their creators. Why? IE did not work as well as today. Some inventions were strong hidden from others. There are good number of examples.

The main positions. A lot of experts outline three history periods (important to analyze psychology aspects) of improving IE (short list):

1) Before 1992. Period of forming business;
2) Since 1992 to 1994. Collapse of USSR and involving into international market;
3) Since 1994 to nowadays . Development business and increasing good number of security agencies.
 In addition, understanding IE could help businessmen to avoid criminal in charge. Government controls about 20% of informational sources; 80% of sources are under the supervision of entrepreneurs. Thus, there is such widespread process, which mass-media calls as “info-wars”. Scientists suppose, that after the Second World War about 80%-90% environment information people have got from other members of society. In Ukraine does not locate any specialists, who might have knowledge about this sphere of business, moreover, those who have such knowledge does not well-paid workers. This is pressing topic, because such tendency should take opposite position into another direction. Furthermore, a tendency of competition will be coarser. One my friend tells about Chinese politics in preference to Ukrainian, ‘in China, if you are not in time for producing some goods, your competitors will do it because of your sluggishness’. Thus, Espionage takes high position in making administrative decision.
 During this research, I can determine two possible issues of IE: Legal and illegal. By the same token, I may outline another definition of IE—methods of getting legally or illegally any kind of information from rivals. It can be conducted with technology or even some knowledge of any part of business or science inventions (A. Furman).  
All that succeed ethics I can define as legal espionage.  Xerox, Ford Motor, IBM, AT&T, Du Pont, Eastman Kodak, Motorola are companies, which use legal method as usual to get competitive position on a market. Experts propose bench marketing as a legal form of surviving competitors’ products. In essence, it is control function. Basic functions of bench marketing are:

· Estimation rivals’ products, more successful positions in which our company has advantages to competitive company;

· What we need to improve in our strategy and communication points with clients.

Bench marketing can be strategic and operational. Task of strategic bench marketing is to control whole strategy to the main key sources in our branch and outward branches. Operational bench marketing is more detail part of strategy. It obtains by administrate all functions of company (communication skills, sales, producing, market researches).

Illegal espionage also has tremendous influence on business process, but it is difficult to outline this, and mass-media rarely broadcasts such information.  Possibility of development illegal Industrial Espionage:

Summarize. In this work I have made attempt to achieve important determination about Industrial Espionage.

The main point of this work is to clarify importance of espionage as a form of:

1) Increasing Reputation of our business structure;

2) Do not permit to lose achievements, gears;

 Such part as espionage plays prominent role in our community. In the future, all essence burdens will fall in IE development in the world business in general and in Ukrainian business particularly

Роль держави у міжнародному співробітництві України та Республіки Білорусь
Хомик Д. В., УС-92, НТУУ «КПІ»

В умовах глобалізації світової  економіки виявляються тенденції до зростання ролі економічних функцій національних держав. Сучасне світове господарство характеризується поглибленням взаємовпливу національних економік у процесі здійснення  світогосподарських зв'язків. 

Зокрема, торговельно-економічні взаємини України з Республікою Білорусь розвиваються у відповідності з положеннями міждержавної Програми довгострокового економічного співробітництва між Україною та Республікою Білорусь на 1999-2008 роки. Координацію діяльності здійснює Міжурядова Білорусько-Українська комісія з питань торгово-економічного співробітництва, співголовами якої є перші віце-прем’єр міністри урядів Білорусі та України. 

За обсягом товарообороту і експорту Україна посідає третє місце після Росії і Нідерландів в загальному зовнішньоторговельному обігу і експорті Білорусі. Республіка Білорусь, в свою чергу, посідає сьоме місце серед основних торговельних партнерів України. У 2008 році товарообіг Республіки Білорусь з Україною склав 4,9 млрд. дол. США і збільшився порівняно з попереднім роком на 63%. При цьому обсяг експортних поставок білоруської продукції  зріс в 1,9 рази і досяг 2,8 млрд. дол. США, імпорт української продукції - 2,1 млрд. дол. США і збільшився на 38%. Торгове сальдо для Білорусі склалось позитивним в обсязі 676,4 млн. дол. Частка України в товарообігу Білорусі становить 6,8%, в загальному обсязі експорту – 8,5%. На Україну припадає 79% товарообігу Білорусі зі всіма країнами СНД без врахування Росії і 74% білоруського експорту в ці країни.

Правовою основою співпраці Республіки Білорусь і України в науково-технічній сфері є міжурядова Угода про співробітництво в галузі науки і технологій 1992 року. У відповідності з положеннями Договору  та з метою успішної його реалізації створена білорусько-українська Міжурядова комісія із співпраці в сфері науки і технологій. З квітня 2008 року працює Міжурядова українсько-білоруська комісія з питань військово-технічного співробітництва. 

Пріоритетними напрямами білорусько-української співпраці визначено інформаційні і космічні технології, нові матеріали, медицина і фармація, лазерні, біо- і нанотехнології, охорона навколишнього середовища. 

Двосторонні відносин між Україною та Білоруссю довгий час залишались непродуктивними внаслідок різновекторності зовнішньої політики двох країн. Проте, з початку 2009 р. діалог між двома країнами активізувався, що пов'язано перш за все із покращенням відносин між ЄС та Білоруссю. 

Таким чином, Україна як найбільш інтегрована до європейського простору з країн партнерів, визначених ЄС, потенційно може стати “адвокатом” та найближчим партнером Білорусі у відносинах з ЄС. Цьому процесові також сприяє наявність спільних інтересів у двох країн, зокрема забезпечення енергетичної безпеки України та Білорусі, транзит української електроенергії до країн Балтії територією Білорусі, а також реалізація транзитного потенціалу двох країн (коридор Чорне море — Балтійське море). 

1.  В енергетичній сфері найбільшого успіху можна очікувати в питанні експорту української електроенергії до Білорусі та її подальший транзит до країн Балтії, зокрема Литви. Адже вихід на ринок електроенергії в цьому регіоні є стратегічним кроком на шляху до інтеграції енергетичного ринку України з енергетичним ринком ЄС. 

2.  Питання приєднання Білорусі до проекту “Одеса – Броди” визначатиметься реалізацією проекту в аверсному режимі, гарантуванням наповнення його каспійською нафтою та економічною доцільністю участі Білорусі в ньому. Адже це сприятиме узгодженості політики транзиту енергоносіїв до Європи.

3.   Найперспективнішою виглядає тристороння співпраця в напрямку реалізації проекту зі створення міжнародного транспортного коридору Балтійське море - Чорне море.

Головне ж для України, максимально використати сусідній ринок Білорусі для просування українських товарів та повернути втрачені позиції по основних експортних товарних групах.
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Співробітництво України зі Світовим Банком та Міжнародним валютним фондом.

Хрупало А.В.  Студентка 3 курсу, групи УС-71, НТУУ „КПІ”

У сфері міжнародних валютно-фінансових відносин велику роль відіграє така організація як Міжнародний валютний фонд (МВФ). Статутом МВФ передбачено, що він співробітничає з країнами-членами цього фонду з питань, пов’язаних з загальною фінансовою нестабільністю країни. В основі діяльності МВФ лежить надання кредитів країнам-членам цього фонду для підтримки курсу національної валюти, на фінансування дефіциту платіжного балансу та обслуговування зовнішнього боргу. Крім МВФ важливу роль у міжнародних валютно-фінансових відносинах відіграє Світовий банк (СБ). Його членами можуть бути лише країни-члени МВФ. Кошти СБ складаються із таких елементів: 1) статутного капіталу, утвореного шляхом придбання його акцій країнами-членами банку; 2) позичкових коштів, які СБ одержує на світовому фінансовому ринку шляхом емісії своїх облігацій; 3) доходів, отриманих від власної діяльності.


На сьогодні співробітництво України з Світовим банком здійснюється в рамках прийнятої банком у грудні 2007 року Стратегії партнерства з Україною на період 2008-2011 рр. Стратегія партнерства має на меті сприяти сталому економічному зростанню та посиленню конкурентоспроможності України, реформуванню державних фінансів та державного управління, а також поліпшенню державних послуг в сфері охорони здоров’я та освіти.

З метою більш ефективного використання кредитних ресурсів Світовим банком змінено фінансові умови отримання позик. 27 вересня 2007 року Рада виконавчих директорів Світового банку скоротила вартість позик і гарантій, що надаються МБРР (єдиним фінансовим збором залишається разова комісія за виділення коштів у розмірі 0,25% від суми позики). За новими, схваленими 12 лютого 2008 року Радою Виконавчих Директорів Світового банку, фінансовими умовами подовжено максимальний кінцевий термін погашення позик до 30 років для всіх нових позик і гарантій МБРР.  

Для підтримки соціального сектору з 2005 року впроваджуються проекти «Вдосконалення системи соціальної допомоги» (сума позики 99,4 млн. дол. США) та проекту «Рівний доступ до якісної освіти» (сума позики 86,6 млн. дол. США) Світового банку, які спрямовані на підтримку зусиль Уряду України щодо реформування системи соціального захисту та підвищення ефективності системи освіти, а також вдосконалення стандартних процедур ідентифікації отримувачів допомоги, забезпечення її адресності. Крім того, з метою зменшення темпів розповсюдження туберкульозу та ВІЛ-інфекції і зниження смертності від цих захворювань шляхом впровадження сучасних та ефективних протиепідемічних заходів в обмежені строки при мінімальних фінансових затратах з 2002 року реалізується проект «Контроль за туберкульозом та ВІЛ/Снідом в Україні» (сума позики 60 млн. дол. США).

 У фінансовому секторі на сьогодні здійснюється реалізація проекту «Другий проект розвитку експорту» (сума позики 154,5 млн. дол. США), який продовжує попередній «Проект розвитку експорту -1» і спрямований на сприяння розвитку експорту недержавних підприємств України шляхом середньо - та довгострокового кредитування інвестиційних потреб експортоспрямованих підприємств, поповнення їх оборотних коштів та надання доступу підприємствам до більш дешевих ресурсів шляхом ширшого використання нових банківських продуктів. З метою розвитку державного сектору у співробітництві зі Світовим банком здійснюється реалізація проекту «Модернізація державної податкової служби України-1» (сума позики – 40,0 млн. дол. США).В секторі сільського господарства  здійснюється реалізація проекту «Видача державних актів на право власності на землю в сільській місцевості та розвиток системи кадастру» (сума позики 101,5 млн. дол. США). Ведеться активне співробітництво України з Банком у галузі енергозбереження. З 2005 року впроваджується проект «Реабілітація гідроелектростанцій» (сума позики 106 млн. дол. США). [1]
За період з 1994 по 1998 роки Україна реалізувала чотири кредитні угоди з МВФ, фактично отримавши: за позикою STF (1994 р.) - близько 720 млн. доларів США за річною ставкою 5,75% на строк 10 років з відстрочкою сплати основної суми боргу на 4,5 роки); за позиками Stand-by: у 1995 році - близько 780 млн. доларів США, у 1996 році - близько 860 млн. доларів США, у 1997-1998 роках - близько 247 млн. доларів США. Позики Stand-by надавалися за річною ставкою 6,29% на строк 5 років з відстрочкою сплати основної суми боргу на 3,25 роки. На 1 січня 2000 р. державний борг України перед МВФ становить 2,8 млрд дол. США, або 22,4% усього зовнішнього державного боргу України.

Обсяг валового зовнішнього боргу України на 1 липня 2009 року становив 100.6 млрд. дол. США і зменшився за 1 півріччя поточного року на 1.1млрд. дол. США. [2]
РОЛЬ ДЕРЖАВИ В РОЗВИТКУ МІЖНАРОДНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

Чепель О. С., магістрант ФММ, НТУУ «КПІ»

У сучасному світі активно розвивається міжнародне співробітництво між державами задля допомоги один одному у розвитку як певної галузі, в якій вони співпрацюють, так і для розвитку та «підняття» економіки держави в цілому. Тому постає проблема визначення ролі відведеної саме державі в міжнародному співробітництві та заходів впливу на нього. Актуальність проблем міжнародної політики та співробітництва постійно зростає за кардинальних змін у світі, загострення глобальних проблем.   

Сукупна зовнішньополітична діяльність суверенних держав визначає всю світову політику [1]. У своєму зовнішньополітичному курсі держава повинна: 1) враховувати своє геополітичне положення, 2) спиратися на свій економічний, демографічний, воєнний, науково-технічний та культурний потенціал. Цей потенціал обумовлює зовнішньополітичні можливості держави, визначає пріоритети у вирішенні конкретних зовнішньополітичних проблем. Організація і контроль за здійсненням зовнішньої політики покладені на спеціальні органи держави: 1) міністерства закордонних справ (зовнішніх зв´язків); 2) парламентські комітети з питань зовнішньої політики; 3) посольства; 4) представництва в інших державах; 5) наукові й культурні центри за кордоном; 6) офіційні й напівофіційні місії тощо [2]. Отже, має рацію французький дослідник Р. Арон, стверджуючи, що “змістом міжнародних відносин є передовсім відносини між державами”. Однак не всі науковці поділяють думку, що головна роль у міжнародних відносинах належить державі. Інший американський фахівець у галузі міжнародних відносин Д. Розенау стверджує, що структурні зміни, які відбулися за останні десятиліття у світовій політиці, спричинивши взаємозалежність народів і суспільств, докорінно змінили і міжнародні відносини.

Зовнішня політика держав пов´язана з внутрішньою. Однак пріоритет внутрішньої чи зовнішньої політики визначається в кожній конкретній ситуації. Загалом все-таки переважають внутрішня політика, внутрішні інтереси держави, заради яких проводиться і зовнішня політика. Міжнародні відносини виявляють себе у різних типах, видах, станах. У радянській і східноєвропейській літературі їх класифікували, виходячи з класового критерію, поділяючи на такі типи: а) відносини панування і підкорення; б) співробітництва й взаємодопомоги; в) перехідні відносини. Реальне міжнародне життя не вписувалося в таку схему, адже між капіталістичними країнами існували й існують відносини справжнього співробітництва, а між деякими “соціалістичними” країнами виникали серйозні протиріччя, навіть збройні конфлікти.  Види міжнародних відносин розрізняють: а) за сферою суспільного життя; б) за суб´єктами взаємодії (міжнародні, міжпартійні, відносини між різними неурядовими асоціаціями тощо); в) за ступенем їх розвитку. Рівні розвитку міжнародних відносин іноді визначають через такі поняття: “регіональні”;  “субрегіональні”; та  “глобальні”.  Нарешті, з точки зору міри напруженості розрізняють різні стани міжнародних відносин:  нестабільності,  суперництва, ворожнечі, конфлікту, війни та мирного співіснування, довіри та співробітництва, політичного вирішення проблем на основі цивілізованого узгодження державами своїх інтересів [1]. Послідовна зміна станів міжнародного політичного життя зумовлена особливостями світового політичного процесу, який є результатом взаємодії всіх політичних інститутів і сил, задіяних у міжнародному житті. У цій взаємодії стикаються різноманітні, інколи цілком протилежні, інтереси, ідеологічні позиції, цілі й наміри суб´єктів міжнародного політичного життя, насамперед держав. Вагому роль відіграє й те, що світ поділений на зони політичного впливу держав, угруповань держав, блоків, які, переслідуючи свої інтереси, нерідко суперничають з іншими. Тому результат взаємодії суб´єктів міжнародного політичного життя може виявлятися в різних тенденціях світового політичного процесу: в тенденціях пом´якшення клімату на міжнародній арені або загострення, протистояння, конфронтації тощо. У цьому полягає суперечливість і нерівномірність розвитку світового політичного процесу.

     Отже, можемо прийти до висновку, що у просторі міжнародних відносин відсутнє центральне ядро влади, рішення якого були б обов´язковими для всіх держав, інших суб´єктів міжнародного політичного життя. Тому світовий політичний процес певною мірою є стихійним, хоча в останні десятиліття простежуються спроби його впорядкування, зміцнення миру і стабільності у світі. На перебігу світового політичного процесу позначаються як раціональні, виважені з точки зору інтересів людства політичні дії і рішення держав і міждержавних об´єднань, так і спонтанні, ірраціональні, непередбачувані дії. Поряд з прогресивними інституціями на міжнародній арені діють і реакційні, екстремістські сили.

Транспортная стратегия России в современных условиях

Р.М. Шафиев 

д.э.н., академик РАЕН, советник государственной службы РФ 1 класса, ВНИКИ  (Москва)

В настоящее время российская экономика оказалась перед системным вызовом, характер и качество которого определяется сочетанием ряда системообразующих факторов. 

Началась структурная перестройка мирового хозяйства, связанная с изменением баланса между экономическими центрами, возрастанием роли региональных экономических союзов, глобальных сетевых структур, ожидаемым распространением новых информационных, нано- и биотехнологий. Уровень конкурентоспособности современной инновационной экономики все в большей степени определяется уровнем инвестиций в интеллектуальный капитал. Кроме того, отмечается исчерпание источников экспортно-сырьевого типа развития, базирующихся на интенсивном наращивании топливного и сырьевого экспорта и выпуска товаров для внутреннего потребления за счет дозагрузки производственных мощностей. 

Транспортную сферу, ориентированную  на инновационный путь развития с переходом к интеллектуальным транспортным системам, использованию высокоскоростных транспортных систем и новых энергоносителей в значительной степени затрагивают эти трансформации. 

Положение России в XXI веке и встраивание ее в формируемые оси многополярного мира должно опираться на устойчивое инновационное развитие экономики, основанной на повышении конкурентоспособности отечественных товаров и услуг на мировых рынках. 

Одним из ключевых элементов развития российской экономики становится инновационное развитие транспортной сферы страны и реализация ее мощного транзитного потенциала для обеспечения евроазиатских связей, что позволило бы ей занять достойное место в посткризисной структуре мира. Для достижения данных целей необходима разработка системы управления расширенным воспроизводством, позволяющая поддерживать и наращивать конкурентные преимущества отрасли за счет проведения эффективной инновационной политики. 

Транспортный сектор, наряду с другими инфраструктурными отраслями, обеспечивает базовые условия экономической деятельности  общества, являясь важным инструментом основных целей развития общества. Исторически развитие транспорта во многом предопределило экономическое и пространственное позиционирование России, способствовало укреплению ее целостности и международного влияния. Создание российского флота и морских портов, трассы Северного морского пути, строительство Транссибирской, Байкало-Амурской железнодорожных магистралей,  системы водных путей европейской части России, создание развитой национальной сети воздушных сообщений способствовало как развитию транспортной сферы, так экономики страны. 

Выбор России в пользу рыночной экономики, сделанный в начале 90-х годов, и начавшиеся реформы существенно изменили условия работы транспорта и характер спроса на транспортные услуги. Простая оценка экспорта России показывает, что не менее 80% его составляют сырьевые ресурсы. В то же время, доля за​работной платы в цене продукции, производимой в стране (ВНП), составляет, в среднем, около 30% (против 10-16% - в США, Европе и Японии). Оставшиеся 70% отнюдь не идут на покрытие амортизационных расходов, хотя бы восстанавли​вающих производственные и технологические процессы.
К настоящему времени, в среднем по стране, оборудование и технологические процессы не обновлялись около 20 лет. Им​порт оборудования и технологий (часто позволяющий скрыто вывозить капиталы) характерен ввозом вчерашнего, а то и по​завчерашнего их уровня, но - в «красивой упаковке».

 Пренеб​режение со стороны государства к накопленному за годы СССР научно-техническому потенциалу и высококвалифицированно​му кадровому составу населения привели к тому, что Россия в последние годы занимает малопочетные место в шестой десятке  в мире в рейтинге обобщенной конкурентности, который составляет Всемирный экономический форум. XX и, особенно, XXI век в истории развития человечества показал, что наиболее весомое «наполнение» обеспечивается вложениями в науку

Стратегическое управление процессом капитализации интеллектуальной собственности потенциала с учетом государственной поддержкой дает возможность влиять на политико-экономическую и социальную структуру общества - через пере​распределение долей собственности в интеллектуально - нара​щиваемом капитале. И участие Российского агентства интеллектуальной собственности в процессе внедрения, при полной транспарентности  и возможности государственного регулирования  со стороны государства может  обеспечить цивилизованную форму защиты прав российских собственников на результаты интеллектуальной деятельности.

РОЛЬ ДЕРЖАВИ У ПОДОЛАННІ ПРОБЛЕМИ НЕДОСТАТНЬОГО НАДХОДЖЕННЯ ІНОЗЕМНИХ ІНВЕСТИЦІЙ В ЕКОНОМІКУ

Шеверда М. Ю. НТУУ «КПІ»
Іноземні інвестиції відіграють важливу роль у розвитку економіки будь-якої держави. Їх позитивний вплив можна прослідкувати на прикладі Китаю, який завдяки лібералізації процедури надходження іноземного капіталу в дуже короткі терміни із сільськогосподарської країни перетворився в одну з найпотужніших економік у світі.

На жаль, Україна поки що не може похвалитися такими успіхами. Хоча в останні роки обсяги іноземних інвестицій в Україну почали досить швидко зростати. Щоправда від початку світової економічної кризи ця позитивна тенденція припинилась.  Так, за перші три квартали 2009 року в Україну надійшло 38,5916 млрд.  дол. прямих іноземних інвестицій, тобто це лише на 2,5% більше, ніж  за цей же період 2008 року (37,6215 млрд. дол.). А приріст інвестицій за перші три квартали 2008 року, в порівнянні з цим же періодом 2007 року, склав понад 40%.[4] Різкий спад приросту іноземних інвестицій може стати значною проблемою для нашої держави, адже, за підрахунками експертів, для вирішення економічних і соціальних проблем Україні кожного року потрібно щонайменше у два рази більше надходжень з-за кордону. [2]

Причиною таких негативних тенденцій в обсягах надходжень іноземних інвестицій в Україну  є, на мою думку, недосконалість вітчизняного законодавства. По-перше існує занадто велика кількість законодавчих актів та нор​мативних документів, і це суттєво ускладнює орієнтацію іноземних інвесторів у нашому законодавстві. По-друге, надто часті зміни законодавства (навіть задля його поліпшення) знижують інвестиційні рейтинги нашої держави — адже однією з основ​них вимог потенційних інвесторів є стабільність законодавства.  А їй аж ніяк не сприяють різкі стрибки та радикальні заходи, навіть зроблені з найкращими намірами.[1] 

Тому інвестиційне законодавство України повинно бути змінено у відповідності до міжнародних стандартів. При цьому можна використовувати досвід іноземних держав, в тому числі наших сусідів з Центральної Європи. 

Нове законодавство повинно забезпечувати можливість здійснення трьох основних напрямів реалізації державної  політики, спрямованої на збільшення надходження іноземних інвестицій в Україну. 

 1) підвищення іміджу  нашої держави на міжнародній арені. Це реалізується завдяки поширенню рек​ламних матеріалів, що позитивно характеризують Україну з точки зору інвестиційної привабливості. Для цього використовуються засоби масової інформації, спеціальні видання, проводяться дискусії, спеціальні зустрічі й т. п. Цей напрям вимагає великих витрат, тому державних фінансових можливостей може бути недостатньо. У цьому випадку пріоритет слід надавати окремим галузям, найважливіших для економічного розвитку  України.

2) надання державою комплексного пакета послуг  іноземним інвес​торам щодо підтримки їхньої інвестиційної діяльності. Це консультаційні послуги, полегшення проходження  етапів реєст​рації і податкового контролю, одержання дозволів та ін.

3) надання іноземним інвесторам податкових, фінансових та інших пільг.[3]

До податкових пільг можна віднести:  зниження ставки податку на прибуток корпорацій;  податкові канікули; збільшення сум амортизаційних відрахувань; скорочення внесків у соціальні фонди;  скорочення суми оподатковуваного прибутку залежно від кількості працю​ючих та інших витрат на робочу силу; податкові кредити у зв'язку зі збільшенням частки місцевої сировини чи напівфабрикатів; зниження експортного мита; пільгове оподаткування доходів від експорту;  скорочення податкових ставок на спеціальні надходження іноземної валюти, у тому числі за експорт вироблених товарів.

 Група фінансових стимулів включає: субсидії на покриття капітальних витрат конкретного інвестиційного проекту;  гарантії на надані позики; гарантовані експортні кредити; участь державного капіталу в інвестиціях у проекти з високим комерційним ризиком.[2]

Приведення в дію даних стимулюючих заходів має підвищити інвестиційну привабливість України. Але процес створення позитивного міжнародного іміджу залежить від того, як швидко наше законодавство буде змінено в потрібному напрямку.
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ІНСТИТУЦІЙНІ УМОВИ МІЖНАРОДНОГО НАУКОВО-ТЕХНІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

Янушевич В.М., к.е.н., доцент

Національний університет державної податкової служби України 
Участь України у міжнародному науково-технічному співробітництві зосереджено передусім на  країнах СНД. Інституційні рамки такого співробітництва оформлюються угодами між урядами  країн.  Наприклад, правова база науково-технічного співробітництва між Україною та РФ включає міждержавні, міжурядові, міжвідомчі угоди, у т.ч. міжурядову угоду про науково-технічне співробітництво. Також створено Комітет з питань економічного співробітництва україно-російської міждержавної комісії, на який покладено функцію визначення пріоритетних напрямків стратегічного співробітництва. 

Зміст та результати співробітництва істотно залежать політичних і економічних відносин, що складаються між країнами [1]. Нині саме політичні умови гальмують розвиток плідного науково-технічного співробітництва навіть всупереч економічній доцільності. Тим не менш, пріоритетними напрямами співробітництва визнаються роботи у галузі атомної енергетики, авіабудування, космічної діяльності, нанотехнологій [2]. 

Відповідно до міждержавного договору про економічне і науково-технічне співробітництво між двома країнами, в основу співробітництва покладено принципи економічної доцільності, взаємної вигоди, рівноправності сторін. Співробітництво відбувається на підставі, з одного боку, формування довгострокових міждержавних цільових програм, які передбачають здійснення спільних інвестиційних наукомістких проектів, підтримку координації діяльності наукових, проектних і конструкторсько-технологічних організацій з метою ефективного використання науково-технологічних потенціалів обох країн.  З іншого – міждержавних програм фундаментальних досліджень з пріоритетних наукових напрямків. 

Загальні принципи науково-технічного співробітництва визначені у  чинній Угоді між Урядом України та Урядом РФ  про науково-технічне співробітництво [3]  і передбачають, що зміст співробітництва, його економічні та організаційні умови погоджуються безпосередньо організаціями, що співробітничають, на основі окремих угод, договорів та контрактів, включаючи суттєві умови угод, а саме: фінансування співробітництва;  захист інтелектуальної власності; використання результатів спільних науково-дослідних робіт. Огляд основних положень міжурядової угоди свідчить, що суб’єктам науково-технічного співробітництва надана свобода вибору партнерів, форм організації та змісту спільних робіт. 

Разом з тим, у практиці міжнародної науково-технічної кооперації виникають питання стосовно розпорядження правами інтелектуальної власності, що створені в результаті виконання спільних досліджень.  Вирішення суперечності правових інтересів між сторонами-партнерами не є простим, особливо коли йдеться про права на результати науково-технічної діяльності, що створені за рахунок або із залученням бюджетних коштів.  Правовими нормами багатьох країн звичайно передбачається закріплення прав на результати науково-технічної діяльності, що створювались з використанням державних коштів, за організаціями-розробниками. Коли ж організації-розробники хочуть передати свої права на об’єкти інтелектуальної власності третім особам, то це можна зробити лише за згодою  державного замовника (якщо роботи виконувалися за державними контрактами) або головного розпорядника бюджетних коштів (для організацій, які фінансуються за кошторисом). Зазначені норми мають виконуватися і в міжнародних науково-технічних відносинах.

Наприклад, реактивний літак нового покоління Ан-148, розроблений конструкторами України, вперше почали збирати на заводах Росії за українською ліцензією [4]. Цей літак було запущено у серію Воронезьким акціонерним літакобудівним підприємством на півроку раніше, ніж Київським авіаційним заводом «Авіант» [5]. Програма виробництва вітчизняного авіапрому гальмується з причин недостатності платоспроможного попиту, тож науковці і конструктори можуть реалізовувати розроблені ними винаходи, технології та інші форми промислової власності зацікавленим іноземним компаніям.
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ШЛЯХИ УДОСКОНАЛЕННЯ ДЕРЖАВНОГО РЕГУЛЮВАННЯ В НАУКОВОМУ СЕКТОРІ

Яресько Р.С., ФММ, УС-71, НТУУ "КПІ"
Кожен науково-дослідний проект починається з ідеї, яку несе науковець. Відповідно для втілення ідеї необхідні кошти, які можуть надходити як із середини держави, так із-за її меж. Будь-який рух коштів необхідно контролювати та регулювати задля надходження їх до цілі, тобто – державне регулювання, яке виконується за допомогою сукупності спеціальних правових, адміністративних, економічних та соціально-психологічних методів та деяких інструментів стимулювання і обмеження.

Особливим завданням процесу регулювання надходжень інвестицій з-за кордону є підтримка загальнонаціональних пріоритетів у зовніш​ньоекономічній сфері і досягнення намічених позицій у міжнародному поділі праці (МПП) за допомогою певних заходів.

Основними складовими політики зовнішньоекономічних відносин України є політика щодо залучення іноземних інвестицій і регулювання національних капіталовкладень за кордоном,  крім цього, така політика повинна виконувати завдання насамперед географічної збалансованості зовніш​ньоекономічних операцій з окремими державами та регіонами, що пов'язане з економічною безпекою країни.

Орієнтуючись на МПП Україна повинна перш за все спиратися на свої приоритетні можливості, такі як науково-дослідницький потенціал. Досить багато науковців по різному трактують «потенціал», наприклад О. Олексюк, визначає його як максимальну сукупність всіх активних, пасивних, можливих та наявних альтернатив для якісного соціального та  економічного розвитку з урахуванням ресурсних, структурно-функціональних, часових, соціокультурних та інших обмежень [1]. Тому визначивши основні характеристики потенціалу можна поставити відповідні завдання і спрогнозувати відповідні результати, які повинні максимально забезпечити очікування науковців від проектів.

Науково-дослідний проект залежить не лише від можливостей потенціалу, але й від його нестачі, насамперед від не достатності матеріальних ресурсів. Також на проект впливають інші фактори, такі як скорочення фінансування (0,90% ВВП у 2008 році, для порівняння у 1996 цей показник становив 1,36% ВВП, тобто зменшилося на 0,46%, при постійному спаданні з 1996 року [2]), зменшення довгострокових замовлень на фундаментальні дослідження. Такі фактори залежать від економічної ситуації в країні, так як Україна має несприятливий інвестиційний клімат, тому інвестори побоюючись втратити зменшують кількість та термін надходжень.

Важливо зазначити, що попередньо названі фактори, які негативно впливають на розвиток проектів, впливають на зниження рентабельності всього науково-дослідного сектору. Це все призводить до скорочення наукових установ, розформування наукових колективів, відповідно скорочення робочих місці та позбавлення нормальної оплати праці науковців, які в свою чергу, з приводу такої ситуації, орієнтуються на закордонні перспективи, тим самим держава втрачає інтелектуальний потенціал, погіршуючи ситуацію в країні.

Розглянувши всі позитивні та негативні сторони необхідно зробити відповідні висновки: 

1. Скорочення наукових установ можливо правильне рішення, адже важлива не кількість, а якість. Тому при створенні нових установ та колективів потрібно зібрати штат із працівників котрі мають найвищі показники, тобто значну кількість публікацій, винаходів, патентів, виконуваних тем і проектів, впроваджених інновацій, для забезпечення якісної роботи та нових відкриттів.

2. Потрібно покращити систему надання гарантій інвесторам, що включає гарантії від націоналізації і реквізиції при припиненні інвестиційної діяльності, гарантії безперешкодної репатріації доходів в іноземній валюті, гарантії використання прибутків та поліпшити умови інвестування, тобто переглянути правову базу та внести корективи. 

3. Поліпшити умови необхідно також і науковцям, збільшенням рівня оплати праці; наданням соціальних пакетів, які включатимуть забезпечення необхідних для виконання роботи умов праці, передбачених законодавством про працю, колективним договором і угодою сторін; загальнообов’язкове державне соціальне страхування; виплата в повному розмірі належної працівнику заробітної плати; надання соціальних пільг і гарантій, передбачених колективним договором, угодою; охоплювати відшкодування особистих витрат, пов’язаних з роботою (на мобільний зв'язок, транспорт, оренду чи придбання житла в іншому місті та ін.) [3].

4. Важливу роль також відіграє міжнародне наукове співробітництво. Створення спільних наукових проектів та дослідних програм між Україною та іншими розвиненими країнами світу, на базі законодавчих угод, забезпечить розвиток держави у всіх напрямах: політичному, економічному, соціальному, екологічному та ін., а також визнання іншими країнами – Україну як розвинену державу.
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Секція 2.
 Формування національної та регіональної інноваційних систем в контексті сталого розвитку
Формування рекреаційно-туристичних систем в Єврорегіонах за участю України та Польщі
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Завдання активізації транскордонного співробітництва між Україною та Польщею в єврорегіонах «Карпатський» і «Буг» орієнтує на пошук нових напрямів такої співпраці. Вважається, що розвиток рекреаційно-туристичної діяльності позитивне вплине на соціально-економічний розвиток обох країн. Саме тому, постає потреба проаналізувати існуючі можливості та окреслити коло пріоритетів для подальшого розвитку міжнародної діяльності.

У якості мотивів для розвитку транскордонного співробітництва можна розглядати: вирівнювання якості життя населення прикордонних регіонів; активізація господарської діяльності на периферійних територіях й підвищення їх конкурентноздатності, завдяки мобілізації природно-ресурсного потенціалу сусідніх територій; диверсифікація розвитку сфери послуг; підвищення ефективності управління розвитком територій; формування спільних ринків трудових ресурсів, об’єднання інформаційного, інноваційного та навчального просторів.

Формування стратегії розвитку рекреаційно-туристичної діяльності передбачає використання системного підходу. Це сприятиме об’єднанню між собою окремих компонентів природно-рекреаційного потенціалу, інфраструктури та відпочиваючих. Таке об’єднання зумовлює розробку програмних заходів, які орієнтовані на посилення сталого розвитку рекреаційно-туристичної діяльності. 

У такому контексті, назріла необхідність формування рекреаційно-туристичних систем, компонентами яких є території з цінними оздоровчими властивостями, рекреаційно-туристичні центри та відпочиваючи. При формуванні окремих регіональних рекреаційно-туристичних систем слід враховувати потенціал транскордонного співробітництва.

Розвиток транскордонного співробітництва можна розглядати як певний напрям інтеграції країн Європейської спільноти, до основних пріоритетів якого відносять: посилення переваг конкурентоспроможності регіонів; спрощення процесу перетину кордонів та створення відповідної інфраструктури; укладання транспортних угод; розвиток мережі консалтингових послуг і центрів підтримки малого та середнього підприємництва; координація соціально-економічного розвитку прикордонних територій.

Найбільш поширеною формою транскордонного співробітництва вважаються єврорегіони. В цілому, єврорегіони, як організаційна форма транскордонних відносин, орієнтує місцеві органи влади на розробку і реалізацію комплексних програми соціально-економічного розвитку та конкретних бізнес-проектів. Створення єврорегіонів передбачає розширення повноважень територіальних громад та місцевих органів влади прикордонних територій в розвитку міжнародного співробітництва. 

Перспективними напрямками розвитку співробітництва в рамках єврорегіонів за участю України та Польщі можна вважати: комплексний розвиток малого і середнього бізнесу на засадах створення кластерних утворень; розробка і впровадження єдиної інформаційної системи з базами даних щодо рекреаційно-туристичних послуг; розробка і реалізації спільних програм розбудови екологічної мережі і відтворення природного середовища; розвиток транскордонних перевезень, які мають рекреаційно-туристичне призначення; реалізація заходів із розвитку автошляхової і рекреаційно-туристичної інфраструктури; розширення рекреаційно-туристичних можливостей територій; розбудова комунальної інфраструктури; облаштування і створення нових національних і регіональних природних парків; розробка і облаштування туристичних маршрутів до пам’ятників історії та культури українського і польського народів; підготовка висококваліфікованих кадрів для діяльності в рекреаційно-туристичній сфери.

Формування єврорегіонів передбачає можливість створення організаційних структур у формі міжнародних асоціацій, кластерних об’єднань, консорціумів, вільних економічних зон. Основою для створення таких інноваційних форм регіонального розвитку в рекреаційно-туристичній сфері можуть бути національні природні парки. Так, на українській території, яка увійшла до складу єврорегіонів з участю Польщі, знаходиться шість національних природних парків: Вижницький, Карпатський, Синевир, Ужанський, Сколівські Бескиди та Шацький.

Очевидно, співпраця між Україною і Польщею в рекреаційно-туристичній сфері не повинна обмежуватися тільки рамками спільних прикордонних територій. Так, наявність міжнародних транспортних коридорів означає необхідність розробки спільних заходів щодо регулювання і моделювання туристичних потоків за межами означених єврорегіонів.

Формування спільної маркетингової стратегії просування рекреаційно-туристичних послуг дозволить України та Польщі закріпитися на світових ринках. Це потребує спільних заходів щодо проведення польових маркетингових досліджень, організації рекламної компанії, формування асортиментної політики, розробки маркетингово-інформаційних систем, впровадження єдиної системи якості послуг, створення регіональних рекреаційно-туристичних центрів.

Інформаційні загрози реалізації технологічної й інноваційної державної політики

Варава І.А., Дацюк О.А.

Національній технічний університет України «Київський політехнічний інститут»


Досвід промислово розвинутих країн показує, що для успішної реалізації технологічної й інноваційної державної політики, у першу чергу, необхідно спільне виконання наступних умов: нормативно-правове, організаційне і ресурсне забезпечення; створення державної інформаційної інфраструктури; рівноправна участь науки, промисловості та фінансового капіталу в реалізації інноваційної політики, розвиток та підтримка системи освіти, податкові пільги тощо. Інноваційній державній політиці повинне сприяти міжнародне науково-технічне співробітництво (МНТС) та державна політика у сфері науки та науково-технічної діяльності. МНТС як частина економічного співробітництва підпадає під ті ж самі закони конкуренції і в цій сфері діяльності застосовуються такі ж самі методи впливу, що і в конкурентній боротьбі, а саме: промисловий шпіонаж та конкурентна розвідка. 

Метою промислового шпіонажу є перевага над конкурентами в різних сферах людської життєдіяльності. На відміну від промислового шпіонажу, що є нелегальним методом, конкурентна розвідка є легальною аналітичною роботою. Також це стосується сфери наукових досліджень, перспективних технологій виробництва. Можна навести декілька методів такої діяльності: укладання договорів на проведення науково-дослідницьких робіт, відправка закордон на навчання студентів, ведення безрезультатних переговорів, в ході яких запитується додаткова інформація. 

Також створення фінансових інститутів в кіберпросторі (віртуальні банки, Інтернет-аукціони, платіжні системи) іноді використовується для вчинення шахрайств, розкрадання і відмивання грошей, проявів кібер-тероризму та кібер-екстремізму. Слід зазначити, що з поширенням та розвитком новітніх технологій, а зокрема ринку телекомунікацій, сфери небанківських платіжних систем та ринку комп’ютерних і Інтернет-технологій, намітилась тенденція до вчинення злочинів саме по зазначених напрямках. Аналіз зазначених напрямків показав, що із загальної кількості злочинів, що були вчинені у сфері високих технологій найбільшу питому вагу мають злочини, які вчинюються з використанням комп’ютерних технологій при здійсненні традиційних злочинів – приблизно 27% щорічно. По інших напрямках питома вага розподілилась наступним чином: злочини, що вчинюються у сфері електронних платіжних систем – 33%, злочини у сфері комп’ютерних та Інтернет-технологій – 30%, злочини у сфері телекомунікацій – 10% щорічно[1].

З розвитком глобалізацій них процесів та інформатизації суспільства зросла роль Інтернету в скоєнні злочину. Насамперед це пов’язано з таким соціальним явищем, як хакерський рух.  На формування і розвиток хакерського руху в Україні впливають: високий рівень безробіття серед випускників ІТ-спеціальностей з поглибленими знаннями комп’ютерних систем, невідповідність орієнтації при масовій підготовці спеціалістів у вишах сучасним суспільним  ринковим економічним відносинам, низький рівень правової культури населення щодо суспільної небезпеки комп’ютерних злочинів. Наприклад, група українських хакерів створили масштабний ботнет до яких увійшли комп'ютери, встановлені в 77 урядових організаціях різних країн. Експертні оцінки щоденного доходу зловмисників від використання цього ботнету фахівцями з комп’ютерної безпеки становлять близько 190 тисяч доларів. 


Також існує проблема інсайдерів – осіб, що мають доступ до конфіденційної інформації про діяльність фірми в силу свого службового положення. Для боротьби з ними компанії розгортають DLP-системи (Data Loss Prevention – захист від витоку даних). В таких системах інформаційні об’єкти що потребують захисту поділяють на три класи:

1. Data-in-motion (дані в русі) – повідомлення електронної пошти, передача файлів, Web-трафік;

2. Data-at-rest (дані, що зберігаються) – інформація на робочих станціях, лаптопах, файлових серверах, USB-накопичувачах та інших типах пристроїв зберігання даних;

3. Data-in-use (дані, що використовуються) —інформація, що оброблюється в даний момент.


Дослідники із інституту Ponemon у  звіті «The 2008 Annual Study: Cost of a Data Breach» оцінюють середні розміри збитків, пов’язаних з розкраданням конфіденційної інформації, в 6,6 млн дол. (в 2007 р. – 6,3 млн.) для США, 1,4 млн фунтів стерлінгів для Великобританії та  2,41 млн. євро для Німеччини [2].
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Європейська інтеграція – ключовий пріоритет, який акумулює в собі цілий комплекс внутрішньо- та зовнішньополітичних зусиль України з метою наближення до Європейського Союзу(ЄС) та створення необхідних передумов для вступу до Європейського Союзу у майбутньому. [1]

Сучасний економічний розвиток України, її інтеграція в європейський простір залежить не лише від адаптації економічної, бюджетно-податкової, грошово-кредитної політики до тенденцій інформаційно-індустріального суспільства, а й домінування таких важливих чинників, як високі технології, наукоємність виробництва, людський капітал. Першочерговим завданням державної політики стає формування інноваційної моделі економіки на усіх рівнях — національному, регіональному, локальному. При формуванні нової моделі національної інноваційної системи одну з ключових ролей відіграє інноваційна інфраструктура, яка забезпечує горизонтальні і вертикальні зв'язки між суб'єктами інноваційної діяльності[2].

Інноваційна інфраструктура — організації, які сприяють здійсненню інноваційної діяльності, тобто комплекс організацій, які обслуговують інновацію і забезпечують умови нормального протікання інноваційного процесу. До складу інфраструктури входять: інноваційно-технологічні центри, технологічні інкубатори, технопарки, учбово-ділові центри і інші спеціалізовані організації [3].

У країнах-членах ЄС розвинута інноваційна інфраструктура сприяє науково-технологічному інноваційному розвитку. Діяльність інноваційних центрів, технологічних центрів, бізнес-інкубаторів сприяє трансферу технологій від науки до економіки, а також регіональному економічному розвитку[4]. 

В Україні сформовано окремі елементи інноваційної інфраструктури. Так, за даними облдержадміністрацій станом на кінець 2008 року в усіх регіонах України діяло лише 24 інноваційних центри, 28 науково-навчальних центрів, 11 інноваційних бізнес-інкубаторів, 5 центрів інновацій та трансферу технологій, 23 центри комерціалізації інтелектуальної власності, 21 науково-впроваджувальне підприємство, 19 регіональних центрів науково-технічної та економічної інформації, 10 інноваційно-технологічних кластерів, функціонують нечисленні консалтингові фірми та небанківські фінансово-кредитні установи [5].

Дієвим елементом світової інноваційної інфраструктури, поки що слабко представленим в Україні, є інноваційні бізнес-інкубатори.

Інноваційний бізнес-інкубатор — організація, яка створює умови для розроблення і застосування суб’єктами малого та середнього підприємництва інноваційних технологій шляхом  забезпечення їх на визначений час необхідним майном.

Практика досвідчених зарубіжних країн свідчить, що в конкурентному середовищі значно більше інноваційних малих підприємств виживають у межах інкубаторів, ніж поза ними.

Діяльність інкубаторів досить ефективна. Їх розвиток не потребує бюджетних асигнувань (можливо за винятком мінімальних коштів у вигляді стартового капіталу). Інкубатор, як правило, забезпечує себе на засадах самофінансування. Він зацікавлений у тому, щоб малі інноваційні структури якомога швидше ставали рентабельними: інкубатору гарантується значна частка в їхніх майбутніх прибутках[6].  

В Україні створення перших бізнесів-інкубаторів стимулювалося міжнародною фінансовою допомогою. Так наприкінці 90-х років Агентство міжнародного розвитку США (USAID) фінансувало виконання Програми розвитку бізнесів-інкубаторів в Україні (BID). У рамках цієї програми були створені такі бізнеси-інкубатори: бізнес-інкубатор «Харківські технології», бізнес-інкубатор Херсонської торгово-промислової палати, бізнес-інкубатор Об’єднаного профкому Чорнобильської АЕС у м. Славутичі й інші[7]. 

Створення та удосконалення інноваційних бізнес-інкубаторів є важливим етапом розвитку інноваційної інфраструктури України в умовах інтеграції до Європейського союзу.
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Методичний підхід до визначення динамічних характеристик економічного виміру сталого розвитку адміністративно-територіальних одиниць 
Войтко С.В., к.е.н., доцент, НТУУ «КПІ»

1. Вимір сталого розвитку характеризується індексами, категоріями політики, індикаторами, наборами даних, числові значення яких надають уяву про рівень тієї чи іншої складової, що вимірюється. Зазвичай, ці значення характеризують об’єкт, дані по якому представляються результатом діяльності, який обмежений одним роком [1], [2]. До того ж кінцевий результат є нормованим, діапазон від 0 до 1. У такому випадку зникає можливість порівнювати результати, отримані на основі статистичних даних різних років. Існуючі наукові доробки в основному розглядають статику, тобто у кінцевому результаті отримуємо певне число, яке, порівняно із значеннями інших, показує позицію того чи іншого об’єкта у рейтингу [3]. Таким компаративним аналізом представляється можливість здійснити оцінку положення об’єкту і величину розбіжності значень. Проте динамічна складова відсутня або визначення її є ускладненим. 

2. Таким чином постає завдання розробки та апробації методики, яка надасть змогу здійснювати компаративний аналіз на значних проміжках часу. Для глобального рівня таке завдання є досить складним у зв’язку з обмеженнями доступу до вихідних даних. Для окремо взятої країни розрахунки є відносно нескладними, адже є можливість накопичувати незначні обсяги даних  впродовж значного відтинку часу, використовувати офіційні джерела (для України цим джерелом є Держкомстат). До того ж методика розрахунку може бути дещо спрощеною, адже окремі показники стосуються всієї країни загалом, тобто є однаковими для всіх адміністративно-територіальних одиниць: оподаткування, грошово-кредитне регулювання, окремі тарифи тощо. 

3. Аналіз динамічних характеристик для індексів та індикаторів сталого розвитку адміністративно-територіальних одиниць необхідно здійснювати на якомога більших відтинках часу та з врахуванням значної кількості статистичних даних. У зв’язку з цим пропонується при формуванні методики враховувати наступне: визначати оптимальність лагу часу; зважати на вплив розмірності економічних величин на адекватність представлення даних; взаємопов’язанність окремих наборів даних (кореляційний зв'язок) та їх доступність. Методика має включати наступні складові: приведення масиву даних до єдиної, узгодженої форми; врахування обмежень при формуванні наборів даних; визначення та уточнення вагових коефіцієнтів; проведення попередніх розрахунків; аналіз проміжних і кінцевого результату; надання пропозицій керівництву відповідних структур держаної та місцевої влад. 

4. До основних передумов використання динамічної моделі сталого розвитку для української економіки відносимо: здійснення соціально-економічних реформ та трансформації економіки; нерівномірність соціально-економічного та техніко-технологічного розвитку регіонів і областей України, що викликане історично набутим нерівномірним розподілом факторів виробництва; розвиток взаємовигідних економічних зв'язків між регіонами та областями, можливістю досягнення належного рівня передумов для торгівлі, науково-технічного співробітництва; необхідність взаємоузгодження потреб у внутрішніх і централізованих ресурсах області та регіону.

5. Підняття рівня конкуренто​спроможності окремих областей і національної економіки України в цілому, реалізація національних високо​технологічних, наукомістких проектів можливе при прийнятті відповідних управлінських рішень, які можуть базуватися на різних методиках, у тому числі й на концепції сталого розвитку. Запропонований підхід оцінки розвитку адміністративно-територіальних одиниць надає можливість у динаміці розглядати окремі складові економічного виміру. Темпи зміни показників економічного розвитку характеризуватимуть ефективність прийняття та реалізації управлінських рішень, успішність використання ресурсного забезпечення, доцільність здійснення непопулярних заходів тощо. 
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ГЛОБАЛІЗАЦІЯ ТА ЇЇ ВПЛИВ НА РОЗВИТОК СВІТОВОГО РИНКУ ТУРИСТИЧНИХ ПОСЛУГ

Ворошилова Г.О. здобувач

Дергачова В. В., д-р економ. наук., професор

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Наприкінці XX і початку XXI ст. у розвитку світової економічної системи все чіткіше і об'ємніше почали проявлятися процеси, які отримали назву глобалізації, або глобалізму. Сутність глобалізму полягає в закономірному формуванні єдиної загальносвітової економічної системи. Розвиток економічних зв'язків між окремими країнами і підприємствами приводить до все більшої їх взаємозалежності і на цій основі – до виникнення єдиної, цілісної системи економічних відносин у масштабах усього світу.

Глобальна економіка – це зовсім інший спосіб світового ведення господарства, який ґрунтується на підпорядкуванні як внутрішніх, так і міжнародних господарських процесів одним законам. Глобалізація – це результат інтернаціоналізації всіх сфер громадського життя, установлення безпосередніх стійких зв'язків між суб'єктами різних країн, унаслідок чого виробничий процес в одній країні стає складовою частиною процесу, який здійснюється у планетарному масштабі. Світова економіка стає єдиним ринком і виробничою зоною з національними та регіональними секторами, а не простою сукупністю національних економік, що розгортають взаємне економічне співробітництво.

Питанням глобалізації та регіоналізації приділяється достатня увага з боку широкого кола українських дослідників – представників різних наукових шкіл і напрямків. Серед численних наукових поглядів заслуговують на увагу праці О. Білоруса, В. Клочка, Є. Маруняк, С. Соколенка, В. Шейка [1]. Однак  питанням впливу глобалізації на розвиток індустрії туристичних послуг приділено недостатньо уваги.

На сучасному етапі розвитку міжнародних економічних відносин глобалізаційні процеси охопили всі сфери світового господарства, в тому числі і світовий ринок туристичних послуг. Як наслідок, відбувається зростання рівнів інтегрованості туристичних галузей та окремих підприємств різних країн, з одного боку, та загострення конкурентної боротьби між країнами за розподіл туристичних потоків, з іншого. Водночас, сучасною тенденцією в економіці розвинених країн є зростання частки туристичних послуг як у структурі валового внутрішнього продукту, так і в структурі споживання. Також характерним є інтенсивний розвиток нових інформаційних технологій, електронної торгівлі у сфері туризму. Такі процеси створюють загрози туристичним галузям країн із більш низькою конкурентоспроможністю національних підприємств, несформованістю ринкових механізмів та недосконалою державною туристичною політикою. Це стосується країн із трансформаційною економікою, до яких належить й Україна. 

Деякі вчені, наприклад Смаль І.В. зазначають, що глобалізація туризму несе з собою і негативні моменти, які прямо та опосередковано впливають на розвиток індустрії туризму. Йдеться про екологічні проблеми, спалахи захворювань і епідемії у різних куточках світу та загрозу терористичних актів. Більшість із перерахованих проблем має регіональний характер, але глобалізація «примушує» реагувати на них всю світову індустрію туризму [2].

Глобалізація залучає регіони світу до  міжнародних економічних відносин, але разом з тим вимагає необхідність захисту унікальних регіональних конкурентних переваг як фактору підвищення міжнародної конкурентоспроможності певної території в умовах глобальної конкуренції.

Глобалізація робить залежним процес виробництва товарів та послуг в різних країнах від розвитку світового господарства, впливає на структуру виробництва всередині країни та на особливості формування платіжного балансу. Такий вплив призводить до підвищення рівня відкритості національних економік, який визначають як рівень включення країни в світову торгівлю та міжнародний поділ праці.

Відносно інтегрованості туристичної галузі України до світогосподарських зв’язків – частка міжнародного туризму в структурі туристичних послуг країни не перевищує 35%. Крім того, можна відзначити невідповідність туристичної інфраструктури країни міжнародним стандартам, неефективність використання потенціалу туристичних ресурсів та інші негативні чинники. Усе це вимагає пошуку шляхів оптимізації зовнішньоекономічної діяльності туристичних підприємств, розробки макроекономічної стратегії й тактики виходу національних туристичних підприємств на зовнішні ринки, обґрунтування конкретних заходів щодо впровадження інноваційних форм організації туристичної діяльності.
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Розвиток інноваційно-інвестиційних проектів в Україні
Гресь А.А., гр. УС-61, НТУУ «КПІ»

Стан та динаміка інноваційно-інвестиційної діяльності вітчизняних підприємств сьогодні свідчить про кризову ситуацію в інноваційній сфері. Перспективи економічного розвитку в сучасних умовах пов’язані виключно з інноваційною перебудовою національної економіки. Це пояснюється тим, що технологічне відставання національного виробництва у порівнянні з розвинутими країнами набуло загрозливих масштабів, тому втрата часу для переорієнтації вітчизняної економіки на інноваційний шлях розвитку може призвести Україну до повної втрати конкурентоспроможності в глобальному економічному середовищі.

В процесі ринкової реформи основна увага і уряду, і суб’єктів господарювання приділялася системним перетворенням, спрямованим на розбудову ринкових відносин і створення ринкової інфраструктури. В період трансформаційної кризи 90-х років більшість підприємств змушені були обрати стратегію «виживання», наслідком чого різко зменшилась їх інноваційно-інвестиційна активність. В період економічного пожвавлення 2000-х років більшість підприємств відновлювали обсяги виробництва на застарілій технологічній базі. [1]

Поточна криза перевиробництва і відповідне загострення конкуренції, особливо на світових ринках, є переконливим аргументом щодо необхідності інноваційної модернізації національної економіки. Всі ці фактори вимагають до розгортання інноваційно-інвестиційної політики з боку держави для підтримання національного виробництва та виведення його на новий рівень.

В 2002 році вийшла постанова «Про заходи щодо підтримки інноваційно-інвестиційних проектів», що й до сьогодні має свою силу. В цій постанові було окреслено пріоритетні напрямки інноваційно-інвестиційних проектів, а також про стимулювання розгортання банками кредитної політики щодо таких проектів на чолі з Національним банком, який в свою чергу повинен розширити підтримку ліквідності банків, які здійснюють середньотермінове кредитування інноваційно-інвестиційних проектів. [2]

Для втілення інноваційно-інвестиційного проекту в основу ставиться стратегія, яка повинна бути побудована на ієрархії цілей. Для цього необхідно ретельно проаналізувати сучасний стан підприємства та оточуюче середовище, визначити місію, цілі, проблеми та оціни потенціал. При успішній розробці стратегії та проекту виникає можливість залучити інвесторів. [1]

Існують заходи стимулювання, що знаходяться в основі створення сприятливого інвестиційного середовища. До них можна віднести такі: 

· податкові пільги (прискорена амортизація, звільнення від імпортного, експортного мита тощо);

· надання пільгових кредитів, покриття витрат на залучення венчурного капіталу за рахунок державного бюджету тощо;

· інформаційна та консультаційна допомога щодо роз(яснення особливостей вітчизняного законодавства.

Створення сприятливих умов є дуже необхідною умовою для розгортання інвестиційної діяльності в інноваційних процесах на підприємствах. Вже з вище сказаного зрозуміло, що в Україні не достає виробничих потужностей високого рівня. Тому урядові Україні як ніколи необхідно стимулювати розвиток інновацій. Перш за все ці програми можна втілювати через університети, створення технопарків по розробці новинок. Підприємства з малою забезпеченістю мали б можливість звертатись до таких джерел. Також розгортати державну фінансову підтримку відкриття науково-технічних відділів на підприємствах, для централізованого розроблення інновацій саме для цього підприємства. [3, с. 112]

Необхідно також акцентувати увагу інвесторів, особливо іноземних на тому, що в України присутні великі підприємства, які здатні виготовляти конкурентну продукцію при розвиненні їх технічної бази. Тому ці інвестиції можуть бути цікаві тим, що необхідно інвестувати лише в науково-технічний потенціал. І ці інвестиції не будуть дуже великими, адже в Україні робоча сила є не дорогою і науковці знаходяться не в найкращому стані і не вимагають завеликих заробітних плат. 

Отже, промисловий комплекс України можна вважати цікавим для інвестицій і тому що є основа для розвитку інновацій у вигляді достатньо високого рівня науки, яка потребує капталу і тому, що уряд створює сприятливі умови для інвестування.
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ФОРМУВАННЯ ІННОВАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ РЕГУЛЮВАННЯ НАЦІОНАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ

Гронська Н.С., к.е.н., доцент

Національний університет „Львівська політехніка”
Неспроможність досягнення радикальних змін системи національного розвитку викликає нагальну потребу задіяння інноваційних концепцій постійного (сталого) розвитку відповідно до теорії гармоніології. Гармоніологія (від грец. harmonia – злагодженість і logos – слово, твір) – це вчення про засади побудови, форми та навички наукового пізнання основ гармонійних перетворень (ГП) в економіці за факторами еколого-еконологізації, соціалізації, сакральності життєвого простору. Основні методологічні засади ГП формуються в конвергенції знань філософії, науки, релігії. Форми пізнання базуються на моделюванні процесів трансформації у тріаді: матерія, енергія, інформація, а навички пізнання зумовлені способами мислення, які, в сукупності, здатні зародити нове відчуття реального світу в гармонії раціонального, абстрактного, ймовірно-уявно-віртуального світосприйняття. В раціональному світі ефективність людської праці залежить від людської здатності бути каталізатором перетворень біологічної енергії, в абстрактному світі – від можливостей відтворення людських сил під час використання вільної енергії за умови самореалізації, а у ймовірно-уявно-віртуальному – від інтеграції сил людського духу, трансляційної здатності, енергоінформаційного обміну в процесі поєднання із силовим полем Планети.

Йдеться про те, щоб з теоретичних позицій сформувати загальну методологію пізнання основ постійного розвитку, а з практичної точки зору - інноваційний підхід для розробки системи незалежного регулювання національної економіки. В основу сучасної методології пізнання положень сталого розвитку здебільшого використовуються підходи: - інституційний, за роллю структур і механізмів упорядкування міжлюдських взаємозв’язків та регулювання відтворювальної функції; - порівняльно-аналітичний за компонентами побудови суспільного ладу, його цінностей, економічної системи та політичного ладу; - системно-синергетичний за моделлю історичного розвитку.

Ці підходи набувають все нової якості, проте не враховують таких властивостей процесу розвитку, як динамічність, ентропійність, просторова неоднорідність, які ідентифікують його національний та регіональний характер, невизначеність ситуацій, резонансність організаційних структур та біосферну структурованість „просторового капіталу ноосфери”, як важливу категорію екологічно збалансованої економіки. „Цим капіталом вважається потенціал упорядкованості кожної соціально-економічної системи, що створює нові потоки енергії і речовини та еквівалентні до них потоки доданої вартості через поєднання органічних властивостей природного капіталу з господарськими властивостями людського капіталу в процесі природокористування”.

Аксіоматичність цих міркувань закладається в загальну методологію пізнання основ постійного розвитку і пов’язується із встановленням світоглядної парадигми Божої ідеї та вищої Божественної реальності за задумом Творця. Потреба формування методології пізнання основ постійного розвитку в сукупності синтезу знань за соціо-світоглядно-духовним сприйняттям зумовлена також відсутністю цільової програми досягнення динамічної рівноваги еколого-економічних трансформацій середовищ цих систем, їх взаємозалежності від інфраструктурних формувань, від ієрархічності організаційних рівнів інноваційної культури [2,с.273,286], від інформаціологічного стану біосфери. 

Підставою для розробки системи незалежного регулювання національної економіки можуть слугувати:

- досвід розподілу на місцевому рівні фінансових ресурсів за експериментом Запорізької міськради;

- положення про розробку норм регулювання національної економіки, які не можуть змінюватись за тимчасовими потребами державного бюджету. Відповідно до теорії раціонального очікування національна економіка не повинна безпосередньо регулюватися економічною політикою уряду];

- скерування інноваційного процесу на реалізацію стратегій динамічної рівноваги трансформаційної системи.

За своєю сутністю динамічна рівновага стратегій: (товарно-ринкової, ресурсно-ринкової, технологічної, фінансової, інноваційної, соціальної) повинна досягатися завдяки дихотомічному принципу розподілу. Вони передбачають задіяння принципів синергетичності (адекватність, узгодженість, інтеграційність, аттракторність, цілісність, агломераційність) у збереженні інформаційної впорядкованості енергоінформаційного обмінного процесу.

Динамічна рівновага трансформаційної системи охоплює не тільки об’єкт розвитку, а й розвиток самого процесу трансформації, оскільки „.... управління розвитком – це здійснення інформаційного контролю гомеостазу і створення умов майбутніх гармонійних трансформацій” .

МІСЦЕ ІНФОРМАЦІЙНО-КОМУНІКАЦІЙНИХ ТЕХНОЛОГІЙ У ФОРМУВАННІ НАЦІОНАЛЬНОЇ ІННОВАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ В КОНТЕКСТІ СТАЛОГО РОЗВИТКУ
Данильченко Л.С., аспірант,

Тернопільський національний економічний університет
Протягом останніх десятиліть сучасні інформаційно-комунікаційні технології (ІКТ) спричинили потужну хвилю інноваційної діяльності та зумовили низку ґрунтовних трансформаційних змін і процесів у світовій економіці. Будучи технологіями загального призначення, ІКТ здійснюють всеохоплюючий вплив на економіку та змінюють підхід до використання технологій у цілях розвитку. Зокрема, інновації у сфері ІКТ відкрили нові можливості для підключення країн, що розвиваються, до глобальних виробничо-збутових мереж, сприяють диверсифікації їх виробничої та експортної діяльності, полегшують обмін інформацією на місцевому та глобальному рівнях. ІКТ сприяли виникненню нових видів послуг, таких як електронна торгівля, електронний банкінг, мобільна комерція, електронне державне управління та ін., що суттєво сприяють підвищенню економічної ефективності. Окрім того, ІКТ створюють нові моделі обміну знаннями, колективного генерування ідей та інновацій.

Так, ІКТ докорінним чином змінили технологічну та економічну парадигми інноваційної діяльності. Якщо донедавна інноваційна діяльність була пов’язана з концепціями масового виробництва, ефекту масштабу та домінуванням корпорацій у сфері НДДКР, то протягом останніх трьох десятиліть на зміну цим характеристикам прийшли економія за рахунок ефекту сфери охоплення, використання вигод від функціонування взаємопов’язаних, гнучких виробничих потужностей, а також посилення гнучкості та децентралізації НДДКР [1, с.20]. Поняття гнучкості, взаємопов’язаності та взаємодії ґрунтуються на ІКТ, які також відіграють фундаментальну роль у полегшенні диверсифікації досліджень і використанні міждисциплінарних підходів, пришвидшують транскордонне розповсюдження знань, як в рамках транснаціональних корпорацій, так і через розвиток мережевих партнерських відносин між дрібнішими суб’єктами. Враховуючи тісний зв’язок між використанням ІКТ підприємствами, конкурентоздатністю та інноваційною активністю, слід глибше інтегрувати політику сприяння застосування ІКТ підприємствами у національну систему інноваційного розвитку.

Провідні науковці, міжнародні організації та держави світу повною мірою визнають колосальну роль, що відіграють сучасні інформаційно-комунікаційні технології у стимулюванні економічного зростання та підвищення продуктивності усіх галузей та ринків. Низка країн (Корея, Сінгапур, Данія, Фінляндія, Естонія та ін.) вже зуміли використати потенціал сучасних мереж ІКТ як носіїв прогресивних змін, модернізації та конкурентоздатності економік, поставивши ІКТ у центрі формування національних інноваційних систем [2, с.15]. Досвід цих країн доводить, що послідовна орієнтація державних стратегій розвитку на підвищення освітніх стандартів, інноваційно-інвестиційну активність, зокрема у секторі ІКТ, та забезпечення універсального доступу і ефективного використання мереж ІКТ населенням, урядовими та бізнес-структурами, відіграє важливу роль як для високорозвинутих країн, задля підтримання конкурентоспроможності економік в умовах гострого глобального суперництва, так і для країн, що розвиваються, з метою сприяння структурним трансформаціям їх економік і суспільств, швидкому переходу на нові щаблі розвитку в еру глобального інформаційного суспільства.

Завдання розбудови національної інноваційної системи гостро постало і для України, що важко перенесла наслідки світової економічної кризи. В умовах складного кризового та посткризового періодів, державні діячі та представники громадянського суспільства не повинні нівелювати роль інновацій, та ІКТ зокрема, як інструментів модернізації та економічного зростання. Державні та приватні інвестиції у сферу НДДКР та ІКТ-інфраструктуру не слід скорочувати з метою бюджетних обмежень, адже ці сфери не лише виступають ключовими елементами підсилення здатності економіки до відновлення у короткостроковому періоді, але й підтримують інноваційний потенціал та готовність до зростання економіки у довгостроковій перспективі, створюють передумови для її усталеного розвитку. Саме тому, при розробці національної інноваційної системи, спрямованої на підтримку сталого розвитку, що має стати двигуном відновлення економіки країни, необхідно повною мірою враховувати роль ІКТ у якості стимулятора інноваційної діяльності та використовувати динамічні взаємозв’язки між застосуванням ІКТ та інноваціями.
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інноваційні засади еколого-економічного механізму управління ресурсозбереженням як фактор сталого розвитку

Дергачова В. В., д-р економ. наук., 

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Механізми управління ресурсозберігаючою діяльністю, які діють сьогодні в нашій країні та є складовими загального господарського механізму, не забезпечують виконання завдань щодо зростання ресурсо- й енергоефективності вітчизняної економіки, окреслених у програмах загальнодержавного і регіонального розвитку. Переважне застосування адміністративних інструментів впливу на сферу ресурсозбереження в останнє десятиліття не дало очікуваних результатів, вимагаючи трансформації управлінських підходів до вирішення цих питань.

Входження України у світові глобалізаційні процеси на правах повноцінного їх учасника вимагає створення на державному рівні комплексного механізму управління економічним розвитком, орієнтованим на інформатизацію та екологізацію господарської діяльності на інноваційних засадах. Значну роль у формуванні такого механізму відіграє ресурсозбереження, проголошене пріоритетним напрямком державної політики України. Проблема високої ресурсо- й енергоємності валового внутрішнього продукту має загальнонаціональний характер, оскільки впливає на рівень собівартості продукції та її конкурентоспроможність на внутрішньому і світовому ринках, стан навколишнього природного середовища. Так, енергоємність ВВП в Україні досить висока й становить, за даними Міжнародного енергетичного агентства та органів державної статистики, 0,5 кг нафтового еквівалента на 1 долар США з урахуванням паритету реальної купівельної спроможності, що у 2,6 раза перевищує середнє значення енергоємності ВВП розвинених держав світу. Одночасно за загальними обсягами викидів С02 та вуглецеємністю енергетики Україна може бути порівняна з такими країнами, як Великобританія, Франція, Іспанія. Проте за показником вуглецеємності економічного зростання розрив між Україною і цими країнами становить 3-5 разів. Тобто, споживаючи порівнянну кількість енергетичних ресурсів, наша країна одержує на одиницю забруднення атмосфери економічний результат, нижчий у декілька разів.

Сьогодні на користь реалізації ресурсозберігаючих проектів в Україні свідчить той факт, що з точки зору капітальних вкладень енерго- та ресурсозберігаючі заходи у 3-4 рази ефективніші, ніж створення нових виробничих потужностей. Одержані результати та створена   нормативно-правова   база,    безумовно,    сприяють    зміцненню раціональних мотивів ресурсозбереження, певним чином спонукуючи суб'єктів господарювання до ресурсозберігаючої діяльності. Водночас, поряд з використанням адміністративних важелів, слід вказати на недостатньо ефективне застосування економічних методів управління, які зараз відіграють порівняно невелику роль, хоча їх значення у міру реалізації ресурсозберігаючого потенціалу зростатиме.

Також сприятливим фактором для розвитку ресурсозбереження в Україні є постійне зростання цін на виробничі ресурси, зокрема, підвищення цін на природний газ, що постачається з Росії. Водночас нестабільність політичної, економічної ситуації в країні, часті зміни у законодавстві тощо здійснюють негативний вплив, перешкоджаючи формуванню стійкої зацікавленості у реалізації ресурсозберігаючих заходів. Основним наслідком такого управління ресурсозберігаючою діяльністю в Україні сьогодні є відсутність економічної зацікавленості вітчизняних суб'єктів господарювання у впровадженні ресурсозберігаючих заходів, яку не вдалося сформувати за допомогою застосування переважно адміністративних важелів державного регулювання. Тому на сучасному етапі перед країною постає завдання щодо активізації методів економічного стимулювання ресурсозбереження, насамперед, заохочувального спрямування. 
Таким чином, на сучасному етапі питання створення стійкої економічної зацікавленості суб'єктів господарювання у ресурсозбереженні на всіх етапах життєвого циклу товарів та послуг тісно пов'язане з необхідністю формування в Україні комплексного самовідтворювального еколого-економічного механізму управління ресурсозбереженням. Основою його функціонування та відмінною рисою, поряд з існуючими механізмами, має стати постійне відтворення сприятливого економічного середовища для впровадження ресурсозбереження. У процесі відтворення мотивів ресурсозбереження повинні постійно розвиватися, відновлюватися і корегуватися основні ланки господарського механізму, які формують зміст економічних відносин між основними суб'єктами господарювання з приводу відповідальності за наслідки неефективного використання ресурсів. Результатом відтворення мотивів має стати постійно оновлювана програма дій, яка б своєчасно формувала цілі ресурсозбереження й адекватні інструменти їх досягнення для кожного рівня господарювання, орієнтуючи національну економічну систему на сталий еколого-збалансований розвиток на інноваційних засадах.

ЭКОЛОГО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ЗНАЧЕНИЕ ПОИСКА СРЕДСТВ ДОБЫЧИ И 
УТИЛИЗАЦИИ ГАЗА МЕТАНА ИЗ УГОЛЬНЫХ ПЛАСТОВ

Иманбекова А.М., ст. преподаватель
Карагандинский государственный университет им. Е.А. Букетова, Казахстан

Основным направлением развития угольной промышленности Казахстана в ближайшее время и на более отдаленную перспективу является обеспечение роста экономической эффективности предприятий, технической и экологической безопасности производства [1-3]. Анализ современного состояния подземной угледобычи в Казахстане и зарубежных странах свидетельствует, что важнейшим фактором, влияющим на развитие этих направлений, является газообильность угольных шахт. Несмотря на проведенную в последние годы ликвидацию шахт с неблагоприятными горногеологическими и горнотехническими условиями, почти все шахты угольного департамента АО «Арселор Миттал Темиртау» (8 шахт) относятся к метанообильным.

Так, в угольных пластах Карагандинского бассейна содержится около 4,3 триллиона м3 метана, являющегося ценным, экологически чистым топливом, эквивалентным по калорийности 2 млрд. тонн каменного угля, что характеризует бассейн как газовую залежь и определяет возможность использования его в топливно-энергетическом комплексе Республики Казахстан. При сжигании этого количества газа, взамен твердого топлива, объем вредных выбросов может быть сокращен на 36 млн. тонн.

Наряду с Карагандинским угольным бассейном в Казахстане имеются и другие угольные газоносные месторождения. Вторым по значимости является Экибастузский угольный бассейн, где, по предварительной оценке, прогнозные ресурсы метана составляют 75 млрд. м3. В Центральном Казахстане имеются Шубаркольское, Самарское, Завьяловское, Куучекинское, Борлинское месторождения, прогнозные ресурсы которых по метану оцениваются в 40-50 млрд. м3.

Если рассматривать этот вопрос в целом по Казахстану, то необходимо отметить, что ресурсный потенциал метана оценивается в 11-14 триллионов м3 [4, С. 2].

Метан угольных пластов можно рассматривать с двух принципиально отличных позиций: метан как самостоятельное полезное ископаемое, извлечение которого может осуществляться независимо от добычи угля; метан как сопутствующее полезное ископаемое, извлекаемое и используемое при добыче основного полезного ископаемого (угля) при технологически необходимой дегазации угольных толщ.

Вследствие низкой степени подвижности метана (особенно его более тяжелых гомологов) в низкопроницаемых угольных пластах и вмещающих породах ограниченной возможности извлечения существующие технологии не позволяют экономически рационально и эффективно (с высоким коэффициентом извлечения) вести его добычу как самостоятельного полезного ископаемого. Он может рассматриваться только как сопутствующее полезное ископаемое, извлекаемое в целях безопасности по газодинамическим проявлениям в угольных шахтах и утилизируемое при добыче основного полезного ископаемого – угля.

Метан угольных пластов, как любое природное сырье, должен пройти стадии извлечения, подготовки и использования. Все стадии представляют единую технологическую цепь. Однако до сих пор извлечение и использование метана в Караганде, как и в других бассейнах СНГ, не поставлено на коммерческую основу. Поэтому поиск новых технологий и средств добычи, и утилизации газа приобретает большое экономическое и экологическое значение.
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Екомодернізм – сучасна парадигма інноваційного типу розвитку економіки України

Караєва Н.В.

Національній технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Парадигма – в методології науки – сукупність цінностей, методів, технічних навиків і засобів, прийнятих в науковому співтоваристві в рамках сталої наукової традиції в певний період часу. Використання терміну «парадигма» в методології науки було закріплено Т.С. Куном [1]. Зміни парадигм, по Куну, відбуваються стрибкоподібно, за допомогою наукових революцій (наукова революція — це зміна науковим співтовариством психологічних парадигм) і називаються зрушеннями парадигм. 
Одним з головних шляхів подолання кризового стану української економіки є інноваційний перерозподіл ресурсів (виробничих, трудових, природних)  суспільства на користь ефективних, конкурентноздатних наукомістких виробництв. Ефективне використання ресурсів є запорукою прогресивного розвитку виробничих систем, зменшення екодеструктивного впливу на навколишнє середовище (НС), зниження витрат виробництва, покращання менеджменту та підвищення рівня ВВП. Міжнародна практика свідчить, якщо у ВВП країни частка інноваційної продукції складає менше 20%, то національна продукція втрачає конкурентоспроможність. Так, в розвинутих країнах від 60 до 85% приросту ВВП визначається інноваціями і технологічним прогресом [2], в той час як в Україні зростання ВВП на основі нових технологій дорівнює лише 0,7 % . 

Сучасний техногенний тип розвитку економіки України призвів до погіршення здоров'я людей, соціального і економічного положення більшості верств населення. Даний тип розвитку можна охарактеризувати як природоруйнівний, що базується на використанні штучних засобів виробництва, створених без урахування екологічних обмежень. Також для техногенного типу економічного розвитку властиві значні негативні экстерналії (зовнішні ефекти). Екстерналії – це зовнішні ефекти (або наслідки) економічної діяльності, які позитивно або негативно впливають на іншу сторону.
До теперішнього часу було висунуто немало теорій, що пояснюють причини екологічної кризи і що пропонують різні варіанти виходу з неї. Можна виділити два підходи, до вирішення проблеми забезпечення екологічно безпечного інноваційного розвитку, що принципово відрізняються:
1) на основі науково-технічного прогресу і впровадження екологічних інновацій;
 2) на основі якісної перебудови основ економічного розвитку цивілізації шляхом формування розумних потреб і перебудови екологічної свідомості людей. 
Концептуальною основою, що пояснює суть першого підходу  є: теорія наздоганяючого розвитку, теорія інновацій і концепція технологічних устроїв.
Необхідність перебудови свідомості людей розвиває Н.Моїсєєв: "Технічній розвиток абсолютно необхідний, але його недостатньо: іншою повинна стати цивілізація, іншим - духовний світ людини, його потреби, його ментальність" [3, с.70]. Також згідно ідеям К.Фрітьофа [4] екологічні проблеми слід розглядати як різні грані системної кризи, яка є, перш за все, кризою уявлень. Криза уявлень обумовлена тим, що більшість з нас і, особливо наші великі соціальні інститути дотримуються концепцій застарілого світогляду, уявлень, неадекватних сьогоднішньому перенаселеному, глобально взаємозв'язаному світу. Загалом концептуальною основою, що пояснює суть другого підходу  є концепція сталого розвитку.
На сьогоднішній день основою парадигми інноваційного розвитку, на нашу думку є теорія екологічної модернізації, яка поєднує в собі концептуальні основи вищезазначених підходів.  На думку прихильників даної теорії (А. Мовляв, Р. Спааргарен, спираючись на роботи Э. Гидденса, А. Віллі, Дж. Хубера и М. Янічке) в суспільствах з розвиненими демократичними інститутами необхідно створити сприятливе на мікрорівні середовище для екологічної діяльності бізнесу, стимулювати його самоорганізацію. На макро- і мезорівнях на основі суспільної згоди ("договору") вбудувати екологічні обмежувачі у функціонування економіки. 
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ПРИОРИТЕТЫ РАЗВИТИЯ ГОРНОГО МАШИНОСТРОЕНИЯ РЕСПУБЛИКИ КАЗАХСТАН

Каренова А.Р., магистрант
Карагандинский государственный университет им. Е.А. Букетова, Казахстан

Для быстрой реализации достижений научно-технического прогресса в практике горного машиностроения необходимо пра​вильно выбрать приоритетные направления его развития. Сегодня, как показывает мировой опыт, к таким направлениям относятся разработка и внедрение высоких технологий с максимальной концентрацией интеллектуального потенциала специалистов.

Технология машиностроения за последние годы обогатилась рядом прогрессивных решений, связанных с существенным по​вышением точности при изготовлении деталей машин, достигаемой при автоматизации производства. Исходным пунктом должно стать развитие тех направлений машиностроения, в которых научно-технический потенциал республики может быть уже сейчас в полной мере реализован при производстве современной горной техники. Это касается разработки и освоения принципиально новых технологических решений, направленных на повышение надежности и долговечности горного оборудования, применение новых прогрессивных материалов, слоистых трещиностойких конструкций, современных средств информационного обеспече​ния производства. Таким образом, к числу важнейших научно-технических мер по значительному обновлению технологической структуры производства горных машин и комплексов следует отнести [1-4]:
· освоение сложных наукоемких технологий, характери​зующихся значительным информационным содержанием с широким использованием достижений микроэлектроники и ЭВМ новых поколений;

· внедрение новых средств измерения и методов активного контроля параметров технологических процессов;
· расширение стандартизации, унификации и типизации горных машин и оборудования;

· сокращение объемов механической обработки и внедрение прогрессивных методов формообразования деталей машин пластическим деформированием;

· обновление технологического оборудования, использова​ние техники с учетом опыта достижений мирового стан​костроения.
Необходимы поиск и применение альтернативных методов обработки деталей с использованием высокомодульных источни​ков энергии (взрыв, плазма, лазер, магнитные поля с высокой напряженностью). Предстоит обеспечить рост масштабов электронизации и автоматизации производства; освоить использование многопозиционной технологической оснастки с пневмо- и гидрозажимами; интенсифицировать режимы резания с использовани​ем многократных, неперетачиваемых твердосплавных пластин на основе плотных модификаций кубического нитрида бора, синтетических алмазов, новых видов керамики; внедрить систему ав​томатизированной смены инструмента и подналадки его в ходе технологического процесса обработки; «ужесточить» в 1,5-2 раза технические требования по большей части размерных и качест​венных параметров с целью создания конкурентоспособной горной техники с учетом номенклатур деталей горных машин; широ​ко использовать высокопроизводительное многооперационное оборудование с ЧПУ и ГПС для производства деталей небольшими партиями. Комплексные испытания на надежность должны включать испытания как составных частей, так и изделия в целом. Необходимо повышение технологической культуры как неотъемлемой части производства высококачест​венной техники.
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ПАРК ЯДЕРНЫХ ТЕХНОЛОГИЙ КАК ДЕЙСТВУЮЩАЯ СТРУКТУРА 
ДЛЯ КОММЕРЦИАЛИЗАЦИИ НАУЧНЫХ РАЗРАБОТОК

Каренов Р.С., д.э.н., академик, почетный работник образования РК
Карагандинский государственный университет им. Е.А. Букетова, Казахстан

Инновационная структура разных стран различается по составу участников и включает: 1) инновационные центры или инкубаторы инновационного бизнеса; 2) инженерные центры при университетах; 3) центры промышленных технологий; 4) научные и технологические парки (сокращенно технопарки) [1, С.141].

В технопарке концентрируются инновационные, консалтинговые, обучающие, сервисные, производственные и др. структуры. Наиболее приемлемым для условий инновационного развития Казахстана является разделение технопарков по уровням их взаимодействия на элементы и участников Национальной инновационной системы (НИС): а) национальные научно-технологические парки; б) региональные технологические парки. Национальные научно-технологические  парки создаются для обеспечения прорывного (ускоренного) развития отрасли, региона, области знаний, которые являются приоритетными для социально-экономического развития в соответствии с положениями нормативных правовых актов. Региональные технопарки создаются в целях определения, раскрытия и развития инновационного потенциала, инновационной способности региона, обеспечения потребности экономики региона в инновационных продуктах [2, С.120].

Как известно, развитие ядерных технологий и технологий возобновляемой энергетики является необходимым элементом обеспечения энергетической безопасности, индустриально-инновационного развития и повышения конкурентоспособности Республики Казахстан (РК) [3, С.6]. Поэтому для использования всего имеющегося потенциала в городе Курчатове создается Парк ядерных технологий. В настоящее время Парк ядерных технологий – это действующая структура для коммерциализации научных разработок. Основная задача технопарка – создание современной инфраструктуры для развития технологий в приоритетных направлениях деятельности, привлечение отечественных и зарубежных высокотехнологичных разработок, обеспечение их продвижения на рынок и внедрения в промышленное производство. Тем самым технопарк способствует созданию благоприятной инновационной среды в Казахстане для «взращивания» и развития наукоемких компаний, а также созданию привлекательного инвестиционного климата в стране [4, С.7].

Технопарк рассматривает как проекты с высокой степенью готовности к созданию производства, так и проекты, требующие дополнительной проработки.
Принятые к реализации проекты получают всестороннюю поддержку, включающую проведение маркетинговых исследований, научную и патентную экспертизу, помощь в разработке бизнес-планов. Финансирование проектов проводится путем долевого участия технопарка в уставном капитале создаваемой компании и привлечения средств Венчурного фонда «Табыс», а также казахстанских и зарубежных партнеров. В технопарке на базе первого в Казахстане промышленного ускорителя электронов ЭЛВ-4, позволяющего организовать производство материалов с улучшенными эксплуатационными характеристиками, действует комплекс радиационных технологий.

К настоящему моменту в технопарке созданы пять компаний, в основе работы которых зало​жены современные идеи ученых и изобретателей. На завершающей стадии находятся работы по созданию еще двух компаний. Открыт комплекс административно-производственного назначения, в котором, помимо административных помещений, разместились бизнес-центр, бизнес-инкубатор, производственные и лабораторные помещения. 
Бизнес-центр на коммерческой основе будет предоставлять консалтинговые, образовательные, сертификационные и информационно-выставочные услуги. Задачей бизнес-инкубатора является организация помощи ученым и предпринимателям в поиске финансовых и технических средств, для развития своего бизнеса, предоставление офисных и консультационных услуг. Лабораторно-производственные помещения, занимающие три корпуса комплекса, будут оснащены современным оборудованием, которое востребовано при доработке инновационных проектов, а также экспертизе и испытаний продукции, выпускаемой компаниями технопарка. Введение в эксплуатацию нового комплекса значительно расширило перечень услуг, оказываемых технопарком. Созданные и создаваемые предприятия получат возможность арендовать современные офисные помещения по ценам значительно ниже рыночных.

Путем привлечения сервисных компаний клиентам Парка ядерных технологий будут легко доступны нотариальные и юридические услуги, услуги по бухгалтерскому сопровождению и переводу информации на иностранные языки. В здании будут доступны современные средства телекоммуникаций, включая высокоскоростной Интернет.
методи інформатизації підприємств рекреаційного комплексу 

Корогодова О.О.

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”, 

Інформатизація підприємств виступає одним зі вирішальних чинників модернізації економіки на ринкових засадах і важливою умовою інтеграції України у світове співтовариство. Можливість формалізації процесу оцінки якості послуг підприємства визначає доцільність використання інформаційно-комунікаційних технологій. Середовищем застосування автоматизованої системи виміру ефекту від користування рекреаційними послугами, що пропонується нами, є сфера рекреації та охорони здоров’я. Однак, ураховуючи те, що особливістю ефективності рекреаційних підприємств є подовження тривалості життя громадян країни та підвищення їхньої дієздатності, що відбивається у зростанні показників ефективності народного господарства, функції системи охоплюють інші сфери національної економіки. 

Дослідження, яке проводилось на підприємствах рекреаційного комплексу Автономної Республіки Крим, показало, що статистика непрямого ефекту від користування послугами підприємств відсутня з причин територіальної роз’єднаності оздоровчих установ та медичних закладів. В рамках впровадження загальнодержавної системи електронної системи охорони здоров'я пропонується створення розподіленої в оздоровчих установах бази даних із центральним сховищем показників на веб-порталі Міністерства охорони здоров'я України, на підставі яких визначається рейтинг підприємств рекреаційного комплексу за показником якості. Користуючись основними принципами телематики, нами пропонується оснастити рекреаційні та медичні установи обладнанням, яке необхідно для автоматизації та подальшого використання інформації про стан здоров'я пацієнтів. 

На підставі цього дослідження має здійснюватись оцінка ефективності (якості) послуг за таким алгоритмом: дані потрібно консолідувати з наступним відправленням на веб-портал Міністерства охорони здоров'я України [1] (наприклад, на сторінку відділу санаторно-курортного забезпечення або центру медичної статистики), після чого має відбуватись ранжування підприємств, за результатами якого пропонується проводити диференційовану фіскальну політику, що має стати вагомим внеском у конкурентну боротьбу підприємств за покращання показників якості обслуговування.
Серед очікуваних техніко-економічних результатів від впровадження автоматизованої системи мають бути: а) перелік основних джерел економічної ефективності в результаті створення системи та оцінка очікуваних змін основних техніко-економічних та соціальних показників господарської діяльності об'єкту (показників по обсягах реалізованого рекреаційного продукту, собівартості послуг, рентабельності, відрахуванням у фонди економічного стимулювання, рівню соціального розвитку); б) оцінка очікуваних витрат на створення автоматизованої системи управління із розподілом їх по черзі створення системи і по роках; в) очікувані загальні показники економічної ефективності автоматизованої системи.

Для розрахунку ефективності впровадження автоматизованої системи виміру ефекту від користування послугами рекреаційних підприємств застосовуються: показник повернення інвестицій, аналіз ефективності витрат [2]. У більшості випадків, ефективність від впровадження автоматизованих систем носить непрямий характер і визначається такими складовими, як ефективність внутрішньої роботи кожного підприємства окремо та ефективність взаємодії з населенням і органами державної влади. Важливість впровадження телематичних автоматизованих систем визначається не тільки завданням підвищення ефективності окремих суб’єктів господарювання. Без ефективно функціонуючих автоматизованих систем роботи зі документами на підприємствах неможлива ані автоматизація обміну документами між підприємствами та органами державної влади, ані побудова порталів для взаємодії з громадянами і суб'єктами господарювання. Доцільним вбачається застосування методів експертних оцінок при розрахунках показників економічного ефекту від впровадження. Повернення інвестицій очікується не стільки від впровадження автоматизованої системи, скільки від підвищення ефективності бізнес-процесів механізму управління ефективністю підприємств рекреаційного комплексу. 

Таким чином, результатом впровадження автоматизованої системи є досягнення оздоровчого ефекту (підвищення працездатності, життєдіяльності людини), у чому проявляється загальний соціально-економічний ефект. Наведений методичний підхід до процесу інформатизації підприємств рекреаційного комплексу є ефективним в умовах інформаційно-інноваційного суспільства, що зорієнтовано на оптимальне використання доступних суспільству ресурсів на базі використання інформаційно-комунікаційних технологій та перетворення знань й інформації на реальні продуктивні сили.
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Регіональне інституційне забезпечення інноваційного розвитку

Коюда О.П., к.е.н., доцент, ПСНЦ НАН і МОН України

Економічне зростання країни забезпечується інвестиціями в дослідження і розробки, підвищенням інноваційної активності, якості освіти і кваліфікації кадрів. Але простими вкладеннями в перераховані компоненти неможливо забезпечити нову якість економічного зростання. В умовах глобалізації важливою економічною областю стає регіон, де необхідно створювати умови і інститути, які забезпечать регіону привабливі умови для інноваційного розвитку.

За результатами дослідження було виявлено, що необхідність „регіоналізації” інноваційної політики пов’язана, по-перше с характером інноваційного розвитку світової економіки, тому що поступово зникає епоха великого стандартизованого виробництва, а  приходить епоха  нестандартизованого, наукоємного виробництва, в якому не масштаби виробництва і збуту, а здатність до постійного оновлення продукції за рахунок впровадження „продуктових технологій” відіграє вирішальне значення в посиленні конкурентних позицій країни на світовому ринку.

По-друге, важливим фактором розвитку економіки країни стає її внутрішня організація. Саме здатність регіонів управляти економікою та гнучко міняти її параметри стає суттєвим фактором конкурентноздатності національної економіки. 

По-третє, створення знань стає усе більш складним і динамічним процесом, і регіони не можуть більше фокусуватися лише на створенні власних знань. Регіональні інноваційні інститути повинні інтегруватися в глобальні потоки знань, оскільки самостійно виробляти всі необхідні знання стає практично неможливо. Окрім того регіональним університетам та науково-дослідним інститутам необхідно виробляти знання, які цінні для інших учасників, оскільки це дозволяє стати повноправним партнером в глобальних мережах знань. 

У досліджені було визначено, що основи для переходу від ресурсоємної економіки до економіки, заснованої на знаннях, повинні бути закладені якомога раніше. Попередні інституційні перетворення, особливо в системі науки і освіти, можуть створити передумови для перетворення промисловості. Стати лідером в новій парадигмі можна лише за умови, що ключові інститути спеціалізуються в областях, де вони можуть стабільно утримувати лідируючі позиції. Якщо регіональні інститути здатні постійно виробляти знання в певних областях, регіон може стати привабливим для інвестицій. Спеціалізуючись в конкретних галузях знань, регіони можуть запропонувати крупним компаніям найбільш відповідні для них умови.

Для забезпечення інноваційного розвитку регіону необхідно враховувати такі основні аспекти: по-перше, для забезпечення рівного внутрішньорегіонального розвитку, економічна трансформація має базуватися на системного підході, що дозволить використовувати як ключові інноваційній інститути регіону (науково-освітні, фінансово-економічного стимулювання, просування інноваційних розробок, інформаційного забезпечення) так і регіональну інноваційну систему в цілому.

По-друге, для вдалого формування інститутів регіональної інноваційної системи, необхідна узгодженість дій її учасників. Для цього необхідно у процесі формування регіональної інноваційної політики утворювати механізми координації та бачення перспектив, інакше між новими знаннями та втіленням їх у промисловість буде виникати прірва.

По-третє, при формуванні регіональних інститутів забезпечення інноваційного розвитку необхідно враховувати, що процес фундаментальної трансформації породжує не лише переможців, але й тих хто програв. Підтримка сильних галузей і перспективних нових напрямів за рахунок слабких і неконкурентних може привести до серйозних соціальних проблем. Без соціальної інтеграції, що дозволяє уникнути соціальної сегментації, успішність загального оновлення може виявитися під загрозою.

За результатами дослідження виявлено, що реалізація інноваційної політики на рівні регіону залежить від погодження державної та регіональної інноваційної політики, а саме визначення пріоритетів науково-технологічного розвитку, поєднання та координація діяльності всіх учасників, створення та підтримка сприятливих організаційно-правових умов. Окрім того для успішної реалізації інноваційної політики необхідно забезпечення взаємодії та співпраця потужних індустріальних компаній з малим та середнім бізнесом, створення регіональної інноваційної інфраструктури. Все вищенаведене дозволить створити структури для підтримки інноваційного підприємництва, систему стимулювання та заохочення інноваційної діяльності на рівні регіону та сприятиме інноваційному  розвитку як регіонів так і країни в цілому.

Європейська модель валоризації інновацій

Ляшенко О. М., д.е.н., доцент, 

Тернопільський національний економічний університет
Валоризація (фр. valo-risation) має загальнолексичне значення, і суть його полягає в тому що, воно відображає процеси створення і підвищення цінності, вартості, корисності чи значимості в результаті цілеспрямованих дій чи заходів. В економічному контексті цей термін означає: 1) ріст цін на товари і цінні папери внаслідок певних дій держави; 2) Комплекс заходів, рішень направлених на підвищення курсу паперових грошей (ревальвація) [1]. Очевидно, що механізм валоризації, що базований на двох складових: накопиченні і дистрибуції - є сферою діяльності певних інституцій і підпадає під певну логіку і умови. Тобто йдеться про систему впорядковування суспільних цінностей на основі прийнятих класифікацій, які обумовлюють логіку функціонування інтелектуального капіталу, що містить в собі об'єкти і знання [2]. Це є система врегулювання відносин в процесі обміну інтелектуальними цінностями і, що більш важливо, розподіл вигод/прибутків від їх розповсюдження і використання. Інтенсивний розвиток інформаційно-комунікаційних технологій спричинив якісні зміни методів виробництва і розповсюдження інновацій, контроль за ними стає здійснювати складніше, відносини у середині інноваційних систем стають гнучкішими, а ситуація вцілому - динамічною і нестабільною.

Валоризація інновацій, що є по суті, процесом створення їх економічної цінності стала новим об’єктом сучасних досліджень, зокрема у галузях з інтенсивним технологічним розвитком. Ця тенденція - результат впливу ринкової економіки на державну політику, що передбачає необхідність окуплення державних інвестицій в науку економічними вигодами/прибутками [3].
Очевидно, що сучасна науково-технічна сфера не обтяжена виробництвом матеріальних цінностей. Проблематика, що акумулюється в її середовищі, визначається не завжди потребами реальності, скільки інтеграцією ідей, методів і технологій, що часто належать різним областям, з метою продукування не тільки нових знань, але і практичних рішень. Комерціалізація новацій, технологій (результатів НДДКР, результатів інтелектуальної праці людини) це будь-яка діяльність направлена на створення доходу від використання результатів наукових досліджень, вмінь та навичок. В цьому аспекті дуальна єдність сутностей валоризації знань і комерціалізації технологій проявляється з найбільшою силою. Адже, вже найпростіша логіка нам підказує що мотивом до комерціалізації технологій є саме цінність наукових знань на котрих базується технологія що пропонується. Фактично цінність знання це згода покупця (чи того хто комерціалізує їх) заплатити за них заявлену продавцем ціну (витратити ресурси). Звичайно процес комерціалізації може проводитись самим розробником – і знову ж таки він буде згоден витрати час і сили на комерціалізацію знання лише тоді, коли вони матимуть певну економічну цінність, котра в подальшому проявлятиметься в продукті  для інших осіб (споживачів). 

За трактуванням європейських фахівців валоризація це - перетворення знань і результатів НДДКР в комерційно життєздатні товари або послуги [3]. У Європі визнано, що це глобальний процес, що не може протікати лише у регіональних чи національних межах. Проте, ще до нині країни-члени ЄС практикують різні підходи до валоризації результатів фундаментальних досліджень та НДДКР при  реалізації національних і регіональних програм активізації інноваційного розвитку. Тому задля уникнення дублювання певних етапів інноваційного процесу та необхідність посилення ефекту масштабу від інноваційної діяльності в межах ЄС ще у рамках Шостої Рамкової Програми у рамках пректів INNO-nets було створено консорціум VALOR, основною метою якого є формування ефективної трирівневої моделі валоризації знань та інновацій.
Фундаментальне завдання консорціуму - координація мережевої взаємодії ключових суб’єктів інноваційної діяльності для вироблення практичного уніфікованого підходу до валоризації інновацій. При цьому, узгоджена концептуальна трирівнева модель модель валоризації інновацій, що відображає етапи інноваційного процесу у аспекті взаємодії ключових учасників: дослідників; виробників; споживачів. На думку розробників моделі її практична реалізація і вдосконалення дасть змогу скоротити розрив між наукою, промисловістю, інвесторами і ринками через створення надійного механізму міжнародної валоризації інновацій.
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Стан та проблеми діяльності технологічних парків України

Заслужений економіст України к. е. н. Мазур О. А., д. е. н., Пустовойт С. В.
ІЕЗ ім. Є. О. Патона НАНУ, НТУУ ”КПІ”

Інноваційний шлях розвитку економіки в умовах необхідності формування переваг її конкурентоспроможності найповніше реалізує результати новітніх досягнень науки і високих технологій.

Багаторічна практика розвитку економіки високорозвинених країн показує, що лише самі ринкові механізми не спроможні забезпечити необхідний ефект зростання. Тому країнам з високорозвиненою економікою характерні активна державна інноваційна діяльність та забезпечення її соціально-економічного спрямування. 
В Україні реєстрацію пройшли 16 технопарків, із яких фактично працюють тільки 8. Серед них провідні позиції посідають три технопарки: ІЕЗ ім. Є.О. Патона, Інституту монокристалів, Інституту напівпровідників, які забезпечують 97 % випуску інноваційної продукції всіх технопарків країни.

Українські технопарки [1, с. 7] за період функціонування виконали роботу в таких обсягах: 119 інноваційних проектів; 3553 нових робочих місця. Якщо враховувати, що на створення одного робочого місця потрібно в середньому 50 тис. грн., то додаткова вигода від діяльності технопарків становила 177,7 млн. грн.; 12,577 млрд. грн. інноваційної продукції (у т.ч. 1,7 млрд. грн. – експорт); 0,924 млрд. грн. – перераховано до бюджету; 0,489 млрд. грн. – державна підтримка інноваційних проектів. В 2000-2004 рр. технопарки займали вагому частку в інноваційній продукції промисловості (до 10%), а в 2005-2009 рр. цей показник значно погіршився, і в 2009 р. їхня частка становила лише 0,9 %. Динаміку техніко-економічних показників діяльності технопарків наведено у табл.1 [1, с. 6].
Таблиця 1. Динаміка техніко-економічних показників діяльності технопарків

	Показник
	період
	зміна
	період
	зміна

	
	2000-2001
	2004
	
	2005
	2009
	

	Реалізація продукції за проектами технопарків, млн. грн.
	177
	1787
	Зростання
в 10,2 разу
	2273
	1900
	Падіння
в 1,2 разу

	Реалізація ІП в рамках спецрежиму, млн. грн.
	177
	1787
	Зростання
в 10,2 разу
	1600
	319
	Падіння
в 5,02 разу

	Постачання на експорт, млн. грн.
	74
	294
	Зростання
в 4 рази
	367
	46
	Падіння
в 8 разів

	Частка ТП в ІП, %
	0,5
	9,5
	Зростання
в 19 разів
	8,1
	0,9
	Падіння
в 9 разів

	Створено нових робочих місць
	314
	828
	Зростанн
я в 2,6 разу
	399
	190
	Падіння
в 2,1 разу

	Перераховано до бюджету, млн. грн.
	7
	116
	Зростання
в 16,6 разу
	149
	19
	Падіння
в 7,8 разу

	Обсяг держпідтримки ТП, млн. грн.
	25
	173
	Зростання
в 6,9 разу
	34
	9
	Падіння
в 3,8 разу


Позитивні результати діяльності технопарків були досягнуті переважно за рахунок реалізації  проектів, прийнятих у 2000-2004 роках в умовах чинного на той час законодавства про технопарки. З 2005 року показники економічної діяльності технопарків почали і продовжують дотепер загрозливо знижуватися. До основних причин такого стану можна віднести: недотримання чинного законодавства і постійна його зміна, що зумовлюють погіршення умов роботи технопарків; протягом 2005, 2006 та практично 2007 року не було прийнято жодного нового проекту технопарків; починаючи з 2005 року різко скорочувалася і дотепер практично зведена до нуля державна підтримка проектів технопарків. У результаті сумісної дії цих трьох основних і низки додаткових чинників було перервано природний перебіг нарощування інноваційного потенціалу країни за рахунок реалізації нових інноваційних проектів (тобто, інноваційний ланцюжок), як це робиться в нормально регульованій економіці.
Назрів ряд заходів, які необхідно прийняти та забезпечити реалізацію щодо подальшої активізації функціонування технопарків. Серед цих заходів, насамперед, визначальними є оперативні, що спрямовані на забезпечення їх подальшої роботи в наступні роки, та кардинальні – для відтворення нормальної діяльності технопарків шляхом поновлення нормативно-законодавчої бази, що діяла в 2000-2004 рр. ЇЇ відтворення та активізація функціонування технопарків могли би бути ефективним антикризовим заходом.

Світова практика підтверджує економічну доцільність запровадження мережі технопаркових структур як базової функціональної складової становлення національної інноваційної системи.

ПРИНЦИПИ РЕГУЛЮВАННЯ ДЕРЖАВНОЇ ІННОВАЦІЙНОЇ ПОЛІТИКИ

Матвієнко О.Л., студент групи ЗМЕ-91
Відомо, що інновація означає нововведення, а інноваційна політика держави - це вплив держави на інноваційну діяльність за допомогою прямих та опосередкованих важелів правового та економічного регулювання задля розвитку науки і техніки та інноваційних процесів. Реалізація інноваційної політики дозволить вирішити двоєдине завдання: максимально задовольняти розумні потреби суспільства і при цьому витрачати обмежені виробничі ресурси. 

Згідно з вимогами часу основою стратегічного курсу розвитку України, її визначальними пріоритетами мають стати розробка й реалізація державної політики, спрямованої на структурну модернізацію господарського комплексу, якнайшвидший його перехід на інноваційний шлях розвитку і становлення України як високотехнологічної держави. Пріоритет інноваційного розвитку національної економіки й активна роль держави у процесі структурних перетворень визначено на найвищому державному рівні [1].
Виразно демонструє недостатність фінансування наукової і науково-технічної діяльності в Україні показник витрат у розрахунку на одного зайнятого в науковій сфері (враховуючи витрати на заробітну плату та матеріально-технічне забезпечення професійної діяльності). Заплановані на 2009 р. 0,51 % витрат ВВП на розвиток усієї вітчизняної науки є набагато меншим від сучасних європейських стандартів, які вимагає Євросоюз від своїх членів (3 % ВВП). Наведені дані значною мірою пояснюють  негативні тенденції формування наукового кадрового корпусу в Україні і свідчать про її відставання у забезпеченні наукової і науково-технічної діяльності.

Аналіз показує, що за вісім років (2001–2008 рр.) майже 40% загального обсягу нових технологій, необхідних для модернізації вітчизняної промисловості, було придбано за межами України, з них: 29% – усіх патентів і ліцензій, 10,6% – результатів досліджень і розробок, 52% – нових технологій, ноу-хау, 42,8% – устаткування [2]. В окремі роки ці показники були навіть значно вищими. 

Інноваційну діяльність у 2008 році здійснювало лише кожне восьме підприємство, тоді як в розвинених країнах частка інноваційно активних підприємств сягає 70 відсотків. Істотне відставання України простежується і у сфері використання інформаційних технологій.

Технологічними лідерами у світі є країни: Фінляндія, США, Швеція, Японія, Південна Корея, Сінгапур та ін. Ці країни визначають майже  80% світового ринку високотехнологічної продукції. Для порівняння: у Росії – 0,3%, Китаї – 6%, Україні – 0,1%.

Пригнічений стан присутності України на зовнішніх високотехнологічних ринках є закономірним, оскільки обумовлений сировинною орієнтацією державної економічної політики, що у свою чергу впливає на зниження технологічного рівня виробництва і, як наслідок, порівняно з країнами ЄС Україна посідає 75 місце з індексом 3,52 в рейтингу Світового економічного форуму за індексом технологічної готовності . Серед лідерів рейтингу : 1 місце посідає Швеція (5,87); 4 місце - Нідерланди (5,65); 5 місце - Данія (5,64); 10 місце - Люксембург (5,38); 19 місце – Естонія (5,36) [3].
Що стосується динаміки та тенденцій виробництва високотехнологічної продукції, то показники роботи високотехнологічних секторів промисловості України, за даними Держкомстату України, в цілому характеризуються позитивною динамікою – середньорічне зростання обсягів реалізованої продукції протягом 2001–2008 рр. склало 20%. Частка виробництва високотехнологічної продукції у загальному виробництві за цей час зросла з 14% до 18%. Домінуючими секторами є виробництво машин та устаткування, фармацевтичне виробництво, хімічне виробництво. Товарообіг високотехнологічної продукції України складав понад 3 млрд. дол., з якого більшу частину складає імпорт – понад 2 млрд. дол. Для порівняння: у Фінляндії високотехнологічні продукти складають 20,0% експорту країни та 16% імпорту. На загальний обсяг українського експорту високотехнологічних товарів впливають потреби 

зарубіжних замовників у турбореактивних, турбогвинтових двигунах та газових турбінах, частка яких складає майже половину (43%) всього експорту високотехнологічної продукції [2].
Поточне державне регулювання має на меті забезпечити реалізацію стратегічного курсу в умовах конкретної економічної і політичної ситуації, що зумовлює гнучкість систем державного впливу. Усі ці складові частини державного управління економікою мають бути взаємопов'язані та здійснюватися систематично, аби забезпечити реалізацію стратегічного курсу держави. Таким чином уряд має забезпечити умови, для збільшення обсягу інвестицій для забезпечення інноваційного розвитку. Водночас потрібно застосовувати додаткові стимули оновлення основних фондів через удосконалення амортизаційної політики, а також за рахунок прибутків підприємств.
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Проблеми національної інноваційної системи України
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Основу розвитку країни визначає рівень та динаміка інноваційної діяльності, яка є системною, що не існує окремо від економічних процесів.

В дев`яностих роках минулого століття в Україні було започатковано основи форм національної інноваційної системи. Водночас з цим виявилися серйозні проблеми та недоліки її функціонування.

Зокрема, вони істотно позначилося на реалізації національного науково-технічного потенціалу, ускладненні відносин з провідними державами світу.

При збільшенні у порівнянні з 2000 роком обсягу фінансування технологічних інновацій майже у 19 разів (37,7 млн. до 144,8 млн. грн), щорічного обсягу виконаних науково-технічних робіт у 3,4 рази (з 1978,4 млн. до 6700,7 млн. грн), зменшення реалізованої інноваційної продукції з 6,8 до 6,6 %. [3, С. 1]

Частка підприємств, які проводили інноваційну діяльність зменшилася з 18 до 14,2 % та кількість освоєних підприємствами інноваційних видів продукції з 15323 до 2526. [3, С. 1]

Експортуючи низько-технологічну продукцію Україна стала критично залежною від імпорту, що містить нові високі технології і додану вартість. Досягнута 60 % експортна орієнтація економіки, реалізована за рахунок демпінгового експорту низько-технологічної продукції. Зокрема, в 2008 році машинотехнічна продукція в структурі експорту країни займала лише 12 %. [2, С. 76]

Це формує і консервує низький рівень її міжнародної конкурентоспроможності.

Недоліки в нормативно-правовій базі зумовили суттєві втрати державного науково-технічного потенціалу, зокрема наукової, проектно-конструкторської, проектно-дослідної документації під час приватизаційних процесів. 

В країні проявляється негативна тенденція щодо процесу придбання технічних досягнень і, особливо, в напрямі трансферту таких технологій, що пояснюється відсутністю стратегії економічного розвитку та відповідної патентно-ліцензійної політики держави.

Український ринок високих  технологій фактично знаходиться під контролем іноземних фондів і неурядових організацій. При цьому наукові розробки переходять у власність іноземної сторони і комерціалізуються без будь-якого відшкодування нашій державі.

На стартовому етапі реформ Україна входила в елітну групу країн з найвищим рівнем наукомісткості економіки, мала значне фінансування науки, що становило більше 3 % ВВП. 

Надія на те, що ринковий механізм автоматично забезпечить модернізацію економіки, високу якість розвитку, завдяки включенню інноваційних, факторів не виправдалася. В державі відбулася деградація структури економіки у напрямку від високотехнологічної індустріальної в бік сировинної, видобувної, що вплинуло на знищення її науково-технічний рівня.

 В Україні інтелектуальна власність практично не враховувалась ні в собівартості продукції, ні в балансовій вартості підприємств і становить в середньому менше 1 %  їх вартості.

В країні назріла необхідність у створенні сприятливих умов не лише для винахідницької діяльності, а й для використання винаходів. 

Винахідництво і раціоналізаторство має набути характер масового руху, що надало б можливість економіці розвиватися на інноваційних засадах.

Проведення неоліберальних ринкових реформ має орієнтуватися на врахування науково-технічного фактору та його вплив на ефективність і конкурентоспроможність вітчизняної економіки.

Проблема інновації сама по собі є комплексною, тому її вирішення потребує системних заходів, посилення ринкової орієнтації всіх учасників інноваційної діяльності. Розвиток пріоритетних галузей високотехнологічної сфери, забезпечуватимуть прискорене економічне зростання та підвищення національної конкурентоспроможності.

Забезпечення та належне спрямування інноваційного розвитку, формування національної інноваційної системи повинно належати, державі, яка покликана встановлювати стратегічні цілі.

Результатом реалізації національної інноваційної системи має стати утворення в Україні інноваційно-інвестиційної моделі її соціально-економічного розвитку.

Здійснення узгоджених змін у всіх ланках національної інноваційної системи – науці, освіті, винахідництві, підприємництві, управлінні надасть можливості досягти активної фази інноваційного розвитку країни, а інноваційний фактор стане визначальним у забезпеченні зростання вітчизняної економіки.
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Одна з найбільш гострих проблем, з якою зустрічається населення України –  безробіття. Саме з безробіттям пов’язані такі деструктивні явища, як падіння обсягів виробництва, бідність, соціальна напруга, криміналізація. Безробіття є багатофакторним явищем, яке впливає на всі сфери суспільного життя. 

Згідно із Законом України “Про зайнятість населення” безробітними вважаються громадяни працездатного віку, які з незалежних від них причин не мають заробітку або інших передбачених чинним законодавством доходів через відсутність підходящої роботи, зареєстровані у державній службі зайнятості, тобто це особи, що справді шукають роботу та здатні приступити до праці.

Безробітні за визначенням Міжнародної організації праці – це особи у віці 15–70 років, які зареєстровані в державній службі зайнятості і одночасно відповідають наступним умовам: не мають роботи; шукають роботу або намагаються організувати власну справу в обстежуваному періоді; готові приступити до роботи протягом найближчих двох тижнів. 

Безробіття є центральною соціальною проблемою сучасного суспільства. Його вплив на безробітне життя суспільства  суперечливий. У той же час безробіття породжує найтяжкі соціально-економічні  наслідки, головні з них:

1. Незайнята робоча сила означає недовикористання економічного  потенціалу суспільства, прямі економічні втрати, які є наслідком природного й фактичного безробіття (і, відповідно, зайнятості). Загострення проблеми безробіття супроводжується економічними втратами, насамперед зменшенням валового національного продукту (ВНП), його відставанням від потенційного ВНП, який визначається за припущення існування природного рівня безробіття та певних “нормальних” темпів економічного зростання. Чим вищий рівень безробіття, тим більше відставання ВНП. 

2. Економічними збитками від безробіття є також звуження споживчого ринку, нарощування елементів кризи надвиробництва. 

3. Високий рівень безробіття  сковує вимоги  профспілок  про  підвищення заробітної  плати.

4. При тривалому безробітті працівник втрачає кваліфікацію, а отримання  нової  кваліфікації  й адаптація до нових  умов  часто протікають  для  нього  болісно і потребують тривалого часу. Крім того, люди, які перебувають у статусі безробітних, втрачають стереотипи трудової поведінки.

5. Безробіття веде до  прямого падіння раніше досягнутого рівня життя непрацюючої частини населення. Допомоги з безробіття завжди менші заробітної плати, мають тимчасовий характер. Зростання безробіття знижує купівельний й  інвестиційний  попити,  скорочує  обсяги  заощаджень у фізичних осіб.

6. Сам факт безробіття завдає людині важкої психологічної травми, яку можна порівняти зі скрутними обставинами (смерть близьких, тюремне ув'язнення й т.п.). Багато соціологів пов’язують зростання злочинності зі зростанням безробіття. Наявність значної чисельності працездатних осіб, які лише формально зайняті, а фактично не працюють і одержують низьку заробітну плату (або зовсім не одержують її), сприяє збільшенню чисельності зайнятих у нерегламентованій діяльності, ускладненню криміногенної ситуації, загостренню соціальних конфліктів.

Проблема безробіття є  актуальним питанням, особливо в умовах фінансово-економічної кризи сьогодення. Головною метою для України є створення такої політики на ринку праці, яка б призвела до зниження рівня безробіття, підвищила рівень мотивації людей до праці, знизила рівень соціальної напруги. 
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национальные инновационные системы СНГ в контексте проблем Стратегического  планирования
Мунтиян В.И., д.э.н., профессор, член-корреспондент НАН Украины

Институт экономики и прогнозирования НАН України

Глобальные угрозы человечеству вышли на планетарный уровень. В связи с этим необходимы не заверенья одной страны о выборе правильного пути, а консолидация усилий всех стран с целью не допустить перерастания реальных и потенциальных угроз в планетарную катастрофу. Поэтому нужны новые подходы для объяснения и сглаживания глобальных процессов, наблюдаемых в мире. 

Учитывая нестабильность мировой экономики и неспособность мировых экономических организаций бороться с ними, глобализация мировой экономики и поиск эффективного развития стран будет происходить в плоскости регионализма. Являясь географическим и социокультурным звеном, связывающим интегрирующуюся Европу и бурно развивающиеся страны Азиатско-Тихоокеанского региона, государства-участники СНГ, исходя из прогноза глобальных вызовов человечеству, в том числе климатических, используя преимущества межгосударственного экономического сотрудничества, должны занять достойное место в общемировом разделении труда.

В этой связи на СНГ возлагается определенная миссия. По прогнозам в ближайшей перспективе центром экономической активности будет Евразийское пространство, а конкретнее — материк Евразия, который занимает 36,2% площади суши планеты, где производится 68% мирового ВВП и сосредоточено более 70% мировых энергетических запасов. Центральное место в Евразийском пространстве займет СНГ. Содружество обладает значительным потенциалом — занимает 40,7 % территории Евразии, на которой проживает примерно 5,8 % населения и обладает более 40% энергетических запасов. 

Государства-участники СНГ имеют все необходимые экономические предпосылки для формирования рынков товаров и услуг. Но основное преимущество СНГ не только в громадных материальных ресурсах, а прежде всего, в духовном и культурном потенциале их народов. Применив современные научные знания, технологии, мы сможем осуществить многоуровневый системный обзор, в котором можно увидеть место государств Содружества и ответить на вопрос, как впишется их экономика в систему мировых хозяйственных связей.

С принятием Стратегии экономического развития на заседании Глав правительств (Кишинев, ноябрь 2008г.), СНГ получило шанс не только на возрождение и экономическое развитие, а на сотрудничество на новых инновационных принципах, которое при гармоническом сочетании духовного развития с экономическим, обеспечит, прежде всего, мир нашим народам. Исходя из того, что этноэкономические системы являются одним из центральных атрибутов неоэкономической цивилизационной модели мирового развития, Стратегия придаст новый импульс развитию СНГ, как региональному объединению, признанному ООН с 1993 года. Принятие Стратегии также дало сигнал мировому сообществу, что у политической элиты государств Содружества есть ясное видение не только сегодняшних проблем, но и своего будущего.

Разумное использование всего комплекса возможностей внутреннего и внешнего характера, включая и взаимовыгодное экономическое сотрудничество, открывает перед странами Содружества реальные перспективы эффективного экономического развития, повышения их удельного веса и влияния на развитие мировой хозяйственной системы.

Только при таких условиях, возможно вырваться из виртуальной экономики и избежать глобального противостояния, которое спровоцировано безудержной эксплуатацией природных ресурсов и погоней за сверх прибылями, несправедливым присвоением доходов и результатов чужого труда, а также подменой реальной стоимости на виртуальную. Государства Содружества должны избежать такого сценария. Находясь в середине грядущего экономического центра необходимо приблизить или переориентировать финансовый центр. Но это не так просто сделать. Основной преградой на пути к реализации этой цели является мировой финансовый кризис, который используется в качестве инструмента экономической войны против наших стран. И как бы успешно не работали экономики государств, они не застрахованы от тех обстоятельств, что из «Центра» придет команда, и посредством финансового кризиса стране будет объявлен дефолт, в результате которого она утратит свои доходы и не способна будет рассчитаться по долгам. Может быть искусственно спровоцирована гиперинфляция, созданы непосильные долги, помощь МВФ и Мирового банка окажется «медвежьей услугой» и государства вынуждены будут рассчитываться своим национальным богатством. Для Украины, например, это будут ее уникальные, плодородные земли. Их потеря обречет население и последующие поколения на нищенское существование, а может быть и рабство на своей, Богом данной земле. Поэтому, правительства должны срочно перестроить финансовые системы и обеспечить экономическую безопасность государств Содружества.

Інноваційно-технологічні зрушення як чинник економічного зростання
Немеш Г. О., НТУУ «КПІ»

Наука та нові технології на сучасному етапі економічного розвитку займають якісно особливе місце в числі основних чинників структурної перебудови та прискорення соціально-економічного зростання. 

Як правило, інновації забезпечують перехід економічної системи до нового рівноважного стану. Саме інно​ваційне за характером економічне зростання ми називаємо розвитком. Економічний розвиток як поступальний рух на шляху підвищення економічної ефективності виробництва відбувається нерівномірно. Нерівномірність пов'язана в першу чергу з якісними змінами в капіталі, зі зміною поколінь техніки. 
В широкому розумінні термін «інноваційна діяльність» означає процес матеріалізації наукових знань інноваційно-активного населення. 

Нові технологічні зміни, що принесла з собою інформаційна революція на початку XXI ст., дають можливість Україні за умови послідовної урядової політики вийти на якісно вищий рівень розвитку за допомогою інтелектуального потенціалу країни. Передумови для цього на даний момент ще існують. Освітній рівень населення нашої країни є одним з найвищих за європейськими стандартами (в 1998 р. в країнах ЄС мали можливість дістати вищу освіту 42% населення відповідного віку, в Україні – 46%). На теперішньому етапі одним із головних стратегічних пріоритетів державної політики України має стати інноваційно-інвестиційний розвиток економіки, що вимагає відповідного кадрового забезпечення. Однак за умов, подальшої «втечі умів» (з 1998 р. по 2007 р. включно за межі держави виїхало 1038 фахівців вищої кваліфікації) та непослідовності інноваційної політики Україна може безповоротно перетворитися на технологічний придаток розвинутих країн, коли вже будь-які прогресивні структурні перетворення будуть неможливими.

Існує прямо пропорційна залежність між темпом економічного зростання та обсягом використання більш ефективних та новітніх досягнень науки та техніки в процесах розширеного відтворення продуктивних сил.

В період трансформаційних перетворень економіки в Україні впродовж майже 19 років незалежності зберігається стійка тенденція зменшення кількості підприємств, що впроваджують інновації, так за даними Держкомстату України їх частка в загальній кількості вітчизняних промислових підприємств в 1995 р. складала 22,9 %, в 1999 – 13,5 %, а в 2007 - лише 11,5%.

Варто звернути увагу на те, що підприємства, які працюють в такій важливій стратегічній галузі промисловості як машинобудування, займаються впровадженням інновацій лише на 20.4% (дані за 2007 р.) від загального потенціалу, що свідчить про невідповідність державної структурної та інноваційно-інвестиційної політики національним інтересам.  Варто відмітити також і позитивні процеси, які мали місце в цій галузі протягом останніх років. Так, дещо збільшилась частка промислових підприємств машинобудівного комплексу, які здійснювали механізацію та автоматизацію виробництва, з 1,8% у 1999 р. до 12,4% у 2007 р. та підприємств, що впроваджували нові технологічні процеси, - з 7,4% до 8,9%, однак зменшився показник освоєння виробництва інноваційних видів продукції з 17,2% до 12,3% за відповідні роки. 

За результатами проведеного аналізу видно, що рівень інноваційної активності підприємств, який повинен стати вирішальним фактором виходу вітчизняної економіки з кризового стану, є занадто низьким на сьогоднішній день.

З метою забезпечення прискореного економічного зростання на інноваційній основі до основних орієнтирів державної політики повинні бути віднесені:

· структурно-технологічна перебудова промислового комплексу;

· активне державне фінансування інноваційної діяльності найбільш пріоритетних галузей промисловості;

· досягнення більш високого рівня життя населення за рахунок відповідної соціальної політики;

· розробка механізмів стримування еміграції найбільш кваліфікованих працівників з України та виведення вітчизняної освіти на новий якісний рівень.
Формування державної інноваційної політики в контексті сталого розвитку

Новицький В.Є., д.е.н., професор, чл.-кор НАН України, 
заступник директора ІСЕМВ НАН України

Інноваційна політика, змістом якої є сприяння ефективному обміну інформацією між суб'єктами господарського життя та етапами інноваційних циклів, є обов'язковим елементом в процесі . Причому уявлення про його «природні обмеження», що були поширеними протягом останніх десятиліть минулого століття після кризи ортодоксальних кейнсіанських схем, є явно застарілими та неактуальними. Завдяки підтримці технологічної підсистеми, визначенню пріоритетів НТП, фінансуванню розробницьких, аналітичних центрів, дослідницьких інститутів, комбінуванню наявних фінансових, людських та інших ресурсів держава відіграє динамізуючу роль у соціально-економічному розвитку. 

У цьому зв'язку відзначимо те, чого, на наш погляд, бракує в Україні і що є в успішних країнах: це – момент ефективної єдності трьох проблемних сфер – інноваційної політики, макрорегулювання та інституціональної стратегії. І саме цей момент ефективної єдності необхідно знайти і в нас. 

Україна є свідком того, як раніше відсталі країни перетворюються на глобальних технологічних лідерів, як моделі імітаційного розвитку змінюються на стратегію глобального технологічного лідерства. На жаль, приклад України гідний подиву: новітня історія не знає настільки вираженого прикладу технологічної деградації – від стратегії випередження за багатьма ключовими напрямами НТП (щоправда із застереженнями щодо заниженого галузево-технологічного рівня), до майже фронтального відставання від країн-технологічних лідерів. 

Саме враховуючи ці міркування, науково-технічну складову процесу інтернаціоналізації господарського життя можна розглядати не тільки під кутом зору підприємницьких інтересів, але і в більш широкому контексті, з урахуванням її природи, загальносуспільних наслідків та довготермінових тенденцій. Адже стратегічні напрями НТП, деякі закономірності технологічного розвитку можуть випадати з-під контролю мікроекономічних учасників ринку, в політиці яких застосовується логіка швидкої віддачі, інструментарій повернення інвестицій та максимізації прибутків засобами прискорення обернення коштів та виробничих фондів.

Інноваційність як феномен соціально-економічного життя має багато різноманітних проявів та пов'язана з різними факторами, регулятивними нюансами, стимулами економічного та неекономічного порядку. В сучасних умовах зростання взаємної залежності країн, загострення глобальної конкуренції вона є запорукою прогресу та фактором формування, нарощування конкурентної сили, забезпечення добробуту населення. 

Разом з тим, інновації як явище не є чимось гомогенним за економічною природою та рівнозначним у плані корисності свого впровадження. Звичайно, не йдеться про очевидні відмінності «натурального», галузево-технологічного характеру. Інновації відрізняються між собою за кількісними та якісними параметрами, і передусім у відповідності до власного інформаційного вмісту, який взагалі можна розглядати як субстанцію інновацій, незалежно від їх зовнішньої форми. Скажімо, інноваціями можуть виступати як фундаментальні прориви, здобутки прикладної науки, так і створення примітивного приладу, який на певному технологічному етапі підвищує ефективність виробництва. 

Додамо до сказаного й міжнародний контекст. Зокрема, згадаймо такі характерні для сучасного розвитку механізму міжнародного поділу праці явища, як винесення з країн-метрополій виробництв до країн регіональної, світової периферії раніше базових, структуроутворюючих  виробництв. До таких «галузей-ізгоїв» сьогодні потрапляють не лише екологічно брудні хімічні підприємства та працемісткі технологічні системи, а інколи навіть потужності з виробництва легковиків – за визначенням інноваційно місткі сфери репродуктивної діяльності з високим рівнем доданої у галузі вартості. І якщо для такої країни, як Румунія, налагодження виробництва автомобілів «Рено» може розглядатися як конкурентний прорив, слід пам'ятати, що йдеться про успіх, який є типовим для периферійної країни регіону ЄС. А ось «чиста» наука, освіта, передові форми організації науково-виробничого процесу (наприклад, технополіси) – є ознакою конкурентного успіху країни-метрополії. 

Зі сказаного ясно, що інновації можуть мати принципово різні економічні та конкурентні наслідки, і що не будь-яка інновація є перспективною для певної країни за певних обставин у контексті глобальної конкурентної боротьби. Адже, як ми бачимо, внаслідок утворення нових силових полів у системі міжнародного поділу праці навіть деякі інноваційно місткі галузі виносяться за межі національних територій країн-метрополій на периферію певного блоку або глобальної економіки відповідно до «вироку» щодо відносно слабкої наукової вираженості. Причому йдеться не про формальну наявність науки як такої у структурі витрат інноваційної продукції, а про якість самого наукового процесу та інформаційного вмісту конкретних інновацій. 

ФІНАНСОВЕ забезпечення  ІННОВАЦІЙНої  діяльності
Охріменко О.О. к.е.н., доцент 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Стимулювання  інноваційних процесів є однією з важливих умов ефективного економічного розвитку. Разом з тим для реалізації інноваційних задумів необхідні значні обсяги фінансування. На сьогодні у світовій практиці відпрацьована та успішно використовується  ціла низка фінансових інструментів. Дещо відособлено в силу своєї специфічності стоїть венчурне інвестування. 


 Закон України „Про інститути спільного інвестування (пайові та корпоративні інвестиційні фонди)” від 15 березня 2001 р.  ввів поняття венчурного фонду, який має можливість інвестувати кошти у цінні папери, що не котуються на біржовому ринку, купувати векселі, надавати позики компаніям, часткою яких володіє. Ефективність інвестування через венчурні фонди досягається завдяки наявності податкових пільг та стимулів. Це дає можливість реінвестувати кошти в межах діяльності фонду без проміжного оподаткування.

У США  20% компаній на конкретних етапах свого існування були профінансовані венчурними фондами. На їх частку приходиться 32% ринкової вартості, 11% обсягів реалізації,  13% прибутків публічних корпорацій США [1].  

За даними ОЕСР в умовах кризи витрати на наукові  дослідження та розробки та обсяги інвестування венчурними фондами значно скоротилися. Прямі іноземні інвестиції (ПІІ) в країнах G7 скоротилося на 25% в 2008 р. В першому кварталі 2009 р. прямі іноземні інвестиції в Канаду, Німеччину, Італію, та США впали на 63% [1].  У Великій Британії навпаки спостерігається зростання ПІІ майже в два рази і наближення до рівня попереднього періоду. 

Найбільш динамічною групою у сфері екологічних технологій є патенти  в області поновлюваних джерел енергії і контролю забруднення атмосферного повітря. Протягом 1996-2006 рр.  їх обсяг зростав найбільш швидкими темпами. На США приходиться  більше 42% патентів у фармацевтичній сфері. Китай та Індія разом займають біля 5%. 

Аналіз інвестиційних декларацій компаній з управління активами венчурних фондів в Україні показує, що основними сферами інвестування є: будівництво, торгівля, готельний і туристичний бізнес, переробка сільгосппродукції, страхування, інформатизація. Класичні венчурні фонди не орієнтовані на інноваційні проекти, технопарки та технополіси. 

Ефективність роботи венчурного фонду визначається такими факторами: високий комерційний потенціал розробок, що здійснюється інноваційними виробничо-технологічними компаніями; наявність професійного менеджменту; наявність значного капіталу інституційних інвесторів; розвинений ринок цінних паперів; висока ємність та платоспроможність споживчих ринків продукції компаній з венчурним капіталом. В Україні дані складові практично відсутні. У відповідності з чинним законодавством інституційні інвестори не можуть інвестувати у венчурні фонди.  

Венчурні фонди в Україні почали бурно розвиватися після 2005 р., коли було прийнято зміни до Закону Україні «Про інститути спільного інвестування (пайові та корпоративні інвестиційні фонди)». За даними Асоціації українського бізнесу, кількість  венчурних фондів в Україні на кінець 2009 р. складає більше 600. На них припадає більш ніж 95% емісій цінних паперів усіх ІСІ. 

Україна має значний потенціал розвитку інноваційного підприємництва. Так щорічний обсяг експорту продукції  IT-сектора на даний момент  оцінюється у $400 млн.,  а темпи  росту складають 50-60% на рік. Проте багато підприємств даного сегменту знаходяться в тіні.  

Законом України «Про наукову і науково-технічну діяльність» (1992 р.) регламентовані витрати на розвиток науки за рахунок державних коштів у розмірі 1,7 % ВВП, проте останніми роками виділяється не більше 0,42 % ВВП. У розвинених країнах державні витрати на науку майже вдвічі більше, ніж в Україні. Наприклад, у США і Японії вони складають 0,69 % і 0,74 % ВВП відповідно [2].

Показник частки приватних витрат на науково-технічні дослідження в Україні складає не більше 0,82 % ВВП, тоді як у передових країнах вона складає 2 % ВВП і більше. У розвинених країнах частка витрат приватного бізнесу постійно збільшується. Наприклад, в Японії цей показник за останні сім років виріс з 2,15 % ВВП до 2,39 % ВВП. Високий показник і в США, у середньому за сім останніх років він досягав 1,94 % ВВП [2]
Механізм венчурного інвестування в Україні призводить до підміни національних пріоритетів прагненнями до швидкого та безризикового збагачення окремими інституціями, що зводить нанівець  саму концепцію венчурного інвестування. Україна взяла курс на інноваційний прорив і успішність його реалізації залежатиме, у тому числі, від ефективності технологій фінансування.
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МІЖНАРОДНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО ЯК РУШІЙНА СИЛА ІННОВАЦІЙНИХ ПРОЦЕСІВ В НАЦІОНАЛЬНІЙ ЕКОНОМІЦІ

Панасенко Я.С., ФММ, гр. УС-61

Рівень інноваційного розвитку держави тісно пов’язаний з загальним станом її економічної системи. Щоб інтегруватися в міжнародний економічний простір, економіка країни має досягти наближених показників розвитку розвинених ринкових систем, пройти стадію ефективного внутрішнього ринку, вичерпати відповідний ресурс розвитку і здійснити поступове входження до транснаціональних економічних структур. Така країна повинна мати високо диференційовану сучасну структуру економіки із значною часткою виробництв, які виступають основними суб’єктами міжнародних інтеграційних взаємовідносин на макроекономічному рівні[2].

Перспективними напрямами на сучасному етапі розвитку України є підтримка та розвиток найтісніших міжнародних зв’язків в науково-технічному та освітньому співробітництві з європейськими та азіатськими країнами, з США та СНД.

Станом на початок 2009 р. діє понад 100 угод з зарубіжними академіями і науковими центрами практично всіх провідних країн Європи, Америки, Азії. Практично 90% організацій Академії наук України бере участь у різних формах міжнародної кооперації[1].

Пріоритетними напрямами співпраці України та інших країн у сфері науки і технологій є такі:
· фундаментальні дослідження з низки актуальних проблем природничих, соціальних та гуманітарних наук;

· новітні технології енергозбереження у галузі промисловості, охорона довкілля та питання сталого розвитку;

· новітні технології діагностики і лікування найбільш поширених і складних захворювань;

· мирне освоєння космосу;

· проблеми демографічного розвитку та становлення громадянського суспільства.

Потрібно зауважити, що в Україні склалася ситуація, коли на найвищому державному рівні проголошені певні зовнішньоекономічні та політичні пріоритети. Це потребує належної практичної реалізації та може бути орієнтацією на входження до єдиного регіонального простору ЄС, яка відкриває перед Україною перспективи інтенсифікації процесів, вони мають забезпечити перехід суспільства від індустріальної до постіндустріальної моделі розвитку[1].
Тим не менш, принциповою проблемою для здійснення інтеграційних перспектив української держави лишається той факт, що доступ до європейських та світових ринків високотехнологічної продукції практично закрито для України. Навіть там, де Україна виготовляє досить високо конкурентоспроможний продукт, наприклад космічна та авіаційно-будівельна галузі, через політичні преференції та низький світовий імідж Україна не може вийти гідний міжнародний рівень. (Україна посідає 115 місце серед 125 країн по виконанню міжнародних договорів та зобов’язань). За такої ситуації, особливо важливим напрямком участі України в європейському інтеграційному процесі є створення інноваційно-орієнтованої суспільної системи, а також розвиток високих технологій та включення нашої країни в глобальний високотехнологічний обмін[3].

Також одним з негативних чинників виступає особливість української зовнішньоторговельної політики України. Він полягає у спеціалізації країни у галузях, де переважає виробництво сировинної продукції та напівфабрикатів. Також, однією з основних диспропорцій, що сформувалася у ході ринкових реформ в Україні, є неприпустимо низька частка національного доходу (близько 40 %), яка розподіляється на користь найманих працівників (у розвинених країнах - понад 70%)[3].
Як висновок, можна зазначити, що на сучасному етапі Україна демонструє дисбаланс між розвитком зовнішнього та внутрішнього ринку. Причому такий стан є наслідком не природно-географічної обмеженості ринкового простору, а недорозвиненості у його структурно-функціональної організації, недостатньої практичної розвиненості у суто економічному сенсі. Таким чином, ускладнюється реалізація найважливіших завдань: як технологічне оновлення традиційних галузей економіки і створення нових виробництв[2].
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Інноваційність як необхідна умова конкурентоспроможності та основа сучасного економічного розвитку
Петкова Л.О., д.е.н., професор

Черкаський державний технологічний університет
Питання конкурентоспроможності в сучасному глобалізованому світі доволі поширені і це зрозуміло. Адже конкурентоспроможність країни є показником її місця в сучасному світоустрої, геополітичної ролі та стратегічних перспектив. Для багатьох трансформаційних економік Центральної та Східної Європи, пострадянського простору важливо поновити втрачені за час перехідного періоду міжнародні позиції та реалізувати стратегії випереджаючого розвитку. Лише за таких умов можливо досягнути того рівня міжнародної конкурентоспроможності, коли країна повною мірою спроможна забезпечувати самостійний політичний розвиток, будувати міжнародні економічні відносини на засадах взаємовигідного партнерства. 

Посилення глобалізації та міжнародної конкуренції в світовому господарському просторі, прискорення науково-технічного прогресу, проникнення сучасних інформаційних технологій актуалізують цілий ряд проблем, безпосередньо пов’язаних із конкурентоспроможністю національних економік. Під дією зовнішніх викликів трансформаційні економіки ставлять на меті переорієнтацію національних економічних просторів в напрямі від периферійного положення та сировинного доповнення постіндустріального світу на щабель інноваційного високотехнологічного розвитку. Посилення конкурентних позицій національних економік визначаються дієвістю факторів, що забезпечують якісні зрушення – здатністю генерувати та впроваджувати інновації, якісними змінами людського капіталу, ефективною та стратегічно вивіреною економічною політикою. 

На міжнародному рівні здійснюються заходи з акумуляції досвіду інноваційно спрямованого економічного розвитку, конкурентоспроможності на основі знань та розроблені рекомендації для країн Центральної, Східної, Південної Європи, Кавказу та Центральної Азії. Загальними проблемами  розвитку цих країн є те, що інноваційну діяльність здійснює дуже обмежена кількість великих вітчизняних підприємств, що інвестують вагому частку власних доходів; малі та середні підприємства відіграють несуттєву роль в національній інноваційній системі; зарубіжні компанії інвестують в НДДКР значно більші кошти, ніж національні; слабкими є зв’язки між великим та малим національним бізнесом, а також – горизонтальні зв’язки між компаніями з іноземним та національним капіталом [1].  

Очевидно, що інноваційні зрушення та прискорення на їх основі національного економічного розвитку можливі за узгодженої та обґрунтованої державної політики. Основними засадами такої політики в Україні мають стати декілька принципових положень. 

Оскільки основою будь-якої успішної економічної політики є професійно створена стратегія національного розвитку, вона повинна розроблятись із максимальним залучення бізнесу та громадськості, з тим, щоб отримати повну підтримку і сприйняття в суспільстві. Вибір обмеженої кількості стратегічних пріоритетів потребує не лише основи на національних конкурентних перевагах, в числі яких – високий рівень науково-технічної креативності, але реалізації ідеї випереджаючого розвитку.

За потреби постійного удосконалення ринкової системи державне регулювання будь-якої, в тому числі інноваційної, активності має здійснюватись переважно непрямими, економічними методами, достатньо гнучко та професійно. Важливо досягнути максимально можливої узгодженості галузевих інтересів, з тим, щоб не провокувати зайві суперечності.

Для реалізації політики сприяння генеруванню та впровадженню інноваційних досягнень потрібне кардинальне переформатування існуючої наукової та освітньої інфраструктури. Достатньо високий освітній потенціал країни повинен отримати адекватну систему професійної перепідготовки та науково-технічного забезпечення і супроводу. Потребують надійного захисту права інтелектуальної власності.

 Таким чином, метою державної інноваційної політики повинно стати використання ефективних механізмів активізації інноваційної діяльності, що забезпечить траекторію довгострокового економічного зростання та підвищення міжнародної конкурентоспроможності.
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Інноваційно-активні підприємства: показники діяльності в Україні

Поліщук Д.О., УС-51м, Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Інноваційний розвиток це модель економічного зростання, яка заснована на систематичному впровадженні сучасних досягнень наукової та науково-технічної діяльності та використання передових організаційно-управлінсько-виробничих систем для створення і реалізації на світових і національному ринках наукомістких інновацій. [1] Результати інноваційного розвитку і національної економіки в цілому залежать від загальної державної інноваційної політики, ступеня накопиченого наукового та науково-технічного потенціалу, розвитку національної інноваційної системи. Серед перерахованих факторів виняткова роль належить інноваційно-активних підприємствах, показники яких відбивають дієвість механізмів інноваційного розвитку в країні.  

Безпосередніми учасниками ринку є підприємства, які відвантажують продукцію - промислову та інноваційну. Аналіз динаміки їх зміни вказує, що незважаючи на збільшення групи підприємств, які відвантажують промислову продукцію, з 2004 року по  2009 рік, кількість і питома вага підприємств відвантажує інноваційну продукцію в цей період зменшився і становив близько 1700 підприємств у 2009 році. У той же час за аналізований період з 2006 по 2009 рік виросла кількість і  питома вага підприємств експортують свою інноваційну продукцію,  що пов'язується з поліпшенням менеджменту, підвищенням конкурентоспроможності та розширення асортименту продукції.[2]

Одним з основоположних чинників інноваційної діяльності є фінансування. На інноваційні роботи у 2009 р. підприємства витратили 4,51 млрд. грн., що значно вище ніж у 2006-2007 роках (у поточних цінах). Загальний питома вага витрат в період 2006-2009 років на придбання і впровадження машин, обладнання, установок та інших основних фондів становив (63-60)%. У 2008-2009 р. зросла питома вага витрат на виробниче проектування та інші види підготовки виробництва, на дослідження і розробки. [2] Серед головних показників інноваційної діяльності є обсяги відвантаженої інноваційної продукції та її розподіл за рівнем новизни. У 2009 році цей показник склав 18,8 млрд. грн. і перевищив показники 2006-2008 рр. (в поточних цінах). У 2009 році найбільший обсяг її реалізовано підприємствами машинобудування (8,4 млрд. грн.), Хімічної і нафтохімічної (2,9 млрд. грн.). При аналізі показників розподілу обсягів відвантаженої інноваційної продукції за рівнем новизни у 2006-2009 рр., відзначимо значне збільшення в 2009 р відвантаження продукції з істотними змінами в порівнянні з 2006-2008 р. [3]

У 2009  р. значно зросли показники обсягів відвантаженої промислової продукції та інноваційної продукції за межі України. Розглянемо і показники інноваційної активності промислових підприємств в окремих регіонах України у 2008 році, що відображають як регіональні відмінності інноваційного потенціалу організацій, що беруть участь в інноваційному процесі, і ефективності інвестиційної діяльності на регіональному рівні, так і роль регіонів в національній економіці. Всього в 8-ми економічно розвинених регіонах у 2008 році зареєстровано 748 інноваційно-активних підприємства, причому найбільша кількість у м. Києві 161 підприємство (10,8%) і в Харківській області-105 підприємств (7,0%). В Автономній Республіці Крим кількість інноваційно-активних підприємств приблизно в два рази менше в порівнянні з м. Севастополем. Разом у дев'яти регіонах нараховується 888 інноваційно-активних підприємства або 59,4% від загального кількості в Україні. У 2008 році інновації впроваджувалися на 1120 підприємствах, що становить 11,5% від загального числа підприємств, що займаються промисловим виробництвом в регіонах. Лідером за цим показником був м. Київ (30,8%).[3] Цей показник по Кримському регіону відповідає середній величині по Україні. Економічно розвинені регіони і Кримський регіон в 2008 році відвантажили 81,3% обсягу інноваційної продукції від загального обсягу в Україні. Серед аналізованих 8 регіонів лідирує Донецька (29,3%) і Дніпропетровська області (14,5%).  Відзначимо, що усереднений показник по країні відвантаженої інноваційної продукції в країні щодо загального обсягу відвантаженої промислової продукції складає 5,6%. [2] Рівень цього показника значно вище 

    Таким чином показано, що для реалізації державної політики щодо поліпшення соціально-економічного становища в країні єдиним і оптимальним напрямком є інноваційний розвиток економіки. Важливо використовувати досвід реалізації в ряді регіонів моделей інноваційної діяльності на регіональному рівні в інших регіонах країни, для активізації наявного науково-технічного потенціалу та підприємницького сектора, сприяти підвищенню конкурентоспроможності діючих підприємств і створювати умови щодо залучення інвестицій. 
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Формування системи екологізації інноваційної діяльності в контексті сталого розвитку
Прокопенко О.В.

Сумський державний університет

Останнім часом більшість країн планети увійшли в стан еколого-економічної кризи. В кризових економічних умовах особливої загрози набуває екологічна ситуація: брак коштів зумовлює недостатнє  фінансування важливих сфер суспільного життя, а також екологічних інновацій, впровадження яких є необхідною умовою підвищення рівня екологічності суспільного виробництва та споживання.

Залежно від ступеня розвитку екологічних потреб і екологічної мотивації доцільно дотримуватися певних концепцій екологізації інноваційної діяльності, основними з яких є: 1) концепція ліквідування наслідків екодеструктивного впливу на довкілля процесів виробництва та споживання; 2) концепція екологічного удосконалення технологій виробництва; 3) концепція зниження матеріаломісткості та енергоємності виробництва та споживання; 4) концепція екологізації всіх етапів еколого-економічного циклу інновацій. Сучасний етап розвитку екологічних потреб суспільства вимагає орієнтуватися на 4-ту концепцію екологізації, при дотриманні якої можна сподіватися на сталий розвиток економіки, при якому поліпшуються умови життя людини, а вплив на навколишнє середовище залишається у межах господарської ємності біосфери, і тому не руйнується природна основа функціонування людства.

Проте підприємства мають більш низький рівень мотивації впровадження екологічних інновацій порівняно із суспільною мотивацією. Підприємства, що негативно впливають на довкілля, відчувають наслідки лише певної частини екодеструктивного впливу своєї діяльності. Тому процес екологізації діяльності підприємств має бути керованим на регіональному, національному та міжнародному рівнях.
Результати аналізу впровадження в економіку України еко​ло​гіч​них інновацій свідчать, що на основі деяких з них вже сформовано ряд секторів ринку екологічних товарів (в основному це виробництво продуктів харчування та переробка промислових відходів), і вони активно розвиваються. На ос​нові інших такі сектори формуються (технології виробництва продуктів харчування, розроблення нових і удосконалення існуючих технологій для хімічної промисловості, інформатизація виробництва і збуту, використання нетрадиційних джерел енергії, перероблення відходів та ін.). Проте еколого-економічна ефективність вітчизняних екологічних інновацій не достатня для забезпечення сталого розвитку .
Людська цивілізація може розраховувати на сталий розвиток лише в тому випадку, якщо збільшить продуктивність використання ресурсів у чотири рази (удвічі скоротить витрати ресурсів з одночасним підвищенням удвічі їх віддачі). Деякі з країн мають ефективні апробовані екологічні розробки з таким і навіть біль​шим (в 20-100 разів) підвищенням продуктивності ресурсовикористання (1(.

Таким чином, існують ефективні екологічні розробки, впровадження яких у країнах світу в змозі запобігти екологічній кризі та забезпечити сталий розвиток. Однак для України, як і для багатьох країн, вони не доступні. Ще й накладання економічної кризи на екологічну звужує можливості для здійснення екологічно орієнтованих перетворень.

Основними завданнями національної системи екологізації інноваційної діяльності мають бути: 1) визначення пріоритетних з погляду забезпечення екологічної безпеки напрямів екологізації діяльності галузей за регіонами; 2) визначення серед пріоритетних напрямів екологізації таких шляхів їх реалізації, що мають найбільшу еколого-економічну ефективність; 3) стимулювання розроблення, придбання та впровадження найбільш важливих інноваційних екологічних розробок світового рівня.

Глибина сучасної екологічної кризи змушує вирішувати екологічні проблеми одночасно у всіх регіонах і країнах. У більшості країн існуючі методи захисту довкілля не ефективні і потребують революційних перетворень. Неможливість вирішення екологічних проблем країн окремо від інших зумовлюється, по-перше, повсякчасним впливом екологічного стану країн на сусідні території, зокрема, трансграничним переносом забруднюючих речовин, по-друге, – можливістю виникнення глобальної екологічної катастрофи через катастрофу в одній з країн. Економічно розвинені країни, передаючи екологічні інновації та досвід їх впровадження у більш відсталі в економічному відношенні країнам, створили б можливість уникнення екологічної катастрофи на планеті. 

Звичайно, передача інновацій від країни до іншої країни пов’язана з певними труднощами. Інновації створюють конкурентні переваги країни, яка їх розробляє та впроваджує, на світовому ринку. Відповідно, в умовах ринку вони мають високу ціну. Країни ж, які переживають економічну кризу, не в змозі їх придбавати. Однак гонка за прибутками без урахування екологічних факторів вже не можлива. Вона може принести тимчасовий успіх з подальшим колапсом. Тому для забезпечення сталого розвитку система екологізації інноваційної діяльності має формуватися також на міжнародному рівні.
Концепція сталого розвитку для машинобудівних підприємств

Романцов В.В., студент ФММ, НТУУ «КПІ»

Основним пріоритетом становлення економіки України має стати розвиток ключових ланок, серед яких основну повинно займати машинобудування. Саме воно повинна забезпечити економічне зростання країни в цілому. Необхідним є випереджаюче зростання обсягу машинобудування, тому що саме воно визначає виробничий потенціал країни, забезпечує стійке функціонування провідних галузей економіки (транспорт, зв’язок, паливно-енергетичний комплекс, оборонні галузі, агропромисловий комплекс, будівництво) а також наповнює споживчий ринок і забезпечує зайнятість населення з їх подальшим підвищенням кваліфікації. 

Частка виробництва машинобудівної продукції в загальному обсязі промисловості протягом останніх років складає менше 15% (табл.1), тоді як в Японії, Німеччині, США не менше 40-50%. Водночас функціонування машинобудівного комплексу дисбалансовано, невідповідно пріоритетам сталого розвитку. 

Після аналіз стану машинобудівного комплексу виділено такі негативні тенденції:

- падіння промислового виробництва на підприємствах машинобудування у  січні-листопаді 2009 р. порівняно з відповідним періодом попереднього року склало 47,7%;

- зменшення обсягів машинобудування обумовлюється скороченням обсягів випуску автомобільного транспорту (на 81,5%), залізничного рухомого складу (на 57,4%), машин та устаткування для металургії (на 54,3%), для сільського та лісового господарства (на 50,6%), для добувної промисловості й будівництва (на 50,1%), контрольно-вимірювальних приладів (на 48,0%), побутових приладів (на 32,1%), електричних машин та устаткування (на 27,3%), апаратури для радіо, телебачення та зв’язку (на 25,1%);

- за січень-жовтень 2009 р. кількість прибуткових підприємств галузі склала 52,6% (січень-жовтень 2008 р. –  65,7%).

- мала частка в загальному обсязі промисловості;

- спад в 2009 р. в результаті кризи;

- старіння наукових кадрів.

Таблиця 1.  Обсяги реалізованої промислової продукції та часта машинобудування 
	 
 
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	Промисловість1
	210842,7
	229634,4
	289117,3
	400757,1
	468562,6
	551729
	717076,7
	917035,5
	591965,4

	Машинобудування
	21523,1
	24492,2
	35133,1
	53569,3
	59668,1
	68730,6
	98339,9
	121780,4
	58089,25

	Частка машинобудування в промисловості
	10,2
	10,7
	12,2
	13,4
	12,7
	12,5
	13,7
	13,3
	9,8


Серед позитивних аспектів розвитку машинобудування можна виділити:

- зосередження значних обсягів іноземних інвестицій на підприємствах промисловості – 7467,1 млн. дол. США (27,8% загального обсягу прямих інвестицій в Україну). В машинобудування було інвестовано – 1027,5 млн. дол. США.

- тенденція зростання обсягів виробництва продукції машинобудування протягом 2001-2008 рр., 
Аналіз обсягів реалізованої промислової продукції свідчить про загальне зростання з одночасним збільшення частки машинобудівної продукції (табл.1).  


Загалом для ефективного функціонування машинобудівного комплексу на засадах сталого розвитку потрібно дотримуватися тріади потенціалу складових сталого розвитку на соціальний, економічній та екологічній сферах.


До факторів які впливають на сталий розвиток машинобудівних підприємств можна віднести: соціально-демографічні, економічні, виробничі, інституціальні, науково-технологічні, екологічні. Саме визначення цих факторів дає змогу визначити ті заходи, які дадуть можливість розвитку машинобудівного комплексу на засадах гармонійності та інтегративності.


Аналізуючи негативні тенденції розвитку машинобудування можна сказати, що українські підприємства нездатні своєчасно та конструктивно реагувати на зміни, що загрожують їх нормальному функціонуванню, переналагоджувати свій внутрішній економічний механізм, так щоб забезпечувати ефективну діяльність в умовах спаду економіки. Можна говорити про однобічність розвитку промисловості, з перехилом на сировинні галузі, що і пояснює низьку частку машинобудування у промисловості. Експортна спрямованість в основному на ринок Росії. Ненадання державою підтримки для стабільного функціонування підприємств що знаходяться на межі ліквідації.


Значні обсяги інвестування в промисловість і машинобудування можуть бути пояснені зниженням вартості основних фондів в результаті кризи.

ФІНАНСОВЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ РЕГІОНІВ

Савченко В.Ф., д.е.н., професор

 Чернігівський державний інститут економіки і управління
Реформування економіки, остаточне становлення ринкових відносин та відповідного механізму господарювання в Україні зумовило загострення проблем фінансового забезпечення інноваційного розвитку територій. 

Головне завдання заходів із залучення фінансових ресурсів полягає в необхідності створення і розвитку ринків капіталів таким чином, щоб вони виконували властиву їм обслуговуючу та організуючу роль у інноваційній сфері в господарстві регіону [1]. Основним у розвитку сфери фінансового капіталу автор вважає реалізацію наступних умов та відповідних їм заходів за галузями фінансової діяльності:

1.
Міжбюджетні відносини: здійснення економічно доцільної політики перерозподілу трансфертів з Державного бюджету України на принципах пріоритетної вибірковості, взаємозвітності та господарської ефективності; оптимізація місцевих податків, які зараховуються до бюджету області; оптимізація пільг і податків суб'єктів підприємництва; організаційні заходи щодо кількісного нарощування мережі суб'єктів малого бізнесу, осіб, які займаються індивідуальною трудовою діяльністю тощо та інфраструктури малого бізнесу для розширення податкової бази; залучення у бюджет коштів суб'єктів господарювання і фізичних осіб через систему місцевих позик, яку доцільно створити.

2.
Банківська справа та діяльність кредитних спілок: максимальне залучення вільних коштів фізичних і юридичних осіб з наступним вкладанням їх у кредитування суб(єктів господарської діяльності; постійне нарощування бази кредитування; широке впровадження програм споживчого кредитування; використання пільгового кредитування пріоритетних промислових підприємств комунальної форми власності з частковою сплатою банку відсотків за кредит з місцевих бюджетних коштів.

3. Фінанси суб'єктів господарювання: суттєве збільшення оборотних коштів, поступова мінімізація кредиторської та дебіторської заборгованості підприємств за рахунок зменшення податкового тиску з боку держави; надання цільових кредитів під бізнес-плани інноваційного розвитку підприємництва; формування ефективно діючого механізму залучення інноваційних ресурсів в економіку регіону з використанням можливостей територій пріоритетного розвитку, вільних економічних зон та єврорегіонів.

4. Фондовий ринок: посилення конкурентоспроможності ринку цінних паперів шляхом розширення випуску обласних та муніципальних цінних паперів; випуск і використання короткотермінових місцевих цінних паперів для вирішення поточних завдань розвитку; впорядкування корпоративного управління цінними паперами підприємств з посиленням контролю з боку територіальних громад; сприяння розбудові інфраструктури регіонального фондового ринку; широке залучення інвестиційних коштів населення за рахунок випуску муніципальних цінних паперів у вигляді простих іменних акцій низького номіналу; вихід з місцевими цінними паперами на міжрегіональний фондовий ринок; розширення меж співпраці та взаємодії територіальних органів Державної комісії з цінних паперів і фондового ринку з місцевими органами влади в області; створення регіональної рейтингової інформаційної бази даних про фондовий ринок і його учасників.

В умовах, що склалися, необхідно розробити і впровадити жорсткий механізм залучення і утримання грошових ресурсів у виробничій інноваційній сфері, в реалізації якого провідну роль повинні відіграти банки. Ключовим моментом механізму мають стати: введення окремого режиму руху амортизаційних коштів підприємств і коштів, що звільняються від оподаткування у зв'язку з їх інвестиційно-інноваційною спрямованістю; система інвестиційних рахунків з обмеженням використання коштів, які на них накопичуються, винятково для капітального будівництва і закупівель устаткування. 

Головним напрямом посилення інноваційної активності банків повинно стати стимулювання довгострокових кредитів через надання гарантій Уряду та регіональних органів влади. У зв'язку з цим необхідно розробити систему підтримки банківських інвестицій, вигідних економічних нормативів, пільгового оподаткування прибутку, створити систему захисту довгострокових інвестицій від знецінення в умовах інфляції, а також забезпечити погодженість інтересів банків і регіональних органів державної влади шляхом відкриття спеціалізованого регіонального інвестиційного банку.

Розробка конкретних інноваційних заходів повинна проводитись з урахуванням пріоритетних напрямів та аналізу існуючого стану соціально-економічного розвитку регіону. Доцільно навести всю необхідну інформацію про термін дії заходів, відповідальних виконавців, вартість та очікуваний результат. Обґрунтованість заходів повинна бути підтверджена розрахунками фінансової забезпеченості, а також економічної ефективності як окремого проекту, так і прогнозного результату функціонування економіки регіону в цілому. Це стимулює інноваційний розвиток території та її окремих складових.
РЕАЛІЗАЦІЯ НАУКОВО-ТЕХНІЧНОГО ПОТЕНЦІАЛУ РАДІОЕЛЕКТРОННОЇ ПРОМИСЛОВОСТІ: МІЖНАРОДНИЙ ТА НАЦІОНАЛЬНИЙ ЗРІЗИ

Секлетіна І.П., УС-61, НТУУ «КПІ»


В умовах становлення постіндустріального суспільства та боротьби за технологічне лідерство, країни світу змінюють пріоритети розвитку у бік високотехнологічних галузей, що здатні забезпечити суттєві переваги на глобальних ринках. Сучасні тенденції відображають стрімкий ріст радіоелектроніки, використання досягнень якої сприяє найбільш ефективному функціонуванню економіки та підвищенню її конкурентоспроможності. Зазначена галузь відноситься до стратегічно важливих, так як телекомунікації і комп’ютерні технології відображають ступінь розвитку науково-промислового потенціалу держав, мають вплив на виробничу систему та соціальний розвиток, а також виконують суттєву роль в обміні інформацією і знаннями .


В Україні радіоелектронна промисловість, на сьогодні, не має потужних позицій. Це спричинено, насамперед, тим, що у структурі промисловості домінуючими є галузі третього та четвертого технологічних укладів (важке машинобудування, суднобудування, металургія, органічна та неорганічна хімія), питома вага яких становить 94%. Що стосується комп’ютеризації, інформатизації, виробництва передових високотехнологічних пристроїв, то їх питома вага є меншою за 6%, які припадають на п’ятий та шостий технологічні уклади. Таким чином, Україна значно відстає від розвинутих країн за науково-технологічним потенціалом у радіоелектронній галузі .

Вітчизняний ринок не забезпечений технологічними ресурсами для повного циклу освоєння і виробництва радіоелектронної продукції, а як наслідок, і власною електронно-компонентною базою. Ця ситуація особливо спостерігається у сфері інформаційно-комунікаційних технологій, яка є важливою складовою радіоелектронної галузі. 

На українському ІКТ-ринку, за останніми даними, оперує близько 700 компаній: лише 66 з них займаються збиранням комп’ютерної техніки, решта 634 фокусують свою увагу на дистрибуції, перепродажу, системній інтеграції та продажу периферійного обладнання. Причому, комп’ютерів українських марок значно менше ніж іноземних.

Український ІКТ-ринок розвивається, в більшості, завдяки присутності іноземних транснаціональних корпорацій або їх імпорту. Jabil Circuit Ukraine, Flextronics, Microsoft мають свої виробництва в Україні. Раніше працювала фабрика “ALC” компанії Hewlett Packard, але, після вступу України до СОТ,  виробництво було скорочено через нижчу рентабельність порівняно із сусідніми країнами. Приблизно 20-25 відсотків комп’ютерного ринку України належать таким компаніям, як IBM, Hewlett Packard, Dell, Compaq, Nokia, Philips, Siemens, Cisco Sistems, Intel, ASUS, Lenovo, Samsung. 

З національних виробничих підприємств найбільш розвинуті ті, що випускають персональні комп’ютери та ноутбуки. Більша частка ринку (31% у 2008 році, 25% у 2009 році від загального ринку продаж ПК) належить чотирьом лідируючим виробникам «МКС» (власні торговельні марки Neo'S, Amadey і Garant), «Навігатор» (Impression Computers), «Версія-Сістемс» (IQ), K-Trade (BRAVO). Але всі радіоелектронні пристрої компанії збирають виключно з імпортованих комплектуючих. Істотний обсяг продаж припадає на комп’ютерні системи іноземних брендів, які пропонують українські компанії, виступаючи партнерами ТНК. 


На ринку країни відсутні яскраво виражені внутрішні споживачі вітчизняної радіоелектроніки і їх орієнтація на імпортну елементну базу робить завдання розвитку української радіоелектроніки досить важким, оскільки ІКТ підприємства не мають масштабних завдань, у тому числі, національного рівня. 


Таким чином, для становлення галузі потрібні великі капіталовкладення та інвестиції, підтримка держави, гарантовані ринки збуту, ефективне використання наявного ресурсного та науково-технічного потенціалу, державні замовлення на розробку і випуск навігаційної апаратури, промислової електроніки, військової та спеціальної техніки. Роль держави, як каталізатора розвитку галузі, полягає у створенні сприятливого економічного середовища для функціонування національних компаній, в якому вони зможуть досягати конкурентних переваг. 


Реалізація комплексу взаємопов'язаних цільових програм, інвестиційних проектів, проектів співпраці з іноземними підприємствами і державних заходів підтримки розвитку радіоелектроніки, дозволить відновити науково-технічний і виробничо-технологічний потенціал радіоелектроніки та електронної галузі в цілому і вивести її на сучасний світовий рівень.

ІННОВАЦІЙНО-ІНВЕСТИЦІЙНА АКТИВНІСТЬ РЕГІОНІВ УКРАЇНИ

Скоробогатова Н.Є., к.е.н., НТУУ «КПІ»

Обсяги залучених інвестицій та напрями їх освоєння виступають критеріями визначення рівня економічного розвитку регіонів, їх конкурентоспроможності, можливості самозабезпечення регіонального добробуту. Залучення інвестицій на регіональному рівні окрім суто економічних питань підвищення ефективності розвитку місцевого виробництва, дозволяє вирішити і соціальні, екологічні питання. Зростання обсягів інвестування у виробництво сприяє збільшенню грошових надходжень до місцевих та державного бюджетів, сприяє вирівнюванню економічного потенціалу регіону. Необхідність формування регіональної інвестиційної політики є одним з першочергових завдань держави на сучасному етапі. Пряме державне інвестування як механізм економічного забезпечення регіонального розвитку, що спрямоване на реалізацію проектів місцевого та державного значення, є інструментом досягнення цілей сталого розвитку регіонів. Пріоритетна роль інноваційно-інвестиційної стратегії розвитку України та її регіонів визначається як провідними науковцями, так і законодавчо на державному рівні. Одним із чинників модернізації економіки країни зазначено інноваційно-інвестиційне зростання економіки регіонів. Інноваційна діяльність тісно пов`язана з інвестиційною, оскільки інвестиції є безпосереднім носієм інновацій. Отже, реалізація інноваційної політики в несприятливому інвестиційному кліматі практично неможлива. 
На даний час розроблено та використовується на практиці достатня кількість методичних підходів і методик щодо визначення інвестиційної привабливості регіонів. Однак показник привабливості є одним з вирішальних при визначенні інвестором об’єкту вкладання коштів, оцінці альтернатив. Для проведення аналізу економічного стану країни в регіональному розрізі вважаємо більш доцільним використання показника інвестиційної активності регіону, як виміру оцінки не лише привабливості регіону для інвесторів, а й результату від використання вкладених коштів.  

Оцінку інвестиційної активності регіонів необхідно здійснювати на основі комплексного підходу, враховуючи не лише обсяги залучених та вкладених інвестицій, але й інші показники, які впливають на рівень інвестиційної активності. На основі аналізу причинно-наслідкових зв’язків між факторами впливу на інвестиційну активність та привабливість регіону пропонуємо використовувати наступні показники: обсяги інвестицій (власних та залучених), валовий регіональний продукт, динаміка та структура дебіторської і кредиторської заборгованості, трудові ресурси, інфляція, фінансовий стан підприємств, експортоорієнтованість. Результуюча оцінка регіону характеризується двома інтегрованими складовими: доходністю та ліквідністю, які в свою чергу формуються з низки більш дрібних. На основі запропонованого підходу зроблено оцінку інвестиційної активності регіонів України за 2000-2009 рр. та їх ранжування відповідно до одержаних розрахункових даних. Аналіз одержаних результатів свідчить про те, що до початку світової фінансово-економічної кризи лідерами інвестиційно-активних регіонів були провідні промислові регіони (Донецька, Дніпропетровська, Запорізька, Харківська), Закарпатська, Київська. Постійно лідируючу позицію займав Київ, що цілком виправдано. Але куди ж були спрямовані залучені інвестиції? Місто Київ та західні регіони країни здійснювали активну інноваційну діяльність. Провідні промислові регіони, які були лідерами інвестиційної активності, знаходяться у другій половині рейтингу інноваційної активності. В результаті реалізації «політики споживання» зазначені регіони опинилися не захищеними перед світовою фінансово-економічною кризою. 

Слід зазначити, що наростання негативних тенденцій кризового періоду викликають серйозні ризики та загрози для розвитку регіонів, їх інноваційно-інвестиційної діяльності та розвитку країни в цілому. Найбільш небезпечними серед них можна виділити наступні: нерівномірність територіального розвитку країни; зниження рівня інноваційного розвитку у базових галузях промислових регіонів, оскільки необхідне значне ресурсне забезпечення для здійснення необхідної структурної модернізації; суттєве послаблення зовнішньоекономічних позицій експортоорієнтованих регіонів внаслідок зміни кон’юнктури та зростання конкуренції на світових ринках; значне скорочення податкової бази через зменшення кількості платників податків та обсягів діяльності; скорочення обсягів бюджетного фінансування соціальної інфраструктури та інших життєво важливих сфер (медицина, освіта, культура).

Після завершення світової фінансово-економічної кризи внаслідок структурної перебудови світової економіки та переорієнтації кон’юнктури світових ринків на інноваційну продукцію кінцевого призначення з низькою матеріало- та енергоємністю виробництва, повернення до існуючого розподілу сил в регіональному розрізі буде неможливим. Сучасні промислові регіони України (Дніпропетровська, Донецька, Запорізька, Луганська області) в нових умовах господарювання втратять свій традиційний конкурентний потенціал, внаслідок чого країна може опинитися без джерел валютних надходжень. З метою врахування таких тенденцій в Україні має зрости роль державних важелів управління регіональним розвитком, а також активізуватись діяльність місцевих органів влади та органів місцевого самоврядування в процесі впровадження дієвої антикризової політики в регіональному вимірі .
Вважаємо, з метою більш рівномірного розвитку регіонів країни необхідно активізувати інноваційно-інвестиційну діяльність шляхом: орієнтації виробництва на потреби внутрішнього ринку; впровадження наукоємних технологій замість матеріало- та енергоємних; виробництва вітчизняних товарів замість імпорту товарів аналогічної групи; підвищення конкурентоздатності виробленої продукції за рахунок покращення  її  якості; запровадження податкових пільг на витрати, пов’язані з розробкою та запровадженням нових технологій, здійсненням капітальних вкладень; відшкодування сплачених відсотків за кредитами. 
Cross-border co-operation on an example of the Euroregion “Bug”
Sukhomlin O.V., FMM, US-62; 

National technical university of Ukraine “KPI”
Implementation of the efficient regional policy through development of cross-border  co-operation is an essential  part of international relations of Ukraine. 

Volyn achieved considerable results in this field via maintaining close relations with neighboring territories of Poland and Belarus in the framework of the Euroregion “Bug”, an agreement of border co-operation between the Volyn oblast in Ukraine and the Brest oblast in Belarus and an Agreement between the Volyn oblast (Ukraine) and the Lublin voivodship (Poland) on economic, trade, scientific, technical and cultural co-operation.

The major fields of co-operation are as follows:

· modernization and reconstruction of border infrastructure;

· reconstruction of existing and construction of new motorways;

· implementation of socially oriented activities aimed to ensure rights and interests of vulnerable people (lonely, elderly, disabled people, unhappy families, etc)

· development of tourism

· creation of institutional basis for cross-border cooperation.

The participants of Euroregion “Bug” have executed a number of projects: international institute of geography and management transformed later into a department of international relations under Lesya Ukrainka Volyn State University; introduction in the first time in Ukraine of procedures of common customs and border control on a border passage “Ustylug-Zosin”; and creation of collegiums of Ukrainian-Polish universities. One of the most significant was a project “Modernization of an international automobile passage “Yahodin-Dorohusk”. Its key component was a construction of a second bridge via the Western Bug river and an access road to the bridge. The project was implemented under the financial support of the EU. At present another project is being implemented in the oblast which is a part of Tacis “Border management” program. In accordance with it, the European Commission allocates 2.75 Mln. Euro for expansion and modernization of a border crossing in Yahodyn.

The issues of environmental protection of the border territories are of the outmost for the Euroregion “Bug” members. Two ecological projects were realized within the EU Tacis - “Creation of the monitoring system of the rivers Western Bug, Latoritsa and Uzh” and “Promotion of Sustainable development and Regional Environmental Protection Policies in the Context of Cross-Border cooperation between the Ukraine and Poland, CBC - ENACT”. Another Tacis project “Management of Western Bug, Latoritsa and Uzh river basins”, aimed to ensure balanced use of the existing water resources and more efficient basin management in accordance with Water Code of Ukraine, started in the Volyn oblast not long ago.[1]

With a new view of strengthening the operational cross-border co-operation structures, above all the Euroregion “Bug”, Tacis Regional Capacity Building initiative and a project under by the U.K. Department for International Development “Promotion of creation of the Ukranian-Polish Cross-border Agency for Regional Development” have been implemented in the oblast. In order to strengthen the institutional capacity of the inter-state relations, another project “Ukranian-Polish Cross-border Agency – Towards the Future” in the Volyn and Lviv oblasts in Ukraine, the Lublin and Podkarpacke voivodships in Poland.

The activities of the Euroregion “Bug” resulted in activation of economic collaboration. During 2004 trade turnover of the Volyn oblast with Poland and Belarus increased by 129 and 163 percent correspondingly. Of 110 Mln. USD inversed into the economic complex of the oblast from abroad, nearly 29 percent of capital originated from Poland.[2]

Future priorities of the Euroregion “Bug”  include expansion of a network of border-crossings, deepening of business relations, extension of contacts between NGOs and public institutions, establishment of closer co-operation in social and humanitarian fields, more active involvement of territorial communities and municipalities to cross-border co-operation.
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РЕГІОНАЛІЗАЦІЯ НАЦІОНАЛЬНОЇ ІННОВАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ УКРАЇНИ

В КОНТЕКСТІ ЗАРУБІЖНОГО ДОСВІДУ

                                                  Стеченко Д.М., д.е.н. проф., НТУУ «КПІ»

        В роки ХХІ століття  вітчизняні та зарубіжні науковці все більше розвивають теоретико-методологічні засади функціонування національних інноваційних систем (НІС). Це здійснюється переважно в контексті аналізу сутності, структури, трансформації та механізмів регулювання НІС на прикладі окремих держав. Проте, недостатньо розглядаються назрілі проблемні питання щодо економіко-правового механізму регулювання і ефективного функціонування регіональних інноваційних систем (РІС) в Україні,  систематизації  їх взаємодії, науково-методичних положень діагностики, оцінки інноваційних потенціалів і стратегій  реалізації.

       В економічно розвинених країнах за минулі десятиліття відбулася «регіональна революція», яка викликала трансформацію внутрішнього устрою економіки. Зсув акцентів інноваційного розвитку на регіональний рівень став кроком до подолання історичної спеціалізації регіонів, що не завжди сприяє їх сталому розвитку через зависокі зміни кон’юнктури або кризи. За таких умов регіони не мають жорсткої спеціалізації і здатні до інновацій та галузевої гнучкості, а саме їх називають основою сталого розвитку і конкурентоспроможності країни. Досвід високорозвинених країн світу засвідчує, що створення постіндустріального суспільства можливе лише на інноваційній основі при максимальному використанні інноваційного потенціалу регіонів та з урахуванням особливостей кожного із них.

      РІС можна розглядати як потужний інструмент для успішного розвитку місцевої економіки, особливо доцільним для регіонів, що мають високий інноваційний потенціал. Активізація ефективного функціонування РІС потребує створення в регіонах належної інфраструктури інноваційного розвитку, створення венчурних підприємств, а також інститутів для партнерського співробітництва між дослідницькими установами і комерційними компаніями та місцевими органами влади.

      Для успішного формування РІС в країні  необхідно забезпечити поєднання принципів регіоналізації та централізації управління, комплексне використання таких важелів, як державна інноваційна і регіональна політика. Важливо активізувати інноваційну діяльність на основі: залучення фінансових ресурсів у високоліквідні пілотні проекти; заохочення високотехнічного експорту; стимулювання нових форм організації виробництва; запровадження нової системи прискореної амортизації; задіяння ефективного механізму кредитної підтримки інноваційного оновлення капіталу .
      Важливим для України, в контексті становлен​ня і розбудови її НІС та інтеграції у світовий науково-технічний простір, є  досвід країн ЄС щодо створення єдиного інноваційного простору. Як відомо, із середини 90-х років Європейська Комісія стимулює і під​тримує розробку регіональних інноваційних стратегій. Більш як 120 європейських регіонів отримали підтримку досвідчених консультантів з аналізу інноваційного потенціалу та розробок регіональних інноваційних стратегій . 

     Кроком на шляху інтеграції України у світовий інноваційний простір є розбудова власної НІС та активна регіональна політика. Ключовими задачами формування РІС є наступні: створення і відтворення інноваційного потенціалу, що забезпечує умови стійкого і випереджаючого розвитку ключових галузей регіону; створення умов для прискореного переходу регіональної економіки і підприємництва до інноваційного розвитку на основі затребуваності вітчизняних інновацій і передових зарубіжних технологій; розширення внутрішнього та міжрегіональних ринків інноваційних продуктів і нових технологій. 

     Для ефективного функціонування РІС необхідно розбудувати інноваційну інфраструктуру, що передбачає: створення структур, направлених на підтримку підприємництва всіх видів та розвиток сприятливого ділового середовища; розробка і ухвалення законодавства, яке складало б основу дійової інноваційної політики в стимулюванні і реалізації інвестиційних проектів. Інноваційну політику необхідно здійснювати різними методами: програмно-цільовими та економічними; розробкою ефективних регіональних інноваційних систем, використовуючи цінний світовий досвід; створенням потужної системи фінансування інноваційної діяльності з усіх можливих джерел, в т. ч. із залученням венчурного капіталу як невід’ємної частини НІС; сприянням подальшому розвитку регіональної інноваційної інфраструктури із сучасними інформаційними і науковими центрами для обміну інформацією, консалтинговими фірмами, технопарками, бізнес-інкубаторами та інноваційними банками.

КЛАСТЕРИ ЯК ІННОВАЦІЙНИЙ НАПРЯМОК РОЗВИТКУ ТУРИЗМУ В РЕГІОНІ
Семенов В.Ф., д.е.н., професор,  Нездоймінов С.Г., ст. викладач

Одеський державний економічний університет
Сучасні наукові дослідження з проблем регіонального туризму пов’язані насамперед з визначенням впливу кластерних систем на ефективність рекреаційно-туристичних комплексів та регіональної економіки в цілому [1]. Досліджуючи конкурентоспроможність регіональної індустрії туризму треба звернути увагу на її структурні сучасні зрушення, а саме вихід на туристичний ринок кластерних об'єднань підприємств агротуризму та приватних спеціалістів туристичного супроводження, які мають відповідні дозволи.

Важливим фактором розвитку кластерної моделі підприємницької діяльності в рекреаційно-туристичному комплексі Одеського регіону є рівень споживання турпослуг, що забезпечується підприємствами регіонального туризму, діяльність яких характеризує пропозицію туристичного регіону: її загальний обсяг, тенденції розвитку, галузеву та територіальну структуру. Обґрунтування рішення щодо впровадження кластерної моделі управління розвитком підприємництва потребує аналізу стану регіональної індустрії туризму, який має бути спрямований у двох напрямках: 1) туристично-рекреаційне районування території, що характеризує поширення ресурсного потенціалу та ступень його використання підприємцями, у тому числі: районування за рівнем споживання; районування за рівнем спеціалізації підприємств індустрії туризму; 2) інвентаризацію наявних ресурсів регіонального туризму та їх оцінку.

Необхідним організаційно-економічним інструментом управління регіональним туристичним кластером може бути компонентний системно-структурний аналіз ресурсів, який сполучається з аналізом територіальним, результатом якого є визначення елементів територіальної структури туристсько-рекреаційної системи регіону, його виду, форми, ієрархії, спеціалізації на певних видах туризму (з урахуванням граничних навантажень) і наступна делімітація [2].
На нашу думку має перспективи бути визначеним туристично-рекреаційний кластер, ядром якого буде Нижнедністровський Національний природно-ландшафтний парк за назвою кластеру «Нижнедністровський», з подальшим утворенням туристичного центру. Але для забезпечення функціонування кластерних моделей необхідні зміни та новоутворення у всій ринковій інфраструктурі сільських районів регіону. Для подальших наукових досліджень щодо формування моделей розвитку туристичних центрів регіонального типу пропонуються моделі, які могуть об’єднати кластери як туристично-рекреаційний процес та гармонізацію відношень людини з природою. 

Модель «Історико-культурний туристичний центр», яка об’єднує компоненти стану навколишнього середовища, культурної та історичної спадщини, містобудування. Модель забезпечує функціональну інтеграцію різних елементів, формуючих частину регіону: сільських поселень та малих міст, берегових зон, лісопаркових територій. Ця модель може бути спрямована на розвиток вже існуючих атракцій, наприклад, «Акерманська фортеця» (м. Б-Дністровський), м. Татарбунари, м. Ізмаїл.

Модель «Туристичний центр спеціалізованого туризму» - охоплює територію перспективного розвитку аграрного, зеленого туризму. Основний територіальний елемент – навколишнє середовище, яке раніше не було задіяне. Модель «Туристичний центр – природно-ландшафтний парк», концепція розвитку якого  передбачає створення альтернативи «центру розваг». Модель «Туристичний центр – туристичне селище – історичне місто», яка базується на атракторі  малих компактних селищ де розміщення  туристів інтегровано з діяльністю місцевих мешканців, де туристи мають можливості мати участь в основних видах занять населення не порушуючи традиційну діяльність місцевого населення. Вищенаведені моделі є направлення для подальших наукових розробок в сфері розвитку підприємницької діяльності.

Інноваційний шлях розвитку туризму в Одеської області підтримується місцевими територіальними органами самоуправління. Так, на території Одеського регіону діє Придунайський інформаційний туристичний центр, засновниками якого є міська рада м. Вілкове, Дунайський біосферний заповідник, туроператор "Вілкове-тур" та приватні підприємці з регіону Придунав’я. Основними напрямками діяльності Центру є просування туристичного продукту "Єврорегіону Нижній Дунай" як на національному, так і на міжнародних рівнях. За його підтримкою був заснований візит-центр Дунайського біосферного заповідника, власний веб-сайт, де розміщена інформація про туристичні можливості регіону, підприємцях-фахівцях туристичного супроводу, туристично-екскурсійних маршрутах, "зелених садибах" приватних підприємців, започаткована робота по формуванню кластеру агротуризму. 
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ТЕХНОПАРКИ ЯК ШЛЯХ ДО ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ ЕКОНОМІКИ

Тимофєєва О.В.,НТУУ «КПІ» гр.УС-51м, ФММ

В умовах НТП, що прискорюється, інтернаціоналізації економічних зв’язків, економічної інтеграції, що поглиблюється, особливого значення набувають процеси удосконалення інноваційної інфраструктури держав як основи реалізації стратегії інноваційного розвитку. Тому на перший план виходить розвиток таких інноваційних утворень, як технопарки.
Ще у 1999 році Верховною Радою України було схвалено Концепцію науково-технологічного і інноваційного розвитку України. Але непослідовність та недосконала реалізація політики держави за час незалежності України дали такі результати: в 3,3 разу знизилася чисельність працівників в інноваційній сфері (у США й Західній Європі зросла в 2 рази, у Південно-Східній Азії – в 4 рази); в 3,5 разу знизилася кількість дослідників в галузі технічних наук. У той же час в 5,6 разу збільшилася їхня чисельність у політичних науках, в 3,5 – у юридичних; в 14,3 разу зменшилося освоєння нових видів техніки; в 4,3 разу впала (з 56% до 13,0%) частка інноваційно-активних промислових підприємств (у Росії їхня частка становить 10 %, у Польщі – 16%, у ЄС – у середньому 60 %); приріст ВВП за рахунок впровадження нових технологій в Україні становить 0,7%, тоді як у розвинених країнах цей показник досягає 60 - 90 %. за рейтингом глобальної конкурентоспроможності (GCI rank), згідно доповіді Всесвітнього економічного форуму "The Global Competitiveness Report 2008 -2009" (станом на  08.10.2008 р.), Україна займає 72 місце у світовому рейтингу конкурентоспроможності економік (у 2007 р. – 73),  за рейтингом у сфері інновацій - 73-75 місце, ділячи його із Пакистаном та Єгиптом .
Ці показники були б ще гіршими, якби в 1999 році не були створені технопарки – єдиний реально функціонуючий сьогодні в Україні і суворо контрольований державою вид інноваційної структури. На сьогодні в Законі "Про спеціальний режим інноваційної діяльності технопарків" нараховується 16 технопарків, із яких дійсно працюють. Три провідних технопарки (“Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка” (м. Київ), “Інститут електрозварювання ім. Є.О. Патона” (м. Київ), “Інститут монокристалів” (м. Харків)) забезпечують 99 % випуску інноваційної продукції всіх українських технопарків.

До позитивних соціальних результатів діяльності технопарку можна віднести наступні: прискорення темпів освоєння випуску високотехнологічної продукції, реальну підтримку вітчизняного розробника та виробника; формування внутрішнього ринку конкурентоспроможної, високотехнологічної й імпортозамінюючої продукції; 
нарощування експортного потенціалу, закріплення вітчизняної продукції на світовому ринку науково-технічної продукції, зростання валютних надходжень від експорту; формування сприятливого інвестиційного клімату, відновлення довіри інвесторів і збільшення потоку як внутрішніх, так і зовнішніх інвестицій для вирішення проблем економіки України; розширення використання небюджетних джерел фінансування інноваційної діяльності, у тому числі наукових досліджень; поліпшення матеріального забезпечення наукових досліджень й оплати праці наукових співробітників, зайнятих в інноваційних проектах технопарків тощо.


Але в Україні не все склалося настільки позитивно. Головний недолік наших технопарків полягав у тому, що в Україні замовник ще не був готовий фінансувати велику частину розробок. Це призвело до слабкої активності технопарків у підготовці проектів. І катастрофічного зменшення їх кількості: у 2000 році було прийнято 15 проектів, у 2001-му — 43, у 2002-му — 27, у 2003-му — 11, до середини 2004 року — 0 .
Також повноцінного розвитку технопарки не отримали через ряд таких причин, як те, що без розвитку малих інноваційних підприємств навряд чи можна собі уявити успішний розвиток технопарків. Водночас, вузька спрямованість спеціального законодавства України щодо технопарків впливає на розвиток відповідної загальної нормативної бази не кращим чином. Практично закон про технопарки закріплював практику створення елітних інноваційних структур, спрямованих на виконання великих інноваційних проектів, коли для легітимації кожного з них було потрібне рішення уряду.

Але попри думки про те, що створення технопарків не є ефективним для державного бюджету, з табл. 2 можна чітко побачити, що це далеко не так.

 Технопарки є ефективним механізмом росту інноваційної складової економіки держави. Але не завжди чітке дотримання та виконання чинного законодавства, а також його часті зміни, призупинили стрімку динаміку розвитку та розбудови цієї інноваційної мережі в Україні. Не вирішене питання і щодо формування нормативно-правової бази, яка регулює інноваційну діяльність в Україні. 

Досить важливим є збереження і поновлення успішної діяльності технопарків, створення умов розвитку інноваційної інфраструктури, сприйняття економікою в цілому науково технічних інновацій. Про це свідчить досвід більшості промислово розвинених країн світу, в яких технопарки є основним ініціатором розвитку інноваційної політики на предмет виробництва конкурентоспроможної продукції, що сприяє технологічному поступу держави. Таку саме роль мають виконувати технопарки і в Україні.

СУСПІЛЬНА ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ ЯК КОМПОНЕНТ МОДЕЛЕЙ РОЗВИТКУ В УМОВАХ СТАНОВЛЕННЯ ГЛОБАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ

Трофимова В.В., к.е.н.

Київський національний економічний університет ім. В. Гетьмана, 
Трансформацію ролі держави в умовах становлення глобальної економіки знань не можна ототожнювати зі зменшенням її ролі. Великий капітал, що набув форми транснаціонального у другій половині ХХ ст., а на початку ХХІ ст. - форми глобального капіталу , прагне зменшити вплив як приймаючих країн, так і країни базування, на стратегії власного розвитку. Разом з тим, зміцнюючи власну конкурентоспроможність він зміцнює міжнародну конкурентоспроможність країни свого базування, сприяючи посиленню конкурентоспроможності компаній пов’язаних галузей, що доводить М. Портер у моделі національного Даймонда. Саме тенденція перетворення державного механізму на механізм лобіювання інтересів транснаціонального капіталу становить найбільшу загрозу державі як такій. Малий та середній бізнес – цементуючий фундамент, на якому будується міцна національна держава, й саме він стримує процеси розмивання державних кордонів транснаціональними бізнес-структурами. Саме тому країни, які прагнуть зберегти власну ідентичність та підвищити конкурентоспроможність, прагнуть підтримати та захистити малий та середній бізнес. З іншого боку, функції держави, що розмивались у другій половині ХХ ст. ззовні під впливом транснаціоналізації та регіональної інтеграції, у ХХІ ст. зазнаватимуть насамперед внутрішніх загроз. Адже економіка знань як модель розвитку передбачає зменшення значення ключової ознаки поділу суспільства на верстви (класи, касти, соціальні та інші прошарки) – ознаки монополії на володіння та створення знань. З давніх часів у кожному суспільстві існували верстви населення з різним доступом до знань, з різними можливостями набувати,  використовувати та створювати знання. Аналіз укрупненої соціо-економічної структури людського суспільства на різних історичних етапах дозволяє стверджувати про наявність високого ступеня кореляції між рівнем доступу до створення знань та рівнем добробуту, проявом якого може слугувати рівень концентрації власності). У давньому Єгипті найбільшими обсягами власності крім верховної влади володіли жерці, у середньовічній Європі – представники церкви, у ХХ ст. – їх місце посідають верстви високоосвічених білих комірців, менеджерів та науковців. Розподіл доходу в суспільстві в значній мірі відбувається за критерієм володіння правом на створення знань, що підтверджують процеси концентрації інтелектуальної власності у ХХІ ст. Доступність освіти та наукового знання робить громадян здатними впливати на державну політику. Зміцнення громадянського суспільства спричинює розширення змісту та наповнення державного регулювання, що, у свою чергу, викликає укріплення інституту правової держави. Дихотомія розвитку громадянського суспільства та правової держави зумовила остаточне виокремлення суспільної відповідальності як ключового компоненту економічного розвитку провідних країн світу та підтвердила визначальну роль державного механізму в економічному розвитку країн. Суспільна відповідальність, в свою чергу, має тісну кореляцію з процесами перерозподілу доходів. Закріплення суспільної відповідальності як компоненти економічного розвитку на глобальному рівні підтверджує посилення процесів реалізації ТНК певних стандартів соціальної відповідальності, які можна розглядати у двох аспектах. По-перше, соціально відповідальну поведінку корпорацій можна розглядати як добровільну участь у перерозподілі доходів на користь приймаючої країни. По-друге, як механізм конкуренції з державними системами надання соціальних послуг. Відмінність соціальної відповідальності держави від соціальної відповідності корпорацій, полягає в тому, що держава не може позбутися обов’язку дбати про громадян тоді, як «синдром квазігромадянства» ТНК є лише спробою імітації функцій держави, але ніяк не справжня спроможність забезпечити соціальні стандарти своїм працівникам. 

ТЕХНОПАРКИ УКРАИНЫ: РЕАЛИИ ИННОВАЦИННОЙ ЖИЗНИ ОБЩЕСТВА
Улицкий А.В.,  студент 

Таврический Национальный Университет им. В.И. Вернадского
Инновационный курс является одним из основных направлений экономического   развития в условиях преобладания глобализационных процессов в мировой экономике. Украина обладает значительным научно – техническим потенциалом для формирования конкурентоспособного инновационного комплекса. Основным шагом в этом направлении должно стать определение государственной политики и разработка новой редакции инновационного законодательства. Скоординированные действия органов власти в этом направлении позволят  развивать в Украине наукоёмкие отрасли промышленности и модернизировать производственные мощности при помощи собственных инновационных разработок.

Однако, для достижения таких результатов, необходим чёткий отлаженный механизм взаимодействия между государственными органами власти и корпоративным сектором. На сегодняшний день основным связующим звеном между отечественной наукой и производством являются технопарки. Современная ситуация в стране такова, что органы государственной власти не могут чётко сформулировать свою позицию по вопросу деятельности технопарков. Мировой опыт проведения государственной научно – технической и инновационной политики показывает, что основная функция государства  заключается в концентрации финансового и инновационного капитала на новых приоритетных направлениях. Вливание капитала стимулирует создания крупных конкурентоспособных технопарков, способных выполнять функцию локомотива развития.

Концепция научно – технического и инновационного развития была принята Верховной Радой Украины ещё в 1999 году. Закон Украины «О приоритетных направлениях инновационной деятельности Украины», определил стратегические и среднесрочные направления инновационного развития общества, реализация которых должна осуществляться при непосредственном участии отечественной науки на основе новых научных разработок и технологий. Кроме этого был принят Закон Украины "О специальном режиме инновационной деятельности технологических парков", который насчитывал около 300 видов разнообразных форм стимулирования инновационной деятельности, включающих как прямое бюджетное финансирование, льготное кредитование, так и различные виды налоговых, таможенных льгот и других преференций. По оценкам экспертов, льготы помогли удешевить выполнение инновационных проектов примерно на десять процентов. Такое положение дел не устраивало Министерство финансов Украины. Несовершенство законодательства позволило на базе технопарков создавать незаконные схемы по минимизации налогообложения. В марте 2005 года, по инициативе Кабинета Министров, льготы для технопарков были упразднены наряду с привилегиями для свободных экономических зон и территорий приоритетного развития. Таким образом, парки, которые действительно занимались разработкой перспективных технологий, были лишены каких – либо форм государственной поддержки. Их деятельность была остановлена. На смену льготам должны прийти более эффективные механизмы поддержки инновационного процесса. Одним из возможных вариантов является венчурное финансирование деятельности технопарков, однако, отечественные инвесторы не спешат вкладывать свой капитал в рискованный бизнес, а для того, чтобы привлечь иностранный венчурный капитал, необходимо создать привлекательный инвестиционный климат в стране.  

Реалии современной ситуации таковы, что из 16 созданных технопарков, только 8 действительно работают. За период с 2000 по 2008 годы, ими было выполнено 116 инновационных проектов, создано 3246 рабочих мест, реализовано продукции на 12,3 млрд. грн. (в том числе 1,7 млрд. грн. - экспорт), перечислено в бюджет 0,9 млрд. грн., получено 0,48 млрд. грн в виде государственной поддержки инновационных проектов. Три ведущих технопарка Украины, обеспечивают 99% выпуска инновационной продукции. Наиболее известный отечественный технопарк основан Институтом электросварки им. Е. О. Патона НАН Украины в 1999 году. Технология высокочастотной сварки мягких тканей человеческого организма, созданная учеными института в сотрудничестве с хирургами, стала мировой сенсацией, обеспечивающей прорыв в хирургии XXI века. 

Таким образом, на сегодняшний день технопарки являются единственной действенной формой инновационной деятельности, которая действительно работает. Планы по созданию национальной инновационной системы в стране так и не получили дальнейшего продвижения. Результаты работы ведущих украинских технопарков позволяют утверждать, что Закон о технопарках в его первоначальном варианте, является одним из самых успешных законов в этой сфере за годы независимости Украины. Ликвидация льгот в 2005 году, негативно отразилось на деятельности отечественных научно – технических комплексов, ну а частичное возвращение господдержки в 2006 существенно не улучшило ситуацию. В современных условиях, финансирование технопарков, к сожалению, не является приоритетной задачей для Украины. 

Геополітичні та геоекономічні передумови формування стратегії сталого розвитку 

(на прикладі екологічної політики)

Хлобистов Є.В., д.е.н., проф.,

РВПС України НАН України,

Відсутність політично об’єднуючої платформи робить Україну дуже вразливою до викликів глобального та регіонального характеру.

Нові геополітичні виклики реалізуються за низкою напрямів. По-перше, йдеться по глобальну економічну кризу, яка не може оминути Україну, але ступінь її руйнівного впливу великою мірою буде залежати безпосередньо від України, тобто від готовності держави діяти адекватно і оперативно. По-друге, новітні відносини із сусідами та нові проблеми, частина яких є на сьогодні певної мірою прихованою, а частина вже стала реальністю, або повсякденністю політичного буття. Розглянемо основні аспекти загострення міждержавних стосунків та міжнародних геоекономічних проблем для Україні у контексті транскордонного співробітництва. Вони концентруються навколо низки геополітичних ліній Геоекономічна лінія «Україна – ЄС».  Протистояння пов’язано із набуттям чи сподіванням України до набуття певного статусу у співпраці є Євросоюзом. Україна на сьогодні не має реальних перспектив до набуття членства у ЄС. Однак йдеться про наближення лише до певного статусу сусідства або асоційованого членства. Саме реальне наповнення цього статусу є основою домовленостей та протистояння з Євросоюзом. Україна буде досить тривало знаходитись «на межі» євроінтеграції, але політика економічної співпраці та відкритості ринків буде балансувати у просторі економічних інтересів України. Геоекономічні інтереси України формуються навколо наступних ліній тяжіння.

Геоекономічна лінія «Україна – Румунія». Геоекономічна лінія "Україна – Росія". Геополітична лінія "Україна – Кавказ". Лінія "Україна – Туреччина". Геополітична лінія "Украина – Білорусь". Геополітична лінія "Україна – Молдова (ПМР)". Геополітична лінія "Україна – Польща" (окремо від Євросоюзу). Геополітичні напрями: «Україна-США», «Україна-СНД», «Україна-ЄС».

Тому самостійність України у геоекономічному та геополітичному протистоянні залежить від внутрішньої злагоди і стабільності політичного курсу держави. Насамперед, стабільність і передбачуваність політичного курсу є "вищим" у шкалі міжнародних вимог до України. "Вищим" ніж формальне дотримання демократичних засад розвитку. 

Отже, запобігання тоталітаризму, тоталітарному устрою лежить у площині політичної стабільності і постійного економічного зростання, запобіганню різкого погіршення рівня життя широких верств населення та адекватності реального соціально-економічного зростання до ефективності функціонування економіки. 

Розглянемо ці зовнішні виклики на прикладі формування екологічної політики держави. Вочевидь, екологічна політика буде формуватися під впливом як зовнішніх так й внутрішніх факторів. Ми вважаємо що сучасне прагнення до співпраці на світовому рівні, активна участь міжнародних експертів та консультантів з питань екологічної політики, політичне спекулювання на можливості приєднатися до тих або інших міжнародних угруповань призвели до домінування зовнішніх факторів при формуванні екологічної політики. Слід пам’ятати, що до функцій політики відносяться зокрема визначення цілей, завдань, шляхів розвитку суспільства; організація діяльності суспільства по виконанню прийнятих цілей і програм; узгодження різноманітних інтересів держави й соціальних спільнот;забезпечення внутрішньої й зовнішньої безпеки й стабільності політичного ладу; формування політичної свідомості, залучення членів суспільства до політичної участі й діяльності; контроль за дотриманням законів і правил тощо, що зумовлює необхідність посилення впливу внутрішніх факторів, які й є підґрунтям для виконання цих основних функцій. Вважаємо, що ігнорування цього факту та формування екологічної стратегії держави під зовнішнім впливом призведе до розбалансування внутрішніх інтересів країни та задекларованих політичних цілей. Слід розуміти, що екологічна політика країн Євросоюзу не є досконалою та ефективною, вона теж перебуває в стані постійної модифікації та адаптації до нових умов. Україна повинна сформувати внутрішньо ефективну політику, яка перш за все буде забезпечена внутрішньої підтримкою на рівні суспільства, відповідною інфраструктурою, нормативно-правовою та науковою підтримкою.
СТАЛИЙ РОЗВИТКУ ГОСПОДАРСЬКОГО МЕХАНІЗМУ В УКРАЇНІ: 

ЕКОНОМІКО-ПРАВОВІ ПЕРЕДУМОВИ

Черняк  Г.М.

Київський національний університет імені Тараса Шевченка

Модель сталого економічного розвитку як відповідь на виклик глобальної природно-господарської трансформації була сформульована у 1992 р. у Ріо-де-Жанейро на Всесвітній конференції з проблем розвитку й довкілля. Вона отримала назву сталого (стійкого) розвитку, суть якого полягає в забезпеченні такого господарського зростання, яке дає змогу гармонізувати відносини людина—природа (довкілля) та зберегти навколишнє природне середовище для нинішнього й майбутніх поколінь [1].

Основними протиріччями й труднощами перехідного періоду до сталого розвитку, що має місце в Україні, є відсутність соціальних гарантій та правової бази для регулювання нових стосунків, що виникають між суб’єктами господарювання, та їх незахищеність. Це, у свою чергу, вимагає формування законодавчої бази, яка б регулювала ринкові перетворення. На відміну від адміністративно-командного механізму господарювання, де одержавлені господарюючі суб'єкти не мали серйозної самостійності, ринкове господарювання передбачає правове регулювання економічних процесів.

Юридичні закони, нормативно-правові інструменти можуть бути недосконалими, тому законодавчі органи держави покликані працювати над удосконаленням законодавства, щоб воно адекватно відображало вимоги і завдання господарського життя в інтересах підтримання стабільності та сталого розвитку економічної системи в цілому. Розвиток підприємництва стимулюється шляхом створення сприятливого середовища  для сталої діяльності підприємств, удосконалення нормативно-правової бази, розвитку інфраструктури, впровадження ефективних форм і механізмів фінансової підтримки підприємництва за умови, коли підприємницькі структури мають свободу у прийнятті рішень, несуть всю відповідальність, а їхні відносини як між собою, так із іншими учасниками господарювання є партнерськими, рівноправними і взаємовигідними.  

На стані господарського законодавства негативно позначається відсутність чіткої регламентації процесу розробки, узгодження, експертизи та внесення на розгляд відповідних органів проектів законів та підзаконних нормативних актів. Не можна вважати нормальним для законотворення явищем внесення змін до нормативних актів невдовзі після їх прийняття, як це було, наприклад, із Законом України "Про підприємства в Україні" [2].

Спостерігаючи за темпами розвитку підприємницької діяльності в Україні можна зробити висновок, що розвиток законодавства значно відстає від вимог сучасного економічного життя країни. Саме тому при державній реєстрації господарських об'єднань дуже часто виникають спірні питання між підприємцями і чиновниками. Також чимало непорозумінь виникає вже після державної реєстрації об'єднань підприємств між самими їх членами.Така ситуація перш за все викликана тим, що закон недостатньо регламентує порядок створення і функціонування господарських об'єднань, а тривале панування у нашій країні адміністративно-командної системи регулювання економічних відносин призвело до відсутності практичного досвіду в створенні і діяльності недержавних суб'єктів підприємницької діяльності

Аналіз нормативно-правової бази України показує, що створене на протязі останніх років законодавство, яке регламентує підприємницьку діяльність, направлено на врегулювання питань функціонування окремого підприємства як основної ланки економіки. Разом з тим, недостатньо уваги приділяється регламентації діяльності об’єднань підприємств. Так, ст.3 Закону України “Про підприємства в Україні” закріплює тільки право підприємств об’єднувати свою виробничу, наукову, комерційну та інші види діяльності, а механізм регулювання їх функціонування відсутній [3].

Таким чином, на український парламент покладається важлива функція – врахування існуючих упущень в господарському законодавстві та формування ефективної законодавчої бази з метою не лише регулювання  суспільних відносин, а й сприяння недопущенню правопорушень суб'єктами господарювання . 
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Регіональні ризики інноваційного розвитку в умовах глобальної фінансової кризи 

Чужиков В.І , д.е.н., професор

Київський національний економічний університет ім. В. Гетьмана
В умовах посилення та численних відозмін проявів фінансових криз проблема регіонального суперництва швидше за все суттєво загостриться вже найближчим часом, адже суперечки між країнами-донорами та реципієнтами можуть набувати характеру непередбачуваних деформацій. Подібного роду загрози спрогнозував ще у 1997 р. американський науковець M.Storper, помітивши в тенденції створення регіонального світу неминучість бунту багатих територій проти бідних, дотаційність яких з одного боку є необхідною умовою підтримки мінімальних соціально-економічних стандартів, з другого – стимулює споживацькі настрої в депресивних регіонах. Важливим при цьому є те, що подібні складності виникають як в унітарних, так і федеративних країнах. Проте узгодженого та  виваженого алгоритму їхнього розв'язання поки що не знайдено.  

Одним з напрямів нівелювання територіальних диспропорцій є інноваційний розвиток тих регіонів, які не можуть претендувати на системну креативність, натомість потребують постійно зростаючих дотацій на своє утримання. Саме таким чином поступили в Європейському Союзі ухваливши так звану «Фінансову перспективу» на 2007-2013 рр., в якій інноваційна складова відіграватиме при наданні грантів та створенні операційних програм авангардну роль. На думку її авторів запровадження інноваційно-інвестиційної моделі вирівнювання дозволить у перспективі вирішити чимало дотичних до основної проблем, найважливішими з яких є: подальше посилення мобільності факторів виробництва; поглиблення спеціалізації та локальної кооперації регіону насамперед в межах спільного економічного простору; прискорення еволюції форм регіонального розвитку та їх селектування (кластери, технопарки, технополіси, іннотехи); поглиблена оптимізація регіональної структури виробництва та сфери послуг, метою якої є скорочення трансакційних витрат; збільшення кількості робочих місць та зміна їх структури. Формування нових компетенцісних якостей працівників. 

Наведене вище без усякого сумніву доволі репрезентативно описує позитивний сценарій інноваційного розвитку регіону. Однак слід пам'ятати, що на шляху соціально-економічної гармонізації регіональних систем господарювання стоїть чимало перешкод, найважливішими з яких є фінансові, що зумовлені сучасною економічною кризою. Саме вони можуть ідентифікуватися науковцями та практиками як системні ризики, які можна погрупувати у такий спосіб: 1. Значні витрати на інфраструктуру, якість якої має бути суттєво підвищена задля адекватного сприйняття інновацій та інвестицій. Проте вона ж (на думку H.Siebert, 2007) може виявитися недозавантаженою внаслідок міграції однієї з перелічених вище форм економічного зростання до інших регіонів. 2. Початок інноваційної паузи може внести певні зміни в структуру інноваційного потенціалу регіону, компенсувати які не зможе жодний венчурний фонд чи страхова компанія. 3. Країнові фінансові кризи носитимуть форму англійської літери «W», що передбачає швидкий рух запозичених державою грошей до банків, проте через деякий термін може так статися, що ця фінансова установа виявиться нездатною не тільки повернути кошти державі, а й потребуватиме все нових й нових фінансових вливань. 4. Зміна ментальних уподобань місцевого населення може призвести до несприйняття тих інноваційних сфер, які можуть завдати, на думку людей, шкоди нинішнім і майбутнім поколінням. 5. Стрімка зміна глобального попиту на окремі товари і послуги та підвищення локальної конкуренції з боку тих країн і регіонів, де оплата праці є надзвичайно низькою, а трансакційні витрати – мінімальними.  

Сучасна фінансова криза організаційно співпала з інноваційною паузою, початок якої починаючи з 2008-го р. вже не один раз декларувався провідними міжнародними фахівцями. За терміном дії він може бути визначений як такий, що триватиме 3-4 роки і завершить перехід до шостого технологічного укладу. Державні та інтеграційні політики, що формуватимуться на цій основі відображатимуть відповідну еволюцію інноваційних компонентів (за S.Borras, 2003), які включають: наукову політику; технологічну політику; інноваційну політику. Послідовна реалізація цих моделей в умовах практичної реалізації теорії «відкритих вікон» (C.Perez, L.Soete, 1988) можуть відкрити додаткові можливості для прискореного економічного зростання як деяких периферійних регіонів так і цілих держав. 

Водночас системні ризики таких можливостей можна буде представити у такий спосіб: зменшення глобального попиту на одні види продукції і підвищення на інші; втрачання цінних кадрів, як це свого часу було в СРСР може обернутися сповзанням до групи низь конкурентних та технологічно відсталих країн; вразливість інноваційних галузей під час фінансових криз; поглиблення конкуренції територій за залучення інновацій та інвестицій. Сприятиме з одного боку високій динаміці руху факторів виробництва, проте з другого – збільшить витрати місцевих бюджетів на створення конкурентоспроможної інфраструктури. 

Активізація інноваційної діяльності промислових підприємств України
Чулюкова Н.С., студентка групи УК-81 ФММ, НТУУ «КПІ»
Однією з найактуальніших проблем вітчизняної економіки є підвищення конкурентоспроможності промисловості на основі її технологічного переоснащення й розвитку наукоємних галузей виробництва. Тому на підприємствах виникає гостра потреба в отриманні доступу до передових технологій. Водночас підвищення ступеня відкритості національної економіки поряд із посиленням інтеграційних процесів у світовій економіці супроводжується загостренням конкуренції, що зумовлює необхідність пошуку ефективних шляхів просування продукції вітчизняних товаровиробників на ринку, переважно інноваційної, оскільки традиційні її види здебільшого неконкурентоспроможні.

В Україні, практично не створені умови для ефективного здійснення інноваційної діяльності. Аналіз стану розвитку інноваційної діяльності в Україні дає змогу відзначити, що останніми роками понад 80 % промислових підприємств не займаються інноваційною діяльністю. Так, кількість промислових підприємств, що займались інноваційною діяльністю зменшилась з 18,0 % у 2000 р. до 14,2 % у 2007 р., а тих, що впроваджували інновації  -  з 14,8 % у 2000 р. до 11,5 % у 2007 р., з них впроваджували нові технологічні процеси - 5,0% (у 2000 р. – 4,1%), освоювали виробництво нових видів продукції – 5,5% ( 13,7), із них нових видів техніки – 1,7% (2,0%).

Україна має низький рівень конкурентоспроможності машино-технічної та іншої наукомісткої продукції (тільки у 1,8 % створених зразків технічний рівень перевищує світовий); незначні розміри експортного потенціалу (експорт продукції, що припадає на душу населення в Україні, становить 0,2-0,3 тис. дол. США, у той час як у розвинених країнах — 2,0-5,6 тис. дол.); низький рівень "інтелектуалізації" експорту (у структурі експорту України більш ніж 80 % становлять сировина і напівфабрикати) .За рейтингом глобальної конкурентоспроможності(GCI rank)), згідно доповіді Всесвітнього економічного форуму "The Global Competitiveness Report 2008 -2009" (станом на  08.10.2008 р.), Україна займає 72 місце у світовому рейтингу конкурентоспроможності економік (у 2007 р. – 73). За рейтингом у сфері інновацій Україна посідає 73-75 місце, ділячи його з Пакистаном та Єгиптом. Перешкоди фінансового, політичного, правового характеру постають на шляху масової реалізації інновацій.

Основною проблемою, що стримує розвиток у сфері інновацій в Україні, є той факт, що в нашій країні до цього часу:

- не задіяні механізми підтримки інноваційної діяльності, ефективність яких підтверджена досвідом багатьох країн;

- відсутня відповідна фінансово-кредитна, податкова і амортизаційна політика;

- не створені і умови, які б сприяли широкому залученню в інноваційну сферу позабюджетних інвестицій, перш за все з боку вітчизняних комерційних структур і банків. 

Для створення реальних умов для здійснення переходу економіки України на інноваційну модель розвитку державі доцільно насамперед звернути увагу на створення механізмів покриття інноваційних ризиків.

З цією метою необхідно розробити такі заходи на державному рівні:

- створити умови для капіталізації інтелектуальної власності;

- створити систему стимулів, яка сприяла б, вітчизняних і зарубіжних інвесторів залученню банків, а також великих підприємств до інвестування засобів в розвиток венчурних (ризикованих) інноваційних фірм і проектів;

- розробити чітку систему надання державних гарантій кредитуванню перспективних інноваційних проектів.

Тому можна виділити такі основні шляхи активізації інноваційної діяльності в Україні на сучасному етапі розвитку вітчизняної економіки:

•
розробку і запровадження механізму надання пільг промисловим підприємствам, які впроваджують і реалізують інноваційну продукцію;

•
поширення практики надання інноваційним підприємств середньострокових кредитів зі знижкою кредитної ставки.

Реалізація запропонованих напрямків активізації інноваційної діяльності в Україні дасть змогу значно підвищити рівень інноваційної активності промислових підприємств, стабілізувати прискорений процес оновлення виробництва, ефективно використовувати внутрішні і залученні зовнішні інвестиції на інноваційну діяльність.
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Проблеми створення національної інноваційної системи на державному рівні

Юхименко Т.В., бакалавр, НТУУ «КПІ»

17 червня 2009 року Уряд затвердив своїм розпорядженням розроблену Державним агентством України з інвестицій та інновацій Концепцію розвитку національної інноваційної системи, що визначає національну інноваційну систему як сукупність законодавчих, структурних і функціональних компонентів (інституцій), що задіяні у процесі створення і застосування наукових знань та технологій, визначають правові, економічні, організаційні та соціальні умови для забезпечення інноваційного процесу.

Незважаючи на певні дії Уряду створенню національної інноваційної системи заважає багато чинників. По-перше, є певне відставання науково-методичного рівня вітчизняних наукових розробок. По-друге, не сформовано теоретико-методологічні основи формування НІС, не вирішено проблеми дослідження підвищення ефективності новітніх вітчизняних інноваційних інституцій і структур. По-третє, у більшості вітчизняних наукових роботах системно не розглядаються соціально-економічні умови, що забезпечують ефективне функціонування НІС, відсутній комплексний аналіз взаємозв’язку елементів НІС, а також рекомендації щодо підвищення ефективності формування НІС. До то ж у деяких дослідженнях НІС розглядається не як важливий інструмент, а як кінцева мета інноваційної політики держави [2].

Законом України «Про пріоритетні напрями інноваційної діяльності в Україні» визначено більше 120 довгострокових і середньострокових пріоритетних напрямів інноваційної діяльності. В умовах значного дефіциту фінансових коштів Україна не здатна реалізовувати такий широкий спектр пріоритетів. Враховуючи світовий досвід, можна припустити, що країна реально може собі дозволити розвивати не більше десятка пріоритетних напрямів [1]. 

У сучасних умовах перехід України до інноваційної моделі економічного розвитку гальмує також незавершеність ринкових перетворень. В умовах нестачі фінансових коштів не створені ефективні механізми залучення фінансових потоків у високотехнологічні галузі, підтримку інноваційної активності у виробництві. Значним є рівень втручання державних органів в господарську діяльність підприємств. Слабо розвинена інституційна інфраструктура ринкової економіки. На жаль, в країні не сформовано чітко визначеного стратегічного курсу соціально-економічного розвитку. Тому стратегія інноваційного розвитку, яку пропонується сформувати ізольовано від реальної економічної практики, може бути представлена лише в загальному вигляді.

При реалізації курсу на інноваційний шлях розвитку спостерігається достатньо спрощений погляд на зміст НІС. Береться за аксіому, що головним є високий темп створення і освоєння нових технологій і наукоємних виробництв, а найважливішими передумовами створення інноваційної економіки вважається наявність високо розвинутого науково-технічного комплексу і відповідної виробничої бази. Питанням підвищення «інноваційної мотивації», здатності динамічного відгуку на виникаючі потреби ринків практично не приділялося уваги [2]. 

Суттєвим сучасним недоліком розбудови української НІС є прагнення до копіювання досвіду розвинених країн без урахування національних особливостей і ступеня завершеності ринкових реформ. У результаті, багато стратегічних рішень, що приймаються з формування НІС, не приносять бажаного результату.

Щоб зрушити з сьогоднішньої точки повного «замерзання» інноваційної діяльності в Україні, потрібно вирішити питання остаточного розподілу повноважень державного управління інноваційною сферою. Координацію питань інноваційного розвитку слід забезпечувати на найвищому державному рівні. Таким інструментом повинна стати Національна рада з інноваційного розвитку при Президентові України. Варто було б створити консультативну раду з питань формування та реалізації національної інноваційної системи і при Верховній Раді [3].

Не менш важливим є сприяння формуванню наукової спільноти, яка бажає і може виконати відповідні НДКР для комерціалізації наукових знань й отримати нові наукові результати.
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Секція 3.
 Міжнародне Співробітництво в інноваційній сфері:досвід та нові підходи

ПРАКТИКА ИСПОЛЬЗОВАНИЯ НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО СОТРУДНИЧЕСТВА НА МАШИНОСТРОИТЕЛЬНОМ ПРЕДПРИЯТИИ «СПЕЦКРАН»

Архипов С.В. Одесский государственный экономический университет

Повышение конкурентоспособности машиностроительных предприятий Украины представляет собой чрезвычайно актуальную и сложную задачу. Ряд макроэкономических и политико-правовых факторов последних десятилетий негативно отразились на развитии промышленного комплекса страны. Среди них – низкий уровень прямых инвестиций в машиностроение (табл. 1), дезинтеграция хозяйственных связей, высокая энергоемкость производства, необходимость конкуренции с лучшими мировыми образцами, финансово-экономический кризис и др.

Таблица 1.

Прямые иностранные инвестиции в машиностроение Украины (тыс. долл.)

	Страна
	По состоянию на 01.01.2005 г.


	В % к общему объему инвестиций страны

	США
	31359,73
	2,7

	Кипр
	12400,88
	1,2

	Соединенное Королевство

Великобритании
	93456,21
	10,4

	ФРГ
	72189,22
	11,4

	Нидерланды
	6148,65
	1,1

	Россия
	9563,84
	2,1

	Швейцария
	53736,57
	13,1


 
Вместе с тем, промышленный комплекс Украины имеет огромный потенциал для выпуска конкурентоспособной продукции. Примером эффективного научно-технического сотрудничества, использования  высокоточного технологического оборудования и выпуска сертифицированной продукции (государственной системы сертификации УкрСЕПРО) является производственное предприятие «Спецкран», г. Харьков. Предприятие, основанное в 2001 году, практически с нуля, разработало и внедрило в производство более 30 наименований продукции.

Потребителями являются предприятия металлургии, машиностроения, стройиндустрии, энергетики, АПК, угольной, химической промышленности, морские и речные порты, склады, элеваторы, лесопромышленные комплексы, малые и средние предприятия различных отраслей.

Инновационной разработкой 2009 года стал выпуск маневрового мотовоза ММТ-2. В качестве базы изделия принят современный трактор ХТА-220 (г. Харьков). По желанию заказчика ММТ-2 комплектуется двумя моделями двигателей: Д-260.4 производства «Минский моторный завод» (Беларусь) или ЯМЗ-263М2 Ярославского ОАО «Автодизель» (Россия). Муфта сцепления применяется либо производства «LuK» (Германия), либо ЯМЗ (Россия).

ММТ-2 дешевле в 3-4 раза, а по техническим характеристикам не уступает известным зарубежным образцам «Loctrack 82 S» и «Loctrack 100 S» фирмы «Unimog» концерна «Mercedes-Benz».

В свою очередь, применение мотовоза маневренного позволяет предприятию по-новому решить вопрос транспортного обслуживания, значительно улучшить технологию маневровых работ, своевременно производить доставку многономенклатурных грузов, снизить расход энергоресурсов, таким образом, значительно оптимизировать логистические издержки.

Технико-экономическими расчетами установлено, что при грузопотоках до 500 тыс. тонн в год (25-30 вагонов в сутки), применение ММТ-2 позволяет снизить в 1,5 – 2 раза эксплуатационные затраты и добиться экономического эффекта в размере 200 – 250 тыс. грн. в год.

МОНІТОРИНГ ІННОВАЦІЙНИХ ТА ІНВЕСТИЦІЙНИХ ПРОЕКТІВ З ПІЛЬГОВИМ РЕЖИМОМ ОПОДАТКУВАННЯ

Безрученко В. С., к.ф.-м. н., доцент, с.н.с., професор. кафедри  організації оперативно-розшукової діяльності Національного університету державної податкової служби України

Створення сприятливого інвестиційного клімату є запорукою виходу України з кризи. Вітчизняні і закордонні інвестори зацікавлені вкладати гроші в проекти довгострокового розвитку, із значною інноваційною складовою, які орієнтовані на високі технології та наукомістку продукцію.

Розвиток інноваційної економіки потребує створення відповідних правових механізмів, які б, з однієї сторони, надавали певні преференції тим суб’єктам господарювання, що втілюють інноваційні проекти, а з іншої, відсікали недобросовісні спроби деяких підприємців незаконно отримати такі преференції.

Діюче в України нормативне регулювання інноваційної діяльності не повною мірою відповідає вимогам сьогодення. Практично не застосовуються такі стимулюючі механізми, як державне замовлення інноваційної продукції, патронат місцевої влади над  інноваційними та інвестиційними проектами, державна фінансова та наукова підтримка окремих, найбільш важливих, інноваційних проектів та програм. 

Однією із найважливіших складових економічної політики щодо залучення інвестицій є визначення і реалізація податкової політики, спрямованої на створення оптимального режиму оподаткування інноваційних проектів. 

Найбільш важливим напрямком у  покращенні інвестиційного клімату в України, на думку автора, є непряме стимулювання інноваційної діяльності через створення пільгового режиму оподаткування інноваційних та інвестиційних проектів.

Спеціальний правовий режим оподаткування, в тому числі і через встановлення низьких (або нульових) ставок мита чи деяких інших  податків можна розглядати як наданням суб’єктам інноваційної діяльності додаткових фінансових надходжень, що будуть певною мірою компенсувати можливі проектні ризики.

Зрозуміло, що розвиток інноваційної складової в економіці згодом має привести до зростання внутрішнього валового продукту, збільшення податкових надходжень до бюджету, створення нових робочих місць. Але на етапі розвитку інноваційні проекти потребують підтримки з боку держави. В умовах обмеженості фінансових ресурсів держави підвищення ефективності державного управління інноваційним розвитком має ґрунтуватися на підтримці інноваційних проектів з найбільш оптимальним співвідношенням таких складових, як інноваційність, тривалість життєвого циклу проекту, очікувані «блага», для комплексної оцінки яких потрібно використовувати багатомірний факторний аналіз.

Разом з тим, задля зменшення витрат на ведення бізнесу, значна кількість суб’єктів господарювання вдається до податкового планування, яке вважається важливою і невід'ємною частиною системи фінансового управління в організації та дозволяє знизити податкові виплати [1].
Стратегічне податкове планування здійснюється, як правило, на етапі створення і реєстрації підприємства і направлено на мінімізацію податкових зобов'язань в довгостроковій перспективі (вибір організаційно-правової форми господарювання, вид і профіль діяльності, місце знаходження, тощо). При достатній ефективності спеціального режиму оподаткування для суб’єктів інноваційної діяльності в розрізі зниження податкових виплат матимуть місце і спроби ухилення від сплати податків шляхом реєстрації як інноваційних проектів, які не є такими повною мірою. 

Але на  початку життєвого циклу проекту важко визначити, чи є інноваційність проекту необхідним елементом  його втілення, чи це є засіб отримати преференції від держави. Відсікати такі «недобросовісні» проекти має спеціальний підрозділ в Державному агентстві України з інвестицій та інновацій. Здійснення фахівцями цього підрозділу моніторингу стану реалізації інноваційних та інвестиційних проектів забезпечить оперативне отримання інформації щодо оцінки діяльності суб’єктів господарювання, які отримують податкові пільги, посилить їх відповідальність за своєчасність виконання проектів, а також дозволить проводити аналіз причин їх неефективності.

З метою здійснення заходів з розроблення законодавчих пропозицій щодо покращення інвестиційного клімату, в тому числі з питань режиму оподаткування в сфері інвестиційної та інноваційної діяльності, між Національним університетом державної податкової служби України та Державним агентством України з інвестицій та інновацій підготовлено Угоду про наукову співпрацю, якою передбачено проведення спільних наукових досліджень з даної тематики.
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СОТРУДНИЧЕСТВО УКРАИНЫ И РОССИИ В НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОЙ СФЕРЕ – ВОССТАНОВЛЕНИЕ ЕДИНОГО ИННОВАЦИОННОГО КОМПЛЕКСА СССР
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К началу 90-х гг. СССР занимал второе место в мире после США по научно-техническому потенциалу. Затраты на НИОКР в 1990г. Составляли 3,5 % ВВП. Общее число научных работников на начало 1991г. составляло 1985 тыс. человек, в том числе 542 тыс. докторов и кандидатов наук. Научно-технический потенциал СССР ориентирован на все возможные виды исследований по всем направлениям знаний, но прежде всего на оборонные НИОКР. Развитие ВПК и нашей техносферы привело к тому, что появлялись системы, которые уже трудно назвать только боевыми.  Суперкомпьютеры могут служить как в системах обороны, так и для управления экономикой. Спутники, ведя военную разведку, одновременно могут работать и по коммерческим контрактам. Новые конструкционные материалы с равным успехом могут работать в строительстве. 

В настоящее время, несмотря на потери после падения СССР, российская наука занимает лидирующие в мире позиции по таким направлениям, как авиационная и космическая техника, атомная энергетика, биотехнология на основе биоинженерии, керамические и сверхтвердые материалы, белковые препараты и компоненты, системы искусственного интеллекта и виртуальной реальности.

Научно-технический комплекс Украины по своему объему и потенциалу был и остается одним из крупнейших в Европе и вторым среди стран СНГ. Научно-технический потенциал Украины находится на высоком уровне для содействия выходу страны из экономического спада. 

Основой выхода Украины из нынешней трудной ситуации должно стать возрождение отечественного производства на базе прогрессивных научно-технических достижений и технологий, на создании эффективной системы стимулирования развития украинского научно-технического потенциала и плодотворной инновационной деятельности. Научно-исследовательский комплекс Украины формировался как часть единого комплекса СССР. В этой связи большую роль может сыграть расширение украинско-российского научно-технического сотрудничества, а также сотрудничества с другими странами СНГ. Примером подобного сотрудничества можно представить белорусско-российский суперкомпьютер "СКИФ К-1000", который в ноябре 2004 года был включен в выпуск списка 500 самых производительных компьютерных систем в мире top500 (www.top500.org/list/2004/11/100).

К актуальным направлениям сотрудничества с Российской Федерацией в инновационной сфере следует, прежде всего, отнести такие: 

 - разработка и усовершенствование нормативно-правового обеспечения инновационной деятельности, механизмов ее стимулирования и защиты интеллектуальной собственности; 

 - создание механизма формирования и поддержки совместных инновационных проектов;

 - развитие инфраструктуры инновационного процесса, включая систему информационного обеспечения, соответствующих банков данных, финансово-экономической и производственно-технологической системы поддержки совместных инновационных проектов;

 - создание условий для деятельности совместных предприятий по выпуску наукоемкой продукции и реализации ее как на внутренних рынках Украины и России, так и на рынках третьих стран;

 - обеспечение условий для участия активных инновационных предприятий и организаций России в конкурсах, выставках, ярмарках, проходящих в Украине и, наоборот, предприятий и организаций Украины в соответствующих мероприятиях в России. 

Тематика совместных украинско-российских инновационных программ может охватывать чрезвычайно широкий спектр отраслей народного хозяйства, прежде всего, это: самолетостроение, судостроение, ракетно-космическая техника, радиоэлектроника, новые материалы и технологии их применения, биотехнологии, нефтедобывающая и нефтеперерабатывающая промышленность и пр. 

Источники финансирования совместных инновационных программ должны быть довольно разветвленные. Необходимо привлекать бюджетные ассигнования, средства инновационных фондов, заинтересованных предприятий и организаций, частных фирм и отдельных физических лиц. Механизм финансирования каждой программы и распределение доходов в результате ее реализации может быть похожим на деятельность акционерного общества. Важной составляющей реализации такого механизма является активное привлечение банковского капитала к инновационным проектам. 

Для обеспечения нормального механизма финансирования инновационной сферы необходимо обеспечить независимость фондов поддержки такой деятельности от ведомственных интересов. Предоставить статус независимых от министерств юридических лиц таким фондам и предусмотреть для них льготное кредитование как с государственных, так и коммерческих источников финансирования.

Детермінанти технологічного лідерства в глобальній економіці

Бурміч О., аспірантка

Київський національний економічний університет ім. Вадима Гетьмана

Ідентифікація сучасного технологічного лідерства являє собою доволі складний процес, оскільки потребує чіткого визначення дефініцій. Неоекономічна теорія, необхідність створення якої декларується всіма дослідниками потребує організаційно-методологічного оформлення якого вона ще й досі не набула, а мала б вже зараз дати відповідь щонайменше на сім питань, які могли б пояснити вагу та значення окремих детермінантів в міжнародній економіці техноглобалізму: завдання теорії, основна мета якої полягає у визначені меж розподілу і перерозподілу ресурсів; мотивацію індивідів, результатом чого має бути тверде переконання суб'єктів економічної діяльності у максимізації корисності, що визначається в умовах панування ТНК і ТНБ як результат глобальної економічної діяльності; поведінку індивідів, яка визначатиметься як оптимальна і разом з тим на думку А. Лейонхуфвуда (2006), як сустативна раціональність; зміну уподобань самого суспільства, в якому всі технологічні процеси відтепер оцінюватимуться з огляду на майбутню перспективу, яка має щонайменше три ступеня ідентифікації: коротко-, середньо та довготерміновий. Принагідно зазначу, що самі уподобання змінюватимуться доволі швидко; нечіткістю інституалізації процесів регулювання технологічного лідерства, які відображають боротьбу двох ідеологій: неолібералізму та неокейсіанства; взаємною узгодженістю стратегій, субсидіарний зміст яких буде визначати досягнення рівноваги. 

З наведеного вище випливає, що з теоретичної точки зору технологічне лідерство вирізнятиметься поліструктурним характером внутрішньої побудови, що визначатиметься трьома найважливішими детермінантами: інформаційною адаптативністю, інноваційною спрямованістю та синергетичною ефективністю. Такий блоково-компонентний склад з позиції сферного підходу може вважатися оптимальним, але структурно він може суттєво змінюватись. 

Інформаційна адаптивність визначається здатністю людей сприймати, аналізувати потік інформації та на цій основі роботи висновки щодо змін в існуючих чи уявних об'єктах діяльності, які відповідають їх мотиваціям, уподобанням та бажанням максимізувати корисність своєї діяльності з метою збільшення прибутків. В умовах глобалізації світового господарства дана компонента суттєво зростатиме і зумовлюватиме формування позитивного чи негативного технологічного балансу.

  Інноваційну спрямованість слід розуміти як фундаментальний напрям розвитку країни-лідера чи цілого інтеграційного формування, яке визначає відповідний тренд суспільства, в котрому значна частина результатів діяльності інвестується в майбутнє шляхом створення належних умов для розвитку освіти, науки та технологій та відповідної їхньої комерціалізації. 

Синергетична ефективність є найважливішим детермінантом технологічного лідерства, адже дозволяє отримати понаднормовані прибутки від розробки, комерціалізації та запровадження найновітніших технологій.  

Сучасна модель технологічного лідерства завжди наштовхуватиметься на проблему парадигмальної визначеності, яка містить два домінуючі підходи: глобальних і секторальних парадигм. Якщо виходити з тих концепцій, які домінували на початку 90-х років ХХ ст., то глобальних парадигм може бути визначено лише дві – Homo economicus та Homo Sociologicus, які принципово різняться між собою за принципом дії, мотивами дії, ареною дії, визначальним принципом, типами концепцій, завданнями аналізу. Секторальний підхід виявився більш цікавим з огляду на те, що у численних парадигмах чітко визначалися галузеві пріоритети, механізми реалізації, арена та мотиви дії тощо. Проте недоліком у кожній з них вважалося домінування галузевого підходу. Остання глобальна криза засвідчила, що секторальні парадигми не можуть вважатися такими що підлягають обов'язковій реалізації через галузеву обмеженість, адже при їхній визначеності не враховуються суміжні сфери, експансіоністські стратегії ТНК та ТНБ, регулятивна роль регіональних, національних та наднаціональних інституцій. Не робилося застереження щодо наявності деяких спонтанних чинників.

Іншу спрямованість мала технологічна парадигма. Описані вище, концептуальні складові якої відігравали в одному випадку автономну, у другому – консолідуючу роль. Вона, на відміну від секторальних, вже не мала галузевої обмеженості і відбивала в своїй основі так званий горизонтальний напрям, об'єднуючи промисловість, сільське господарство, транспорт, науку, освіту та відповідні механізми їх регулювання в синергетичний комплекс прямої та опосередкованої взаємодії. Така інтегральна функція парадигми що створюється знаходиться у тісному зв'язку із парадигмою «Homo economicus», яка на поч. ХХІ ст. отримала новий імпульс до розвитку і може з повною впевненістю відноситись до категорії неопарадигм, які носять системний характер та враховують глобалізаційний ефект З нашої точки зору основну компонентну базу технологічного «неоекономіксу» становить наступне: повна свобода руху факторів виробництва; перехід до оптимізаційних моделей розвитку; відхід від ідентифікаційних підходів в яких з позиції економіксу провідну роль відігравали сукупний попит та сукупна пропозиція і концептуальна їх заміна на категорії «глобальний попит» та «глобальна пропозиція та ін.

прямки активізації науково-технологічної і інноваційної політики України: пріоритети і шляхи забезпечення

Бричак Т.П., студентка НТУУ «КПІ»
Основою інноваційного процесу є процес створення і освоєння нового продукту (технології) – науково-інноваційний процес. Він включає ту чи іншу сукупність стадій: фундаментальні та прикладні дослідження, дослідницько-конструкторські, проектні, технологічні розробки, випробовування та промислове освоєння інновації. Усі вони повинні бути націлені на одержання результату, придатного для практичного використання та отримання прибутків[2]. 

Під час формування науково-технічної стратегії в рамках зовнішньоекономічної політики України необхідно застосувати якомога ширшу палітру іноземного досвіду у відповідних галузях. Приклад розвинених країн засвідчує визначеність застосування сегментарного або регіонального методів інноваційної трансформації і підтверджує можливість розвитку інноваційного середовища всупереч економічній невизначеності та відносно низькому рівню життя. Економічна невизначеність, економічна криза є факторами дестабілізації та руйнації неефективних форм господарювання, але водночас дають імпульси виникненню нових економічних утворень, провокують інновацію всієї соціально - економічної системи. Тож економічна криза не тільки руйнує, але й створює [3].

Формування державної науково-інноваційної політики йде відповідно до Постанови Верховної ради України «Про концепцію науково-технологічного та інноваційного розвитку України», але існує проблема щодо її практичної реалізації. Для того щоб підвищити ефективність реалізації науково-інноваційної стратегії необхідно[1]:

· Створити в Україні сприятливий інноваційний клімат. Якісне інноваційне зростання потребує наявності підтримки інноваційних реформ суспільством, тобто інноваційна ідеологія, інноваційна культура, інноваційні стимули мають стати ключовими у загальнодержавній ідеології розвитку.

· Вирішити проблему удосконалення управління науково-технічною сферою, так як вона функціонує за залишковим принципом.

· Вирішення проблеми фінансування та стимулювання інноваційної діяльності. Відповідно до Закону України «Про наукову та науково - технічну діяльність» фінансування науки є захищеною статтею Державного бюджету і повинно здійснюватись на рівні не менше ніж 1,7 % ВВП. Це той рівень, який забезпечує перетворення науки із витратної на системоутворюючу силу економіки. Але фінансування в нинішніх обсягах - менш ніж 0,4 % ВВП – не відіграє стимулюючої ролі для економіки. Слід розробити чіткі показники та критерії рейтингування у науково-інноваційного розвитку України, головним серед яких має бути показник частки інноваційної продукції, що знайшла попит і є конкурентоспроможною на ринках високих технологій.

Сьогодні противників інноваційного розвитку в Україні немає. Тому своєчасною й доцільною є постанова питання про створення Національної програми інноваційного розвитку України, яка б передбачала:
· пріоритетність постіндустріальної моделі інноваційного розвитку; 
· визначення ролі та і практичних інструментів участі інноваційному розвитку всіх гілок та рівнів влади;
·  визначення стратегії і пріоритетів інноваційного розвитку кожного з регіонів держави окремо; 
· цільову орієнтацію регіонів на підтримку і розвиток вже діючих інноваційних структур, а також зародження і розвиток нових, створення цілісних регіональних систем стимулювання й підтримки інноваційної активності;
·  перетворення міст з високим науково-технологічним та інтелектуальним потенціалом на регіональні осередки інноваційного зростання - технополіси.

 Перехід на шлях активізації інвестиційної та інноваційної діяльності вимагає якісно нової організації взаємозв`язків і взаємодії між всіма учасниками інноваційного процесу, закріплення нових функцій за відповідними органами  управління на державному і регіональному рівнях. Ефективність інноваційної діяльності насамперед залежить від того, як взаємодіють між собою учасники єдиної колективної системи одержання і використання нових знань і технологій: науково-дослідні інститути, вузи, конструкторські бюро, підприємства та інші інноваційні структури, діяльність яких спрямована на розробку і виробництво конкурентоспроможної продукції. Отже, підвищення ефективності реалізації науково-інноваційної стратегії держави може принести користь й наблизити нас до бажаної мети лише за умови застосування напрямків інноваційного розвитку не поодинці, а системно, здійснюючи державний моніторинг дієвості.
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Оцінка інноваційного потенціалу України в контексті сталого розвитку

Ващенко С. М., студент,

Науково-навчальний комплекс „Інститут прикладного системного аналізу” при  Національному технічному університеті України „КПІ

Сталий розвиток - це розвиток, який задовольняє потреби нинішнього покоління у такий спосіб, щоб не зашкодити здат​ності прийдешніх поколінь задовольняти свої потреби та взає​модія економічних, соціальних та екологічних секторів гло​бальної проблеми розвитку. Сталий розвиток містить у собі дві ключові складові: концепцію потреб (з особливим акцентом на потре​бах світової бідності) і концепцію обмежень, які зумовлені впливом технологічними і соціальних чинників на екологічну здатність задовольнити нинішні і майбутні потреби. Отже, ста​лий розвиток становить собою тривалий процес суспільних удосконалень з наданням пріоритету потребам найбільш знедо​лених. Водночас цей процес скерований на захист системи під​тримки навколишнього середовища, від чого зрештою зале​жить добробут нинішнього і прийдешніх поколінь.

У загальному розумінні інноваційні процеси, що мають місце в будь-якій складній виробничо-господарській системі,  є сукупністю прогресивних, якіс​но нових змін, що безперервно виникають у часі та просторі.

Головними причинами і джерелами інноваційних ідей є: потреби ринку, попит споживача; конкурентна боротьба на ринку; підвищення престижу підприємства; бажання   працівників   поліпшити   свою   майстерність у конкретній діяльності; реалізація знань творчої особистості; наукові відкриття, інтернаціоналізація науки; винахідництво.

Обов’язковим атрибутом успішного регіонального розвитку сьогодні є розробка та реалізація регіональної інноваційної програми. Така програма повинна являти собою комплекс взаємопов’язаних завдань і заходів, які спрямовані на розв’язання найважливіших проблем інноваційного розвитку регіону в цілому, окремих галузей її економіки та територіальних громад. 

Потенціал інноваційного розвитку регіону характеризує міру і якість сукупної здатності елементів, підсистем, процесів, явищ, що знаходяться чи відбуваються в його межах, до інновацій, якими визначаються потенційні можливості працездатного населення за участю в суспільно-корисній діяльності за існуючого рівня розвитку продуктивних сил і зрілості суспільних  відносин. Це надзвичайно важливий інтегральний показник рівня розвитку і можливостей креативної діяльності головної продуктивної сили суспільства.

Аналіз та оцінка потенціалу інноваційного розвитку регіону повинна включати 5 етапів.

Використовуваний потенціал інноваційного розвитку регіону характеризується інноваційною активністю регіону, яка відображає рівень реалізації нововведень або інноваційних перетворень і впровадження інновацій у господарську діяльність регіону. Оцінювати його пропонуємо за допомогою інтегрального індексу використовуваного потенціалу інноваційного розвитку регіону. При цьому вважатимемо, що інноваційну активність регіону характеризує інноваційна активність підприємств, які функціонують на його території. Тому для обчислення інтегрального індексу використовуваного потенціалу інноваційного розвитку регіону можна використовувати показники інноваційної активності підприємств регіону. На основі останніх слід здійснювати розрахунок показників використовуваного потенціалу інноваційного розвитку регіону.

 Сучасна нормативно-правова база (закони, укази Президента, підзаконні акти у формі постанов Уряду, наказів центральних органів виконавчої влади тощо) стосовно науково-технічної та інноваційної діяльності налічує близько 200 документів.

Економічна складова сталого розвитку влючає в себе індикатори: довершеність бізнесу (Business sophistication), та інновації (Innovations).

Оцінити поточний стан інноваційних процесів у регіоні можливо за допомогою інтегрального індексу потенціалу інноваційного розвитку регіону. Узагальнююча оцінка на базі його використання дасть можливість обґрунтувати концентрацію та розміщення інноваційних об’єктів на території відповідно до вимог сьогодення та інноваційної спроможності регіону, дозволить обґрунтувати механізми і розробити напрямки реалізації інноваційної політики розвитку регіону відповідно до резервів потенціалу інноваційного розвитку регіонів. Оскільки інноваційний потенціал є ядром регіонального розвитку, тому пропонована методика оцінки потенціалу інноваційного розвитку регіону є важливим інструментом для вирішення завдань регіонального розвитку на сучасному етапі.
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УКРАЇНСЬКО – ПОЛЬСЬКЕ ЕКОНОМІЧНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО НА СУЧАСНОМУ ЕТАПІ ЄВРОПЕЙСЬКОЇ ІНТЕГРАЦІЇ

 Войтова М.І., Сімчера О.І. ФММ, гр. УЕ – 71, НТУУ «КПІ»
На сучасному етапі європейської інтеграції України дедалі більша увага приділяється проблемам активізації економічного співробітництва нашої держави з тими постсоціалістичними країнами Європи, які стали учасниками останніх двох хвиль розширення ЄС. Особливе місце у цьому зв’язку відводиться Польщі, що виступає одним з найбільших стратегічних партнерів України на європейському континенті,  а й послідовно відіграє роль активного поборника наближення України до членства в Євросоюзі. Саме цим зумовлюється необхідність пошуку оптимальних форм співробітництва між Україною та Польщею на сучасному етапі європейської інтеграції й окреслення пріоритетних напрямків поглиблення економічних взаємовідносин наших країн у найближчій перспективі та у стратегічному контексті.

Оптимальний обсяг  взаємних інвестицій і зовнішньо - торгівельного обороту країн у двосторонньому співробітництві постійно змінюється  залежно від обсягів виробництва та якості продукції  в кожній із них, цінових коливань на ринку, рівнів інфляції, тощо. Найбільш показово це виявляється у системі міжнародних економічних відносин, насамперед при дослідженні двостороннього господарського співробітництва країн. Адже кожна з країн при цьому орієнтується на власні показники оптимальності для кожної із сторін. Ця залежність ще більше посилюється, коли одна з держав входить до великого міждержавного об’єднання на зразок ЄС, а інша перебуває поза його межами. 

Така ситуація спостерігається сьогодні в українсько – польському економічному співробітництві. В оптимізаційних підходах ключового значення набуває  здатність системи двостороннього українсько – польського економічного співробітництва досягати рівноважного стану під впливом самоорганізуючого соціально – економічного начала. У такому сенсі оптимізація двосторонніх економічних взаємовідносин  України та Польщі повинна розглядатися  не тільки з цього боку, а й  з погляду забезпечення максимальної життєвої сили цього співробітництва, супроводжуваного відповідною ресурсо – та енергозабезпеченістю, а також функціональною спроможністю, галузевою диверсифікованістю та зростанням стандартів якості життя населення обох країн. 

Враховуючи сказане, при дослідженні системи українсько – польського економічного співробітництва на етапі подальшої інтеграції економік наших країн у європейський господарський простір доцільно поєднувати у науковому аналізі точні або розрахункові економічні величини (зовнішньо – економічний оборот, обсяг прямих іноземних інвестицій, темпи зростання ВВП, тощо) з абстрактними психологічними індекаторами (рівнем задоволення населенням своїм життям, якістю людського капіталу, ступенем взаємної соціальної адаптованості культур, тощо).

Таким чином, до критеріїв оптимізації двостороннього економічного співробітництва між Україною та Польщею можна віднести:  активізація трансферу технологій та створення нових спільних інтелектуальних і технологічних продуктів на основі реалізації двосторонніх проектів;   зростання масивів інформації, що циркулюють і обробляються в двосторонньому форматі;    збільшення чисельності інституцій, які обслуговують двостороннє співробітництво;  створення транскордонних кластерів і реалізація спільних транскордонних проектів континентального та глобального масштабу(проведення Євро 2012, тощо);  поліпшення стану довкілля та екологічного захисту держав, особливо транскордонних територій; проведення спільних іміджевих і комунікативних заходів, які створюють систему моральних дивідендів для обох країн;  зростання рівня взаємної та міжнародної безпеки.

При цьому специфіка організаційно - структурного комбінування та розвитку функціональних залежностей окремих частин зовнішньоекономічного сектора як в Україні так і Польщі в процесі двостороннього  економічного співробітництва створює додаткові еволюційні ефекти. Завдяки цьому система такого співробітництва еволюціонує, поширюється, нарощує конкурентоспроможність. Тоді ж збільшується  і обсяг  експортно – імпортних товаропотоків, прискорюється обмін інформацією, відбувається максимальне насичення інвестиційно – фінансових взаємозв’язків.

Таким чином, залежно від обраних методологічних засад функціонування кожна з постсоціалістичних країн формує власний ґрунт для впровадження зовнішньоекономічної діяльності в сучасних умовах. Польща пішла першим шляхом, що зумовило її стрімкий економічний підйом після нетривалого періоду  «стартового» спаду, а в подальшому привело до членства в ЄС. 
МІЖНАРОДНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО В ІННОВАЦІЙНІЙ СФЕРІ ЯК ФАКТОР ФОРМУВАННЯ І ВИКОРИСТАННЯ СОЦІАЛЬНО-ТРУДОВОГО ПОТЕНЦІАЛУ   

Гальперіна Л.П., к.е.н., доцент

Інститут світової економіки і міжнародних відносин НАН України

Міжнародне співробітництво в інноваційній сфері впливає як на формування, так і на використання соціально-трудового потенціалу сучасного суспільства, оскільки забезпечує прогресивний розвиток, створює матеріальні й духовні цінності. Специфіка міжнародного співробітництва в інноваційній сфері полягає у суттєвих капіталовкладеннях, певному науковому рівні та вимогах до робочої сили, які полягають у освітньо-кваліфікаційному рівні та структурі робочої сили, її мобільності та здатності до творчості. 

Ефективність міжнародного співробітництва в інноваційній сфері знижується в країнах з ринками, що формуються внаслідок корупційної діяльності, що негативно відбивається на  використанні і розвитку соціально-трудового потенціалу. Хоча з одного боку  «корупція дозволяє економічним агентам послабити негативний вплив неефективних інститутів» [1,С.51], тобто пом’якшити жорсткі обмеження адміністративного апарату, однак оскільки перерозподіл доходу, економічних та соціальних можливостей здійснюється не на основі суспільно-конкурентних переваг, корупційні дії знижують суспільну ефективність проектів міжнародного співробітництва в інноваційній сфері, що в цілому знижує перспективи інноваційного розвитку країни. 

До чинників впливу міжнародного співробітництва в інноваційній сфері на відтворення національного соціально-трудового потенціалу, зокрема відносяться: зростання міжнародної мобільності капіталу і праці; отримання ґрантових коштів для наукових досліджень; фінансування міжнародної інфраструктури; удосконалення національної соціальної інфраструктури; розвиток принципово нових комунікативних можливостей; зміна напрямків та інтенсивності потоків міжнародної трудової міграції в тому числі міжнародної інтелектуальної міграції. 

Міжнародне співробітництво в інноваційній сфері впливає на напрямки руху інтелектуальних ресурсів, та стимулює процеси міждержавної інтелектуальної трудової міграції. Оскільки однією  з форм міжнародної наукової співпраці є тимчасова міждержавна інтелектуальна трудова міграція, яка за певних умов набуває форм еміграції, що отримало назву «brain drain» – «відплив інтелекту». Міжнародне співробітництво в інноваційній сфері на противагу звичній ситуації, коли «приплив мозків» притаманний розвиненим країнам, а країни, що розвиваються та країни з «новою ринковою економікою» потерпають від «відпливу мізків», сприяє «припливу мізків» до країн, з ринками, що формуються, та міграцію кваліфікованих фахівців між високорозвиненими країнами. Як свідчать дані німецьких дослідників, професійно-кваліфікаційна структура зайнятості в інноваційній сфері Німеччини суттєво відрізняється від структури зайнятих в інноваційній діяльності України. Так, в Німеччині найбільша питома вага – 65% – припадає на зайнятих, що мають закінчену професійну підготовку, але не мають вищої освіти, на другому місці – 18% – зайняті, які не мають професійної освіти [2]).  Разом з тим, аналіз напрямів та характеру інтелектуальної еміграції свідчить, що рух висококваліфікованих німців до Австрії, Великобританії, Швеції та США, пов'язаний не тільки з вищою оплатою праці в приймаючих країнах, але і з перспективою професійного і кар'єрного зростання для молодих науковців, що відбиває рівень конкурентоспроможності поміж названих країн [3, c. 15]. 

Міжнародне співробітництво в інноваційній сфері щільно пов'язано з рухом капіталу, політичною та економічною стабільністю, і  свою чергу впливає на економічне зростання та структурні зміни в економіці. Методологічно хибним є зосередження уваги виключно на економічних наслідках міжнародного співробітництва в інноваційній сфері. Міжнародне співробітництво в інноваційній сфері дозволяє вирішенню як економічних завдань (зростання продуктивності праці, приплив капіталів, підвищення якості життя співробітників та грошові перекази в допомогу їхнім родинам),  так соціальних (підвищення   професійної   мобільності, підвищення тривалості трудової діяльності, адаптація до реальних вимог інноваційної сфери, а також ознайомлення з новітніми технологіями та методами організації праці), і, в свою чергу, сприяє  формуванню умінь та професійних навичок працівників  відповідно до вимог інноваційної діяльності, підвищенню економічної ефективності особи, організації, суспільства; утвердженню нових суспільних відносин та в цілому зростанню  міжнародної конкурентоспроможності країни в умовах глобалізації. 
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До питання становлення наукових парків
Гарбар С.В., асистент кафедри міжнародної економіки НТУУ «КПІ»
Кризові явища, як відомо, окрім негативного впливу на соціально-економічне становище в країні (особливо у країнах, що розвиваються), здійснюють необхідний поштовх для трансформації управлінської парадигми та державної політики загалом. Безальтернативність інноваційного шляху для забезпечення сталого розвитку сприймається сьогодні мислячим суспільством як аксіома. На забезпечення стійких зв’язків у «трикутнику знань» розвинутими країнами світу виділяються значні фінансові та організаційні ресурси. 

Україна як країна з унікальними нереалізованими можливостями розуміє у переважній більшості свідомої та відповідальної громади необхідність релевантного часу сценарію свого подальшого розвитку. Комунікаційні можливості та відкритість суспільства надають змогу використовувати передовий світовий досвід становлення інноваційної системи, розвитку інноваційної інфраструктури як її складової тощо. При цьому невідповідність ментальної складової та економічних можливостей аналогам розвинених країн обумовлюють формування власного шляху становлення національної та регіональної інноваційної систем. Наочним підтвердженням вважаємо частку ВВП, що виділяється на наукові дослідження за найбільш перспективними напрямами і у Швеції становить 3,7%, Японії – 3,06%, у США – до 3%. В Україні законодавчо закріплено фінансування наукової діяльності та наукових досліджень у обсязі 1,9% від ВВП, але реальна сума не досягає і 0,5%.

Сприятливим аспектом для розвитку національної економіки інноваційним шляхом вважаємо прийняття окремих законів та підзаконних актів, що стосуються розвитку університетської науки, котра є однією зі складових «трикутнику знань». Наказом МОН України від 16.06.2007 № 501 у НТУУ «КПІ» запроваджено у 2007-2011 роках Пілотний проект «Дослідницький університет НТУУ «КПІ». Науковий парк «Київська політехніка» створено згідно з Законом України  № 523-V від 22 грудня 2006 р. «Про науковий парк «Київська політехніка». У своїй діяльності науковий парк керується розпорядженнями Кабінету Міністрів України від 18 липня 2007 р. № 546-р «Про затвердження плану заходів з виконання Закону України “Про науковий парк «Київська політехніка» та від 19 вересня 2007р. № 760 «Про схвалення інноваційної програми наукового парку "Київська політехніка". 

Важливим етапом у законодавчому забезпеченні створення інноваційних структур на базі провідних ВНЗ та інститутів НАНУ стало прийняття Верховною Радою України Закону України «Про наукові парки» (№ 1563-IV від 25 червня 2009 р). Закон визначає науковий парк як юридичну особу, що створюється за ініціативою ВНЗ та/або наукової установи шляхом об’єднання внесків засновників для організації, координації, контролю процесу розроблення і виконання  проектів наукового парку». Засновником наукового парку може бути вищий навчальний заклад IV рівня акредитації та/або наукова установа та інші юридичні особи, що укладають засновницький договір про створення наукового парку.

Подальший розвиток наукових парків потребує ще розробки та затвердження ряду документів, котрі визначали б механзім створення та порядок отримання пільг при реалізації інноваційних проектів. Варто зауважити, що навіть без державної фінансової підтримки та отримання пільг у вигляді субсидій зазначені інноваційні структури починають створюватись та здійснювати свою діяльність. На сьогодні, окрім діючого Наукового парку «Київська політехніка» та його філіалів у регіонах при університетах уже створено Науковий парк на базі Київського Національного університету ім. Т.Г. Шевченка. Ведеться робота по створенню наукових парків за галузевими напрямами, при інших університетах.

Але якщо на першому етапі перед засновниками наукових парків постає питання щодо порядку створення, то у подальшому актуалізуватиметься необхідність ефективного організаційно-економічного механізму функціонування, особливо у складних економічних умовах.
ФАКТОРИ НЕЕФЕКТИВНОСТІ РОЗРОБКИ, ПРИЙНЯТТЯ ТА РЕАЛІЗАЦІЇ СТРАТЕГІЇ 

ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ В УМОВАХ ГЛОБАЛІЗАЦІЙНИХ ВИКЛИКІВ

Герасимчук В.Г., Національний технічний університет України

1. “Cum rem animus occupavit, verba ambiunt (Лат.). – Коли розум досягає сутність справи, тоді з'являються слова”. Поняття «ефективність» асоціюється з позитивним результатом. Чи достатньо у нас підстав вести мову про успішність реалізації численних стратегій інноваційного розвитку, започаткованих в Україні на різних щаблях управлінської «піраміди»? Ні! Інноваційність розвитку держави має передбачати інноваційність мислення, моралі, духовності, культури, освіти, науки, реального сектору економіки як головних підвалин конкурентоспроможності країни в жорстких умовах глобалізаційних змін. Україна повинна обрати шлях розвитку, спрямований не на вирощування чергового мільярдера за рахунок пограбування держави, а, насамперед, на поліпшення добробуту кожного свого громадянина.

2. Довгострокове планування, яке успішно свого часу використовувало метод екстраполяції, змінилося на стратегічне планування. Це вимагало нових теоретико-методологічних підходів при визначенні політики, місії, пріоритетів, формуванні організаційного механізму, розподілі обмежених ресурсів, удосконаленні системи мотивації та контролю. Стратегічне планування виступає ключовою складовою стратегічного управління як багатопланового, формально-поведінкового процесу, який забезпечує формулювання та виконання стратегічних намірів. Це сприяє балансуванню інтересів суб’єктів господарювання та зовнішнього середовища, в якому головну роль відіграють потреби і запити споживачів. Під поняттям "стратегія" розуміють: встановлення основних довгострокових цілей та намірів підприємства, прийняття курсу дій і розподіл ресурсів, необхідних для виконання поставлених цілей (А. Чандлер); узагальнену модель дій, які необхідні для координації та розподілу ресурсів компанії (Б. Карлоф); комплексний план, сформований для здійснення місії організації та досягнення її цілей (М. Мескон, М. Хедоурі, Ф. Альберт); набір правил для прийняття рішень, якими організація керується у своїй діяльності (І. Ансофф); динамічну систему взаємопов’язаних правил і прийомів, за допомогою яких забезпечується ефективне формування та підтримка упродовж тривалої перспективи конкурентних переваг фірми на внутрішніх і зовнішніх ринках індивідуальних та суспільних благ (О. П. Градов); план, керівництво, орієнтир або напрям розвитку, шлях з існуючого стану у майбутнє (Г. Мінцберг). На наш погляд, стратегію слід розглядати як план досягнення довгострокових цілей в умовах невизначеності або постійних змін. 
3. Розробка стратегії повинна розпочинатися з формулювання кількісно визначених у часі та просторі цілей. Заслуговують на увагу «Прогнозні (до 2020р.) значення індикаторів Європейського інноваційного табло (ЄІТ) для України», якими передбачається підвищення впливу інновацій на економічне зростання України в 1,5 - 2 рази. На систему цілей повинна «накладатися» система стратегій. Не чергових «кроків», а системи планів, програм, проектів, насамперед, кількісно та якісно науково обґрунтованих. Стратегія має передбачати формування комплексу заходів, забезпечених необхідними кадровими, матеріальними, фінансовими, інформаційними ресурсами та визначенням тих, хто, за що, яким чином (морально і матеріально) і перед ким нестиме відповідальність за свої дії. Йдеться про успішно діючий механізм управління на чолі з авторитетним керівником стратегії з відповідними організаційними та фінансовими повноваженнями. 

4. У розмаїтті стратегій, розроблених останнім часом, можна побачити різні часові орієнтири: до 2017 року, до 2020, до 2039 і т.п. років. Може доцільно формувати стратегію і на … 80 років? Середня очікувана тривалість життя у розвинених країнах коливається в межах 80 років. Всі стратегії, усіх країн, під керівництвом усіх президентів, королів, монархів, принців і т.п. мають орієнтуватися, на нашу думку, на 80 років! Можливо і більше. Нагадаємо, якщо за індексом людського розвитку (ІЛР) Україна у 1991р. займала 45 місце у світовому рейтингу, то у 2009р. вона “досягла” 85 сходинки серед 177 країн. За даними ЄІТ Україна знаходиться в останній за рівнем інновативності групі країн, тобто серед «країн, що рухаються навздогін» із значенням індексу інновативності - 0,23.

5. При формулюванні та реалізації стратегії орієнтуватися потрібно, насамперед,  на внутрішній ринок. Прикладом може бути Китай, Індія, де навіть у кризовий період спостерігається збільшення ВВП. Так, ВВП Китаю в III кварталі 2009р. збільшився на 8,9%, Індії – на 7,9%. Окрему програму дій доцільно започатковувати з «агресивного маркетингу», спрямованого на завоювання ринків збуту вітчизняної наукомісткої, а не лише сировинної продукції. При удосконаленні механізмів стимулювання інноваційної діяльності необхідно зробити акцент на узгодженні дій ТНК, великого, середнього та малого бізнесу. Що стосується ринків збуту, орієнтуватися потрібно не на «любих друзів», а насамперед на багатовікових сусідів – Росію, Білорусь, Болгарію, Чехію, Словаччину, Польщу і т.д. Один із векторів – це країни БРІК (Бразилія, Росія, Індія, Китай), які виходять на ключові позиції у світі. Зазначені дії сприятимуть адаптації інноваційної системи України до умов глобалізаційних викликів з отриманням ефекту зі знаком «плюс», тобто успішного для кожного українця результату. 

Аналіз інвестиційної привабливості галузі альтернативної енергетики в Україні
Горбатко М.В., студентка НТУУ «КПІ» гр.УС-61
Альтернативна енергетика – це відносно нова галузь промисловості, завданням якої є перетворення альтернативних джерел енергії в енергоносії. До таких джерел відносяться енергія сонячного випромінювання, енергія швидкості вітру, енергія води та теплова енергія біомаси.

Провідні країни світу вважають саме альтернативну енергетику одним із інструментів для подолання фінансової кризи. Однак в Україні не приділяється достатня увага зі сторони уряду для покращення інвестиційного клімату та залучення капіталу саме в цю галузь промисловості.

Перш слід за все розробити та узгодити державну стратегію для цієї галузі. Оскільки нормативно-правова база в альтернативній енергетиці не достатньо розвинена, то необхідно вдосконалити регулюючі важелі з кожного виду альтернативної енергії. 

Все ж таки знаходяться інвестори, які готові вкладати кошти на розвиток альтернативної енергетики в Україні. Головною причиною цього є вигідне географічне розташування країни, наявність великих незадіяних територій та природні ресурси. А також впровадження «зеленого» тарифу на електроенергію, отриману з альтернативних джерел. Документом передбачається, що ДП "Енергоринок" повинно купувати таку електроенергію в два рази дорожче отриманої з традиційних джерел. Таким чином уряд планує стимулювати виробництво цієї електроенергії, поступово замінюючи нею природний газ.[2]

Одним з прикладів таких інвесторів є компанія Beten Ingenierie (Франція), яка планує побудувати три вітряні електростанції в Криму. Згідно з документом, домовленість про будівництво вітроелектростанції була досягнута керівництвом Ради міністрів Криму з президентом французької компанії в Сімферополі. Вітроелектростанції планують розмістити в Бахчисарайському, Білогірському і Радянському районах. Вітроелектростанції будуть мати потужність по 200 МВт кожна. У відповідності з параметрами інвестиційних проектів, після завершення будівництва і введення в експлуатацію станцій частка електроенергії, виробленої на вітроелектростанціях і споживаної в Криму, зросте з 0,4% до 21,2%. Проекти будівництва даних вітроелектростанцій розглянуті на громадських слуханнях, підтримані населенням регіонів і знаходять схвалення на сесіях органів місцевого самоврядування як соціально-значимі об'єкти. Загальна сума інвестицій становить 210 млн. євро. Строк окупності даного проекту 10 років. Ще одним сміливцем можна назвати компанію Broad Street Capital Group, інвестиційна компанія з пріоритетами в галузі вітрової і сонячної енергетики. У 2009 році були проведені переговори і підписаний контракт з СКБ «Сухіна» про початок розробки проектної документації вітрової станції в Миколаївській області, номінальною потужністю 250 МВт. Cума інвестицій складає 65 млн. дол. Строк окупності цього проекту 4 роки.

Серед перспектив залучення інвестицій в альтернативну енергетику України важливо відмітити діяльність міжнародних організацій у цьому напрямку. По-перше, Європейський Банку Реконструкції та Розвитку розробив проект, головною метою якого є фінансування та технічна підтримка використання поновлюваних джерел енергії та заохочення політичного діалогу для створення сприятливої атмосфери реалізації таких ініціатив. Мова йде про підтримку компаній, що працюють з усіма видами відновлюваної енергії - вітру, сонця, води та біомаси. Очікується, що близько 20% проекту на загальну суму 100 млн євро профінансує Фонд чистих технологій Світового банку. По-друге, Всесвітній фонд навколишнього середовища має надати 5,8 млн євро для інституційної підтримки України у створенні сприятливої законодавчої атмосфери для реалізації проектів у цій сфері, надання відповідних ресурсів для розповсюдження інформації та координації зусиль між урядом і компаніями. Такі проекти можуть продемонструвати потенціал розвитку та перспективність поновлюваних джерел енергії в Україні.

Розвиток ринку альтернативної енергетики відкриває ряд перспектив для України в цілому. З політичної точки зору, це більш високий рівень незалежності держави. Для економіки - це, по-перше, можливість отримання більш дешевої електроенергії і тепла. По-друге, завдяки впровадженню нових технологій у країні створюються додаткові робочі місця. По-третє, відкривається можливість залучення іноземних інвестицій. Різка зміна енергетичної стратегії України  приведе до позитивних результатів особливо в умовах світової кризи.
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ІнноваціЙНІСТЬ У ЗАПЕЗПЕЧЕННІ ЕНЕРГОЕФЕКТИВНОСТІ НАЦІОНАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ 

Горбунова А.О., магістрант ФММ, НТУУ «КПІ»

Необхідність інноваційного розвитку та імплементація інноваційної стратегії є незаперечним чинником економічного розвитку будь-якої країни. Присутність у багатьох міжнародних програмах та організаціях інноваційної складової, окремих підпрограм та системи заохочень до участі в них зумовлена глобалізацією світових ринків, необхідністю постійно підтримувати конкурентоспроможність промислової продукції, швидко реагувати на зміну ринкових тенденцій. 

На початку 2009 року показник енергоємності ВВП України складав 0,54 кг умовного палива на 1 грн., що 2-3 рази вище, ніж в розвинутих країнах [1]. Наприкінці 2009 року було прийнято галузеву програму підвищення енергоефективності економіки України шляхом впровадження інновацій на 2010-2014 роки [2]. Метою програми є:

· створення сприятливих умов для стійкого зниження енергоємності ВВП;

· підвищення ефективності використання паливно-енергетичних ресурсів;

· забезпечення конкурентоспроможності національної економіки, шляхом підтримки інвестиційних та інноваційних проектів з енергоефективності і енергозбереження;

· створення інституційних засад щодо розвитку інфраструктури інноваційної діяльності; 

· формування сприятливого інвестиційно-інноваційного середовища.
 Для вирішення проблемних питань, на розв’язання яких направлена Програма, передбачено запровадити результативні механізми шляхом здійснення заходів наступного характеру [2]:

1. Організаційні:
- розробка пропозицій до бюджетних програм з метою фінансової підтримки інвестиційних та інноваційних проектів з енергозбереження та енергоефективності;

- надання державних гарантій за зобов’язаннями підприємств, які братимуть участь у використанні альтернативних джерел енергії (АДЕ);

- повне безвідсоткове кредитування для реалізації енергозберігаючих проектів за рахунок коштів Державного бюджету України; 
- сприяння залученню інвестицій для створення та впровадження енергозберігаючої продукції;

- залучення механізмів трансферу технологій;
2. Технічні (технологічні):

- провадження інновацій та новітніх ресурсозберігаючих технологій в модернізацію електростанцій та нові і відновлювані джерела енергії;

- забезпечення модернізації виробництва шляхом впровадження зовнішніх та створення власних імпортозамінюючих технологій;

- створення системи розробки та впровадження технологій для розбудови виробництва шляхом випуску енергоефективних продуктів та обладнання;

3. Структурні:

- забезпечення реалізації проектів щодо оновлення структури виробництва на потенційних виробничих об’єктах з використанням енергоефективних, енергозберігаючих технологій та АДЕ;

- забезпечення модернізації виробництва шляхом реалізації проектів з розвитку транспортної інфраструктури з метою підвищення енергоефективності;

- створення Національної мережі інноваційних кластерів з метою реалізації ключових принципів становлення національної та регіональної економіки і відповідної розробки стратегій соціально-економічного розвитку регіонів. 
Таким чином, запровадження програм, які у різноманітний спосіб підтримують інноваційний розвиток, вивчення їх можливостей та досвіду участі інших країн дозволить розширити можливості наукових та науково-технічних установ України. З іншого боку, підтримка з боку держави створення та розширення мережі інноваційних центрів, проведення інформаційних заходів з обміну технологіями, ідеями, досвідом, безумовно, сприятиме більш глибокому усвідомленню та просуванню інноваційної ідеології як такої в суспільстві.
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Міжнародне співробітництво України в космічній галузі
Гриневич О.Ю., УС-71, НТУУ «КПІ»

На сучасному етапі у сфері міжнародного співробітництва Україна зосередила основні зусилля на створенні сприятливих умов для участі підприємств космічної галузі в міжнародних проектах та їх стабільній присутності на світовому ринку космічних послуг.

Одним з головних партнерів для України є Бразилія. З 2004 р. розпочато співпрацю над проектом «Циклон-4», що передбачає створення ракето-космічного комплексу (РКК) на пусковому центрі Алкантара. Ракетоносій (РН) «Циклон-4» - новітній, найбільш потужний варіант створений ДКБ «Південне» та виготовлений ВО «Південний машинобудівний завод». Запуск РН планується на 2010 рік. Крім цього, між Україною та Бразилією проводяться переговори щодо створення космічної системи дистанційного зондування Землі, модернізації бразильської РН VLS.

Тісна співпраця з Бразилією вигідна для України з таких причин: космічний комплекс створюватиметься на 90% українськими підприємствами (виробники ракетно-космічної техніки, приладобудівні, металургійні, хімічні підприємства і спеціалізовані будівельні організації), що забезпечить довгострокову завантаженість підприємств, а  це ,в свою чергу, дасть змогу створити 40 тис. робочих місць; українські пускові технології закріпляться на міжнародному ринку пускових послуг у сегменті низьких та середніх орбіт; Україна зможе ефективно скористатися унікальними можливостями пускового центру Алкантара для експлуатації космічного комплексу та можливих майбутніх запусків власних супутників.

Україна (ДКБ «Південне» ім. Янгеля і ДП «Південний машинобудівний завод» ім. Макарова) разом з США (компанія «Боїнг»), Норвегією («Кварнер») і РФ (РКК «Енергія») утворила спільне підприємство «Sea Launch», яке реалізовує міжнародний проект «Морський старт». Програма розрахована на запуски супутників на найвищі геостаціонарні орбіти, головними замовниками яких є Intelsat, SES, Eutelsat.

Україна також співпрацює з Єгиптом – ДКБ «Південне» здійснило розробку, конструювання та запуск першого єгипетського супутника Egyptsat-1 на орбіту, який відбувся в 2007р. конверсійною РН "Дніпро-1". В 2008 р. українськими вченими було створено наземну станцію керування польотом і здійснено модернізацію єгипетської станції прийому даних дистанційного зондування Землі.

Спільний українсько-російський РКК «Дніпро» почав діяти з 1997 р. Для координації робіт створено міжнародну космічну компанію «Космотрас», відповідальну за виготовлення та комерційну експлуатацію РН. Пуски РН «Дніпро» здійснюються з космодрому Байконур та пускової бази Ясний (РФ). Прибутки від здійснення замовлень країни розділяють порівну.

Планується низка спільних українсько-російських дослідницьких проектів – досліджень Сонця (проект «Коронас-Фотон», «Інтерферометр»), астрофізичні дослідження, з використанням російського космічного апарата «Спектр», передбачають участь українських науковців у створенні космічного ультрафіолетового телескопа Т-170 та реалізацію комплексу міжнародних досліджень (проект «Спектр-УФ»). 

З метою забезпечення прямої трансляції матчів Євро-2012, Україна планує запустити на сонячно-синхронну орбіту до 2011р. власний супутник ДКК «Січ-2», для цього укладений контракт з «Космотрас». В планах також впровадити проект «Український старт», який дозволить з плавучого космодрому в Чорному морі запускати супутники українськими РН «Зеніт». Реалізація даного проекту значно посилила б роль України як транзитно-космічної держави.

Для зміцнення позицій України на світовому ринку ракето-космічних послуг доцільно: брати участь та реалізовувати перспективні та престижні науково-дослідні програми і проекти; проводити науково-технічні та технологічні дослідження, які спрямовані на створення і застосування перспективних елементів та технологій космічної техніки; модернізувати наземні технічні засоби та інформаційний комплекс космічної системи; створити спеціальні телекомунікаційні мережі зв’язку та мовлення, використовуючи при цьому національний супутниковий зв’язок; залучати нові кадри в космічну промисловість, стимулюючи участь молодих учених в космічних проектах;  для реалізації проектів залучати не лише державні кошти, а і приватні, як національних, так і іноземних інвесторів. Весь комплекс заходів дасть змогу: в результаті реалізації комерційних проектів наповнити державний бюджет від 270 до 560 млн. грн; отримати непрямий дохід в розмірі 2040-2070 млн. грн. від провадження космічної діяльності, спрямованої на зміцнення національної безпеки; підвищити рівень зайнятості населення у високотехнологічних секторах економіки; підвищити рівень життя населення шляхом зниження цін на послуги телекомунікацій за умови запуску національного супутника; наростити престиж науково-технічних спеціальностей ВУЗів серед сучасної молоді.

 Отже, підтримавши науково-технічний потенціал, Україна може стимулювати розвиток фундаментальної та прикладної науки й освіти, а також задовольнити державні довгострокові інтереси в сфері безпеки та оборони. РКК, в свою чергу, може стати локомотивом інноваційного розвитку нашої держави та забезпечити сталий розвиток в умовах глобальної економіки.

ІННОВАЦІЙНА МОДЕЛЬ РОЗВИТКУ СУСПІЛЬСТВА – ЗАСІБ ВИРІШЕННЯ ПРОБЛЕМИ ЕФЕКТИВНОГО ВИКОРИСТАННЯ ТРУДОВОГО ПОТЕНЦІАЛУ В КОНТЕКСТІ СТАЛОГО РОЗВИТКУ ЕКОНОМІКИ
Грінько І.М., НТУУ «КПІ»
Ситуація, яка склалася нині на світовій арені в умовах економічної кризи, свідчить про те, що вирішення будь-яких нагальних проблем розвитку стає неможливим без врахування глобальних факторів, що мають своє відображення у всіх сучасних трансформаційних процесах кожної країни. На сьогодні перед державою стоїть завдання врахування світових тенденцій розвитку, нових ідей, принципів, технологій вирішення кадрових питань, форм і методів управління персоналом, які б відповідали сучасному рівню управлінської науки, практики, вимогам демократичного суспільства, потребам та можливостям входження України до високо розвинутих країн світу. Перетворення України на державу з демократичною системою, громадянським суспільством і соціально-орієнтованою ринковою економікою вимагає, щоб влада на всіх рівнях (особливо на місцевому) визнала, що людський розвиток є як кінцевою, так і ключовою метою.

Найбільш поширеною методикою розрахунку показників людського розвитку є методика, що запропонована Програмою розвитку ООН (ПРООН), яка використовується з 1990 року для характеристики рівня людського розвитку більш ніж по 170 країнах світу. В останні роки, також Департаментом ООН з економічного і соціального розвитку розраховується експериментальний індекс знаннєвого суспільства. За цим індексом Україна посіла 43-тє місце із 48 країн, випередивши лише Бразилію, Колумбію, Єгипет, Тринідад і Тобаго, Мадагаскар [1, с. 32]. Таке відставання пояснюється не низьким рівнем вітчизняних досліджень та розробок, а недосконалістю механізмів їх реалізації, відсутністю стимулювання науково-інноваційного і технологічного потенціалу.        
До першої з проблем інноваційно-технологічного розвитку відноситься потреба в інноваційній методології виховання фахівців нового формату, фахівців нової генерації, спроможних вирішувати задачі в умовах постійних змін, адже за даними розвинених країн світу інновації становлять 60%. Друга проблема стосується забезпечення продуктивності праці, - це потреба в новітній методологічній програмі розвитку людини-працівника з прогресивною спрямованістю, бажанням досягти найвищого рівня власної професійності, інтелектуального розквіту та здобути найвищий результат в прояві себе як особистості і суб’єкта діяльності.

Розв’язанням для двох окреслених вище проблем може стати єдине системне програмне рішення суть якого полягає в тому, що на ідеологічному підґрунті науки акмеології потрібно збудувати сучасну концептуальну теорію мотивації і управління психологічними факторами, прийняти її як основу ідеологічної стратегії держави, спрямованої на розвиток та виховання суспільства. Дані пропозиції обґрунтовуються об’єктами дослідження науки акмеології – це професіоналізм і майстерність спеціалістів, ефективність (продуктивність) їх праці. Ідеологія науки культивує нові  цінності: високий рівень мотивації працівника, потребу в творчому самовираженні його особистості та досягненні ним вершини професіоналізму. 

Для підготовки в державних установах, організаціях і підприємствах різних форм, власності нової управлінської еліти – менеджерів нової генерації, здатних вирішувати задачі в умовах швидкої глобалізації та постійних змін, необхідно розробити методичний комплекс управлінських акмеологічних технологій  широкого спектру, створити:

· спеціальні акмеологічні служби, які будуть посилювати зв'язок науки з практикою, мотивувати до навчання, викликати потребу в досягненні максимального рівня професіоналізму та майстерності;

· акмеологічні групи для виконання оперативно-технічних функцій (проведення аналізу, діагностики, надання консультацій тощо).

Ефективне функціонування інноваційної моделі економічного розвитку ґрунтується на відповідному інституційному забезпеченні, передбачає виважену державну інноваційну політику, поєднану з напрямами активізації інноваційної діяльності, дозволяє досягти поставлених цілей інноваційного розвитку і зайняти вищі позиції у світовому постіндустріальному економічному просторі. Тому, пропозиція широкомасштабного впровадження акмеологічних технологій – це нова модель освітнього виховання суспільства, яка стане позитивним фактором для вирішення проблеми людського розвитку та ефективного використання трудового потенціалу в сучасних умовах глобалізації.
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Реалізація потенціалу відновлюваних джерел електроенергії в Україні

Джобулда Ю.П., НТУУ «КПІ», ФММ, гр. УС-61
На даному етапі розвитку головними проблемами електроенергетики європейських країн є висока енергозалежність (ЄС займає 2 місце за споживанням енергоносіїв на світовому ринку та на 50% залежить від їх імпорту), екологія (викиди становлять близько 30% всіх твердих часток, що надходять в атмосферу) та економіка. [1, с. 288]. 

В Україні  зношеність електроенергетичного устаткування становить понад 70%, через що балансова вартість основних фондів теплових електростанцій вкрай низька, тому амортизаційна складова собівартості електроенергії ТЕС зводиться до нуля. Недостатні власні запаси нафти і газу (видобуток становить 24-27% на рік,  а споживання - 60%), відсутність замкненого циклу для атомної енергетики (немає заводів з виробництва паливних елементів та з дезактивації радіоактивних відходів) залишаються одними з основних проблем розвитку галузі. [2, с. 11-12].

Оскільки загальний стан української енергетики вважається незадовільним, тому необхідною умовою розвитку енергетики є підвищення енергобезпеки країни, ефективне використання енергоресурсів, впровадження енергозберігаючих технологій і альтернативних джерел енергії, що, в свою чергу, забезпечить зменшення витрат на електроенергію та викидів у довкілля.

За оцінками Європейського співтовариства на 2020 рік заплановано збільшення частки відновлюваних джерел енергії в первинному споживанні енергії до 20%, біопалива – до 10%. Для країн, що планують вступити в ЄС, частка відновлюваних джерел енергії у національному енерговиробництві повинна становити 6%, а з урахуванням гідроенергетики  - не менше 12%.

Сонячні електростанції працюють більш, ніж в 30 країнах світу, приливні електростанції є  у Франції, Великобританії, Канаді, Росії, Індії та Китаї, вітроенергетичні установки – в країнах Західної Європи (Данія, Великобританія, Нідерланди), у США, Індії та Китаї.

Уся територія нашої держави придатна для розвитку систем теплопостачання використанням сонячної енергії. Найвищий потенціал мають  Одеська, Дніпропетровська, Херсонська області та АР Крим. Також Україна має значний природний і технічний потенціал для розвитку вітроенергетики, який може забезпечити до 50% від загального споживання енергетичних ресурсів до 2030 р.(побудовано 7 ВЕС ). Теоретично можливий гідроенергетичний потенціал малих річок становить близько 12,5 млрд. кВт. год. Найбільший гідроенергетичний потенціал мають  Закарпатська, Львівська та Чернівецька області.

Загальні річні обсяги відновлюваних ресурсів біомаси складають 115,5 млн.т., з яких можливий енергетичний потенціал біомаси складає 22,0 млн. т.у.п., а технічно доступний енергопотенціал оцінюється в 13,2 млн. т.у.п. на рік. Найбільший енергетичний потенціал тваринницької сільськогосподарської біомаси мають Вінницька, Хмельницька та Львівська та Житомирська області, а рослинної сільськогосподарської біомаси - Дніпропетровська, Запорізька та Кіровоградська області.
На нашу думку, основними шляхами вирішення  енергетичних проблем  є наступні:

1. Подальший розвиток та удосконалення альтернативних джерел енергії шляхом:

· популяризації переваг щодо ефективного використання енергетичних ресурсів у суспільстві ЗМІ та інтернет-ресурсами;

· заохочення населення щодо використання АДЕ через надання податкових пільг, дотацій на встановлення таких систем;

· внесення змін до будівельних норм з метою внесення вимог про обов'язкове використання технологій відновлюваної енергетики при новому будівництві;

· співробітництва з науковими та освітніми установами для накопичення досвіду використання АДЕ.

2. Акцетування уваги на нововведеннях (виробництво біодизелю, утилізація сміття, перехід на електроакумулюючі системи опалення тощо).

3. Надання державної підтримки та інвестицій на створення систем логістики для збору та переробки біомаси.

4. Розробка нових типів відновлюваних джерел енергії навколишнього середовища (грунт, електромагнітне поле Землі та ін.).
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Вплив глобалізаційних процесів на розвиток персоналу міжнародних бізнес-структур

Д’яченко Ю. Ю., к.т.н., доцент, Часовська О.А., аспірант

Східноукраїнський національний університет імені Володимира Даля
Міжнародні бізнес-структури є важливими суб’єктами економіки України бо суттєво впливають на бізнес-середовище та забезпечують податкові надходження до бюджету України. Виникнення міжнародних бізнес-структур є одним з наслідків глобалізації, яка є, за визначенням академіка НАН України О.Г. Білоруса, об’єктивним соціальним процесом, змістом якого є зростаючий взаємозв'язок та взаємозалежність національних економік, національних політичних, соціальних систем, національних культур і навколишнього середовища” [1]. Перетворення окремих національних ринків в єдиний загальносвітовий ринок призводить до зменшення вільних ринкових ниш та зростання конкуренції. Нажаль, внаслідок економічної стагнації 90‑х років ХХ ст., національний економічний і людський потенціал України було частково втрачено, що призвело до зниження конкурентоздатності української економіки. Підвищення конкурентоздатності українського бізнесу можливо за рахунок збільшення не тільки фізичного або фінансового, а й людського капіталу підприємств. Враховуючи, що саме використання знань при створенні сучасної продукції стає основним джерелом додаткової вартості, одним з основних способів збільшення людського капіталу є розвиток персоналу. Тому умовою ефективної рівноправної участі міжнародних бізнес-структур у зовнішньоекономічному співробітництві є набуття працівниками фаху та підвищення його рівня шляхом професійного навчання персоналу, атестації та сертифікації [2]. З урахуванням інтеграції української економіки до світової, вступу України до Світової організації торгівлі, підготовка персоналу міжнародних бізнес-структур має давати знання та навички, необхідні для підготовки працівника до роботи із зовнішньоекономічними партнерами і задовольняти таким основним вимогам:

1. Підвищення компетентності персоналу у європейських аспектах сфери діяльності. Зважаючи на те, що найбільший торговий оборот Україна має саме з країнами Європейського Союзу, то й підготовка фахівців із урахуванням вимог європейського ринку праці, поряд із збереженням позитивних рис існуючої системи освіти, є стратегічним завданням розвитку персоналу в Україні.

2. Забезпечення професійної та географічної мобільності. Для ведення бізнесу в економічному середовищі, що швидко змінюється, для персоналу потрібні знання та навички щодо можливостей ефективної зміни сфери діяльності, географічного місця роботи тощо.

3. Вивчення специфічних аспектів бізнесу. Персонал міжнародних бізнес-структур, завдяки конкурсному відбору, як правило, має достатню професійну підготовку, проте має недостатні знання в області економічних, країнознавчих, психологічних аспектів ведення бізнесу із закордонними партнерами.

4. Мовна підготовка, яка має сприяти ефективному веденню бізнесу із закордонними партнерами.

5. Стажування, яке передбачає короткотермінове перебування за кордоном для накопичення досвіду щодо як перебування в іншій країні, так і відносно закордонних операцій підприємства.

Запорукою ефективного розвитку персоналу є послідовне втілення концепції навчання впродовж життя, тобто безперервної освіти, в тому числі і неформальної.

Розвиток персоналу міжнародних бізнес-структур може проводитись як в рамках цих структур (у вигляді навчальних центрів, корпоративних університетів), так і в університетах і бізнес-школах в Україні та за кордоном [3].

Таким чином, важливою умовою успішної діяльності міжнародних бізнес-структур є розвиток персоналу. Для ефективної міжнародної співпраці з урахуванням залучення України до глобалізаційних процесів, поряд із суто професійними знаннями, у процесі розвитку персоналу міжнародних бізнес-структур мають передаватись знання та навички щодо міжнародних аспектів ведення бізнесу та запроваджуватись практичне опанування цих знань та навичок у процесі стажувань за кордоном. Саме при врахуванні вищезазначених вимог до розвитку персоналу, можна забезпечити ефективну діяльність міжнародних бізнес-структур в умовах глобалізації.
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можливості міжнародного співробітництва у сфері виготовлення ПОЛІМЕРНИХ КОМПОЗИЦІЙНИХ МАТЕРІАЛІВ 
Івіцький І.І., студент, НТУУ «КПІ»

За останні кілька років композиційні полімерні матеріали в Україні зробили величезний крок уперед у плані різноманітності рецептур і областей застосування. До традиційних споживачів цих полімерів додалася велика кількість підприємств, які впровадили й успішно застосовують композити. 

Композиційні матеріали поряд з полімерною матрицею містять посилюючі наповнювачі. Наповнювачі хімічно пов'язані з полімерною матрицею, що забезпечує високий рівень фізико-хімічних, механічних і термічних характеристик цих полімерних композитів.

Найпопулярнішими на сьогодні є склонаповнені поліаміди на основі поліамідів ПА-6, ПА-66. В основному вони наповнюються скловолокном (від 15 до 30%), що надає матеріалам високу твердість, ударну в'язкість і стійкість до термовикривлення, а також знижує коефіцієнт тертя й зношування. Інша частина композитів відноситься до мінералонаповненних поліамідів, важкогорючих та модифікованих еластомером. Перспективні напрямки розвитку мають поліаміди з антифрикційними добавками, а також наповнені графітом, що робить їх незамінними в електротехніці. Важкогорючі поліаміди містять антипірени, що забезпечують самозагасання матеріалу при видаленні полум'я. Це дозволяє відійти від використання різних пресувальних мас, де неможлива вторинна переробка вихідної сировини.

До недоліків цих матеріалів відноситься, у першу чергу, вологовбирання, що приводить до збільшення енерговитрат при їхньому сушінні. Також негативним фактором є вартісна конкуренція з боку поліпропіленових матеріалів, хоча сталі ціни на поліаміди і на світовому, і на внутрішньому ринку України більш-менш стабільні, чого не скажеш про сегмент композицій на основі поліпропілену. 

Найбільшим у СНД виробником поліамідів ПА-6 і ПА-66 є ВАТ «Чернігівське Хімволокно». Понад 70% виробленої продукції підприємство реалізує на експорт. Основні споживачі його продукції - Білорусь і Росія [1].

Склонаповнені поліпропілени, так само як і поліаміди, добре відомі споживачеві. У ряді випадків ці речовини заміняють один одного. Більше прості умови переробки склонаповненого поліпропілену забезпечують щорічний приріст його споживання на 10-15%. Застосування поліпропіленів, наповнених карбонатом кальцію (зміст до 60%), веде за собою здешевлення кінцевого продукту й надає виробам підвищені міцністні характеристики. Поліпропілени, модифіковані еластомером, широко застосовуються в автомобілебудуванні. Зокрема, вони використовуються для виробництва бамперів і обробки салону автомобілів DAEWOO і «Таврія» на ЗАТ «ЗАЗ» (Запоріжжя) [2].

У світі ж найбільшим виробником поліпропілену і поліолефінів є компанія «Basell» (Нідерланди), яка в останній час виходить на український ринок і формує комерційну мережу спільно з компаніями «Ultrapolymers» (Росія) і «Ekospektras» (Литва).

Окремо варто сказати про композиції на основі поліетилену. В Україні ВКФ ТОВ «ТАНА» (Сєвєродонецьк), спільно з австрійською фірмою «OMYA», почала виробництво Omyalene 2011-UA - матеріал на основі поліетилену, що широко застосовується в країнах Євросоюзу [3]. Він являє собою новий екологічно безпечний продукт на основі природного карбонату кальцію й поліолефінів - найбільш нешкідливих пластиків. Матеріал Omyalene 2011-UA рекомендований спеціально для виробництва упакування харчової і технічної продукції. Перша умова низької вартості матеріалу Omyalene 2011-UA - використання загальнодоступних сировинних ресурсів, що вважаються поновлюваними. По-друге, виробничий процес не вимагає настільки значних енергетичних витрат, як при виробництві пакувальних матеріалів з використанням паперу, алюмінію, пластику. 

При утилізації упакування, зробленого з Omyalene 2011-UA, агресивний вплив на навколишнє середовище знижується на 30-70%. Майже все пластики при горінні виділяють дуже шкідливі для навколишнього середовища речовини - хлор або чадний газ. При згорянні ж Omyalene 2011-UA виділяються абсолютно нешкідливі вуглекислий газ і вода. 

Таким чином, можна стверджувати, що споживання й впровадження композиційних матеріалів в Україні істотно збільшується, що надалі буде приводити до створення конкурентоспроможних стосовно європейських матеріалів, якісних вітчизняних виробів.
Більш активне співробітництво з такими компаніями, як «Basell» (Нідерланди) і «OMYA» (Швейцарія) призведе до впровадження у виробництво новітніх полімерних композитних матеріалів, що дозволить вийти на новий рівень екологічної безпеки і якості продукції.
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Напрями стратегії інноваційного розвитку в Україні

Казаннікова А.В.,

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Для досягнення стабільного економічного розвитку та добробуту Україна має опанувати інноваційний шлях розвитку. Застосування нововведень дозволяє істотно змінити обсяги та якість виробництва, значно підвищити продуктивність праці, знизити витрати виробництва. 

Сьогодні, розвиток української інноваційної діяльності має як позитивні так і негативні сторони. Позитивним є те, що наука відмежовується від політичних настанов, науковці вільно розповсюджують свої ідеї, розробки. Протягом останніх років на державному рівні прийняті заходи, спрямовані на поліпшення державної науково-технічної політики. Здійснюються спроби пошуку української ніші на світових ринках. Обсяг виконаних науково-технічних робіт кожен рік зростає. В порівнянні з 2004 роком у 2008 він збільшився у 2 рази і становив 8538,9 млн. грн. Хоча його питома вага у ВВП зменшилася з 1,19% у 2004 році до 0,9% у 2008.

 Негативних моментів набагато більше, особливо значні вони в порівнянні з розвинутими країнами. В Україні фінансування винаходів, основного капіталу не відповідає наявним потребам. Основне фінансування здійснюють самі підприємства. На фінансування технологічних інновацій у 2008 році було витрачено 11994,2 млн. грн., із яких державний бюджет сплатив лише 2,8% від загальної суми витрат. За рівнем технологічного розвитку, реалізацією винаходів, ефективністю інноваційних політик Україна відстає навіть від деяких країн, що розвиваються. 

Не на останньому місці стоїть проблема продуктивної наукової співпраці з іншими державами. Бракує певної системності і стратегії у її розбудові. До основних недоліків можна віднести: безсистемний характер участі українських вчених у заходах міжнародних організацій, що викликано недостатнім фінансуванням науково-технічної співпраці; відсутність налагодженої системи інформування про профільні міжнародні організації; постійне невиконання Україною обов’язків за міжнародними програмами науково-технічної співпраці через припинення фінансування проектів зі свого боку.

Основною проблемою в Україні  є зношеність виробничих фондів практично в усіх галузях економіки в результаті недостатнього вкладення коштів в основний капітал. За даними останніх років тільки 10% промислових підприємств щорічно впроваджують інновації. Питома вага реалізованої інноваційної продукції в обсязі промислової знижується. Якщо в 2002 році вона складала 7%, то у 2008 це вже 5,9%. Ця проблема становить реальну загрозу подальшому суспільному розвитку країни.

Перед державою постає завдання забезпечити перерозподіл ресурсів із застарілих безперспективних виробництв в сучасні високотехнологічні виробничі комплекси. Потрібно спрямувати ресурси на модернізацію економіки, підвищення її ефективності та конкурентоспроможності на основі поширення нових технологій. Для цього держава має впровадити ефективну інноваційну стратегію, використовуючи бюджетну політику.

Відомий фінансист С.Ю.Вітте запевняв, що стриманість у видатках затримує розвиток країни та економічного благополуччя. Він пропонував вести активну фінансову політику, спрямовану на розвиток продуктивних сил. Тому основою стратегічного курсу має бути не утримання видатків, а, навпаки, їх нарощування до потреб сучасної високотехнологічної ринкової економіки. 
Вбачаються наступні напрямки стратегії інноваційного розвитку: проведення досліджень в тих галузях, де Україна має багатий науково-технічний потенціал; обґрунтований підхід до фінансування усіх секторів наукової сфери; підтримання законодавчо права на інтелектуальну власність; розвиток і впровадження сучасних інформаційних технологій.

Особливе значення у розробці стратегії інноваційного розвитку має налагодження фінансування міжнародної науково-технічної співпраці. Це має важливе значення тому що, найбільш ефективне досягнення результатів може бути лише при ефективній взаємодії потенціалів держав, об’єднанні інтелектуальних ресурсів, розподілу роботи на міжнародному рівні. 

Міжнародна взаємодія має сприяти підвищенню статусу України серед країн міжнародної економічної спільноти, а також прискоренню покращення якості української продукції. Крім того науково-технічна співпраця допоможе налагодити відносини з сусідніми державами у вирішенні спільних проблем. Найбільш ефективне досягнення результатів може бути лише при ефективній взаємодії потенціалів держав, об’єднанні інтелектуальних ресурсів, розподілу роботи на міжнародному рівні.  
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COMPARISON AND ASSESSMENT OF INNOVATION PROJECTS FOR ACHIEVING SUSTAINABLE DEVELOPMENT IN THE SMALL MANUFACTURING BUSINESS ENVIRONMENT

Kirova M. P., PhD, Assistant Professor, University of Rousse, Rousse, Bulgaria

1. The concept for sustainable development is not required by law to be implemented in nowadays business environment. If a company project meets the requirements of the appropriate national committees responsible for the environment protection, it is considered safe and can be started, though it may transfer the environmental problems in another area.

2. The model is applied for selection of innovation projects of the American company Merit Gear Corporation® (www.meritgear.com). The subjects are two gear box covers. The gear box is used in drilling equipment mounted on a truck. The first cover is welded design. The second cover is made from a monolith metal steel plate. The following limitations are used for the selection of the alternative projects: the covers are manufactured in the environment of small specialized manufacturing company; the life cycle of the covers is 10 years, working two shifts, 6 days a week; the same materials and cutting conditions are used for the two covers, the parts are cut manually by oxy-acetylene cutting equipment; heat treatment is not considered because it is usually done together with the other part of the gear box; there is no size optimization of the steel plate cutting; the drawings are developed by Merit Gear Corporation® using SolidWorks® and may not represent the real configurations of the covers.

3. The open life cycles [Heijungs: 2002], i.e. the flows which have value only in one column of Tables 1 and Tables 2 are of particular interest in our case. Their positive sign shows exhaustion of natural resource and they are shown again in the column of the tables titled Exhaustion. Their negative signs show releasing of emissions in the atmosphere and the soil and are extracted in the column of the tables titled “Pollution”.

The results shown in the columns “Exhaustion” and “Pollution” can be interpreted in several ways to decide which project is promoting sustainable development.

The first way to interpret the results is just by looking at them and using common sense to take the decision. This of course could be done only by environment experts which is not the case of the small company.  

The second way is to summarize for each cover the total quantities of exhaustions and pollutions and on this gross bases take the decision. In this case the welded cover has total exhaustion of 107683 kg and pollution of 6263 kg. The monolith cover has total exhaustion of 153754 kg and pollution of 7431 kg. It’s quite obvious the welded cover is more environment friendly than the monolith. However this way does not tell us anything about the environment influence of each component of the exhaustion and the pollution.

The third way is to send the covers to environmental agencies like EPA and use their specialist, models and software to evaluate the alternative innovative  projects using their expertise and software, which obviously will be absent in the small company. However this could require additional financial resource.

4. The presented model for comparison and assessment of innovation projects for achieving sustainable development gives guidelines for the small manufacturing company to implement projects which comply with the concept of sustainable development.

On the gross bases of exhaustion and pollution the model showed that the welded cover is more environment friendly than the monolith one for its whole life cycle, though in terms of the business expense it could cost more to produce.

The model shows the direction of the company innovations for developing environment friendly products causing less harm to nature - improving the recycling of the input materials, reduction of the atmospheric and soil waste, using of non-renewable resources, etc.

Though the model is quite simple, it requires quite an effort from the small manufacturing company (which usually have one to several engineers with a lot of knowledge of design and manufacturing and none of environment) to gather all data and make the necessary calculations. The model is applied only to the two covers, but a gear box is much more complicated machine with a lot of parts. Even if the company is capable of doing all that analysis for the parts it makes, there are a lot of vendor parts over which the company does not have environmental control. One can find all data for a bearing in a catalogue except how its production and usage influences the environment.

The only way to achieve the concept of sustainable development in the small business environment is to make the small companies part of a large international network of environmental knowledge-based resources where the key concept will be “teamwork for sustainable development”.
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МІЖНАРОДНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО В СФЕРІ ЕНЕРГОЗБЕРЕЖЕННЯ: 

УКРАЇНА-НІДЕРЛАНДИ
Кіршанкова К.О., студентка групи УС-81 ФММ, НТУУ «КПІ»

    Висока енергоємність ВВП в Україні є наслідком суттєвого технологічного відставання більшості галузей економіки від рівня розвинутих країн та незадовільної галузевої структури національної економіки, що об’єктивно обмежує конкурентоспроможність національного виробництва і лягає важким тягарем на економіку – особливо за умов її зовнішньої енергетичної залежності. При цьому слід зазначити, що на даний час структурний фактор як складова потенціалу енергозбереження в основному вичерпано. Для збереження існуючих темпів зниження енергоємності ВВП (4-6% щороку) необхідно невідкладно задіяти технологічний фактор потенціалу енергозбереження. Світові інтеграційні процеси надають можливість залучення новітніх технологій та іноземних інвестицій для технічного переобладнання української економіки. Як один з перспективних шляхів цього напряму запропоновано налагодження та поглиблення ділового співробітництва між Україною та Нідер​ландами у сфері сталої енергетики та ефективного використання енергоресурсів.

Перспектива діяльності нідерландських компаній в Україні обумовлена наступними чинниками:

• Енергетичний сектор дуже неефективний: Україна споживає в 4 рази більше, ніж Франція при на чверть меншому населенні. Велика кількість підприємств працює з застарілим обладнанням, що датується радянським періодом: 60% - старіше за 25 років. Водночас інвестиції у постійний капітал окуповуються за відносно невеликий період (2-5 років), що робить інвестування досить привабливим як для України, так і для  Нідерландів

      •У порівнянні з іншими колишніми радянськими країнами Україна ширше використовує енергію вітру. В даний час потенціал досягає 51 МВт - показник, який надалі буде  збільшуватись українськими виробниками. Берега Криму використовуються для великомасштабних парків вітроагрегатів, які придатні для виробництва 1000 МВт. В цілому потенціал України оцінюється в 5000 МВт. Іншою величезною перспективою є сонячна енергія. Потенціал для виробництва тепла оцінюється в 32 ТВТ, фотоелектричної сонячної енергії - 1900 - 2400 сонячних годин на рік при випромінюванні 1070 - 1400 кВт.год /м. 

• На сьогодні недостатньо використовуються біомаси в Україні, у той час як потенціал оцінюється в 9% від потреби в первинній енергії. Сприятливі земля і клімат роблять Україну високоефективною для комерційного виробництва біомаси - в цій галузі вже активно працюють голландські компанії. 

• Хоча ціна російського газу на даний момент нижча ринкової, з 2011 року Україна платитиме повну ціну. Невідповідність між збільшенням витрат на імпорт газу і високі субсидії на внутрішні ціни енергоносіїв в кінцевому рахунку неможливо буде підтримувати, що жорстко поставить питання енергозбереження і поновлюваних джерел енергії.
• Позиція транзитної країни надає Україні стратегічної переваги перед Нідерландами з їх великою мережею трубопроводів і вичерпаними родовищами нафти і газу.
Забезпечення співробітництва здійснюється Нідерландсько-українською сталою енергетичною платформою (НУСЕП), що об’єднує нідерландські та українські організації та сприяє втіленню спільних проектів в галузі відновлювальної енерге​тики, а саме енергозбереження в міському господарстві України. Місія НУСЕП полягає в наданні українським організаціям ефективного доступу до голланд​ських технологій, досвіду розробки проектів та фінансування. НУСЕП представляє в Україні весь сектор енергозбереження Нідерландів, що охоплює ко​мерційні, галузеві та державні організації. Членами платформи НУСЕП є голландські компанії в сфері енергетики, енергозбереження та відновлювальної енергії, які націлені на співпрацю з Україню.

Діяльність НУСЕП в Україні має наступні напрямки:
- презентація голландських технологій з енергозбереження;

- проведення торгових місій із Нідерландів в Україну та навпаки;

- участь в галузевих виставках та проведення семінарів;

- пошук партнерів в Нідерландах;

- організація заходів з обміну досвідом;

- розробка спільних проектів з енергозбереження;

- партнерство з місцевими громадами задля ідентифікації проектів;

- підтримка в питаннях пошуку фінансування та субсидій.

- сприяння міжурядовій співпраці між Україною та Нідерландами щодо усунення інститу​ційних перешкод      реалізації проектів в галузі енергозбереження.

Підписання Меморандуму про співробітництво України та Королівства Нідерландів, попередньо обговорене 3-5 листопада 2009 р. в рамках Голландської торгової місії з енергоефективності надасть змогу поглибити міжнародні відносини на взаємовигідних умовах.

РОЛЬ ДЕРЖАВИ В РОЗВИТКУ МІЖНАРОДНОГО 
СПІВРОБІТНИЦТВА В СФЕРІ ТУРИЗМУ

Кірюніна Н.Є., студентка, НТУУ «КПІ»

Розвиток туризму в Україні істотно впливає на такі сектори економіки, як транспорт, торгівля, зв'язок, будівництво, сільське господарство, виробництво товарів широкого вжитку, і є одним з найбільш перспективних напрямів структурної перебудови економіки. У свою чергу важливими факторами розвитку туристичної галузі є природно-рекреаційний та історико-культурний потенціал країни.

Водночас подальший розвиток туризму гальмується: відсутністю цілісної системи державного управління туризмом у регіонах; підпорядкованістю закладів розміщення туристів, санаторно-курортних, оздоровчих та рекреаційних закладів, які надають туристичні послуги, різним міністерствам, іншим центральним органам виконавчої влади; нечітким визначенням у законодавстві належності підприємств готельного господарства до підприємств, які надають туристичні послуги; недосконалістю нормативно-правової бази; недостатністю методичної, організаційної, інформаційної та матеріальної підтримки суб'єктів підприємництва туристичної галузі з боку держави; повільними темпами зростання обсягів інвестицій у розвиток матеріальної бази туризму; відсутністю відповідних об'єктів для розвитку туристичної діяльності в сільській місцевості; невідповідністю переважної більшості туристичних закладів міжнародним стандартам; тенденцією скорочення кількості підприємств готельного господарства; незадовільним стан туристичної, сервісної та інформаційної інфраструктури в зонах автомобільних доріг та міжнародних транспортних коридорів; незбалансованістю соціальної та економічної ефективності використання рекреаційних ресурсів та необхідністю їх збереження тощо. [1, c. 108]

Заходи, які держава повинна виконувати для розвитку туризму в Україні:
· Забезпечення удосконалення структури управління у туристичній галузі на державному та регіональному рівні, координації дій центральних і місцевих органів виконавчої влади з цього питання.

· Розроблення регіональних і галузевих планів заходів з приватизації підприємств туристичної галузі із збереженням профілю діяльності.

· Проведення аналізу діяльності суб'єктів туристичної діяльності та розроблення за його результатами заходів щодо підвищення ефективності їх роботи на ринку туристичних послуг. Удосконалення єдиної статистичної звітності у туристичній галузі з урахуванням світового досвіду.

· Створення умов для залучення іноземних і вітчизняних інвестиційних та кредитних коштів у розвиток матеріально-технічної бази туристичної галузі.

· Розроблення заходів щодо державної підтримки організації туристично-оздоровчої та екскурсійної роботи серед дітей, підлітків і молоді.

· Розроблення і впровадження механізмів залучення та розподілу позабюджетних коштів, призначених для виконання Програми.

· забезпечення сталого розвитку туристичної галузі та підвищення її частки в макроекономічних показниках;

· підвищення рівня життя громадян і створення додаткових робочих місць;

· збільшення частки очікуваних доходів від туристичної галузі у державному бюджеті;

· підвищення іміджу держави на міжнародному рівні.

· удосконалення системи управління галуззю;

· удосконалення нормативно-правової бази туристичної діяльності;

· розширення міжнародної співпраці у туристичній галузі;

· підвищення якості та розширення асортименту туристичних послуг;

· поліпшення транспортного обслуговування;

· підвищення ефективності використання рекреаційних ресурсів та об'єктів культурної спадщини;

· поліпшення інформаційного та рекламного забезпечення;

· провадження ефективної інноваційної діяльності та створення наукової бази туризму.

В умовах розбудови української держави туризм стає дійовим засобом формування ринкового механізму господарювання, надходження значних коштів до державного бюджету, однією з форм раціонального використання вільного часу, проведення змістовного дозвілля, вивчення історії рідного краю, залучення широких верств населення до пізнання історико-культурної спадщини.

Література:

1. Папирян Г.А. Международные экономические отношения. Экономика туризма, 2007. – 240 с.
Трансфер технологій як передумова інтеграції України У світову економіку.

Клименко К.С., НТУУ «КПІ», УС-61, ФММ
В умовах світової глобалізації та інтеграції, посилення конкуренції на світових ринках рівень економічного розвитку країни визначає НТП та здатність до комерціалізації інтелектуальних факторів. Однією з найважливіших складових інноваційного процесу і перспективним механізмом економічної стабілізації держави є трансферт технологій. Саме зміни технологій забезпечують розвиток галузей промисловості, є основою якісних змін в економіці в цілому, на 75-80 % визначають приріст ВВП розвинутих країн.

Науково-технічний потенціал України практично виключений з економічної діяльності. Частка інноваційної продукції у 2006 р. склала лише 6,2 % від загального обсягу промислової продукції. Наукомісткість промислового виробництва України на сьогодні не перевищує 0,3 %, що у десятки разів менше світового рівня. У 1998 р. вона складала 3,1 %, у 2004 р. - знизилась до 0,7 %. Скорочуються обсяги науково-дослідних робіт. [2] Протягом 1996-2006 рр. їх обсяг скоротився з 1,38% до 1,0 % ВВП. Кількість підприємств, що впроваджували інновації, за підсумками 2006 р. становить 1118 (11,2 % від загальної кількості). У 2006 р. лише 8,2 % підприємств займалися розробкою та впровадженням інновацій, що на 0,7 % менше ніж у 2005 р. Витрати на придбання нових технологій українськими підприємствами зменшились з 243,4 до 159,5 млн. грн., а витрати на підготовку та впровадження інновацій скоротились на 0,5 % або на 40 млн. грн. 

​Загрозливою є товарна структура українського експорту: його обсяги формуються переважно за рахунок сировинних галузей. На відміну від розвинутих країн, у яких 85-90 % приросту ВВП забезпечує виробництво та експорт наукомісткої продукції, частка України на ринку високотехнологічної продукції, загальні оцінки якого складають 2,5-3 трлн дол., становить приблизно 0,05-0,1 %. Україна знаходиться у великій технологічній залежності від розвинутих країн. 

В світовій практиці є три типи стратегій інноваційного розвитку: стратегія перенесення (використання зарубіжного науково-технічного потенціалу та його досягнень), стратегія запозичення (освоєння виробництва високотехнологічної продукції шляхом використання власної дешевої робочої сили та власного науково-технічного потенціалу), стратегія нарощування (використання власного науково-технічного потенціалу, залучення іноземних учених і конструкторів). [2] В Україні використовується перший та частково другий тип інноваційного розвитку. Основну частину вітчизняного трансферу технологій складає придбання іноземних технологій. Зокрема, лише у 2004 р. на придбання іноземного інтелектуального продукту було спрямовано 323,4 млн. грн., що уп’ятеро перевищує обсяг коштів, витрачених на вітчизняний інтелектуальний продукт. Подібна картина актуальна й на сьогоднішній день.

Розвиток трансферу технологій гальмується недосконалістю захисту права інтелектуальної власності, відсутністю попиту на відповідні науково-технічні розробки з боку держави та приватного сектору. [1] Низькими залишаються обсяги державного замовлення на новітні технології, які щорічно становлять близько 1 % бюджетного фінансування наукової сфери. Не забезпечено загальний та вільний доступ до міжнародної патентної класифікації об’єктів інтелектуальної власності, не врегульовано питання вартісної оцінки об’єктів інтелектуальної власності та їх відображення у бухгалтерському обліку. Зберігається тенденція до зменшення кількості поданих заявок на винаходи до Держдепартаменту інтелектуальної власності 

Ці факти підтверджують існування негативних тенденцій у сфері технологічного трансферу в Україні. Подолання зазначених негативних тенденцій вимагає задіяти чинники інституційного характеру - вдосконалення законодавчої бази в області трансферу технологій та розробки державної політики в сфері комерціалізації результатів інтелектуальної діяльності, активізацію розвитку інфраструктури українського ринку технологій шляхом формування основних ринкових механізмів і залучення підприємств до роботи з існуючою інтелектуальною власністю. Необхідно терміново створити державну структуру з питань трансферу технологій та інтелектуальної власності, сформувати за участю державного фінансування національну систему трансферу технологій, створити інфраструктуру трансферу технологій, у тому числі підрозділи з питань трансферу технологій та продовжити створення центрів трансферу технологій на національному та регіональному рівнях. 

З метою формування попиту на новітні технології необхідно розвивати в Україні сучасну національну індустрію венчурного капіталу шляхом найшвидшого формування державної програми і розробки концепції розвитку сектора венчурного капіталу, забезпечення законодавчого регулювання венчурного виробництва. 

Механізм міжнародної торгівлі нанотехнологічними пристроями
Ковальчук І. І.,НТУУ «КПІ», ФММ, гр. УС-61
Механізм міжнародної торгівлі нанотехнологіями включає в себе такі ланки (рис.1), як: банк, іноземні підприємства, наддержавне регулювання, держава, споживачі ринок праці, персонал, співвиконавці досліджень і розробок, постачальники, ринок обладнання.
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Рис. 1. Механізм міжнародної торгівлі нанотехнологіями

Між банком та підприємствами з виробництва нанотехнологій відбувається двостороння співпраця, адже банк надає кредит підприємствам, які,  в свою чергу, у зазначений час повертають отриману суму та сплачують відсотки за кредит. Між іноземними підприємствами та підприємствами з виробництва нанотехнологій відбувається двостороння співпраця. Вони обмінюються між собою новими технологіями, набутим досвідом. Держава та підприємства з виробництва нанотехнологій також мають двосторонню співпрацю. Держава фінансує розвиток підприємств з виробництва нанотехнологій, які у свою чергу, роблять дослідження, винаходять нові матеріали, а це сприяє розвитку економіки країни. Щодо споживачів, то вони купують необхідні товари у підприємств, тобто відбувається одностороння взаємодія. Між співвиконавцями досліджень та розробок і підприємствами з виробництва нанотехнологій відбувається двостороння співпраця, адже існують проекти, які розробляються та досліджуються не одним підприємством, а декількома. Існує така ланка, як постачальники, які постачають необхідні матеріали для проведення досліджень та розробок. Ринок обладнання постачає підприємствам з виробництва нанотехнологій необхідне обладнання, а ті в свою чергу, продають свої розробки для ринку обладнання. Для ефективного застосування результа​тів нанотехнологій майже в усіх країнах світу створюють нові спеціальні лаборато​рії, центри, інститути, комітети та інші установи, у яких проводять дослідження з різних на​прямів нанонауки. 

Приведемо декілька прикладів співпраці згідно механізму міжнародної торгівлі нанотехнологіями. Результати проведених вітчизняними вченими досліджень впроваджують у прак​тику. Інститут хімії поверхні ім. С.Ш. Чуйка HAH України спільно з вітчизняними науково-медичними закладами вперше у світі розробив, дослі​див та впровадив у медичну практику но​вий препарат сорбційно-детоксикаційної дії на основі нанокремнезему «Силікс». На кафедрі фармакології та клінічної фармакології Національного медичного уні​верситету ім. О.О. Богомольця розроблено нову лікарську форму — суспензію на осно​ві нанодисперсного кремнезему. Вона міні​мізує токсичність і негативний вплив на функцію печінки таких сполук, як фторид і нітрит натрію, а також протитуберкульоз​них препаратів.

У спільній науковій лабораторії «Елек​тронно-променевої нанотехнології неорганічних матеріалів для медицини» Ін​ституту електрозварювання ім. Є.О. Па​тона і Національного медичного універ​ситету ім. О.О. Богомольця розроблено технологію отримання наночастинок міді та срібла, вивчення їхньої фармакологічної активності.Ці наукові розроблення проводять спільно з Інститутом біохімії ім. О.В. Палладіна HAH України, Інститутом епідеміоло​гії та інфекційних хвороб ім. Л.В. Громашевського АМН України, кафедрами Національного університету ім. Т.Г. Шев​ченка, Харківського Національного ме​дичного університету, Львівського медич​ного університету ім. Данила Галицького. 

Отже, сьогодні на міжнародному ринку вже з’являються продукти, виготовлені на основі нанотехнологій. Так компанія Nano-Tex пропонує  ряд водовідштовхуючих, п’ятностійких  покриттів для текстильних матеріалів, які містять нановолокна. Фірма  Wilson Sporting Goods виготовляє тенісні м’ячі з нанокомпозитним покриттям, які довше зберігають внутрішній тиск.

Ефективність інноваційного міжнародного співробітництва

Колесник Я.О.,  ФММ група УС-82

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Рівень інноваційного розвитку держав тісно пов'язаний з міжнародним співробітництвом. Щоб інтегруватися в міжнародний економічний простір, економіка країни має досягти наближених показників розвитку розвинених ринкових систем, пройти стадію ефективного внутрішнього ринку, вичерпати відповідний ресурс розвитку і здійснити поступове входження до транснаціональних економічних структур. 

На сучасному етапі суспільного розвитку істотно зросла роль інновацій як імпульсу й фактору прогресивних змін в економіці, збільшення добробуту, забезпечення збалансованого зростання й розширеного відтворення. Як імпульс розвитку інновації пов'язані з постановкою й досягненням нових цілей економічними агентами, розширенням адаптаційних можливостей економічних систем, вирішенням проблем і протиріч життєдіяльності людини як елемента економічної системи й біологічної істоти.

Під міжнародним співробітництвом в інноваційній сфері розуміється як торгівля інноваційними продуктами (у тому числі патентами й ліцензіями), так і здійснення спільних наукових розробок і інноваційних проектів, підготовка кадрів, проведення конференцій і симпозіумів та ін. Механізми інноваційного співробітництва найчастіше розглядаються на різних рівнях економіки й сферах науки з виділенням функціональних особливостей. У цьому випадку важливо виділити такі області:

    - проведення фундаментальних або прикладних досліджень; 

    - освоєння інновацій;

    - випуск інноваційної продукції;

    - розвиток певних секторів виробництва; 

    - дифузія, поширення й комерціалізація інновацій; 

    - розвиток інформаційного обміну;

    - формування спеціалізованої інфраструктури.

Таблиця 1. Інноваційна активність підприємств України

	Показники
	Роки

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Кількість підприємств, що займаються інноваційною діяльністю,од.
	1705
	1563
	1705
	1430
	1496
	1300
	1359
	1193
	1092

	У тому числі проводили дослідження і розробки,од.
	436
	400
	436
	365
	363
	315
	366
	360
	330

	Обсяг реалізованої інноваційної продукції,млрд. грн.
	12,1
	12,25
	12,1
	10,2
	12,9
	11,2
	18,8
	25
	23


Розвиток міжнародного співробітництва в інноваційній сфері обумовлений:

 1) подорожчанням і прискоренням інноваційних процесів; 

 2) інтеграцією національних ринків;

 3) універсалізацією потреб споживачів;

 4) високою ефективністю кооперації й спеціалізації в інноваційній сфері; 

5) нерівномірністю наділення країн ресурсами, необхідними для інноваційної діяльності; 

6) підвищеним ризиком інноваційної діяльності й використанням нових можливостей комерціалізації інновацій. 

Все це визначає якість і масштаби міжнародного потенціалу в інноваційній сфері. Розвиток міжнародного співробітництва на основі взаємного доповнення національних потенціалів веде до зближення, підвищення взаємозалежності й «зрощування» національних інноваційних систем. Перехід від простої взаємодії до реалізації міждержавних програм в інноваційній сфері призводить до формування нових умов розвитку співробітництва (розробка спільних цілей, гармонізація й уніфікація інститутів та ін.). Тенденції інтеграції чітко виявляються на всіх рівнях (наприклад, стратегічні альянси ТНК, створення Європейського дослідницького простору, міжнародні програми співробітництва та ін.), що підтверджує її доцільність. Слід зазначити, що в організації міжнародного інноваційного співробітництва вирішальну роль грають держави, створюючи правове середовище й тим самим визначаючи характер, структуру й параметри взаємодії.

Таким чином, ефективність міжнародного інноваційного співробітництва (функціонування відповідної системи) залежить від ступеня погодженості інтересів учасників, якості розробки спільної програми дій, рівня зацікавленості кожного учасника в підвищенні ефективності співробітництва й перетворенні формальних основ у реальні дії. Сучасне міжнародне співробітництво базується на активній і глибокій взаємодії партнерів у формуванні пріоритетів інноваційного розвитку, досить високій якості виконання зобов'язань, розробці механізмів координації інноваційних процесів.

Проблеми управління вартістю підприємства в інтеграційних процесах

Колядюк В.В., студент, НТУУ «КПІ» 

 Підвищення вартості підприємства й оптимізація його фінансових потоків стає проблемою номер один сучасного корпоративного менеджменту, бо власне ринкова вартість підприємства служить найкращим доказом ефективності управління і показником інвестиційної привабливості.

Одна з найсучасніших концепцій управління сьогодні – управління вартістю підприємства – дозволяє досягти її стабільного руху у напрямку зростання, узгодити всі інші цілі управління підприємством та забезпечити його довгострокові перспективи. Її суть полягає в тому, що управління повинне бкти спрямоване на забезпечення зростання ринкової вартості підприємства та його акцій. Вартість і ціна – це не тотожні поняття, як це іноді трактується. Вартість в застосуванні до майна є очікуваною ціною, яка повинна бути результатом конкретних умов. Ціна – доконаний факт, що відображає те, скільки було витрачено на купівлю схожих об’єктів в минулих операціях.  Управління вартістю як метод стратегічного управління було започатковано в роботах зарубіжних вчених, найбільш відомою з яких є праця авторів Т. Коупленда, Т. Колера та Д.Мурріна. 

  Проблема управління вартістю підприємства мало кого цікавить в сучасній Україні. Українських управлінців більше хвилюють питання виробництва і правильного направлення грошових коштів, а не ринкова вартість очолюваних ними підприємств. Як наслідок маємо дуже низьку капіталізацію української економіки і феноменальний за світовими мірками факт: балансова вартість підприємства значно перевищує його ринкову вартість. Ринкова вартість підприємства - це найбільш вірогідна ціна, за яку об'єкт може бути проданий на відкритому конкурентному ринку за наявності всіх ознак чесної угоди і відсутності нетипових умов фінансування з урахуванням того, що термін реалізації об'єкта має бути при цьому прийнятно тривалим. Балансова вартість підприємства визначається на основі даних бухгалтерського обліку та фінансової звітності як різниця між балансовою вартістю його активів і коротко- та довгостроковими зобов'язаннями.

   Про ступінь гостроти проблеми відсутності управління вартістю підприємства в Україні можна, зокрема, судити за кількістю конфліктів, які виникають при продажу крупних компаній. Наприклад, суперечки про справедливість ціни, сплаченої за Криворіжсталь. В 2005 р. спочатку його оцінили приблизно в 800 млн. доларів, потім вирішили, що його ціна 1,2 і навіть 1,5 млрд і наступна ціна - 3,6 млрд. доларів. Все ж таки це підприємство в 2005 році обійшлося Mittal Steel в $4,8  млрд(зауважимо, що зараз воно коштує  $15 млрд). Ще одним чинником, що свідчить про наявність проблеми, є низька інвестиційна привабливість українських підприємств. 

   Все сказане обумовлює необхідність розповсюдження активної практики управління вартістю підприємства в українських компаніях, направленої на підвищення капіталізації. Це є основою модернізації фінансової системи України в контексті інтеграційних процесів. У свою чергу, для розробки адекватної методики оцінки вартості необхідно враховувати специфічні чинники української економіки. Все вищеперелічене обумовлює актуальність і практичне значення вирішення цієї проблеми.

   Одним з рішень цієї проблеми є необхідність узгодження результатів різних підходів до оцінки вартості підприємства, а також доцільність поєднання доходного та витратного методів оцінки вартості. Це дозволить одержати узагальнену оцінку вартості підприємства, що враховує різні сторони його діяльності.

   Аналізуючи українську історію вартісного менеджменту, можна виділити характерні причини заниженої ринкової вартості українських підприємств. Низька капіталізація була вигідна українським олігархам, оскільки їх інтереси полягали в придбанні підприємств дешевше. Пріоритетним є питання контролю над компанією, ніж питання стратегічного розвитку. Основні зусилля українських підприємців направлені на мінімізацію податків через штучне заниження прибутку, що прямо суперечить рішенню задачі підвищення капіталізації економіки. Наслідком недооцінки українських компаній у сучасних умовах є поширення такого явища як рейдерство, яке в Україні до того ж набуло кримінального характеру.

Слід зазначити, що останнім часом з'явилися тенденції адекватного віддзеркалення прибутку і структури українських підприємств, що обумовлене бажанням і наміром українських компаній котируватися на міжнародних біржах. Ці тенденції повинні сприятливо позначитися на інтеграційних процесах України і Європи.
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Науково-технічне співробітництво України та Республіки Казахстан

Корева О.О., УС-91, НТУУ «КПІ»

На сьогоднішній день можна констатувати постійний розвиток міжнародної співпраці та кооперації у сфері науково-технічного співробітництва між Україною та країнами СНД. У реалізації стратегічних завдань енергетичної та економічної політики Української держави в Центральноазійському регіоні сьогодні особливого значення набуває поглиблення співпраці з Республікою Казахстан (РК). Розвиток науково-технічного співробітництва між Україною та Казахстаном посідає важливе місце серед основних пріоритетів розбудови усього спектру українсько-казахських відносин. Співпраця обох країн спрямована на реалізацію взаємовигідних проектів та здійсненні спільних досліджень між науково-дослідними інституціями кожної з країн-співробітниць Важливість розвитку співробітництва обумовлена зростанням ваги Казахстану у формуванні нової регіональної і міжнародної безпеки, створенні нових енерготранспортних коридорів, регіональних структур та об’єднань, наявністю значних вуглеводневих запасів та шляхів їх транспортування, зростаючою зацікавленістю України у співпраці з Казахстаном з питань енергетичної та економічної політики, у зміцненні своєї присутності на казахстанському ринку та у залученні казахстанських інвестицій в економіку нашої держави.

Однією із пріоритетних сфер українсько-казахстанського співробітництва є науково-технічна. На сьогодні в Казахстані існує дефіцит спеціалістів та технологій у сфері металообробки, машинобудування, в авіаційній та космічній галузях. В той же час Україна має потужну наукову та промислову базу, достатню кількість спеціалістів та високий рівень освіти, що створює можливості надавати якісну освіту казахстанським спеціалістам, розробляти спільні наукові проекти, експортувати українські технології та розробки, направляти спеціалістів та створювати спільні наукомісткі підприємства як на території Казахстану, так і України.

На сьогодні одним із найважливіших напрямків співпраці наших країн є енергетична сфера, одним із вагомих елементів якої є енерготранспортна складова. Україна, яка має доволі обмежений запас власних енергоресурсів вкрай зацікавлена у постачанні їх з Казахстану. Будучи енерготранзитною країною, вона може запропонувати Казахстану можливість диверсифікації енергоносіїв. Серед основних напрямів співробітництва між двома країнами можна виокремити: постачання казахстанської нафти через нафтопровід Одеси-Броди для транспортування в Центральну і Східну Європу і на НПЗ України; поставки скрапленого газу; реалізації проекту зі створення в Україні нафтопереробного комплексу у м. Броди з глибокої переробки каспійської нафти із залученням казахстанських інвестицій (50/50); постачання українського устаткування на газотранспортні об’єкти, газосховища та в інші газові структури Казахстану, а також модернізація існуючого обладнання та інфраструктури; співробітництво у сфері розробки та впровадження проектів з використання альтернативних енергетичних джерел, таких як вітер, сонячна енергія та ін; проекти створення спільних підприємств ядерної енергетики.

Важливе значення займає української-казахське співробітництво у сфері транспорту. Україна займає перше місце у Південно-Східній Європі за коефіцієнтом транзитності території. Через нашу територію проходять зручні трансконтинентальні шляхи вантажопотоків. Подальше зближення України із Заходом, особливо щодо об’єднання енергетичних систем, створюватиме сприятливі можливості як для нашої країни, так і для РК для просування економічних інтересів у європейському регіоні Україна, як і Казахстан, зацікавлена в збільшенні своєї участі в транзитних перевезеннях по напрямку Європа - Азія. Актуальним виглядає прискорення реалізації існуючих транзитних проектів, зокрема, у рамках міжнародного коридору ТРАСЕСА, і залучення до них казахстанських компаній, а також участь України в транспортних проектах ЕврАзЭС і ШОС. 

Україна розвиває співробітництво з Казахстаном у сфері освоєння космічного простору, а саме: спільне (Україна, Казахстан, Росія) використання космодрому “Байконур” при реалізації комерційних космічних проектів “Дніпро”, “Наземний старт”, виконання загальних робіт щодо підтримки і розвитку наземної космічної структури космодрому “Байконур”, розробка космічних систем для вивчення природних ресурсів, моніторинг навколишнього середовища, проведення наукових космічних досліджень, розробка нових космічних матеріалів і технологій. 

Великі перспективи має співробітництво Казахстану й України в агропромисловому комплексі, яке стосується як створення спільних підприємств з переробки і збереження сільгосппродукції і продовольства, постачання і спільне виробництво сільгосптехніки та обладнання, так і технологій, матеріалів та обладнання для вирощування, а також співпраці в модернізації іригаційних систем.. Майже щорічно в Казахстані проводиться міжнародна практична конференція, присвячена впровадженню технології ресурсозберігаючого землеробства “No-Till” в аграрну галузь. Організатором конференції виступає українська корпорація “Агро-Союз”. 

Українсько-казахстанська співпраця має значний потенціал для розширення в різних сферах. Особливий інтерес для України становлять енергетичні ресурси РК, а для Казахстану – науково-технологічна та промислова база нашої держави. 
УКРАЇНА ТА ЧЕСЬКА РЕСПУБЛІКА: СТАН ТА ПЕРСПЕКТИВИ МІЖНАРОДНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

Король М. В., Паламарчук Ю. С.

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Євроінтеграція України – це процес встановлення зв’язків та покращення відносин з Європейським союзом та його країнами-членами. Стратегія євроінтеграції має бути спрямована на утворення нових взаємозв’язків, які йтимуть далі рівня минулого співробітництва, а саме до поступової економічної інтеграції та поглибленої політичної співпраці, включаючи питання зовнішньої та безпекової політики.

Дипломатичні відносини між Україною та Чеською республікою були встановлені у січні 1993 року, коли Україна однією з перших держав світу визнала Чехію як самостійну державу. У 90-х рр. минулого століття у Чеській республіці була проведена приватизація державної власності, внаслідок чого частка держави у ВВП з 97% скоротилася до менш ніж 20% (для порівняння в Україні до 2001 року до приватних рук було передано тільки 60% великих і середніх підприємств). Це викликало приплив закордонних інвестицій, за рівнем яких Чехія була безперечним лідером в Центральній і Східній Європі. Іноземне інвестування допомогло у відносно короткий термін здійснити реструктуризацію і модернізацію промисловості та розвинути інфраструктуру. У 1995 році Чехія першою серед колишніх комуністичних країн була прийнята в Організацію економічного співробітництва і розвитку. Чеська республіка вступила до НАТО 12 березня 1999 року, а до ЄС – 1 травня 2004 року. Після вступу до ЄС економічне зростання Чехії помітно прискорилось до 6-7% на рік.

Нинішній етап відносин між незалежними Україною і Чеською Республікою характеризується динамічним розвитком співробітництва в багатьох сферах, активним формуванням договірно-правової бази (понад 70 міждержавних, міжурядових, міжвідомчих договорів, угод та протоколів, найважливішими серед яких є: Угода про співробітництво у галузі освіти і науки, Будапештська конвенція про договір перевезення вантажів по внутрішнім водним шляхам, договір про правову допомогу в цивільних справах). Яскравим прикладом такого співробітництва є хоча б той факт, що в 1995 році Україна стала членом Ради Європи під час головування у цій організації та за активної підтримки Чеської Республіки.

 Маючи достатньо великий досвід участі у діяльності ООН (протягом останніх років представники України і Чехії головували на сесіях Генеральної Асамблеї ООН), обидві країни є важливими партнерами з точки зору зміцнення їх позицій у цій глобальній організації, активно співпрацюють в питаннях взаємної підтримки на виборах до структур ООН. Зокрема, нещодавно Чехія підтримала кандидатури України на виборах до складу Комісії ООН з наркотичних засобів, до Виконавчої Ради ЮНЕСКО, а також до Економічної та Соціальної Ради ООН. Обидві країни мають спільну позицію щодо того, що безумовним пріоритетом у діяльності ОБСЄ має бути вжиття активних та рішучих кроків у напрямі остаточного врегулювання так званих "заморожених" конфліктів на територіях країн СНД. Під час свого головування протягом липня 2003 року - липня 2004 року у Вишеградській четвірці (Польща, Угорщина, Чехія, Словаччина)  Чехія активно підтримала ідею істотного розширення співробітництва цього неформального міжнародного об’єднання з Україною в нових умовах членства країн четвірки в ЄС - насамперед, щодо передачі євроінтеграційного досвіду, а також у сфері  юстиції та внутрішніх справ.

Торговельно-економічні зв’язки цих двох країн стрімко розвиваються. Українсько-чеський товарообіг у 2009 році, у порівнянні з попереднім роком, збільшився на 29,1% і досяг 2157,9 млн. дол. США. При цьому український експорт збільшився на 52,2% і склав 712,3 млн. дол. США, а імпорт збільшився на 20,2% і досяг 1445,6 млн. дол. США.

Країнам доцільно буде співпрацювати у таких сферах: енергетика, металургія, хімічна промисловість. Ці галузі – провідні в обох державах, також вони є прибутковими та високотехнологічними, тому обмін новітніми розробками, технологіями та «ноу-хау» сприятиме подальшому їх розвитку.

Україні також слід використовувати чеський досвід у галузі машинобудування, що є найважливішою галуззю, яка визначає стан платіжного балансу країни. Пріоритетними сферами економічної співпраці також є: легка та харчова промисловості, сфера послуг, телекомунікації.

В цілому, Україна могла б взяти до уваги чеську модель економічного розвитку для покращення інвестиційного клімату та досягнення такого соціально-політичного та економічного середовища, яке б сприяло розвитку українського підприємництва та економіки в цілому.

Важливим аспектом українсько-чеських стосунків також є те, що Чеська Республіка підтримує євроінтеграційний курс України,  твердо дотримуючись позиції, що Європейський Союз має бути відкритим для всіх європейських держав за тієї умови, що організація їхнього політичного та економічного життя відповідає визначеним критеріям. 

Нанотехнології: економіка майбутнього

Коротченкова Ю.О.,УС-71, НТУУ «КПІ»

Нанотехнології мають величезне значення, оскільки незабаром визначатимуть економічне зростання і економічну картину світу в цілому – йдеться про нові ринки, появу товарів і послуг наступного покоління, вплив нанотехнологій на здоров'я людини й довкілля. Нанотехнології відкрили нову еру інтеграції фундаментальних та прикладних інженерних досліджень. Інвестування в цю галузь зросли у 10 разів з 1997 до 2005 р., перевищивши 4 млрд. дол. США у 2005 р. (1(. Світовий ринок нанотехнологій в цілому сягнув 700 млрд. дол. із прогнозом в один-два трильйони в 2015-му році.

Механосинтез та оцінка його собівартості. Механосинтез – це процес отримання готового продукту із вихідних речовин шляхом збірки наномеханізмами (2(. Існує й зворотній процес розкладання материалів на окремі молекули чи атоми. Головним економічним аспектом процесу є відсутність проміжних стадій обробки матеріалів, що значно зменшує кількість відходів. Додатковим фактором є прискорення виробництва. Обидва ці аспекти суттєво знижують собівартість виробництва. Продукти нанотехнологічної галузі розглядаються як перший крок до економіки майбутнього. Оскільки наномеханізми однаково успішно збиратимуть зовсім різні об’екти, вартість більшості продуктів буде визначатись витраченою на їх виготовлення енергією. Відповідні оцінки граничної вартості виробництва 1 кг продукту з використанням механосинтезу складає 92 дол. США. Предмети, що оточують сучасну людину, здебільшого мають більш високу вартість з розрахунку на 1 кг їх маси.

Альтернативні джерела енергії. Таким чином, потреби «нематеріальної економіки» майбутнього викликають необхідність вдосконалення джерел альтернативної енергії. На цьому шляху необхідно не тільки розвинути енерговіддачу та екологічну безпеку наявних джерел енергії, наприклад, нафти й газу, що збережуть своє значення і в майбутньому (2-й та 4-й рядки у Табл. 1), а також оптимізувати екологічно чисті джерела енергії, недостатньо розвинуті сьогодні. В доповіді наводиться детальний аналіз основних тенденцій подолання енерговикликів майбутнього, частково поданий у Табл. 1. Видно, що домінуючий характер на енергоринку майбутнього матимуть фотовольтаїчні пристрої (останній рядок у Табл. 1), сам потенціал широкого використання яких тісно пов’язаний з прогресом нанотехнологій. Насьогодні, найбільшу ефективність перетворення сонячного світла у електричний струм мають традиційні сонячні елементи на кристалічному кремнії (25%). Наступне місце обіймають тонкі плівки аморфного кремнію й телуриду кадмію (19%). Електрохімічні комірки з нанопористого двооксиду титану та полімерних композитів з додатками фулерену (С60) чи карбонових нанотрубок мають ефективність перетворення поблизу 10 та 5% відповідно. Саме останні нанотехнологічні пристрої переживать зараз період бурхливого вдосконалення й розглядаються серед основних матеріалів енергетики майбутнього.

Таблиця 1. Тенденції подолання енерговикликів майбутнього (по джерелах енергії, у ГігаВт(год) (3(
	Рік
	Нафта
	Вугілля
	Газ
	Атомна та

гідроенергія
	Біомаса
	Вітряна

енергія
	Фото-

вольтаїка

	2000

2010

2020

2030

2040

2050

2060

2070

2080

2090

2100
	818,4

826,1

850,9

866,9

848,4

817,0

788,9

765,2

752,1

730,9

703,4
	86,4

91,4

110,4

134,1

106

77,9

77,7

56,5

24,5

13,9

13,9
	104,1

128,4

194,4

245,7

291,6

278,5

253,9

238,9

205,7

174,9

134,7
	36,6

37,6

38,5

38,8

37,8

32,4

24,3

21

18

17

15
	21,9

31,9

50,9

66,6

79,4

92

96,5

95,4

88

86

83,9
	8

58,6

99,2

116,8

124,4

129

130

130,8

131,9

133,1

135,3
	6,1

9

12,1

24,3

83,8

262,3

411,1

553,2

695,2

831,8

965,7


Таким чином, використання механосинтезу може забезпечити суттєвий прогрес в економіці. Основне питаня, що постане перед людством в епоху молекулярного виробництва, – здобуття й транспортування великих кількостей енергії. Наведені дані свідчать, що головним чинником зростання енергопостачання є прогрес галузі фотовольтаїчних пристроїв, вдосконалення яких у свою чергу визначається переходом на нанотехнологічну елементну базу.

Література:
1. Growth Market Nanotechnology [Теxt].  Edited by N. Malanowski, T. Heimer, W. Luther, M. Werner. – WILEY-VCH Verlag GmbH & Co., Weinheim, 2006. – 264 р.

2. Interface. Новые экономические аспекты нанотехнологий: [Електронний ресурс]. – Режим доступу: http://www.interface.ru/home.asp?artId=6570
3. BSW-Solar: [Електронний ресурс]. – Режим доступу:  http://en.solarwirtschaft.de/
Аналіз інвестиційного та науково-технічного співробітництва між Україною та Австрією. 
Кугуєнко Ж. С. НТУУ”КПІ” УС-91
Динамічно розвивається процес інвестиційного співробітництва між підприємствами Австрії та України. Австрія належить до числа провідних інвесторів української економіки і займає четверте місце після Кіпру, Німеччини та Нідерландів у списку 124 іноземних країн, що вклали свої кошти до України.

 За даними Держкомстату України станом на 01.01.2009 Австрія інвестувала в економіку України 2564,9 млн. дол. США, що складає 6,8% від загального обсягу прямих іноземних інвестицій в економіку України. На території України існує 456 підприємства з австрійським капіталом.

Найбільш привабливими галузями вітчизняної економіки для інвесторів Республіки Австрія є банківська-фінансова, страхова, а також хімічна та електротехнічна апромисловість й переробка сільськогосподарської продукції.

Крім того, Україна входить до сфери інтересу австрійського капіталу як держава з високими технологічним потенціалом, потенційно містким ринком збуту, розвинутою промисловою інфраструктурою та вигідним географічним розташуванням.

Лідером іноземного інвестування з Австрії в Україну виступає банк “Райффайзен інтернешнл”, який придбав 93,5% активів українського поштово-пенсійного АБ “Аваль” восени 2005 р. на суму 1,028 млрд. дол. США.

Серед інших інвесторів в Україні протягом тривалого часу ефективно працюють СП "Фішер-Мукачево" з виробництва спортивного інвентарю та "Поділля-Обст" з виробництва яблуневого концентрату. 15% акцій “Полтавського гірничо-збагачувального комбінату” володіє австрійська фірма DCM, яка поступово інвестує у технічне переозброєння українського підприємства та має намір збільшити свою частку в ньому. Компанія DCM повідомила також про зацікавленість інвестування й у інші підприємства гірничовидобувної галузі України. У сфері внутрішньої торгівлі розширює свою присутність концерн “Білла”.

Крім „Райффайзенбанку”, в Україні також представлені банк „Австрія Кредитанштальт”, “Перший банк австрійських ощадних кас” (придбання 100% банку “Престиж” на суму близько 100 млн. дол. США) та ”Фольксбанк” (пакет акцій західноукраїнського банку ”Електронік” вартістю 57 млн. євро). У страховій сфері успішно діє компанія „Вінер Штедтіше“, яка володіє контрольними частками вітчизняних страхувальників „Юпітер“, „Глобус“ та „Княжа“. Підписано також угоду між австрійською страховою компанією “Уніка” та українським партнером “Кредо Класік” щодо придбання контрольної частки останньої. Засновано СП “Автострах’, у якому контрольний пакет 51% тримає страхова група “Дженералі”. За спільною участю Європейського банку реконструкції та розвитку, австрійського інвестиційного банку “Райффайзен еволюшн”, швецької групи “Редіссон” та приватних українських інвесторів реалізовано проект будівництва п’ятизіркового готелю „Редіссон САС” у Києві. Загальна вартість інвестиційного проекту оцінюється у 35 млн. дол. США. Сферою нерухомості, а саме будівництвом готельних, офісних та торгівельних комплексів у столиці України, цікавиться також низька інших інвестиційних фондів Австрії.

Успішно ведуться переговори з найкрупнішим нафтогазовим концерном Австрії OMV AG (річний бюджет – понад 7,0 млрд. дол. США) щодо інвестування у видобуток вуглеводів на чорноморському шельфі України.

За даними Держкомстату України станом на 01.01.2009 обсяг інвестицій з України в Австрію становить 2753,0 тис. дол. США.

На території Австрії існує 5 підприємств з українським капіталом.

 Отже, взявши до уваги вище перелічені факти, можна чітко сказати, що співробітництво України та Австрії знаходиться на належному рівні. Залучаючи інвестиції в іноземні підприємства, крім одержання власного прибутку, відбувається розвиток економіки двох держав, посилюються міжнародні контакти, відбувається процес інтеграції ринків, господарств даних країн.
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міжнародна інноваційна  діяльність в Україні
Куцева К.Ю., УС-51м, НТУУ «КПІ»
У сучасних умовах динамічного розвитку світового господарства щабель розвитку національної інноваційної сфери формує основу стійкого економічного зростання і є необхідною умовою для повноправної участі країни у світовому поділі праці. Формування ефективної НІС дозволяє підвищити інтенсивність  економічного зростання країни за рахунок використання дієвих механізмів одержання, передачі та використання у господарській практиці результатів науково-технічної та інноваційної діяльності. 

Особливої актуальності питання формування НІС набуває для країн із трансформаційною економікою, оскільки результативність їх інтеграції до світо господарської системи визначається спроможністю суспільних інститутів забезпечити структурно-інноваційні трансформації національного господарства у напрямку побудови економіки знань. У цьому контексті, на особливу увагу заслуговує практика становлення інноваційних процесів у країнах ЦЄ, які сьогодні знаходяться на різних етапах трансформації свої господарських систем і намагаються через  використання  інтеграційних можливостей та взаємного досвіду скоротити існуючий розрив  у рівнях соціально-економічного та технологічного розвитку з розвинутими країнами [1]. 

Проблема формування основ НІС є актуальною також і для України, з огляду на необхідність реалізації концепції сталого економічного розвитку і підвищення конкурентоспроможності нашої держави, яка значно відстає за низькою показників результативності інноваційного розвитку навіть порівняно з країнами ЦЄ. В Україні досі не має розробленої методологічної основи розвитку НІС, гострою залишається проблема створення дійових інститутів вітчизняної інноваційної сфери. Узагальнення та поширення досвіду, нагромадженого країнами ЦЄ у сфері формування НІС, здатне поліпшити шанс держави на якнайшвидше розв’язати завдання соціально-економічного розвитку і зайняти гідне місце у світі, який постійно глобалізується. 

У ХХІ ст. стратегію інноваційного прориву неможливо реалізувати, орієнтуючись на замкнуті рамки науково-технічного потенціалу однієї країни та її внутрішнього ринку. Глобалізація стала епохальною інновацією нашого століття – разом з формуванням постіндустріальної світової цивілізації та інтегрального соціокультурного устрою. В умовах активного розвитку шостого технологічного укладу інноваційне прискорення є основною характеристикою індустріально розвинутих країн світу. Розвиток глобальних наукових і технологічних мереж, які поєднують різні професійні та соціальні співтовариства, сприяє досягненню узгодженої міжнародної співпраці, спрямованої на розв’язання глобальних загальносвітових проблем. Сьогодні міжнародна наукова і технічна співпраця є основним ресурсом розвитку людства, а соціально-економічний розвиток відбувається, головним чином, через поширення досягнень науки і техніки, тобто за допомогою ІД [2].

Однак феномен інтеграції науки і матеріального виробництва склався не одразу. Лише в середині ХVII ст. Бекон Ф. і Декарт Р. сформулювали основні принципи практичної орієнтації науки. Вони запропонували вважати науку живим цілим, яке постійно змінюється і спирається у своєму розвитку на закономірності руху наукового знання, що супроводжується зміною парадигм  (від грец. paradiegma – взірець) [1].    З їхньої точки зору, наукові революції відбуваються тоді, коли суспільство усвідомлює, що існуюча парадигма перестала ефективно функціонувати. У такі моменти наступає криза, і відбувається руйнування сформованих теорій та світогляду, проте одночасно на основі нової парадигми формуються нові школи та авторитети. Причому парадигми відрізняються більше ніж за змістом, оскільки вони відображають також особливості науки, яка їх створила. В результаті прийняття нової парадигми нерідко відбувається  переосмислення загальної системи знань [3]. 

Таким чином, у процесі формування сучасних уявлень про природу економічного зростання і роль інноваційних факторів у ньому відбулася зміна трьох парадигм, взятих науковцями за основу своїх теорій. Зокрема, технологічна парадигма основою, якої були теорії циклічного економічного зростання, поступово переросла у техніко-економічну парадигму, ключовим фактором якої були технології та засоби виробництва; у свою чергу останню замінила  техніко-соціоекономічна парадигма, в якій фактором економічного розвитку став людський капітал, який постійно трансформується у нові знання. 
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МІЖНАРОДНЕ НАУКОВО-ТЕХНІЧНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО У СФЕРІ НАНОТЕХНОЛОГІЙ (НА ПРИКЛАДІ ВИКОРИСТАННЯ НАНОПАПЕРУ В ЕЛЕКТРОНІЦІ)

Крепак Д.К.,студент, НТУУ «КПІ»

Термін „нанотехнологія” випливає по аналогії з „мікротехнологіями”, що існують нині, тобто нанотехнології - це технології, що оперують величинами порядку нанометру. Тому перехід від "мікро" до "нано" - це якісний перехід від маніпуляції речовиною до маніпуляції окремими молекулами. Коли йдеться про розвиток нанотехнологій у світі, маються на увазі такі напрями як виготовлення електронних схем (у тому числі і об'ємних) з активними елементами, розмірами порівнянними з розмірами молекул і атомів, розробка і виготовлення наномашин, маніпуляція окремими атомами і молекулами і збірка з них макрооб'єктів.

Для виготовлення електронних схем в якості прозорої основи використовують скло. Проте воно з багатьох причин не підходить для виготовлення гнучкої електроніки. Для цього прийнято використовувати полімери, але і у них існує ряд проблем. Одна з них – значні коефіцієнти термічного розширення, характерні для більшості полімерів. Для вирішення цієї проблеми створені робочі групи під керівництвом Ларса Берлунга, з включенням до складу фахівців зі Швеції та Японії [1]. 

У Японії розроблено прозорий матеріал з низьким коефіцієнтом термічного розширення – нановолокнистий папір. По суті, це і є звичайний папір, лише виготовлений з целюлозних волокон діаметром 15 нм. Рослинні волокна утворені більш тоншими целюлозними нановолокнами. Ці нановолокна мають коефіцієнт термічного розширення 0.1 ppm/К, тобто такий же малий, що і у кварцевого скла. При цьому волокна міцні і розсіюють тепло набагато краще ніж скло. Якщо такі волокна щільно упакувати, то отриманий матеріал стає зовсім прозорим, зберігаючи всі згадані вище властивості. Коефіцієнт термічного розширення складає 8.5 ppm/К, що порівнянно із склом. Тепер на папір можна наносити елементи електронних схем і захисні покриття [1,2].

Нанотехнології упроваджуються вже сьогодні. Якщо в 2004 р. в цю галузь в світі інвестовано $8,6 млрд, то до 2015 р. ця сума, за оцінкою американської компанії Lux Research, досягне $1 трлн. Зараз в світі існує близько 16 тис нанокомпаній, а до 2015 року, за прогнозом Національної наукової організації США (NSF), підприємства, які працюватимуть в цій високотехнологічній сфері, створять від 800 тис. до 2 млн нових робочих місць [2].

Компанія Fujitsu ще на початку 2003 року представила досить тонкий і легкий прототип електронного паперу. Проте, суперники японців – фахівці американської компанії E Ink представили зразок свого електронного паперу. У Китаї сьогодні працює близько 800 компаній, нанотехнологій, що займаються впровадженням, і більше 100 профільних науково-дослідних інститутів — абсолютна більшість з них орієнтована на задоволення потреб оборонно-промислового комплексу КНР [4].

Існує кооперація підрозділів таких організацій як Royal Institute of Technology (Швеція), Брукхэвенской национальной лаборатории при Департаменте энергетики США, Stony Brook University (США), Ecole Polytechnique Federale de Lausanne (Франція), Universitatsallianz Metropole Ruhr (Німеччина) [3].

Проаналізувавши сучасний стан розвитку нанотехнологій, а саме виробництво електронного паперу, можна зробити висновок, що реалізація результатів наукових досліджень здійснюються у таких країнах: Японія, Швеція, Америка, Німеччина, Китай, Канада, Австралія. В Україні подібні розробки здійснюють фахівці Академіі наук України за спеціальностями „Наноелектроніка”, „Наномедицина”, „Нанофізика” . Але, на жаль, про електронний папір доки серйозно ніхто не замислюється. Отже, потрібно сприяти державі в організації нової галузі промисловості – наноіндустрії, всесвітньо сприяти створенню в Україні Національної нанотехнологічної програми. 

Адже, такий дешевий і простий у виготовленні матеріал – нанопапір - неминуче зажадається в майбутньому для створення гнучких дисплеїв, сонячних батарей, електронного паперу і безліч інших високотехнологічних пристроїв. Міжнародна торгівля такими виробами дозволить розвинутись багатьом країнах і зробити великий крок у сфері нанотехнологій.
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Можливості міжнародного співробітництва у поширенні технології вУЛИЧНОГО СВІТЛОДІОДНОГО ОСВІТЛЕННЯ

Кривенко А.О., студент, НТУУ «КПІ»
В 1809 році винайдена лампа розжарення, яка поступила в масове виробництво лише через 100 років і визначила подальший шлях розвитку суспільства з використанням технічних надбань людства. Але ККД цієї лампи незначний, до 2,5 %, що спонукало вчених створити більш досконале джерело випромінювання. Їх замінили галогенові та люмінесцентні лампи, котрі мали більший коефіцієнт світлопередачі. Їх недоліком є досить висока стартова напруга та шкідливі речовини у складі виробу, на зміну їм створюють світлодіодні модулі освітлення[1]. 

На сьогодні світлодіодне освітлення непоширене у світі. Стримуючим фактором є ціна світлодіодів. Порівняно з газорозрядними лампами ціна світлодіодних модулів відрізняється від 10 до 200 разів. На рис. 1 приведені деякі світлодіодні та газорозрядні лампи, їх ціна та витрати в ватах  на створення одного люмена. Дані прилади створені в Україні, Росії, Китаї, Евросоюзі, США [2],[3],[4]. 

[image: image4.png]0,03

Br/Nim

0,025

0,02

0,015

0,01

0,005

C—mphi
<«—[IP11250
«QPN1400
Eye MH Lamp #250 00
e
LKST-S6W | KST-1261
s . 3 } L +<loliet J0L6 light
i 61
nleaves OptiLUME Metal Halide Lar ) o e ecsol00.
| . ST-84W
| z ? YCC-70/100
Suploayes OptiLUME 25 Hortilux Conversion Lamp 1000w | STLED-100L Utewel
[
I
I
[
[
[
10 100 1000 10000

Uisa npunaay

100000




Рис. 1  Карта розподілу джерел освітлення за економічними характеристиками

Світлодіодні модулі освітлення є перспективні не тільки в країнах з великою ціною на електроенергію (Західної Європи, Північної Америки), але і в країнах з слабо розвинутою електромережею (Африканські і Латиноамериканські країни), їх можна використовувати разом з сонячними батареями (акумуляторами).

Проаналізовані параметри газорозрядних ламп та світлодіодних модулів визначають економічну ефективність використання світлодіодних ламп. Оцінка рентабельності на певному підприємстві країни або в країні взагалі потребує подальших науково-практичних досліджень, а також більш глибокого аналізу пропозицій ринку та наукових вдосконалень в даному напрямі. В результаті є можливість створення конкуренто-спроможного приладу на міжнародному ринку освітлення. 
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ЛОГІСТИКА У СИСТЕМІ МІЖНАРОДНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

Крикавський Є.В., д.е.н., професор

Рикованова І.С.

Дриль О.І., асистент

Національний університет „Львівська політехніка”, e-mail: YWKryk@PolyNet.lviv.ua
Сучасний етап міжнародного співробітництва знаходиться під постійним тиском тренду глобалізації, визначаючи необхідні умови та пріоритетні напрями, формуючи з образу глобальних організацій зразки для наслідування у всіх сферах їх діяльності. Вихід будь-якого підприємства на зовнішні ринки гіпотетично створює можливість отримання п’яти стратегічних користей (завдяки „присутності”), серед яких [1]:

- користь, що виникає з можливостей організації виробництва на економічно привабливих територіях;

- користь, що виникає з ефекту масштабу (economies of scale);

- користь, що виникає з системного використання засобів підприємства та отримання синергічного ефекту (economies of scope);

- користь, що виникає з уникнення проблем у дистрибуції/торгівлі завдяки своїй присутності;

- користь, що виникає з присутності на відповідному ринку з причини кращого пристосування до його особливостей.

Очевидним є то, що набуття таких користей істотно залежить від наявних конкурентних переваг підприємства. Актуалізації і реконцептуалізації напрямів формування конкурентних переваг у глобальному вимірі і, зокрема, у сфері міжнародного співробітництва сприяє концепція „динамічного діаманту Портера” [2, с. 617]:

- вміння використати потенціал країни (наприклад, засоби, освіту, інфраструктуру) як джерело конкурентної переваги;

- умови попиту (величина ринку, потреби споживачів);

- інтеграція партнерів в ланцюгу поставок (спільні продукти, спільні упаковки, спільні маркетингові та логістичні технології);

- стратегія і структура фірми та конкуренція в секторі.

В контексті викладеного першочерговим у міжнародному співробітництві стає „пом’якшення” впливу наявності кордонів та на підставі цього елімінація бар’єрів в реалізації потоків товарів, послуг, людей, капіталу, що власне в реалізовано в концепції Європейського Союзу. Найбільш системно результат таких рішень може проявитися у функціонуванні міжнародних ланцюгів поставок. Покладаючи в основу дефініції ланцюга поставок (по аналогії із дефініцією логістики) триєдине розуміння, що це, по-перше, філософія управління цілісним потоком в каналі трансформації матеріалів від джерела сировини до кінцевого клієнта, по-друге, стратегічна концепція максимізації доданої вартості (цінності) для кінцевого клієнта, по-третє, інтегрована діяльність з ефективного обслуговування кінцевого клієнта, можемо відслідкувати такі стратегічні зміни:

- зміщення площини конкуренції від окремих до цілих ланцюгів поставок;

- управління ланцюгом поставок як єдиним цілим істотно впливає на реакційну здатність та час виконання замовлення, радикально прискорюючи процеси проектування, виробництва і дистрибуції товарів;

- управління ланцюгом поставок видозмінює стратегію управління якістю, розширюючи її сферу зацікавлення поза виробничі межі вимогами кінцевого клієнта щодо рівня обслуговування;

- в ланцюгу поставок уможливлюється істотна редукція рівня запасів як за рахунок їх цілісної оптимізації, так і за рахунок повноцінної заміни частини цих запасів своєчасною потрібною інформацією, що підвищить і рентабельність капіталу;

- управління ланцюгом поставок видозмінює системний підхід до оптимізації організації в напрямку поглиблення спеціалізації за рахунок логістичного аутсорсингу, зокрема обмеження числа перевізників, укруплення постачальників тощо.
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Ефекти від реалізації міжнародних інноваційних інвестицій в металургійний комплекс України

Левченко Г.Ю., УС-51м, НТУУ «КПІ»

Формування конкурентоспроможних металургійних підприємств на міжнародному ринку є першочерговою умовою підвищення економіки України. Оскільки серед 200 найбільших компаній України 37 відносяться до гірничо-металургійного комплексу та приблизно стільки ж залежать від нього,  економіка держави надзвичайно прив'язана до цієї галузі (1(. В нашій державі металургійна промисловість дуже розвинена та перспективна галузь виробництва, але порівняно зі світовими технологіями та світовим ринком потребує суттєвого вдосконалення. Впровадження змін можливе тільки за умов залучення інноваційних інвестицій до цієї галузі.
Розрізняють наступні види ефекту від реалізації міжнародних інноваційних інвестицій в металургійний комплекс: економічний, науково-технічний, соціальний, ресурсний, екологічний.

Ефекти інвестиційно-інноваційної діяльності взаємопов'язані між собою. Безпосередньо економічні результати пов'язані із науко​во-технічним та соціальним ефектами. У свою чергу, ресурсний й екологічний ефекти виникають лише як наслідок нау​ково-технічного прогресу й опосередковано впливають на економіч​ний ефект.

Економічний ефект визначається перевищенням вартісної оцін​ки результатів інвестиційно-інноваційної діяльності над вартісною оцінкою пов'я​заних з нею витрат.

Економічний ефект інноваційних інвестицій оцінюється прибутком від:

•     реалізації удосконаленої продукції;

•     впровадження нового технологічного процесу, винаходів, корисних моделей, промислових зраз​ків;

•     покращення використання виробничих потужностей.

Науково-технічний ефект інвестиційно-інноваційної діяльності оцінюється  такими показниками:

•     підвищенням науково-технічного та організаційного рівня виробництва;

•     збільшенням частки нових інформаційних технологій та технологічних процесів;

•     підвищенням рівня автоматизації й роботизації виробництва;

•   підвищенням конкурентоспроможності підприємства та його товарів на вітчизняних і закордонних ринках.

Оцінка соціального ефекту належить до найбільш складних у методологічному аспекті проблем ефективності інвестиційно-ін​новаційної діяльності. Соціальні цілі проектів спрямовані на:

•     досягнення високого рівня соціальної спрямованості інноваційних інвестицій;

•     якісно новий рівень життя населення регіону;

•     подолання технічного відставання країни;

•     реалізація розвинених соціальних гарантій, які базуються на но​вому, більш високому рівні економічного розвитку. 

Ресурсний ефект відображає вплив інноваційних інвестицій на обсяг виробництва і споживання того чи іншого виду ресурсів. Ресурсний ефект може бути відображений показниками:

•     зростанням продуктивності праці, матеріаловіддачі та фондовіддачі основних засобів ;

•     прискоренням оборотності виробничих запасів, дебіторської за​боргованості, грошових коштів тощо.

Екологічний ефект характеризує вплив інвестиційно-інноваційної діяльності суб'єктів господарювання на довкілля. Екологічний ефект оцінюється:

•     зменшенням забруднення атмосфери, землі, води шкідливими компонентами та кількості відходів виробництва ;

•     підвищенням ергономічності  виробництва (2(.

Всі ці ефекти призводить до підвищення конкурентоспроможності української металопродукції. Але зміни у технології можуть мати як позитивний, так і негативний вплив на соціальні проблеми та навколишнє середовище. Інновації можуть призвести до скорочення чисельності працюючих; підвищення вібрації, посилення шуму, збільшення шкідливих викидів, які погіршують умови праці робітників та загрожують здоров’ю населення регіону. Тому рекомендується проводити екологічний, інституційний та соціальний аналіз, виявити вплив їх на демографічний стан, рівень зайнятості, соціальну структуру, громадське життя, охорону здоров’я і злочинність. При виявленні негативних рис у цих аспектах необхідно розробити заходи по їх усуненню або взагалі відхилити такі інновації від впровадження у практику. При цьому головну роль відіграють експертизи, які повинні проводитися на всіх етапах розробки, впровадження і експлуатації інновації. Втілення інноваційного проекту повинно бути спрямоване на підвищення ефективності народного господарства і поліпшення життєвого рівня народу. 
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Необхідність розвитку інноваційних лікарських засобів в фармацевтичній галузі України

Ліснічук Ю.С. студентка другого курсу ФММ, групи УС-81

Останні 4-5 років фармацевтична галузь України зростала аномально високими темпами. Так темпи росту галузі складали 25% на рік, в 2008 році досягши відмітки $2.5 млрд. Але з настанням фінансової кризи, темпи зростання галузі знизились до 3%. Внаслідок здешевлення національної валюти, вітчизняні виробники втратили близько 5% ринку в грошовому еквіваленті, сьогодні їх доля – близько 20%. В таких умовах одним з найважливіших завдань фармацевтичних виробників є розвиток нових інноваційних лікарських засобів, що дозволить підвищити конкурентоспроможність як на вітчизняному, так і на світовому ринках. 

1.Виробництво усіх лікарських засобів можна поділити на виробництво генериків( лікарські засоби, що мають таку ж діючу речовину, лікарську форму та ефективність, як і оригінальний препарат, але не мають патентного захисту) та оригінальних, інноваційних лікарських засобів. Сьогодні, в грошовому вираженні, співвідношення генериків та інноваційних препаратів складає 58:42. Більш того, за оцінками експертів, до кінця 2010 року частка генериків зросте до 60%.

2.Збільшення частки інноваційних лікарських засобів дозволить вітчизняним компаніям, по-перше, збільшити прибуток. Так як конкуренція між оригінальними препаратами набагато менша, ніж між генериками, то збільшення частки таких препаратів збільшить дохід від їх продаж. Крім того, законодавчий тиск з боку Європейського Союзу практично унеможливлює продажі генериків на європейському ринку, натомість цінова політика щодо інноваційних лікарських засобів є більш сприятливою для продажу їх на світовому ринку.

По-друге збільшення кількості інноваційних препаратів веде до диверсифікації ринку. Так як у продажу фактично з’являються нові ліки, а не черговий дублікат вже існуючих. 

Також необхідність розвитку сегмента інноваційних препаратів обумовлена зростанням попиту на ліки, що пов’язане з підвищенням витрат населення на профілактичні лікарські засоби та старінням населення.

Як правило, саме інноваційні препарати складають левову частку експорту українських компаній, так як вони являються новим лікарським засобом, який зможе конкурувати з іноземною продукцією.

3.В сегменті інноваційних препаратів як в Україні, так і в країнах центральної Європи домінують крупні мультинаціональні  компанії(«Actavis», «Stada», «Zentiva»), які мають свої представництва в більшості країн і чия продукція широко представлені в усьому світі. Варто також додати, що глобальні виробники інноваційних препаратів дуже часто розглядають Україну і країни Центрально-Східної Європи як потенційну платформу для клінічних досліджень своїх лікарських засобів. Це обумовлено:

             - порівняно невеликими витратами на проведення досліджень в цьому регіоні

             - високо чисельністю населення

             - обмеженим доступом до інноваційних лікарських засобів на фармринках.

4.Як правило патент на оригінальний лікарський засіб видається на 10-15 років, за таких умов надзвичайно важливо мати відповідне законодавче забезпечення, яке гарантуватиме конфіденційність рецептури і дотримання патентних прав в країні. На жаль, сьогодні українські фармацевтичні компанії мають значні проблеми з реєстрацією оригінальних препаратів та збереженням конфіденційності. Крім того для збільшення випуску інноваційних ЛЗ в Україні необхідно:

· збільшити фінансування систем охорони здоров’я

· розвивати приватне медичне страхування

· поступово впроваджувати систему реімбурсації( відшкодування витрат) лікарських засобів.

5.  Сам процес створення нових ЛЗ потребує  значних витрат: на виробництво, розробку і клінічні дослідження, навчання лікарів та провізорів, дослідницьке обладнання, спостереження за дією препарату на початковій стадії його просування на ринок, на маркетинг, виконання юридичних та реєстраційних процедур. Витрати на створення одного нового препарату досягають 600 млн. дол. США, причому на доклінічне вивчення й проведення клінічних досліджень оригінального препарату потрібно, в середньому, 8,5 років. Безумовно, така висока ціна на створення нового препарату є одним з ключових факторів орієнтації вітчизняних виробників на виробництво генериків.

6.  Сьогодні основною тенденцією, пов’язаною з кризовими явищами та економією витрат є те, що багато оригінальних препаратів втрачають патентний захист і, як наслідок, у локальних компаній збільшуються можливості для виводу на ринок аналогічних препаратів

За оцінками експертів, до кінця фінансової кризи не варто розраховувати на розвиток продаж інноваційних препаратів через економію витрат на охорону здоров’я в Україні.
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Проблеми розвитку інновацій в Україні

Лопушняк Ю., ФММ   УС-72

Важливою складовою частиною державної соціально-економічної політики являється інноваційна політика, яка визначає цілі інноваційної стратегії та механізми підтримки пріоритетних інноваційних програм і проектів. Головними і найбільш важливими проблемами в Україні є проблеми підвищення ефективності використання наукових розробок та впровадження результатів фундаментальних та прикладних досліджень в виробництво.

В Україні обсяги виробництва в електронній галузі скоротилися більше ніж у 100 разів, в автомобілебудуванні та машинобудуванні втричі, у приладобудуванні і електротехнічній галузях - в півтора разу [1].

На сьогоднішній день можна виділити декілька ключових проблем щодо розвитку інноваційної діяльності підприємств України:

- політична нестабільність держави, яка негативного впливає на економіку України та створює несприятливі умови для формування та реалiзацiї iнновацiйної дiяльностi в Українi;

- інноваційна діяльність підприємства регулюється державними законодавчими актами, але фактично контроль та координація за здійсненням регулювання інноваційних проектів державою слабкі;

- відсутність власних інвестиційних ресурсів, достатніх для проведення курсу інноваційно–конкурентного розвитку;

- фінансові проблеми, тривалий період окупності нововведень, нестача особистих коштів підприємства;

- застаріле обладнання, втрата технологій;

- у зв’язку з фінансовою кризою у державі маємо високий процент по банківських кредитах, або неможливість отримання кредиту взагалі;

- проблеми підготовки та закріплення кваліфікованих кадрів у вітчизняній науці та промисловості (внаслідок низької заробітної плати та відсутності фінансування зі сторони держави у даний час молоді спеціалісти від’їжджають для роботи у західні наукові лабораторії, відбувається “відтік мізків” і старіння наукових кадрів) [2].

Для України на даний момент для покращення економічної ситуації необхідна концентрація наявних ресурсів у двох-трьох галузях. Досягнення у них максимальних горизонтів сучасної науки і техніки, за рахунок яких поступово, за принципом “локомотивів”, витягувати й інші галузі, або міжнародне співробітництво, наприклад, з Росією, оскільки вона є вигідним партнером через великий внутрішній ринок і географічне положення по відношенню до Украни. Тематика спільних українсько-російських інноваційних програм може охоплювати надзвичайно широкий спектр галузей економіки та народного господарства, насамперед, це: літакобудування, суднобудування, ракетно-космічна техніка, радіоелектроніка, нові матеріали та технології їх застосування, біотехнології, харчова та легка промисловість, нафтодобувна та нафтопереробна промисловість та інші.

Позитивним прикладом налагодження ефективного міжнародного співробітництва в інноваційній сфері являється діяльність фінської компанії “СИТРАНС ЛТД (SITRANS Ltd)”, досвід який доцільно було б використовувати у розвитку українсько – російського співробітництва.

Одним з основних завдань державної інноваційної політики є підтримка малого та середнього бізнесу. Сьогодні цей сектор підприємництва поки що знаходиться практично поза процесами науково-технологічного та інноваційного розвитку. Але деякий прогрес в цьому намітився. Так, в реалізації програм, що фінансуються Держкомітетом з питань науки та інтелектуальної власності, вже беруть участь більше сотні малих підприємств. Серед робіт, що виконувалися цими підприємствами, можна назвати розроблення, відпрацювання та впровадження мобільних пристроїв для плазмового різання металу, імуноферментних тест-систем, полімерних будівельних матеріалів і багато інших інновацій [3].

Інноваційна політика є могутнім важелем, за допомогою якого можливо зупинити спад у економіці, забезпечити її структурну перебудову та наповнити ринок конкурентоспроможною продукцією.
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інноваційна складова Конкурентоспроможності машинобудівних     підприємств на міжнародних ринках високотехнологічної подукції
Лютікова Д.С., студентка групи УС–62, НТУУ «КПІ»

Запорукою забезпечення динамічного інноваційно-орієнтованого розвитку національної економіки є технологічне відновлення базових галузей. Машинобудування – ключова галузь, від рівня модернізації котрої залежать темпи технологічного переоснащення усіх галузей виробництва. Сучасна ситуація у машинобудівній галузі характеризується низькими показниками розвитку, нестійкими позиціями на внутрішньому та зовнішньому ринках, неефективними та ресурсовитратними технологіями. Наслідком такого стану є низька конкурентоспроможність переважної більшості машинобудівних підприємств на міжнародних ринках високотехнологічної продукції. Переважна кількість машинобудівних підприємств відзначається застарілим технічним та технологічним забезпеченням, нерозвиненою системою менеджменту та маркетингу, але при цьому машинобудівна продукція має потенційно високий попит на внутрішньому ринку засобів виробництва. 

Рівень конкурентоспроможності підприємств машинобудування залежить передусім від інтенсивності інноваційних процесів, котрі здійснюються у системній взаємодії науково-дослідних, дослідницько-конструкторських, виробничих, маркетингових, фінансових та управлінських структурних підрозділів. Конкурентоспроможність машинобудівного підприємства визначається як комплексне системне поняття, яке відображає конкурентні переваги конкретного підприємства над іншими за сукупністю параметрів, що у певний спосіб між собою поєднані та формують пріоритетну унікальність та закріплення позицій на певному ринку за визначеного впливу середовища функціонування [1]. Зміцнення конкурентних позицій вітчизняних машинобудівних підприємств на міжнародних ринках високотехнологічної продукції вимагає активізації інноваційної діяльності, котра, як свідчать дані таблиці 1, має досить низький рівень. 

Таблиця 1

Інноваційна активність підприємств машинобудування України за напрямами проведених інновацій у 2002-2008 рр.

	Напрями інновацій
	Всього одиниць, в т.ч. за роками

	
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Кількість підприємств, що займались інноваційною діяльністю, із них за напрямами:
	459
	457
	449
	444
	394
	360
	377

	дослідження і розробки
	173
	184
	179
	184
	169
	153
	144

	придбання нових технологій, із них:
	37
	39
	64
	43
	36
	31
	45

	придбання виключних майнових прав на винаходи, корисні моделі
	16
	24
	50
	23
	21
	15


	20

	придбання машин, обладнання, установок, інших основних засобів та капітальні витрати, пов’язані з упровадженням інновацій
	150
	155
	184
	173
	174
	142
	154

	виробниче проектування, інші види підготовки виробництва для випуску нових продуктів, впровадження нових методів їх виробництва
	212
	204
	217
	222
	209
	194
	201

	маркетинг, реклама
	153
	156
	172
	157
	148
	137
	150

	Інші
	75
	77
	81
	87
	73
	58
	70


Таким чином, формування конкурентоспроможності підприємства у міжнародному середовищі відбувається на базі пріоритетних чинників з метою їхнього цілеспрямованого формування та регулювання. Виходячи з того, що на розвиток міжнародного ринку  високотехнологічної продукції безпосередньо впливає рівень інноваційності та наукомісткості, основними завданнями менеджменту у машинобудівній галузі є розробка мотиваційних механізмів до здійснення інноваційної діяльності, формування внутрішнього попиту на продукцію галузі, встановлення ефективних коопераційних зв’язків для здійснення інноваційного циклу «маркетинг-наука-виробництво-маркетинг», підготовка для підприємств машинобудівного комплексу фахівців із високим рівнем інноваційної культури.
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Japan and ukraine INTERNATIONAL 

SCientific and technical cooperation 

Lyashenko I. O., undergraduate, 

National Technical University of Ukraine “Kyiv Politechnic Institute" 

With the emergence of a knowledge-based economy, governments in most OECD countries intensified their commitment to the underlying research and development activities. The Japanese government was in line with this trend, setting the objectives of a ‘Nation based on the creation science and technology’ as the fundamental policy goal. These policies helped consolidate Japanese science and technology bases, and at the same time ‘strategic approaches’ became the rule when conducting science and technology policy, starting with a definition of prioritised fields and the reform of institutions related to science and technology, and more recently with the advent of ‘Science and technology diplomacy’. That’s why it is very important for Ukraine to develop our own science and technology strategy as a result of effective collaboration with Japan.

First of all Ukraine and Japan have tight trade interrelations. For the period from January to September this year the trade turnover between Ukraine and Japan has increased more than twice compared to the same period of the last year and reached 2 25.71 mln USD, exceeding the annual trade turnover in 2007 by 50%. The main export goods from Ukraine to Japan were ferroalloys (34,85 mln USD), dairy products, mainly milk powder, (19,07 mln USD) and titanium products (18,14 mln USD)[1].

The main reason for the dynamic growth of the bilateral trade turnover and the volume of Japanese import to Ukraine was the sharp increase of deliveries of Japanese cars and auto parts, which traditionally are the main import goods from Japan. Their share in the Japanese import is approximately 83%. For the first 9 months of 2008 import of Japanese cars has reached 1742 mln USD, which exceeds the last year figure in 2,45 times. Import deliveries of parts for cars also have increased almost twice to 57.46 mln USD.

One of the top tasks in the sphere of science and technology cooperation from the Embassy was to continue the preparations to the Second meeting of Ukraine-Japan Commission on the issues of science and technology cooperation in Tokyo. After the discussions on this issue during the bilateral political consultations between the Ministers for Foreign Affairs of both countries in March in 2008 in Tokyo. The Sides have preliminary agreed the dates for the Meeting within the period of September-October 2008.

 Some working consultations and meetings of the Head of the Mission of Ukraine were conducted with the Deputy Minister for education, culture, sports, science and technology of Japan Y.Hayashi, during which the Sides have agreed the preparations by Ukrainian Side of the proposals to the agenda of the Meeting.

 During the last year the accord was achieved on rendering the general account budget financing on construction of the supplementary facilities of the educational wing № 35 of the National Technical University of Ukraine “Kyiv polytechnic institute”. The Ukrainian-Japanese Centre will be housed in the mentioned supplementary facilities in accordance to the Agreement on realization of project of technical cooperation “Ukrainian-Japanese Centre”. With regards to the annual expenditures plan of the State Budget of Ukraine in 2007 under the budget program 2201870 the Kyiv polytechnic institute was subsidized with 7 thousands hryvnas for the capital expenditures to carry out the above mentioned construction works[2].
 Within the framework of the Association of Ukrainian activities the 22nd meeting was held in November, 2008, where the Japanese scientists and Ukrainian junior researchers presented their reports on the history of Ukraine.

 During the last year the Japanese organizations in the sphere of science and technology have continued the cooperation with Ukrainian scientists and researchers within the framework of particular grant projects. As of December, 2008 under the aegis of the Association of promotion of science 19 Ukrainian scientists are already involved in researches conducted by research institutions of Japan.

 The training programs for Ukrainian specialists in the sphere of atomic energy provided by the Japanese electric power information centre (JEPIC) constitutes the major part of the bilateral scientific and technical cooperation. .

 Touching upon the perspectives of cooperation in the sphere of space exploration between Ukraine and Japan the Japanese Side has shown readiness to consider the particular proposals of Ukraine in this sphere at the level of expert board of the Agency. This information was conveyed to the State Space Agency of Ukraine (SSAU). To this date the SSAU is in the process of preparing the mentioned proposals [3]. 

Literature:
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Лицензионная деятельность Microsoft Corporation
Макаров А.Ю.
Донецкий национальный университет экономики и торговли 
им. Михаила Туган-Барановского
Наиболее распространённой формой передачи технологий является лицензионная торговля. По лицензиям передаются объекты промышленной собственности (патенты, полезные модели, промышленные образцы, товарные знаки и знаки обслуживания), совершаются сделки об оказании технической помощи, услуг типа инжиниринг, обучению, передачу ноу-хау, компьютерных программ и программных продуктов.

Microsoft  — крупнейшая транснациональная компания по производству программного обеспечения для различного рода вычислительной техники — персональных компьютеров, игровых приставок, КПК, мобильных телефонов и прочего, разработчик наиболее широко распространённой в мире программной платформы — семейства операционных систем Windows. Продажа лицензий корпорацией Microsoft является ключевым источником ее доходов, что в свою очередь обеспечило мировое лидерство в производстве программного обеспечения и программных платформ.

Microsoft предлагает широкий выбор вариантов лицензирования - от одиночных лицензий до корпоративных соглашений. Существуют следующие варианты лицензий: Academic - для учебных заведений; Government - для правительственных организаций; Not For Resale - не предназначенный для продажи; Retail - для продажи в розницу; Non-specific - обычная коммерческая лицензия.

Корпорация Microsoft предлагает следующие типы лицензий: Microsoft License Pack - пакет лицензий (только лицензии); Multiple User Lic - многопользовательская лицензия вместе с носителем информации; Open - открытая (корпоративная) лицензия; Run Time License - лицензия на систему времени выполнения; Single User License - обычная однопользовательская лицензия вместе с носителем информации.

Важно понимать, что не все продукты, типы пакетов и типы лицензий могут комбинироваться. В частности, Run Time License существует только для продуктов, имеющих библиотеки времени исполнения (и лицензия такого типа ориентирована не на конечного пользователя, а на организации, разрабатывающие продукты на платформах Microsoft), а пакет типа Government может существовать только в виде открытой лицензии.

Для лицензий типа Open существуют следующие уровни, определяемые количеством закупаемых продуктов: Open Level A, Open Level B, Open Level C, Open Level D, Open Level E. Эти уровни определяют соответствующие корпоративные скидки заказчику при приобретении необходимого количества лицензий.

Аналогичная схема существует для правительственных учреждений, однако, для них обеспечиваются большие скидки, при этом необходимо выполнение дополнительных условий по срокам и объемам приобретения лицензий: Open G Level A, Open G Level B, Open G Level C.

При установлении, копировании, использовании программного продукта корпорации Microsoft заключается лицензионное соглашение между физическим или юридическим лицом и Microsoft Corporation относительно сопровождаемого данной лицензией программного продукта, включающего в себя программное обеспечение, записанное на соответствующих носителях, любые печатные материалы и любую “встроенную” или “электронную” документацию. 

Согласно этой лицензии корпорация Microsoft предоставляет частному лицу личное, неисключительное право на использование и создание копий данного программного продукта исключительно для целей проектирования, разработки и тестирования программ, предназначенных для работы в любой операционной системе корпорации Microsoft. Разрешается установить неограниченное количество копий программы, при условии, что владелец лицензии является единственным пользователем каждой из них. Юридическим лицам разрешается выделить одного сотрудника организации, который будет иметь исключительное право использовать программу.

Запрещается предоставлять программу во временное пользование другим лицам. Запрещается отделять от нее составляющие ее части для раздельного использования несколькими лицами. При несоблюдении условий и ограничений, Microsoft может прекратить действие настоящего соглашения”.

Компания Microsoft проводит проверки организаций, как в США, так и за рубежом, на предмет использования нелицензионного ПО. Однако планы Microsoft по проверке учебных заведений подверглись резкой критике, т.к. отказавшись от политики увеличения продаж путем запугивания, Microsoft давит на школьное начальство, лоббируя подписание договоров, обязывающих учебные заведения использовать только “Windows и предусматривающих дорогостоящее обновление парка компьютеров”. Такая политика подтолкнула многих к переходу на открытые ОС, такие как Linux. 
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Транснаціональні компанії та їх роль у науково-технічному співробітництві 
Мастюк Д.О. НТУУ «КПІ» ФММ, група УЕ-91

На сучасному етапі основною тенденцією розвитку економіки нашої країни у світовому, європейському та регіональному рівнях є міжнародне співробітництво у різних сферах діяльності. В останні року такий розвиток став ще більше спиратися на науково-технічний прогрес, оскільки поступово усувалися торгівельні та технічні бар'єри. Важливу роль в інтеграційних процесах стали відігравати такі компанії як транснаціональні. Вони є особливим елементом у створенні світових зв’язків між різними країнами.
Транснаціональні компанії (ТНК) – компанії, що володіють виробничими підрозділами в декількох країнах [1]. Транснаціональні компанії поділяються на: горизонтально інтегровані ТНК – управляють підрозділами, розташованими в різних країнах, що виробляють однакові або подібні товари.

1) вертикально інтегровані ТНК – управляють підрозділами, розташованими в певній країні, які виробляють товари, що поставляються в їх підрозділи в інших країнах.

2) розділені ТНК – управляють підрозділами, розташованими у різних країнах, які вертикально або горизонтально не об’єднані. 

Транснаціональні компанії визначаються за рівнем (індексом) транснаціоналізації. Цей індекс показує наскільки розвинена та чи інша компанія з якою є можливість співпраці:  
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 - індекс транснаціоналізації (%); [image: image10.png]


 – закордонні активи; A – загальні активи; [image: image12.png]


 - об’єм продажу товарів та послуг закордонними філіями; [image: image14.png]


 – загальний об’єм продажу товарів і послуг; [image: image16.png]


 - закордонний штат; [image: image18.png]


 - загальний штат робітників компанії.

На даному етапі промислового розвитку – наша країна не має власних компаній (ТНК), які б були конкурентоспроможними на світовому ринку в науково-технічній сфері діяльності. І, нажаль, багато компаній не бажають вводити на територію України своїх представників для виготовлення певних товарів у зв’язку з невеликою інвестиційною привабливістю та відсутністю повного комплексу виробництва. Проте, Україна, все-таки, є однією з багатьох країн в якій існують філіали та дочірні підприємства великих транснаціональних товариств, що розповсюджують продукцію, і в якій є можливості та потенціал для розвитку співробітництва між державами. 

Основними корпораціями, представництва яких розповсюджені по всьому світу є: Volkswagen Group – автомобілебудування (Німеччина); General Motors  -  автомобілебудування (США); Ford Motor Company  -  автомобілебудування (США); Toyota Motor Corporation – автомобілебудування (Японія); Philips – електроприлади та побутова техніка (Нідерланди); Samsung – аудіо-, відео-, побутова техніка (Японія); Intel Corporation – комп’ютерні технології, розробка мікропроцесорів (США); Advanced Micro Devices, Inc. (AMD) – комп’ютерні технології, інтегрована електроніка (США) та ін. [2]  

Співпраця з такими підприємствами поступово підвищує економічний, технічний та науковий рівень промислового комплексу країни, розвивається внутрішній ринок країни і збільшується обіг коштів, оскільки, використовується матеріально-сировинна база, досвідчений персонал, співробітництво з науково-дослідницькими інститутами країни, укладається багато договорів та контрактів з різними компаніями, державою. Інвестиції, що надходять від материнської компанії до її підрозділів в країнах що розвиваються, сприяють їхньому розвитку і водночас є стимулюючим фактором для введення інновацій у виробництво та створення нових технологій. Тобто, під час процесу посилення світової інтеграції, в результаті глобальних операцій ТНК, утворюється тісний зв'язок між приймаючими країнами та країною базування. А отже, підвищується рівень окремих промислових галузей або усього промислового комплексу країни в цілому, що дає змогу конкурувати на світовому ринку.

Таким чином, можна зробити висновок, що для досягнення високих результатів у міжнародному співробітництві та НТП необхідно активно розвивати в країні галузі, які є перспективними, а саме: металургійна промисловість, автомобілебудування, хімічна промисловість, авіа- та ракетобудування, енергетична промисловість. Це приверне увагу іноземних інвесторів та компаній, що, насамперед, відкриє нові можливості для росту та зміцнення економіки України.

Література:
1) Добрынин А. И. Экономическая теорія / Под ред. А. И. Добрынина, Л. С. Тарасевича: Учебник для вузов. 3-е издание. – СПб.: Изд. СПбГУЭФ, Изд. «Питер Ком», 1999. – 544 с.: ил.

2)  http://www.cfin.ru/press/management/2001-6/12.shtml - Исследование уровня транснационализации компании 

ВПЛИВ ГЛОБАЛЬНОЇ ФІНАНСОВОЇ КРИЗИ НА РОЗВИТОК СФЕРИ ВЕНЧУРНОГО ІНВЕСТУВАННЯ ІННОВАЦІЙНОГО БІЗНЕСУ
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докторант Інституту економіки промисловості НАН України,

к.е.н., доцент кафедри "Міжнародна економіка",

Донецький національний університет

У світовій економіці у 2008 р. розгорнулася найглибша після Великої депресії фінансово-економічна криза. Основними причинами її виникнення стали: криза на ринку іпотечних кредитів США, зростання обсягу спекулятивних операцій з деривативами, нестабільність світового валютного ринку, підвищення світових цін на енергоносії. Кредитна криза переросла у глобальну кризу, внаслідок якої банки та інші фінансові інститути втратили значну частину активів, скоротилися обсяги міжбанківського кредитування та кредитування приватного і корпоративного сектору, зменшилися обсяги виробництва і світової торгівлі тощо.

В той час коли світ в 2008 році в повній мірі відчув вплив фінансової кризи, обсяги венчурного фінансування скорочувались поступово протягом року. Це частково спричинене тим, що венчурному бізнесу властиво тривалий час очікування: доки розвиток економіки уповільнює темпи розвитку, в системі все ще присутня велика кількість коштів переданих  партнерствами з обмеженою відповідальністю до фондів на строк від 7 до 10 років, що не залежить від стану економіки. Іншою причиною є інвестування очисних технологій, яке залишалось значним протягом року, що підтримувало загальні обсяги інвестицій на високому рівні. Однак вже в першому кварталі 2009 року вплив глобальної рецесії на інвестування венчурного капіталу стало виявлятись у суттєвому зниженні фінансування по світі. Найближчим часом по світу можна очікувати незначну появу нових інвестицій венчурного капіталу через асигнування фірмами  капіталу до резервів існуючих корпоративних портфелів.

Хоча глобальний спад продовжуватиметься довше, більш ймовірно трапляється так, що венчурні фірми з відносно молодими фондами зроблять ставки на нові інвестиції. Це тому що економіка, ймовірно одужає за п’ять – сім років, цього строку звичайно вистачає, щоб побудувати компанію і підготовити до випуску. Історія довела, що багато компаній світового рівня були основані саме у період спаду. 

Світова фінансова криза буде неоднозначно впливати на ринок венчурних інвестицій. З одного боку, в період кризи в існуючих венчурних фондів можуть з’явитися нові можливості. По-перше, не будуть створюватись нові фонди і, в наслідок чого, знизиться конкуренція. По-друге, активи вже зараз дуже здешевіли, на 30-50% - для проектів на стадії запуску, стартапів венчурний капітал залишається фактично єдиною можливістю для фінансування. При цьому, вектор переваг венчурних інвесторів зміниться з соціальних мереж, та інших інтернет-стартапів на компанії, які починають свою діяльність і пропонують цікаві рішення в сфері консалтингу, сервісних послуг і товарного ринку. В особливому ж виграшу, можуть опинитись виробники імпортозамінних технологій, що знижують витрати. По-третє, сьогодні венчурні інвестиції набувають в очах інвесторів особливої привабливості, вони вже не виглядають такими ризикованими на фоні падіння фондового ринку і не кращих перспектив депозитів комерційних банків. Венчурні фонди вкладають в папери непублічних компаній, на яких криза відбилася не так сильно. 

Тенденцій на ринку венчурного капіталу наступного року очікується дві: інвестування в ті компанії, які здатні або вже приносять прибуток, а також скорочення приватних інвестицій і збільшення державних грошей на ринку. Така ситуація збережеться, доки світова економіка не почне показувати признаки відновлення, а в інвесторів знову з’явиться ліквідність. Фонди будуть пильніше слідкувати за розвитком компаній із свого портфеля.

Світовий досвід венчурної діяльності свідчить про доцільність вибору і використання форм і механізмів підтримки та стимулювання інноваційного процесу залежно від рівня й особливостей економічного розвитку країни і венчурного підприємництва. Потрібно всіляко розширювати методи опосередкованого впливу, зокрема через оподаткування, кредитування, митні тарифи, цінову політику, у тому числі виключення з доходів підприємств, які підлягають оподаткуванню, затрат на проведення НДДКР; списання затрат на проведення НДДКР на собівартість продукції; виключення з оподаткування коштів підприємств, що направляються на створення ризикових фондів; проведення прискореної амортизації та ін.

Форми і методи державного стимулювання венчурного бізнесу мають передбачати: 1) пряму фінансову підтримку, яка включає безпосереднє кредитування перспективних наукоємних виробництв за рахунок бюджетних коштів; надання пільгових кредитів і грандів; державне замовлення на продукцію оборонного призначення; державні виплати науковим установам і вченим; 2) непряму фінансову допомогу, яка передбачає пільгове оподаткування компаній, що впроваджують інновації;  податковий кредит і податкові пільги для навчальних  і наукових організацій; відстрочку митного збору та ін.

International technico-scientific cooperation between ukraine and india in sphere of information technology

Melnyk S. O., student

National Technical University of Ukraine 'Kyiv Polytechnic Institute'
Information technology (IT) is "the study, design, development, implementation, support or management of computer-based information systems, particularly software applications and computer hardware." IT deals with the use of electronic computers and computer software to convert, store, protect, process, transmit, and securely retrieve  information. [1]

IT industry is one of the fastest-growing sectors of the Indian industry. It has been growing at a steady pace since last several years and providing employment to a large workforce. Along with an increased presence of Indian IT companies across the globe, the Indian IT-ITES industry is broadly categorized into IT services and software, ITES-BPO(Business process outsourcing) and Hardware segments. According to a study, the main growth drivers are mobility, convergence and IT management. 

The National Informatics Policy of Indian government is focused to make India an Information Technology superpower and one of the largest generators and exporters of software in the world within ten years. As an initiating step, a high powered National Task Force on IT and Software Development was set up by the Prime Minister's Office on May 22, 1998.

The industry continued to chart remarkable double-digit growth during year 2005-06, it is estimated to increase to USD 23 Billion from USD 17 Billion showing an increase of 35% (34.54%). [2] Accordingly to data of the State Statistics Committee of Ukraine for 2008, as compare with the preceding year, export from Ukraine to India has increased by 35% and reached 1005,6 bln.USD. Import from India to Ukraine has increased by 39% to a sum of  649,9 million USD, with positive trade balance for Ukraine 355.6 million USD.[3]

This industry contributes about 1% towards GDP of the country. The IT ministry has set up a target of US $50 billion for software exports and US$ 10 billion for hardware export by the year 2008. Ministry of Information Technology will take a lead role and serve as a nodal point for facilitating the initiatives required in the country to achieve the targets. In 2005, then President A P J Abdul Kalam expressed interest in strengthening co-operation with Ukraine in the field of space research during a speech given to Indians in Ukraine. 

Trade and economic cooperation between Ukraine and India has been developing at a rapid pace. The trade turnover between the two countries during period of 2003 – 2008 has increased by more than four  times and exceeded one and a half billion USD (1655 million USD in 2008).

Diplomatic relations between India and Ukraine were established in January 1992. Indian Embassy in Kiev was opened in May 1992 and Ukraine opened its Mission in New Delhi in February 1993. The Consulate General of India in Odessa functioned from 1962 till its closure in March 1999.

Under the Agreement signed between India and Ukraine in May 1992, the Joint S&T Committee meets annually to discuss implementation of projects, holding of exhibitions and cooperation in scientific research. The Committee last met in Kiev in October 2007 and approved 11 S&T projects for implementation. Days of Ukrainian Science and Technology were held in New Delhi in December2004. National Space Agency of Ukraine and ISRO have ongoing cooperation in the space sector. Ukraine has a very strong IT Sector. Many offshore call centers have been successful. Aptech Ltd from Mumbai has signed an Agreement in May 2004 with International Institute of Personnel Management(the biggest IT training center in Ukraine) to organize IT programmes for schools and institutions in Ukraine. [3]

There are a number of contacts between the two countries in the sphere of information technologies. Most of them took place during international conferences and exhibitions like “IndiaSoft” 2004, 2005. Regarding great scientific potential of our country the Indian Side is interested in deepening bilateral cooperation with Ukraine to create joint enterprises and to export Indian IT-products in Ukraine. The most useful for Ukraine could be Indian experience of development of the IT-technologies and information industry. 

Conclusions: IT-sector is one of the important innovative sphere of Indian economic and it should be the most important object of cooperation with Ukraine. Be cause Ukraine has to associate in the word’s community especially in the innovative project in order to be competitive. So IT cooperation is really perspective industry for the both countries.
1. TechAmerica: Overview (industry’s largest advocacy organization): [Digital resource]. – Access on: http://www.itaa.org/ INDIA

2. Department of Information Technology (DIT) – cooperation projects: [Digital resource]. – Access on: http://www.mit.gov.in/
3. Embassy of Ukraine in the Republic of India – economic relations: [Digital resource]. – Access on:  http://www.mfa.gov.ua
Науково-технічне співробітництво України і Канади
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Програма технічної співпраці Канади з Україною розпочала свою діяльність у 1991 році і на початку її робота була спрямована на підтримку України в її просуванні до ринкової економіки, сприяння у створенні демократичної влади, посилення торгових та інвестиційних взаємозв’язків з Канадою, та підвищення рівня ядерної безпеки. Канадське агентство міжнародного розвитку (CIDA) було одним з перших міжнародних донорів, які виділили кошти для технічної допомоги Україні після проголошення незалежності. 


7 липня 1992 року в Києві була підписана Декларація про економічне співробітництво між Україною і Канадою, а  24.10.1994 року між Урядом України та Урядом Канади було підписано Угоду про економічне співробітництво, згідно з якою основні сектори співробітництва включають:

· енергетику, зокрема розвиток нафтогазодобування, безпеку виробництва атомної енергії;

· телекомунікації та комп'ютерні технології;

· аерокосмічну промисловість.

 
Не зважаючи на те, що співробітництво з Україною в сфері науки і високих технологій не належать до державних пріоритетів Канади, яка зорієнтована в цих питаннях головним чином на США, Канада відкрита до відповідних пропозицій і готова до здійснення спільних проектів, які становлять для неї інтерес. Прикладом вдалого співробітництва у науково-виробничій кооперації став спільний проект між українським підприємством „Зоря-Машпроект” та канадським концерном „Магеллан Аероспейс” по створенню в Канаді першої у світі комерційної електрогенеруючої установки на біопаливі. 21 червня 2001 року відбулася церемонія пуску турбіни виробництва українських підприємств на виробничих потужностях канадської компанії.

 22 травня 2008 року Національна академія наук України та канадська компанія “АТОМІК ЕНЕРДЖИК КАНАДА ЛТД” підписали Меморандум про порозуміння і співпрацю в атомній енергетиці, який передбачає запровадження в Україні нових канадських реакторних технологій. Меморандум започатковує співпрацю України і Канади у спільному проекті зі створення ядерного реактору нового типу CANDU  Україна планує до 2030 року побудувати та ввести у дію понад 20 реакторів нових типів, включаючи реактори CANDU. У них можна використовувати незбагачений уран, що підвищить енергонезалежність України. Дана технологія також дозволить використовувати в Україні важку воду. Подібні технології вже використовуються в Аргентині та Румунії. Така диверсифікація реакторного парку відповідатиме практиці інших держав у галузі безпеки виробництва атомної електроенергії.

У вересні 2009року в Києві працював канадсько-український аерокосмічний й авіаційний бізнес-саміт. Багато уваги приділялося дослідженням у космічному просторі, де багатогранні перспективи відкриваються завдяки національним та міжнародним програмам, зокрема й тим, для виконання яких призначена МКС (міжнародна космічна станція), що нині працює на орбіті..

Особлива увага була приділена укладеній нещодавно кредитній угоді між державним підприємством «Укркосмос» та канадською корпорацією «МасDonald, Dettwiller and Associates» (MDA) на суму 254,6 мільйона доларів США. Кредит призначений на виконання робіт з проектування та виготовлення МDА першого українського телекомунікаційного супутника. Він стане основою для створення в нашій країні першої черги національної системи супутникового зв'язку. Цей космічний апарат, який належатиме Україні, матиме на своїй платформі 20 транспондерів, котрі використовуватимуть не лише для потреб телебачення (зокрема для трансляцій матчів чемпіонату Європи з футболу у 2012 році), а й для вирішення вельми різноманітних зв'язкових (радіо, Інтернет тощо) та інших телекомунікаційних завдань  в інтересах і державних структур, і недержавних (на комерційних засадах).
У роботі зі створення телекомунікаційного супутника для нашої країни корпорація МDА співпрацюватиме з українськими колегами з державного конструкторського бюро «Південне» імені М. Янгеля, виробничого об'єднання «Південний машинобудівний завод» імені О. Макарова та деяких інших підприємств й організацій ракетно-космічної галузі України. Запуск цього майбутнього супутника (його маса — близько півтори тонни) планується виконати орієнтовно у вересні 2011 року. Виведення космічного апарата на навколоземну орбіту планується здійснити з космодрому Байконур за допомогою однієї з ракет-носіїв із сімейства «Зенітів», котрі використовують у міжнародній програмі «Land Launch».  Намічається через кілька років після запуску згаданого першого українського телекомунікаційного супутника запустити на навколоземну орбіту другий космічний апарат аналогічного призначення, щоб нарешті наша держава мала у своєму розпорядженні супутникове угруповання такої спрямованості.

Література:
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НАУКОВО-ТЕХНІЧНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО УКРАЇНИ З РОСІЄЮ 

Недвига В. С., УС-91, НТУУ «КПІ»

Без будь-якого перебільшення можна сказати, що відносини між Україною та Росією є дуже важливими.


Метою цього дослідження було науково-технічне співробітництво України та Росії з 1991 по 2009 рік. Порівняти науковий потенціал цих країн неможливо, оскільки  це є досить складним процесом.


Найбільшою проблемою у соціальній сфері є невизначеність двох держав стосовно своїх цілей та неузгодженість дій, які штовхають до появи нових проблем та суперечностей. Серед таких проблем: міграції українського населення до Москви, російськомовна проблема в Україні, проблема українців у Росії, проблема спільного вивчення історичного минулого двох народів та ін.


Співпраця в економічній та науковій сфері з Росією - одне з пріоритетних завдань України. Обидві держави залишаються значною мірою взаємозалежними з ресурсної та технологічної точок зору, мають розгалужену мережу багатосторонніх економічних зв'язків, прагнуть до цивілізованої інтеграції у світовий економічний і науковий простір

На сьогоднішній день створено достатню правову базу для розвитку взаємовигідного науково-технічного співробітництва між країнами, яка складається з кількох десятків міждержавних, міжурядових та міжвідомчих угод. На підставі положень Угоди між Урядом України та Урядом Російської Федерації про науково-технічне співробітництво (укладено 27 серпня 1996 р., ратифіковано 16 січня 1998 р.) працює Підкомісія з питань науково-технічного співробітництва Змішаної Українсько-Російської Комісії із співробітництва. Співголовами Підкомісії є перші заступники Міністра науки і технологій Російської Федерації та Голови Державного комітету України з питань науки та інтелектуальної власності.


В межах першого етапу Програми науково-технічного співробітництва між російськими та українськими організаціями та підприємствами на 2001-2008 рр. при фінансовій підтримці з бюджетів України та Росії у 2001 р. виконувався ряд проектів. При цьому російською стороною було виділено бюджетні кошти по 14 проектах, а українською – по 6. Найбільший обсяг спільних робіт виконувався в галузі нових матеріалів та хімічних технологій, біології та сільського господарства, екології та раціонального природокористування. 


Серед найближчих перспектив можна назвати формування міждержавної українсько-російської програми “Нанофізика та наноелектроніка”, а також консультації з проблематики супер комп’ютерних центрів.


Але не дивлячись на такі перспективи, слід відзначити, що існуючий рівень науково-технічного співробітництва між Україною та Росією не відповідає потенційним можливостям наших країн та нагальним потребам. Спільне історичне минуле та об’єктивні обставини призвели до того, що наші країни стикаються зі схожими проблемами, припускають ідентичних помилок та переборюють однакові труднощі. Обидві країни мають великий інтелектуальний та науково-технічний потенціал, який останніми роками зазнав значної руйнації та втрат. В обох країнах спостерігається катастрофічне зниження престижу наукової праці, старіння наукових колективів, обладнання, несприйнятливість виробничих галузей до новітніх наукових розробок і технологій у кризових умовах.


Отже, для налагодження стосунків між Україною та Росією необхідно, по-перше, налагодити більш дружні стосунки між цими країнами. А для цього необхідно, щоб кожна з них доволі серйозно взялася за вирішення цієї проблеми.


Розвиваючи відносини партнерства з Російською Федерацією, Україна виходить з того, що їхній розвиток має бути спрямований на:

· забезпечення динамічного, стабільного та ефективного розвитку національної економіки, підвищення рівня життя населення; 

· розвиток добросусідських відносин між обома державами; 

· зміцнення міжнародної та регіональної безпеки і стабільності.
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РОЛЬ МЕЖДУНАРОДНОГО СОТРУДНИЧЕСТВА В ЦЕЛЯХ 

ПООЩРЕНИЯ АУДИТА В УПРАВЛЕНИИ
Нейкова, Р. Н. Технический университет г. Габрово, Болгария

Цель этого исследования заключается в определении роли и значения международного сотрудничества для улучшения качества и конкурентоспособности управления через аудита. Аудит – это комплексная,  независимая и документированная система для обследования и верификации  доказательств для соответствия фактического состояния  данного объекта или  процесса с предварительно дефинированными  требованиями и критериями, оформленными и представленными  в заключительном докладе с результатами (констатациями и предложениями). Рассматривая ее через призму управления, эта система  конкретизируется  в отношении  управленческих целей (общих и специфических), подсистем,  функций и деятельности,  посредством которых осуществляется  управленческое воздействие  в организации со стороны менеджера и его экипа. Приведение этой системы в действие  связано с проведением конкретных работ, упорядоченных в определенный логическый порядок в рамках определенного времени со стороны компетентных и  подготовленных для этой цели органов, экипов или отдельных лиц. 

В качестве  базовых знаний и опыта используются накопленные  до настоящего времени таковые   в области  аудита финансово-экономической деятельности. Утвержденные и проверенные практики  для аудита в этой области адаптируются к специфике  управления, разрабатываются новые правила  и принципы, формулируется структура и логика  аудитного процесса в управлении. 

Аудит в управлении – это процесс, посредством которого менеджеры  и/или собственники  получают информацию о состоянии организации, в т.ч.  и об оценке степени соответствия между предварительно заданными параметрами  ее функционирования и их  реальными стоимостями на определенные периоды, что дает возможность выработать рациональные  управленческие решения, обеспечивающие ее конкурентноспособность.Крайние выводы и заключения могут быгь использованы менеджерами, которые  организуют аудит  в своих организациях, съэкономят  расходы на  управление и  приобретут  умения при пользовании внутренних аудиторов в качестве  советников.

 Основной тезис в настоящем исследовании состоит в том, что международное сотрудничество  является одним из основных факторов для развития управленческого аудита. В этом отношении у  глобальных аудиторских организаций уже есть опыт. 

Первоначальная настройка о расширении охвата аудита, кроме  бухгалтерского, также и для предоставления услуг менеджемнта создана Виктором Бринком еще в 1942 года.  в его книге „Современный внутренний аудит”. Анализ его исследований, как и опыт известных аудиторских институций и аудиторских домов дают основание сделать вывод, что аудит в управлении в своем историческом развитии проходит через  несколько периодов: аудит управления внутренних аудиторов, аудит управления внешних аудиторов из национальных  аудиторских компании и аудит управления одиторами международных домах аудита. Третий период является результатом международного сотрудничества. Была создана первая международная профессиональная организация "Институт внутренних аудиторов в Соединенных Штатах. В ее состав входят представители разных стран. Там впервые разработаны стандарты для аудита, включая аудит в управлении. Позднее эта организация создает филиалы в разных странах и через них распространяются идеи аудита, в т.ч. и в управлении.

 Роль международного сотрудничества в аудита проявляются в следующим: возможность создать единую теорию аудита, включая процедуры, которые соображаются в соответствии со спецификой системы управления; создание условий для обмена опытом и представления ошибок, возникающих при проведении аудита в управлении; создание возможностей для постоянного контакта между аудиторскими организациями, а также между аудиторами; связей состоится по случаю проведения консультаций и обмена мнениям.
В результате международного обмена и сотрудничества в области аудита управления, сформировалис основные технологические процедуры: уточнение целей  и стартирования  аудита;  планирование деятельности по аудитированию управления; анализ объектов для аудитирования  и выполнение  планированных деятельностей; установление  степени соответствия;   заключительный доклад; разработывание программу на последующие действия. 

Основная форма  международного сотрудничества между домом аудита и  индивидуальных аудиторов является кооперирование. 
Співробітництво України та Російської Федерації у нафтогазовій сфері

Немножко Я. Ю., УС-51м, Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Загальною умовою налагодження співробітництва між країнами є, як відомо, наявність у них спільної мети й матеріальної основи для її досягнення. Така спільна мета й матеріальна основа для тісного співробітництва України і Російської Федерації у нафтогазовій галузі є і має взаємовигідний характер. Щодо мети, то Україна прагне задовольнити власні потреби у нафтопродуктах, а РФ як крупний виробник нафти – збути її. Матеріальною основою для реалізації інтересів обох сторін є нафтогазовий комплекс України, що включає в себе, поряд з 6-тьма нафтопереробними заводами, розгалужену нафтогазову транспортну мережу, а також термінали та сховища для зберігання нафти і газу. 

Російська Федерація, як відомо, посідає перше місце в світі по видобутку газу і третє – по видобутку нафти (після США і Саудівської Аравії) і має значні проблеми з їх збутом. Вони пов’язані з жорсткою конкуренцією на світовому ринку з боку інших, не менш могутніх експортерів (країн ОПЕК, Ірану, Мексики, Норвегії та ін.), а також з відносною обмеженістю ринків збуту. Найсприятливішим для Росії залишається нафтогазовий ринок Європи[2]. Для експортування нафти і газу до Європи у неї на сьогодні є два шляхи і обидва пролягають через територію України. Перший – через трубопроводи “Дружба” і “Уренгой-Ужгород“, другий – через нафтогавань Одеського торговельного порту. Є ще й третій шлях – через Одеський термінал і нафтопровід “Одеса-Броди”. 

Досить значною є і потужність трубопровідних систем, зокрема вхідна потужність нафтопровідних систем становить 135 млн т на рік, вихідна – 65 млн т на рік; вхідна потужність газопровідних систем – 215 млрд куб. м на рік, вихідна – 132 млрд куб. м на рік. Зазначених потужностей достатньо не тільки для забезпечення сучасного рівня споживання нафти, газу й нафтопродуктів Україною, а й для їх транзиту до європейських країн-імпортерів російської нафти й газу. Не менш важливою матеріальною основою для партнерства двох країн може бути і нафтогазопереробний комплекс України. До його складу входить 6 нафто - і 3 газопереробних заводів.

Українські НПЗ спроможні при повному їх завантаженні переробляти понад 50 млн т нафти на рік. На задоволення потреб України, як уже зазначалось, необхідно 36-40 млн т нафти. “Вільними”, таким чином, залишається від 15 до 20 млн т нафти, продукти переробки якої (бензин, дизпаливо, мазут) можуть бути використані Росією для їх експортування або ж покриття власних потреб, скажімо, у її прикордонних до України регіонах. Щоправда, тут є свої проблеми, що пов’язані з майже повною відсутністю на європейському нафтопродуктовому ринку вільних ніш – з однієї сторони, і відсутністю в українських НПЗ можливостей для глибокої переробки нафти, а отже і забезпечення високої конкурентоспроможності продукції – з другої. 

Однак ці проблеми можуть бути подоланими. Слушно зазначити, що нафтопереробний комплекс України з самого початку створювався з метою переробки російської нафти не тільки для задоволення потреб України, а в першу чергу для їх експорту до країн Європи. Техніко-економічним обґрунтуванням доцільності створення нафтопереробних комплексів був той принцип, що торгівля готовими продуктами набагато вигідніша ніж торгівля сировиною. Цей принцип залишається актуальним і на даний час, тому його застосування цілком відповідає інтересам обох країн. Схема партнерства при цьому є простою і ефективною: російська нафта – українські нафтопереробні заводи – експорт продуктів нафтопереробки до країн Європи.

Разом з тим стан справ щодо максимального використання зазначених напрямів співробітництва у нафтогазовій галузі залишається вкрай незадовільним. Незважаючи на те, що потужності нафтотранспортної мережі України використовуються РФ з високою інтенсивністю, у відносинах між країнами час від часу виникає напруження, яке полягає у систематичному намаганні Російської Федерації переглянути на свою користь умови транспортування нафтопереробної продукції через територію України. Мова йде про загальновідомі дії Російської Федерації щодо зниження ціни за транспортування нафтогазової продукції та підвищення відпускних цін на цю продукцію понад рівень, за яким вона поставляється до країн Західної Європи. Так, середні експортні ціни на поставку нафтопродуктів з Росії в країни СНД майже в 1,65 раза більші, ніж для далекого зарубіжжя.

Серед чисельних причин, що породжують незадовільний стан співробітництва РФ і України у нафтогазовій галузі, чітко окреслюються дві головні: економічна – неплатежі України за постачання нафтогазової сировини та її неспроможність їх здійснення у найближчій перспективі, політична – неадекватне сприйняття певними урядовими і фінансово-промисловими колами РФ факту існування України як самостійної, політично незалежної від Російської держави. Всі інші причини  є похідними, другорядними і серйозного впливу на загальний стан співробітництва між країнами не мають.

Кадрове забезпечення міжнародного науково-технічного співробітництва

Норинська А. П., студентка групи УЗ-62 ФММ, 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Одним із досягнень світової економічної кризи вважаємо утвердження у 2009 році думки щодо необхідності перегляду підходів до здійснення господарської діяльності у широкого кола управлінців – керівників корпорацій і власників бізнесу, очільників урядів країн різного рівня розвитку. При цьому перша група управлінців усвідомила та розпочала трансформацію парадигми розвитку бізнесу задовго до кризи (мова йде про високотехнологічні сфери промисловості), а 2008-2009 рр. послугували лише збільшенню кількості таких бізнес-структур. Щодо другої управлінської групи, то президенти та керівники урядів розвинених країн у 2009 році визначили першочерговими пріоритетними завданнями державної політики відновлення та піднесення на якісно новий рівень інноваційного розвитку національних економік. Так, у США прийнято рішення щодо додаткового фінансування, зокрема 3% ВВП на наукові дослідження та розвиток.

Конкурентоспроможність базується на основі ключового поняття в ринковій економіці - конкуренції. Основою міжнародної конкурентоспроможності національного промислового комплексу вважаємо можливість елементів комплексу (галузей, підприємств) конкурувати з промисловими підприємствами інших країн. Прихованою загрозою, на думку автора, при здійсненні міжнародного науково-технічного співробітництва (МНТС) є можливість втрати результатів науково-технічних та науково-технологічних напрацювань, утиску національних інтересів.

Для правильності організації та проведення міжнародних науково-технічних проектів з урахуванням національних інтересів, супроводженням і захисту прав на інтелектуальну власність у контексті її глобального використання доцільно спрямувати зусилля на належне вирішення комплексу питань з забезпечення цього процесу. Одним з ключових елементів і до того ж у критичному стані, на нашу думку, є питання підготовки фахівців високого рівня зазначеної спеціалізації.

Все частіше університети як інституції та студенти як фахівці у своїй підготовці орієнтуються на поточні потреби роботодавців, аналізуючи попит та, подекуди, звертають увагу на тенденції ринку. Аналіз українського ринку праці у 2009 році (за даними досліджень групи компаній HeadHunter) дає змогу визначити окремі важливі моменти:

1. Більше половини з відкритих вакансій (55%, загальна кількість проаналізованих вакансій – 31,2 тис.) стосувались сфери продажів (21,6%), ІТ/Інтернет/Телеком (17,2%), Маркетингу/Рекла​ми/PR(8,4%), Бухгалтерії/Фінансів (7,8).

2. Заробітні плати пропонувались на рівні 6-8 тис. грн. і на кінець 2009 становили: аудитор і юрист – 6,0 тис. грн., фінансовий менеджер та головний бухгалтер – 6,7 тис. грн., програміст і бренд-менеджер – 8,4 тис. грн., інженер – 5,8 тис. грн.

3. Заробітні плати для вищого менеджменту: генеральний директор – 23,0 тис. грн, фінансовий директор – 19,0 тис. грн., директор з маркетингу – 16,0 тис. грн., директор по персоналу – 11,0 тис. грн.

Щодо тенденцій, то прогнозуються необхідність у короткостроковому періоді маркетологів-аналітиків, зростання ролі HR-менеджерів, підвищення попиту на керівників середніх рівнів.

Така ситуація на ринку праці орієнтує молодь на відповідні кроки для власного розвитку. Університети на сьогодні не забезпечують у повній мірі потреби студентів у розвитку професійних навичок, а формування особистісних характеристик (комунікабельність, лідерство, організаторські здібності), що є перевагою та обов'язковою характеристикою топ-менеджера, залишається взагалі на самостійне вирішення молодим фахівцем. Проаналізувавши актуальні потреби у спеціалістах 50 успішних компаній, що працюють на українському ринку, виявляємо такі першочергові характеристики персоналу, як комунікабельність, відповідальність та організаторські здібності.

Можна з упевненістю сказати, що найбільш активна та інтелектуально-мисляча молодь, розуміючи сучасні потреби і тенденці ринку праці, з урахуванням бажання власної фінансової стійкості визначаючись зі сферою професійної діяльності, віддає перевагу актуальним фінансово та кар’єрно привабливим професіям.

У той же час світові компанії переймаються насамперед пошуком фахівців з такими специфічними якостями, як досвід роботи у сфері інновацій, лідерства та управління ризиками. Ще одними з найбільш вагомих та, водночас, дефіцитних ознак є досвід роботи у міжнародних компаніях та на глобальних ринках, а також здатність працювати в команді, мислити креативно та інноваційно. Вважаємо, що підготовка фахівців з такими характеристиками для здійснення міжнародного науково-технічного співробітництва є одним з першочергових завдань. Вирішення цього питання на всіх управлінських рівня, особливо в середовищі університетів дослідницького типу, сприятиме становленню інноваційної моделі національної економіки та підвищенню міжнародної конкурентоспроможності промислового комплексу України.

Role of Government in Energy Technology Innovation

for Sustainable Development

Gayane Oganesyan, student,
NTUU “KPI”, Department of International Economics
World energy consumption expected to increase substantially over the next 40 years.  The energy consumption will require continuing innovation to improve the characteristics of energy-supply technologies and to increase the efficiency with which energy is used to generate the goods and services that society requires. The energy issue is difficult not because of any impending exhaustion of global resources, then, but for more complicated reasons. The first of these is the multiplicity and diversity of the economic, environmental, and security aims that energy strategy serves. The desire to limit costs is often at odds with the aims of increasing reliability, reducing vulnerability, and improving environmental performance. The historically low costs of carbon, oil, natural gas, and many hydropower projects are not likely to be matched by the more abundant fossil, nuclear, and renewable alternatives [1, 2].

The transition towards more sustainable societies will require the development and deployment of new and existing energy technologies (carbon capture and storage), infrastructure technologies (decentralized energy networks), and technologies adopted by consumers (LED lighting (light-emitting diode lighting), hybrid vehicles and micro-generation, which includes wind turbines, hydroelectric plants, photovoltaic solar systems, ground source heat pumps, and Micro Combined Heat and Power (MicroCHP) installations).

The role of government in supporting energy research, development and deployment is targeted primarily to set general frameworks to encourage more sustainable innovations. The resources that government can devote to sustainable energy innovations are limited. Total world’s energy RD&D (Research, Development and Deployment) budget in 2008 was only 14,026,000,000 USD [3]. That is why the private capital should be involved. 

The specific government support for sustainable energy RD&D including the costs and risks of different technologies; the different development stage of each technology, diversity within portfolios of technologies; and the role of industrial policy should be justified using the certain priority criteria. The key implications for government energy innovation policy can be set as follows [4]: 

· Government funding for more sustainable energy technologies needs to be increased and rebalanced. Rebalancing would give a greater support to technologies in transition between demonstration and commercial deployment. In the absence of public funding this transition can be too costly and hence too risky for many private companies. The needs and opportunities for enhanced international cooperation on energy-technology innovation are thus both large and urgent. The costs and risks are modest in relation to the potential gains.

· Government funding needs to be more technology-specific and less lobby dependent.

· The process of deciding which technologies to choose needs to be more transparent. The government shall develop clear visible overarching strategy that will establish most important criteria for decision-making, and to set the mechanism of development of policies and incentives.

· Government shall conduct the systematic evaluation of technology support programs. Priorities within this effort should go to technologies that increase efficiency of conversion & end use; promote deployment of locally appropriate renewables; respond to public concerns about nuclear energy; allow carbon sequestration.

· Innovation policies deal with the peculiarities and constraints of existing energy systems. Government needs to stimulate innovative radical technologies and business models, and ensure that institutions and common infrastructures facilitate their deployment.

· Government shall support education and research to ensure that organizations and individuals have the knowledge, skills, and incentives to stimulate private investment in innovation.
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РЕВОЛЮЦІЯ ІННОВАЦІЙ У КНИГОВИДАВНИЦТВІ: ВІТЧИЗНЯНИЙ ТА ЗАРУБІЖНИЙ ДОСВІД

Охріменко А.О., студентка

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Не зважаючи на високі темпи заміщення друкованої продукції цифровими аналогами, поліграфія відноситься до галузей, чия продукція користується високим попитом, а інвестування вважається одним із надійних способів розміщення капіталу. 


До 1999 р. в Україні спостерігалося стрімке падіння накладів книжок, яке було пов’язане з інфляцією, кризовими явищами в економіці, відсутністю пільг в оподаткуванні. Після отримання пільг зі сплати податків вже у 2000 р. наклади книжок зросли вдвічі. У 2004 р. номенклатура вітчизняних книжок збільшилася майже до 15 тис. назв [1].

За оцінками фахівців Української асоціації видавців та книгорозповсюджувачів обсяги реалізації книжок українського виробництва складають лише 15% від загальних обсягів. Близько 85% книжок, які продаються в Україні – це книжки, вироблені та надруковані в Росії.

 
Підвищення рівня культурної компетентності українського суспільства, створення потужної системи інформування про вітчизняну книжкову продукцію та умов для розвитку вітчизняної книговидавничої галузі.  

Концепцією Державної цільової програми популяризації вітчизняної книговидавничої продукції на 2009-2012 рр. визначено пріоритетні завдання, що мають  запобігти занепаду вітчизняної видавничої галузі [2]. За даними опитувань, 46% громадян України не купує книжок, оскільки не має потреби у читанні. Це характерно і для інших країн світу. В Україні на одну особу випускається 1,2 книги, що в чотири рази менше, ніж в Росії та країнах ЄС. 

На книжковий ринок впливають такі фактори: конкуренція у виробництві споживчих товарів; книга для багатьох утратила свою самостійну цінність і зазнає дедалі гострішої конкуренції з боку інших засобів інформації та розваг;  тиск витрат на підприємство; попит значною мірою задоволений; труднощі у залученні потенційних споживачів продукції.

Зважаючи на приведені вище фактори, які ускладнюють розвиток книговидавництва в Україні, слід звернутися до досвіду провідних книговидавців світу. Сьогодні точиться боротьба за покупця шляхом пошуку нових каналів збуту: 

-Продаж через поштові каталоги, книжкові клуби та системи прямих продаж. У розвинених країнах друковані каталоги втратили актуальність. Їм на зміну прийшли Інтернет-технології. В Україні масштаби даного каналу реалізації книжкової продукції зростають.

-Онлайнові магазини типу Amazon. Дана тенденція намітилася і в Україні. Продаж книжок через інтеренет та сайти з електронними книгами пропонує чимало операторів книжкового сегменту: Книжковий клуб, Bizbooks.com.ua, Books-online.org.ua, Readbookz.com та інші. Звичайно більша частка онлацнових продаж приходиться на міста-мільйонники.

-Електронне книговидання. До цього відносно дешевого способу книговидання все частіше звертаються навчальні заклади, які попри обмежені бюджети потребують значних обсягів забезпечення навчальних процесів спеціальною літературою. За даними The International Digital Publishing Forum, у 2008 р. обсяг ринку електронних книг в США склав близько 45 млн. дол. (для порівняння: «традиційний» книжковий ринок США оцінюється в 30 млрд. дол. щорічно. Відносно невеликими є обсяги продажу послуг електронних бібліотек. 

-Друк за запитом (Print On Demand). Даний підхід з’явився ще в 90-х роках минулого століття. Проте в той час  собівартість друку була надто високою. В останні роки у сегменті POD відмічається 500% зростання обсягів реалізації ( за даними західних операторів).

Мають місце відмінності в асортименті електронних магазинів розвинених країн і країн що розвиваються. Так якщо у США в електронному вигляді реалізується значна частка ексклюзивного контенту, паперовий аналог якого відсутній, то в Україні акцент робиться на копіювання книг, які вже вийшли в паперовому вигляді.

Таким чином впровадження нових технологій у книговиданні та книготоргівлі відкриває перед вітчизняними видавництвами широкі перспективи та унікальні можливості щодо створення та поширення «друкованої» продукції. 
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ПРО інтелектуальну власність
д.е.н., професор Панченко М. П.
Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Власність це складна й багатогранна категорія, яка виражає всю сутність суспільних відносин – економічних, соціальних, правових, політичних, національних, морально-етичних, релігійних та ін. Вона займає центральне місце в економічній системі та зумовлює процес дії й використання економічних законів відповідної економічної системи; спосіб поєднання робочої сили із засобами виробництва; цілі й мотиви виробництва; характер виробництва й розподілу та споживання виробленого продукту; класову й соціальну структуру суспільства; панівну систему економічної й політичної влади та ін.

Виділяють економічне й юридичне розуміння власності. Економічне – це відносини між людьми з приводу привласнення засобів виробництва та матеріальних благ; юридичне – це відносини між людьми, пов’язані з майновими правами володіння, розпорядження управління, використання й присвоєння засобів виробництва й результатів їх використання. Суб’єктами власності є люди або групи людей, що володіють, розпоряджаються, користуються й привласнюють об’єкти власності. В Україні існують різні форми відносин власності.

Важливіше місце в системі відносин власності займає інтелектуальна власність. Характерною рисою сучасного економічного розвитку є стійке зростання значення інтелектуальної власності, що зумовлює зростання частки нематеріальних активів у складі вартості підприємства, сприяє отриманню сталих переваг за рахунок набуття тимчасово монопольного становища на ринку. Від ефективного управління інтелектуальною власністю залежить конкурентоспроможність на ринках високотехнологічної та наукомісткої  продукції. Проте, у вітчизняній економіці управління інтелектуальною власністю реалізується недостатньо ефективно, про що свідчить низький рівень інноваційної активності в технологічно-інтенсивних галузях національної економіки, які визначають стратегічні перспективи її розвитку. В сучасних умовах посилення конкуренції на вітчизняному та світовому ринках є потреба у ґрунтовному вдосконаленні системи управління інтелектуальною власністю. Об’єктами управління інтелектуальною власністю є творчі працівники, результати їх науково-технічної діяльності, об’єкти права інтелектуальної власності. Це дає змогу адекватно здійснювати управлінський вплив на означені об’єкти протягом всього життєвого циклу наукомісткої продукції. Процедуру оцінювання ефективності реалізації економічного механізму управління інтелектуальною власністю є перелік показників стратегічного та оперативного управління інтелектуальною власністю. Це дає можливість контролювати результативність управлінських рішень інтелектуальної власності у короткостроковому та довгостроковому періоді, вчасно реагувати стратегію розвитку наукомісткого виробництва та підвищувати адаптивність його до змінних економічних умов.

Економічний механізм управління інтелектуальною власністю функціонує у правовому полі регулювання відносин інтелектуальної власності, якими є регулювання взаємодії внутрішнього та міжнародного ринків інтелектуальної власності, передача на комерційній основі прав на об’єкти інтелектуальної власності, неконтрольований відтік нових технологій за кордон, захист комерційної діяльності та ноу-хау. Основними напрямами державного впливу на управління інтелектуальною власністю є визначення пріоритетних напрямів розвитку, їх фінансова підтримка, податкове стимулювання, створення інфраструктури  інноваційного підприємств, інформаційно-аналітична підтримка, регулювання наслідків НТТ шляхом узгодження інтересів держави і суспільства, створення належної системи захисту прав інтелектуальної власності; розуміння інтелектуальної власності та її значення для  реалізації стратегії перспективного розвитку, системний підхід до управління, здійснення управління інтелектуальною власністю у тісному взаємозв’язку з патентами та маркетинговими дослідженнями.

Раціональне та ефективне формування й використання інтелектуальної власності прямо впливає на кількість  і якість виробленої продукції, на зростання ВВП, розвиток внутрішньої системи захисту інформації, усвідомлення впливу інтелектуальної власності на підвищення конкурентоспроможності, формування інноваційного клімату.

Формування відносин з іноземними інвесторами, як одне з основних завдань держави у розвитку міжнародного співробітництва

Пунова К. А., студентка 2 курсу, ФММ, групи УС-81,

Національний технічний університет України „КПІ”

У 2006 році глобальні потоки прямих іноземних інвестицій (ПІІ) досягли свого другого за усю історію рівня і дорівнювали $1,2 трильйона доларів. Було зареєстровано значне зростання притоку ПІІ до розвинутих країн, країн, що розвиваються, та до країн з перехідною економікою. Рекордні рівні були в Африці, Азії і Південно-Східній Європі та в СНД. Припливи ПІІ у країни, що розвиваються, і країни з перехідною економікою відповідно зросли на 10% і 56% у 2006 році, і досягли рекордних рівнів для обох груп економік [1]. У результаті, залучення ПІІ стало провідним пунктом політичного порядку денного, особливо у країнах з перехідною економікою, і кількість досліджень визначних факторів ПІІ швидко зростає.
Робота по формуванню відносин з інвесторами є відносно новим процесом, особливо для урядів країн, що розвиваються. Рішення про направлення ресурсів на якесь підприємство пов'язане не тільки з прибутковістю, яку пропонує вкладений капітал, а пов'язане також з якістю інформації, яка є доступною для інвесторів. Ця інформація надасть поточним і майбутнім інвесторам змогу краще оцінити рішення щодо інвестування. Зі зростанням попиту на ПІІ у світі, головним чином у останньому десятиріччі 20-го сторіччя, у декількох країнах було створено агенції зі сприяння іноземним інвестиціям. Наразі в усьому світі існує близько 200 агенцій зі сприяння інвестиціям, які працюють над залученням іноземних інвестицій. Результати аналітичних опитувань і досліджень показують їх ефективність. 

За даними українського Державного комітету статистики, обсяги ПІІ в економіку України з 2000 року є досить значними. Станом на 1 січня 2007 року лідерами серед країн-інвесторів виявилися Німеччина (вкладення складають 26,5% від загальної суми прямих інвестицій), Кіпр (14,2%) і Австрія (7,6%). Дохід від операцій з нерухомістю, оренди, інжинірингу і будівництва, проведених іноземними інвесторами в 2006 році, в сукупності склав близько 12%, а це приблизно $ 515,5 млн. На підставі цих даних можна зробити висновок про те, що Україна і її ринок нерухомості упевненими кроками рухаються до загальносвітового визнання, але цей рух значною мірою гальмується соціальними і економічними чинниками. Проте, аналіз структури інвестицій за джерелами фінансування, отриманих Україною за останні роки вказує на те, що частка іноземних інвестицій у загальному їх обсязі є дуже незначною. Так, у 2006 році вона склала лише 3,2%, у 2007 – 2,7%, у 2008 – 3,0%, а за дев’ять місяців поточного року ‑ 3,9% (для порівняння: частка власних коштів підприємств – 67%, кредитів банків та інших позик – 13%) [1]. Це вказує на вкрай несприятливу ситуацію, яка склалась із залученням на ринок України іноземних інвесторів. 
Проте спеціальну урядову структуру, яка опікується зовнішніми інвестиціями в Україну створено лише нещодавно. У січні 2009 року утворено Національне агентство України з іноземних інвестицій та розвитку (Укрзовнішінвест) [2]. Укрзовнішінвест працює на створення позитивного інвестиційного іміджу України, опікується покращенням інвестиційного клімату (вносить пропозиції щодо змін законодавчої бази), надає державну підтримку щодо досудового врегулювання спорів та інших питань супроводу та допомоги іноземним інвесторам.

Менше, ніж за рік діяльності Укрзовнішінвестом розроблено Стратегію залучення прямих іноземних інвестицій в Україну «План дій – 2010», яку у грудні 2009 року розглянуто на засіданні Уряду України, створено базу даних інвестиційних пропозицій та інвестиційної нерухомості. Укрзовнішінвест відібрав десять інвестиційних проектів, які мають стратегічне значення для економіки та розвитку держави. Вони відібрані на основі чітких критеріїв з урахуванням рекомендацій та вимог міжнародних структур з промислового та фінансового розвитку. Реалізація згаданих десяти проектів може вимагати залучення більше 10 млрд дол. інвестицій.

Таким чином, використовуючи наявний досвід діяльності структур, що сприяють залученню інвестицій, є конкретні перспективи покращення ситуації по залученню ПІІ в Україну. Відбудовуючи відносини з потенційними інвесторами з врахуванням їх бізнес-принципів, створюючи умови для нормальної і прибуткової діяльності, можна зацікавити іноземний бізнес і залучити в Україну необхідні фінансові ресурси. Для цього необхідна активна позиція держави по стимулюванню економічного зростання на основі інвестицій.
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ПЕРСПЕКТИВИ ІННОВАЦІЙНОГО СТИМУЛЮВАННЯ СТАЛОГО РОЗВИТКУ РЕГІОНУ
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Протягом останніх років ситуація в регіонах України набула критичного стану у найважливіших сферах життєдіяльності населення – соціальній, екологічній та економічній. Сформувався перманентний комплекс проблем, що потребують швидкого вирішення. Існуючий підхід до подолання проблем не запобігає усуненню проблемних ситуацій у майбутньому. Сталий розвиток регіону являє собою. Виходячи з цього, для досягнення сталого розвитку регіону необхідно застосовувати прогресивні технологічні нововведення для раціонального природокористування та ефективної господарської діяльності. Саме тому великої актуальності набуває на сьогоднішньому етапі розвитку дослідження питань, що стосуються інноваційного стимулювання сталого розвитку регіону.

Як відомо, над питанням регіональної політики сталого розвитку, в рамках якої можна використовувати різноманітні стимулюючі заходи, працювали такі вітчизняні вчені: Данилишин Б.М. [1], Герасимчук З.В. [2], Вахович І.М. [3] та ін. Зважаючи на значний внесок у дослідження сталого розвитку регіонів даних вчених, питання інноваційного стимулювання сталого розвитку залишилось дещо поза увагою. Тому вважаємо за доцільне розглянути аспекти інноваційного стимулювання сталого розвитку регіону більш детально.

Під інноваційним стимулюванням сталого розвитку регіону варто розуміти комплекс заходів активізуючого впливу, направлених на формування внутрішньорегіональної мотивації до сталого розвитку, і орієнтований на застосування пріоритетних новітніх технологій. В якості інноваційних стимулюючих інструментів варто застосовувати: створення інноваційних підприємств; створення інноваційних кластерів; інновації на відновлення первісних якостей використаних ресурсів. Для реалізації інновацій у соціальній, економічній та екологічній сфері регіону необхідно використовувати такі джерела фінансування як власні кошти вітчизняних та зарубіжних юридичних осіб, а також кошти з місцевих бюджетів (причому, обсяг встановляються залежно від потреби).

При цьому велику роль у впровадженні інноваційних заходів заради сталого розвитку конкретних регіонів здатне відіграти міжнародне науково-технічне співробітництво. В першу чергу мова йде про обмін науково-технічною інформацією про нові технології на взаємовигідних умовах між науково-дослідними установами та вищими навчальними закладами України та зарубіжних країн. Важливим є питання співробітництва навколо енергоощадних, високоефективних, еколого-орієнтованих та соціально-безпечних проектів. До пріоритетних напрямів міжнародного науково-технічного співробітництва варто віднести такі проекти: розвиток біотехнологій та нанотехнологій; проекти щодо впровадження альтернативних джерел енергії (сонячної, вітрової, геотермальної та ін.); перспективних проектів у промисловості та сільському господарстві; проекти, пов’язані із розвитком інфраструктури регіону тощо.

Головними напрямками інноваційної діяльності в регіонах України у найближчі роки у рамках міжнародного співробітництва є: створення бізнес-інкубаторів і технопарків та розвитку інноваційних структур; налагодження співпраці наукових установ області з підприємствами з питань впровадження інновацій та нових технологій; розробка програм інноваційного розвитку в кожному із регіонів України та їх реалізація в цивільних галузях науково-технічного й виробничого потенціалу; державна підтримка інноваційної діяльності на державному рівні шляхом цільового фінансування з бюджету, прямих і непрямих фінансових дотацій, податкових пільг тощо [4]. Першочерговими заходами у даному випадку повинні стати рішучі дії наукових кіл щодо ініціації прийняття Стратегії стимулювання сталого розвитку України, а також внесення ряд змін до законодавства України, що стосується інноваційної діяльності та стимулювання розвитку регіонів України.

В цілому, існуючий стан регіонів України вимагає застосування системи нових пріоритетних стимулюючих заходів – інноваційного симулювання сталого розвитку регіону. Міжнародне науково-технічне співробітництво у контексті стимулювання забезпечить швидке подолання існуючих протиріч між суспільством, економікою та екологією та динамічний прогрес регіональних соціо-еколого-економічних систем до сталого розвитку.
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Міжнародні фактори інноваційно-технологічного забезпечення національної економіки 

Полтавець К.В., студентка групи УС-61 ФММ,  Кот О.В., к.е.н., доцент, Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Однією з особливостей сучасного етапу розвитку є перехід національної економіки на  інноваційну модель. Важливу роль у процесі побудови інноваційно-орієнтованої економіки     відіграють технологічні перетворення у наукомістких галузях. Досвід країн-технологічних лідерів    доводить необхідність зростання частки високотехнологічної продукції та послуг у ВВП. У той же час, саме низькотехнологічні товари займають 48% у структурі імпорту України, середньо технологічні – 27% і лише 16% припадає на високотехнологічну продукцію [1]. Це свідчить про те, що в Україні ще не сформовано внутрішній ринок високих технологій. Розв'язання проблеми активізації технологічного розвитку вітчизняної економіки полягає або у виборі одного з нижче зазначених підходів, або у збалансованому поєднанні їх в межах єдиної системи управління інноваційно-технологічними процесами. Перший шлях полягає у запозиченні високих технологій в економічно розвинених країнах, другий – у впровадженні результатів НДДКР вітчизняної науки та доведення їх до промислового і ринкового застосування.

З точки зору економічної доцільності перший підхід відзначається відносною простотою та незначними витратами на науково-технічні, кадрові, організаційно-управлінські та матеріально-технічні ресурси. Крім того, продукція, виготовлена за допомогою імпортних технологій, характеризується високою конкурентноздатністю не тільки на внутрішньому, але й на світовому ринку. При реалізації даного способу технологічного переоснащення національної економіки вітчизняні підприємства мають істотні переваги перед іноземними конкурентами (за рахунок меншої вартості робочої сили та енергії, наявності дешевої сировини тощо). Закупівля західної технології спричиняє, з одного боку, відсутність надприбутків від інновацій, з іншого, - мінімізацію ризиків інноваційної діяльності, оскільки вітчизняні підприємства одержують готову технологію, успішно  апробовану на міжнародних ринках. Фактичний стан розвитку національної економіки вказує на значне технологічне відставання вітчизняних зразків інноваційної продукції у порівнянні з аналогами із розвинених країн. У той же час інтелектуальний потенціал українських науковців та фахівців інженерно-технічного профілю поки що залишається за багатьма науково-технологічними напрямами достатньо високим. Тому за умови системного підходу до всебічного використання та залучення інноваційно-технологічного потенціалу у вітчизняне виробництво другий підхід також вбачається доволі перспективним. Створення національної системи передачі вітчизняних технологій та побудови відповідної інфраструктури є більш затратним та тривалим у часі, проте така стратегія інноваційно-технологічного забезпечення національної економіки здатна мобілізувати наявні інноваційні ресурси  у виробничій, фінансовій, освітній та науковій сферах і сконцентрувати їх на пріоритетних напрямах та наукомістких галузях економіки. Безперечно, що такі науково-технологічні та інноваційні пріоритети мають визначатися не волюнтаристським методом, як це часто відбувалося у вітчизняній практиці управління інноваційним розвитком, а у процесі відкритого обговорення цих питань у наукових та виробничих колах. Практично першою спробою об’єктивізації процесу визначення інноваційно-технологічних пріоритетів на загальнонаціональному рівні стало виконання Державної програми прогнозування науково-технологічного та інноваційного розвитку, котра дозволила залучити до прогнозно-аналітичного дослідження близько 700 вчених та фахівців. 

В результаті експертного опитування, здійсненого за методом Дельфі  у три тури, було визначено ієрархію інноваційних пріоритетів на довго-, середньо- та короткострокову перспективу. В рамках даного дослідження середньостроковими пріоритетними напрямами інноваційної діяльності, за якими Україна може мати конкурентні переваги на міжнародному ринку, визначено [2]: забезпечення енергетичної безпеки та енергетичної незалежності країни, освоєння нових джерел та технологій транспортування та використання енергії; підвищення якості медичного обслуговування, подовження життя людини, оздоровлення середовища її існування та екосталого розвитку економіки, широке використання у виробництві біотехнологій; впровадження сучасних інформаційних та телекомунікаційних технологій у всі сфери людської діяльності; технологічне відновлення машинобудування; технологічне відновлення агропромислової сфери; підвищення рівня інноваційної культури. Отже, системне застосування результатів форсайтних досліджень в управлінні інноваційним розвитком економіки дозволить здійснити її структурну перебудову у напрямку збільшення частки високотехнологічних виробництв на базі здобутків вітчизняної науково-технічної сфери.           
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Підвищення ефективності функціонування системи інформаційного забезпечення як ефективний інструмент розвитку міжнародного співробітництва

Прокопов О. А., аспірант.

Український державний університет фінансів та міжнародної торгівлі
Системне входження економіки України у світове господарство та активізація міжнародного співробітництва неможливе без прискореного розвитку інформаційної сфери, доведення його до рівня світових стандартів та вирішення проблеми організації в масштабах держави комплексного інформаційного забезпечення з метою створення належних умов для отримання і використання будь-якої необхідної інформації. 

Запровадження в Україні механізмів інформаційного забезпечення передбачає вирішення наступних найважливіших першочергових загальнодержавних проблем організаційно-забезпечуючого характеру: розробка інформаційного законодавства, що стосується налагодження комплексного інформаційного забезпечення в країні; фінансове забезпечення всіх програм розвитку інформаційної галузі, а також заходів, спрямованих на їх реалізацію.;укріплення кадрового і техніко-технологічного потенціалу інформаційної галузі.

Необхідність розбудови інформаційного законодавства обумовлена, перш за все, вирішенням проблеми систематизації вітчизняної правової політики в інформаційній сфері, відсутністю законодавчих та нормативно-правових засад функціонування її основних елементів (інформаційної інфраструктури, інформаційного простору та ін.) потребою у врегулюванні питань, що стосуються взаємодії з міжнародними інформаційними структурами та інформаційними структурами інших держав, а також задачами усунення протиріч у діючих законодавчих та нормативно-правових актах, забезпечення узгодженості їх з вимогами та положеннями міжнародного законодавства, і, в першу чергу, адаптації до норм та стандартів Європейського Союзу.

Вирішенню цих проблем певною мірою сприятиме прийняття у встановленому порядку підготовлених проектів: Концепції національної інформаційної політики і розвитку державної інформаційної інфраструктури, законів України “Про телекомунікації”, „Про Інтернет-видання”, розробка та затвердження законопроектів “Про національні інформаційні ресурси”, „Про інформаційний простір України”, “Про міжнародний інформаційний обмін”, а також інших, спрямованих на реалізацію вищезазначених нормативно-правових актів. Дієвим кроком на шляху удосконалення системи інформаційного законодавства може стати розроблення та ухвалення Інформаційного кодексу України, що дозволить розв’язати проблему подолання протиріч у законодавчих та нормативно-правових актах, забезпечити єдність та нефрагментованість нормативно-правового поля. 

На сьогодні інфраструктура інформаційної сфери розвивається повільно і незбалансовано, віддача від інформатизації ще досить низька. Без запровадження державою дієвих організаційно-стимулюючих механізмів, спрямованих на активізацію розвитку процесів інформатизації, вирішення проблеми інформаційного забезпечення виглядає доволі проблематично. Для реалізації єдиної політики у вирішенні проблеми налагодження системного інформаційного забезпечення, взаємозв’язку всіх аспектів цього процесу, назріла необхідність у створенні загальнодержавного органу (із законодавчим визначенням його повноважень) - Національного інформаційного центру, підпорядкованого уряду, як головного керуючого, організуючого, регулюючого і контролюючого органу в державі з питань розбудови індустрії інформаційного забезпечення, в тому числі і в міжнародному співробітництві. 

Для розгортання повномасштабних процесів інформатизації в Україні слід вирішити такі основні проблеми: забезпечити наукову базу інформатизації; підготовити технологічну базу для масового виробництва обчислювальної техніки; забезпечити розвиток вітчизняної школи програмного забезпечення. 

Значному поповненню національних інформаційних ресурсів зарубіжною інформацією сприятиме активізація міжнародного співробітництва українських інформаційних структур з аналогічними структурами інших країн і міжнародними організаціями, розширення членства в існуючих міжнародних, в першу чергу, європейських, інформаційних структурах. Це значно спростить доступ до закордонних баз і банків даних, сприятиме участі у спільних проектах і програмах в інформаційній сфері (насамперед, тих, що стосуються розвитку нових інформаційних технологій і сучасних інформаційних мереж), надасть можливість для ознайомлення зі світовою практикою запровадження механізмів інформаційного забезпечення.

Сьогоднішній інформаційний простір України складається із слабо пов’язаних між собою інформаційних секторів (державних і комерційних, на рівні відомства, чи регіону тощо), кожен з яких в силу різних причин мало доступний для використання та поширення. Існуючі інформаційні системи на рівні підприємств і галузей функціонують без належної взаємодії, що призводить до збільшення вартості їх проектування та експлуатації, дублювання робіт, надмірності у зборі первинної інформації. 

МІЖНАРОДНЕ  НАУКОВЕ  СПІВРОБІТНИЦТВО ЯК  ФАКТОР  ПІДВИЩЕННЯ РЕЗУЛЬТАТИВНОСТІ  ДОСЛІДЖЕНЬ

Соловйов В.П., д.е.н., професор, Денисюк В.А.  к.т.н., с.н.с.

ЦДПІН ім. Г.М. ім.Г.М. Доброва НАН України
     У роботі розглядаються досвід і результати міжнародного наукового співробітництва в 2007-2008 роках Центру досліджень науково-технічного потенціалу та історії науки ім. Г.М. Доброва НАН України з групою вчених Державної наукової установи Інститут економіки НАН Білорусі, який  є відомий своїми науковими досягненнями в СНД. Наукова співпраця здійснювалося на основі виграного гранту нашими інститутами на конкурсі спільних наукових проектів оголошеного українським Державним фондом фундаментальних досліджень і Білоруським республіканським фондом фундаментальних досліджень. Метою проекту були фундаментальні дослідження досвіду та проблем інноваційного розвитку, спільний їх аналіз та розробка організаційно-економічних механізмів державного управління підвищення конкурентоспроможності національних економіки кожної з країн. 

     Для нашого Центру інтерес до взаємної співпраці був обумовлений послідовної і успішною розробкою та реалізацією в Білорусі соціально-орієнтованої ринкової моделі розвитку, виконанням Державної програми інноваційного розвитку Республіки Білорусь на 2007-2010 роки, використанням програмно-цільових методів планування і управління науковою сферою. Курс вибраний Білоруссю дозволив і в умовах кризового  2009 року зберегти обсяги виробництва ВВП практично на рівні попереднього року і забезпечити основні якісні параметри економічного зростання: рентабельністю  промисловості 10% та зниження енергоємності ВВП більш ніж на 5%.

       Успіхи в розвитку Білорусі підтверджують високі показники країни за індексом розвитку людського потенціалу (ІРЛП), який використовується для порівняльної оцінки бідності, грамотності, освіти, середньої тривалості життя та інших показників країни. Так, в 2009 році, в якому відображені показники 2007 року, Білорусь віднесена до групи країн з високим рівнем розвитку (68-е місце в рейтингу), а Україна до країн із середнім рівнем ІРЛП (85 місце)

     Для ЦДПІН ім. Г.М.Доброва НАНУ  міжнародне наукове співробітництво сприяло відкриттю нових знань та одержання ряду наукових результатів, серед яких відзначимо наступні: 
     • на основі аналізу сучасних тенденцій економічного розвитку та теоретичних моделей економічного зростання виявлено сформовані нові комплексні макроекономічні фактори, що є джерелом позитивних змін в економіці та суспільстві.  До таких макроекономічних факторів, віднесено - інноваційність економічної, наукової та науково-технічної діяльності, додану вартість та конкурентоспроможність. Розглянуто сутність кожного із цих факторів. Розроблено модель інноваційно-орієнтованого економічного розвитку, зростання благоустрію суспільства та якості життя людини із використанням  визначених комплексні факторів;

      • для підвищення ефективності інноваційного розвитку економіки і національної інноваційної системи в Україні з урахуванням досвіду розвинених країн рекомендується в Україні реалізувати стратегічний національний курсу щодо входження України до 2020 року до групи 50 країн із найбільш конкурентоспроможною економікою у світі у відповідності із рейтингом Всесвітнього Економічного Форуму.  Для цього запропоновано розробити «Концепцію підвищення конкурентоспроможності України в глобальній економіці до 2020 року»,   в якій задекларувати цей стратегічний курс, прийняти та затвердити її Верховною Радою України, а також розробити та прийняти до виконання в країні «Програму по практичному виконанню заходів «Концепції…» на середньостроковій і довгостроковий періоди»; . 
       • рекомендовано впровадити в Україні державне статистичне обстеження створення та використання передових виробничих технологій, в тому числі окремим розділом тих, що здійснені за рахунок або при участі державного бюджету, внести зміни у відповідні законодавчо-нормативні акти щодо державного регулювання їх обігу та їх  державної  реєстрації. Пропонується також  разом з білоруськими партнерам створити відповідну базу даних українських та білоруських передових виробничих технологій, що буде сприяти активізації інноваційній діяльності в обох країнах; 
       • розроблено динамічну модель системи управління інноваційним процесом. Вона заснована на формуванні заданих значень основних регульованих параметрів інноваційного процесу у відповідності із  програмами інноваційного розвитку та планів їх фінансування за етапами, визначенні комплексу інтегральних показників щодо оцінки інноваційної активності господарського сектору та може бути використана для удосконалення управління інноваційною діяльністю та інноваційним розвитком на рівні окремих галузей національної промисловості та країни в цілому.

      На підставі досвіду міжнародного наукового співробітництва вважаємо, що спільні дослідження з білоруськими вченими, завдяки впливу синергетичних ефектів взаємодоповнення і взаємопідсилення наукових знань, продукували конкретні наукові рішення на передовому рівні і в  короткі терміни для  кожного із партнерів. 

УДОСКОНАЛЕННЯ  ІННОВАЦІЙНОЇ ІНФРАСТРУКТУРИ ПРОМИСЛОВИХ ПІДПРИЄМСТВ КАРПАТСЬКОГО ЄВРОРЕГІОНУ

Ратошнюк А.Г., студентка V курсу, ФММ, групи УС-51м

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”, 
Єврорегіони відіграють значну роль у процесі європейської інтеграції України та об’єднують регіони різних країн задля співробітництва в науковій, технологічній, інноваційній, економічній, соціальній та інших сферах діяльності, що надасть змогу ефективно розвиватися економіці певних країн. Саме тому на даному етапі розвитку економіки України актуальним та досить важливим є формування та розширення інноваційної інфраструктури промислових підприємств єврорегіонів, що матиме позитивний вплив на випуск високотехнологічної та якісної продукції, яка підвищить рівень міжнародної конкурентоспроможності України за умови європейської інтеграції. 

Ефективний вплив на розвиток інноваційної інфраструктури промислових підприємств країни мають функціонуючі технопарки на її території. В Україні на 2009 р. існує 16 технопарків, проте дійсно працює тільки 8 з них. В Карпатському єврорегіоні функціонує технопарк «Яворів» та набуває швидких темпів розвитку. За період свого існування з серпня 2007-2008 рр. обсяги реалізованої інноваційної продукції в даному єврорегіоні становили 1,5 млн. грн. [1]. Пріоритетними напрями діяльності технопарку є: удосконалення хімічних технологій та розвиток біотехнологій; інформаційні технології; машинобудування та виробництво побутової техніки з використанням вітчизняних технологій; розвиток інноваційної культури суспільства тощо. Діяльність даного регіону регулюється Законом України «Про спеціальну економічну зону Яворів» та іншими нормативними документами. Згідно з ними, всі проекти технопарку звільняються від сплати податку на прибуток, ПДВ та сплати ввізного мита на устаткування для потреб власного виробництва інноваційної продукції, терміном на 5 років, а в наступні роки сплачують 50 % діючої ставки.; від сплати земельного податку в перші 3 роки, а в наступні роки сплачується 50 % від діючої ставки оподаткування [2]. 

Розвиток та функціонування інноваційної інфраструктури набули широкого значення так річний випуск інноваційної продукції за проектами технопарків збільшився в 2008 р. (3 млрд. грн.) в 16,7 разів порівняно з 2001 р. (0,18 млрд. грн.), середньорічний темп приросту обсягів виробництва становив близько 50%, що в 6 разів вище ніж у середньому по промисловості. Усього за цей період було реалізовано 12,3 млрд. грн. інноваційної продукції, з них  закордон – 14 % [4]. 

Нажаль на сьогодні технопарки є єдиною формою інноваційної діяльності в Україні, саме тому необхідно забезпечити для них належну державну підтримку, особливо в умовах світової фінансової кризи. На сьогодні основними заходами державної підтримки діяльності технопарків зазначені в Законі України «Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технопарків». Даний закон є одним з найуспішніших в Україні і може бути досить ефективним антикризовим заходом для вітчизняних підприємств [3]. Проте недоліком зазначеної ситуації є ліквідація державної підтримки в 2005 р., яка була частково відновлена в 2006 р., але їх практичне виконання не було забезпечено. Крім вище зазначених негативних факторів розвитку інноваційної інфраструктури України також можна віднести: обмежений попит на інноваційну продукцію в межах країни; політична нестабільність в країні; обмеженість фінансування з державного бюджету, в основному за рахунок власних коштів підприємства; неефективна державна підтримка інноваційної діяльності та законодавча база; наявність високої конкуренції з боку іноземних розробників. 

На даному етапі інноваційного розвитку України важливими завданнями залишається упорядкування діяльності існуючих технопарків та координація процесів створення і розвитку нових установ, їх організаційне та методичне забезпечення. Для удосконалення та мотивації інноваційної діяльності необхідно створювати правові, економічні, податкові механізми, сприяти розвитку інноваційної інфраструктури за рахунок: надання пільгових кредитів в розмірі 80% вартості проекту на технологічні нововведення; зменшення податку  на прибуток на 5-10%; надання субсидій на дослідження та розробку нових видів продукції; не оподатковувати кошти вкладені в ризиковані проекти. Важливим завданням залишається упорядкування діяльності існуючих об'єктів інноваційної інфраструктури та координації процесів створення і розвитку нових установ.
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ТЕХНОПАРКИ ЯК ШЛЯХ ДО ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ ЕКОНОМІКИ
Тимофєєва О.В.
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В умовах НТП, що прискорюється, інтернаціоналізації економічних зв’язків, економічної інтеграції, що поглиблюється, особливого значення набувають процеси удосконалення інноваційної інфраструктури держав як основи реалізації стратегії інноваційного розвитку. Тому на перший план виходить розвиток таких інноваційних утворень, як технопарки.
Ще у 1999 році Верховною Радою України було схвалено Концепцію науково-технологічного і інноваційного розвитку України. Але непослідовність та недосконала реалізація політики держави за час незалежності України дали такі результати: в 3,3 разу знизилася чисельність працівників в інноваційній сфері (у США й Західній Європі зросла в 2 рази, у Південно-Східній Азії – в 4 рази); в 3,5 разу знизилася кількість дослідників в галузі технічних наук. У той же час в 5,6 разу збільшилася їхня чисельність у політичних науках, в 3,5 – у юридичних; в 14,3 разу зменшилося освоєння нових видів техніки; в 4,3 разу впала (з 56% до 13,0%) частка інноваційно-активних промислових підприємств (у Росії їхня частка становить 10 %, у Польщі – 16%, у ЄС – у середньому 60 %); приріст ВВП за рахунок впровадження нових технологій в Україні становить 0,7%, тоді як у розвинених країнах цей показник досягає 60 - 90 %. за рейтингом глобальної конкурентоспроможності (GCI rank), згідно доповіді Всесвітнього економічного форуму "The Global Competitiveness Report 2008 -2009" (станом на  08.10.2008 р.), Україна займає 72 місце у світовому рейтингу конкурентоспроможності економік (у 2007 р. – 73),  за рейтингом у сфері інновацій - 73-75 місце, ділячи його із Пакистаном та Єгиптом.

Ці показники були б ще гіршими, якби в 1999 році не були створені технопарки – єдиний реально функціонуючий сьогодні в Україні і суворо контрольований державою вид інноваційної структури. На сьогодні в Законі "Про спеціальний режим інноваційної діяльності технопарків" нараховується 16 технопарків, із яких дійсно працюють. Три провідних технопарки (“Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка” (м. Київ), “Інститут електрозварювання ім. Є.О. Патона” (м. Київ), “Інститут монокристалів” (м. Харків)) забезпечують 99 % випуску інноваційної продукції всіх українських технопарків.

До позитивних соціальних результатів діяльності технопарку можна віднести наступні: прискорення темпів освоєння випуску високотехнологічної продукції, реальну підтримку вітчизняного розробника та виробника; формування внутрішнього ринку конкурентоспроможної, високотехнологічної й імпортозамінюючої продукції; 
нарощування експортного потенціалу, закріплення вітчизняної продукції на світовому ринку науково-технічної продукції, зростання валютних надходжень від експорту; формування сприятливого інвестиційного клімату, відновлення довіри інвесторів і збільшення потоку як внутрішніх, так і зовнішніх інвестицій для вирішення проблем економіки України; розширення використання небюджетних джерел фінансування інноваційної діяльності, у тому числі наукових досліджень; поліпшення матеріального забезпечення наукових досліджень й оплати праці наукових співробітників, зайнятих в інноваційних проектах технопарків тощо.


Але в Україні не все склалося настільки позитивно. Головний недолік наших технопарків полягав у тому, що в Україні замовник ще не був готовий фінансувати велику частину розробок. Це призвело до слабкої активності технопарків у підготовці проектів. І катастрофічного зменшення їх кількості: у 2000 році було прийнято 15 проектів, у 2001-му — 43, у 2002-му — 27, у 2003-му — 11, до середини 2004 року — 0.

Також повноцінного розвитку технопарки не отримали через ряд таких причин, як те, що без розвитку малих інноваційних підприємств навряд чи можна собі уявити успішний розвиток технопарків. Водночас, вузька спрямованість спеціального законодавства України щодо технопарків впливає на розвиток відповідної загальної нормативної бази не кращим чином. Практично закон про технопарки закріплював практику створення елітних інноваційних структур, спрямованих на виконання великих інноваційних проектів, коли для легітимації кожного з них було потрібне рішення уряду.

Але попри думки про те, що створення технопарків не є ефективним для державного бюджету, з табл. 2 можна чітко побачити, що це далеко не так.

 Технопарки є ефективним механізмом росту інноваційної складової економіки держави. Але не завжди чітке дотримання та виконання чинного законодавства, а також його часті зміни, призупинили стрімку динаміку розвитку та розбудови цієї інноваційної мережі в Україні. Не вирішене питання і щодо формування нормативно-правової бази, яка регулює інноваційну діяльність в Україні. 

Досить важливим є збереження і поновлення успішної діяльності технопарків, створення умов розвитку інноваційної інфраструктури, сприйняття економікою в цілому науково технічних інновацій. Про це свідчить досвід більшості промислово розвинених країн світу, в яких технопарки є основним ініціатором розвитку інноваційної політики на предмет виробництва конкурентоспроможної продукції, що сприяє технологічному поступу держави. Таку саме роль мають виконувати технопарки і в Україні.

СВІТОВИЙ ТА ВІТЧИЗНЯНИЙ ДОСВІД ІНВЕСТИЦІЙНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ В СФЕРІ АЛЬТЕРНАТИВНОЇ ЕНЕРГЕТИКИ

Трофименко О.О., аспірантка, НТУУ «КПІ»
В Україні необхідним є впровадження та розвиток альтернативних джерел енергії, що з відповідною інвестиційною стратегією  є економічно виправданим.  Адже за розрахунками експертів вугілля країні вистачить на 400 років, газу – на 60 років, а потреба в енергії постійно збільшується: збільшення обсягу споживання електричної енергії будівництвом (на 8,9%), населенням (на 7,2%), комунально-побутовими (на 5,8%) та іншими непромисловими споживачами (на 8,3%). Енергомісткість ВВП в 2,6 рази перевищує рівень розвинутих країн світу. В результаті глобальної економічної кризи зменшився обсяг споживання в енерогомістких галузях національної економіки[1]. 

Для розвитку інвестиційної діяльності в сфері альтернативної енергетики важливо спиратися на світовий досвід. Обсяг інвестицій у відновлювальну енергетику (ВЕ) в світі склав 38 млрд доларів. Причому більша частина припадає на фотоенергетику та вітроенергетику. Інвестування у заводи з виробництва біопалива, запуск в експлуатацію яких відбувся 2009 р., тільки в США перевищує 2,5 млрд доларів, у Бразилії  - 3 млрд , у Франції – 1,5 млрд. У Португалії в 2007 р. введена в експлуатацію найбільша у світі сонячна електростанція потужністю в 11 Мвт. У наступні три роки в Португалії в електростанції на альтернативних джерелах енергії планується вкласти 10,8 млрд доларів. Прем'єр-міністр Португалії Жозе Сократіш прагне до того, щоб до середини 2010 року 45% потреби в електроенергії забезпечувалися за допомогою альтернативних джерел. У 2010 році заплановано збудувати в Об'єднаних Арабських Еміратах сонячну електростанцію, першу у Персидському заливі. На будівництво об’єкту влада емірату Абу-Дабі виділяє 350 млн доларів. Потужність електростанції становитиме 500 мВт [4].  

Іншим різновидом альтернативної енергетика є використання енергії вітру. Вітроенергетика є лідируючим напрямом галузі в багатьох країнах. Ці джерела забезпечують у деяких регіонах до 100% виробництва електроенергії, наприклад, в окремих регіонах Данії, Німеччині, Іспанії. На частку вітроенергетики припадає майже половина світових інвестицій у відновлювальні технології. В Європейському Союзі у вітроенергетичній галузі зайнято 85 тис. чоловік. Вона забезпечує електроенергією біля 25 млн європейців. Світовими лідерами з використання вітроенергетики є: Німеччина (40% світових потужностей), далі йдуть Іспанія, США, Данія та Індія Європейська вітроенергетична асоціація (ЄВЕА) підтримує виконання загально​європейської програми (проект „Сила вітру 12”), яка за мету має досягнення вітроенергетикою рівня 12 % світового виробництва електроенергії на рівні 2020 року [2]. 

Основними правовими актами, які регулюють відповідні відносини в сфері енергетики, є такі: Директива Європейського Парламенту та Ради ЄС 2001/77/ЄС від 27 вересня 2001 р. про сприяння виробництву електроенергії з відновлювальних джерел енергії (на внутрішньому електроенергетичному ринку); Директива 2004/8/ЄС Європейського Парламенту та Ради від 11 лютого 2004 р. про сприяння спільному виробництву тепла й електроенергії (когенерації) на основі корисного теплового навантаження на внутрішньому енергетичному ринку та внесення змін до Директиви 92/42/ЄЕС; Директива 2002/91/ЄС Європейського Парламенту та Ради від 16 грудня 2002 р. про енергоефективність будівель [3,4].
Керівництво України ставить за мету інтегрування в європейське співтовариство і має усі можливості за рахунок вітроенергетики досягти як і інші країни більшої частини вищезазначених показників. Підґрунтям є те, що Україна має значний вітропотенціал та значні технологічні можливості. Розвиток вітроенергетики в Україні на даний час фінансується в основному за кошти державної „Комплексної програми будівництва вітроелектричних станцій в Україні до 2010 року”[2]

Згідно з законодавством України, держава передбачає всебічне забезпечення розвитку альтернативної енергетики, впровадження наукових досягнень, підготовку кваліфікованих кадрів. Проте рівень діяльності в цьому напрямі недостатній через фінансові обмеження. За даними Держкомстату України, фінансування за пріоритетними галузями інноваційної діяльності становило 518,2 млн грн. З них 24,9% спрямовано на модернізацію електростанцій, на нові та відновлювальні джерела енергії, на новітні ресурсозберігаючі технології [5].

Проаналізувавши світовий досвід розвитку альтернативної енергетики бачимо, що фінансова підтримка розвитку відновлювальних джерел енергії є важливим чинником розвитку, створення венчурних підприємств, співпраця з іноземними інвесторам, є перспективними і для України. [3,4,5].
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               Підвищення інноваційного потенціалу економіки України 

Трофименко Л. Ю., студентка, НТУУ «КПІ»
    На відміну від відособлених приватних капіталів, їх об’єднання у формі акціонерної власності є продуктивнішим, оскільки дає можливість здійснювати масове виробництво суспільно необхідного продукту, розвивати НТП, освіту тощо. Акціонерна власність має широкі можливості для застосування досягнень НТП та здійснення інноваційної діяльності за рахунок залучення значних інвестицій та розподіл їх на впровадження досягнень НТП, інновацій, розвиток наукового партнерства, підвищення доходів та кваліфікації працівників. В Україні в ході приватизації сформувався досить вагомий акціонерний сектор, в якому сконцентровано значні капітальні, природні і трудові ресурси, виробляється більша частина продукції вітчизняної економіки. Як зазначає В. Д. Базилевич, цей сектор посідає найвагоміше місце в українській економіці і на його частку припадає майже 75% ВВП.

    У «Стратегії економічного та соціально розвитку України на 2004-2015рр.» зазначено, що перехід до інноваційної моделі розвитку економіки є ключовий для всіх господарюючих суб’єктів. На сучасному етапі, однією з важливіших функцій корпорацій є проведення досліджень і розробок та використання їх результатів на практиці з метою підвищення конкурентоспроможності. Великі корпорації формують каркас національних інноваційних систем розвинених країн світу. Науково-технічні розробки визначаються як фактор соцільно-економічного розвитку країни, їм належить провідна роль у розв’язані економічних, соціальних, екологічних та інших проблем.
   Спостерігається швидке падіння впровадження інновацій. Якщо в 1994р. з обстежених Держкомстатом промислових підприємств 26% впроваджували інновації, в 1995 р. – 22,9%, то в 2005р. – лише 8,2%. У 2007 році питома вага підприємств, що здійснюють інноваційну діяльність, незначно зросла і становила 11,5%, тоді як у США, Японії, Німеччині й Франції цей показник у середньому дорівнював 70-80%. Кількість впроваджених технологічних нововведень в Україні у 1994-2002рр. скоротилась 2,3 рази, проте в подальшому цей показник зріс в 1,7 разів. Тобто ще створюється ще мало зразків нової технології.  Якщо розглянути основні напрями здійснених інновацій, то близько 78% підприємств, що займалися інноваційною діяльністю, впроваджували нову продукцію, і лише 19,3% з тих, що займалися інноваційною діяльністю, впроваджують нову техніку. На інноваційні роботи в 2007 році інноваційно активні підприємства витратили 10,85 млрд. грн., що в 6,18 разів більше ніж у 2000 році(у поточних цінах). Основним джерелом фінансування технологічних інновацій є власні кошти підприємств, частка яких у загальному обсязі фінансування інноваційних робіт коливалися в межах 70,2-87,7%. Головними є причини пов’язані з недостатнім фінансуванням інновацій. А такі причини як не досконалість законодавчої бази, тривалий термін окупності нововведень, відсутність кваліфікованого персоналу мають тенденції до зростання. 

   Для реалізації задач інноваційного розвитку мають бути створені довгострокові механізми, що сприяли б значному підвищенню кількості та питомої ваги інноваційно активних підприємств у нашій країні в найближчі 5-10 троків до 25-30% і подальше доведення цього показника до 60-70%, що відповідає рівню передових країн Європейського Союзу. Частка вітчизняної наукомісткої продукції на світовому ринку високотехнологічної продукції становить лише 0,1% проти 36% у США, 30-у Японії та 6% у Китаї. Великою проблемою залишається незначна частка вітчизняної наукомісткої продукції в структурі ВВП. Зміна в структурі інноваційних витрат за формами власності свідчить про те, що впровадження нових технологічних процесів здійснюється на підприємствах відповідно до можливостей залучення капіталу.
  Економічно політика держави має містити комплекс заходів як загального макроекономічного характеру, так і безпосередньо спрямованих на формування та запровадження інноваційної моделі розвитку, чинників підвищення інноваційного потенціалу економіки України. На мою думку, можна використовувати наступні напрями формування інноваційної моделі розвитку економіки України: 1.розширення імпорту технологій у галузі машинобудування, що обслуговують сировинні, енергетичні, транспортні сектори господарства, що сприятиме їхньому інноваційному ресурсозберігаючому розвитку; 2.формування територіальних кластерів із залученням іноземного капіталу; 3. Списання значної частини наукового устаткування за нормами прискореної амортизації; 4.перехід на систему оподаткування, яка стимулює інвестиції та інноваційний розвиток економіки; 5.надання податкових пільг при впровадженні нових технологій для галузей, де можливе використання ресурсозберігаючих технологій, насамперед видобуток і переробка сировини, будівництво, транспорт. Вирішення цих задач, призведе до того, що в Україні буде сформована інноваційна модель розвитку економіки.    

INTERNATIONAL SCientific and technical cooperation: russia and ukraine

Fedorenko M. V., undergraduate, 

National Technical University of Ukraine “Kyiv Politechnic Institute" 

Nowadays we can observe high increase of information, technology and development interrelations between countries. International scientific and technical cooperation becomes more and more weighted element in international economy which determine the world scientific-and-technological advance. That’s why it is very important for Ukraine to set up and develop international scientific and technical cooperation with such countries as Russia for rational use of all advantages of such collaboration.

Science in Ukraine and Russia nowadays are in a big decline. Here in Ukraine on science is relayed 4,3% total assignations from the state budget, local budgets and nongovernmental funds. In Russia science also not better experiences, it is relayed only 5% personnel occupied in R&D, and 6,5%. That’s why by actual task is a critical possibilities analysis of scientific and technical cooperation, which and today is by major constituent of bilateral economic relations [1]. 

Russia is one the biggest trade partners of Ukraine and also plays great role in worlds’ trade. Fifth part of uranium raw materials, which brings Russia, obtains in Ukraine. Together with that 100% Ukraines’ need in nuclear fuel around 75% need in raw petroleum, around 50% need in natural gas breaks out by deliveries from Russia. Ukraine Industry satisfies 15% wants of nuclear-energy complex in equipment, materials, devices, the rest of is supplied from Russia, CIS countries and West. 

Ukrainian automobile factories in Zaporozhia, Lutsk, Кrеmenchuk, Kherson, Simferopol and other cities for cars assembling of Russian models use knots deliveries and details from Russia. Ukraine aviation works in cooperation with 10 Russian enterprises. Ukrainian company Motor Sich is by monopolistic manufacturer of wide spectrum of aircraft motors for row of aircraft and helicopters of Ukrainian and Russian production. In time the same materials and complete wares to motors, which produce Motor Sich and «Ivchenko-Progress», supply more 400 factories from CIS, mainly from Russia. Shipbuilding enterprises of Russia get with Ukraine enterprises more than one and a half thousands of complete wares for its courts. Ukraine has high potential in shipbuilding, takes 15th place in rating of shipbuilding states. In field of composition enters 9 dockyards shipbuilding and 66, 18 machine-building enterprises, 30 R&D and projective-designer organizations. Also the Russian investors control more than 85% Ukrainian oil-refining field and lion's market share petrochemical. In coloured metallurgy Russian companies “Russian Aluminium” and “Sual-holding” own by Zaporozhian aluminium centre and Nikolaev aluminous plant. Monopolized by investors from Russia also telecommunication of Ukraine (“System” controls 100% UMC; Russian «Alpha-groups» owns 100% “Ukrainian radiosystems”, 43,5% Kyivstar owned by 13,2% operator Turkcell, to which 54,2% belonging to Ukrainian company «Digital cellular connection»). Increases the presence of Russian banks in Ukraine, Russian capital represented in 11 banks. So it is expected that such solid presence of Russian economic agents in Ukraine will be an instrument in strengthening of innovations financing and realization of joint scientific and technical projects, directed on development of Ukrainian economy. Nowadays it is accumulate a sufficient legal base of scientific and technical collaboration between countries. It includes the ten of intergovernmental and interdepartmental agreements including intergovernmental agreement about scientific and technical collaboration from 27.08.1996. On third Committee sitting according the questions of economic collaboration of Ukrainian-Russian intergovernmental commission in 2008 are definite priority directions of strategic collaboration, in that number collaboration in domain of atomic energy, aircraft building, space activity, nanotechnology. For past collaboration task time within the frameworks separate directions corrected in connection with change of political and economic conditions [2,3]. 

Ukraine and Russia can also combining efforts effectively and with benefit for oneself to participate in European high-technology projects and programs, on basis which of country EU will in postcrisis period open out new productions. For example, Ukraine jointly with Russia can take participation in project ITEP by cost 10 bln euro on creation of thermonuclear source by environmentally clean electric power. But unfortunately realization of like joint projects and mutually beneficial cooperation in a great deal depend quite not on scientific, designers and engineers. Remains to hope, that today's, and to tomorrow leaders of Ukraine will realize advantages of scientific and technical collaboration with Russia [3].
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АКТИВИЗАЦИЯ УЧАСТИЯ УЧЕНЫХ БЕЛАРУСИ В МЕЖДУНАРОДНОМ НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОМ СОТРУДНИЧЕСТВЕ КАК УСЛОВИЕ ФОРМИРОВАНИЯ БЕЛОРУССКОЙ ЭКОНОМИКИ ЗНАНИЙ
Щербин В.К. Центр системного анализа и стратегических исследований НАН Беларуси

Общеизвестно, что в рамках былого Советского Союза основной массив фундаментальных исследований, в значительной степени связанных с «оборонкой», космическими  программами и т.п. «престижными» научными проектами, был сосредоточен в трех славянских республиках (России, Украине, Беларуси), ученые которых работали на всю большую страну [1]. После развала СССР потенциал фундаментальной науки названных стран оказался избыточен и недовостребован «оборонкой», промышленностью и иными сферами каждой из этих стран в отдельности. Вследствие этой своей недовостребованности в новых социально-экономических условиях фундаментальная наука России, Украины и Беларуси начала быстро сокращаться.

Определенный шанс для возрождения и дальнейшего развития своего потенциала фундаментальной науке стран Восточной Славии дает начавшееся формирование мировой экономики знаний, ядро которой составили производство и продаже а) научных знаний в чистом виде (книжно-журнальная продукция научного характера, патенты на изобретения, отчеты о НИР и др.), б) образовательных услуг и в) программного обеспечения. Для обслуживания интересов и потребностей этой мировой экономики знаний создан ряд международных организационных и финансовых структур. В частности, в январе 2000 г. Европейской комиссией была предложена Концепция Европейского исследовательского пространства (European Research Area – ERA), которая «предусматривает создание внутреннего исследовательского рынка со свободным перемещением ученых, технологий и финансов; устранение фрагментарности исследовательских политик и координацию на наднациональном уровне национальных и региональных мероприятий и программ; разработку и финансирование панъевропейских инициатив. Основным стержнем создания единого пространства должна стать Рамочная программа НИОКР ЕС» [2].


Поскольку с 2003 г. ученым стран СНГ был предоставлен доступ ко всем семи направлениям 6-й Рамочной программы ЕС, действовавшей в 2002-2006 гг., уровень их представленности в составе международных научных консорциумов, получавших финансирование от ЕС, определялся исключительно степенью информированности научных коллективов стран Содружества о содержании и инструментах Рамочных программ ЕС, а также уровнем их вовлеченности в международное научно-техническое сотрудничество. К сожалению, по уровню представленности в различных исследовательских проектах, финансировавшихся за счет средств 6-й Рамочной программы, наука Беларуси делит 4-5 места с наукой Грузии, значительно отставая по количеству указанных исследовательских проектов (всего 10) от науки России (более 200 проектов), науки Украины (63 проекта), науки Узбекистана (13 проектов) [3]. в сравнении с Россией, Украиной и Узбекистаном доля получаемого наукой Беларуси объема международного финансирования явно меньше выполняемого ею объема фундаментальных исследований. 


Чтобы исправить подобную ситуацию, научному сообществу Беларуси необходимо резко активизировать свое участие в международном научно-техническом сотрудничестве, в том числе путем непрерывного наращивания объема совместных исследований со своими традиционными партнерами (учеными России и Украины), которые имеют значительно больший опыт работы в составе международных научных консорциумов, получавших финансирование от ЕС. Следует расширить взаимные контакты информационно-аналитических, науковедческих, стратегических и т.п. центров стран Восточной Славии, поскольку в странах Евросоюза подобные информационно-аналитические службы и сети являются «одним из основных механизмов координации научно-технических политик и создания единого европейского инновационного пространства» [4]. пристальное внимание белорусским исследователям следует уделить разработке совместно с украинскими коллегами «прогнозных предложений относительно формирования технологических кластеров в рамках кооперации наукоемкого сектора производства Беларуси и Украины, реализация которых позволит внедрить новые формы и механизмы управления высокотехнологическими системами» [5].
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THE INTERNATIONAL COOPERATION OF EFTA IN FRAMES OF THE EEA AGREEMENT

Sheremet T.G., Davydova J. A., 

Donetsk national university of economics and trade named after Mikhail Tugan-Baranovskiy
The European Free Trade Association (EFTA) was established on 3 May 1960 as a trade bloc-alternative for European states who were either unable to, or chose not to, join the then-European Economic Community (EEC) (now the European Union (EU)). EFTA Convention was signed on 4 January 1960 in Stockholm by seven states. Today Iceland, Norway, Switzerland, and Liechtenstein are members of EFTA. The Stockholm Convention was subsequently replaced by the Vaduz Convention.

This Convention provides for the liberalisation of trade among the member states. Three of EFTA countries are part of the European Union Internal Market through the Agreement on a European Economic Area (EEA), which took effect in 1994; the fourth, Switzerland, opted to conclude bilateral agreements with  EU. [1] The EEA Agreement provides for the inclusion of EU legislation that covers the four freedoms — the free movement of goods, services, capital and persons — throughout the 30 EEA States. In addition, the Agreement covers co-operation in other important areas such as research and development, education, social policy, the environment, consumer protection, tourism and culture, collectively known as “flanking and horizontal” policies. The Agreement guarantees equal rights and obligations within the Internal Market for citizens and economic operators in EEA. 
In 1999 Switzerland concluded a set of bilateral agreements with the European Union covering a wide range of areas, including movement of persons, transport and technical barriers to trade. This development prompted EFTA States to modernise their Convention to ensure that it will continue to provide a successful framework for the expansion and liberalization of trade among them and with the rest of the world. [1] According to the figure 1 we can see, that EFTA countries are one on the biggest exporters in merchandise trade for EU (11.2%), and EFTA is one of the biggest importers of EU’s services (15.2%). So that, EFTA actively takes part in trade in frames of the EEA.

Figure. 1

The EU27’s top trading partners in 2007 (in million EUR and %)  [3]

	
	Trading of the merchandise
	Trading of the services

	Country
	Trade
	EU exports
	EU imports
	Balance
	In % of EU’s external trade
	Trade
	EU exports
	EU imports
	Balance
	In % of EU’s external trade

	Extra EU27
	2665800
	1239850
	1425950
	-186100
	100.00
	912922
	498523
	414399
	84124
	100.00

	United States
	442530
	261430
	181100
	80330
	16.6
	266852
	139135
	127717
	11418
	29.2

	China
	303270
	71760
	231510
	-159750
	11.4
	31535
	17766
	13769
	3997
	3.5

	EFTA
	297700
	140430
	157270
	-16840
	11.2
	139090
	81901
	57189
	24712
	15.2

	Russia
	232980
	89100
	143880
	-54780
	8.7
	31268
	19238
	12030
	7208
	3.4

	Japan
	121850
	43750
	78100
	-34350
	4.6
	33183
	19378
	13805
	5573
	3.6


Prior to the EEA’s Internal Market, there were many different national technical regulations and standards, which stipulated that products needed to be manufactured and tested in specific ways or that the products had to have certain properties. Through mutual recognition or harmonization of national technical standards, and through the mutual recognition of testing procedures, these technical barriers to trade are being removed. The figure 2 shows the result of this cooperation, which has general growing tendency of EFTA States' Trade with EU-27. 

[image: image19.emf]
Figure. 2. Evolution of EFTA States' Trade with EU-27 [3].

On 22 June 2009, the European Free Trade Association (EFTA) held its Summer Ministerial meeting in Hamar, Norway, chaired by Sylvia Brustad, Minister of Trade and Industry of Norway.  The EFTA Ministers signed a Free Trade Agreement with the Gulf Cooperation Council. They welcomed the start of negotiations with Ukraine, Serbia and Albania. Ministers noted the recent steps taken to prepare for negotiations of an FTA between the EFTA States and Russia, and agreed to assess the feasibility of launching such negotiations in the second half of 2009. 

Ministers welcomed the participation of the EEA EFTA States in EEA relevant EU Programs. With many of the programs emphasizing creativity and innovation, the programs promote common interests towards a more competitive and innovative Europe and play a significant role in Europe’s economic recovery. They reaffirmed the importance of the EEA EFTA contributions to the decision-shaping process of EEA relevant EC legislation and programmes through their participation in relevant committees, expert groups and agencies and by submitting EEA EFTA Comments. 
Секція 4.
Науково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентноспроможності промислового комплексу України

структурних деформацій в економіці України на конкурентноспроможність

Аміров З.Я.
Національній технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Конкурентоспроможність як узагальнена економічна категорія характеризує економічну ситуацію, включаючи проектні, виробничі, розподільні і споживацькі аспекти результатів економічної діяльності. Конкурентоспроможність властива всім елементам економічної системи, проте, виявляється в ситуаціях конфлікту, результатом якого повинен стати перерозподіл ринку. 

Структурні пропорцій економічної системи будь-якої країни безпосередньо визначають ефективність її економічного розвитку та конкурентоспроможність в системі світового господарства. Збалансованість галузевих, відтворювальних, секторальних та інших макроекономічних співвідношень забезпечує мобільність економічних ресурсів, а відтак створює передумови для до системної гармонізації структурних чинників економічної динаміки. Україна, згідно дослідженням [1], має здеформовану структуру економіки, за пропорціями наближену до структур бідних країн. Найважливішими відмінностями її структури є надто велика частка сільського господарства, низький розвиток високотехнологічних секторів економіки та значне відставання за часткою фінансових та ділових послуг. На теперішньому етапі розвитку технологічна структура економіки країни представлена ІІІ, ІV і V укладами. В останні роки вона погіршилась: при збільшенні питомої ваги традиційного третього укладу скоротилась частка новітніх інноваційних технологій, що гальмує просування країни на шляху до постіндустріального суспільства. Ці процеси відбуваються на фоні суттєвих змін на світових ринках, основними особливостями яких стають зростаюче насичення науково-інноваційним продуктом (ідеї, патенти, інформація, проекти тощо) і різноманітною інноваційною продукцією (нові конкурентноздатні товари, послуги), а також якісно змінюється характер конкуренції, новою рисою якої є допущення співробітництва конкурентів в розробці та здійсненні інноваційних проектів; виникають нові інноваційно-організаційні структури; нові форми кооперації в сфері проведення науково-дослідних робіт, пов’язаних з індустрією високих технологій. Збереження зазначеної структури економіки є наслідком відсутності в країні реальних структурних реформ. Крім того, важливою особливістю структури економіки є наявність значного потенціалу інноваційно-технологічного розвитку та відсутність і несформованість організаційно-економічних механізмів його реалізації.
Сучасні диспропорції в структурі економіки України є наслідком економічної політики, що мала місце в умовах планової економіки СРСР. В дослідженнях [2,3] виділяють такі основні складові, що формували структурні диспропорції в економіці Україні протягом пострадянського періоду: трансформаційний спад виробництва та посилення на цій основі міжгалузевої розбалансованості економіки; деформація системи внутрішніх цін; інерційність структурних перетворень за умов пасивної ролі держави; зниження рівня науково-технологічної та інноваційної активності підприємств України; екзогенізація економічного розвитку; несумісність макроекономічних регуляторів зі структурно-технологічними особливостями української економіки; відставання у часі та суперечливий характер формування інституційних умов реформування економіки; незбалансований у часі характер реформування окремих ринків та сфер економіки. 

Стратегічною метою структурної політики в Україні повинна бути оптимізація структурних пропорцій економіки відповідно до параметрів розвинених країн на основі реалізації потенціалу індустріальної економіки в напрямку активізації чинників якісного економічного зростання, тобто на основі збалансованого розвитку фізичного, людського та природного капіталів. Подальша структурна трансформація економіки України має відповідати стратегічно важливим цілям реалізації національних конкурентних переваг з урахуванням сучасних тенденцій структурних перетворень у розвинених країнах – підвищення ефективності та якісних показників виробництва на основі пріоритетного розвитку галузей, які базуються на основі досягнень результатів НТП. Реалізація цієї стратегічної мети має відбуватися через формування інноваційної і водночас соціально орієнтованої моделі економічного розвитку, створення ефективної ринкової системи, адаптованої до викликів світових ринків через подальше якісне трансформування економічних відносин.

Література:

1. Конкурентоспроможність економіки України: стан і перспективи підвищення /За ред. д-ра екон. наук І. В. Крючкової. – К: Основа, 2007. - 488 с.

2. Економіка України: стратегія і політика довгострокового розвитку / За ред. акад. НАН України В.М. Гейця. – К.: Ін-т екон. прогнозув.; Фенікс, 2003. – 1008 с. 

3. Перехідна економіка: Підручник / В.М. Геєць, Є.Г. Панченко, Е.М. Ліанова та ін.; За ред. В.М. Гей ця. – К.: Вища шк., 2003. – 591 с. 

НАПРЯМИ НАУКОВО-ТЕХНІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА ПРОМИСЛОВОГО ПІДПРИЄМСТВА ТА РОЛЬ МАРКЕТИНГОВОГО МЕНЕДЖМЕНТУ В ЦЬОМУ ПРОЦЕСІ

Антонюк К.І., к.е.н.,

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”, 

1. Приналежність України до індустріально-аграрних держав апріорі має ґрунтуватися на конкурентоспроможності її промислового комплексу. Остання в свою чергу базується на конкурентоздатності окремих підприємств. Актуальність її забезпечення обумовлюється, по-перше, високою експортозалежністю основних галузей промисловості (які у більшості випадків здатні утримувати конкурентні позиції лише завдяки нижчій ціні); по-друге їх неспроможністю задовольнити вимоги внутрішнього ринку (зокрема щодо високих технологій та відповідної продукції). 

2. Якщо розглядається науково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентоспроможності промислових підприємств, то, на наш погляд, перш за все мова має вестися про взаємодію заводського сектора науки з її іншими секторами (табл. 1).

Таблиця 1. Характеристика наукових та науково-технічних робіт за секторами науки, 2008 р. (тис. грн.)*
	
	за джерелами фінансування
	за видами робіт

	
	Фінансу-вання,
всього
	у  тому  числі за рахунок
	Обсяг вико-нання влас-ними си-лами,

всього
	у тому числі

	
	
	власних

коштів
	держ-бюд-жету
	коштів місцевих бюджетів
	позабюд-жет-них

фон-дів
	коштів замовників
	ін-ших

дже-рел
	
	фунда-мен-тальні дослід-ження
	при-кладні

дослід-ження
	розробки
	науково-технічні послуги

	
	
	
	
	
	
	підпри-ємств, органі-зацій України
	інозем-них  джерел
	
	
	
	
	
	

	Всього, в т.ч.
	257053,1
	14853,5
	11818,5
	1353,5
	7,3
	91614,6
	137288,1
	117,6
	292479,5
	5708,3
	11864,3
	264850,3
	10056,6

	академічний
	10031,2
	2834,9
	7156,3
	40,0
	–
	–
	–
	–
	7764,1
	4495,9
	2687,3
	6,0
	574,9

	галузевий
	239393,5
	7862,5
	2768,9
	1313,5
	7,3
	90160,4
	137263,1
	17,8
	277095,1
	66,2
	7230,5
	260819,5
	8978,9

	ВНЗ
	4177,3
	705,0
	1893,3
	–
	–
	1454,2
	25,0
	99,8
	4139,2
	1146,2
	1755,8
	734,4
	502,8

	заводський
	3451,1
	3451,1
	–
	–
	–
	–
	–
	–
	3481,1
	–
	190,7
	3290,4
	–


*  статистичні дані оброблено автором; розглянуто на прикладі Запорізької обл., яка у 2008 р. є єдиним регіоном  з високим рівнем інноваційного потенціалу після групи регіонів (м. Київ, Донецька та Харківська обл.) з дуже високим рівнем 

3. Якщо говорити про міжнародне науково-технічне співробітництво промислових підприємств, то це має бути або взаємовигідний обмін інформацією та досвідом (зокрема, на засадах бенчмаркінгу), або виконання сумісних проектів, або співпраця в межах транснаціональних корпорацій, або перейняття досвіду на конференціях тощо. Наявні дані щодо цього питання (табл. 2) також підтверджують необхідність налагодження взаємодії між різними секторами науки.

Таблиця 2. Міжнародне співробітництво наукових організацій за секторами науки, 2008 р.*

	
	Всього 

виїздів
	Зокрема з метою
	Кількість проведених міжнародних конференцій, семінарів тощо
	Кількість грантів, отриманих на наукову роботу від

міжнародних фондів
	Кількість науковців, які користу-валися грантом

	
	
	стажування, навчання, підвищення кваліфікації
	викла-дацькі роботи
	проведення наукових

досліджень
	участі у міжна-родних семіна-рах, конфе-ренціях тощо
	
	
	

	Всього, зокрема
	544
	20
	24
	12
	221
	3
	315
	206

	академічний
	5
	–
	–
	–
	–
	–
	4
	1

	галузевий
	325
	2
	2
	–
	–
	–
	286
	37

	ВНЗ
	213
	17
	22
	12
	221
	3
	25
	168

	заводський
	1
	1
	–
	–
	–
	–
	–
	–


4. Для здійснення науково-технічного співробітництва промислові підприємства мають визначитися із об’єктами та, відповідно до цього, суб’єктами взаємодії. Якщо об’єкт – проблему (застарілість технології, неконкурентоспроможність продукту тощо) – одразу складно виявити, то для цього може бути застосований мозковий штурм, або інші методи групових досліджень. Організацію виконання цього завдання забезпечує зазвичай відділ маркетингу. Він зокрема проводить польові та кабінетні дослідження (первинної – відповідні звіти - та вторинної інформації), наприклад, щодо наявності організацій (національних, іноземних), які мають навички та відповідну базу для вивчення проблеми, тобто визначає суб’єктів взаємодії. 
5. Не викликає сумніву, що для організації взаємодії між секторами науки необхідна державна підтримка, зокрема щодо формалізації процесу. Окрім цього під час пошуку джерел фінансування значні кошти, необхідні для його реалізації, можна розглядати як інвестиції в інноваційний розвиток. 

6. Одним з основних чинників успіху все ж таки вважаємо забезпечення відповідної реалізації на підприємстві, зокрема на засадах маркетингового менеджменту.  
Шляхи підвищення конкурентоспроможності металургійної галузі України на світовому ринку 

Бабенко І. НТУУ «КПІ»

На сьогоднішній день розвиток економіки багатьох країн забезпечується наявністю конкурентоспроможної продукції, яка може бути представлена не тільки на внутрішньому ринку.  Пошук виробників, які б забезпечували такою продукцією, стає актуальним завданням для забезпечення економічного успіху держави. Металургійний комплекс є базовою галуззю національної економіки України, адже він впливає на усі параметри соціально-економічного життя, є основним донором держбюджету: 40% надходжень валюти в країну, 30% валового внутрішнього продукту, 12% всіх податкових надходжень [1]. Саме тому все більшого значення набуває проблема збільшення конкурентоспроможності металургійної продукції на зовнішньому ринку. 

Для того, щоб визначити проблеми, які впливають на зниження конкурентоспроможності, та шляхи їх вирішення, необхідно постійно здійснювати моніторинг умов виробництва та факторів, які впливають на конкурентне середовище з урахуванням національної економіки та світового ринку. Одним із головних завдань є розробка короткострокових і довгострокових комплекс заходів, спрямованих на підвищення конкурентоспроможності металургійної галузі України.

В першу чергу необхідно зберегти та відновити ринок, як внутрішній так і зовнішній. Для цього потрібно провести переговори з основними торгівельними партнерами України для запобігання подальшого погіршення умов доступу на ринки металургії [2]. Це дасть змогу стимулювати внутрішній попит, так як основними споживачами є експортно-орієнтовані галузі, такі як трубні й машинобудівна. Ще одним короткостроковим заходом має бути забезпечення швидкого повернення експортного ПДВ, тому що в умовах важкого фінансового стану виробників продукції металургії  це дозволило б заповнити їх оборотній капітал та поліпшити конкурентне становище на зовнішніх ринках. 

Загалом металургійна промисловість - єдина галузь України, яка конкурентоспроможна на зовнішньому ринку. Однак собівартість продукції металургійних підприємств істотна вища за ціну експортних сироробів. Внутрішні ціни на деякі види металопрокату на початку року були на 20-50% вищі за експортні, так як у півтора рази зросли тарифи на транспортні перевезення, зростають ціни на природний газ [3]. Все дорожче продається вітчизняне коксівне вугілля. У результаті зростають ціни на металургійну продукцію, а кількість замовлень на внутрішньому ринку скорочується [3].

Українська металургія продовжує залишатися найбільш енергоємною у світі. І в довгостроковій перспективі необхідно провести модернізацію застарілих потужностей,які були б більш продуктивними і ефективними, адже через високу енерговитратність підприємства не можуть знизити собівартість продукції і бути конкурентоспроможними на ринку. В Україні мартенами виплавляють близько 40% сталі, тоді як у світі - не більше 3% [3]. Близько половини української сталі виплавляється у конверторах - у світі це вже давно забуті технології. Галузь не може конкурувати за рахунок дешевих ресурсів, в той час як в основних країнах-конкурентах здійснюється модернізація обладнання, підвищується продуктивність праці. 

На жаль, в Україні відсутня цілеспрямована політика політика щодо надання державної допомоги пріоритетним галузям [4]. Важливим є необхідність переглянути і модифікувати Програму розвитку промисловості на період до 2013 року, тим самим визначити сектори виробництва, які орієнтуються на зовнішні ринки та поглибити зовнішньоекономічні зв’язки. Це дасть змогу забезпечити цільове направлення матеріальних, трудових та фінансових ресурсів в доцільних напрямках для галузі. Варто узгодити політику інвестування держави з політикою модернізації, зайнятості та стимулювання експорту, розробити програму поступового скасування обмежень у торгівлі з країнами ЄС.

Отже, зовнішньоекономічна діяльність металургійних підприємств – стратегічна галузь національного господарства, від ефективності якої залежить добробут населення країни. Металургія займає найбільшу частку промисловості в Україні. І саме вживання заходів, що спрямовані як на короткострокову підтримку виробників, так і на модернізацію, підвищення довгострокової конкурентоспроможності галузі є надзвичайно важливим.

Література:

1. «Металургія дає «тихий хід»/ Н. Білоусова// щоденна всеукраїнська газета «День». -2008. -№128

2. «Сталева хватка»/ К. Дружерученко// український дiловий тижневик "Контракти". -2009. - №16

3. «Думка експерта: Металургія стане двигуном відновлення економіки»/ А. Нестерук// «Економічна правда»/ від 31. 08. 2009. 

4. http://industry.kmu.gov.ua – сайт міністерства промислової політики України.

Договір про Енергетичне Співтовариство, як фактор підвищення конкурентоспроможності української енергетичної галузі

Бараннік В.О. , старший науковий співробітник Регіонального філіалу Національного інституту стратегічних досліджень в м. Дніпропетровську

Наприкінці 2009 року після достатньо тривалого процесу Україна приєдналася до Енергетичного співтовариства, що стало певним успіхом Української держави на шляху до Євроінтеграції (прозорої й ефективної діяльності енергетичних ринків (електроенергії та природного газу), підвищення  конкурентоспроможності національної енергетичної галузі).

В загальному плані, Енергетичне Співтовариство - це процес, до якого країни приєднуються добровільно для розширення внутрішнього енергетичного ринку Європейського Союзу в напрямку Південно-Східної Європи та за її межі для досягнення таких цілей :

· створення стабільної бази регулювання ринку, здатної залучати інвестиції для забезпечення стабільного й безперервного постачання енергії;

· формування єдиного регуляторного простору для торгівлі енергією в мережах;

· підвищення енергоефективності та поліпшення екологічної ситуації навколо енергетичних мереж та розвитку відновлюваних джерел енергії;

· розвитку конкуренції на ринках електроенергії та газу в широкому територіальному вимірі.

Таким чином даний Договір на підставі єдиної правової бази формує інтегрований ринок енергії (електроенергії та газу) між ЄС та договірними сторонами (країни Західних Балкан а також Україна, Молдова та Туреччина). Договір визначає структуру спільних органів, юридичну базу діяльності цих органів, права та обов’язки сторін.

Згідно Договору діяльність країн-учасниць на енергетичних ринках передбачає:

· прийняття та впровадження положень Європейського законодавства acquis communautaire у сферах електроенергії та газу, охорони довкілля, конкуренції, відновлюваних джерел енергії й забезпечення дотримання певних технічних стандартів ЄС;

· формування конкретної нормативної бази для забезпечення ефективного функціонування ринків газу та електроенергії (в тому числі: створення єдиного механізму транскордонного передавання або транспортування енергії мережами, ужиття заходів щодо забезпечення надійності постачань, надання всім споживачам можливості вибору постачальника енергії, заохочення використання відновлюваних джерел енергії й забезпечення енергоефективності, реалізація спільних дій в разі надзвичайних ситуацій на енергетичних мережах на території членів Енергетичного Співтовариства);

· створення ринку електроенергії та газу без внутрішніх кордонів (заборона митних зборів та кількісних обмежень, за виключенням певних обставин виняткового характеру).

· упровадження спільної політики зовнішньої торгівлі енергією з третіми країнами.

Безумовно, приєднання до Енергетичного Співтовариства накладає на країни учасниці певні зобов’язання, основними з яких є:

· створення регіонально-інтегрованого енергетичного ринку електроенергії й природного газу та інтеграцію цих ринків в більш широкий енергетичний ринок ЄС;

· розроблення узгоджених державних та регіональних планів дій щодо ринків електроенергії та газу;

· визначення спільних правил генерації, передавання й розподілу електроенергії;

· визначення спільних правил транспортування, розподілу, постачання та зберігання газу;

· утворення національних органів регулювання енергетики на державному рівні;

· відкриття енергетичних ринків протягом певного періоду (до 2015 року);

· відокремлення видів діяльності інтегрованих компаній (розмежування системних операцій та іншої діяльності у сфері енергетики);
· упровадження Мережевих кодексів та інших технічних й комерційних норм, необхідних для функціонування ринків;

· забезпечення регульованого доступу третіх країн до транзитних потужностей та створення тарифних систем, які б заохочували торгівлю, розроблення технічних норм, необхідних для функціонування регіональної системи;

· розвиток механізмів розв’язання спорів на регіональному рівні;
· розроблення прозорих процедур надання дозволів на будівництво нових інфраструктурних об’єктів.

Безумовно, приєднання України до Енергетичного Співтовариства буде мати позитивні наслідки щодо підвищення конкурентоспроможності національної промисловості внаслідок забезпечення постачання енергії за доступними та прогнозованими цінами, але вибраний шлях буде мати позитивні наслідки тільки завдяки спільним, узгодженим діям всіх гілок влади, сприйняття їх бізнесом й населенням.

СУЧАСНІ ТЕНДЕНЦІЇ МІЖНАРОДНОГО НАУКОВО-ТЕХНІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

 Бойко З. М., к.е.н., Слободян Т.І.,

Тернопільський національний економічний університет, 

Посилення глобалізаційних процесів при постійному зростанні масштабів економічної експансії транснаціональних корпорацій (ТНК), прискорення науково-технічного прогресу та  інтернаціоналізація науки стали основними чинниками розширення міжнародної кооперації у науково–технічній сфері останніми роками. Одним з яскравих проявів цього процесу стало формування регіональних і локальних інноваційних мереж в межах світового господарства. Такі мережі дають змогу їх учасникам використовувати загальні економічні, фінансові, соціальні, інтелектуальні та ін. ресурси регіонів і окремих країн у прискоренні свого інноваційного розвитку. Досить розвиненими є інноваційні мережі в Західній Європі, де науково-технічна кооперація базована на багаторівневій основі. Окрім того, активне залучення західноєвропейських країн до технологічної інтеграції і глобальної технологічної кооперації змусило адаптувати національне регулювання наукової сфери до вимог міжнародної співпраці. 

Нині посилення міжнародної науково-технічної кооперації у світі спричинене такими чинниками, як: зростання витрат на проведення НДДКР; фраґментарність наукового потенціалу окремих європейських країн; тотальна переорієнтація НДДКР з військових на цивільні цілі; необхідність зниження соціальних та екологічних ризиків економічного розвитку на глобальному та національному рівнях; активізація інноваційної діяльності ТНК і посилення технологічної конкуренції.

 Глобалізація науково-технічної сфери проявляється в розширенні: участі іноземного капіталу у фінансуванні НДДКР, міжфірмової кооперації компаній різних країн, співпраці національних університетів із іноземними промисловими підприємствами, міждержавної науково-технічної співпраці. Визначальною тенденцією є посилення взаємопроникнення капіталу Європи і США у науково-технічній сфері. При цьому, у більшості випадків, фірми створюють закордонні дослідницькі центри в тих галузях де вони мають стійкі позиції на світових ринках. Зокрема, дані наведені у [1] свідчать про те, що ТНК провідних західноєвропейських країн витрачали протягом 2001-2008 рр. на НДДКР проведені у США більше ніж  американські корпорації в цих країнах. У Європі нині загальновизнано, що  іноземні інвестиції у НДДКР є “акселератором” технологічної спеціалізації і конкурентоздатності інвестора. 

Активний розвиток міжфірмової технологічної кооперації почався ще в 80-х рр. і лише у 90-х рр. з'явилася нова форма співпраці – стратегічні альянси підприємств різних країн, що часто є конкурентами. Нині альянси створюються в наукомістких галузях світового господарства (мікроелектроніці, телекомунікаціях, біотехнології, автомобілебудуванні і аерокосмічній промисловості і т.п.), де конкуренція є досить жорсткою [2]. Але треба пам’ятати, що на сучасному етапі НТП витрати на створення інноваційних  технологій такі високі, що їх не можуть дозволити собі навіть компанії-лідери. Саме цим можна пояснити той факт, що число стратегічних технологічних альянсів щорічно зростає на 25% (за даними [1]).

Не менш визначальною є тенденція до розширення технологічної і наукової кооперації між національними університетами і іноземними промисловими фірмами. Так, у Великобританії на початку 90-х рр. частка іноземних джерел фінансування в проведенні вузівських НДДКР складала 5% (у промисловості 7%), а вже у 2008 р. – 17%. Досягнення англійських учених в області фундаментальних наук стали основним чинником залучення іноземних інвестицій у цю сферу діяльності. Так, японська ТНК Toshiba відкрила свій перший європейський дослідницький центр в Кембриджі ще в 1991 р. В результаті розширення співпраці більшості європейських університетів з’явилися такі, що постійно одтримують фінансування від лідерів світової промисловості і наукова “периферія”, що позбавлена такої підтримки [3]. 

Окреслені тенденції міжнародного науково-технічного співробітництва потрібно враховувати вітчизняним підприємствам і урядовцям, оскільки майбутня техніко-економічна динаміка розвитку світу формуватиметься саме під їх впливом, що суттєво впливатиме і на конкурентоспроможність вітчизняних підприємств на світовому ринку.
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Розвиток інформаційного суспільства в Україні як фактор конкурентоспроможності

Боклан Н.С., асистент

Національний технічний університет «Київський політехнічний інститут»

В умовах активізації науково-технічного співробітництва України стрімко зростає актуальність інформатизації та корпоративної інтеграції підприємств, стає нагальною проблема своєчасного отримання інформаційної підтримки, забезпечення переходу економіки країни до умов інформаційного суспільства. Концепція інформаційного суспільства визначає головним фактором розвитку суспільства виробництво та використання науково-технічної, ринкової та іншої інформації. Дана концепція є різновидом теорії постіндустріального суспільства, засновниками якої були З.Бжезинський, О.Белл, О.Тоффлер [1].
Основна мета збору інформації полягає в тому, щоб на її основі найточніше, з мінімальним рівнем невизначеності формувати знання й приймати рішення. На світовому ринку поки існує асиметрія інформації, фірми, що мають більше інформації, ніж їхні конкуренти, будуть випереджати останніх. Але активізація обміну досвідом (передача технологій, вплив глобалізації на територіальне розташування, зміни в структурі, масштабах) призвела до прискорення змін у промисловості, укріпленню співробітництва у науці. Свідоцтвом останнього є міжнародні конференції, семінари, виставки, під час яких інноваційні ідеї отримують новий зміст, вагомість і нові простори для розповсюдження. При цьому виникають умови створення єдиного світового ринку інформації та знань як нового економічного ресурсу. [2]

Якщо у розвинутих країнах під інформаційним суспільством розуміють розвиток країни в цілому, оскільки там інформаційні технології пронизують всі сфери життя, то в Україні можна говорити лише про випередження в розвитку телекомунікаційної інфраструктури перед іншими сферами. При наданні характеристики розвитку інформаційного простору як стану інформаційних технологій, показників кількісного та якісного складу доступних на ринку інформаційних продуктів, то необхідно зазначити суттєве відставання України від інших країн. На початок 2009 р. частка України на світовому ринку наукомісткої продукції складала менше 0,1 %, питома вага обсягу виконаних науково-технічних робіт близько 1 % ВВП України. Інноваційна активність промислових підприємств залишалася надзвичайно низькою. [3] Можна навести такий приклад розвитку інформаційного суспільства як медіамистецтво – впровадження нових технологій і техніки в громадське та культурне життя. У Києві в 2005 р. було організовано «Місяць медіамистецтва» за участі керівників австрійського фестивалю Арс Електроніка. Відвідувачі виставок із задоволенням відмітили цікаві роботи, незважаючи на «матеріальну, технологічну та інформаційну незабезпеченість» вітчизняних митців. Але похвалитися участю або підтримкою якихось провідних вітчизняних компаній не вдалося.[4] Як і подальшою підтримкою таких заходів. 

Отже, формування інформаційного суспільства повинно стати одним з найактуальніших питань в економіці України. З одного боку, це обумовлено прогресивністю інформаційного бізнесу як сектору світової економіки. З іншого, хоча на українському ринку інформаційно-телекомунікаційних продуктів та услуг присутні сучасні програмно-технічні системи та засоби, але це не вирішує проблеми інформатизації суспільства в цілому.
Кризові явища в економіці України обумовлені загальноекономічними проблемами та відсутністю управлінського досвіду в умовах підвищеної мінливості факторів функціонування, досвіду адекватної оцінки, як власних можливостей, так і ринкових умов. Значне збільшення кількості суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, які на практиці зіткнулися з міжнародною конкуренцією, гостро вимагає підвищення якості інформаційного забезпечення. Процеси глобалізації вимагають оволодіння світовим досвідом, для цього необхідно залучення численних кваліфікованих, освічених кадрів. Для їх появи необхідно створення відповідних умов як всередині організацій, так поза ними, в суспільстві в цілому: підтримка саморозвитку і підвищенню інформаційної кваліфікації, реалізація та контроль за виконанням Національної програми інформатизації, відповідного її фінансування.

Саме при створенні таких умов можливо говорити про розвиток промислового та наукового потенціалу, удосконалення інформаційної взаємодії різних напрямів діяльності всередині підприємства та з його партнерами, посилення соціальної складової розвитку висококваліфікованих інформаційно грамотних співробітників. А, відповідно, свідомого ставлення до побудови інформаційного суспільства кожного його учасника і отримання конкурентних переваг всією країною.
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СТВОРЕННЯ ЗАМКНУТОГО ЯДЕРНО-ПАЛИВНОГО ЦИКЛУ В АТОМНІЙ ЕНЕРГЕТИЦІ УКРАЇНИ ЯК ФАКТОР ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ГАЛУЗІ

Боярчук К. М., УС-51с

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Україна має потужний промисловий комплекс, для роботи якого потрібна електроенергія, оскільки це невід’ємна частка без якої його розвиток значно гальмується, а подекуди взагалі неможливий. Зараз, для того, щоб вийти з економічної кризи, варто звернути увагу на енергетику, яка грає в житті країни не останню роль. Вона, як і більшість галузей промисловості потерпає від кризи. І не варто закривати на це очі, оскільки майбутнє України та її незалежність повністю залежать від енергетики.  Основа електроенергетики країни – Об’єднана Енергетична Система (ОЕС), яка здійснює централізоване електрозабезпечення споживачів. ОЕС взаємодіє з енергетичними системами суміжних країн та забезпечує експорт та імпорт електроенергії. В міру обставин, які склалися на даний момент головне базове навантаження в енергопроблемі несуть АЕС. Це зумовлено тим, що більшість ТЕС простоюють по причині відсутності палива.

Зараз в Україні діють 4 АЕС (Запорізька, Рівненська, Хмельницька та Південно – українська. На цих станціях експлуатуються 15  енергоблоків з реакторами типу ВВЕР. За часткою виробництва електроенергії на АЕС Україна посідає шосте місце серед 31 країни світу, які мають атомну енергетику і в яких працює більш ніж 400 ядерних енергоблоків

Слід відзначити, що в Україні, як в багатьох інших країнах світу, немає повного (замкнутого) ядерно-паливного циклу. Проте окремі елементи його функціонують. До них відносяться: видобування, подрібнення і збагачення уранової руди, використання ядерного палива (енергетичні та  дослідницькі реактори), зберігання відпрацьованого палива, перевезення свіжого та відпрацьованого палива і радіоактивних відходів .

Головна проблема паливо – забезпечення АЕС криється в тому, що 100% паливних збірок доводиться імпортувати з Росії, яка виробляє його в тому числі і з нашого концентрату, тобто існує цілковита енергетична залежність в цьому питанні. Для забезпечення надійної роботи АЕС України і запобігання зупинки енергоблоків через непередбачені обставини при забезпеченні свіжим ядерним паливом, доцільно було створити замкнутий ядерний цикл. В Україні існують об’єктивні передумови: власна урано - видобувна промисловість, запаси якісних цирконієвих руд, металургійний потенціал. За запасами природного урану Україна входить до першої десятки країн світу. Лише доведених його запасів  достатньо для забезпечення потреб діючих АЕС більш ніж на 100 років, а в разі переходу на використання реакторних установок на швидких нейтронах, потенціал вітчизняних уранових запасів збільшиться майже у 100 разів.

Замкнутий ядерно-паливний цикл передбачає, перш за все, переробку відпрацьованого ядерного палива з метою повторного використання невикористаного ядерного матеріалу та   напрацьованих в ядерному паливі ізотопів урану і плутонію. Наявність таких технологій дозволяє використовувати ці ядерні матеріали як у мирних, так і у військових цілях. Слід зазначити, що питання створення такого циклу в Україні постало відразу ж після здобуття Україною незалежності. 

Для надійного функціонування ядерно енергетичного комплексу слід розв’язати такі  актуальні завдання:

• забезпечення гарантованого постачання свіжого ядерного палива та утилізації відпрацьованого;

• безпечне поводження з радіоактивними відходами;

• постачання необхідного обладнання, матеріалів і запасних частин;

• відповідний рівень науково інженерної та проектно конструкторської підтримки.

Для безпечної експлуатації діючих реакторів, підвищення економічної ефективності українських атомних електростанцій необхідні подальші дослідження і розробки за такими напрямами:

        • створення вітчизняного виробництва палива для атомної енергетики України;

        • модернізація та реконструкція ядерних енергоблоків з метою посилення їх безпечності і забезпечення ефективної експлуатації всього обладнання АЕС;

• створення нових систем діагностики обладнання, наукове обґрунтування і розробка нормативних документів для подовження на 10–15 років терміну безпечної роботи енергоблоків;

• розробка і реалізація програми поводження з відпрацьованим ядерним паливом і радіоактивними відходами;

• вибір і будівництво нових атомних енергоблоків з підвищеним рівнем безпечності;

• упровадження нових технологій радіаційного контролю з підвищеною чутливістю і можливостями інтелектуальних систем обробки й аналізу інформації та вдосконалення засобів фізичного захисту ядерних об’єктів для запобігання радіаційному тероризму;

• поліпшення і розширення системи підготовки і перепідготовки висококваліфікованих спеціалістів для підприємств ядерно енергетичного комплексу України.

Енергозбереження як фактор підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу України

Веремійчук Ю.А., Бабічев В.Д.

Національній технічний університет України «Київський політехнічний інститут»
Підвищення конкурентоспроможності промислового виробництва України виступає ключовим завданням формування ефективної відкритої економіки держави. В умовах обмеженості більшості ресурсів, які використовуються в практичній діяльності людини, можна виділити на перший погляд непомітну, але при більш детальному розгляді очевидну закономірність: обмеженість ресурсів може бути (і є) свого роду мотивацією в розвитку та виживанні економічних систем. І все ж, для більшості відкритих систем (особливо економічних суб’єктів) значним мотивуючим фактором в їх роботі був і залишається розрахунок певного критерію переходу на нові ресурси чи технології, доцільності використання тієї чи іншої технології або ресурсу.

Неминуче вичерпання таких основних паливно-енергетичних ресурсів як нафта та газ, значно загострює світову ситуацію боротьби за їх володінням або контроль над їх видобутком, розподілом та транспортуванням, достатньо часто виникають міжнародні конфлікти, терористичні напади на основні інфраструктурні об’єкти видобутку чи транспортування енергоресурсів, збільшується тиск та втручання з боку держав експортерів енергоресурсів на країни, що їх імпортують. Високі та нестійкі ціни на основні енергоресурси, обмеженість заходів щодо підвищення енергоефективності їх споживання стають певним бар’єром на шляху забезпечення конкурентоспроможності економіки. Тому забезпечення енергетичної безпеки (ЕНБ) завжди залишалося пріоритетним завданням економічної політики та забезпечення конкурентоспроможності будь-якої держави світу. 

В Україні за останні роки значно змінилось становище з енергозабезпе​ченням населення і виробничої сфери. Внаслідок економічної кризи зменшились обсяги виробництва продукції. Підприємства, заводи, енергетичні гіганти в умовах швидкої зміни принципів господарювання через свою інерційність стали неконкуренто​спроможними, в порівнянні з малими підприємствами, які забез​печують динамічну і гнучку зміну обладнання, технологій і видів продукції, у тому числі енергоощадних, при порівняно невеликих інвестиціях, що сприяє їх швидкій адаптації до нових умов. Сьо​годні така децентралізація енергозабезпечення споживачів впливає і на зменшення витрат на енергоспоживання, а отже, і на собівар​тість та конкурентоспроможність продукції.

В сфері енергетики країни ЄС докладають значних зусиль щодо підвищення своєї ЕНБ, розширення використання власних відновлюваних енергоресурсів, підвищення конкурентоспроможності промисловості, зменшення шкідливого впливу енергетики на довкілля. На період до 2010 року країни ЄС мають плани щодо збільшення частки відновлюваних джерел енергії до 14.6 % від загального споживання первинних енергоресурсів. На жаль в Україні невідповідність енергетичної політики та практичних дій у вищезазначених сферах може поставити країну у дискримінаційне становище. Тому основною метою розроблення стратегічних напрямків підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу в Україні є забезпечення ЕНБ держави за рахунок наступних дій: поступове зниження споживання імпортного палива – природного газу та мазуту, ефективне використання, переважно, вітчизняного вугілля, забезпечення «живучості» теплоелектростанцій, а також - гарантованого балансу потужності та електроенергії з урахуванням розвитку експорту електроенергії, вирішення екологічних проблем щодо зниження викидів в атмосферу забруднюючих речовин, використання екологічно чистих технологій, забезпечення подальшої інтеграції ОЕС України до європейської енергосистеми (UCTE), що має стратегічне значення для ЕНБ держави. Згідно основних положень «Енергетичної стратегії України до 2030 року» [1] гарантування ЕНБ можливо лише за наступними напрямами: 1) зменшення рівня енергетичної залежності країни від зовнішніх поставок палива (природний газ, нафта, уран) з 54,5% у 2005 році до 11,7% – у 2030 році, у тому числі – за рахунок збільшення використання власного вугілля, урану, газу, нетрадиційних і відновлюваних джерел енергії, видобутку українськими компаніями нафти і газу за межами України; 2)  збільшення виробництва електроенергії на власному паливі з 42% у 2005 році до 91,8% – у 2030 році; 3) диверсифікації джерел і маршрутів постачання природного газу та нафти в т.ч. через участь України у міжнародних проектах, зокрема розроблення нафтогазових родовищ і розвитку нафтогазової інфраструктури за кордоном; 4) створення в країні стратегічного резерву нафти та природного газу для використання у надзвичайних ситуаціях та ринкового регулювання цін; 5) участі в міжнародних енергетичних проектах; 5) досягнення соціальної спрямованості розвитку паливно-енергетичного комплексу, зокрема шляхом створення нових робочих місць, поліпшення умов праці та техніки безпеки.

РОЛЬ ІНФОРМАЦІЙНИХ РЕСУРСІВ В ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ ТУРИСТИЧНОЇ ГАЛУЗІ

Виноградов В.В., аспірант, Стельмах О.А., аспірант

Донецький національний університет економіки і торгівлі ім. Михайла Туган-Барановського

Структура туристичної галузі подібна до будь-якої іншої економічної сфери діяльності. Однак існує суттєва особливість цієї галузі: зв’язуючою ланкою, що пов’язує різних виробників у межах туристичної індустрії, є інформація. Інформаційні потоки забезпечують зв’язки між виробниками туристичних послуг та супутніх товарів, між виробниками і споживачами цих послуг і товарів, причому, вони надходять не тільки у вигляді потоків даних, а й у формі платежів і послуг.

Володіння інформаційними ресурсами потрібне як власне туристу, так і його організаторам. Найбільш загальне визначення поняття «інформаційні ресурси» дають російські вчені: «Інформаційні ресурси – це вся накопичена інформація про оточуючу нас дійсність, зафіксована на матеріальних носіях і в будь-якій іншій формі, яка забезпечує її передачу у часі і просторі між різними споживачами для вирішення наукових, виробничих, управлінських та інших завдань» [1, 246].

Готуючись до подорожі, а також під час неї, турист потребує додаткової інформації про місце перебування, норми, правила і звичаї місцевості та країни, детальний опис пам’яток, схем і карт, схем транспортних магістралей. Велике значення мають сучасні електроні засоби інформації, наприклад, мережа Інтернет, багато тисяч сайтів якої пропонують користувачам детальний опис туристичних центрів, туристичних послуг, перелік Інтернет-магазинів туристичного спорядження з каталогом наявної продукції, пам’яток і навіть екстремальні віртуальні спортивні подорожі на любий смак користувача. У мережі Інтернет можна не тільки вибрати подорож, спорядження, маршрут і турагентство, а й забронювати туристичну поїздку, квитки, оплатити вибране спорядження, участь у походах та ін.

Організатори туризму користуються великим спектром інформаційних ресурсів. Формуючи туристичний продукт, вони вивчають спеціальні професійні путівники. Всесвітній туристичний путівник «World Travel Guide», котрий кожні два роки перевидає видавництво «Columbus Press», містить детальні описи за однаковими схемами двохсот країн, туристичних центрів, федерацій спортивного туризму і територій. Видаються також різноманітні каталоги туристичних агентств і операторів, туристичних магазинів та підприємств туристичного прокату спорядження, розкладу руху транспорту різних країн і навіть всього світу. Такі розклади можна знайти в електронаму вигляді на CD-дисках, а також у глобальних світових інформаційних системах (http//www: world-tourism.orq, worldv tourism.com, tourism.qov.ua, travel.com.ua, utis.com.ua, tour-spravka.kiev.ua, adrenalin.lviv.ua та ін.), системах автоматизованого бронювання туристичних послуг (Amadeus, Sabre та ін.) [2, 117].

На думку авторів, інформаційні ресурси управлінської діяльності в туристичній сфері - це сукупність інформації, яка збирається, накопичується, зберігається, оновлюється та виконання дій із надання достовірної, повної інформації керівнику туристичної фірми із заданою періодичністю. Існуючі системи інформаційних ресурсів керівників туристичних фірм мають певні недоліки.

По-перше, невизначеність напрямку розвитку існуючих у структурі фірми інформаційних систем.

По-друге, відсутність якісної фільтрації накопиченої інформації перед наданням керівнику.

По-третє, відсутність методичних видань на фірмах про те, яка інформація є критичною для бізнесу та як оперативно, згідно алгоритму відредагувати і надати до неї доступ засобам масової інформації [3].

Приведені вище відомості свідчать, що розвиток ринку інформаційних ресурсів та мережі Інтернет дають поштовх для розвитку міжнародних контрактів у системі маркетингового менеджменту туристичних підприємств, за рахунок більш дешевих, високо швидкісних та конфіденційних систем обміну інформацією між підприємствами туристичної сфери України та постачальниками або споживачами з інших країн.

На сучасному етапі вже неактуальне питання про те, чи варто використовувати, чи ні сучасні інформаційні ресурси та комунікаційні технології у діяльності туристичних підприємств. Інформаційні ресурси вже на 100 % довели свою ефективність, питання полягає в іншому, які і як ресурси слід використовувати у системі маркетингового менеджменту туристичних підприємств. [4].
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ОРГАНІЗАЦІЙНО-УПРАВЛІНСЬКІ ВАЖЕЛІ ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ТУРИСТИЧНОЇ ГАЛУЗІ УКРАЇНИ

Виноградова  О.В., д.е.н., професор

Донецький національний університет економіки і торгівлі ім. Михайла Туган-Барановського

Не зважаючи на посилення ролі й можливостей туристичного бізнесу у економічному  житті країни, туристична галузь в Україні потребує заходів для розвитку конкурентних переваг. Незважаючи на достатньо широке висвітлення проблем розвитку туризму, у наукових дослідженнях вітчизняних і зарубіжних учених знайшли своє відображення далеко не всі питання стосовно формування організаційно-управлінського механізму стимулювання розвитку вітчизняної туристичної індустрії відповідно світовим стандартам. Тому актуальним є питання щодо розробки пропозицій з організаційно-управлінського забезпечення конкурентоспроможності туристичної галузі України. 

Функціонування туризму в Україні повинне спиратися на обґрунтований науково-методичний підхід щодо забезпечення конкурентоспроможності, який включає відповідний організаційно-управлінський інструментарій, що враховує особливості розвитку туристичної галузі у кожному регіоні. А саме: (1) формування довгострокової стратегічної програми заходів з підвищення туристичної привабливості регіону, направленої на розвиток індустрії туризму та суміжних галузей економіки;  (2) побудова  короткострокового плану заходів за визначеними напрямами, що враховують нормативно-правове та методичне забезпечення розвитку туризму, узгодженість нормативно-правової бази з міжнародним законодавством, забезпечення здійснення обов’язкової сертифікації, ліцензування та стандартизації туристичних послуг; (3) моніторинг відповідності виконання програми дій за допомогою оціночних критеріїв ефективності, що мають використовуватися як критерії оцінки рівня очікуваної або досягнутої ефективності реалізації цілей діяльності та розвитку (оцінювання існуючої туристичної привабливості регіону за допомогою статистично-експертного методу; проведення маркетингових досліджень попиту на послуги туристичних підприємств регіону; оцінювання економічної ефективності функціонування туристичних підприємств регіону; оцінювання рекреаційної місткості та потенціалу туризму регіону; економічне оцінювання ефективності інвестування коштів у програму заходів щодо підвищення туристичної привабливості території) та оперативне  регулювання шляхом коригування та реалізації заходів розвитку туризму у регіоні. 

Можливості управління, що забезпечують забезпечення конкурентоспроможності туристичної галузі з певною ефективністю за рахунок ресурсів, що є, залежать від рівня організації управління, який характеризує ефективність організаційних структур управління та управлінських рішень, які приймаються; матеріальних і моральних стимулів управління; соціально-психологічних умов регулювання діяльності працівників; професійно-кваліфікаційних характеристик управління, що полягають у використанні відповідних професійних знань і технологічних можливостей для цілеспрямованого прогнозування, планування та регулювання туристичної діяльності регіону. 

Методологічне забезпечення процесу управління туристичним розвитком регіону передбачає використання системного підходу у процесі формування цілей діяльності та розвитку, а саме: поетапну реалізацію процесу забезпечення сприятливих умов функціонування механізму управління туристичною діяльністю регіону. На першому етапі, який передбачає системний вибір цілей, необхідно сформувати сукупність обґрунтованих варіантів найважливіших цілей діяльності та розвитку, а також пріоритети для їх вибору. Основними показниками, за якими можна визначити, які заходи доцільно запроваджувати для підвищення туристичної привабливості регіону можуть бути: термін окупності інвестиційних вкладень та коефіцієнт загальної ефективності капітальних вкладень. Другий етап передбачає проблемно-орієнтоване формування та цілеспрямоване використання сукупного потенціалу туристичних ресурсів регіону. При цьому важливим моментом є реальна оцінка потенціалу ресурсів, що є в наявності, а також можливість їх залучення з метою  раціонального використання і підвищення привабливості наявного природно-ресурсного та історико-культурного потенціалу; прогнозу кошторисних витрат задля модернізації існуючої і розширення нової матеріально-технічної бази та інфраструктури туризму; прогнозу витрат на створення навчальних центрів для підвищення кваліфікації та навчання трудових кадрів; прогнозу витрат на достатнє інформаційне забезпечення та рекламування туристичної галузі регіону. Результати цих оцінок необхідні для визначення заходів, спрямованих на розвиток потенційних можливостей регіону, а також черговості реалізації поставлених цілей. В результаті третього етапу - процесі моніторингу і контроль процесу запровадження заходів програми та економічного оцінювання ефективності заходів програми, визначають необхідність внесення коректив у державну програму розвитку туризму, не вкладаючи кошти у неефективний захід. Таким чином, формування та реалізація організаційно-управлінського механізму управління розвитком туристичних регіонів країни дозволить забезпечити конкурентоспроможність туристичної галузі при раціональному використанні обсягів ресурсів і максимізації кінцевого результату. 

ДИВЕРСИФІКАЦІЯ НАФТОВОЇ ГАЛУЗІ УКРАЇНИ

Воєвода Б.С., НТУУ «КПІ», ФММ, гр. УС–61


Україна має значні потреби в нафті та нафтопродуктах, володіє потужною нафтотранспортною системою з великими транзитними можливостями. Однак, сьогодні нафтовий сектор перебуває у критичному стані: низький рівень власного видобутку нафти не дозволяє забезпечити завантаження вітчизняних НПЗ в необхідних обсягах; нафтопереробні потужності завантажені на 20%, нафтотранспортні – на 36%; на внутрішньому ринку нафтопродуктів імпорт становить до 50%, що робить його та відповідно – всю національну економіку вкрай уразливими до коливань світових цін[1].


Навіть при оптимістичних прогнозах щодо власного видобутку, Україна залишиться значним імпортером нафти. Головним експортером нафти в Україну є Росія. До 2004 р. (включно) постачальником нафти в Україну був Казахстан. У 2008 р. Україна вперше почала імпортувати нафту із Іраку та Білорусі (за 9 місяців обсяги постачання експортної нафти на НПЗ склали 2,1% - з Іраку, 1,4% - з Білорусі). У різні роки обсяги імпорту нафти із Росії в Україну складали 85 - 75 % від загального обсягу поставки. Тобто існує значна залежність України від монопольного постачання російської нафти, тому диверсифікація джерел постачання нафти безумовно є важливим елементом політики зменшення її енергетичної залежності. [2]


Диверсифікація постачань нафти може здійснюватися за рахунок використання альтернативних джерел і маршрутів постачання, а також доповнюватися імпортом готових нафтопродуктів і збільшенням частки альтернативних видів моторного палива на ринку.


Видобуток нафти за кордоном. З метою забезпечення альтернативних джерел надходження нафти передбачене активне освоєння закордонних ресурсів нафти та переробка їх на НПЗ України. Але, з огляду на скрутне фінансове становище НАК “Нафтогаз України” та низьку якість її корпоративного управління можна стверджувати, що прогнозні показники з видобутку нафти за межами України досягнуті не будуть, а міжнародний напрям діяльності компанії, без її докорінного реформування та покращення фінансового стану, не дозволить суттєво впливати на зростання рівня диверсифікації поставок нафти


Заміна імпорту нафти імпортом готових нафтопродуктів. Ефективність цього шляху продемонстрована в Україні протягом останніх чотирьох років, коли брак поставок нафти та неспроможність вітчизняних НПЗ задовольнити внутрішній попит компенсувалися достатньо диверсифікованим імпортом нафтопродуктів з Литви, Румунії, Білорусі, Росії, Казахстану та Польщі. За цей період частка імпорту на внутрішньому ринку моторних палив зросла з 10% до 45%. Такий варіант диверсифікації пов’язаний з появою негативних чинників: імпортозалежність робить ринок нафтопродуктів більш чутливим до змін зовнішньої ринкової кон’юнктури; підвищення конкуренції на цьому ринку, яка, з одного боку, мала б стимулювати до розвитку вітчизняні НПЗ, але з іншого – з огляду на скрутний технологічний і фінансовий стан галузі, зумовлює збитковість підприємств, їх вихід з ринку і втрату робочих місць.


Альтернативні нафтопродукти. Як альтернативні нафтопродуктам сьогодні у світі розглядаються скраплений і стиснутий газ, біопаливо та акумульована електроенергія. В Україні отримав певний розвиток сегмент скрапленого газу. Його частка на ринку світлих моторних палив становить близько 15% – рівень, який у перспективі, за наявної цінової і податкової політики та через технологічні особливості споживання цього виду палива, має обмежений потенціал зростання. [1].

Висновки: 


Головними завданнями державної політики диверсифікації постачання нафти в Україну мають бути: по-перше, забезпечення потреб національної економіки та внутрішнього ринку в нафті та нафтопродуктах за рахунок постачань каспійської нафти; по-друге, забезпечення альтернативного маршруту постачання нафти з каспійського регіону до Європи; по-третє, забезпечення узгодженості заходів диверсифікації із заходами з модернізації нафтопереробної галузі.
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Вплив науково-технічного співробітництва на конкурентоспроможність національної економіки
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На сьогоднішній день, при постійно зростаючих темпах інтеграції, важливе значення має здатність національного товару конкурувати з іншими. Ще декілька років назад, це мало значення лише при виході товару на зовнішні ринки, але сьогодні внутрішній ринок насичений іноземними, якісними  та дешевими товарами, що вимушує національних виробників конкурувати з іноземними, навіть на внутрішньому ринку. Виникає гостра потреба у національній конкурентноздатній продукції, для якої необхідна конкурентноздатна промисловість та економіка в цілому.


Кажучи про конкурентноздатну продукцію та економіку, слід відмітити, що в науковій літературі часто дається помилкове або не повне визначення цього терміну. Конкурентоспроможність продукції — це сукупність споживчих властивостей товару, яка визначає його відмінність від інших аналогічних товарів за мірою та рівнем задоволення потреби покупця та витратами на його придбання і експлуатацію [1]. Інші вважають, що це можливість продукції бути більш привабливою для споживача у порівнянні з іншими виробами аналогічного виду та призначення завдяки кращій відповідності своїх якісних та вартісних характеристик потребам ринку та споживчим оцінкам [2]. Треті під конкурентоспроможністю розуміють комплекс споживчих та вартісних характеристик товару, які визначають його успіх на ринку, тобто перевагу продукції над іншими в умовах широкого пропонування товарів-аналогів [3]. Але найбільш влучним визначенням конкурентоспроможності продукції є визначення, відповідно до якого конкурентоспроможність продукції — комплексна багатоаспектна характеристика, яка відображає можливість продукції на протязі періоду її виробництва відповідати за якістю потребам конкретного ринку, адаптуватися по відношенню якості та ціни до потреб споживачів, забезпечувати вигоду виробнику при її реалізації [4].

Одним з факторів підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу та економіки в цілому є міжнародне науково – технічне співробітництво. В цьому можна переконатися, переглянувши його структуру, котра включає: створення координаційних міжнародних програм, спільних наукових і технічних досліджень, кооперацію при здійсненні науково-технічних досліджень; міжнародне ліцензування, обмін науково-технічними документами, патентами, ліцензіями, поглиблення й удосконалення   співробітництва у сфері науково-технічної інформації; співробітництво в підготовці наукових та інженерно-технічних кадрів, тісні міжнародні стосунки між вищими навчальними закладами; створення й функціонування міжнародних науково-дослідних інститутів та організацій. Всі ці напрямки дають змогу виробнику, або галуззі промисловості виробляти більш сучасний, більш технологічний товар, в свою чергу значно зменшуючи витрати на виробництво. Пріоритеті напрямки розвитку міжнародного науково-технічного співробітництва також доводять його тісну взаємозалежність з конкурентоспроможністю економіки. До них можна віднести  інформатизацію, автоматизацію, роботизацію виробничих процесів, які в свою чергу також відносяться до факторів підвищення конкурентоспроможності. [5]

Сучасне міжнародне науково-технічне співробітництво, що вже досягло високого ступеня взаємозалежності, є процесом перетворення регіональних соціально-економічних систем на єдину всесвітню систему, що розвивається на базі уніфікованих закономірностей. Міжнародне науково-технічне співробітництво сприяє прискореному розвитку продуктивних сил, науково-технічному прогресу, все інтенсивнішому спілкуванню держав і народів. У такий спосіб вона об'єктивно сприяє створенню людством ресурсної бази й інтелектуального потенціалу для забезпечення економічного розвитку на якісно новому рівні. Таким чином, науково-технічне співробітництво є не тільки важливим, але й необхідним для створення сучасної конкурентоспроможної економіки. Для більш швидкого процесу створення конкурентноздатної економіки України слід визначити основні напрями формування стратегії науково-технічного співробітництва, розробити механізм формування інституціональної інфраструктури у відповідності до напрямків зовнішньоекономічної політики держави та визначити напрямки активізації інноваційної діяльності в Україні та трансформаційних перетворень національної економіки в контексті міжнародного науково-технічного співробітництва.
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На даний момент літаки та вертольоти роблять більше 20 країн світу. Аналіз даних по авіаракетно-космічні промисловості (АРКП) показує, що різні країни, навіть промислово розвинені, значно відрізняються і за обсягом виробництва авіаційної та ракетно-космічної техніки, і за кількістю фірм, які беруть участь у цьому виробництві. За числом найбільших фірм у галузі та обсягами їх продажу з великим відривом лідирують США та країни західної Європи (4(. 

Намагаючись сприяти розвитку високотехнологічних галузей економіки, уряд в березні 2007 року прийняв рішення щодо створення державного авіабудівного концерну "Авіація України", об'єднавши розробників і виробників авіаційної техніки у єдиний комплекс з централізованим управлінням, щоб забезпечити реалізацію науково-технічної, виробничої та економічної політики, спрямованої на досягнення авіабудівним комплексом України конкурентних переваг на світовому ринку сучасних зразків авіаційної техніки (3(.

Разом з тим, створений у березні 2007 році на базі окремих авіаремонтних і авіаційних підприємств державний авіабудівельний концерн „Авіація України” повинен був забезпечити подальшу консолідацію фінансово-промислового потенціалу для впровадження нових перспективних проектів в галузі літакобудування та підвищення якості надання авіаційних робіт і послуг (2(. 

В 2008 році з метою створення сприятливих умов для ефективного використання виробничого, науково-технічного потенціалу авіаційних підприємств Кабінет Міністрів України постановив, виключити із складу державного авіабудівного концерну "Авіація України"  6 підприємств. 

Державний авіабудівний концерн "Авіація України" був перейменований у Державний авіабудівний концерн "Антонов". І на цей час концерн "Антонов" включає в себе: державне підприємство "Авіаційний науково-технічний комплекс імені О. К. Антонова"; Харківське державне авіаційне виробниче підприємство; державне підприємство "Київський авіаційний завод "Авіант"; державне підприємство "Завод 410 цивільної авіації" (6(. 

Міжнародне співробітництво з багатьма країнами світу і на даний момент залишається для АНТК одним із стратегічних напрямків діяльності. За останній час до числа найбільш перспективних проектів відносяться: 

 1. Програма середнього військово-транспортного літака короткого зльоту та посадки Ан-70. Виробництво двох серійних зразкiв зараз веде київський завод «Авіант» в кооперації з іншими підприємствами України і РФ (1(. 

 2. Програма впровадження нового 52-місцевого регіонального пасажирського літака Ан-140. Серійне виробництво літаків Ан-140 і Ан-140-100 налагоджене на Харківському державному авіаційному виробничому підприємстві та на підприємстві HESA, м. Ісфахан (Іран), а також на ЗАТ "Авіакор-авіаційний завод", м. Самара (РФ). Постачання серійних літаків Ан-140 дозволило українським авіакомпаніям почати оновлення парку та забезпечити виконання на сучасному рівні перевезень на регіональних авіалініях. 

 3. Програма нового пасажирського регіонального літака Ан-148 з двома двоконтурним турбореактивних двигунами. Літак Ан-148 призначений для перевезення 70-80 пасажирів на регіональних і малонавантажених близьких магістральних авіалініях з високою регулярністю польотів довжиною до 7000 км, а також в ділових (адміністративних) варіантах на великі - до 11000 км дальності, в широкому діапазоні кліматичних умов, на аеродромах зі слабкою міцністю покриття злітно-посадочної смуги, гірських, розташованих на висотах до 3000м .
Також ведуться роботи по розробці та модернізації китайських транспортних літаків Y5, Y8F600, FRJ21( 80 місць) на базі літаків АН-2 та АН-12. Що ж стосується нових проектів, то тут, так само, основними партнерами залишається Росія та КНР, а також налагоджуються відносини з нашими партнерами з Польщі та Італії. Разом з партнерами з Польщі та Італії планується спільна розробка адміністративного літака для VIP пасажирів АН-152, та багатоцільового літака на 30 пасажирів, або 3 т. вантажу АН-128 (5(.

Список використаних джерел:

1. Закон України „Про державну підтримку літакобудівної промисловості в Україні" від 12.07.2001р.//Відомості Верховної Ради України. - 2001. - №50. - С.261-262.

2. Постанова Кабінету Міністрів "Питання державного авіабудівного концерну "Авіація України"" від 30 жовтня 2008 року №1014.

3. http://www.aviation.com.ua/.

4. http://www.avia.gov.ua/base.htm.

5. http://www.rbc.ua/rus/newsline/2008/09/19/433773.shtml.

Інвестиційне співробітництво між Україною і Польщею

Гераськова О.О., УС-91, НТУУ «КПІ»

Характерними рисами стану українсько-польських міждержавних відносин на даному етапі є висока інтенсивність двостороннього діалогу на найвищому рівні, активна робота розгалуженої мережі постійних інституційних механізмів двостороннього співробітництва, розвиток нових та вдосконалених форм співпраці. У 2008 році розпочато розробку інноваційних та системних форматів двосторонньої співпраці, які повинні відповідати сучасному високому рівню стратегічного партнерства між двома країнами. За останні три роки двостороння торгівля з Польщею виросла з 2,5 млрд. дол. США           (за 2005 р.) до 7 млрд. дол. США (за 2008 р.). При цьому, Польща піднялася з  п’ятого на третє місце серед найбільших торговельно-економічних партнерів України (після Росії і Німеччини). За цей час більше, ніж у 3,5 рази зросли обсяги польських інвестицій в українську економіку і зараз вони становлять вже близько 800 млн. дол. США [4].

Інвестиційне співробітництво між Україною і Польщею продовжує активно розвиватись, не зважаючи на те, що економіка обох країн все ще відчуває на собі сильний вплив світової економічної кризи.

Таблиця 1. Динаміка українсько-польської інвестиційної співпраці [3]

	
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	6 міс.

2009

	З РП до України, тис. дол. США
	69 298
	98 419
	153 316
	179 484
	224 000
	366 000
	670 500
	694 700
	851 800

	З України до РП, тис. дол. США
	343
	328
	350
	293
	21 300
	24 200
	30 100
	469 900
	46 900


За даними Держкомстату України, станом на 1 січня 2009 року загальний обсяг капіталу польських інвесторів в Україні зріс на 22,6% і становить 851,8 млрд. дол. США (2,2% від загального обсягу прямих іноземних інвестицій в Україні). Традиційно найбільший обсяг інвестицій скеровано в обробну промисловість (рис.1). Серед регіонів лідерами є західні області України та місто Київ.

Найвагомішими польськими інвестиціями є:

· Фабрика будівельної кераміки «Церсаніт»;

· Фабрика паркету «Барлінек»;

· Меблева фабрика «Новий Стиль»;

· Фабрика упаковки «Кен-Пак»;

· Фабрика автозапчастин «Інтер-Гроклін»;

· М’ясокомбінат «ПКМ Дуда»;

· Банк «Кредо»;

· «Полюс-банк»

За даними Держкомстату України, на 1 липня 2009 р. українські інвестиції в польській економіці становили 46,9 млн. дол. США (0,8% від загального обсягу українських інвестицій закордоном. Водночас обсяг реальних українських інвестицій у Польщі, яких з різних причин не врахувала місцева статистика, вже перевищив 1 млрд. дол. США. У даний час у Польщі функціонує щонайменше десяток підприємств з українським капіталом.

Найвагомішими українським інвестиційними проектами в Республіці Польща є:

· Варшавський автомобільний завод (інвестор – «Авто-ЗАЗ»);

· Металургійний комбінат «Гута Ченстохова» (інвестор – «ІСД»);

· Суднобудівельний завод «Сточнє Гданське» (інвестор – «ІСД»);

· Металотрейдер «Центросталь Бидгощ» (інвестор – «УГКМ») [1].

Незважаючи на досить широкі перспективи, що відкриваються у Польщі перед закордонним інвесторами, обсяги інвестицій з України в Польщу поки що залишаються незначними і низькодиверсифікованими. Причинами незначного інвестування українського капіталу в польську економіку є: брак ресурсів у вітчизняних підприємствах; 
недостатнє вивчення польського ринку; недооцінка перспектив ведення спільного бізнесу; 
обмеження на трансферт капіталу з України в інші країни.
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ПРОМИСЛОВИЙ РОЗВИТОК УКРАЇНИ В ПЕРІОД ЕКОНОМІЧНОЇ

НЕСТАБІЛЬНОСТІ
Головата Є. О., студентка ІІІ курсу

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Зменшення обcягів промислового виробництва і ВВП в 2009 р. стало рекордним з 1994 р. За результатами 2009 р. реальний ВВП знизився значно нижче рівня 1993 р. і виявився приблизно рівним 2005 р. За 9 місяців 2009 р. ВВП знизився на 17,8% відносно аналогічного періоду 2008 р. Обсяги промислового виробництва знизились за 11 місяців 2009 р. на 24% відносно аналогічного періоду 2008 р. (майже до рівня 2004 р.). Найбільший спад виробництва був у січні 2009 р. – на 34,1% відносно аналогічного періоду 2008 р. Таке значне падіння пояснюється тим, що за роки незалежності українська економіка суттєво інтегрувала у світову, що стосується і промисловості, особливо металургійного комплексу, і сільського господарства. 

Динаміка показників промислового виробництва і ВВП під час економічної кризи показує їх залежність від змін у попиті й пропозиції, що свідчить про формування ринкової економіки. Після різкого падіння в кінці 2008 р. уже з лютого 2009 р. спостерігається повільне зростання – ілюстрація життєздатності економіки. В січні – вересні 2009 р. реальний ВВП знизився порівняно з аналогічним періодом 2008 р. на 17,8%. Але помісячна динаміка ВВП дає  певні підстави для оптимізму. За І і ІІ квартал 2009 р. реальний ВВП знизився на 20,3% відносно аналогічного періоду 2008 р. Темпи падіння промислового виробництва почали уповільнюватись: протягом І кварталу 2009 р. знизились на 31,9%, І і ІІ – на 31,1%, І, ІІ і ІІІ – на 28,4%, за 11 місяців 2009 р. – на 24% відносно аналогічного періоду 2008 р.

Уповільнення темпів зростання ВВП в IV кварталі 2009 р. було мінімальним. Згідно з прогнозом, за 2009 р. зменшення ВВП буде на рівні -14%, промислового виробництва – на рівні -19,5%. В 2010 р. аналітики прогнозують незначне зростання ВВП (на 3%) і промислового виробництва (на 6%). З середини 2009 р. почали зростати обсяги виробництва металургійної промисловості. Існують перспективи у металургійної промисловості: аналітики прогнозують зростання цін на метали в 2010 р. Очевидно, саме ця галузь, яка більше за інші знизила обсяги виробництва в кінці 2008 – на початку 2009 р., у 2010 р. стане локомотивом росту промисловості.

З погіршенням кон’юнктури глобального металургійного ринку практично кожна з країн, яка належить до десяти найкрупніших світових виробників металопродукції, розробила протекціоністські заходи для внутрішнього металургійного ринку. Зокрема, так вчинили уряди США, Росії, В’єтнаму, Китаю, Індії, Туреччини, Індонезії, Бразилії, Таїланду. Українська металургія відчуває на собі вплив іноземного протекціонізму. Суттєве зниження попиту на українську металопродукцію на типових для України ринках (на Близькому й Середньому Сході - -20,5%, ЄС - -48% і країнах СНД - -51,2%) привело до того, що металургійні підприємства суттєво скоротили обсяги виробництва. Тому металургія повинна орієнтуватись на масштабні інвестиційні та інфраструктурні проекти країни – розвиток газотранспортної і транспортної систем. Державі необхідно стимулювати ті галузі, які є основними споживачами продукції металургійного комплексу: машинобудівну і транспортну.

Промислове виробництво, будівництво і транспортні послуги скоротились більш ніж в 2 рази, об’єми торгівлі знизились до 20%. Національна економіка в цілому почне зростати, як тільки в промисловості буде позитивна динаміка.

Антикризові програми влади повинні бути направлені на підтримку високотехнологічної промисловості, підвищення енергоефективності, розробку і впровадження нових чистих технологій. Необхідно розвивати промисловість, робити її більш капіталомісткою, інноваційною, високоточною, наукоємкою. Антикризові програми підприємства повинні включати заходи для досягнення прибуткової діяльності, зміну технологічної основи, забезпечення ефективності управлінських структур.

Основою господарювання в період економічної нестабільності повинна бути інноваційна поведінка. Для збільшення притоку інвестицій необхідно зупинити вільне падіння економіки. Розвинені країни підвищують ефективність виробництва шляхом впровадження нових енергетичних технологій. Розроблюються нові методи екологізації виробництва. І серйозною конкурентною перевагою України є інтелектуальний потенціал. В Україні з минулих років є багато розробок по енергозберігаючим технологіям. Держава повинна створити організаційні і фінансові умови для їх впровадження, виступити генератором нових інвестиційних та інноваційних проектів.

ЕКСПОРТОСПРОМОЖНІСТЬ ВІТЧИЗНЯНОЇ ПРОМИСЛОВОЇ ПРОДУКЦІЇ НА РОСІЙСЬКОМУ РИНКУ 


Глуховата С.А., студентка УС-61,НТУУ «КПІ»


1. Становлення розвитку  торговельних зв’язків України з Російською Федерацією протягом останніх 10 років здійснювалося  на фоні  досить  несприятливих економічних умов, посилення кризових явищ в усіх без винятку галузях, народногосподарських комплексах, окремих секторах економіки України. Стосується це також і науково-технічного співробітництва.

2. Стан вітчизняної економіки,  використання значної частини наукового та виробничого потенціалу на відтворення неефективної структури економіки  впливають на стан зовнішньоторговельної діяльності. Зазначені чинники впливають на зменшення обсягів експорту товарів у зарубіжні країни, зокрема в Російську Федерацію, частка якої в загальному обсязі товарообміну України традиційно  посідає перше місце (табл. 1). Серед усіх країн-торговельних партнерів України на РФ приходиться 25,7 % усього експорту товарів і 27,8 % усього імпорту.

Таблиця 1. Динаміка показників експортно-імпортних операцій між Україною та РФ

протягом 2006-2009 рр.(млн. дол. США)[3]

	Показник
	2006 р.
	2007 р.
	2008 р.
	2009 р.
	2007 р. до 2006 р.
	2008 р. до 2007 р.
	2009 р. до 2008 р.

	
	
	
	
	
	%
	%
	+/-
	%

	Товарообіг
	16173,9
	21315,8
	29191,9
	13931,2
	131,8
	136,9
	-15260,7
	47,7

	Експорт
	6018,5
	9208,4
	12850,8
	5680,8
	153,0
	139,6
	-7177,8
	44,2

	Імпорт
	10155,4
	12107,5
	8250,4
	8250,4
	119,2
	134,9
	-8082,9
	50,5

	Сальдо
	-4136,9
	-2899,1
	-2569,6
	-2569,6
	70,1
	119,9
	-905,1
	74,0


(за   даними Держкомстату України)
3. Основними факторами, що негативно впливають на експорт українських товарів на російський ринок, є: розбіжності в системі ціноутворення обох країн; вагомі відмінності у господарських механізмах, економічному законодавстві, принципах побудови внутрішньої та зовнішньої політики та організаційних заходах з регулювання зовнішньоторговельних відносин; порушення господарських зв’язків між країнами, протекціоністські заходи російського уряду щодо захисту власних товаровиробників і ринку, що обумовлює низьку конкурентоспроможність українських товарів тощо[1].

4. В загальному обсязі українського експорту в Російську Федерацію провідні позиції займає  продукція машино- та приладобудування (більше 36 %), чорні метали і вироби з них (27 %), продовольство і продукція харчової промисловості (більше 10 %), хімічна продукція і полімерні матеріали (біля 7 %)[2]. Зниження  експортоспроможності вітчизняної продукції на російському ринку на соціально-економічний стан України яскраво може бути проілюстрований на прикладі саме цих галузей і комплексів  економіки.

5. На обсяги виробництва продукції в металургійному комплексі України та на обсяги й асортимент експорту цих товарів на ринок впливає ряд чинників: різке падіння як внутрішнього попиту на металопродукцію, так і скорочення попиту російського ринку на ці товари; співвідношення оптових цін на продукцію металургійних комплексів в обох країнах; цілеспрямованість політики обох держав на зменшення залежності від імпорту за рахунок створення відповідних національних виробництв; кон’юнктура попиту світового ринку щодо металопродукції; коливання світових цін на ці товари у вітчизняній продукції металургійного комплексу.

6. Таким чином збільшення обсягів українського експорту в Росію та й в інші країни можливе при виході України з економічної кризи, здійсненні глибоких структурних зрушень в економіці у напрямку підтримки  виробництва експортоспроможної продукції, насамперед шляхом залучення інвестицій і модернізації з метою підвищення конкурентоздатності продукції та  посиленні коопераційних зв’язків між Україною та РФ. 
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КОНКУРЕНЦІЯ В УКРАЇНІ: ПРАВОВЕ ТА ОРГАНІЗАЦІЙНО-ЕКОНОМІЧНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ

Дергачов Є. В.,

Київський національний університет імені Тараса Шевченка

Аналізуючи визначення конкуренції різними фахівцями, можна виділити три підходи до розуміння конкуренції. По-перше, це поведінкове тлумачення конкуренції, відповідно до якого конкуренція - це боротьба за гроші покупців та інші майнові блага шляхом задоволення потреб споживачів. Другий підхід зміщує увагу з боротьби фірм на аналіз структури ринку, тих умов, що панують на ньому. Головним є визначення ступеня свободи продавця й покупця. По-третє, функціональний підхід, що забезпечує реалізацію двох найважливіших функцій конкуренції - порівняльної й селективної. 

Усвідомлення виробниками того факту, що споживач вибирає, у кого придбати потрібний йому товар, змушує кожного виробника здійснювати заходи для того, щоб вибір було зроблено на його користь. За умови однакової якості продукції вирішальним фактором вибору буде нижча ціна на продукцію. Селективна функція забезпечує вилучення з ринку підприємств, неспроможних забезпечити не гірший, ніж у конкурентів, рівень ціни і якості продукції [1]. Таким чином, конкуренція є поняттям багатозначним, її прояви є різноманітними. Вона одночасно виступає як фактор, інструмент процесу, що організує ринок, механізм реалізації його законів. Конкуренція «здійснює таку організацію і такий порядок суспільного виробництва, які є єдино можливими при даних обставинах».

Особливістю правового регулювання конкуренції є те, що вичерпний зміст порушень конкуренції, заборонених чинним законодавством, не встановлюється. Незважаючи на те, що ст. 50 Закону України «Про захист економічної конкуренції» встановлює перелік порушень економічної конкуренції, Закон України «Про захист від недобросовісної конкуренції» відносить до недобросовісної конкуренції «будь-які дії у конкуренції», що суперечать правилам та чесним звичаям у підприємницькій діяльності. Вичерпний перелік правил та звичаїв, їх зміст не може бути встановлено, оскільки розвиток технічного прогресу і торгового обороту створює умови для нових видів порушень, що прямо не передбачені законодавством. Разом з тим ст. З Закону України «Про підприємництво» визначає, що підприємці мають право без обмежень приймати рішення і здійснювати самостійно будь-яку діяльність, що не суперечить чинному законодавству [2]. 

Враховуючи, що законодавством щодо захисту економічної конкуренції регулюються відносини органів державної влади, органів місцевого самоврядування, органів адміністративно-господарського управління та контролю із суб'єктами господарювання; суб'єктів господарювання з іншими суб'єктами господарювання, із споживачами, іншими юридичними та фізичними особами у зв'язку з економічною конкуренцією, інтереси саме цих суб'єктів має забезпечити конкурентне законодавство.

Але ці інтереси різнорідні. Публічні інтереси державних органів і органів адміністративно-господарського управління щодо захисту конкурентних відносин підтримуються системою субординації й централізації конкурентних відносин, яка підпорядковує приватну волю владі. Це поєднується із системою координації і юридичної децентралізації відносин конкуруючих між собою суб'єктів господарювання, де панують свобода підприємництва і приватна ініціатива. Ці інтереси стикаються. Тому не можна погодитися з поглядами, що антимонопольне законодавство, разом із захистом конкуренції, значною мірою забезпечує дію механізму реалізації конституційного принципу свободи підприємницької діяльності у межах, встановлених законом. У конкурентному, в тому числі антимонопольному, законодавстві наведено перелік правових заборон і юридичних зобов'язань. Свобода підприємницької діяльності ґрунтується на юридичних дозволах, тобто дозволяється все, що не заборонено законом. Крім цього, треба враховувати, що, хоча законодавством України це не визначено, в підписаному Україною в межах СНД 25.01.2000 р. в Москві «Договорі про проведення узгодженої Антимонопольної політики» порушення конкуренції визначені не тільки у формі дій, але і у формі бездіяльності [3].Ця проблема набуває значення, тому що Закон України «Про захист економічної конкуренції», з одного боку, дозволяє не застосовувати правові заборони у випадку відсутності «суттєвого» (ст. 7) або «відчутного» (ст. 36) впливу на умови конкуренції, а з іншого, відповідальність за порушення законодавства про захист економічної конкуренції не залежить від наслідків дій правопорушників і застосовується при існуванні тільки можливості заподіяння шкоди внаслідок порушення конкуренції. 

Таким чином, правове регулювання конкуренції та правозастосування повинне забезпечити подолання наслідків зіткнення між собою принципу свободи підприємницької діяльності (свобода договору) та принципом свободи конкуренції як обов'язку суб'єктів господарювання не використовувати власність у господарській діяльності на шкоду людині і суспільству, на підставі досягнення балансу економічних інтересів учасників конкурентних відносин.
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Науково-технічне співробітництво у космічній галузі як основа підвищення конкурентоспроможності підприємств народного господарства України

Джур О.Є., к.т.н., доцент,

Дніпропетровський Національний Університет ім. Олеся Гончара, Dzhur@i.ua
Міжнародний суспільний розвиток характеризується формуванням основ шостого технологічного укладу. Розвиток цього укладу тісно пов’язаний із інтенсивним розвитком глобальних інформаційних мереж, нанотехнологій, енергетики, авіації, використанням водню та нетрадиційних джерел енергії, що отримали  поштовх  завдяки космічним дослідженням та технологіям [1].

Україна визнана космічна держава, повноправний партнер на ринку космічної продукції та послуг. Космічна діяльність України забезпечує їй гідне місце серед невеликої кількості держав світу, які мають можливість створювати ракетно-космічну техніку у замкнутому циклі. Космічні технології допомагають Україні адекватно реагувати на вплив глобальних змін навколишнього середовища.

У міжнародному науково-технічному співробітництві України слід виділити науково-технічну співпрацю, яка здійснюється у вигляді сумісних програм науково-дослідних і проектний-конструкторських робіт шляхом об'єднання наукових, фінансових і матеріальних ресурсів, створення сумісних науково-дослідних груп фахівців.

Одним із перших нормативних актів незалежної України в цій галузі вважають «Угоду про науково-технічне співробітництво в рамках держав-учасниць Співдружності Незалежних Держав», яка визначає, що міждержавне співробітництво у вирішенні комплексних науково-технічних проблем реалізується у вигляді міждержавних програм фундаментальних досліджень; міждержавних науково-технічних програм; міждержавних програм і проектів з розвитку і освоєння нових технологій; інших міждержавних програм і проектів [3].

Триває реалізація важливих для держави проектів із супутникової навігації, створення українського супутника зв'язку "Либідь", будівництва сучасної системи дистанційного зондування Землі із запуском космічного апарата "Січ-2", спорудження стартового комплексу для ракети-носія "Циклон-4" у Бразилії, укладено низку важливих міжнародних угод [2]. 

Концепція реалізації державної політики України у сфері космічної діяльності на період до 2030 року  передбачає поглиблення стратегічного партнерства з Російською Федерацією і Бразилією, виконання спільних науково-технічних програм з регіональними економічними угрупованнями (СНД, ЄС) і потужним державами - регіональними лідерами (США, Китаєм, Індією) за рахунок участі в міжнародних програмах і реалізації престижних власних проектів. Планується створення Національної системи геоінформаційного забезпечення, як частини європейської Глобальної системи космічних спостережень в інтересах збереження навколишнього середовища та безпеки «GMES» і Глобальної системи систем спостереження Землі з космосу «GEOSS», а також активізація співробітництва в Глобальній системі спостережень за морями й океанами «GOOS» [4].

Особливість фінансового забезпечення національних програм різних країн світу показує, що приблизно наполовину вони фінансуються державою, решта – комерційні джерела. Наразі на світовому ринку космічних послуг щорічно обсяг комерційних космічних проектів становить близько 110 млрд. дол. США, а бюджетних програм ― близько 70 млрд. дол. США.

Незважаючи на негативні тенденції на підприємствах космічної галузі виконання подібних міжнародних програм дозволило Україні зберегти як техніко-технологічну базу так і кадровий потенціал. Космонавтика вимагає найвищий рівень технічних розробок і визначає найвищу ефективність інновацій, що спричиняє покращення організаційно-економічних процесів на підприємствах інших галузей народного господарства України. 
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Вплив фінансово-економічної кризи на розвиток світового ринку телекомунікацій

Дикий В.С.  НТУУ«КПІ», ФММ УС-61

У системі сучасних міжнародних економічних відносин галузь телекомунікацій відіграє стратегічно важливу роль, зокрема, у забезпеченні збалансованого розвитку світової економіки. Так, доходи світового телекомунікаційного ринку у 2006 році склали 1,2 трлн. дол., що відповідає майже 3% валового світового виробництва, а вже у 2007 році доходи зросли до 1,7 трлн. дол. Згідно прогнозів Insight Research Corporation, надходження від телекомунікаційних послуг щорічно зростатимуть на 10,3%, таким чином, досягнувши у 2013 році позначки 2,7 трлн. дол. [1]. В середині 2007 року в світі нараховувалось 2,3 млрд. користувачів послуг мобільного зв’язку, а вже у 2008 їх чисельність зросла до близько 4 млрд. Світовий ринок телекомунікацій залишається одним із найбільших працедавців у світі, лише у США близько одного мільйона людей зайняті у сфері телекомунікацій. За даними Світового банку, темпи росту світового ринку телекомунікацій протягом 2001-2007 рр. вдвічі перевищували темпи росту світової економіки в цілому [3].
Перші наслідки сучасної світової фінансово-економічної кризи вже гостро відчутні на ринку телекомунікацій: зі сторони пропозиції телеком-сектор зазнає значного дефіциту кредитних ресурсів, необхідних для інвестування у розбудову інформаційної інфраструктури, що зумовлено економічною невизначеністю та неготовністю інвесторів вкладати кошти у довготермінові інфраструктурні проекти. Окрім того, банки ставлять суворі вимоги до потенційних позичальників: високі характеристики діяльності на ринку, ґрунтовні бізнес-плани, що передбачають швидке надходження грошових потоків, а також позитивна кредитна історія в минулому. В умовах обмеженого кредитування та значного подорожчання кредитних ресурсів, індустрія відчуває глибоку потребу в альтернативних джерелах фінансування. У цьому контексті, зростає тиск на уряди держав у забезпеченні підтримки та фінансування Мереж наступного покоління (NGN), будівництво яких вже розпочалось у країнах ЄС. 

Зі сторони попиту економічний спад у розвинутих країнах зумовить скорочення їх попиту на нові інформаційно-комунікаційні технології. Слабкий долар США, тим часом, активізує експорт продукції галузі зі США до країн, що розвиваються. Як наслідок, завдяки орієнтації гравців ринку на ненасичені ринки країн, що розвиваються, загальна динаміка зростання сектору збережеться до 2011 року. Темпи росту витрат на ІКТ, тим не менше, будуть значно меншими, порівняно з попередніми роками, що викликано сповільненням розвитку найбільших економік світу та скороченням об’ємів їх інвестицій у ІКТ та розвиток [2].

Варто очікувати перестановки сил у галузі на користь телеком-компаній з більш збалансованими моделями зростання, стабільними грошовими потоками та значними заощадженнями, адже фінансові негаразди у секторі дають можливість компаніям, які володіють значними готівковими ресурсами, поглинати конкурентів та скуповувати проблемні активи за заниженими цінами. Криза також створює можливості для виходу на ринок нових компаній, що пропонуватимуть проривні технології, особливо у сферах, де відбувається суттєве падіння цін. У кінцевому результаті, криза усуне з поля окремих гравців, проте відновить ринкову активність і дасть змогу новим компаніям вступити у конкурентну боротьбу з новими прогресивними пропозиціями.

Можна виділити наступні ключові чинники, що найбільш ймовірно формуватимуть майбутнє світової сфери телекомунікацій:

 1. Падіння показника ARPU (Average Revenue Per User, середній дохід на одного користувача) операторів мобільного зв’язку спричинить загострення конкуренції у секторі. Вирішальною в конкурентній боротьбі стане економія на масштабах, дрібним операторам буде складніше конкурувати зі всесвітньовідомими, а вихід на ринок нових учасників унеможливлять грандіозні первинні інвестиції. Як наслідок, варто очікувати нових злиттів і поглинань у галузі, котрі матимуть стратегічно-продуманий характер.

 2. В умовах поступового насичення ринку, телеком-оператори змушені запускати нові послуги, що характеризуються високою доданою вартістю. Як результат, слід очікувати інновацій в сфері мобільного сервісу, контент-послуг, масштабного розвитку мобільного маркетингу, мобільної комерції, мобільного телебачення, мобільного Інтернету тощо. Розвиток нових сегментів ринку зацікавить гравців суміжних індустрій та зумовить наступну хвилю консолідації у галузі[3].

 3. Конвергенція раніше незалежних комунікаційних та розважальних послуг: фіксованої та мобільної телефонії, широкосмугового Інтернет-доступу та телебачення, стане визначальним трендом розвитку світової індустрії телекомунікацій.
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Підвищення конкурентоспроможності  та  експортоорієнтованості вітчизняного

автомобілебудування – стратегія виживання в умовах світової фінансово-економічної кризи.

Довжук В. С.,  студентка, НТУУ «КПІ»

Автомобілебудівна галузь України представлена понад 150 підприємствами різних форм власності, на яких працює понад 100 тис. чоловік. Підприємства виробляють практично всі види транспортних засобів - легкові і вантажні автомобілі, спеціальну автомобільну техніку, автобуси різних модифікацій, мотоцикли, велосипеди і комплектуючі.

Автомобільна галузь – одна із пріоритетних галузей народного господарства та істотно впливає на вирішення економічних, соціальних, екологічних і науково-технічних проблем. За даними Міністерства промислової політики, автомобілебудівні підприємства споживають 9% продукції, що виробляє хімічна промисловість, 30% металургійної продукції, споживаються 66% гумотехнічних виробів. За даними Держкомстату обсяг товарної продукції за 10міс. 2009 р. становив 5287,7 млн.грн., обсяг реалізованої продукції на 5 979,3 млн.грн., Питома вага обсягу реалізованої продукції 113,1% порівняно з 2008 - спад на рівні 51,2% Обсяг інвестиції в будівництво автомобілебудівного комплексу близько 470 мільйонів доларів США.

Глобальна фінансова криза поставила перед економікою України і автомобілебудівною галуззю, зокрема, нові серйозні завдання. Падіння внутрішнього попиту на продукцію підприємств галузі актуалізувало необхідність розвитку бізнесу за кордоном і часткової переорієнтації діяльності на ринки, де не спостерігається серйозний спад. Наприклад, Запорізький автомобілебудівний завод (ЗАЗ) планує збільшити обсяги експорту своєї продукції. Розглядаються варіанти розширення постачань автомобілів і комплектів для збірки машин до країн, на території котрих діють дочірні підприємства: Росія (71 тис. автомобілів), Вірменія, Білорусь, Грузія, Сирія, Індонезія, Єгипет (14 тис. автомобілів).

Корпорація почала експорт у Молдову і Казахстан по 50 автобусів до кінця 2008 року, і близько 500 у 2009році. До 2012 року «Богдан» планує збудувати завод на території Росії, створення власного виробництва на російській території допомогло б «Богдану» уникнути подорожчання своєї продукції.
У рамках підписаної в 2007 році угоди між Міністерством економічного розвитку і торгівлі Російської Федерації та компанією "Об'єднані транспортні технології" ("UTTECH", акціонери «ЗАЗ» і «Богдан»), здійснюється проект організації на території РФ виробництва за схемою «зварка-фабування-збір» легкових автомобілів. Реалізації проекту передбачає режим пільгового сприяння при ввезенні на територію Росії комплектуючих і матеріалів для автомобільного виробництва.

Можливості підприємства – випуск 160 тис. легкових автомобілів Chevrolet, Lanos, ZAZ-Sens, а також щорічно 6 тис. автобусів «Богдан-isuzu» різних типів. Крім того, планується щороку збирати 8 тис. автобусних шасі, 80 тис. дизельних двигунів для автобусів і середньотонажних вантажівок.

У холдингової компанії "АвтоКрАЗ", незважаючи на фінансову кризу в минулому році зібрано більше  3500 автомобілів і машинокомплектів. І хоча реалізація деяких вітчизняних замовлень тимчасово припинена, але продовжується постачання автотехніки й запчастин до країн Латинської Америки, Африки і Близького Сходу. Укладено низку нових контрактів на постачання машин до Азербайджану, Узбекистану і Туркменії.

Великі  надії "АвтоКрАЗ" покладає  на розробку нових спеціалізованих автомобілів для МНС взагалі та пожежників зокрема, а також для МО - від великих багатоосних автомобілів, які потрібні для забезпечення реактивних систем залпового вогню "Град", "Ураган", "Смерч", до маленьких.

Зараз, в основному,  пожежна техніка в Україні виробляється на базі російських КамАЗів та ГАЗів. Так, ДП "Пожспецмаш" (Прилуки, Чернігівська обл.) виробляє автомобіль порошкового гасіння та аеродромний пожежний автомобіль на базі КамАЗу. Компанія "Титал" (Київ) - пожежні автомобілі комбінованого гасіння: на базі тих самих КамАЗів, а також - МАЗів, цистерни - ще й на базі ГАЗу. 

Нові розробки дозволяють зробити конкурентоспроможній вітчизняній базовій автомобіль для спецтехніки и замінить ними російські КамАЗи та ГАЗи. Так вже  аеродромний пожежний автомобіль компанія "Титал" виробляє на базі КрАЗ 6322.

Підтримка вітчизняних автомобілебудівних підприємств у нинішніх умовах є одним із пріоритетних завдань і складових виходу України з глобальної кризи. Ступінь важливості автомобілебудування визначається її системоутворюючим значенням для металургійної та хімічної галузей. 

Головними шляхами збереження рівня виробництва на підприємствах вітчизняного автомобілебудування в умовах кризи внутрішніх ринків є наступні заходи:

•
тимчасова переорієнтація цих підприємств на зовнішні ринки збуту (збільшення частки експорту);

•
державна підтримка підприємств у питаннях модернізації виробництва і підвищення конкурентоспроможності продукції.
Тенденції розвитку світового нафтового ринку 

Дудін М. В., студент V курсу, НТУУ «КПІ»
     Не зважаючи на активний пошук і впровадження альтернативних джерел енергії нафта як і раніше домінує на світовому ринку енергоресурсів. Одночасно набирає силу нафтохімічна галузь. Отже, світовий ринок нафти, з одного боку, залежить від потреби світової економіки в енергоресурсах, а, з іншого, забезпечуючи сировиною, обумовлює розвиток багатьох сфер господарської діяльності.

      Серед факторів, що впливають на нафтовий ринок, можна виявити наступні:

По-перше, останнім часом стає слабшою кореляція між зростанням ВВП та зростанням вживання нафти,

По-друге, зменшується доля ОПЕК, що пов'язане з недостатнім інвестуванням у розвиток видобутку нафти, в той час як баланс попиту та пропозиції підтримується саме ОПЕК.

По-третє, з початком фінансової кризи та падіння попиту на нафту, обсяг вільних потужностей з видобутку нафти почав збільшуватися. За даними МЕА, у березні 2009 обсяг вільних потужностей у країнах ОПЕК оцінювався у 5,5 млн. бар./доба.

Також на стан нафтового ринку впливають, власне, запаси нафти та спекуляція.[1]

    За останні 20 років запаси нафти та похідних енергоносіїв у світі збільшувалися доволі динамічно — в середньому на 290 тис. бар./доба щороку. Але якщо мова йде про країни ОЕСР, то у 2008 р. сукупні запаси у цих країнах зменшилися до рівня 1988 р. Але з падінням цін на нафту, запаси як промислові, так і урядові почали збільшуватися. Але вочевидь інфраструктурні обмеження не дадуть нарощувати запаси нескінченно. Більше того, ці обмеження можуть викликати короткострокову корекцію ціни, доки баланс попиту та пропозиції не буде відновлений. В подальшому,  з відновленням попиту, очікується певне зниження рівня запасів.

      Також, вочевидь, рух нафтових цін залежить не тільки від реального попиту, але й від спекулятивного, що формується у тому числі інвестбанками, хедж-фондами, пенсійними фондами. У той самий час, визначити ступінь впливу фінансових гравців дуже непросто. Це пов'язано із тим, що торгівля ф'ючерсами на нафту відбувається не тільки на біржовому ринку, але й де-факто на позабіржовому ринку, та спекулятивну складову у ціні зараз можна визначити лише непрямими методами, що впливає на точність розрахунків. [2]

     В цілому, найближчими 1-1,5 роками, ймовірно, ціни на нафту будуть змінюватися у боковому тренді. Поточні фундаментальні показники говорять про те, що пропозиція приходить поступово до рівноваги з попитом. Значні запаси та наявність вільних потужностей у країн ОПЕК дозволять, у випадку зросту, достатньо швидко збільшити пропозицію.

    Але не слід також забувати про те, що певний вплив на ринок може мати підвищення ліквідності та  послаблення долару, оскільки доларова грошова база вже значно підвищилася, проте, навряд чи це буде основним фактором, що матиме вплив на нафту, якщо спекулянти не матимуть можливість тиснути на ринок. У той самий час, якщо вихід з рецесії світової економіки не буде швидким, падіння цін  нижче рівня $30 є малоймовірним, оскільки ймовірність збільшення темпів падіння промислового вироблення та падіння споживання палива на роздрібному ринку низька.[3] 

    За думкою аналітиків, у 2010 р. на нас чекає зростання цін, у разі відновлення світової економіки, що є доволі ймовірним принаймні у другому півріччі. Багато буде залежати від темпів відновлення економіки, а також  від рішень ОПЕК, оскільки зміни у видобутку країн, що не входять до картелі, незначні.[1]

    У випадку, якщо збільшення видобутку країнами ОПЕК не буде значним порівняно з рівнем 2009 р., ми побачимо ціну близько $85/барель або вище.  У більш віддаленій перспективі (після 2011 року) світ знову може зіткнутися з нестатком вільних потужностей з видобутку нафти та черговим стрибком нафтових цін. Якщо ціни на нафту серйозно підвищуватимуться, це вплине на ціну газу для України, в зв’язку з тим, що Россія встановлює ціни на «блакитне паливо» в залежності від світових цін на нафту. Також зростуть ціни на бензин в середині країни, Ці фактори не можуть не позначитися на економіці країни в цілому, бо збільшення витрат на паливо серйозно зашкодять бюджету України.
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НАУКОВО - ТЕХНІЧНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО УКРАЇНИ З КРАЇНАМИ СНД

Жулінська Р.О., студентка ФММ, група УС-51м

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”,
Науково-технічний прогрес на сучасному етапі розвитку світової економіки багато в чому визначає характер і зміст процесів, що відбуваються як в окремих країнах і регіонах, так і в усій сфері міжнародних відносин. Враховуючи глобальну сутність НТП і особливості розробки та впровадження досягнень науки і техніки, науково-технічна сфера здатна до найефективнішого функціонування лише за умов найтіснішого переплетення національних потенціалів, об’єднання матеріальних та інтелектуальних ресурсів різних країн, розподілу ризиків, що знаходять своє втілення в процесах міжнародної співпраці. Міжнародне науково-технічне співробітництво дає комплексний ефект у сучасних умовах розвитку світового господарства, комбінуючи такі фактори, як іноземний капітал, нові технології, інтеграційні можливості і вихід на світові ринки з метою прискорення економічного зростання суб’єктів міжнародних відносин та підвищення їх конкурентоспроможності на всіх рівнях.

Аналіз стану науково-технічного потенціалу України показує, що в результаті тривалого кризового періоду він скоротився в кількісному і якісному відношенні: кількість вчених скоротилася вдвічі, фінансування – втричі, скоротилась також кількість публікацій, патентів, здійснюваних проектів, впроваджуваних інновацій, високими є показники “відтоку умів”. [1] У той же час, завдяки все ще високим показникам науково-технічного потенціалу, який за своїм обсягом і можливостями залишається одним з найбільших в Європі і другим після Росії серед країн СНД, а також тенденціям до стабілізації науково-технічної та інноваційної діяльності, Україна утримує належне місце серед країн, що мають реальну можливість для виходу на світові ринки наукоємної продукції, активної участі в процесі міжнародного розподілу праці у сфері науки, техніки, інновацій.

В рамках СНД реалізується Концепція формування єдиного науково-технічного простору, створено організаційно-правовий механізм регулювання науково-технічної діяльності за спільними напрямками. У той же час, необхідної глибини і систематичності цей процес до сьогодні не набув. Найвизначніших результатів науково-технічна співпраця, здійснювана в рамках СНД, досягла у сфері об’єднання зусиль національних академій наук в Міжнародній асоціації академій наук.

Найважливішим напрямком двосторонньої взаємодії для України є Російська Федерація, головний економічний партнер України, співпраця з якою здійснюється за різними науково-технічними та інноваційними напрямками. Це пов’язано з тим, що із всіх держав СНД після розпаду СРСР тільки ці дві країни успадкували самодостатні національні науково-технічні комплекси і практично весь союзний науково-технічний потенціал (1/5 його стала власністю України, а 70% - власністю Росії), складові якого все ще зберігають характер взаємодоповнення. 

 Ранжування держав СНД за пріоритетністю для України у сфері науково-технічної співпраці показало, що:

· найбільші перспективи для ефективного здійснення комплексного науково-технічного співробітництва на сьогодні має об’єднання національного потенціалу України з такими країнами СНД як Російська Федерація, Білорусь, Казахстан, Молдова;

· для здійснення комплексних науково-технічних проектів на багатосторонній основі доцільно задіяти інтеграційні механізми. Це завдання може бути ефективно реалізоване в рамках Єдиного економічного простору, де будуть вигідно об’єднані потенціали таких країн, як РФ, Україна, Білорусь, Казахстан;

· співпрацю з Узбекистаном, Туркменістаном доцільно здійснювати в рамках розробки окремих науково-технічних проблем, тем, завдань;

· найменші перспективи науково-технічного співробітництва Україна має з такими країнами, як Азербайджан, Вірменія, Таджикистан та Киргизстан. 

Підвищення активності та результативності здійснення науково-технічної взаємодії України з іноземними державами й міжнародними організаціями вимагає розробки механізму удосконалення умов за двома взаємопов’язаними напрямками: реформування внутрішніх умов функціонування національної науково-технічної сфери й удосконалення системи здійснення безпосередньо міжнародного науково-технічного співробітництва України. Лише оптимальна наукова, науково-технічна та інноваційна політика стане запорукою успішного вирішення проблем двосторонніх та міждержавних відносин України. Важливим компонентом такої політики має стати Концепція державної політики у сфері міжнародного наукового та науково -технологічного співробітництва. 

МІЖНАРОДНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО ЯК ФАКТОР ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ ТЕЛЕКОМУНІКАЦІЙНОЇ ГАЛУЗІ

Заіка Я.В., аспірант, НТУУ «КПІ»
Ринок телекомунікацій в Україні характеризується стрімким ростом користувачів інтернет-послуг, в тому числі бездротового доступу до всесвітньої мережі. При цьому найбільшим попитом користується широкосмуговий доступ до мережі Інтернет, що є свідченням зростаючих вимог користувачів до якості послуг. За підсумками березня 2009р. аудиторія Інтернету в Україні склала 11,96 млн осіб (25,8% населення країни). Для порівняння: в США користуються Інтернетом 69,6% населення, в Німеччині – 61,3%, Великобританії – 50,3 %, Франції – 50,3%, Польщі – 29,9%, Росії – 16,5% .

Щоб втримати позиції на ринку операторам фіксованого зв’язку доводиться шукати нові напрями, які дозволять втримати існуючих та знайти нових споживачів послуг. Пріоритетними напрямами є підвищення якості послуг та перехід до надання мультимедійних послуг на основі широкосмугового доступу для домашніх користувачів та бізнесу, в тому числі – Інтернет, телебачення, передача даних, інтелектуальні голосові послуги з використанням оптичної мережі та бездротового доступу. У фіксованому зв’язку компаніям доцільно надавати послуги побудови корпоративних мереж для  бізнесу та оренду каналів для операторів та провайдерів, розширювати географічну присутність, нарощувати протяжність та пропускну спроможність оптичної мережі та пакетних мереж.

З метою підвищення конкурентоспроможності підприємствам телекомунікаційної галузі доцільно розвивати наступні напрями міжнародного науково-технічного співробітництва:

1. Співпраця з міжнародними організаціями: удосконалення і раціоналізація всіх видів електрозв’язку; сприяння розвитку технічних засобів та розповсюдження переваг нових технологій серед населення; координація загальних принципів тарифної політики в галузі; розробка загальних концепцій науково-технічної політики.

2. Участь у міжнародних проектах: адміністрування, контроль за технічною експлуатацією та завантаженням ліній міжнародним трафіком; обслуговування міжнародних систем передачі даних та систем зв’язку та ін.

3. Співробітництво з іноземними телекомунікаційними компаніями та виробниками телекомунікаційного обладнання: поєднання інтелектуальних та матеріальних ресурсів, обмін досвідом та інформацією; оренда міжнародних каналів передачі даних як для корпоративних клієнтів, так і для національних та міжнародних операторів зв’язку; розширення мережі роумінг-партнерів (табл. 1); послуги завершення вхідного міжнародного трафіку та ін.

Таблиця 1

Міжнародний роумінг для абонентів ЗАТ «Київстар Дж.Ес.Ем.» 

	Рік
	2006
	2007
	2008

	
	К-ть операторів
	К-ть країн
	К-ть операторів
	К-ть країн
	К-ть операторів
	К-ть країн

	GSM-роумінг
	321
	171
	348
	184
	373
	194

	GPRS/EDGE-роумінг
	160
	94
	199
	116
	235
	133


Українські компанії телекомунікаційної галузі активно реалізують окремі з вищезазначених напрямів діяльності. Так доходи від експортних операцій ВАТ «Укртелеком» за 2008р. склали 597 млн грн (7,6%), послуги надання в користування міжміських та міжнародних каналів зв’язку – 0,8% реалізованих послуг. «Укртелеком» є співвласником 14 міжнародних підводних систем передача APHRODITE-2, BALTICA, BSFOCS, CADMOS, CANTAT-3, COLUMBUS-3, FLAG, ITUR, ODIN, RIOJA, SEA-ME-WE 2, SEA-ME-WE 3, TAT-12/TAT-13, UGARIT та системи зв'язку TEL/TAE.

Географічне положення України є вигідним з точки зору виходу на цифрові телекомунікаційні мережі країн Європи, Азiї, Африки та Пiвнiчної Америки. Це обумовлює активну участь України у багатьох мiжнародних телекомунiкацiйних проектах.

Реалізація міжнародного науково-техінчного співробітництва сприятиме наступним позитивним ефектам, які, в свою чергу, зміцнюють конкурентні позиції компанії на ринку:

- впровадження передових технологій;

- удосконалення якості та розширення спектру надаваних послуг;

- відповідність зростаючим вимогам попиту на телекомунікаційні послуги;

- формування позитивного іміджу компанії;

- створення сприятливих умов для досягнення стратегічних цілей компанії тощо.

Аналіз стану конкурентноспроможності економіки України у сфері технологій на світовому ринку

Зелена Г.В, ФММ, гр. УК-61 НТУУ «КПІ»

У сучасних умовах міжнародної конкуренції успіху досягають країни, які спроможні створити та активізувати власний інноваційно-технологічний потенціал, який сприяє реагуванню держави на зміни умов, що відбуваються на світовому ринку. 

Можливості висококонкурентного розвитку економіки передусім визначаються чинниками, що створюють передумови інноваційного зростання та технологічної модернізації. 

На сьогодні,  стан конкурентоспроможності економіки України в сфері технологій визначають певні властивості, що негативно впливають на можливості її зміцнення в майбутньому:

1. Збереження високого рівня ресурсо- та енерговитратності економіки. Обсяг створення ВВП на одиницю спожитої енергії в Україні є в декілька разів нижчим, ніж у нових членах ЄС і навіть країнах-кандидатах на вступ. Якщо цей показник в Україні складає 1,8 дол. США, то в Болгарії — 2,9, Румунії — 3,8, а в Чехії — 3,7 дол., Польщі — 4,4 дол. Фактично такий рівень витрат енергоресурсів в економіці України є одним з головних чинників, що обмежують її інноваційні можливості та закріплюють низькотехнологічну спеціалізацію національної економіки. 

2. Зниження попиту промисловості на інноваційні продукти є принциповим чинником, що впливає на стан розвитку інноваційної сфери в Україні. Відбувається істотне відставання країни за технологічним розвитком від розвинутих країн, зокрема інтенсивно розвиваються виробництва нижчих технологічних укладів, які не мають значного попиту на інновації. Аналіз доданої вартості за галузями промисловості демонструє, що вона створюється переважно за рахунок розвитку технологій, закладених у III технологічному укладі, що є загрозою конкурентоспроможності економіки України[1]. За підрахунками Інституту економічного прогнозування НАНУ, в Україні частка III технологічного укладу у випуску продукції складала 57,9%, IV — 38%, V — 4%.[2,3]. 

3. Поглиблення деформацій у структурі промисловості. Швидший розвиток її низькотехнологічних (за винятком машинобудування) галузей призвів до того, що на сировинну продукцію в загальному обсязі реалізованої продукції добувної та обробної промисловості у 2007 р. припадало 66,7%, у той час як на інвестиційну продукцію — 13,3%, а на товари тривалого користування — лише 1,3%. 

4. Несформованість внутрішнього ринку, який не є активним споживачем інноваційної продукції національних виробників.

5. Недостатній рівень фінансового забезпечення реалізації державної науково-технологічної та інноваційної політики. Відбувається поступове зниження обсягів витрат на НДДКР у ВВП. 

6. Закріплення існуючої технологічної структури економіки України за рахунок надходження іноземного капіталу. Іноземні інвестори недостатньо активні щодо модернізації економічного комплексу країни. Так, станом на початок 2008 р. найбільші обсяги ПІІ було зосереджено в металургії та обробленні металу (11,1% загального надходження ПІІ в Україну), харчовій промисловості та переробленні сільськогосподарських продуктів (10,5%). Водночас на машинобудування припадає лише 6,3% ПІІ[4]. 

7. Недостатність рівня розвитку ринкових інститутів, що стримує інноваційний потенціал економіки. Необхідно створити сприятливі умови для реалізації цього потенціалу, передусім через розвиток науково-технічної та інформаційно-комунікаційної інфраструктури (саме недосконалість розвитку інформаційних та комунікаційних технологій обумовила низький індекс України у рейтингу ВЕФ, в якому вага цього чинника в індексі складає 50%) та стимулювання «м’яких» чинників.

8. Нестратегічна модель міжнародної спеціалізації економіки України. 

Подальші дослідження мають бути спрямовані на  здійснення об’єктивної економічної оцінки технологічного стану країни; вдосконалення системи державного управління у сфері інновацій;  вдосконалення системи фінансування інноваційних проектів; розвиток інфраструктури та середовища для здійснення даної діяльностіі.
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Підвищення конкурентоспроможності літакобудування України для виходу на арену міжнародної боротьби

Зеленюк Т. А., студентка гр. УС-61, ФММ, НТУУ «КПІ»

Забезпечення  конкурентоспроможності економіки країни на світовому ринку залежить, в першу чергу, від розвитку глобальних, високотехнологічних галузей. Саме вони є ареною боротьби підприємств різних країн, де конкуренція ведеться засобами, що істотно впливають на економічне процвітання країн. Літакобудівна промисловість України може відіграти роль ключового фактора підвищення конкурентоспроможності національної економіки. Нині авіаринок є досить насиченим, конкуренція на ньому йде не між окремими компаніями, а між авіаційними державами.

Показники, що комплексно характеризують розвиток літакобудування України, наведено у табл. 1.

Таблиця 1. Динаміка основних показників літакобудування України за 2003-2008 рр.
	Показники
	Роки

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Частка у ВВП країни, %
	0,019
	0,018
	0,012
	0,016
	0,016
	0,01

	Частка у зовнішній торгівлі, %
	0,38
	0,25
	0,23
	0,35
	0,30
	0,28

	Темпи зростання галузі, %
	110,00
	121,41
	97,48
	156,86
	132,11
	71,65


На сьогоднішній день в структурі експорту України частка продукції літакобудування є незначною, що свідчить про низький рівень конкурентоспроможності галузі в цілому. Наша країна, за словами фахівців, володіє відносно дешевою висококваліфікованою робочою силою; наявністю унікальних передових технологій, які спираються на розвинутий науковий та високий інтелектуальний потенціал виробничого персоналу авіаційної галузі. Проте Україна має найменші обсяги виробництва літаків. І причина у відсутності фінансових ресурсів. 

Слід відмітити, що забезпечення національної конкурентоспроможності галузі базується на ідеях стимулювання ефективності виробництва. Першочергове значення у такому стимулюванні відіграє фінансування. Підприємства літакобудування України лише нещодавно почали отримувати значну державну підтримку, завдяки якій, зокрема, буде прискорено серійне виробництво літака АН-148. У Державному бюджеті за 2008 рік для виконання завдань Державної комплексної програми розвитку авіаційної промисловості до 2010 рік передбачено 690 млн. гривень. Проте цих коштів все ще замало. Передусім фінансуватимуться літакобудівні науково-дослідні та дослідно-конструкторські роботи. Але частина коштів буде спрямована на відшкодування суми фактично сплачених відсотків за користування кредитами, залученими підприємствами у 2003—2008 рр. для серійного виробництва літаків АН-148 і      АН-74. Це певною мірою дасть змогу поліпшити фінансово-економічний стан підприємств авіабудування завдяки збільшенню необхідних реальних обігових коштів. І як наслідок, покращить конкурентоспроможність галузі. В інших країнах авіабудівна галузь має потужну державну підтримку. Наприклад, „Airbus” та „Boeing” опосередковано підтримуються державними програмами. У розробку  моделей „ Airbus -300” та „ Airbus -380” багато коштів  вкладали європейські держави. 

Серед факторів забезпечення конкурентних переваг з кожним роком все більш вагомого значення набуває інноваційне лідерство як результат активного застосування у виробництві результатів наукової та науково - технічної діяльності. Літакобудування України орієнтується на науково-дослідну базу та висококваліфіковані кадри. В Україні існує 11 науково-дослідних установ та конструкторських бюро, а в останні роки почала розвиватися так звана "мала авіація" – це конструкторські бюро, що створенні на базі великих авіапідприємств та навчальних закладів авіаційного профілю.
Провідними напрямами підвищення конкурентоспроможності України шляхом розвитку розробки і виробництва продукції літакобудування  мають виступати: оновлення виробничих фондів та інвестування технологічного оновлення виробничих процесів; проведення цілісної та збалансованої інвестиційної політики у галузі; застосування інноваційних нововведень на підприємствах літакобудівної галузі; освоєння нових конкурентоспроможних зразків техніки, підвищення якості й ефективності виробництва з орієнтацією на потреби внутрішнього ринку та збільшення експортного потенціалу.

Висновок: Україна - одна з авіаційних держав світу, яких не так уже й багато і яка має потужні конструкторський і виробничий комплекси, багаті авіаційні традиції, вагомі сучасні надбання щодо розробки і випуску літаків. Але сьогодні наявний потенціал використовується недостатньо, а галузь перебуває під впливом зростаючих проявів системної кризи. Для підвищення конкурентоспроможності продукції літакобудування вітчизняного виробництва на міжнародному ринку доцільно використати досвід інших країн. Зокрема з метою підвищення конкурентоспроможності авіаційної промисловості необхідно залучати інвестиції, реорганізовувати підприємства, змінювати технологію. Подальше становлення і розвиток галузі залежить, в першу чергу, від її спроможності працювати в ринкових умовах зовнішнього середовища. Крім того, для виходу на міжнародну арену в першу чергу необхідно налагодити серійне виробництва всередині країни.
ВИЗНАЧАЛЬНИЙ ФАКТОР РИНКОВОГО УСПІХУ ІННОВАЦІЙНОГО ПРОДУКТУ 

Калапа А. А., студентка ВПІ гр.СГ-72

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут», 
     Виготовлення інноваційної продукції на сьогоднішній день є ризикованою справою у діяльності підприємств, адже ринкові умови створюють для господарюючих суб’єктів перманентне ділове оточення. Саме зовнішнє середовище вимагає від виробничих структур формувати конкурентні переваги як у системі виробництва, так і в сфері просування продукції на ринок. Забезпечення конкурентних переваг у сучасних умовах господарювання досягається завдяки впровадженню інновацій. Як прийнято, розробку і виробництво інноваційної продукції відносять до компетенції виробничо-господарської діяльності, а збут – до маркетингової, але в сучасних умовах відбувається інтеграція структурних функцій для посилення ефективності діяльності та ринкового успіху. Разом із тим, чим радикальнішою є основа інновації, тим довшим буде її життєвий цикл та значнішим ефект від її реалізації.   

Для досягнення комерційного успіху виробничим структурам необхідно створювати товари, які можуть зацікавити споживачів, незважаючи на існування аналогів. Слід зазначити, що сучасний бізнес пропонує саме те, що потрібно споживачеві. Одним із елементів успішного входження підприємства на ринок інноваційної продукції є просування (комплекс маркетингу), що сприяє встановленню і підтримці взаємовигідних відносин між підприємством та цільовою аудиторією. Визначальні фактори успіху інновацій закладені саме у цьому процесі – комунікації. До арсеналу комунікаційних засобів відноситься і реклама як «двигун прогресу». Реклама – невід’ємна складова інноваційної діяльності підприємств. В країнах з відкритою економікою кошти, які спрямовуються на рекламу, складають приблизно 4% від виручки, що отримують в процесі продажу продукції.          

Ефективність реклами залежить від здатності інформації, яку наведено в рекламному зверненні, вплинути на когнітивну та емоційну реакцію споживачів. У залежності від цілі комунікації рекламне звернення набирає певну форму та відповідає вимогам: зацікавити; переконати; запам’ятатися, що спонукає до вибору виду звернення та відповідного носія реклами. Значна частина підприємств для просування товарів: промислових, широкого вжитку та послуг застосовують друковану рекламу, яка оперує трьома елементами: заголовок – ілюстрація – текст. 

     При рекламуванні інноваційної продукції заголовок та текст викладають аргументи. Виразність та сприйняття ілюстрації інновацій залежить від художніх засобів та творчої ідеї, що сприяє на інтуїтивному рівні визначитися цільовій аудиторії. Сприймаючи ілюстрацію інноваційної продукції як інформацію про відповідні зміни на ринку, відбувається  адекватна реакція. На цьому етапі встановлюється ступінь відповідності інновацій вітчизняним і зарубіжним аналогам та визначається кращий варіант проектного рішення. Вважаємо, що ілюстрація як економічна категорія - комунікаційний засіб втілення ідеї рекламного звернення у формі «замальовка з натури» відповідно до мети діяльності підприємства.

     Для прийняття ефективного управлінського рішення, до початку рекламної компаній (претестування) інновацій, доцільно розробити декілька варіантів ілюстрацій рекламних звернень та визначити показники, які відображають рівень її сприйняття. Оцінювання показників проводить експертна комісія, кількість членів в якій має бути непарною, але не менше п’яти. Для експертизи спеціалістам, які знають галузь застосування інноваційної продукції пропонується незалежно один від одного порівняти параметри. Під час експертизи проводиться попарне порівняння параметрів, надається перевага одному із них, виставляється підсумкова оцінка, яка відповідає певному коефіцієнту переваги: 0,5; 1,0; 1,5. 

     На основі числових значень коефіцієнтів переваги складається квадратна матриця, розраховуються коефіцієнти вагомості параметрів. Ліпшим варіантом ілюстрації інноваційної продукції підприємств можна вважати той, який має найбільше значення коефіцієнта рівня сприйняття та відображає здатність ілюстративної інформації вплинути на цільову аудиторію. Тобто отримуємо кількісну характеристику  інтуїтивного сприйняття інформації про інновацію, яка є визначальним фактором ринкового успіху інноваційного товару. 

     Фактори, що впливають на просування інноваційних продуктів на ринку досліджені в монографіях та наукових статтях вітчизняних і зарубіжних авторів, але не приділена увага ключовому елементу друкованої реклами як ілюстрація. Пропонується розробити методику оцінки рівня сприйняття ілюстративної інформації інновацій для забезпечення перспектив розвитку підприємств. Разом із тим, оцінка сприйняття ілюстрацій інноваційної продукції цільовою аудиторією підвищить ефективність проведення рекламної компанії, знизить ступінь ризику у прийнятті управлінського рішення по виготовленню інновацій, збільшить прибуток, посприяє підвищенню конкурентоспроможності та зміцнить ринкові позиції підприємства. 

Міжнародний досвід  використання оптичних волокон 

Кичук А.В., студентка гр. УС-61

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут” 

 На сьогоднішній день оптичне волокно (ОВ)  – це основний компонент оптичних кабелів, це найбільш динамічно розвиваюча галузь, це передачі необмежених обсягів інформації. Передові країни світу, такі  як: Російська Федерація (РФ), США, Південна Корея володіють технологіями  власного виробництва ОВ. Найбільшими виробниками являються компанії Coming (США), OFS (США), Fujikura (Японія),  OptoMagic (Південна Корея), Draka (Нідерланди), а також ряд компаній в  Індії [1].
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Рис. 1.  Обсяги використання ОВ  в 2007 році (млн. км)

Аналізуючи діаграму, можна сказати що обсяги  використання складають у світі більш ніж 127 млн км. Даний  показник перевищує обсяги виробництва ОК  (оптичного кабелю), а це пов’язано з витратами.

Обсяги  використання ОК в РФ за останні роки становить близько 3% світового виробництва, а саме  4 млн км, тому не дивно, що на сьогоднішній день РФ налагоджує організацію власного виробництва. Вже у 2007 році ринок широкополосного доступа вперше зріс порівняно з ринком мобільного зв’язку. Виробники ОК  на даний момент  можуть задовольняти попит внутрішнього ринку.

Лідером впровадження  найсучасніших технологій, а саме  оптичної мережі типу FTTH  стала Японія.  Кількість домашніх господарств, підключених до інтернету вже перевищує 15 млн (кожен  п’ятий інтернет користувач). До кінця 2010 року японська компанія NTT  планує підключити близько 30 млн користувачів.

В Україні  оптиковолоконні технології розпочали прокладати до приватних користувачів лише у 2007 році. Завдяки невисокій вартості обладнання технологія виявилася конкурентноспроможною і вже на початку 2008 року кількість  підключень   становила 1,4 млн  користувачів. 

Широке поширення у світі оптового волокна обумовлено його здешевленням: у середньому за пять років  ОВ дешевшає в два рази, а основна витратна частина при їх монтажі доводиться на зварювання оптичних волокон.

 
Основними перевагами  використання ОВ є : передача інформації на великі відстані; висока пропускна спроможність; передача всіх типів трафіка без втрати якості; висока рентабельність вкладених інвестицій.
Проаналізувавши розвиток оптоко-волоконних технологій у світі, можна сказати, що лідерами у даній галузі є Японія, США, Південна Корея. За прогнозами аналітиків саме дана технологія передачі данних буде домінувати на світовому ринку доступу до інтернету впродовж 4-5 років. Україна застосовує сучасні  технології на практиці. 
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Технологічний рівень виробництва в Україні 

Кібальник Л.О., к.е.н., доцент,

Черкаський національний університет ім. Б.Хмельницького
Наявні вітчизняні і зарубіжні оцінки показують, що в Україні існують усі основні передумови для ширшого залучення науково-технічного потенціалу країни до міжнародних науково-технічних відносин. Україна має вагомі об’єктивні передумови формування інноваційної стратегії довгострокового економічного розвитку. Це наявність висококваліфікованих трудових ресурсів, широкої мережі навчальних закладів, наукових та науково-технічних установ. За рівнем підготовки науково-технічних кадрів та фахівців вищої кваліфікації Україна належить до провідних держав світу.

Як свідчить практика, найефективніша організаційна форма поєднання окремих ланок ланцюга “наука-виробництво” і максимального використання на цій основі потенційних можливостей національного науково-технічного потенціалу – міжгалузеві науково-технічні комплекси (МНТК). Однак розраховувати на можливість перетворення України в рівноправного науково-технічного партнера найрозвинутіших країн світу в найближчі роки було б передчасно. 

Щодо наявного технологічного рівня виробництва в Україні, то, за даними Держкомстату, питома вага продукції, освоєної виробництвом 10 і більше років тому, становить понад 20 %, тобто більш як п’ята частина виробництва відстає приблизно на одне покоління. Частка устаткування зі строком експлуатації до 10 років дорівнює майже 64 %, а використовуваного 20 і більше років – понад 10 %.

Цілком зрозуміло, що за існуючого стану справ для досягнення  світового технологічного рівня виробництва Україні буде потрібно кілька десятків років, що може визначити нашу технологічну відсталість на тривалий термін. Відносно низька ефективність і культура виробництва, нераціональна його структура, значне поширення застарілих технологій унеможливлює здійснення  кардинального науково-технічного переозброєння виробництва на сучасній технологічній базі. Це надзвичайно складне й актуальне для нашої держави завдання може бути успішно вирішене лише за умови широкого залучення сучасних світових науково-технічних досягнень та інноваційних можливостей найрозвинутіших країн світу,  активної участі національного науково-технічного потенціалу в міжнародних науково-технічних зв’язках.

У цілому ж слід зазначити, що стимулювання активної творчої праці науковців та інженерно-технічних працівників, активізація інноваційної діяльності державних та приватних структур в перспективі можуть створити необхідні умови для більшої відкритості науково-технічного потенціалу України новітнім світовим процесам. 

У зв’язку з цим Україна може претендувати на належне місце в Європі та світі, лише опанувавши найбільш складний – інноваційний шлях розвитку, підвалини якого мають бути закладені вже на старті політики економічного зростання. Подальше зволікання зі змінами у технологічній та інноваційній сферах, що призводить до надвитратності нашої економіки, її високої енерго- та матеріалоємності, є неприпустимим.

Йдеться перш за все про потенціал літакобудування. У числі семи розвинених країн світу Україна має повний цикл проектування та виробництва літаків. Те ж саме можна сказати і про ракетно-космічну галузь. Нині реалізуються міжнародні програми ракетно-космічного комплексу морського базування «Морський старт» і «Ґлобалстар», де застосовуватимуться українські ракетоносії «Зеніт» і «Циклон». Здійснюється й низка інших міжнародних проектів. Це дозволить міцно утвердити Україну як провідну космічну державу.

Достатньо вагомими е можливості вітчизняних суднобудівників. Дев'ять суднобудівних заводів України спроможні виконати замовлення на будівництво сучасних транспортних, рибопромислових та пасажирських суден, військових кораблів, а також забезпечити весь комплекс послуг з їх ремонту. 

Україна зберігає високотехнологічні конкурентоспроможні виробництва у машинобудуванні, зокрема у приладобудуванні, виробництві енергетичного устаткування та важкому машинобудуванні, й окремих галузях чорної та кольорової металургії. Зростанню економіки повинна сприяти і така важлива галузь, як автомобілебудування.

Достатньо високим є і науково-технічний потенціал України. Це наявність визнаних у світі власних наукових шкіл та унікальних технологій розробки нових матеріалів, біотехнології, радіоелектроніки, фізики низьких температур, ядерної фізики, електрозварювання, технологій у галузі інформатики, телекомунікацій та зв'язку, здатних забезпечити розвиток високотехнологічного виробництва.

Все це підтверджує обґрунтованість стратегічного вибору інноваційного шляху розвитку країни, визначає високу відповідальність держави за його реалізацію.  Основою нового стратегічного курсу, його визначальними пріоритетами мають стати реалізація державної політики, спрямованої на структурну перебудову промисловості та розвиток інноваційної моделі економічного зростання, утвердження України як високотехнологічної держави. Йдеться про реалізацію стратегічної мети – входження України до провідних технологічно розвинених країн світу. Це може стати не лише визначальною метою економічної стратегії, а й пріоритетним постулатом національної ідеї, базовою основою політичної консолідації суспільства. 

Перспективи розвитку металургійного комплексу України в процесі світової глобалізації

Клименко Д.В.,УС-62, ФММ 

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Одними з головних чинників, що  впливає на розвиток світового металургійного комплексу є глобалізаційні процеси, що характерні для розвитку сучасної світової економіки. Цей вплив проявляється, насамперед, у підвищенні вимог до товаровиробників, а саме: підвищення якості та зниження собівартості продукції, підвищення сервісного обслуговування, диверсифікації ринків збуту тощо. Процеси глобалізації, посилені світовою кризою, вимагають від вітчизняних товаровиробників переходу до якісно нового етапу розвитку, який має бути спрямований, насамперед, на забезпечення високої конкурентоспроможності [1].

Глобалізаційні процеси світової металургійної галузі розпочалися наприкінці 90-х років XX століття. Так, наприклад, 1999 рік характеризується двома об’єднаннями: в березні об’єдналися два головних металургійних концерни Німеччини Thyssen та Krupp ThyssenKrupp AG, а в жовтні British Steel Plc (Великобританія) з Koninklijike Hoogoverns (Нідерланди) утворили Corus Group, що в 2006 році об’єдналася з Tata Steel (Індія). В 2001 році внаслідок злиття Aceralia (Іспанія) та Arbed (Люксембург) був створений один з найбільших концернів світу Arcelor S. A. (Люксембург), що в 2006 році об’єднався з найбільшою металургійною групою світу Mittal Steel (Нідерланди) і утворив найбільшу металургійну компанію світу ArcelorMittal, яка в 2008 році виплавила понад 103 млн т сталі або 7,77 % від світового виробництва [2].

Висока консолідаційна активність характерна для російських металургійних підприємств, зокрема для  Северсталі, Новоліпецького металургійного комбінату, Мечел,  Магнітогорського металургійного комбінату, «Евраз Груп С.А.» тощо. Так, наприклад, одна з найбільших вертикально-інтегрованих металургійних та гірничодобувних компаній світу  «Євраз Груп С.А» об’єднує 33 підприємства з різних каїн світу, зокрема в дивізіоні «сталь» понад 9 підприємств з Російської Федерації, України, Чехії, КНР, США, Італії. Варто зазначити, що на вище приведених підприємствах було виплавлено у 2008 році понад 65 млн т сталі або 95 % від загального обсягу виробленої в Російській Федерації сталі, що складає 68,51млн т. 

В українському металургійному комплексі виділяють дві промислово-фінансові групи, що утворилися в процесі консолідації – «Індустріальний союз Донбасу» («ІСД») та Метінвет, які виробили в 2008 році понад 18 млн т сталі або 48,9 % від загального виробництва в країні [2]. Метінвест володіє 13 підприємствами в Великобританії, Італії, США, Україні, а «ІСД» - 6-ма підприємствами в Польщі, Швейцарії, Угорщині та Україні. Незважаючи на те, що за розмірах вони є найбільшими бізнес-групами в металургійній галузі України, на сьогоднішній день поступаються наймогутнішим у світі транснаціональним металургійним компаніям. 
Конкурентоспроможність українських металургійних компаній на світовому ринку  в перспективі буде значною мірою визначатися масштабами вітчизняних металургійних компаній та їх участю в світових процесах консолідації. Їх майбутнє безпосередньо залежить від темпів формування великих корпорацій та їх реструктуризації, включаючи зміни в механізмах корпоративного управління. Це один із найважливіших шляхів підвищення ефективності національної металургійної галузі.

Головні переваги великих об’єднань обумовлені також тим, що завдяки консолідації матеріальних, фінансових і інтелектуальних ресурсів формуються незрівнянно більш значні можливості у всіх сферах виробничої і комерційної діяльності, ніж в окремо функціонуючих підприємств. Це, у першу чергу, проявляється в: завантаженні виробничих потужностей; залученні висококваліфікованої робочої сили; нагромадженні власних інвестиційних ресурсів; проведенні і впровадженні у виробництво інноваційних проектів.
Аналізуючи світовий досвід, що єдиний шлях, який веде до формування конкурентоспроможних промислових структур, – концентрація капіталу і виробничих потужностей, їх інтеграція по вертикальному технологічному принципу. Така структурна перебудова металургійного сектору економіки України підвищить ефективність виробництва за рахунок зниження трансакційних витрат і зменшення непрямого оподатковування проміжних продуктів виробництва, підвищить конкурентоспроможність продукції і дозволить українським виробникам металопродукції мобільно адаптуватися до ринку, що глобалізується [1].
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Важливою складовою частиною стабілізації господарської діяльності підприємств, фірм, усіх учасників ринкових відносин є зовнішньоекономічна діяльність - одна із сфер господарської діяльності, пов’язана з міжнародною виробничою та науково-технічною кооперацією, експортом та імпортом товарів, послуг, виходом підприємств, організацій на зовнішній ринок. Зокрема, значну частку зовнішньоекономічних операцій складає експорт. Розвиток експорту - це суттєвий фактор підвищення ефективності господарської діяльності на рівні підприємницьких структур і в масштабах усієї країни [1].

Актуальність даної проблематики полягає в тому, що ефективна експортна діяльність сприяє відтворенню експортного потенціалу країни, підвищенню конкурентоспроможності українських товарів на світових ринках, забезпеченню економічної безпеки України. Реформа експортної та власне зовнішньоекономічної діяльності, насамперед, промислових підприємств є одним із істотних напрямів перебудови господарського життя країни. Підприємства повинні одержати право самостійного виходу. на зовнішній ринок [2].

Разом з тим, на сучасному етапі експортна діяльність українських підприємств потребує вдосконалення. Цьому, насамперед, повинна сприяти виважена державна політика у зовнішньоекономічній сфері. Бона має бути націленою на:

1. Перепрофілювання підприємств, які в основному працюють на сировині і комплектуючих, що ввозяться із-за кордону, поставки яких є ненадійними й економічно невиправданими;

2. Випуск нової конкурентоспроможної продукції шляхом надання певних знижок при її експорті;

3. Підвищення якості продукції, що спрямовується на експорт [3].

Вітчизняний товаровиробник спроможний вийти на світовий ринок лише за умови виробництва якісної продукції, яка б відповідала існуючим запитам і потребам споживачів. Розв’язання цієї проблеми можливе лише за умови вкладення капіталу та впровадження сучасних інноваційних розробок у пріоритетні галузі. У переважній більшості продукція вітчизняних товаровиробників характеризується низьким рівнем якості, що не відповідає світовим стандартам, а також високим рівнем витрат на її виробництво, що в кінцевому підсумку обумовлює низький рівень конкурентоспроможності на зарубіжних ринках [1]. 

Удосконалення експорту неможливо розглядати ізольовано, без врахування взаємозалежності між станом економіки й ефективністю зовнішньоекономічних відносин, а також особливостей сучасної економічної кризи та зарубіжного досвіду розвитку експортоспроможних виробництв. Структура експорту України визначається потребами зарубіжного ринку і спеціалізацією її економіки як частини народногосподарського комплексу колишнього СРСР. Остання обставина і сьогодні обумовлює інерційність галузевої та товарної структури економіки України [4].

Оцінка ефективності експорту повинна здійснюватися на підставі таких показників, як обсяги експорту продукції, прибуток від зовнішньоекономічної діяльності. Варто зазначити, що окрім обсягів експорту, на величину прибутку впливають внутрішні і зовнішні фактори (зміна цін на сировину і кінцеву продукцію, зміна собівартості продукції, її структура, асортимент, якість продукції, поточний курс акцій, ставки податків та митних тарифів) [5].

Визначення економічної ефективності ставить за мету на підставі порівняння можливих варіантів співробітництва із закордонними партнерами сприяти удосконаленню структури експорту і забезпеченню на цій підставі високоприбуткової роботи підприємства. Ефективність є функцією правильної кон’юнктурно-цінової політики підприємства у зовнішньоекономічній діяльності.

Список літератури

1. Вівчар О. I. Основні аспекти підвищення ефективності зовнішньоекономічної діяльності підприємств / Оксана Вівчар // Галицький економічний вісник. — 2009. — № 2. — С. 24-30
2. Завьялов П. Проблемы международной конкурентоспособности товаропроизводителей и пути их решения // Маркетинг. – 2008. - № 10. – С. 45-49.

3. Щербак В. Г., Лозенко А. П. Проблеми проникнення вітчизняних підприємств на зовнішні ринки // Фінанси України. – 1999. - № 4. – С. 58-61.

4. Скоропад І.С., Герасименко С.І. Ефективність маркетингових заходів у системі зовнішньоторговельних зв’язків. // Вісник національного університету „Львівська політехніка”. - 2003. - №469. - С. 498-502.

5. Соболєва-Терещенко О.А. Комплексна оцінка експорту товарів // Економіка. Фінанси. Право. - 2001. - №2. - С. 12-13.

ІНФОРМАТИЗАЦІЯ ПІДПРИЄМСТВ МАЛОГО БІЗНЕСУ В УКРАЇНІ

Комаров К.С., ст. викладач 

Міжнародний університет фінансів
Актуальність дослідження. Дана тематика є дуже актуальною для сьогодення. По-перше існування бізнесу за новітніх умов господарювання зовсім неможливе без застосування систем обліку та звітності, а по-друге навіть держава, про що, зокрема, свідчить запровадження обов’язкової подачі регламентованної звітності в електронному вигляді, зрозуміла необхідність впроваждення новітніх інформаційних систем в економіці.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Проблематиці дослідження впровадження нових інформаційних технологій у малому бізнесі присвячені праці таких учених: Завгородній В.П., Івахненков С.В., В.І. Подольский, В.В.Дик, А.І. Урінцов., Проскурін С.П., Чернявська І., Шуремов Є., Сальникова Н., Федорець І., Алєксєєнко В., Білик В., Хомічевська В.Н..

Виділення невирішених раніше частин загальної проблеми. Основним недослідженим питанням при дослідженні окресленої проблематики є адаптована для української економічної дійсності загальна методика інтегральної оцінки економічної ефективності впровадження інформаційних систем на підприємствах малого бізнесу в Україні.

Новизна. Новизною даного напрямку дослідження є те, що дослідженню проблеми впровадження і оцінки інвестиційно-інноваційних проектів інформаційного розвитку підприємств в Україні зовсім не приділяється уваги. Всі основні наробки у даній сфері стосуються іноземних вчених і адаптовані до економік розвинених країн світу.

Викладення основного матеріалу. У сучасних умовах розвитку малого підприємництва зростають потреби користувачів (власників, менеджерів, інвесторів та інших зацікавлених осіб) в оперативній, якісній і повній обліковій інформації. Також треба врахувати той факт, що на таких підприємствах існує проблема, пов’язана з кваліфікацією адміністративного персоналу для виконання завдань з обробки інформації. Саме цей фактор сприяв виникненню нового типу комерційних комп’ютерних програм, які інтегрують функції збору, обробки, передачі та зберігання облікової інформації. 

В зв’язку з цим все більш актуальним для малих підприємств стає питання впровадження автоматизованої інформаційної системи (АІС) на основі повної комп’ютеризації. Введення саме такого формулювання зумовлено розумінням сучасної інформаційної системи малого підприємства як інструменту автоматизації його діяльності з високими інтеграційними можливостями по переробці інформації.

З «коробкових» систем стандартом де-факто є системи „1С-Підприємство”. На нашу думку це стало можливим завдяки таким факторам: 1) Найменша ціна серед аналогічних програмних продуктів; 2) Відносно невелика ціна обслуговування (у порівнянні з продуктами-аналогами); 3) Велика кількість спеціалістів і фірм-партнерів по обслуговуванню програмного забезпечення фірми 1С; 4) Відкрита архітектура системи, що дозволяє конфігурувати систему під конкретні задачі користувача; 5) Наявність піратських версій програмного забезпечення фірми 1С, що надає можливість „домашнього” користування системою; 6) Гарантійна і консультаційна підтримка свого програмного забезпечення фірмою 1С; 7) Оперативне вдосконалення функціоналу системи відповідно до зміни законодавства в Україні; 8) Потужна система довідки на російській мові.

Враховуючи досвід у архітектурі побудови досліджених систем авторами пропонується така алгоритмізована концептуальна схема автоматизованої системи обліку і контролю для підприємств малого бізнесу в Україні: 1) Система зберігання та накопичення інформації (константи, довідники, первинні документи, управлінські звіти, журнали, регламентовані звіти); 2) Модуль бухгалтерського обліку (регістри аналітичного і синтетичного обліку (зведений облік, залишки за бухгалтерськими рахунками, проводки, оборотні відомості, архів), регістри зведеного обліку (головна книга, баланс, форми звітності)); 3) Ділянки обліку (основні засоби і нематеріальні активи, товарно-матеріальні цінності, грошові кошти, розрахунки з підзвітними особами, розрахунки з оплати праці, готова продукція, витрати на виробництво та збут); 4) Модуль управлінського обліку (аналітичні регістри за ділянками обліку): Облік наявності, надходження та вибуття основних засобів, первісної вартості, нарахування  амортизації, витрат на ремонт; Облік наявності, надходження та витрат товарно-матеріальних цінностей; Облік наявності та руху грошових коштів на поточному рахунку, у касі підприємства; Облік надходження, витрат та повернення коштів по розрахункам з підзвітними особами, дебіторами і кредиторами; Облік нарахованої та виплаченої заробітної плати, утримань із заробітної плати, відпрацьованого часу; Облік обсягів випуску продукції, витрат, відвантаження, оплати продукції, обсягів  реалізації; Облік фактичної собівартості продукції, витрат обігу.

Висновки. Еталонною системою для малого бізнесу в Україіні, враховуючи спефиціку малого бізнесу нашої країни, повинна бути: максимально легка в освоєнні і впровадженні, дешева, уніфікована, недорога в обслуговуванні, здатна до масштабування, INTERNET-орієнтована, а також здатна надавати можливість вести бухгалтерський та управлінський обліки одночасно.

Основные стратегические направления развития предприятий сферы добычи и транспортировки нефти и газа в период глобального экономического кризиса 

Корд Камран (Иран), НТУУ «КПИ»

1. Последствия стратегических решений определяют направление развития, текущую производственно-коммерческую деятельность и существование самого предприятия. Успешная стратегия позволяет предприятию концентрировать усилия и организационные, финансовые, кадровые ресурсы на критически важных направлениях. В условиях динамических изменений на рынке нефти и природного газа, в период экономического кризиса, важным является процесс реализации стратегии, так как сфера деятельности (продукты: нефть и природный газ) имеет незначительные изменения в технологическом процессе на длительных промежутках времени. Таким образом, стратегическими направлениями являются: 1) увеличение объемов инвестиций; 2) инновационное развитие; 3) повышение производительности; 4) формирование благоприятного климата для частных инвесторов; 5) ускорение эффективной трансформации накоплений в инвестиции, повышении их эффективности; 6) внедрение ресурсосберегающих технологий и повышение энергоэффективности; 7) диверсификация экономики, направленная на снижение как абсолютной, так и относительной роли минерально-сырьевого сектора в производстве ВВП страны; 8) решение проблем по повышению технического и технологического уровня предприятий; 9) повышение уровня интеграции как межотраслевой, так и межрегиональной; 10) снижение негативных воздействий топливно-энергетического комплекса на состояние окружающей среды.

2) Относительно формирования стратегии развития предприятий нефтегазового комплекса, важным является целенаправленное воздействие на основные аспекты функционирования предприятия, выполнение его задач. Для нефтегазовой сферы характерным является выполнение следующих задач: 1) обеспечение более высоких темпов роста, чем в среднем по отрасли; 2) увеличение части рынка; 3) улучшение качества продукции и услуг по сравнению с конкурентами и в целом; 4) достижение минимального уровня затрат; 5) повышение репутации предприятия как надежного поставщика.

3. Современные тенденции в мировой экономике, глобальный экономический кризис определенным образом влияют на акционерные общества в нефтегазовой сфере, что приводит к необходимости усовершенствования законодательства на уровне отдельно взятой страны и на уровне наднационального регулирования деятельности международными организациями. Такими совершенствованиями для Ирана могут быть: 1) создание «газового ОПЕК»; 2) участие в Шанхайской организации сотрудничества; 3) активная деятельности в Организации «Исламская Конференция».

4. На основе научного исследования предлагаем такие стратегические направления развития для предприятия нефтегазового комплекса Украины: 1). Увеличение собственной добычи газа с целью уменьшения энергетической зависимости страны. Как альтернатива, добыча шахтного метана может стать дополнительным источником природного газа в Украине. Угольные шахты Украины считаются наиболее загазованными. Промышленные запасы шахтного метана оцениваются величиной около 4 трлн. м3. Добыча шахтного метана одновременно позволит уменьшить загрязнение атмосферы, которое происходит в результате вентиляции шахт. Годовая добыча шахтного метана может составить около 3 млрд. м3. 2). Изменение энергетического баланса. Основным направлением трансформации баланса является уменьшение доли газа в энергетическом балансе за счет увеличения доли угля, запасы которого в стране являются значительными. Недостатком этого варианта являются экологические и экономические препятствования (значительные себестоимость угля и выбросы вредных веществ в атмосферу). Общим путем решение вышеуказанных задач является технико-технологическое перевооружение существующих энергоемких производств, внедрение энергосберегающих технологий. 3). Диверсификация снабжения газа в Украину. Например из Ирана в Украину такими транспортными коридорами: Вариант 1. Иран - Азербайджан - Грузия - Черное море – Украина. Вариант 2. Иран - Армения - Грузия - Черное море – Украина. Вариант 3. Иран - Турция - Черное море – Украина. Вариант 4. Иран - Турция - Болгария - Румыния – Украина.

Методы оценки уровня научно-технического потенциала и пути его наращивания для формирования конкурентных преимуществ

Корольков В.В., Запорожский национальный технический университет

Сущность изменения характера развития экономических систем за последние два десятилетия заключается в том, что при производстве валового продукта все большее значение стала приобретать не физическая, а умственная способность трудовых ресурсов – интеллектуальный труд. В ходе интеллектуальной деятельности создается интеллектуальный продукт, который является интеллектуальной собственностью и составляет  интеллектуальный капитал. Основу интеллектуального капитала составляют знания, которые, с одной стороны, используются как база для получения новых знаний, а с другой – становятся составной частью новых технологий, создающих наукоемкую продукцию. Уровень развития знаний и технологий в обществе позиционируется как научно-технический потенциал.

С начала 1990-х научно-технический потенциал начал развиваться ускоренными темпами в направлении глобализации. Этому способствовало открытие межгосударственных границ и развитие Интернета, как инструмента для создания свободного международного информационного пространства и обеспечения коммуникаций. Развитие международного бизнеса способствовало росту относительно недорогих авиалиний. Систематизация международных торговых правил стимулировала развитие международной торговли, производства и оказания услуг. Освоение международных рынков стало основной стратегией корпораций в продвижении к глобальному рынку. 

К концу 1990-х эта тенденция была воспринята правительствами многих стран и проявилась в развитии знаниеемких экономических систем (knowledge-intensive economy), повышающих их конкурентоспособность. Частные компании, осваивая новые рынки, способствовали распространению технологических ноу-хау. Такое направление развития стимулировалось правительствами путем снижения регулирующих барьеров, развития инфраструктуры и расширения доступа к высшему образованию. Целью этого было развитие экономики, основанной на знаниях, которая способствовала преимущественно интенсивному экономическому развитию и повышению благосостояния населения страны.

В этих условиях возникает необходимость оценки уровня научно-технического потенциала для прогнозирования экономического роста и оценки конкурентных преимуществ государства. С учетом многообразия форм проявления научно-технической деятельности, единого универсального показателя для оценки научно-технического потенциала не определено. По данным различных источников научно-технический потенциал характеризуется системой качественных и количественных показателей. Он характеризуется системой образования, системой обеспечения НИИОКР, готовностью общества к использованию высоких технологий. Важным фактором научно-технического потенциала является производственно-технологическая база, которая отражает накопленный и реализованный уровень знаний. Вместе с тем на межгосударственном уровне разные системы образования, системы подготовки научных кадров и организации научного труда затрудняют сопоставимость показателей.  Поэтому в методологическом плане вопрос оценки международного научно-технического потенциала еще требует своего решения. 

Среди путей повышения научно-технического потенциала можно выделить совершенствование институционно-организационных форм системы образования и государственную поддержку целевых программ развития. 

Важным звеном системы формирования потенциала является трансфер технологий, который с одной стороны способствует инновационному обновлению технологического базиса, а с другой - может привести к снижению конкурентоспособности и установлению экономической зависимости от стран, поставщиков технологий.
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АНАЛІЗ РОЗВИТКУ АВІАБУДІВНОЇ ГАЛУЗІ УКРАЇНИ 

В ДОКРИЗОВИЙ ТА КРИЗОВИЙ ПЕРІОДИ

Кравченко Д.А., аспірант

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут», daimler@ukr.net
Кожна країна має потребу в нових авіаційних конструкціях незалежно від рівня розвитку економіки, оскільки авіаційний транспорт на сьогодні є вигідним та швидким видом транспорту. Але не кожна країна може собі дозволити мати повний цикл виробництва - від проектування до виготовлення. Держави-виробники авіаційної техніки беруть участь у спільних проектах, для зменшення ризиків і витрат, та покращення якості нової продукції.
Державна підтримка галузі. В 2010 р. Верховна Рада прийняла закон, що звільняє авіабудівні підприємства до 2016 р. від сплати земельного податку та частково ПДВ, а також суттєво спрощує митний режим. Планується, що впровадження даного законопроекту дозволить протягом трьох років збільшити обсяг виробництва в 2,4 рази – з 7,8 млрд. грн. до 19 млрд. грн., надходження в бюджет – в 2,2 рази – з 800 млн грн. до 1,8 млрд. грн.

За розрахунками фахівців, пільги, що передбаченні цим законом, складають тільки 7% від собівартості виробництва, в той час, як наприклад, ЄС компенсує до 30% вартості виробництва концерну Airbus. 

Що стосується Росії, то фінансування підприємств авіабудівної галузі з федерального бюджету зросло по відношенню до 2004 р. в 2008 р. – більш ніж в 10 разів, а в 2009 р. – більш ніж в 20 разів.

В 2009 р. за ініціативою уряду України завершилось приєднання Київського авіаційного заводу "Авіант" до АНТК ім. "Антонова", зараз він має статус філіалу АНТК та носить назву «Серійний завод «Антонов». Ухвалене рішення сприятиме серійному виробництву літаків, підвищить ефективність управління підприємствами та надасть змогу поліпшити фінансово-економічний стан підприємств.
 Ан-70. Україна працюючи разом з російськими спеціалістами здатна створювати техніку, кращу та дешевшу за західні аналоги. Наприклад, витрати на розробку військово-транспортного літака Ан-70 склали приблизно 1,5 млрд. дол., а на розробку європейського Airbus А400М затрачено вже більше 10 млрд. євро. При цьому, Ан-70 має кращі характеристики: унікальні злітно-посадкові можливості, високу крейсерську швидкість та меншу на 15-20% кількість споживання палива.
В 2009 р. Російська Федерація поновила свою участь у даному проекті та зобов’язалась вкласти у найближчі три роки приблизно 90 млн дол. (з яких 5,2 млн дол. вже перераховано, а 17 млн дол. планується надати в 2010 р.). Участь у серійному виробництві дозволить Росії забезпечити роботою більше 140 власних підприємств (до 56 тис робочих місць) та отримати приблизно 3,5 млн дол. у вигляді податків.

Ан-148. Наприкінці 2009р. був виготовлений перший серійний середньо-магістральний літак Ан-148. Цей літак на 70% зроблений з українських комплектуючих, в його виробництві були задіяні 37 вітчизняні заводи. При цьому, в програмі Ан-148 брали участь більше 200 компаній, з 15 країн світу.

Вартість літака складає приблизно 13,5 млн дол., в той час, як ціна канадського та бразильського аналога 20 млн дол. Варто відзначити, що витрати на експлуатацію в середньому нижчі на 24%.

За оцінками спеціалістів на внутрішньому та зовнішньому ринках може бути продано більше 350 різних модифікацій Ан-148. Однак, вже наприкінці 2009 р. підписано контракти на придбання 56 літаків, а в 2010 р. планується збільшити кількість замовлень до 100 одиниць. 

Ан-124. За дорученням президента Росії ведуться роботи по відновленню виробництва важких військово-транспортних літаків Ан-124 «Руслан» на Ульянівському заводі, для чого необхідно приблизно 500 млн дол. Передбачається, що протягом 5 років компанії «Волга-Дніпро» та «Мотор-Січ» вкладатимуть в розвиток проекту приблизно 100 млн дол. власних коштів. За державною програмою озброєння Росії до 2020 р. планується закупівля 20 нових літаків Ан-124. Комерційна ціна одного літака може скласти 200 млн дол.
Інші проекти. В 2009 р. розширилась співпраця з партнерами з Китаю, Індії, Ірану, налагодились ділові зв’язки з ОАЕ та Лівією. Суть взаємодії лежить в надані інжинірингових послуг, передачі технологій виробництва, виконанні обслуговування після продажу, в т.ч. відкритті сервісних центрів (наприклад, технічний центр «Мотор-Січ» у вільній економічній зоні аеропорту ОАЕ Шарджа, що виконав роботи у 2009 р. на суму 15 млн дол.) та постачанні нових літаків.

Підписано контракт з Індією на модернізацію 105 легких транспортних літаків Ан-32, що експлуатуються її ВПС. Це один з найбільших за часів незалежності контрактів авіаційної галузі України. В його реалізації будуть задіяні підприємства концерну «Антонов» та авіазавод в Канпурі (Індія). 

АНТК ім. Антонова візьме участь в проектних роботах та будівництві нового військово-транспортного літака Embraer С-390. Загальна вартість проекту за підрахунками бразильських спеціалістів складатиме приблизно 5 млрд. дол. Оскільки компанія Embraer не має достатнього досвіду у виробництві таких типів літаків, очікується, що українські підприємства отримують 1-2 млрд. дол.
Підвищення конкурентоспроможності економіки україни за рахунок розвитку кластерних утворень

Кривда В.І., к.т.н., доцент,

Національний технічний університет України “Київський політехнічний інститут”

У звіті про глобальну конкурентоспроможність опублікованому міжнародною неурядовою організацією, Всесвітній Економічний Форум (Швейцарія), за індексом конкурентоспроможності у 2009-2010 рр. Україна зайняла 82 місце серед 133 країн з результатом 3,95 бали. У порівнянні з рейтингом 2008-2009 рр. наша держава втратила 10 позицій (72 місце). Світовим лідером за конкурентоспроможністю у 2009-2010 рр. стала Швейцарія з результатом 5,6 бали. Друге місце за США (5,59), третє за Сінгапуром (5,55). Серед країн Центральної та Східної Європи лідерами є Чехія (31 місце; 4,67 бали), Естонія (35 місце; 4,56 бали) та Словенія (37 місце; 4,55 бали)[1].

За даними CIA World Factbook у 2009 р. за рівнем ВВП (за ПКС) у Центральній та Східній Європі ці країну були також серед лідерів. Словенія займала перше місце в регіоні (28,2 тис. дол. на особу), Чехія – друге (25,1 тис. дол. на особу), а Естонія – четверте (18,8 тис. дол. на особу) [2].

Кожна з трьох зазначених країн-лідерів Центральної та Східної Європи, як за індексом конкурентоспроможності, так, і за рівнем ВВП на особу має державні програми з розвитку кластерних утворень.

У Чехії програми контролюється Національним урядом. Головною ціллю програми є створення та розвиток кластерів. Пріоритетними напрямами є освіта, система закупівель та продажу. До фінансування залучено Чеський Моравський банк.

У Естонії відповідальним за програму розвитку кластерів є Міністерство економічних відносин та зв’язку. Пріоритетом є створення науково-промислових центрів у сфері біомедицини, інформаційних і телекомунікаційних технологій, малій металургії, деревообробці та харчовій промисловості. Державні субсидії покривають 40-50% необхідних коштів.

У Словенії за розвиток кластерів несе відповідальність Міністерство економічних відносин. Пріоритетами є оновлення виробничих та постачальних ланцюгів, науково-технічна співпраця та інвестування у сферу інформаційних технологій. Передбачено державні субсидії.

Перші програми з підтримки і розвитку кластерів у даних країнах були запроваджені у другій половині 90-х років ХХ ст. Першою тут була Словенія, де у 1996 р. було розроблено відповідний комплекс заходів “Стратегія підвищення конкурентоспроможності промисловості Словенії”. В межах цієї стратегії була створена Національна програма розвитку кластерів. За рахунок її реалізації сьогодні як на національному ринку Словенії, так і на ринку ЄС та світу активно працюють 12 динамічних кластерів даної країни [3].

В кінці ХХ на початку ХХІ ст. перші спроби створення кластерів були здійснені в Україні. Було сформовано швейний, харчовий, будівельний та туристичний кластери. Найуспішнішим виявився будівельний кластер у м. Хмельницький. Він об’єднав близько 30 підприємств будівельної галузі та забезпечив роботою до 5 тис. осіб.

У 2008 р. на рівні Кабінету Міністрів України була розроблена Концепція розвитку кластерів в Україні. Метою даної концепції є створення та розвиток кластерів для забезпечення високих темпів економічного зростання та диверсифікації економіки України. Серед пріоритетних напрямів були виділені наступні напрями: виробничі; інвестиційно-технологічні; туристичні та транспортно-логістичні кластери [4].

Суттєвим недоліком даної концепції є відсутність зазначених коштів на її реалізацію та відповідно джерел їх отримання. Для успішної реалізації даної концепції необхідно визначити джерела фінансування та необхідні суми коштів, а поряд з визначенням пріоритетних напрямів розвитку кластерів зазначити регіони їх утворення та підприємства чи групи підприємств на базі, яких дані кластерні утворення мають формуватись. Проводячи доопрацювання Концепції розвитку кластерів в Україні доцільно приділити значну увагу вивченню досвіду країн Центральної та Східної Європи, що досить успішно реформували власну економіку, і кожна з них мала програму розвитку кластерів, які в багатьох випадках на сьогодні вже реалізовані.

ФАКТОРИ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ АВІАБУДІВНОЇ ПРОМИСЛОВОСТІ УКРАЇНИ

Кривогуз О. Г., ЗУС-51, НТУУ «КПІ»  

Загальна конкурентоспроможність країни базується на конкурентоспроможності окремих галузей державного господарства, які в свою чергу, визначаються успішною діяльністю підприємств на внутрішньому та світовому ринках. 

Промисловість України являється галуззю пріоритетного розвитку. На глобальному ринку вона має характеризуватись високотехнологічною продукцією, здатною до конкурентної боротьби. Але, підсилені світовою фінансовою кризою негативні економічні умови, в яких сьогодні опинилася держава внаслідок неправильної політики діяльності влади, спричинили поступове безупинне формування низькотехнологічної та сировинної структури українського експорту, ринкам якої в сучасному світі притаманні здебільшого повільні темпи розвитку. Тому, без підвищення наукоємності виробництва спрямованого на формування довгострокових конкурентних переваг на міжнародному ринку високотехнологічної продукції, не можна розраховувати суттєве зростання рівня соціально-економічних параметрів та подолання економічного відставання від розвинутих країн світу. 

Українське авіабудування, навіть не зважаючи на його теперішнє тяжке економічне становище, має могутній потенціал для розвитку. Авіаційна промисловість України – це високотехнологічний комплекс значний за своїми обсягами робіт, який вміщує суттєву частку інтелектуальної власності держави, і має розгалужену структуру та охоплює повний цикл створення авіаційної техніки: від проектування та досліджень до серійного виробництва .
На сьогодні авіаційна промисловість країни мусить знаходити можливості виходу із стану занепаду, в якому знаходиться фактично з початку здобуття Україною незалежності. Це пояснюється тим, що при Радянською Союзі була чітка прив’язка підприємств-виробників авіатехніки та проектних структур до державного фінансування. Пустий «борговий» бюджет України початку 90-х зумовив катастрофічний занепад авіабудівної промисловості. Спроби керівного апарату вирішення проблем в цій перспективній галузі обмежились прийняттям законодавчих норм та стратегій розвитку, котрі так і не були в належному обсязі реалізованими [3]. Низький рівень завантаження виробничих потужностей не дозволяє поповнити обігові кошти, фінансувати створення додаткових модифікацій літаків, підвищити рівень реклами можливостей України у цій сфері, розширити та модернізувати виробничу базу.

Результати огляду теми авіабудування України та потенціалу підприємств  авіаційної промисловості  свідчать  про  цілком  можливе  збільшення  обсягів розроблення  та виробництва авіаційної техніки,  зокрема за такими напрямами,  як   літакобудування   (регіональні   пасажирські   та транспортні   літаки),   авіаційне   двигунобудування,   авіаційне агрегатобудування, бортове радіоелектронне обладнання, орієнтоване на   використання   супутникових   систем  зв'язку,  навігації  та спостереження, надлегкі та легкі  літальні  апарати, вертольотобудування, безпілотні літальні апарати. Разом з тим  зниження  науково-технічного  та технологічного потенціалу авіаційної промисловості, неефективність механізмів   стимулювання   інноваційної   діяльності, критичне становище основних  виробничих фондів підприємств і структури їх кадрового  потенціалу,  низька  конкурентоспроможність   продукції вітчизняної   авіаційної   промисловості викликають потребу в негайному розв'язанні  організаційно-правових, фінансових, економічних та інших проблем її функціонування та розвитку . Вирішувати ці проблеми потрібно на найвищому державному рівні, використовуючи методи адміністративного врегулювання законодавчої бази з метою створення сприятливого середовища для активізації діяльності авіабудівних підприємств. Необхідно розширити права національних авіабудівних підприємств, зняти залежність від адміністративного фінансування, але залишити ефективні важелі впливу та державного захисту при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності. Щодо забезпечення стабільного припливу в галузь високоосвічених спеціалістів: впровадити удосконалення навчально-лабораторної  бази  вищих   навчальних закладів авіакосмічного профілю та зміцнення їх науково-педагогічного потенціалу; удосконалити систему наукового забезпечення авіаційної промисловості шляхом утворення галузевих науково-дослідних установ; забезпечення формування державного замовлення на підготовку спеціалістів  з  вищою  освітою  за  напрямами авіабудування.  

Успішне розв’язання наведених проблем спонукає розвиток виробничого потенціалу, в якому втілене ядро підвищення конкуренто здатності авіаційної продукції, оскільки поєднання інвестування в нові технології й обладнання, розвинутої наукової бази та реалізації наукових розробок безпосередньо у виробництво та відповідного рівня кваліфікації кадрів забезпечує можливості зростання випуску нової високотехнологічної наукомісткої продукції, модернізації «старої» традиційної продукції і в результаті – суттєвого підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу країни. 


ЛОГИСТИКА КАК ФАКТОР ПОВЫШЕНИЯ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

Левадко Д.Н. студентка ФММ, група УС-51м

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Рассмотрение логистики в качестве фактора повышения конкурентоспособности предполагает, что последствия принимаемых решении в данной области должны поддаваться измерению в плане воздействия на функциональные затраты и на доходы от продажи товаров. В связи с этим актуализируется задача нахождения способов контроля издержек и показателей наиболее корректно отражающих связь логистики с основными экономическими и финансовыми индикаторами фирм.[1]

Логистика – ‘это наука о планировании, организации, управлении, контроле и регулировании движения материальных и информационных потоков в пространстве и во времени от их первичного источника до конечного потребителя.[2]

В зарубежной экономической литературе отмечается, что у фирм, принявших на вооружение логистическую концепцию и построивших свою стратегию на ее основе, наблюдается значительное улучшение показателя, отражающего отношение прибыли полученной от продажи товаров или услуг к инвестированному капиталу. [3] При этом указывается на двоякое значение логистики, заключающееся в уменьшении издержек и увеличении доли компании на рынке.

По данным Европейской промышленной ассоциации и промышленной ассоциации США, «сквозной мониторинг материального потока обеспечивает сокращение материальных запасов на 30-70%. Сокращение запасов происходит за счет согласованности действий участников логистических процессов, повышения надежности поставок, рациональности распределения запасов. [5]

Воздействие логистики на улучшение положения предприятия на рынке, оценивается увеличением их доли на нем и во многом зависит от эффективного предложения фирм конкурентоспособного уровня обслуживания потребителей.

Влияние логистики на инвестированный капитал осуществляется через основные категории (элементы) активов и пассивов баланса фирм. Такие элементы баланса, как «наличность и счета дебиторов», относящиеся к оборотному капиталу, являются решающими с точки зрения ликвидности фирмы. В последние годы важность этих элементов стала общепризнанной, поскольку многие фирмы столкнулись с нехваткой наличности. Существенное влияние на оборотный капитал логистика оказывает через сокращение запасов сырья, полуфабрикатов, комплектующих и готовых изделий. На фирмах, где постадийное расходование запасов соответствует плановым потребностям производства в сырье и материалах, логистические издержки компаний снижаются, а степень использования инвестированного капитала повышается. Таким образом, можно сделать вывод, что логистика влияет почти на каждый аспект счета прибылей и убытков фирм. [3]

Политика компаний, направленная на получение доходов от логистической деятельности, как правило, ведет к увеличению прибыли. Исследования зарубежных специалистов показывают, что вклад логистики в прибыль компаний зависит от уровня обслуживания. [6] При этом подмечено, что при достижении уровня обслуживания в 90% и выше логистические издержки начинают опережать рост доходов от этого вида деятельности. Начиная с 95%, эффект становится отрицательным.

Цель логистики выходит за рамки сокращения издержек и увеличения прибыли. Поэтому на данном этапе концепция конкурентоспособности фирмы заключается в получении конкурентного преимущества за счет предложения дополнительных услуг и повышения их качества. В дальнейшем, по мере применения данной концепции большинством фирм, снижение издержек вновь может оказаться первоочередным делом, но уже на другой основе. [4]Следовательно, повышением конкурентоспособности фирм за счет логистики - процесс непрерывный и динамичный.
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«Нульові» транспортні витрати

Лелюх О. В., студент V курсу
Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Сучасний світ неможливо уявити без міжнародних економічних, науково-технологічних відносин. Розробляються різнопланові стратегії розвитку зовнішньоекономічної діяльності, міжнародного науково-технічного співробітництва, які підкріплюються відповідними законами про пріоритетні напрямки науки та техніки, йде пошук нових країн-партнерів. Звідси випливає нарощення зовнішньоторгівельних обсягів міжнародної торгівлі та, відповідно, потреба у швидкому транспортуванні товарів.

Для того, щоб обрати країну для можливої співпраці, використовують різноманітні методи. Одним з таких є гравітаційна модель, яка базується на знаходженні спеціального індексу (включає ряд показників-індикаторів можливої кооперації), який показуватиме перспективність співпраці з тією чи іншою країною.

Цікаві результати були отримані, при знаходженні пріоритетів  науково-технічного співробітництва України з Білорусією та Південно-Африканською Республікою. Було визначено, що найкращим партнером для України у сфері міжнародного науково-технічного співробітництва є Білорусія. За виконаними розрахунками, індекс співпраці з Білорусією склав 4,581. Співпраця по двом іншим напрямкам (Україна – Південно-Африканська Республіка та Білорусія – Південно-Африканська Республіка) отримала дуже низькі коефіцієнти співробітництва (0,021 та 0,017 відповідно). Але, на мою думку, головна причина такої різниці – відстань між країнами (більше ніж у 15 разів). Якщо виключити цю складову та порівняти саме інтегральні показники (безпосередньо висвітлюють рівень можливого співробітництва), то найперспективнішою була б пара Україна – Південно-Африканська Республіка. Але, зрозуміло, що величезні транспортні витрати (науково-технічне співробітництво стимулює міжнародну торгівлю та навпаки) нівелюють всю перспективність... Отже, постає проблема зменшення впливу відстані між країнами, а звідти і вартості транспортних витрат, на розвиток міжнародного науково-технічного співробітництва та міжнародного товарообміну.

Не дивно, що сьогодні неабияку роль для міжнародної науково-технічної кооперації відіграє створення середовища віртуального обміну інформації, розвиток мережевих технопарків, коворкінг-центрів. Такі утворення скорочують час прийняття рішень, дозволяють обмінюватись результатами наукової діяльності, не перетинаючи кордони країн. Це, в свою чергу, економить час та гроші для подальших розробок. А от безпосередня передача, обмін матеріальним товаром (для міжнародної торгівлі) залишається невирішеною проблемою, хоча і робляться деякі кроки в цьому напрямі (дослідження космосу, розвиток аерокосмічної галузі).

Цілком логічно, що в майбутньому необхідно придумати спосіб переміщення товару з точки А в точку Б з мінімальними транспортними витратами та затратами часу, навіть звести їх до нуля. Звичайно, сьогодні важко таке уявити. Але ж колись твори Жюль Верна вважались фантастикою, а корінь квадратний з від’ємних чисел не існував… Наприклад, людство не могло уявити, що за лічені секунди можна буде передати великі обсяги інформації на значні відстані. Проте вже сьогодні можливо за допомогою оптоволокна з використанням мультиплексорів передавати до 1 терабіта/с, що еквівалентно передачі 170 фільмів за 1 с. Для символьної інформації це становить 62,5 тисяч томів книг по тисячі сторінок кожна з середньою кількістю знаків 2000 на сторінку.

«Нульові» транспортні витрати кардинально змінять обсяги міжнародної торгівлі. Світ вже не залежатиме від тисяч кілометрів транспортних мереж, а співпрацювати будуть країни, яким це дійсно буде вигідно… Але сьогодні важко уявити, якими будуть витрати на розробку та впровадження, обслуговування та контроль, на скільки взагалі досяжним є створення такої системи торгівлі. Навіть на питання через скільки років будуть здійснені перші революційні кроки сучасні методи прогнозування не можуть дати відповіді. Але, на мою думку, на даному етапі розвитку науки та техніки, міжнародних економічних відносин першочерговим є усвідомлення колосального значення наближення транспортних витрат до нуля.

Автомобілебудування США та Західної Європи в умовах кризи

Леонтович В.Є., НТУУ «КПІ», ФММ, Група УС-61

Однією з перших під удар кризи потрапила автомобільна промисловість багатьох країн світу. Автомобільний ринок у кінці 2008 року характеризується падінням продажів, скороченням виробництва в багатьох країнах світу і, в першу чергу, в США і європейських країнах. За оцінками аналітиків, у поточному кварталі продажі машин на європейському ринку впадуть на 17%, а за підсумками всього року - на 8%.[1]

На практиці ситуація в 2009 році змінилася. Незважаючи на песимістичні прогнози, в США, та країнах Західної Європи в серпні, вересні вперше за останні місяці зафіксовано зростання продажів на автомобільному ринку. У США, де падіння ринку тривало цілих 22 місяці, кількість продажів за серпень, вересень зросла всього на 1%, у той же час в деяких європейських країнах зростання ринку складало більше ніж 20%.[4] Позитивну динаміку "місяць відносно аналогічного місяця попереднього року" в США зафіксовано вперше за останніх 20 місяців. Всього минулого місяця було продано 1 262 189 автомобілів, що на 264 тис. більше, ніж у липні. Позитивний результат досягнутий завдяки програмі субсидіювання придбання нових авто. Програма підтримки автомобільного ринку коштувала бюджету США 3 млрд. доларів, з її допомогою було  реалізовано понад 700 тис. авто.[3]

Цей рік на європейському автомобільному ринку ознаменувався зростанням продажів (реалізація нових авто виросла на 8,2%, причому в основному за рахунок країн Західної Європи). Так, найвищий показник був зафіксований в Австрії, де продажі збільшилися на 44,1%. На протилежному стороні цього умовного графіка розташувалися Латвія Ірландія, де продажі впали на 86,6% і 77,1% відповідно. В Іспанії попит на автомобілі втратив 10,9%, а Великобританія вперше з моменту початку кризи опинилася в плюсі - зростання на 2,4 %. [2]

Найбільший внесок у позитивну динаміку внесла Німеччина. Лідер європейського автомобільного ринку в серпні збільшив реалізацію нових легкових авто на 28% - всього зареєстровано 275 219 нових легкових авто. Четвертий місяць поспіль продовжує рости ринок Франції. Серпневий показник - 110 607 авто - дозволив продемонструвати позитивну динаміку відносно минулорічного серпня на рівні +7%.  Загалом за результатами січня-серпня на Піренеях автомобільний ринок впав на 32%, що є найгіршим показником в західноєвропейських країнах. У серпні виросли обсяги реалізації нових авто також у Чехії (+16,3%), Словаччині (+38,8%) та Польщі (+5,1%).

Масове пожвавлення  на найбільших  європейських автомобільних ринках пов’язують виключно з державними програмами стимулювання попиту на нові авто. Та в серпні далеко не в усіх країнах ЄС фіксувалось зростання обсягів місцевих автомобільних ринків. Особливо "відзначились"  Румунія (-71,9%) та  Угорщина (-68,4%). Однак експерти очікують спад на автомобільному ринку Європи в 2010 році, коли закінчиться дія урядовими програмами, в рамках яких покупці віддають на злам старі автомобілі і купують нові.

Варто зазначити, що криза на світовому автомобільному ринку, а особливо методика виходу з неї суттєво змінила структуру ринку. Обставини, а також державні програми стимулювання значно збільшили попит на авто класу "міні", малого та середнього класів (сегменти А, В та С за звичною українцям термінологією). Так, якщо скажімо в Японії  авто з зазначених сегментів традиційно користуються найбільшим попитом, то в США лише під час кризи покупці масово переорієнтувались на порівняно малогабаритні та економні авто. Теж саме відбувається в Китаї – державна підтримка спрямована чітко на авто з об’ємом двигуна до 1,6 л. Ринок Німеччини вже давно зростає через авто малих класів.[3]

Пропозиції щодо виходу з кризи: зниження податків; запровадження спеціальних банківських програм кредитування на придбання комерційного транспорту; зменшення сервісного податку; надання пільгових кредитів вітчизняному автопрому; здійснення маркетингових стратегій для спонукання споживачів; попутно можна вирішити проблему старого автопарку і поліпшити екологічну ситуацію.

За допомогою державних програм сьогодні авто купують ті, хто планував  це зробити  наступного року. Через це вистачає песимістів, які прогнозують падіння ринків, що штучно стимулюються державою після закінчення дії програм субсидіювання.  Тому і про ефективність таких дій можна буде вести мову лише в наступному році. Хоча напевно можна сказати, що в найважчий момент автопроми та ринки багатьох країн отримали таку необхідну підтримку.[3]

Список використаних джерел:
1. Воздействие кризиса на автопром [Електронний ресурс]. — Режим доступу:
      http://mi.aup.ru/res/16/562949953906516.html
2. Найбільші автомобільні ринки світу продовжують зростати [Електронний ресурс]. — Режим доступу: http://www.intv.ua/article/161173/
3. Нові інструменти автомобільного ринку  [Електронний ресурс]. — Режим доступу:
      http://www.bulavka.ua/ua/news/info-115.html
Hауково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу країни

Мандріка А. Ю.

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Одним із головних завдань держави є проведення такої зовнішньоекономічної політики, яка була б адекватна реальним можливостям вітчизняної економіки, здатної підтримувати міжнародну конкурентоспроможність як вітчизняних підприємств, так і держави в цілому. Вагомим чинником відродження виробництва є використання нових технологій. І саме на це спрямована державна науково-технічна політика, що впроваджується на основі наукового прогнозування і передбачає міждержавне співробітництво у сфері науки і технологій.

Розвиток зв’язків України зі світовою спільнотою на сьогодні відбувався на тлі посилення кризових явищ в усіх галузях, народногосподарських та промислових  комплексах, окремих секторах економіки України. Стосується це і науково-технічного співробітництва.

Неадекватність вітчизняної  економічної структури сучасним потребам відтворення та науково-технічного прогресу, використання наукового та виробничого потенціалу на відтворення неефективної структури економіки, безпосередньо впливають на стан зовнішньоекономічної діяльності, а саме на зменшення конкурентоспроможності промисловості України.

Шляхом подолання цих негативних тенденцій є перехід до стратегії комплексного розвитку національної економіки з використанням науково-технологічного потенціалу. Процес економічної суверенізації України сприятиме розвиткові в галузі інтелектуальної власності та трансферу технологій, які мають здійснюватися на засадах паритетності та взаємовигідності.

В загальному обсязі українського експорту найбільшою є питома вага продукції металургійного(41%), машинобудівного комплексів(13%) та хімічної промисловості (15%). Тому вплив спаду експортоспроможності вітчизняної продукції на світовому ринку на соціально-економічний стан України яскраво може бути проілюстрований на прикладі саме цих галузей, де можлива найбільша вигода від впровадження наукових розробок. За останні 10 років експорт машинобудівного комплексу скоротився майже на 55%(Так, якщо в 1999 р. було експортовано 32,8 тис. штук ковальсько-пресових машин з ЧПУ, то в 2009 р. – лише 17 тис. штук), металургійного – на 41%(Так, якщо в 1999 р. було експортовано 7,8 тис. тонн сировини чорної металургії, то в 2009 р. – лише 3,2 тис. тонн), хімічної промисловості – на 50%.(Так, якщо в 1999 р. було експортовано 4200 тис. тонн мінеральних добрив, то в 2009 р. – лише 2100 тис. Тонн.)

Для організації співпраці України з державами-партнерами у галузі науки і технологій провадилися аналіз стану, прогнозування й корегування пріоритетних напрямів науково-технічного співробітництва. Було визначено порядок формування міждержавних науково-технологічних, інноваційних програм та умов участі науковців України в спільних програмах, внесено відповідні зміни до Закону України «Про основи державної політики у сфері науки і науково-технічній діяльності». Ці заходи дозволили Україні відстояти інтереси держави щодо демократичного характеру співробітництва у сфері науки і технологій під час формування міждержавних науково-технічних програм та створення міжнародних наукових центрів. Українських фахівців залучено до  національних науково-технічних програм, що допоможе реалізовувати науково-технологічний потенціал України для виходу на світовий ринок наукоємної продукції, і це сприятиме розвиткові науково-технологічного потенціалу держави. 

Для цього необхідно підвищити ефективність реалізації режиму вільної торгівлі. Зазначимо, що конкурентоздатність зумовлено часткою інтелектуальної власності, яка, визначається його науковою складовою. Реалізація програм довгострокового науково-технічного співробітництва дає можливість вивчати напрями спільного вирішення проблем підвищення конкурентоздатності товарів у торговельних стосунках.

Україна має конкурентоспроможні технології та великий потенціал багатьох галузей та комплексів країни. Відродження національної науки, що за досвідом розвинутих країн є однією зі складових створення конкурентоздатної на світовому ринку наукоємної продукції, сприятиме зміцненню й розвиткові зв’язків у сфері науки і технологій,  розширенню міжнародного науково-технічного співробітництва.

Джерела:

1) Прогнозування розвитку технологій в Україні // Матеріали слухань у Комітеті Верховної Ради України з питань науки та народної освіти за участю представників комітетів палати лордів та палати громад Парламенту Великобританії 17 грудня 2007 р. – К.: Патент, 2008. – 134 с.

2) Соціальна економіка (Навч. посіб.) / (О. О. Бєляєв, М. І. Диба, В. І. Кириленко та ін.) — К.: КНЕУ, 2005. — 229-235 с.
3) Обсяги реалізованої промислової продукції за 1999-2009 роки(електронний ресурс) / http://ukrstat.gov.ua/control/uk/localfiles/display/operativ/operativ2007/pr/orp_rik/orp_06_u.htm
Основные аспекты стратегического планирования на предприятия сварочных производств

Ма Пин (Китай), НТУУ «КПИ»

1. Деятельность предприятий сварочного  производства  Украины сопряжена с высокими рисками в условиях нарастающей конкуренции со стороны иностранных компаний и общей неблагоприятной экономической обстановкой в мире. Высокий уровень износа оборудования, недостаточность внутренних финансовых резервов, с одной стороны, и трудности с выходом на новые рынки, политика защиты от украинских производителей, проводимая государствами, на рынки которых традиционно поставляется отечественная сварочная продукции, с другой, определяют условия хозяйствования сварочных предприятий. 

2. Общий стратегический план дает возможность разработать программу, которая направит деятельность предприятия в течение продолжительного периода времени. Стратегия выступает тем системообразующим интегративным признаком, которому должно быть подчинено все предприятие как система. При этом выделяются основные компоненты стратегического планирования бизнеса: стратегические цели, задачи, политика, миссия, критерии эффективности и программа действий. Особое место в реализации стратегического планирования также отводится системе контроля по проверке качества, достижению запланированных параметров и индикаторов, объемов и сроков их исполнения на всех этапах реализации стратегии. Стратегическое планирование должно носить адаптивный характер, то есть способность предвидеть изме​нения внешней и внутренней среды. 

3. Отметим, что развитие экспортно-ориентированных отраслей Украине определяет высокую потребность в сварочном оборудовании. В целом, выделяем общие особенности развития и состояния предприятий сварочного  производства Украины: успешное развитие украинского рынка за счет высокого спроса на рынках стран бывшего СССР (в особенности Российской Федерации); производство сварочного оборудования и материалов не удовлетворяет внутренних потребностей рынка, что приводит к ухудшению внешнеторгового сальдо отрасли; существует предубежденность отечественных потребителей перед отечественными сварочными материалами; существует высокая зависимость отечественного потребителя от рынка Российской Федерации; основными поставщиками сварочного оборудования и материалов в Украину являются Германия и Италия.

4. Выделяются такие направления развития рынков сварочного  производства: увеличение объемов сварки и родственных технологий; расширение областей применения сварки; повышение производительности технологических процессов при одновременном обеспечении высокого качества соединений; снижение энергопотребления и общепроизводственных затрат на сварку и родственные технологии; расширение применения в сварных конструкциях и сооружениях новых прогрессивных металлических, композитных и немета​ллических материалов на основе применения для их соединения и обработки новой техники и технологий.

5. При разработке стратегического плана должны учитываться такие составляющие, как: дифференциация; защита от конкурентов; концентрация ограниченных ресурсов; сроки исполнения; простота представления и единство целей; гибкость в процессе реализации; результативность деятельности; необходимость координации целей и средств; соответствие корпоративной культуре. На основе вышеуказанного автором предлагается схема связи структурных компонентов стратегического планирования предприятия, которая основана на принципах системной целостности управления (принцип холизма) на предприятиях сварочных  производств. К таким принципам относится: требования конкретной ситуации (включая циклические экономические процессы); концентрация на определенных направлениях деятельности с учетом потребностей промышленного рынка; рациональное распределение ресурсного обеспечения в долгосрочной перспективе; наличие критериев эффективности; сервисная составляющая производственно-коммерческой деятельности; структура внешнеэкономической деятельности и колебание мировых потребностей промышленного рынка, что делает взаимосвязь и одновременность главными чертами координации планирования на предприятии. 

Выводы. Разработанный инструментарий своевременного выявления факторов взаимного влияния рынка сварки на процесс стратегического планирования для предприятий сварочных производств и моделирования сценариев стратегических изменений на основе коинтеграционного и факторного анализа дает возможность разработать такой вариант стратегического плана, который в будущем будет соответствовать изменившимся условиям хозяйствования, рыночной конъюнктуре, обеспечит экономическую безопасность предприятия и предусмотрит  механизмы противодействия и трансформации вызовам, связанным с финансово-экономическим кризисом. 

Конкурентоспроможність продукції машинобудівної галузі України

Медвідь С.М., студент, НТУУ «КПІ», група УС-51м 

Від промислового комплексу сьогодні безпосередньо залежить стан усієї економіки країни. Серед галузей економіки провідне місце посідає машинобудування, оскільки воно тісно пов’язане з іншими видами економічної діяльності.

Розвиток машинобудування слугує створенню нових робочих місць не лише в даній галузі, але і в інших галузях, які задовольняють потреби більш високого порядку, наприклад в сфері надання послуг. З підвищенням ефективності виробництва і зростанням доходів, розвиваються і примножуються потреби, а техніка служить для їх ефективного задоволення. Застосування передової техніки – основа конкурентоспроможності будь-якої галузі господарства. Тому для подальшого інтенсивного розвитку всієї промисловості необхідно забезпечити достатньо високий рівень діяльності машинобудівної галузі.

Машинобудування в розвинутих країнах представляє собою великий комплекс, який виробляє товари. В економічно розвинутих країнах на долю машинобудування припадає 30-50% загального обсягу випуску промислової продукції. За забезпечує технічне переоснащення промисловості кожні 8-10 років. При цьому частка продукції машинобудування в ВВП країн Євросоюзу складає 36-45%, в США – 10%, в Росії – 18%. Частка машинобудівної галузі в українській промисловості перевищує 15%, в ВВП складає біля 12%[1]. Не будемо також забувати, що саме машинобудування є тією галуззю світової промисловості, яка виступає носієм наукового прогресу та технологій і сприяє впровадженню досягнень світової науки у виробництво промислових і побутових товарів. Якщо в структурі промислового виробництва та в структурі експорту країни частка машинобудівної продукції є переважною, то можна зробити висновок про достатньо високий рівень конкурентоспроможності економіки в цілому. На рис. 1 представлено обсяг експорт продукції машинобудування до загального обсягу експорту України .
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Рис.1 Обсяг експорту продукції машинобудування до загального обсягу експорту України (%) 

В структурі експорту машинобудівної продукції особливе місце посідає важке, енергетичне, транспортне машинобудування та верстатна промисловість. Вони є базовими підгалузями машинобудування, адже саме тут створюються засоби виробництва та визначається рівень технології самого машинобудування. Потрібно відзначити зростання вітчизняного експорту за групою: літальні, космічні апарати і їх частини, в першу чергу до США. Це, з одного боку, свідчить про конкурентоспроможність та високо технологічність українських виробів, а, з іншого, про те, що на світовий ринок продаються товари стратегічного характеру. 

Суттєвого поліпшення якості виробів на основі впровадження сучасних технологічних процесів досягли, наприклад, ВАТ «Сумське машинобудівне науково-виробниче об’єднання ім. М.В. Фрунзе» та Харківське ВАТ «Турбоатом» - більшість асортименту продукції відповідає вимогам міжнародних стандартів якості ISO-9001, більша половина цієї продукції експортується. Харківські турбіни становлять на світовому ринку аналогічного обладнання 15%. Переважно на експорт працює суднобудівна галузь. На сьогодні українські залізодорожне машинобудування – одна з найбільш експортоорієнтована галузь промисловості. Обсяг експорту підприємств галузі сягає 80%, а за окремими видами продукції – 90%.

В чому ж програють наші машинобудівні підприємства, навіть на внутрішньому ринку?  По-перше, великий досвід в сфері створення машинних агрегатів і сучасні технології забезпечують іноземним фірмам значне науково-технічне випередження порівняно з вітчизняними виробниками за якістю, надійністю і довго тривалістю виготовленого обладнання. По-друге, ведучі світові фірми мають досвід і можливості для реалізації проектів «під ключ», що суттєво зменшують транзакційні витрати замовника. І По-третє, іноземні машинобудівні підприємства можуть робити замовлення в кредит, під низькі проценти з відстрочкою  платежу на декілька років, що особливо актуально для українських фірм в умовах дефіциту ліквідності. Однак, ситуація є не досить критичною. Більшість українських машинобудівних заводів зараз вибирають шлях спеціалізації на вироблені окремих видів обладнання. І на даних нішах вони можуть скласти ефективну конкуренцію не лише на внутрішньому ринку, а й на зовнішньому .
Інтеграція України в міжнародний ринок телекомунікацій

Міхно С. І, студентка УС-72

Національний  технічний  університет України  „ Київський політехнічний інститут ”
      Телекомунікації відіграють значну роль в соціальній та економічній діяльності суспільства,

забезпечуючи оперативне або інтерактивне (діалогове) передавання інформації. Розвиток телекомунікацій повинен здійснюватися випереджувальними темпами порівняно із загальними темпами розвитку економіки і буде визначальним на найближчу і більш віддалену перспективу. Повільні темпи розвитку телекомунікацій спричиняють зниження конкурентоспроможності економіки України. Телекомунікації відіграють значну роль у прискоренні розвитку економіки та соціальної сфери. Для міжнародної інтеграції в телекомунікаційному аспекті характерним є вихід на глобальний рівень, який ґрунтується на мікрорівні, що є її винятковою властивістю.

      Основною метою міжнародного співробітництва України у сфері телекомунікацій є забезпечення захисту інтересів держави в міжнародних організаціях з міжнародного розподілу частот, номерного ресурсу, прийняття принципових рішень з розвитку телекомунікацій, інтеграція у європейські і міжнародні телекомунікаційні інфраструктури.
  Міжнародне співробітництво у сфері телекомунікацій передбачається здійснювати за такими напрямами: участь у реалізації спільних проектів з питань розвитку телекомунікацій; співробітництво на двосторонній основі ; співробітництво на рівні регіональних державних та самоврядних недержавних організацій; запровадження механізму регулювання зв’язку за європейськими принципами з метою інтеграції телекомунікацій України в нормативно-правовий простір конкурентного світового телекомунікаційного ринку відповідно до вимог СОТ і інтеграції телекомунікацій України в систему телекомунікацій ЄС; участь, у тому числі на постійній основі, у роботі міжнародних організацій, міжурядових організацій з питань управління Інтернет, у міжнародних зустрічах з побудови інформаційного суспільства з метою адаптації телекомунікацій України до вимог глобальної інформаційної інфраструктури, європейської інформаційної інфраструктури та до положень міжнародних угод про побудову інформаційного суспільства.

    Прискорений розвиток телекомунікацій України як стратегічно важливого елемента національної безпеки скоротить відставання від розвинутих країн, задовольнить потреби економічного та суспільного розвитку, національної безпеки та оборони держави, гармонійний розвиток основних складових телекомунікаційної інфраструктури, удосконалення організації, координації, взаємодії та функціонування телекомунікаційних мереж операторів усіх форм власності, зокрема з питань: модернізації та розвитку спеціальних телекомунікаційних мереж з використанням новітніх телекомунікаційних технологій.

   Стосовно процесу інтеграції України в міжнародний ринок телекомунікацій слід виділити первинну і вторинну стадії інтеграції. Перша стадія має на увазі нарощування, насамперед, технічних потужностей забезпечення інформаційних потоків. Другий етап повинен відповідати пріоритетним напрямкам і бути орієнтованим на розвиток процесів загальноекономічної інтеграції України, тобто перспективним є вектор інтеграції до Європейського союзу.

    Досягнення зазначених цілей розвитку телекомунікацій дасть змогу істотно оновити і розширити важливу інфраструктурну складову економіки України, збалансовано задовольнити потреби у телекомунікаціях суспільства, держави та кожного громадянина, а також забезпечити випереджувальний розвиток телекомунікацій порівняно з темпами розвитку інших галузей економіки.

   Крім суто галузевих техніко-економічних результатів, розвиток телекомунікацій в Україні дасть змогу досягти вагомих результатів у всіх інших видах соціальної та економічної діяльності суспільства за рахунок більш чіткої організації, економного витрачання усіх видів ресурсів (матеріальних, енергетичних, трудових, фінансових тощо), покращення умов праці та життя громадян України.

ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ПОЛІТИКА ТА РОЛЬ ДЕРЖАВИ У ФОРМУВАННІ МІЖНАРОДНИХ ВІДНОСИН

Москаленко Л. А.,  студентка ФММ, УЕ-61

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
В умовах ринкової економіки держава має регулювати ті сфери господарського життя, у яких ринок є безсилим. Для виконання цих функцій держава здійснює економічну політику із забезпечення країни суспільними благами, з підтримки досконалої конкуренції та боротьби з монополізмом, регулювання зовнішньоекономічного сектору та ін. Зовнішньоекономічна політика є частиною економічної політики, її цілі мають бути сумісними з цілями економічної політики, це політичне оформлення міжнародних економічних зв´язків країни. При цьому міжнародні економічні відносини охоплюють всі економічні операції, які здійснюються між господарськими суб´єктами країни та їх іноземними партнерами.

Основою зовнішньоекономічної політики є теорія міжнародної економіки, яка займається визначенням основ зовнішньоекономічних операцій та досліджує їх вплив на господарські події в країні і за кордоном, забезпечують інтереси соціальних груп за межами національних держав, відносини між державами, міждержавними організаціями, приватними особами різних держав, інтеграційні зв´язки, які формують людське співтовариство. Формуються вони під впливом зовнішньої політики країн світу, певною мірою регулюючись міжнародними нормами і цінностями. 

Стрижневим елементом міжнародних відносин є політичні відносини. Головним суб´єктом міжнародних політичних відносин є держава. Держави репрезентують на міжнародному ринку, суспільства в цілому, а не окремі соціальні групи і визначають такі важливі питання, як суверенітет, безпека, територіальна цілісність тощо. Сукупна зовнішньополітична діяльність суверенних держав визначає всю світову політику. Кожна держава, проводячи зовнішню політику, переслідує свої інтереси.  

Національний інтерес охоплює: 

 - проблеми збереження нації незалежної держави; 

 - безпеки від зовнішньої загрози; 

 - зростання добробуту населення держави; [1]

 - захисту її економічних і політичних позицій у відносинах з іншими державами; 

 - збереження і розширення її впливу в світовій політиці. 

Залежно від зовнішньоекономічної діяльності, цілей і участі держави в регулюванні зовнішньоекономічних відносин, методів та інструментів розрізняють два основні види: фритредерство та протекціонізм, також провадиться політика вільної торгівлі шляхом усунення всіх торговельних бар´єрів. [1]

Зовнішньоекономічна політика держави має відповідати таким принципам:

 - адекватність національним інтересам;

 -  врахування вимог сучасного процесу глобалізації;

 - паритетність у відносинах з іншими державами;

 - відповідність міжнародній практиці і законодавству;

 - демократизація та демонополізація  зовнішньоекономічних зв´язків.

Вагому роль відіграє й те, що світ поділений на зони політичного впливу держав, угруповань держав, блоків, які, переслідуючи свої інтереси, нерідко суперничають з іншими. 

У своєму зовнішньополітичному курсі держава повинна: 

 - враховувати своє геополітичне положення, 

 - спиратися на свій економічний, демографічний, воєнний, науково-технічний та культурний потенціал. [2]

Організація і контроль за здійсненням зовнішньої політики покладені на спеціальні органи держави: міністерства закордонних справ; парламентські комітети з питань зовнішньої політики; посольства; представництва в інших державах; наукові й культурні центри за кордоном; офіційні й напівофіційні місії. 

Отже, змістом міжнародних відносин є перш за все відносини між державами.
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Однією з найгостріших проблем сьогодення є використання альтернативних джерел енергії. На мій погляд використання ВДЕ( відновлювальні джерела енергії)  – це енергетичне майбутнє промисловості. Україна має значний потенціал в цій галузі, що в майбутньому може стати запорукою лідируючого місця України в світовій енергетиці. Виходячи з необхідності енергетичної безпеки, у Європейському Союзі прийняте рішення про те, що у 2020 році поновлюваною має бути щонайменше 20% енергії. В Україні планується лише 4% до 2030 року.

Яскравим прикладом вдалого використання ВДЕ є офісний центр у провінції Шаньдун (Китай) який функціонуватиме автономно за рахунок використання відновлюваних джерел енергії, (сонячної енергії - дах та фасад бізнес-центру вкрито сонячними панелями). Провідними країнами в освоєнні енергії вітру є США, Німеччина й Данія. 

Найбільшими перешкодами для розвитку ВДЕ в Україні є: 

· недостатня державна підтримка,

·  нестача інвестицій,

·  зношеність технічних фондів,

·  низькі тарифи.

 Ці фактори  унеможливлюють повноцінну заміну та модернізацію мереж централізованого теплопостачання і, як наслідок, неефективність та витратність, що значно перевищує європейські норми, залишаються незмінними. Сьогодні генерація електроенергії відбувається переважно за рахунок низько-ефективних вугільних та атомних електростанцій (сучасна високоефективна генерація на природному газі ще не використовувалась в Україні через брак коштів та недостатню поінформованість виробників). Більш того, промисловість орієнтується на швидке зростання ринку, не надаючи належної уваги проектам з підвищення енергоефективності. 
Розвиток ВДЕ надасть можливість створити нові робочі місця, виступити гідним конкурентом на світовому ринку енергетики,  забезпечити промисловий та інші сектори України (підраховано, що за нинішнього рівня розвитку вітроенергетики спорудження у «вітряних» (Карпатському, Причорноморському, Приазовському, Донбаському, Західно-Кримському, Східно-Кримському) регіонах України вітрових електростанцій дозволило б покрити ледве не третину потреби електроенергії, яку ми споживаємо), скоротити викиди в атмосферу, зменшити споживання енергії шляхом впровадження заходів з енергоефективності та скоротити викиди при виробництві, транспортуванні та переробці нафти і газу та ін.

Для розвитку відновлювальної енергетики в Україні необхідно:

· впровадження складних проектів на лініях електропередач, включаючи диспетчеризацію навантаження, експлуатацію та управління системою та енергоринком,

·  залучення іноземних інвестицій (провідні світові компанії інвестують в альтернативні джерела енергії, Європейський союз визначає орієнтири для збільшення частки відновних джерел енергії),

·  використання гібридних джерел живлення - вдень енергія генерується з сонячного світла, а вночі у разі потреби вмикається  ”традиційне” живлення.

 Не слід також забувати, що альтернативна енергетика - високотехнологічна галузь, тому потребує залучення великих наукових і технологічних ресурсів. Необхідне проведення конференцій і круглих столів(при участі представників громадських організацій, наукових установ, органів державної влади та експертів 21 червня 2008 р. відбувся круглий стіл на тему «Поновлювальні джерела енергії: шлях до енергетичної незалежності та екологічної безпеки України»), затвердження нових законопроектів, щодо розвитку енергетики України.

Не можна забувати: відновлювана енергетика - запорука енергетичної безпеки України.
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У березні 2006 р. Кабінетом міністрів України була затверджена стратегія розвитку енергетики України до 2030 р. Вона передбачає до 2030 року інвестиції у розмірі 1 045 млрд. грн., а за період 2006-2010 рр. – 158,2 млрд. грн. (в цінах 2005 р.). Найбільший обсяг інвестиційних ресурсів має бути вкладено у нафтогазовий комплекс (303,3 млрд. дол. до 2030 р. та 65,6 млрд. грн. за період 2006-2010 рр.), вугільну промисловість (221,7 млрд. грн. та 42,4 млрд. грн. відповідно), ядерну енергетику (208,2 млрд. грн. та 11,6 млрд. грн.) і теплову енергетику (183,4 млрд. грн. та 16,7 млрд. грн.).

Поряд з цим передбачається знизити енергоємність ВВП з 0,48 кг у. п. у 2005 р. до 0,24 кг у. п. у 2030 р. (у 2 рази) в першу чергу за рахунок енергозбереження та розвитку альтернативних джерел енергії. Важко пояснити яким чином цього можна досягти, оскільки у даній стратегії не зазначаються, як необхідні обсяги фінансування, так і джерела надходження коштів [1]. В той же час, провідні країни світу, активно розвивають різні напрями альтернативної енергетики, а традиційні види енергетики переводять на більш сучасні технології, або поступово скорочують виробничі потужності.

За оцінкою Всесвітнього фонду дикої природи (WWF) до 2020 р. відновлювальна енергетика має стати третім сектором світової економіки за обсягом виробленої продукції – 1,6 трлн. євро (2,4 трлн. дол.), після автомобільної та електротехнічної індустрії. У 2007 р. обсяг виробленої продукції становив 630 млрд. дол. Найбільші виробники: Німеччина, США, Японія та Китай. За показниками на душу населення лідерами є Данія та Німеччина [2].

Одним з найбільш перспективних напрямів розвитку альтернативної енергетики є використання енергії вітру. За останні 5 років темпи розвитку галузі становили 15-30%. У 2008 р. – 29,02% і навіть у кризовому 2009 р. за попередніми оцінками – 15,52%. До п’ятірки світових лідерів за встановленою потужністю відносяться США (33 170 МВт за підсумками 2009 р.), Німеччина (25 000 МВт), Китай (22 500 МВт), Іспанія (18 263 МВт) та Індія (11 587 МВт). Найвищі темпи розвитку галузі у Китаї. За останні п’ять років вони перевищують 100% на рік і в 2010-2011 рр. за встановленою потужністю вітроагрегатів Китай може вийти на перше місце у світі. За часткою виробленої вітрової електроенергії (е/е) лідерами є Данія (19,1% від загальних обсягів виробництва е/е) та Іспанія (11,1%) у 2008 р. В Україні встановлена потужність вітроагрегатів складала 90 МВт у 2008 р., що відповідало 33-й позиції у світовому рейтингу [3].

Європейські лідери вітрової енергетики (Німеччина та Данія) почали відчувати дефіцит вільних земельних площ для розміщення нових вітроагрегатів. Це призводить до більш активного намагання їхніх компаній вийти на ринки інших країн, в першу чергу європейських, та до розвитку офшорної вітроенергетики.

Серед найбільш вагомих проектів можна назвати наступні: в Німеччині розроблений комплексний план з будівництва 40 офшорних вітропарків загальною площею близько 100 км2, а у найближчі 5 років має розпочатись будівництво 25 офшорних вітроелектростанцій (22 в Північному та 3 в Балтійському морі); німецькі компанії RWE, E.on та Siemens виграли тендер на спорудження офшорних вітроелектростанцій у Великобританії (загальною потужністю – 32 ГВт, заплановані інвестиції – 110 млрд. євро, термін будівництва 2013-2020 рр.). Вони мають забезпечити до 25% потреби Великобританії в е/е.

Проведені дослідження Міжгалузевим науково-технічним центром вітроенергетики при Національній академії наук України підтвердили, що в Україні є значні території з високим вітровим енергетичним потенціалом . На цих територіях пристрої потужністю 2 МВт і більше можуть працювати з показниками 35-40% своєї номінальної потужності, що є в 1,5-2 рази вище середньосвітового показника [2].

На сьогодні пристрої потужністю 2 МВт є найбільш поширеними (понад 60% встановлених агрегатів у Німеччині у 2007-2008 рр.), але зараз відбувається поступовий перехід на більш потужні агрегати – 3-5 МВт [4].

Виробники з Німеччини та Данії планують переносити виробництво вітроагрегатів потужністю до 2 МВт в інші країни; значна кількість ТНК, ТНБ та міжнародних організацій готові інвестувати кошти у розвиток вітроенергетики, що підтверджує доцільність розвитку даного напряму в Україні.
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Реформування аграрно-промислового комплексу – кроки До  підвіщення конкурентоспроможності України 

(на прикладі науково-технічного співробітництва з компанією SNC-Lavalin)
Нефьодова А.Є., студентка групи УС-81 ФММ, 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”, 
Процеси європейської інтеграції досить відчутно впливають на розвиток української промисловості та аграрного сектора: завершення інтеграції у Європі веде к зниженню частки експорту українських товарів на ринки країн ЄС та приходу в Україну крупних транснаціональних компаній, які мають передові технології та політичну підтримку урядів власних країн. Для уникнення негативних наслідків цих процесів необхідно забезпечити економічну незалежність країни, диверсифікувати джерела отримання сировини та пального, експорт та імпорт, проводити політику поміркованого, але твердого протекціонізму. Країні  вкрай необхідні структурні зміни у промисловості та аграрному секторі пов`язані з технічним переобладнанням підприємств, впровадженням нових економічних і високоякісних технологій, форм організації виробництва. Це  потребує великих капіталовкладень, що в умовах світової фінансової кризи стає дуже великою проблемою. Необхідно оптимізувати схеми фінансування перспективних проектів: це може бути залучення іноземних інвесторів, залучення міжнародних фінансових ресурсів у рамках урядових та міжнародних програм співробітництва; розробка та впровадження системи венчурного інвестування.

Підвищенню рівня експортного потенціалу України сприятиме розробка та впровадження інноваційних проектів, які поєднають ведучі світові науково-виробничі компанії, виробництва та банківські інституції, а також будуть мати  державну підтримку. 

В якості приклада  такої комплексної стратегічної співпраці розглянемо  науково-технічне співробітництво нашої країни з провідною інжиніринговою компанією SNC-LAVALIN INC (Канада). SNC-LAVALIN є одній з лідируючих інженерних груп в світі (у цьому році стала другою після Mitsubishi (Японія), обігнав Siemens (Німеччині). Компанії, що входять до групи Snc-Lavalin, в даний час мають представництва в 34 і здійснюють діяльність в 100 країнах світу в таких ключових галузях промисловості, як: нафтогазова, хімія і нафтохімія, гірничодобувна і металургійна, водний сектор, фармацевтика, інфраструктури і будівлі, енергетика, транспорт, охорона довкілля, оборона і телекомунікації. Саме її вибрала Росія для участі в проектах в рамках будівництва олімпійських інфраструктурних об'єктів в Сочі (Росія). 

В Україні співпраця з компанією SNC-LAVALIN INC розвертається в декількох напрямах:

1. Паливо–енергетичний сектор: вживання передових технологій в технічному переоснащенні енергогенеруючих потужностей тих, що діють і будівництво нових; модернізація газотранспортної системи України; інтеграція об'єднаних енергетичних систем України в об'єднані енергетичні системи ЄС; створення інфраструктури терміналу по прийняттю, зберіганню і передачі зрідженого газу (LNG) за участю японської корпорації Mitsubishi, і турецького холдингу Calik Enerji, видобуток нафти і газу в акваторіях Азовського та Чорного морів.

2. Сільське господарство: угода про надання Експортним агентством EDC (Канада) інвестицій на суму 600 млн. доларів під госгарантії (постанови Кабміну України №772 і №773 від 17.08.09 р.) — на реалізацію двох інвестиційних проектів по впровадженню ресурсозберігаючих технологій прийому і зберігання зерна на невеликих елеваторах потужністю близько 10 тис. тонн та заготовок, зберігання і переробки молока. Виконавцем проектів є компанії Snc-lavalin International Inc. і West International West International Ltd (Канада).

3. Медицина: угода про надання інвестицій на суму 400 млн. доларів під госгарантії (постанови Кабміну України №818 від 05.08.09 р.) — на проектування і будівництво фельдшерсько-акушерських пунктів і сільських амбулаторій, а також оснащення їх медичним та іншим устаткуванням. Виконавцем проектів є компанії Snc-lavalin International Inc.

4. Участь в конкурсах приватизації з планами подальшої модернізації: Одеського припортового заводу (Snc-lavalin брала участь в будівництві); ВАТ «Укртелеком».

Література:

1. Чала Н. Д. Інноваційний шлях розвитку експортного сектора промисловості в умовах трансформації економіки // Актуальні проблеми державного управління [Текст]: Н. Д. Чала, Зб. наук. пр.: Харківського регіонального інституту Національної академії державного управління при Президентові України. – 2004. – ч. 2. – с. 183–187.
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НАУКОВО-ТЕХНІЧНЕ СПІВРОБІТНИЦТВО УКРАЇНИ ТА НІМЕЧЧИНИ ЯК ФАКТОР ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПРОМИСЛОВОГО КОМПЛЕКСУ УКРАЇНИ

Очеретяна В.В. студентка

НТУУ «КПІ» ФММ
Федеративна Республіка Німеччина однією з перших країн Заходу визнала незалежну Україну (26 грудня 1991 р.) Дипломатичні ж відносини між Україною і ФРН встановлені 17 січня 1992 р.

Важливою складовою двосторонніх відносин, як відомо, є контакти на вищому рівні. Тому з 1998 р. у практику увійшли щорічні консультації на вищому рівні під головуванням Президента України та Федерального канцлера Німеччини (на той час відповідно Л. Кучми та Г.Шредера).

     Договірно-правова база українсько-німецького співробітництва складається зі Спільної декларації про основи відносин між Україною та ФРН від 9 червня 1993 р., яка є базовим політичним документом, Угоди про сприяння здійсненню і взаємний захист інвестицій (набула чинності 29 червня 1996 р.), Договору про розвиток широкомасштабного співробітництва у сфері економіки, промисловості, науки і техніки (набув чинності 5 листопада 1993 р.), Угоди про уникнення подвійного оподаткування стосовно податків на доход і майно (набула чинності 4 жовтня 1996 р.) та понад двох десятків інших угод, що регулюють практичну співпрацю в різних галузях економіки. 

    Сьогодні ФРН займає одне з провідних місць у системі зовнішньоекономічних зв'язків України і є другим, після Росії, торговельним партнером. На Німеччину припадає 6% загального товарообігу України та близько третини у торгівлі з країнами ЄС.  Товарооборот між країнами продовжує зростати,  але спостерігається певний дисбаланс: обсяги експорту з Німеччини в Україну зростають більше ніж з України в Німеччину. Основними статтями українського експорту є одяг (понад 30%), чорні та кольорові метали (28%), феросплави, хімічні елементи для використання в електроніці, імпорту - машини та обладнання (22%), засоби наземного транспорту та електричні машини (13%), лікарські препарати, телефонні й телеграфні апарати, передавачі для радіотелефонного зв’язку, радіомовлення та телебачення. З структури товарообороту можна побачити, що Україна експортує в Німеччину в більшій мірі товари сировинної групи, які не є високотехнологічними товарами, натомість сама  купує середньо та високотехнологічні товари.  Проаналізувавши структуру зовнішньої торгівлі в розрізі груп , наведених на Держкомстаті та за рівнем промислової переробки дещо не відповідає сучасним потребам дослідження тенденцій розвитку світової торгівлі, особливо в контексті активізації інноваційного сектору.

Особливої уваги заслуговує підсилення інвестиційної економічної співпраці в умовах інтеграції України в ЄС, двостороння співпраця з Німеччиною в галузях енергозбереження та енергоефективності, спільні проекти у реформуванні системи ЖКГ в Україні тощо. Важливим кроком є налагодження співпраці між українськими та німецькими підприємствами енергетичного сектору, адже Німеччина, як відомо, майже не має власних джерел енергоносіїв і тому вже багато років в країні працюють над зниженням рівня споживання енергії й розвитком відновлюваних джерел енергії, тому німецький досвід може бути успішно застосовуватись на  українських підприємствах. Значну користь приносить започаткована Федеральним урядом Німеччини у 1994 р. програма консультативно-технічної допомоги "Трансформ", спрямована на підтримку процесу реформ в Україні. За цей час було здійснено майже 150 проектів на суму 68 млн. марок. Проекти німецької технічної допомоги сконцентровані у Києві, Полтавській та Запорізькій областях, останнім часом вони були поширені на Черкаську та Львівську області. 
Нині в  Україні працює близько 1200 суб’єктів з німецьким капіталом, як наслідок німецький капітал відіграє важливу роль у прискоренні модернізації українських основних фондів, що сприяє в свою чергу нарощуванню експортного потенціалу України. Створення в Україні сучасних виробництв є одним із стратегічних етапів розвитку, тому впровадження практичного діалогу між українськими та німецькими підприємствами дозволить реалізувати організацію загальних проектів державного значення , впровадити сучасні новітні технології, особливо в тих галузях, які є провідними в економіці України. Також слід зауважити, що німецький капітал в основному має підвищену зацікавленість в сировинних галузях економіки, адже з 6 млрд. інвестицій близько 40% становлять інвестиції в сільське господарство. Україна стає все більш привабливішою як для вкладання капіталу, так і для розміщення виробничих потужностей. Це пояснюється вигідним географічним положенням та відносно низькою вартістю робочої сили в порівнянні з іншими країнами ЄС.

     Аналізуючи торговельно-економічні відносини між Україною та Німеччиною слід відзначити  достатньо високу активність  партнерської співпраці. Проте не слід забувати, що основною проблемою   у взаємодії України та  Німеччини є сировинна направленість України, яка не може слугувати основою подальшої ефективної співпраці. 
УДОСКОНАЛЕННЯ МЕТОДИКИ ПЛАНУВАННЯ ЛОГІСТИЧНИХ ВИТРАТ

Павлов Р.С., гр. ЗУС-51, НТУУ “КПІ” 

Ефективність будь якого підприємства залежить від вміння довгострокового та короткострокового планування його діяльності. Виробничий процес неможливий без оперативного постачання сировини, матеріалів тощо. В свою чергу, для своєчасного покриття розходів, пов'язаних з господарською діяльністю підприємства, необхідно складати бюджет продажу. У зв’язку з цим виникає необхідність планування даних витрат та доходів. Логістичні витрати підприємства – це від’ємні потоки фінансових або інших ресурсів, які виникають під час постачання підприємства ресурсами, виробництва і збуту готової продукції, зумовлюють формування і використання активів підприємства та характер фінансових результатів його діяльності.

Базуючись на проблемах оцінювання і планування логістичних витрат, а також результатах аналізування причин їх виникнення пропонується комплекс організаційних змін способу удосконалення методики планування логістичних витрат підприємств.

З позиції хронологічного ряду подій, якими супроводжується процес удосконалення оцінювання і планування логістичних витрат доцільно виділяти ретроспективний, поточний і перспективний період. Кожному з них відповідають певні змістові характеристики організаційних змін. У поточному періоді актуальним завданням керівників підприємства є:

· виявити у ретроспективі ознаки, що засвідчують необхідність зміни логістичних витрат і реалізації певних організаційних змін, що вимагає ретельного оцінювання та аналізування фактично сформованої організаційної структури управління підприємством, розподілу функцій і повноважень між працівниками, запроваджених правил і процедур;
· ідентифікувати сутність управлінського рішення щодо зміни логістичних витрат і пов’язаних з ним організаційних змін актуальних на поточний момент часу;
· конкретизувати параметри, які у майбутньому характеризуватимуть позитивний економічний ефект від прийняття управлінського рішення щодо зміни логістичних витрат, і пов’язаних з ним організаційних змін.
Сутність першого етапу полягає у виявленні факту і характеру впливу зміни логістичних витрат підприємства на його фінансову стійкість. В разі ідентифікації такого факту наступає етап формування рішення щодо покращання або збереження фактично досягнутого рівня фінансової стійкості підприємства. Своєю чергою, факт непричетності обсягу логістичних витрат до негативної зміни показників фінансової стійкості підприємства засвідчує необхідність залучення додаткової інформації, що вказуватиме на ймовірні фактори, які стали причиною погіршення фінансової стійкості. Наступним етапом досліджуваного процесу є вироблення управлінських рішень стосовно розв’язання проблем, виявлених під час оцінювання та аналізування фактично сформованої організаційної структури управління підприємством, розподілу функцій і повноважень між працівниками, запроваджених правил і процедур.

Опрацювання літературних джерел на предмет сучасної технології вироблення раціональних управлінських рішень, зокрема праць [1; 2] показало, що формування будь-якого рішення супроводжується: генеруванням управлінської інформації, яка лягає в основу створення альтернативних проектів рішень; встановленням критеріїв вибору рішення і визначення оптимального рішення з ряду альтернативних; створенням умов для реалізації рішень та доведенням їх до підлеглих; контролюванням та коригуванням реалізації ухваленого рішення.

Послідовність етапів вироблення управлінських рішень стосовно розв’язання проблем, виявлених на попередньому етапі:

1. Підготовка проектів рішень у розрізі таких блоків питань: зміни логістичних витрат і застосування організаційних заходів, націлених на реорганізацію організаційної структури управління підприємством, перерозподіл функцій і повноважень між працівниками, коригування існуючих і створення нових правил і процедур;

2. Встановлення критеріїв, на підставі яких оцінюватиметься прийнятність обсягу логістичних витрат;

3. Аналізування проектів рішень і вибір оптимального з них;

4. Створення умов для реалізації рішень і доведення їх до підлеглих;

5. Контролювання та коригування реалізації ухваленого рішення.

Принципами формування і реалізації раціональних управлінських рішень [3] є: відповідність чинному законодавству України; наукова обґрунтованість, об’єктивність, реалістичність і своєчасність; врахування рішень органів управління вищого рівня, а також попередньо прийнятих власних рішень; відповідність кінцевій меті, чітке визначення пріоритетних цілей і завдань; компетентність; конкретність, повнота і зрозумілість змісту, послідовність, логічність і грамотність викладу; науковий підхід до вироблення та прийняття управлінських рішень; адресність; забезпеченість ресурсами; директивність; наявність можливості проконтролювати виконання рішення; врахування можливих негативних наслідків при реалізації рішень у сфері економіки, екології тощо; наявність у керівника необхідних повноважень для реалізації управлінських рішень. Дотримання вказаних принципів керівниками підприємств під час удосконалення оцінювання і планування логістичних витрат значною мірою гарантуватиме їм повноту і своєчасність отримання очікуваних логістичних ефектів.

Завершальним етапом запропонованої моделі застосування організаційних змін з удосконалення оцінювання і планування логістичних витрат є прогнозування результатів від реалізації ухвалених рішень, що передбачає встановлення очікуваного рівня фінансової стійкості підприємства.

Міжнародна передача технології як фактор підвищення конкурентоспроможності України

Петришина О. А.

НТУУ «КПІ»
Науково-технічна революція стала однією з визначальних факторів який зумовив економічний розвиток та трансформацію світової економіки. Під її впливом відбуваються глибокі зміни в структурі сучасного виробництва, еволюція міжнародного поділу праці, формування нових моделей економічного розвитку.

Останнє десятиріччя засвідчує, що економічне зростання залежить в значній мірі від здатності країни вчасно адаптуватися до технологічних зрушень, освоювати  нову технічно- і наукомістку продукцію, яка створюється із застосуванням найновіших технологій.

Вітчизняна промисловість характеризується загальним та досить суттєвим технологічним відставанням від світового рівня, невідповідністю структури промислового виробництва параметрам, характерним для економік розвинутих індустріальних країн.

Саме тому одним з основних завдань, що постає перед Україною є переведення національного господарства на більш інтенсивний шлях розвитку і підвищення його ефективності за допомогою інтеграції в систему міжнародного поділу праці. Важливим інструментом рішення цього завдання може стати, за прикладом інших країн, активізація діяльності у сфері міжнародного руху технологій і зокрема залучення іноземних інвестицій для отримання новітніх технологій, нарощування об'ємів експорту інформаційно місткої продукції оброблювальної промисловості, а також економічно виправданого імпортозаміщення.

Міжнародна передача технології — це сукупність економічних відносин, які складаються між підприємствами різних країн у галузі використання зарубіжних науково-технічних досягнень.

Технологія передається способами, які можна поділити на некомерційні і комерційні.

Способи некомерційної передачі технологій: надання науково-технічної інформації; стажування спеціалістів; спільні фундаментальні науково-технічні розробки.

Некомерційні способи, як правило, передують комерційним способам передачі технології та спрямовані на широкомасштабний пошук місць впровадження технології. 

Способи комерційної передачі технології залежать від складності їх реалізації. Виділяють три групи: власне передача технології; спільне розроблення і використання технології; промислове кооперування та спільне підприємництво.

Найбільш поширеними способи комерціалізації технологій в Україні є: купівля-продаж уречевлених технологій, нових технологічних процесів; патентно-ліцензійна торгівля правами на використання об’єктів промислової власності; створення зацікавленими партнерами спільних підприємств; прямі іноземні інвестиції у вигляді технологічного обладнання; експортно-імпортні операції з устаткуванням, високотехнологічними товарами та послугами.

Процес міжнародної передачі технологій в Україні включає такі етапи: 

1) відбір і придбання технології;

2) адаптація та освоєння придбаної технології;

3) розвиток місцевих можливостей удосконалення технології з урахуванням особливостей національної економіки .
Cлід зазначити, що в міжнародному трансфері технологій Україна має значний потенціал, який характеризується значною чисельністю наукових установ та високим рівнем освіти науковців. Разом з тим, її фактичне місце на світовому ринку науково-технічних досягнень незначне. Це зумовлено низьким ступенем участі як в експорті високих технологій, в першу чергу, через низьку результативність діяльності національної інноваційної сфери, так і в імпорті. Україна виробляє значно меншу частку наукомісткої продукції на світовому ринку, ніж її частка в світовому науково-технічному потенціалі [2].

 Наша держава не змогла зайняти належне місце в процесах міжнародного трансферу технологій, що зумовлено також недоліками вітчизняного законодавства щодо визначення та захисту права інтелектуальної власності учасників інноваційного процесу.
Причиною відставання є не тільки недосконалість регулятивної бази і фінансових механізмів, а також відсутність практичного досвіду ведення інноваційної діяльності на рівні підприємницьких структур в умовах глобалізаційних викликів.

Залучення сучасних іноземних технологій в поєднанні з традиційними потужностями та ресурсами, людським і науково-технічним потенціалом здатні підвищити загальну конкурентоспроможність України. А також можуть стати важливим і перспективним механізмом економічної стабілізації держави.
МІЖНАРОДНИЙ ЛІЗИНГ ЯК ФАКТОР ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПРОМИСЛОВОГО КОМПЛЕКСУ УКРАЇНИ

Перкіна М.Ю., гр.УС-51м

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Для здійснення структурної перебудови народного господарства Україна гостро потребує інвестицій.  За розрахунками Міністерства економіки, обсяг інвестицій необхідно потроїти, але інвестиційна активність стримується високими відсотками комерційних банків і несприятливим інвестиційним кліматом в Україні.  До того ж кризові явища спричинили гострі проблеми інвестування підприємств в наслідок припинення видачі кредитів комерційними банками України. Сьогодні в промисловості приблизно 57% машин і устаткування експлуатується понад десять років, що вкрай багато для підтримки конкурентоздатності економіки й потребує здійснення рішучих дій. [1] 

Ефективним виходом з такого становища, добре апробованим на Заході, —  є  лізинг — форма промислового інвестування, що дозволяє надавати додаткові гарантії інвесторам у порівнянні з традиційним кредитуванням. Переваги лізингу в порівнянні з іншими засобами інвестування складаються в тому, що підприємствам даються не кошти, контроль за обґрунтованою витратою яких не завжди можливий, а безпосередньо засоби виробництва, необхідні для відновлення і розширення виробництва. Саме тому обрана тема є надзвичайно актуальною та  викликана розвитком лізингових операцій в Україні й інтеграції вітчизняного лізингу у світову фінансову систему.

На сучасному етапі розвитку лізингових відносин проблеми організації та регулювання лізингу привертають увагу багатьох фахівців, про що свідчить значна кількість наукових публікацій, присвячених цій темі. Проте деякі аспекти названого питання ще залишаються малодослідженими, зокрема проблема міжнародного лізингу. Для України міжнародний лізинг важливий як один з інвестиційних каналів, засіб придбання й збуту продукції, за допомогою якого Україна могла б налагодити виробництво якісних конкурентоспроможних не тільки на внутрішньому ринку товарів. Завдяки цьому наша країна змогла б зайняти належне місце у міжнародному поділі праці, встановити партнерські відносини з іншими країнами. 

Використання міжнародного лізингу як методу залучення інвестицій в економіку України є особливо корисним в сучасних умовах дефіциту капітальних вкладень за рахунок власних коштів підприємств, відсутності необхідної державної підтримки, недостатнього обсягу прямих іноземних інвестицій, обмеженого доступу до довгострокових кредитних ресурсів. Таким чином, лізинг може стати дієвим чинником стимулювання притоку інвестицій в основний капітал та економічного зростання України. 

Рівень розвиненості лізингових відносин, як правило, є своєрідним показником розвиненості всієї економіки країни.  В Україні питома вага лізингу в загальному обсязі інвестицій у виробництво складає менше 1,5%, у той час як у  країнах, що успішно розвиваються, цей показник досягає 25—30%  і більше. 

Незважаючи на те, що в Україні лізинг знаходиться на початковому етапі свого розвитку, досвід країн Заходу, особливо країн Центральної Європи, свідчить про значний потенціал розвитку цієї діяльності у нашій країні. Цей же досвід демонструє, що економічні інтереси не обмежуються лише великими міжнародними компаніями, а поширюються і на чис​ленні малі та середні підприємства.

Світовий ринок лізингових послуг можна визначити як такий, що динамічно розвивається. За останні майже двадцять років простежується стійка динаміка зростання обсягів лізингових операцій в усіх регіонах світу. За період 1990 – 2008 років річний обсяг лізингових угод в ціло​му у світі зріс більше, ніж у три рази, — з 173,4 млрд. дол. США до 579,1 млрд. дол. У 2006 — 2008 роки найвищі темпи зростання обсягів лізингу відмічаються в Польщі — 30%, в Росії — 77%, в Угорщині — 54%. Показники співвідношення річних обсягів лізингових операцій та валового внутрішнього продукту в країнах з розвинутою економікою складають від 2 до 5%. В останні роки особливо високі темпи розвитку лізингу демонструють країни Східної Європи. [2]

У той же час темпи зростання та розвитку лізингу в Україні значно відстають від країн світу. І не зважаючи на те, що в цілому ситуація починає покращуватися, потенціал у використанні даної форми інвестування є значними. Особливо враховуючи занепад кредитних операцій та в цілому проблем у грошово-кредитній сфері, що виникли в наслідок кризових явищ в Україні та світі. Саме лізинг може стати формою інвестування, що замінить необхідність кредитних коштів для підприємств та відкриє для них значні перспективи розвитку в Україні.

Дослідження міжнародної практики лізингу й тенденцій його світового розвитку доводить, що лізинг є ефективним інвестиційним механіз​мом і важливим елементом державної економічної та інвестиційно-               інноваційної політики. 
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Сучасні процеси глобалізації світової економіки, світові інтеграційні процеси призвели до зростання конкуренції як на світових ринках, так і на внутрішньому ринку України. Особливо гострою ця проблема є для галузей машинобудівного комплексу України, від рівня розвитку яких значною мірою залежить конкурентоспроможність вітчизняної економіки. В умовах переходу економіки України на ринкові методи і форми господарювання особливо гостро проявилась неконкурентоспроможність промислової продукції, про що свідчить низька активність вітчизняних товаровиробників у зовнішньоекономічній діяльності, нераціональна товарна структура українського експорту. В контексті завдань інтеграції України до світової економічної системи це свідчить про те, що кардинальному підвищенню конкурентоспроможності вітчизняної продукції немає альтернативи.

Поняття конкуренції є фундаментальним в теорії світової економіки. Конкуренція пронизує всі рівні і ланки економічної системи – від мікрорівня (підприємство, фірма) до макрорівня (економіка країни, світова економічна система), є необхідною умовою її ефективного функціонування. Конкурентоспроможність – це здатність суб’єкта економіки ефективно діяти проти конкурентів і протистояти конкурентам, тобто вести конкурентну боротьбу [1].

Машинобудуванню як фондоутворюючій галузі належить ключова роль у забезпеченні конкурентоспроможності продукції вітчизняних товаровиробників на внутрішньому і зовнішньому ринках. Однак аналіз стану і тенденцій  розвитку машинобудівного комплексу  України, а також умов його функціонування свідчить про те, що в економіці країни все ще практично відсутні необхідні передумови для кардинальної зміни ситуації щодо міжнародної конкурентоспроможності вітчизняної продукції. Надзвичайно високим залишається рівень зношеності основних виробничих фондів машинобудування, енергоємність  і матеріалоємність продукції і, в цілому, рівень витратності виробництва. На підприємствах машинобудівного комплексу залишається низькою рентабельність виробництва, високий рівень збиткових підприємств, незадовільна структура і дефіцит обігових коштів. Практично повна відсутність централізованого фінансування, суттєве перевищення вартості кредитів над рівнем рентабельності виробництва в машинобудуванні, потреби промисловості України в інвестиціях і можливості фінансово-кредитної системи країни визначають несприятливий характер інвестиційного клімату в державі .
Аналіз статистики зовнішньоекономічної діяльності підприємств машинобудівного комплексу України свідчить про незначний рівень експорту продукції машинобудування. В структурі промислового експорту продовжують домінувати товари первинної переробки сировинних галузей. Це підтверджує висновок щодо вкрай низького потенціалу вітчизняних машинобудівних підприємств у підвищенні конкурентоспроможності продукції. Не дивлячись на тенденції зростання машинобудівного виробництва (у машинобудуванні об'єми виробництва в 2008 році в порівнянні з 2007 роком збільшилися на 28,6%), а також зростання обсягів експорту машинобудівної продукції (на 44,1%), більшість машинобудівних підприємств України характеризуються низьким рівнем.
Аналіз сучасної динаміки експорту машинобудівної продукції свідчить про те, що найбільш динамічним сектором машинобудівної продукції України  в останні роки є галузь важкого транспортного машинобудування. Традиційним ринком збуту  продукції вітчизняного машинобудування є Росія, а також країни Балтії, і, значно меншою мірою, Туркменія, Грузія, Азербайджан та інші країни СНД.

Таким чином, для успішного входження машинобудування України в світогосподарську систему необхідні зусилля як на державному і галузевому рівнях (створення загальнодержавної служби аналізу і управління конкуренто​спроможністю економіки і окремих галузей, національна програма підвищення конкурентоспроможності, удосконалення системи оподаткування, ціноутворення, фінансово-кредитної політики), так і на рівні машинобудівних підприємств (розробка систем управління конкурентоспроможністю, розробка ефективних конкурентних стратегій, розвиток коопераційних зв’язків з провідними зарубіжними підприємствами – лідерами в галузі, – з метою освоєння нових ринків збуту машинобудівної продукції, підвищення ефективності використання внутрішньогосподарських резервів і маркетингу).

Науково-технічний прогрес на залізничному транспорті як спосіб підвищення

конкурентоспроможності галузі на міжнародному рівні

Рудюк І.В., УС-51м

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

В цілях подальшого вдосконалення конкурентоспроможності і підвищення ефективності роботи залізничного транспорту на основі впровадження досягнень науково-технічного прогресу рекомендуються деякі основні напрями науково-технічного прогресу на залізничному транспорті.
 Для забезпечення конкурентоспроможності та розвитку міжнародних перевезень, безперешкодного пропуску вагонопотоків через митні залізничні переходи потрібно вважати пріоритетними наступні напрями діяльності залізниць: вдосконалення транспортного права в області міжнародних перевезень і мінімізацію фінансових втрат доріг від простою вагонів на митних станціях; вдосконалення планування перевезень вантажів в міжнародному сполученні на основі впровадження АС; вдосконалення технології митного контролю і оформлення документів на основі вживання сучасних технічних засобів; реалізація проекту електронного обміну даними при міжнародних перевезеннях; модернізація перевантажувальної і складської інфраструктури та контейнерних терміналів; впровадження автоматизованих систем комерційного огляду поїздів і вагонів; розробка спільно із залізничними адміністраціями суміжних держав прогнозних моделей вантажопотоків і регіональних схем розвитку залізничної інфраструктури (Балтійський регіон) на далеко строкову перспективу, погоджений технічний розвиток пограничних залізничних переходів і підходів до них на основі регіональних генеральних схем.

Розширення торгівлі між країнами вимагає посилення уваги до міжнародних транспортних коридорів, які проходять по території держав-учасниць СНД, Латвії, Литви, Естонії. Сукупність цих коридорів утворює транспортний міст між державами Європи та Азії. Для залучення додаткових вантажопотоків на мережу залізниць рекомендується проведення погодженої транспортної політики по формуванню і розвитку інфраструктури МТК, створення привабливих умов їх функціонування, що забезпечують необхідну конкурентоспроможність в порівнянні з альтернативним морськими маршрутами.
В організації перевезень вантажів в контейнерах, перш за все в міжнародному сполученні, необхідно передбачати широке впровадження технології перевезень контейнерів прямими прискореними поїздами. Для цього доцільно в пограничних і стикових зонах декількох видів транспорту (залізниця – море, залізниця – автомобільний транспорт та ін.) створення крупних контейнерних логістичних терміналів, в яких буде забезпечений підбір поїздових комплектів контейнерів прямого призначення. На основі вдосконалення структури управління контейнерними перевезеннями в умовах розвитку АСУ по номерному контролю за просуванням і дислокацією контейнерів і вагонів доцільно перейти на нові двосторонні форми взаємного використання контейнерів і вагонів для їх перевезення. При цьому також мають бути переглянуті умови взаєморозрахунків, що враховують результати і перспективи намічених структурних реформ на різних залізницях .
В цілях збереження технічної і технологічної єдності залізниць держав-учасниць СНД, Латвії, Литви, Естонії необхідно продовжити в рамках Ради із залізничного транспорту роботу з підготовки міжурядової угоди, що визначає загальні вимоги до вмісту і технічної експлуатації залізниць на основі положень діючих засадничих нормативних документів, що забезпечить конкурентоспроможність цих залізниць.
Одним з важливих напрямів підвищення рівня і якості пасажирських перевезень, економічній ефективності і конкурентоспроможності залізничного транспорту є збільшення швидкості руху пасажирських поїздів, введення швидкісного і високошвидкісного руху. Розробка і реалізація заходів за рішенням цього завдання дозволить забезпечити поліпшення транспортних зв'язків, створити для пасажирів привабливіші умови за рахунок скорочення часу в дорозі, підвищення комфортності [1]. 

Необхідною умовою підвищення швидкостей руху на спільних маршрутах, що пролягають в межах залізниць двох або декількох держав, є синхронізація за часом здійснення проектів швидкісного руху. Для цього рекомендується розробити найближчим часом єдину програму розвитку швидкісного і створення високошвидкісного залізничного транспорту колії 1520 мм. Розробку програми доцільно запропонувати Російській академії транспорту (головна організація) спільно із залізничними адміністраціями, відповідними науковими і проектними організаціями зацікавлених держав. Важлива роль в стратегії розвитку пасажирського комплексу повинна відводитися інформатизації на базі систем «Експресс–3» і АСУ ПП в Україні з впровадженням передових технологічних процесів, що забезпечують поліпшення якості обслуговування пасажирів, збереження лідируючих позицій і підвищення ефективності роботи пасажирського комплексу за рахунок зниження експлуатаційних витрат, залучення додаткових прибутків і вдосконалення оперативних методів управління .
Напрями розвитку та удосконалення міжнародної конкурентоспроможності українського літакобудування
Сакало Н.І., ФММ, група УС-71
Авіабудівна промисловість являє собою одну з базових, стратегічно важливих галузей економіки України. В галузі діють 39 підприємств різних форм власності, де на даний час працює понад 90 тис. чоловік. В авіабудівній промисловості функціонують основні та допоміжні складові інфраструктури, що розробляють, випробовують, серійно виготовлять літаки, авіаційні двигуни, спеціальне обладнання, бортову радіоелектронну апаратуру, авіаційні агрегати, проводять науково-дослідні та дослідно-конструкторські роботи у галузі технологій виробництва та експлуатації авіаційної техніки, здійснюється модернізація та ремонт авіаційної техніки. Міжнародне співробітництво в галузі літакобудування є вагомим чинником, оскільки вітчизняні підприємства потребують іноземних комплектуючих складових (так, США є постачальником систем GPS і TCAS), а експорт продукції залежатиме і від тісних міждержавних зв’язків. Запорукою успішного розвитку авіаційної промисловості має стати використання зарубіжного досвіду, дослідження та розроблення нових систем та технологій для подальшого удосконалення.

Але незважаючи на те, що протягом 18-ти років незалежності Україна досягла значних успіхів у розвитку літакобудування: розроблено та збудовано десятки базових моделей, держава належить до тих, які мають усі складові для створення авіаційної техніки. Але у даній галузі існують певні проблеми, які заважають її розвитку, а також підвищенню конкурентоспроможності на світовому ринку. До найбільш вагомих проблем можна віднести такі:

· фінансова криза є перепоною для українського авіабудівництва, яке здійснює виробництво, але не має достатньо коштів для його завершення;
· зокрема літак Ан-70 не досягає міжнародних стандартів через невідповідність тактико-технічним характеристикам і по деяким показникам належить до морально застарілого, при цьому немає юридичного оформлення на інтелектуальну власність;
· відсутність попиту на українські літаки в національних виробників, які надають перевагу іноземним виробникам, а ті, в свою чергу, надають їм відстрочку повної оплати;

· втрата часток ринку в галузі українського літакобудування, нестача серйозних капіталовкладень в модернізацію наукової та технологічної бази;

· нездатність ведення вільної конкурентної боротьби українських підприємств на світовому ринку, різниця у виробничих потужностях між даними підприємствами;

· існує гостра потреба в перебудові самої організації виробничого процесу, а також технологій, які на даному етапі не забезпечують ефективну, оновлену структуру виробництва;

· одним з напрямів розвитку економіки є розвиток авіаційної промисловості, яка в Україні немає достатньої державної підтримки і потребує стратегічних іноземних інвестицій.

Тому необхідними заходами з розвитку українського літакобудування, які допоможуть вийти даному виду техніки на вищому рівні конкурентоспроможності повинні бути наступні:

· удосконалення механізмів просування авіатехніки на світовий ринок, так як підприємства мають повний цикл виробництва - від розробки нової моделі до введення її в експлуатацію;

· адаптація програми розвитку авіації , яка була затверджена у 2002 році до сучасних тенденцій, надання більших капіталовкладень для початку серійного виробництва (виділені кошти в 2008 році з державного бюджету становили 590 млн. грн);

· інтенсифікація темпів впровадження інформаційних технологій у виробничі процеси;

· пошук нових перспективних ринків збуту з одночасною державною підтримкою, наданням пільг в сплаті ПДВ при ввезенні на митну територію України матеріалів, устаткування та компонентів збірки літака;

· посилення співпраці структур авіабудівної промисловості, науково-дослідних інститутів та профільних державних органів влади, що дасть змогу здійснити інтеграцію українського літакобудування у світовий простір, сприятиме зростанню виробництва та запровадження нових програм розвитку;

· збереження, поновлення та закріплення партнерських відносин, комерційних зв'язків з підприємствами та науково-дослідними центрами країн СНД, які виробляють авіаційну техніку та її компоненти, і налагодження нових з партнерами із Західної Європи, США, Китаю, Ірану та інших країн світу;

· спрямування урядом коштів на покращення фінансово-економічного стану підприємств цієї галузі, збільшуючи кількість обігових коштів (видатки уряду в червні 2009 року становили 200 млн грн).

ЕНЕРГОЕФЕТИВНІСТЬ ЯК ДЕТЕРМІНАНТА РОЗВИТКУ ІНОВАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ ТА  КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ЕКОНОМІКИ УКРАЇНИ

Сегеда І.В.

Національний технічний Університет України ” КПІ”

              Під поняттям «енергоефективності» (національної економіки) розуміють якісний стан економіки, що забезпечує раціональність та ефективність використання ПЕР відповідно до існуючого рівня економічного та культурного розвитку суспільства, розвитку техніки та технології, панівного типу світогляду суспільства та пріоритетів розвитку країни [1].Згідно закону- енергоефективність економіки є "раціональним використанням паливно-енергетичних ресурсів порівняно з іншими варіантами використання або виробництва продукції однакового споживчого рівня чи з екологічними техніко-економічними показниками" [2]. 
           Взаємодія політики енергоефективності та інноваційної політики – віддзеркалення загальноєвропейського процесу, зокрема створення у 2006 р. з метою синергії в державному регулюванні енергетичної сфери, промисловості, екології та інновацій Групи високого рівня з питань конкурентоспроможності, енергетики та навколишнього середовища.Згідно з Програмою діяльності Уряду  розвиток науки та інноваційна діяльність є фактором підвищення конкурентоспроможності економіки, а  розвиток інноваційної інфраструктури має об’єднувати науку, освіту, виробництво та бізнес, а також державу й політикум. Такий підхід передбачає розробку продуктів високого рівня конкурентоспроможності в ланцюгу: наукове дослідження – пошук інноваційного продукту – розробка технології – серійне виробництво – продаж інноваційного продукту. Однак головна проблема – як вітчизняні наукові розробки можуть бути прийняті національною економікою, або як інновації, запропоновані науковими і науково-дослідними інституціями, можуть бути комерціалізовані.

            Міжнародна практика свідчить, якщо у ВВП країни частка інноваційної продукції складає менше 20%, то національна продукція втрачає конкурентоспроможність. Так, в розвинутих країнах від 60 до 85% приросту ВВП визначається інноваціями і технологічним прогресом , в той час як в Україні зростання ВВП на основі нових технологій дорівнює лише 0,7 % . Інновації дозволяють вийти на існуючі світові ринки наукоємної продукції і створювати нові. Питома вага України (1,45 млрд. дол.) на світовому ринку наукоємної продукції (2 трлн. дол. на рік) складає 0,07%. 
Серед важливих умов сталого та пропорційного розвитку суспільства є вирішення проблем енергозабезпечення економіки та високої енергомісткості виробництва як факторів енергоефективності, які протягом останніх років були (і залишаються) основними загрозами конкурентоспроможності національної економіки та енергетичної безпеки країни.

На національному рівні висока енергетична ефективність підвищує економічну конкурентоспроможність продукції через зниження витрат на енергію. 

Україна зберігає неприйнятно високий, — з огляду на національну конкурентоспроможність, рівень енергозатрат для виробництва національного продукту. Окрім цього, про значне відставання України від держав ЄС у сфері  енергоефективності свідчить порівняльна оцінка ще низки аспектів функціонування енергетичного сектору та інших галузей економіки, головним чином — енергоємних. Так наприклад: - теплоелектростанції, в Україні працюють з ККД на рівні 30 %, а в Євросоюзі — на рівні 40 %; на генерацію 1 кВт-год електроенергії, виробленої ТЕС і ТЕЦ, в Україні використовується 379 г у.п., в ЄС — на 40 % менше (270 г у.п.); на транспортування електроенергії в нашій країні витрачається 14,7 % її надходження в електромережу, тоді як в індустріальних європейських державах — лише 6,5 %;  енергоємність виробництва тонни сталі (враховуються затрати коксу, електроенергії та природного газу) на українських металургійних комбінатах сягає 840 кг у.п./т, на меткомбінатах ЄС вона в 1,9 разу менша (450 кг у.п./т); у структурі собівартості виробництва металопрокату в Україні затрати на паливно-енергетичні ресурси становлять 50 %, у той час як для промислово розвинутих країн цей показник становить трохи більше 20 %.

 На сьогодні в умовах обмеженості фінансування державних програм енергозбереження та ускладнень із залученням масштабних інвестиційних ресурсів, для досягнення інноваційного прориву на базі енергоефективності необхідна концентрація фінансових і кадрових ресурсів, ефективна координація, а також раціональне використання бюджетних коштів для розвитку насамперед тих інноваційних технологій, що мають потенціал масового впровадження в Україні в рамках маловитратного інноваційного енергозбереження. Саме універсальність застосування таких технологій  має забезпечити технологічну модернізацію багатьох галузей і виробництв, підвищити економічну ефективність виробничих процесів. Це буде та детермінанта що забезпечить інноваційну енерго- та ресурсоефективність.
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инновационный проект в области социально-экономических отношений

Смирнов В.Г. , к.т.н., доцент, 

Владимирский государственный университет
Управление жилищным фондом региона (ЖФР), как правило. является слабым звеном в системе региональной экономики
. 

В процессе реформирования хорошо организованная в рамках «централизованной планируемой экономики» система управления ЖФР, как элемент сферы ЖКХ, отвечающая цели своего создания, начала терять целостность и присущий ей синергетический эффект как главное свойство, обеспечивающее устойчивость системы. 

В жилищной сфере до сих пор: продолжается интенсивный рост величины износа и доли  аварийного жилья; планово-предупредительный ремонт фактически заменен на аварийный; инвестиционная привлекательность остается низкой, что свидетельствует о наличии системного кризиса в сфере жилищных отношений
.

При этом теория управления в социальной сфере не получила должного развития. Ключевой  проблемой в ней является методологическая неотработанность основ управления, т.е.  отсутствие формализации процесса согласования интересов, возможностей и др. категорий,  определяющих и отражающих поведение экономических агентов.

В современной социально-политической ситуации социальная сфера стала разрешающим условием развития общества и государства, реализации его экономических и политических проблем
. Основой для разработки методологии управления в социальной сфере является согласованность, которая проявляется в действии законов и закономерностей,  функционирующих в природе и обществе, в виде  наук и научных теорий, концепций и доктрин, методов и моделей, а также других способов ее достижения. 

На основе изучения вышеописанных способов достижения сбалансированности
, а также состояния теории управления в социальной сфере автором:

– обосновано наличие системного кризиса в жилищной сфере, основой которого является  разбалансированность в области социально-экономических отношений (СЭО), проявляющаяся   в виде  рассогласования действий экономических агентов (участников процесса реформирования),  снижения устойчивости и разрушения связей между ними, а также срывов сроков реализации Проектов реформирования;

– обоснована необходимость в становлении теории сбалансированного управления в области социально-экономических отношений, позволяющая своевременно определять проблемы, связанные с рассогласованием действий экономических агентов и пути их устранения (достижения сбалансированности) как основы устойчивого функционирования социально-экономических систем и  ориентированные на применение в рамках региональной экономики;

– разработаны основные положения теории сбалансированного управления СЭО, включающие ее концептуальные основы, определяющие способы  формирования Концепции сбалансированного управления ЖФР и устойчивого функционирования ЖФР;
– сформирован понятийный аппарат теории сбалансированного управления СЭО: введены новые понятия, дано их определение, расширено и  уточнено значение базовых категорий, предложена классификация сбалансированного государственного управления;
– разработана совокупность моделей, методов и механизмов сбалансированного управления ЖФР, указывающих пути и средства  реализации сбалансированного управления. 

Выполненные разработки представляют собой первый этап становления теории сбалансированного управления  СЭО, т.к. осуществлены в рамках одного типичного (Владимирского) региона России на основе учета особенностей его функционирования. Для полноценного развития инновационного проекта необходима адаптация выполненных разработок не только на территории других регионов, но и в других странах, в т.ч. на Украине и может служить основой укрепления научных связей в рамках международного сотрудничества в области СЭО в контексте устойчивого развития регионов.

О КРИТЕРИИ НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО ПРОГРЕССА В УСЛОВИЯХ ГЛОБАЛИЗАЦИИ

Телиженко А.М., Федирко В.Н.

Сумский государственный университет

В последнее время «информационная» точка зрения как на сущность процесса глобализации так и на приоритетные направления научно-технического прогресса сформировалась и стала доминирующей. При этом, влияние информации на развитие конкуренции различными специалистами определяется относительно однозначно. В частости, в работе [1] отмечается, что процессы глобализации не устраняют барьеров, разделяющих мировое политическое и экономическое пространство, а упрочняют их, заменяя условные политические рубежи все более труднопреодолимыми экономическими преградами. Относительно же степени влияния «информационной составляющей» глобализации на природные ресурсы однозначного мнения не существует. Некоторые авторы развивая идею о существовании, так называемой, технологической пирамиды, отмечают, что разрыв между развитыми и развивающимися странами приобретает окончательный, а при сохранении сложившейся тенденции – непреодолимый характер. Между уровнями технологической пирамиды конкуренция ведется за ресурсы, причем большая эффективность каждого более высокого уровня делает эту конкуренцию заведомо безнадежной для менее развитых участников. Именно она определяется как «глобальная конкуренция». Такой тезис, по сути, если не в явной то в опосредованной форме, отражает отрицательное влияние информационных технологий на природные ресурсы [2]. На наш взгляд такие выводы содержат явные внутренние противоречия. С одной стороны автор, утверждая, что «… конкуренция ведется за ресурсы», с другой, он подчеркивает, что обособление во всех странах групп людей, работающих с информационными технологиями, в информационное сообщество, неизбежно ведет к постепенной концентрации этого сообщества. Это создает объективно обусловленный технологический разрыв, который закрепляется и становится практически непреодолимым в силу целого ряда факторов, важнейшим из которых являются так называемые «метатехнологии», – кардинально новый тип технологий, само применение которых принципиально исключает возможность конкуренции с разработчиком. Это своего рода плата за допуск к более высокой эффективности [2]. Второй тезис, на наш взгляд, полностью отвечает сути глобализационных процессов и определяет направления научно-техничесского прогресса.

Развитие информационных технологий, глобализационные экономические процессы, существенно изменяют сам критерий научно-технического прогресса. Традиционно в качестве критерия научно-технического прогресса понималась максимизация скорости долгосрочного технико-экономического развития при условии минимизации народнохозяйственных потерь в ходе неизбежных при смене доминирующих технологий структурных кризисов, глобальный критерий повышения народного благосостояния с учетом экологических бла. На современном же этапе экономического развития под критерием научно-технического прогресса, на наш взгляд, следует понимать тем или иным образом формализованный уровень безопасности. Под безопасностью понимают состояние защищенности жизненно важных интересов личности, общества и государства от внутренних и внешних угроз. С определенной долей условности все виды безопасности можно сгруппировать в три основные блока: безопасность личности; безопасность общества и государства; экономическая безопасность с подблоком ресурсной безопасности. Характеризуя каждый вид безопасности как защищенность от определенной группы угроз, экологическую безопасность можно определить как защищенность от чрезмерного загрязнения окружающей среды вредными веществами и излучениями; от снижения ее биологического разнообразия, хозяйственной и культурно-эстетической ценности, ухудшения биосферы Земли; от опасных для жизни и здоровья людей (в том числе будущих поколений) воздействий перечисленных факторов.

Логическим развитием методологических основ национальной безопасности является разработка концепции ресурсо-экологической безопасности которую можно рассматривать в двух аспектах:

- состояние защищенности жизненно важных потребностей государства (личности, общества в целом) в природных ресурсах и здоровой среде обитания от внутренних и внешних угроз; 

- система законодательно закрепленных политических, правовых, экономических и экологических гарантий, обеспечивающих с помощью совокупности определенных условий, мер и мероприятий, создание и поддержание приемлемого уровня (с социально-экономических позиций) защищенности государства (личности, общества) от действия дестабилизирующих факторов развития, в первую очередь таких как рост дефицита ресурсов, утрата  (истощение) компонентов природно-ресурспого потенциала, жизненно важных для здоровья и благополучия населения, вследствие нарушения стабильности и функционирования экологических систем различного иерархического уровня.

Науково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентоспроможності промислового комплексу України

Трященко Т. студентка, НТУУ «КПІ»
Унаслідок євроатлантичної інтеграції країн Центральної Європи, зокрема й Угорщини, на європейському континенті утворилась радикально та якісно нова геополітична ситуація. Безумовно, геополітичні наслідки східного розширення ЄС мають безпосередній, потужний вплив також і на систему міжнародних відносин України. Насамперед, нова геополітична ситуація на європейському континенті вимагає радикальних, структурних змін із боку ЄС стосовно розвитку міжнародних відносин нового формату у площині ЄС та сусідні країни не-члени ЄС. Саме в цьому контексті особливо важливого значення набуває розробка принципово нової стратегії східної політики Європейського Союзу, нової філософії міжнародних відносин в центральноєвропейському регіоні, зокрема між Україною та Угорщиною. 

1. В українсько-угорських відносинах важливе не стільки минуле, скільки майбутнє. Ті зміни, що відбулися останнім часом в Україні, не лише багатообіцяючі, але по суті змінюють і можливості, що криються у співробітництві. Через те, що Угорщина стала членом Європейського Союзу, Україна стала ближчою до ЄС не лише у географічному відношенні. Практично відразу зросла інвестиційна зацікавленість українськими територіями, що межують з нами, й за короткий період нашого членства в ЄС значно зріс між нашими країнами торговий обмін. Політика сусідства Угорщини вже здійснюється в рамках політики сусідства ЄС, цим самим сподіваємося реально сприяти модернізації, зближенню України з Євросоюзом.

2. Угорщина пропонує надзвичайно широкий спектр сприятливих можливостей для поглиблення міжнародного співробітництва. Головною перевагою цієї країни є її стратегічне розташування — країна міститься в самому серці Європи, на перехресті європейських транспортних, енергетичних, торговельних та туристичних напрямків. Відчутним імпульсом для активізації українсько-угорської співпраці є членство Угорщини в ЄС, яке відкриває широкі можливості для українських ділових кіл, виступаючи своєрідним мостом на спільний європейський ринок. Зазначені позитивні моменти, посилені наявністю відповідної інституційної бази, дають підстави стверджувати, що двостороннє українсько-угорське співробітництво й надалі поглиблюватиметься, зокрема за рахунок впровадження нових форм співпраці у розвиток таких сфер, як логістика, транзит та високі технології.

3. Угорська Республіка за своїм геополітичним, економічним значенням, обсягом товарообігу та рівнем економічних перетворень, досягнутих на шляху реформування своєї економіки, представляє для України значний інтерес. Це не тільки стратегічний зовнішньоекономічний партнер, а й країна з певним, корисним для України, досвідом проведення реформ та організації функціонування економіки на ринкових засадах.

Все це дає підстави стверджувати, що така співпраця успішно розвиватиметься і в майбутньому — на благо наших народів, а також в інтересах усього регіону та Європи в цілому.

З самого початку новітніх відносин між Україною та Угорщиною вищі державні органи, зокрема парламенти наших країн, тісно співпрацювали у вирішенні найвідчутніших питань розвитку двосторонніх стосунків. Зокрема, щодо науково-технічного співробітництва та створення законодавчої бази для його реалізації на практиці.

Серед пріоритетних напрямів співпраці України та Угорщини у сфері науки і технологій є такі:
-  фундаментальні дослідження з низки актуальних проблем природничих, соціальних та гуманітарних наук;

-  новітні технології енергозбереження у галузі промисловості, зокрема металургії;

-  охорона довкілля та питання сталого розвитку;

-  новітні технології діагностики і лікування найбільш поширених і складних захворювань;

-  технології вирощування на захисту сільськогосподарських культур, мікробіологія;

-  інформаційні технології.

Для нашої країни велике значення має порівняльний аналіз різних сфер життя Угорщини. Для українських науковців, освітян представляє цінність аналіз основних галузей науки, системи законодавства, а також економіко-правової думки цієї європейської країни. Угорський досвід доцільно запозичувати.

1. http://www.lib.ua-ru.net
2. Кіш Є. “Три домінанти в політичній палітрі Угорщини”

3. Ткач Д. І. Сучасна Угорщина в контексті суспільних трансформацій:     Монографія / Ін-т політ. і етнонац. дослідж. НАН України. - К.: МАУП, 2004.

ВЛИЯНИЕ МИРОВЫХ ТЕНДЕНЦИЙ НА СТРАТЕГИИ УКРАИНСКИХ МЕТАЛЛУРГИЧЕСКИХ  ПРЕДПРИЯТИЙ

Филик М.Ю., группа УС-81, факультет менеджмента и маркетинга, НТУУ «КПИ».

1. Металлургия Украины — отрасль народного хозяйства Украины, которая традиционно обеспечивала более 25 % промышленного производства государства, имеет потенциал обеспечения до 50 % валютных поступлений в страну и более 10 % поступлений в государственный бюджет Украины. В мировом производстве черной металлургии доля Украины, по данным Международного института чугуна и стали, составляет 3,4 %. Украина является одним из лидеров стран-производителей черных металлов в мире и занимает 7 место по объему производства стали и 3 место — по объему экспорта металлопродукции.

2. Сегодня во всем мире наблюдается подстройка отрасли под требования потребителй и как ответ на требуемые изменения происходит трансформация структуры металлургической отрасли, направленная на:

- повышение гибкости производства;

- оптимизация энергозатрат и минимизация энергоемкости;

- увеличение эффективности производства;

- повышение качества готовой продукции и вывод на рынки продукции с новыми технико-экономическими парамтерами; 

- охрану окружающей среды.

3. Выявленные тенденции возможного спада мирового производства, и потребления стали позволяют ожидать ужесточения конкуренции на мировом рынке, сопровождающиеся снижением цен при одновременном повышении требований, предъявляемых к качеству и сортаменту металлопродукции. В таких условиях многие украинские предприятия должны направить свои усилия на пересмотр среднесрочных и долгосрочных стратегий развития.

4. Характерной особенностью металлургического комплекса Украины является тот факт, что за последнее десятилетие общий объем производства стальной металлопродукции сократился примерно в два раза. За  данными The International Iron and Steel Institute 2006 год. – 40,9 млн. тонн, 2007 год – 42,8 млн. тонн, 2008 год – 37,1 млн. тонн, а до сентября 2009 года упало еще на 27,2 % - 27 млн. тонн. Это происходит в связи с сокращением экспортных поставок. Снижение производства металла отрицательно влияет на национальную экономику. Как и прогнозировали бизнес-аналитики,  отмечаем сокращения объема собираемых налогов, снижение производства на смежных отраслях, таких как машиностроение, строительная отрасль. Поэтому для успешной деятельности металлургические предприятия Украины должны в полной мере учитывать мировые тенденции развития металлургии, среди которых особенно актуальны:

- обострение конкуренции на мировом рынке в условиях устойчивого спада темпов прироста потребления металла;

- повышение требований к качеству металлопродукции (применение новых современных технологий производства);

- приоритетное развитие сталеплавильных технологий в пользу создания гибких высокоэффективных технологических комплексов и модулей;

- глобализация компаний, образование крупных транснациональных промышленных корпораций с полным производственным циклом;

- решение вопроса использования стратегическое сырья – металлолома (необходима минимизациия его экспорта);

- расширение использования процесса непрерывной разливки стали;

- создание благоприятных инвестиционных условий для развития инновационной составляющей производства;

- создания современных мини металлургических заводов;

- развитие новых промышленных регионов;

- решение экологических проблем, возникающих при развитии металлургической отрасли.

5. Прогнозируется и дальнейшая консолидация производства в странах СНД, Азии и в мире вцелом. Особенностью таких процессов является непосредственная заинтересованность бизнеса с минимальным влияеним государства на этапе инциации интеграции. Роль государства при этом заключается в способствовании отдельным процессам, поэтому все госсударственные структуру  должны работать в том направлении, которое интересно предпринимателям.

6. Мировые интеграционные процессы, в том числе производственные, требуют повышения качественного уровня ведения бизнеса предприятиями. Использование научно-технических разработок способствуют формированию и реализации потенциала украинских металлургических предприятий. 
Науково-технічне співробітництво як фактор підвищення конкурентоспроможності

промислових підприємств

Чигрин Л.П., Кузьменко О.О., УС-71, НТУУ „КПІ”

Науково-технічне співробітництво – це джерело нових знань і технологій, необхідних для покращення рівня промислового виробництва і підвищення конкурентоспроможності підприємств. Воно є фактором виживання в умовах глобалізації світової економіки і фінансово-економічної кризи.

В наш час, успіх   і   конкурентоспроможність   промислових   підприємств   залежить від поєднання практики з наукою. 

По своїй суті кооперація - це форма створення і підтримки відносно стійких і довгострокових прямих зв'язків між науковими інституціями і виробничими підприємствами в країні (кооперація на регіональному і національному рівні), або між науковими інституціями і промисловими підприємствами даної країни з подібними з інших держав, носіями вищого наукового потенціалу і передової практики (кооперація на транснаціональному рівні).

За умов глобалізації   та   фінансово-економічної кризи, промислові  підприємства  змушені шукати можливість до співпраці з іншими підприємствами і з інституціями (на національному і транснаціональному рівні). Щоб  захиститися від експансії конкурентів.  Форми   кооперації   і   об'єднання   бувають   такими: патенти,   ліцензії,   договори спеціалізації в науково-дослідної області, про спеціалізацію і підвищення кваліфікації персоналу, створення кластерів з приводу лише   певного  предмету діяльності, установі   консорціумів, об'єднань для участі в конкурсах для фінансування і виконання проектів – національних і  транснаціональних і ін.

За роки незалежності України була відсутня дієва науково-технологічна та структурна політика, двигунами промислового виробництва у цьому періоді були лише два низько-технологічних виробництва, а саме: металургія та виробництво коксу.

Відтворення промислового виробництва в період економічного зростання відбувається за рахунок низького рівня технологій без життєво потрібної модернізації виробничого апарату, але в наслідок кризи таке відтворення показало свою не ефективність.

Перш за все має відбуватись стимулювання кооперації щодо науково-технічних розробок з підприємствами та організаціями інших країн. Це дозволить не тільки об’єднати зусилля і прискорити темпи розробки та введення проектів, але й користуватися вже готовими розробками. Країна є асоційованим членом EUREKA (Міжнародна європейська інноваційна науково-технічна програма), що була створена у 1985 році для здійснення конкурентоспроможних на світовому ринку досліджень та розробок. Інтенсифікація участі у даній програмі дозволить підвищити рвіень розвитку промислового комплексу та включити його в міжнародну дослідницьку діяльність. Також слід вводити програми, що будуть полегшувати фінансову ситуацію щодо науково-технічних робіт, зокрема в області співпраці, цього можна досягнути шляхом зниження податкового тиску на наукомісткі підприємства та підприємства, що займаються дослідницькою діяльністю і їх безпосереднім введенням у процес виробництва. Також слід створювати пільгові умови кредитування для проведення досліджень та фінансові фонди, що будуть частково фінансувати наукомісткі проекти.

Однією з основних невирішених проблем залишається відсутність умов для того, щоб вже існуючі науково-технологічні досягнення стали об’єктом економічних відносин. І тому науково-технічне співробітництво спрямоване на технічну і технологічну модернізацію національної економіки, що є фактором підвищення конкурентоспроможності промислових підприємств. 

Необхідно здійснювати заходи по підвищенню попиту на високотехнологічну продукцію та її експорту; здійснювати стимулювання структурних змін в економіці регіонів; створювати умови для передачі закордонних технологій та їх впровадження вітчизняними підприємствами; удосконалювати механізм утворення і використання позабюджетних джерел для реалізації науково-технологічних проектів; розвивати інноваційну ринкову інфраструктуру.

На підприємствах спостерігається низький рівень продуктивності праці. Перш за все необхідно розв’язати соціальні проблеми робітників. Також доцільно застосовувати економічні засоби заохочення працівників до більш ефективної праці.

Одночасно з цим необхідно нарощувати темпи впровадження енергоефективних технологій, які дають зменшення потреби в енергоносіях в розрахунку на одиницю кінцевої продукції, що також впливає на її конкурентоспроможність. Для цього необхідно, по-перше, провести аудит розробок вітчизняних вчених і прийняти на державному рівні рішення з їх підтримки і широкому запровадженню, а, по-друге, системно вести пошук найбільш ефективних закордонних розробок. Тому особливістю і пріоритетом промислової стратегії , особливо на сучасному етапі в умовах фінансово-економічної кризи, стає істотне зменшення енергоємності виробництва, надійне забезпечення платоспроможних потреб в енергетичних ресурсах та укріплення енергетичної незалежності. 

 Оцінка міжнародного співробітництва в інноваційному сегменті економіки

Чеберніна А.Ю.    НТУУ „КПІ”, ФММ, гр. УС-81

На сучасному етапі суспільного розвитку зросла роль інновацій як імпульсу й фактору прогресивних змін в економіці, збільшення добробуту, забезпечення збалансованого зростання й розширеного відтворення. Оцінку співробітництва на різних рівнях економіки доцільно доповнювати дослідженням напрямків співробітництва (функціональний розгляд). У цьому випадку важливо виділити такі області: проведення фундаментальних або прикладних досліджень; освоєння інновацій; випуск інноваційної продукції; розвиток певних секторів виробництва; дифузія, поширення й комерціалізація інновацій; розвиток інформаційного обміну; формування спеціалізованої інфраструктури. В умовах, які склалися на сьогоднішній день, сегмент інновацій виступає важливим чинником розвитку світового господарства, який збільшує свою значущість у глобальному масштабі. В цьому сегменті створена спеціальна система соціально-економічних відносин, яка включає функціональні системи відстеження змін суспільних потреб, пошуку й відбору інноваційних ідей, проведення досліджень, розробки й доведення нововведень до практичного застосування. 

Виділяємо тенденцію функціонування інноваційного сегменту у світовому масштабі, яка пов’язана зі сполученням конкуренції й кооперації суб'єктів інноваційної діяльності та призводить до ускладнення організаційно-правових механізмів їхньої взаємодії, здешевленню й прискоренню інноваційних процесів, формуванню регіональних моделей управління. Наприклад, І. Рудакова, розглядаючи світовий досвід інтенсифікації інноваційних процесів, виділяє три моделі їхньої організації: 1) американську, засновану на індивідуалістичному стилі підприємництва й розвитку венчурного бізнесу; 2) японську, засновану на тісній кооперації науки й виробництва на базі великих корпорацій з розвиненими механізмами асоціювання в проведенні НДДКР. 3) європейську, яка займає проміжне положення між попередніми моделями та в межах якої основними факторами інтенсифікації інноваційних процесів є міжнародна кооперація й інтеграція національних ринків європейських країн [1; 9-28]. Також можна сказати, що сучасне міжнародне співробітництво в інноваційній сфері передбачає збереження чітко визначених прав і обов'язків лідерів і аутсайдерів. Так, наприклад, А. Абралава підкреслює, що технологічний розрив між країнами не скорочується, а переходить в нову площину [2; 149]. Тому формування глобального інноваційного простору повинне базуватися на істотній трансформації принципів і результатів взаємодії окремих учасників міжнародного інноваційного процесу.

Дослідження З. Адаманової підтверджуються закономірним характером міжнародних інтеграційних процесів у сфері науково - технічної діяльності, невід'ємною складовою яких є поглиблення інноваційного співробітництва. Серед факторів ефективності міжнародного інноваційного співробітництва автор виділяє: функціонування міжнародних організацій, формування міжнародного інституціонально-правового середовища, розвиток інтернаціональних форм організації інноваційних процесів та ін. [3; 56-65].

Механізми інноваційного співробітництва найчастіше розглядаються на різних рівнях економіки й сферах науки з виділенням функціональних особливостей. В першому випадку охоплюється: взаємодія окремих учених і дослідницьких груп в окремих галузях науки; співробітництво підприємницьких структур оперативного або стратегічного характеру, наукових установ, адміністративно-територіальних утворень; приватно- державне співробітництво (у тому числі на міжнародному рівні); міжурядове співробітництво. Розгляд співробітництва на різних рівнях економіки найчастіше переплітається із секторальним виміром (по певних секторах або сферах економіки). При цьому з методологічної сторони важливо виділити  спрямованість, характер, форми, особливості, інституціональні основи співробітництва, а також способи його забезпечення. Від рівня співробітництва залежить складність і масштаб його інституціонального забезпечення, цільовий характер.  Слід зазначити, що в організації міжнародного інноваційного співробітництва вирішальну роль грають держави, створюючи правове середовище й тим самим визначаючи характер, структуру й параметри взаємодії. 

Таким чином, міжнародне інноваційне співробітництво залежить від ступеня погодженості інтересів учасників, якості розробки спільної програми дій, рівня зацікавленості кожного учасника в підвищенні ефективності співробітництва й перетворенні формальних основ у реальні дії. Сучасне міжнародне співробітництво базується на активній і глибокій взаємодії партнерів у формуванні пріоритетів інноваційного розвитку, досить високій якості виконання зобов'язань, розробці механізмів координації інноваційних процесів. Особливо важливе значення має розподіл результатів співробітництва між учасниками.
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Державна політика енергозбереження – шлях до підвищення конкурентноспроможності УКРАЇНИ

Чемерис Л.О., студентка IV курсу, ФММ

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Актуальною для України є проблема енергозбереження, так як низька ефективність використання енергоносіїв та відсутня диверсифікація джерел імпорту, а також низька ефективність використання паливно-енергетичних ресурсів, гальмують розвиток економіки.

Енергоємність ВВП в Україні значно вища, ніж в економічно розвинених державах [1]. Це наслідок деформованої структури виробництва та енергоспоживання, використання застарілих виробничих фондів енергетики, повільного впровадження енергозберігаючих технологій та низки інших причин. Невідповідність між ментальною господарністю й ощадливістю конкретного українця та кричущим марнотратством енергоресурсів практично в усіх галузях національної економіки. Для вдосконалення згаданих систем потрібні суттєві фінансові ресурси або хоча б нормальні ринкові умови для функціонування цієї сфери [3]. 

Механізми й головні напрями реалізації державної політики енергозбереження, що практикувалися в країнах ЄС і які доцільно адаптувати до національних умов України:

1. Стимулювання розвитку та підтримки ефективної ринкової структури 

•  встановлення реальних цін на товари й послуги і особливо на енергоносії;

•  уникнення практики запровадження субсидій, дотацій та взаємного субсидування;

•  ефективне використання важелів податкового регулювання;

2. Стимулювання споживачів до енергозбереження 

•  аналіз і моніторинг поведінки споживачів щодо дотримання принципів і вимог енергозбереження;

•  впровадження системи інформаційного забезпечення заходів з енергозбереження та поширення кращого досвіду та енергозберігаючих технологій і техніки;

3. Зацікавлення суб’єктів господарювання у посиленні енергозбереження 

• запровадження стандартів і будівельних норм, спрямованих на стимулювання ефективного використання паливно-енергетичних ресурсів (наприклад, державні стандарти на виробництво техніки і будівельних конструкцій);

• запровадження системи державних закупівель енергозберігаючого обладнання, зокрема, для державних установ, підприємств і організацій;

• державна підтримка розроблення і впровадження (розповсюдження) енергозберігаючої техніки і обладнання;

•  забезпечення доступу споживачів енергоресурсів до кращих зразків техніки і технологій;

•  проведення консультацій, семінарів і навчань з питань енергозбереження;

•  співпраця виробників і споживачів енергоресурсів з метою підвищення ефективності й ощадливості їхнього використання на основі запровадження механізму енергетичного менеджменту споживачів (DSM – demand side management) [2].

4. Розвиток та підтримка інституційно-організаційних заходів 

•  координація процесу реалізації державної енергозберігаючої політики на регіональному рівні та між різними секторами й галузями економіки;

• запровадження механізму добровільних угод щодо підвищення ефективності використання енергоресурсів між їх споживачами і постачальниками [4];

5. Запровадження та гарантування стабільних правил гри. 

Невизначеність й непослідовність у реалізації державної енергозберігаючої політики породжує недовіру до неї з боку споживачів енергоресурсів, що знижує їхню зацікавленість в ефективному використанні енергоресурсів. Для уникнення цього країни ЄС докладали зусиль для забезпечення:

•  прозорої політики енергозбереження;

• постійної демонстрації  цілеспрямованої діяльності для реалізації енергозберігаючої політики.

Отже, нестабільна політична, економічна ситуація в нашій державі призводить до загострення багатьох проблем. Для вирішення питання енергозбереження треба провести ряд заходів, виконання яких потребує постійної уваги і контролю. 
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Підвищення конкурентоспроможності атомної енергетики України за рахунок міжнародного співробітництва 

Ченуша О.С.  НТУУ«КПІ», ФММ УС-61

За останні три роки відбулася переоцінка ролі ядерної енергетики у світовому енергозабезпеченні. Сьогодні вже є загальновизнаним, що ядерна енергетика відіграватиме важливу роль у задоволенні світового енергетичного попиту на майбутній період відповідно до принципів стійкого розвитку. Сьогодні в 30 країнах світу експлуатується 439 атомних реакторів, ще 36 реакторів перебувають на стадії будівництва [1].

Основні питання в сфері атомної енергетики в світі:

• зростаючий попит на енергоресурси на тлі скорочення запасів традиційних вуглеводневих енергоносіїв     та зростання цін на них;

• необхідність захисту навколишнього середовища та вирішення проблеми зміни клімату;

• загострення глобальної конкуренції за джерела енергетичної сировини;

• політична нестабільність у країнах – постачальниках та транзитерах енергоресурсів та ін.

Для вирішення цих перепон зростає роль міжнародного співробітництва як інструмента координації діяльності, залучення позитивного досвіду, розвитку міжнародної кооперації та об’єднання інтелектуальних і матеріальних можливостей світового співтовариства. 

Вся міжнародна діяльність у ядерній галузі здійснюється під керівництвом та за участю міжнародних організацій, таких як Міжнародне агентство з атомної енергії (МАГАТЕ), Всесвітня ядерна асоціація (ВЯА), Всесвітня асоціація операторів атомних станцій (ВАО АЕС) та ін. Провідна роль у цьому співробітництві належить МАГАТЕ.

Президенти країн Росії та США оголосили про створення міжнародних центрів ядерного паливного циклу – Росія і Глобальне ядерно – енергетичне партнерство (GNEP) – США. В ініціативах країн робиться наголос на втримування нових країн учасниць від діяльності зі збагачення урану й переробки ВЯП, Ці дві складові є основними у створенні замкненого ядерного паливного циклу(ЗЯПЦ). Україна приєдналася до GNEP у вересні 2007 р. і стала чотирнадцятим членом цієї програми. Участь України в GNEP посилить позиції країни на світовому ринку ядерних технологій. Наша держава є членом МАГАТЕ, ВАО АЕС, ВЯА, активно співпрацює з Європейською Комісією, ЄБРР та провідними енергетичними компаніями у рамках міжнародних проектів, двосторонніх програм та прямого партнерства. Також є активним учасником міжнародного співробітництва в ядерній сфері й підтримує всі ініціативи МАГАТЕ, спрямовані на створення режиму безпеки та зменшення глобальної загрози застосування ядерних і радіоактивних матеріалів у терористичних цілях. Україна високо цінує світовий досвід у створенні інноваційних реакторних систем і намагається використати його у розробці перспективних ядерних паливних циклів на середньостроковому і довгострокову перспективу. Це також підкреслив Міністр палива й енергетики України Юрій Продан у своєму виступі на 52–ий  Генеральній конференції МАГАТЕ, що відбулася у Відні наприкінці вересня 2008 року [2]. Участь України в багатьох міжнародних програмах під керівництвом міжнародних організацій дають можливість отримати значну та передову технологічну базу і відповіді на проблемні питання (шляхи їх подолання). 

За оцінками МАГАТЕ, в світі накопичено приблизно 300 тис. т  відпрацьованого ядерного палива (у перерахунку на важкий метал). Щорічно світова ядерна енергетика збільшує ці обсяги на 10,5 тис. т, з яких лише третина переробляється [1]. Так як світова спільнота відносить атомну енергетику до пріоритетних то Україні потрібно підвищити свої світові позиції в цій сфері. Створення замкненого ядерного паливного циклу надасть можливість впливу на країни світу та допоможе вирішувати складні політичні та економічні питання. Першою складовою створення ЗЯПЦ є розробка та будівництво заводів по переробці ВЯП, зважаючи на щорічне зростання обсягів ВЯП в світі, що відкривають потенційно привабливий сектор в економіці і притік інвестицій та прибутку.

При розробці ЗЯПЦ необхідно враховувати вимоги щодо захисту ядерних об'єктів, ядерної й радіаційної безпеки, що ускладнюють підвищення економічної ефективності атомної енергетики. Для атомних станцій, що працюють у комерційних умовах, висока рентабельність стає критичною. Сьогодні, приватні інвестори все наполегливіше виявляють стурбованість новим явищем «ядерного ренесансу» – зростанням витрат на спорудження реакторів третього покоління. Якщо на початку століття спорудження одного енергоблоку потужністю1000 МВт оцінювалося на рівні US$1 – 1,5 млрд. то сьогодні оцінна вартість одного реактора сягає US$ 6 млрд.. Врегулювання цього питання залежить від вдосконалення технологічної бази та втручання держави. 

Літературні джерела:
1. Annual Report for 2007 / International Atomic Energy Agency. – 2008.

2. Юрий Продан виступив на відкритті 52–ї сесії Генеральної конференції МАГАТЕ // Міністерство палива та енергетики України: офіц. веб–сайт. Новини. – 2008. – 30 верес. [Електрон. ресурс]. – Режим доступу: http://mpe.kmu.gov.ua/fuel/control/uk/publish/article?art_id=140134&cat_id=35109

Форми участі  академічної науки України у міжнародному науково-технічному співробітництві та її фінансове забезпечення 

Шовкун І.А., к.е.н., старший науковий співробітник

Державна установа  „Інститут економіки  та прогнозування НАН України”

Основними формами участі академічної науки України у міжнародному науково-технічному співробітництві є такі:

· виконання спільних науково-технічних програм та проектів; 

· проведення спільних польових досліджень та експедицій; 

· проведення спільних семінарів, наукових конференцій, робочих зустрічей та виставок. 

Співпраця науковців різних країн, організована у цих формах, дозволяє консолідувати зусилля для виконання пріоритетних напрямків наукових досліджень і при цьому розділити тягар фінансових витрат. Фінансові механізми участі академічного сектору науки України у міжнародному науково-технічному співробітництві визначаються загальними фінансовими умовами функціонування цього сектору науки. Зокрема, фінансування   наукових досліджень та розробок академічного сектору науки здійснюється з декількох джерел: держбюджету, державних фондів спеціального призначення, власних коштів виконавців НДДКР (академічних наукових установ) і коштів вітчизняних замовників (промислових компаній, приватних некомерційних організацій), а також іноземних замовників. Незважаючи на періодичні зміни співвідношення джерел фінансування, головними залишаються державні кошти та кошти вітчизняних замовників, оскільки їх роль та значення у витратах на науку і у спрямуванні її розвитку є найбільш суттєвими. 

Наприклад, загальні підходи з визначення умов фінансової підтримки міжнародних наукових проектів за участю науковців України та РФ характеризуються таким чином:

· нині більшість спільних наукових проектів реалізуються за формою  роздільного фінансування, яка передбачає фінансування кожною стороною проектів своїх учених. Подекуди застосовується паритетне фінансування, яке передбачає рівність витрат обох сторін, але ця форма не набула поширення з причин відмінностей обсягів наукових бюджетів сторін; 

· визначення проектів, які одержуватимуть фінансування, відбувається за результатами спільного проведення конкурсів наукових проектів;

· наукові проекти одержують фінансову підтримку за результатами незалежної експертизи, яку кожна сторона проводить окремо;

· рішення про підтримку та обсяги фінансування української частини проектів затверджується постановою інституції України, яка організовує співробітництво, рішення про підтримку та обсяги фінансування російської частини проектів затверджується рішенням відповідної інституції РФ;

· фінансова підтримка проектів здійснюється на безоплатній і незворотній основі;

· виділені для фінансування проектів кошти можуть бути використані тільки з метою, зазначеною у проектах;

· рішення про фінансування проектів приймається на рік, незалежно від передбаченої тривалості кожного окремого проекту. Така норма дозволяє організаторам за допомогою експертних рад контролювати якість виконуваних робіт, оцінювати фундаментальність наукових досліджень, актуальність проекту для даної галузі знання, новизну поставленої проблеми та запропонованих рішень, передбачувані перспективи реалізації проекту тощо; 

· для довготривалих науково-дослідних проектів (термін виконання яких перевищує 1 рік) рішення про продовження фінансування робіт наступного року  приймається відповідними інституціями сторін на підставі розгляду експертними радами щорічних наукових і фінансових звітів співкерівників проектів та фінансових звітів організацій, через які здійснювався перерахунок коштів;

· типовий кошторис витрат на виконання проектів включає витрати на оплату праці з нарахуваннями, виплату добових за службовими відрядженнями, послуги зв’язку, транспортні послуги, комунальні послуги, орендну плату за користування майном, послуги з утримання майна, інших послуг, на збільшення вартості основних коштів, матеріальних активів та матеріальних запасів;

· умови роздільного фінансування передбачають зобов’язання сторін щорічно виділяти у повному обсязі кошти на фінансування проектів у поточному році;

· обсяги щорічного  фінансування кожного окремого проекту встановлюються сторонами самостійно за результатами експертизи відповідних заявок або проміжних звітів;

· обсяги базового фінансування проектів кожна сторона визначає на основі середнього розміру наукового гранту;

БЮДЖЕТНА ПРОГРАМА ЯК ЕЛЕМЕНТ УПРАВЛІННЯ ФІНАНСОВИМ СТАНОМ ПІДПРИЄМСТВА

Шик Л.М., к.е.н., доц., Запорізький національний університет

Світова фінансово-економічна криза загострила ситуацію з конкурентоспроможністю вітчизняних підприємств не тільки на зовнішніх ринках, але і на внутрішніх.  До основних причин можна віднести, на наш погляд, некомпетентність менеджменту, з одного боку, з іншої - прихильність до витратного принципу ціноутворення по схемі «витрати плюс націнка» на базі повної собівартості, сформованої в рамках фінансового обліку, а з третьої - повне ігнорування сучасних принципів економічного управління підприємством. Економічне  управління діяльністю підприємства полягає, перш за все, в мінімізації підприємницьких ризиків, в підтримці поточної платоспроможності  і ліквідності балансу підприємства. 
Фінансове положення підприємства, показники його ліквідності і платоспроможності безпосередньо залежать від того, наскільки швидко інвестиції, вкладені в поточну діяльність підприємства, перетворюються на реальні гроші. Тривалість знаходження засобів в обороті і ступінь їх рентабельності визначається сукупним впливом різноспрямованих зовнішніх і внутрішніх чинників, що знаходить віддзеркалення у відомій формулі Дюпона.  Одна група  чинників показує вплив доходів і витрат, пов'язаних з операційною діяльністю, а інша - ілюструє вплив інвестицій, здійснених в діяльність підприємства, на його рентабельність і взаємообумовлену цим довгострокову і поточну потребу у фінансах. Звідси виникає необхідність створення системи взаємопов'язаних техніко-економічних  і фінансових показників. 
  Останніми роками вітчизняні підприємства активно почали впроваджувати бюджетне планування витрат. Проте на практиці розроблені бюджети не виправдовують надії розробників і не допомагають досягти переваг бюджетного планування. Проблема  в  тому, що  кошториси витрат і доходів складаються, як правило, на основні досягнутих показників і носять достатньо усічений та абстрактний характер. Через це бюджети підприємств стають фінансовим планом надходжень і витрат грошових коштів, розробленим без будь-якого економічного обґрунтування. Крім того, структура цих розрахунків така, що не дозволяє провести аналіз виконання бюджетів, оскільки планування витрат і доходів та їх контроль в рамках фінансового і виробничого аналізів  здійснюються  відокремлено один від одного. Відсутність зворотного зв'язку між планами і фактичним виконанням перетворює витрати на підтримку економічних підрозділів в непродуктивні витрати, які невиправдано скорочують величину потенційного прибутку підприємства. 
Особливістю українських підприємств є ведення трьох видів обліку господарських операцій: податкового, фінансового і виробничого, у кожного з яких свої цілі і завдання. У світовій практиці основна мета фінансового обліку - визначення фінансового результату, одержаного від діяльності підприємства за звітний період, наведення даних про реальну вартість підприємства [1, 3]. У українській практиці головним для підприємств є податковий облік, який підлягає регулярній перевірці органами податкової служби з подальшим нарахуванням штрафних санкцій у разі виявлення недотримання підприємством норм податкового законодавства [2]. Бюджетна програма є частиною управлінського обліку підприємства. Структура і ступінь деталізації операційної бюджетної програми залежить від цілей і завдань, визначених вищим керівництвом підприємства. Проте, будь-яка програма повинна включати, як мінімум, наступні блоки:  бюджет збуту, виробничий бюджет і фінансовий  бюджет. Всі планові розрахунки є попередньою вартісною оцінкою достатності власних оборотних коштів, необхідних для здійснення господарських операцій по виконанню заявленої програми збуту. Бюджетна програма підприємства охоплює всі сторони діяльності підприємства і забезпечує не тільки необхідний ритм виробництва і збуту продукту, але і взаємозв'язок найважливіших техніко-економічних і фінансових показників підприємства. 
Модель бюджетного планування дозволяє чіткіше представити зміст і результати намічених дій по досягненню поставленої мети і пов'язаних з ними господарських операцій, оцінити необхідні для здійснення запланованих заходів фінансові, матеріальні і трудові ресурси, прораховувати і «розширювати» вузькі виробничі місця, здійснювати цільове управління витратами з метою зниження собівартості продуктів підприємства. Грамотне застосування бюджетної програми, крім того, дозволяє  сформувати необхідну структуру поточних активів підприємства і спрогнозувати фінансовий стан. Ще одна незаперечна перевага застосування  бюджетної програми полягає в тому, що вона дозволяє наперед відрегулювати позитивні і негативні грошові потоки, у тому числі і податкові платежі. Аналіз беззбиткової підприємства (чутливості)  здійснюється на базі так званих «гнучких» бюджетів. На наш погляд, багатоваріантна розробка бюджетних програм  є дієвим механізмом  по зниженню ступеня ризикованої ведення бізнесу на нестійких ринках, оскільки дає можливість наперед опрацювати заходи щодо зниження негативних наслідків на базі попередніх розрахунків можливих ризикованих ситуацій.
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Пути повышения международной конкурентоспособности машиностроения Украины

Шимончук Е.Ю. НТУУ «КПИ» ФММ, гр. УС-51м 
В последнее время инновации превратились в важнейший фактор социально-экономического развития. Новейшие технологии и информация являются средствами удержания конкурентных преимуществ и контроля над перераспределением мирового продукта [2]. Важным инструментом глобальной конкуренции является контроль над информацией, деятельность ведущих индустриальных стран, которая предусматривает в частности создания барьеров выхода информации за пределы национальных территорий. 

Машиностроительная отрасль может играть роль ключевого фактора в повышении конкурентоспособности национальной экономики. Обеспечение конкурентоспособности реализуется на национальном и региональном, уровне благодаря комплексу положительных факторов, направленных на улучшение параметров рыночной деятельности, на международных рынках [3]. Особенность этой отрасли экономики в том, что здесь всегда были значительными инновации. 

Существенным фактором повышения конкурентоспособности машиностроения является роль государства, которая предусматривает повышение эффективности влияния на социально-экономические процессы. Это требует улучшения системы управления экономикой, прежде всего опирается на государственную разработку прогнозов, целевых программ, мобилизацию финансовых ресурсов в бюджете развития и других инвестиционных институтах, контролируемых государством [2]. 

Мировая практика показывает, что активизация технологического прогресса и развитие инновационно-инвестиционной составляющей экономики является важным фактором обеспечения конкуренции машиностроения, обрабатывающей промышленности вообще, обеспечения отраслей новыми рабочими местами, структурных изменений на рынке труда. Также, в конкурентных целях важной задачей является реализация программно-целевых подходов, которые будут способствовать позитивным изменениям в экономической регулятивной политике на базе стандартов, требований и правил ВТО, ЕС. 

С целью стимулирования коммерческой деятельности в инновационной сфере машиностроения необходимо использовать финансовый инструментарий, в частности льготы в налогообложении прибыли и амортизационной политике инновационных предприятий [1]. 

В практике машиностроения положительно влияют  инновационно-технологические центры, которые оказывают техническое, информационное и консультационное обеспечение деятельности в области высокотехнологического бизнеса, а также конгломераты малых предприятий, которые увеличивают производственный и даже инновационный потенциал. Важно максимизировать эффект от совместного предпринимательства в высокотехнологичных сферах машиностроения.

Формирование экспортного потенциала машиностроения и оптимизация машинотехнической импорта обусловлены технологическим прогрессом и конкурентной борьбы, в частности тем, что в области машиностроения и на рынках, возрастает значение неценовых факторов сбыта, осуществление операций купли-продажи, наладки кооперационного обмена. Решающим фактором международной конкурентоспособности возникает интеллектуальный вклад, способность удовлетворять новым потребностям потребителей. Формирование машиностроения в системе международного разделения труда все в большей степени привязывается к инновационным факторов конкурентной деятельности. 

В Украине следует проводить целенаправленную политику, которая учитывает специфику национального машиностроения, потребности реального товаропроизводителя. Инструментами достижения целей является таможенное и нетарифное регулирование, налоговая система, предоставление государственных гарантий, кредитно-страховое регулирования, улучшение антимонопольного регулирования. Инновационная стратегия должна стать основой микро и макроэкономического регулирования в Украине. 

Таким образом, темпы мирового инновационного процесса стремительно растут, ускоряется внедрение передовых идей. В этой связи важно обеспечить непрерывность инновационного процесса на должном уровне, внедряя комплекс вышеупомянутых предложений. В результате машиностроительные предприятия не растеряли свой научный и интеллектуальной потенциал, не могут полномасштабно развернуть инновационный процесс, из-за того что большинство вопросов невозможно решить без государственной поддержки.
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Співробітництво з Чехією як фактор зростання національного машинобудування.

Щербата Т.С. ФММ, гр. УВ-71

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут» 

Україна, як одна з найбільших європейських країн, приймає активну участь у міжнародному співробітництві та становить винятково важливу складову частину чеської зовнішньої політики. 

Основними галузями зовнішньоекономічної співпраці  між Чеською Республікою та Україною є машинобудування, телекомунікації. Більше тринадцяти років діє українсько-чеське співробітництво з виробництво трамваїв, продовжується поглиблення промислової співпраці у автомобілебудуванні.  Проте, на сьогоднішній день цього не достатньо. 

Україна має значний трудовий та промисловий потенціал, який використовується не раціонально. Проблемною залишається і нормативна та законодавча база України, а також вибаглива щодо терміну та фінансування система української сертифікації. Одним із шляхів вирішення цього питання могло б бути впровадження однакових сертифікатів, чинних для товарів на території Європейського Союзу.

Важливим для України став би перехід до повного циклу конвеєрного складання зі зварюванням та фарбуванням з високою виробничою потужністю. Це б дозволило не тільки підвищити рівень пропозиції, але й зменшити рівень витрат. 

 Іще одним напрямком співробітництва є пошук  в Україні заводів - партнерів по виробництву для "Шкода-Авто" певних складових частин та деталей, які в подальшому будуть використані при виробництві автомобілів марки "Шкода", це б дозволило не тільки скоротити витрати на транспортування, а й час на виробництво автомобілів. До того ж з’явилися б додаткові робочі місця.  

 Обговорюється питання щодо можливості створення в Україні спільного виробництва з випуску та модернізації тролейбусів марки "Шкода" .

Про партнерство країн свідчить і підписання угоди про партнерство з компанією «Івченко - Прогрес», яка разом з чеськими фірмами розробляє для літака ЕВ-55 турбовентиляторний двигун нового покоління (на даний час у світі не виготовляються подібні малі турбовентиляторні двигуни сучасної концепції).

Важливе значення відіграє  співпраця української компанії ЗАТ  «Еврокар» з «ШКОДА АВТО» чеської республіки по складанню автомобілів моделей  «Шкода Румстер» та «Шкода Фабія» , а в минулому році розпочато складання автомобіля «Шкода Суперб».

Перспективним також є співробітництво з чеськими фірмами щодо спільного виробництва в Україні як мікроавтобусів, так і комфортабельних рейсових автобусів. 

В період 17 – 18 вересня 2009 року відбулось третє спільне засідання українсько-чеської Змішаної Комісії з питань економічного, промислового та науково-технічного співробітництва. Під час зустрічі обговорювалося і питання щодо транспортного комплексну. Зокрема розглядалися і питання щодо співробітництво консорціуму чеських авіаційних фірм під керівництвом Асоціації виробників авіатехніки в проекті нового турбовентиляторного літака ЕВ-55, який буде збиратися компанією «Евектор» (Evektor-Aerotechnik). [1]. 

Запорукою підвищення ефективності співробітництва у сфері машинобудування є вступ України до Європейського Союзу. Це дозволить не тільки спростити процес випробування та сертифікації виробів, а й розширити мережу виробництва та збуту продукції. 

Отже, за роки незалежності України встановила тісні зв’язки з Чеською Республікою, проте залишається ще ряд питань вирішення яких дозволить не тільки збільшити виробництво та асортимент у сфері машинобудування, але й допоможе Україні стати представником конкурентноспроможної продукції на міжнародному ринку.
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Перспективы развития украинской атомной промышленности

Янчук Е.Ю.группа УС-81,факультет менеджмента и

маркетинга НТУУ «КПИ»

Развитие отечественного машиностроения, в частности, атомного машиностроения – одна из приоритетных задач, стоящих перед национальной экономикой. Украина располагает достаточными мощностями и потенциалом в этой сфере, и современное развитие атомной энергетики способствует реализации потенциала и расширению международного сотрудничества Украины и стран мира.

 Потребность в энергии будет возрастать и к 2050 году увеличится более чем в два раза. Атомная энергетика из всех действующих сегодня технологий производства энергии имеет реальный резерв топлива и минимально загрязняет окружающую среду. 
Многие специалисты считают, что наступает эпоха ядерного ренессанса. В США сейчас рассматривается порядка 30 лицензий на строительство новых атомных энергоблоков. К мировому ядерному парку хотят присоединиться: Белоруссия, Казахстан, Вьетнам, Индонезия, Чили и др. За увеличением количества АЭС последует увеличение производства урана, наращивание остальных мощностей, связанных с производством энергии на атомных электростанциях. 

 Согласно прогнозам Мировой ядерной ассоциации (WNA), мировые потребности в уране возрастут от 65 тыс.(2001) до 75 тыс. т в 2020г. 

 Многие страны стараются занять наиболее выгодную нишу в атомном рынке, который включает энергетическое оборудование, а также другую продукцию и услуги ядерно-топливного цикла.

Наша страна занимает 6-е место в мире и 1-е в Европе по разведанным запасам урана, владеет уникальным перерабатывающими производствами, машиностроительными предприятиями, развитой промышленной и технологической базой, а также значительным научно-техническим потенциалом. 

Такие предприятия, как Восточный горно-обогатительный комбинат, Вольногорский горно-металлургический комбинат, ГНПП «Цирконий», «Турбоатом», «Укратомприбор» являются одними из передовых в сфере отечественной атомной промышленности.

ГП «Восточный горно-обогатительный комбинат» — единственное на Украине предприятие по добыче и переработке урановой руды, способное полностью обеспечить потребности атомной энергетики государства в природном уране. 

ОАО «Турбоатом» является одним из лидирующих предприятий украинского энергетического машиностроения. Поставляет 13% турбин для АЭС от суммарных объемов поставок на мировом рынке турбин и занимает по этому показателю 4-е место среди турбостроительных фирм мира. В Украине 3 действующие АЭС укомплектованы турбинами «Турбоатом» мощностью 220, 1000 и 1100 МВт. Турбины успешно работают на электростанциях 45 стран Европы, Азии, Америки и Африки, например, АЭС «Ловииса» (Финляндия), «Пакш» (Венгрия), «Козлодуй» (Болгария). 

 Корпорация «Укратомприбор» занимается представлением и продвижением продукции украинских предприятий ядерного приборостроения на внутреннем и зарубежных рынках. Разрабатывает и производит современную конкурентоспособную радиометрическую, спектрометрическую аппаратуру нового поколения. Партнерами «Укратомприбор» являются такие компании, как Instantel (Канада), Bruker Baltic(Литва), Polimaster (США) и др.

Ряд отечественных предприятий, производящих автоматические системы управления АЭС, например, Северодонецкое НПО «Импульс», Харьковский приборостроительный завод им. Т. Г. Шевченко, «ЛьвовОРГРЭС», «Вестрон» смогли сохранить производственные мощности и выйти на зарубежный рынок с конкурентоспособной аппаратурой, соответствующей требованиям международных стандартов по безопасности АЭС. В Болгарии на АЭС «Козлодуй» внедрены управляющие системы безопасности разработки НПП «Радий», причем контракт на их создание был самым крупным за всю историю сотрудничества Болгарии и Украины. Завод им. Т. Г. Шевченко внедрил системы управления турбинами на АЭС в Индии, России. «Вестрон» поставил оборудование на АЭС Чехии, Испании, Армении, Южно-Африканской Республики, Болгарии, Швеции, США. 

Кроме указанных, в Украине работают также многие другие производственные предприятия, изготавливающие и поставляющие оборудование для атомной промышленности, - трубопроводную и регулирующую арматуру, редукторы, насосы, компрессоры, вентиляторы, различного рода приводы и клапаны. 

В Украине есть все научные и производственные возможности для развития атомно-энергетического комплекса. Недостает лишь государственной политики, которая помогала б реализовывать потенциал этой отрасли, углублять международное сотрудничество, осуществляла поддержку в развитии и внедрении инновационных проектов, что, в свою очередь, будет способствовать стабильному развитию национальной экономики.

Секція 5.
Інтеграція національних фінансових ринків

Сек’юритизація іпотеки  в Україні в контексті глобальної фінансової кризи
Александрова М. О., ПВНЗ «Міжнародний університет фінансів»

Сучасну банківську кризу, що набула глобального характеру, напряму пов’язують із розвитком сек’юритизації на ринку іпотечного кредитування, що з кінця 90-х років набула нечуваного розмаху. Вважають, що саме роздуття ринку сек’юритизованих активів і стало поштовхом для розгортання найбільшої з 1929 року фінансової кризи. Іпотечна кризова інфекція дісталася і Україні.

Ситуація на цьому сегменті ринку розвивалася наступним чином. З кінця 2003 року ми спостерігали бурхливий розвиток ринку іпотечного кредитування в Україні та зокрема випуску іпотечних облігацій.

Іпотечними облігаціями є облігації, виконання зобов'язань емітента за якими забезпечене іпотечним покриттям. В Україні можуть випускатися такі види іпотечних облігацій: звичайні іпотечні облігації та структуровані іпотечні облігації. [1, стаття 3]

Первинний ринок іпотечного кредитування – ринок, на якому взаємодіють іпотечні кредитори і позичальники. Оператори на первинному ринку – це переважно банки, що надають іпотечні кредити та обслуговують їх. Ці банки, як правило тримають видані іпотечні кредити в своєму портфелі. 

Вторинний ринок іпотечного кредитування – ринок, на якому взаємодіють  кредитори та інвестори, що здійснюють функцію рефінансування кредиторів. Первинні іпотечні кредитори видають іпотечні кредити позичальникам, після чого відступають права вимоги або надають їх у заставу третій особі – установі 2-го рівня. На сьогодні на вторинному ринку іпотечного кредитування присутня лише одна така установа, створена за державною підтримкою – Державна іпотечна установа (ДІУ), створена за розпорядженням КМУ у 2004 р. з метою розвитку іпотечного кредитування в Україні. 

Активізація діяльності установи припадає на 2007 р. Саме тоді до системи рефінансування ДІУ були включені 21 іпотечний кредитор-банк. Загалом кількість іпотечних кредиторів-банків, з якими укладені генеральні договори про рефінансування та обслуговування іпотечних кредитів, склала 72 банки. Станом на 01.01.2009 р. їх кількість вже становила 80 установ-партнерів ДІУ, а на травень 2009 р. ця кількість збільшилась ще на дві установи [3].  В 2008 році ДІУ звітувала про те, що прибуток  до  оподаткування за 2007 рік збільшився більш ніж у 9 разів в порівнянні з 2006 роком та станом на 1 січня 2008 р. склав 20,9 млн. грн. [4]. 

На початку 2008 року на фондовому ринку України в обігу облігацій ДІУ знаходилось на 1 млрд. грн.. Крім того ДІУ отримала додаткову підтримку від НБУ, коли у відповідному листі від 23 грудня 2008 року до ДІУ НБУ перерахував цінні папери, які могли розглядатися Нацбанком. До цих цінних паперів відносяться облігації ДІУ з додатковим забезпеченням у формі державної гарантії за зобов'язаннями емітента, наданими КМУ, і звичайні іпотечні облігації ДІУ. Банки могли отримувати рефінансування під забезпечення звичайними іпотечними облігаціями ДІУ розміром 85% від їх балансової вартості, а під забезпечені облігаціями ДІУ, випущені під держгарантії, – розміром 95% від їх балансової вартості. [4].

Умовами видачі кредитів, що рефінансуються ДІУ є: обсяг непокритого боржником кредиту не більше 75% (коефіцієнт LTV). Співвідношення платежів до доходів боржника – 45% (коефіцієнт PTI). Співвідношення зобов’язань до доходів боржника – 50% (коефіцієнт OTI).

Український ринок іпотеки вважався одним з самих швидкозростаючих та перспективних: за результатами 2007 року загальне зростання ринку іпотечного кредитування склало 110% і досягло 57,2 млрд. грн. Першим банком, що випустив іпотечні облігації на фондовий ринок України, став ВАТ АБ "Укргазбанк" Цей випуск було здійснено в рамках проекту USAID "Iнiцiатива сприяння кредитуванню" в 2007 році. Кiлькiсть розмiщених iпотечних облiгацiй становила 50 000 штук, сума, на яку розмiщено облiгацiї  – 50 355 500,00 гривень (за цiною 1007,11 грн. за облігацію). Доходність iнвесторiв – 10,2% рiчних [5]. Проте лідером іпотечного кредитування в Україні до 2009 року був «УкрСиббанк». За даними Української національної іпотечної асоціації, доля АКІБ «УкрСиббанку» на початок 2009 на ринку іпотеки склала 18,2%. Список лідерів залишається незмінним.  Як висновок треба зазначити, що за останній рік в умовах кризи практика випуску іпотечних облігацій допомогла втримати позиції банкам-лідерам іпотечного кредитування та відносно забезпечила стабільність даного сегменту фінансового ринку України.
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ГЛОБАЛЬНА СВІТОВА ФІНАНСОВА КРИЗА ТА ЇЇ ВПЛИВ НА БАНКІВСЬКИЙ СЕКТОР УКРАЇНИ

Бальвас І.Г., студентка

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»

Вплив світової фінансової кризи досить наглядно продемонстрував нездатність вітчизняної банківської системи протидіяти її викликам, пристосовуватись до постійно змінюваних умов ринку та проявів потенційних ризиків її дестабілізації. Тому питання дослідження причин і наслідків світової фінансово-економічної кризи 2007 р. у банківському секторі України є наразі надзвичайно актуальним.

Однією зі значних проблем у вітчизняній банківській системі є нестабільність банківської ліквідності, що спричинили іноземні інвестори, які в умовах світової фінансової кризи повернули свої кошти до національних економік з метою їх стабілізації та більшої захищеності. Останні кілька років банки України активно розвивали кредитування населення (іпотечні, авто, споживчі кредити) за рахунок залучених коштів з-за кордону. З 2006 р. значними темпами почала збільшуватися частка кредитів фізичним особам у загальному кредитному портфелі банкам. На початку 2009 р. іпотечні кредити склали значну частку в кредитуванні індивідуальних клієнтів (на кінець року їхня частка склала 39,3%). До початку фінансової кризи українські банки могли вільно залучати з-за кордону фінансові ресурси під 4-5% річних, і продавати їх в Україні за 10-11% річних. Проблема була лише в тому, що кредити залучалися на терміни 3-5 років, а видавалися – на 10-20 років. Українські банки вирішували такі проблеми за рахунок рефінансування отриманих кредитів новими з такими ж, а інколи і нижчими ставками.

Проте, наслідки фінансової кризи могли бути більш глибшими, якби більшість провідних вітчизняних банків не були у власності закордонних банків. Це дало їм змогу продовжувати залучати грошові ресурси з-за кордону, а також пропонувати кращі умови в порівнянні з іншими. Серед 5 лідерів ринку іпотечного кредитування в Україні, перші 4 є дочірніми компаніями закордонних фінансових груп, і мають загальну долю ринку в 56,6%.
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Рис.1. Лідери іпотечного кредитування в Україні


Вагомою причиною кризового стану вітчизняних банків є також їх надмірна активність на споживчому ринку та ринку іпотечного кредитування, оскільки криза економіки погіршує соціальне становище населення, пов’язане зі зростанням безробіття, заборгованістю з виплат заробітних плат і їх знеціненням через інфляцію, що постійно збільшує кількість неякісних і проблемних щодо погашення банківських кредитів. За даними НБУ, станом на 1 грудня 2009 р. частка проблемних кредитів у сукупному обсязі наданих вітчизняними банками позик зросла до 8,8%. З початку року проблемна заборгованість за кредитами зросла майже у 3,5 рази.

В Україні до цього часу поки ще не розроблено модель поведінки окремих секторів економіки і владних структур в умовах кризи. Конкретним прикладом цьому можна навести неефективне використання кредиту НБУ, наданого для фінансового оздоровлення ПІБ та невиконання інвестиційних зобов’язань його нових акціонерів. Нецільове використання 40 млрд. грн., які в порядку рефінансування було надано НБУ комерційним банкам, також не сприяє вирішенню кризових проблем, оскільки не були використані для кредитування матеріального виробництва. Частина з них була використана для погашення банківських депозитів, але значною мірою вони були використані банками на придбання іноземної валюти у спекулятивних цілях, що посилило попит на неї і, як наслідок, зростання її курсу, послаблення і дефіцит національної валюти.

Україні та її банківській системі негайно потрібно застосувати набір заходів, спроможних зменшити негативний вплив світової фінансової кризи і значною мірою скористатися потенціалом внутрішніх резервів для подолання внутрішніх кризових явищ.

Важливими завданнями регулювання у цьому напрямку є недопущення неконтрольованого та економічно немотивованого зростання зовнішніх запозичень, а також збільшення державного зовнішнього боргу.

ІНОЗЕМНІ ІНВЕСТИЦІЇ В МЕТАЛУРГІЮ УКРАЇНИ: СТАН ТА ТЕНДЕНЦІЇ РОЗВИТКУ

Бойко Т.Ю., НТУУ „КПІ”ФММ, гр.УС-61
Інвестиційна діяльність є однією з найважливіших складових ринкового господарювання, від якої значною мірою залежить стабілізація і розвиток української економіки. В умовах нестачі внутрішніх заощаджень інвестиційні ресурси, як правило, доповнюються надходженнями іноземного капіталу. 
Обґрунтовуючи пріоритетні напрями іноземного інвестування безпосередньо у виробничу сферу, необхідно виходити з того, що вибрані для цього виробництва повинні істотно впливати на забезпечення ефективного функціонування народногосподарського комплексу та зумовлювати прискорення технологічного переоснащення промислового виробництва. 

Металургійна галузь має значний вплив на економічний і соціальний розвиток країни. Серед 30-відсотків загального падіння обсягів виробництва в промисловості у першому півріччі 2009 р. на металургію припадає більш ніж 10 в. п. Зокрема, через різкий спад виробництва в металургійній галузі швидко зменшився обсяг надходжень іноземної валюти, скоротився обсяг інвестицій, суттєво знизилося виробництво в суміжних галузях економіки, збільшився рівень безробіття та погіршився загальний соціально-економічний стан розвитку населених пунктів, де металургійне виробництво є містоформуючим. [1]

Обсяги прямих іноземних інвестицій (ПІІ) в металургію за період з 2001 року зросли більш ніж у сім разів, а саме з $166,9 млн у 2001 році до $1353,7 млн. у 2009 році. До 2008 року спостерігалась позитивна тенденція – показники обсягів інвестицій у галузь зростають, проте станом на 01.01.2009 року обсяги ПІІ скоротились на 15% відносно попереднього року. Найбільшими інвесторами в металургію України є Німеччина - $485,1 млн (35.8% від загального обсягу інвестицій у галузь), Кіпр - $264,1 млн (19,51%),  Нідерланди - $143,8 млн (10,62%), Велика Британія -$90,3 млн (6,67%), Польща - $72,8 млн (5,38%) та США - $61,6млн (4,51%).[2] 

За розрахунками Європейської Бізнес Асоціації, в травні 2009 року індекс інвестиційної привабливості України ріс до 2,64 пунктів, порівняно з 2,2 п. в лютому 2009 року, але уже в III кварталі спостерігається спад до 2,56 п. Як свідчить аналіз оцінок інших агенцій, інвестиційні ризики в Україні залишаються досить високими. За даними аналітичного звіту лондонської компанії "Credit Market Analysis" Україна входить до числа країн з найбільш високим ризиком вкладення інвестицій, а також згідно з результатами дослідження The Economist наша держава знаходиться на 70-у місці із 82 країн у рейтингу підприємницької  привабливості  на  2008-2012рр.

До негативних наслідків залучення іноземних інвестицій можна віднести: зростання ризику (економічного, фінансового, технологічного) через політичну нестабільність, скорочення можливостей прибуткового застосування капіталу у своїй країні, скорочення діяльності  малого і середнього підприємництва або його витиснення СП з іноземним капіталом і т.п. Крім того, метою іноземних інвесторів є використання дешевої робочої сили та сировини, що викликано прагненням збільшити прибуток від  капіталу, що вивозиться; стримування розвитку тих галузей національної економіки, що могли б розвиватися більш успішно при наявності власних інвестиційних ресурсів.[3]
В умовах кризи становище металургійних підприємств значно погіршилось, що ще більш загострило необхідність глибоких структурних перетворень в галузі, які потребують значного фінансування. Вважаємо, що за відсутності внутрішніх заощаджень потрібно залучати іноземні інвестиції. Отриманий економічний ефект сприятиме розвитку не лише даної галузі, а й усього господарства країни, оскільки металургія є джерелом формування потужних капіталів, які перетікають згодом в інші сектори господарського комплексу, стимулюючи їх розвиток. 
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Залучення інвестиційних ресурсів машинобудівними підприємствами

Бойко Ю.В., УС-61,  НТУУ «КПІ»

Особливості формування інвестиційних ресурсів на підприємствах визначають відповідні джерела та методи. Одним з методів є самофінансування. Для формування інвестиційних ресурсів за умови недостатніх власних коштів  використовуються методи кредитного фінансування, лізинг і селенг. Для формування інвестиційних ресурсів за рахунок залучених джерел використовуються методи акціонування, державне фінансування. Можлива також комбінація різних методів фінансування.

Як відомо, економіка будь-якої галузі, в тому числі і машинобудівної, починається з економіки підприємства. Зважаючи на це, необхідно звернути увагу на проблеми ефективності систем управління суб’єктів господарювання у машинобудівному комплексі, щоб забезпечити їх стабільне функціонування і розвиток у майбутньому.

Однією з основних проблем підприємств машинобудування є брак коштів на відновлення матеріально-технічної бази виробництва та його технологічного рівня. Від цього залежить конкурентоспроможність промислової продукції, а отже і місце на світовому ринку України. Для вирішення цього питання  українським підприємствам, як машинобудування, так і всієї промисловості, необхідно створити ефективний механізм залучення додаткових коштів, в основі котрого є управління процесом інвестування. 

В Україні найбільш вигідним і ефективним способом залучення інвестиційних ресурсів може стати емісія цінних паперів. Як економічна категорія цінний папір, беручи участь в інвестиційному процесі, є формою вираження інвестицій і опосередковує рух капіталу, втіленого у формі цінного папера.

Емісія цінних паперів як механізм залучення інвестиційних ресурсів має бути спрямована на досягнення таких цілей: 

По-перше, акумуляція тимчасово вільних коштів і залучення їх в інвестиційну сферу; по-друге, формування власного і позикового капіталу (акції, облігації); по-третє, покриття дефіциту державного бюджету (державні цінні папери); по-четверте, економія грошей в обігу (вексель, чек тощо). 

Вирішення завдань емісії передбачає здійснення організаційних, економічних і правових дій, спрямованих на залучення інвестиційних ресурсів. Проведений аналіз сучасного стану залучення інвестиційних ресурсів свідчить, що за останні роки дуже активно розвивається ринок облігацій. Збільшення залучення інвестиційних ресурсів на машинобудівних підприємствах за допомогою корпоративних облігацій відбувається за рахунок впливу таких чинників: вітчизняні підприємства починають використовувати облігації як додатковий інструмент у залученні позикового капіталу на оснащення й переобладнання виробництва; комерційні банки передбачають у посередницькій діяльності на ринку корпоративних облігацій нову лінію, яка дає їм комісійні доходи за розміщені цінні папери, та додаткове джерело отримання відсоткових доходів.

Встановлено, що у галузевій структурі корпоративних облігацій частка підприємств машинобудування залишається незначною. Останніми роками відбувається збільшення обсягів залучених інвестиційних ресурсів за допомогою акцій. Однак такий спосіб залучення на підприємствах машинобудування не може розглядатися як перспективний напрям. Причиною цього є переміщення в 2005 – 2006 рр. інтересів інвесторів на підприємства коксохімічної галузі, гірничо-металургійного комплексу та нафтопереробки, де існує максимальна прибутковість.

Фахівцями запропоновано етапи емісійної програми підприємства машинобудування, які дають змогу найбільш ефективно організувати випуск та розміщення цінних паперів, мінімізувати витрати, пов’язані з організацією випуску, найбільш точно структурувати випуск цінних паперів, а також визначити найбільш сприятливий момент виходу підприємства на фондовий ринок.

Основні етапи емісійної програми:

1. Аналіз зовнішнього середовища підприємства-емітента.

2. Оцінка інвестиційної привабливості підприємства-емітента.

3. Структурування випуску цінних паперів.

4. Розробка схеми розміщення цінних паперів.

Вважаємо, що розробка механізму організації фінансування інвестиційних проектів машинобудівних підприємств за допомогою емісії корпоративних облігацій дозволить розширити можливості машинобудівних підприємств щодо залучення інвестиційних ресурсів і підвищить гарантії виконання зобов'язань з цінних паперів для зовнішніх інвесторів.[1]
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Сутність і роль перестрахування 

Боровицький В., УС-51с, НТУУ «КПІ»

Потребою в наданні ефективного страхового захисту в сучасній ризиковій ситуації, для якої характерне зростання числа і тяжкості техногенних, фінансових, політичних і соціальних ризиків, а їх різні поєднання привели до нової якості і форм наслідків.

Важко встановити, коли саме виникло перестрахування, який договір поклав йому початок, але можна з упевненістю стверджувати, що воно завжди розвивалося слідом за самим страхуванням, оскільки перестрахувальні операції є «вторинними», похідними від страхових [2].

Кожна страхова компанія прагне створити стійкий стабілізований страховий портфель. Але жорстка конкуренція на страховому ринку не дає можливості для вільного відбору сприятливих ризиків, тому у портфелі страховика можуть опинитися ризики з дуже високою відповідальністю. У такій ситуації настання лише одного великого збитку може призвести до значних фінансових втрат компанії. Страховій компанії загрожують також великі збитки від масових дрібних ризиків, сконцентрованих на невеликій території (наприклад, коли йдеться про страхування будівель у сільській місцевості). І саме перестрахування дає змогу передбачити всі зазначені випадковості. Отже, потреба в ньому виникає за таких обставин:

* Можливий збиток, пов'язаний з великим ризиком.

* Можливий катастрофічний випадок, тобто кумуляція збитків у результаті однієї події.

* Перевищується середня частота збитків.

Класичне визначення перестрахування було дано в законодавстві Великої Британії на початку XIX століття: перестрахування є новим страхуванням уже застрахованого ризику.

У практиці вітчизняних страховиків використовується таке визначення: перестрахування — страхування одним страховиком (цедентом, перестрахувальником) на визначених договором умовах ризику виконання частини своїх обов'язків перед страхувальником іншого страховика (перестраховика) резидента або нерезидента, який має статус страховика або перестраховика, згідно з законодавством країни, в якій він зареєстрований. Тобто в договорі перестрахування беруть участь: страхове товариство, що передає ризик; страхове товариство, що приймає ризик на свою відповідальність; посередник (не обов'язково). Процес, пов'язаний з передаванням ризику, називають цедуванням ризику, або цесією. Страховика (перестрахувальника), що віддає ризик, називають цедентом. Страховика (перестраховика), котрий ризик приймає, — цесіонарієм. [2]

Страховик (цедент, перестрахувальник), який уклав з перестраховиком договір про перестрахування, залишається відповідальним перед страхувальником у повному обсязі згідно з договорм страхування.

При настанні страхового випадку перестраховик несе відповідальність згідно з узятими на себе зобов'язаннями з перестрахування. Відносини страховиків із перестрахування регулюються договорами, що укладаються між ними.

Ризик, прийнятий перестраховиком від перестрахувальника, може бути знову переданий у певній частині іншому перестраховику. Цей процес називають ретроцесією. Сторону, що передає непрямий ризик, називають ретроцедентом, а сторону, що бере на себе такий ризик, —ретроцесіонарієм.

При проведенні перестрахувальних операцій спираються на ті самі принципи, що й при страхуванні, зокрема: принцип страхового інтересу; принцип відшкодування збитків; принцип найвищої сумлінності.

У ТОП5, за 2009 рік, перестрахових компаній у світі входять  Munich Re ($16 млн), Swiss Re ($15 млн), Hannover Re ($5млн), PartnerRe ($4млн) та Transatlantic RE ($3,9 млн [1,3].

Отже, перестрахування є ефективним інституційним інструментом управління ризиками страхової компанії, який в сучасних умовах розвитку світового господарства набуває все більшої актуальності і є фактично страхуванням самого страховика.

Перестрахування не лише захищає страховиків, а й сприяє захисту самого страхувальника; працівників страхових компаній від втрати роботи; акціонерів компаній від зниження прибутку; держава має гарантію надходження податків від страхової діяльності і т. ін.
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INTEGRATION PROCESSES AND THEIR IMPACT ON STOCK MARKET OF UKRAINE

Burkovsky K.K. student cource V FMM, group YS-51m
Stock market of Ukraine only began its formation, has already established itself as a market and is essential for its functioning infrastructure. The very market that has largely unnatural it features non-payment problem (financial bills) and the formation and redistribution of property in the process of privatization. Same basic function - mobilize financial resources - is implemented very limited. 

The structure of the trade of financial instruments, the domestic securities market is quite different from the world, as almost the entire volume of trading in the securities market in Ukraine are the primary securities. Thus, the Ukrainian market with its structure is much healthier for the world. He presented 8 Stock Exchange and 2 Information system covering only 9% of the organized market of trading securities. 

Leading place in terms of agreements entered is PFTS trading system which is similar to the American Stock Exchange NASDAQ. Turnover in 2007 reached the highest level in history and PFTS was 31.491 billion USD. The share of the PFTS in 2008 had to 94,3% of total trading organized stock market of Ukraine. most popular instruments are the shares and corporate bonds secondary market, increase the volume of trades for which was 70% and 46% respectively[1].

The volume of secondary trading of securities is very low and most development was in 2003, after the crisis, due to the desire to reduce the risks of investing in securities. The largest increase was in 2001 and amounted to about 430%. With the result in 2008, the total trading volume on the PFTS was nearly 46 billion USD that 46% higher than last year. The financial crisis in 2008 greatly influenced the performance of the securities market of Ukraine, Ukraine's stock market capitalization for the PFTS listing for the year decreased by more than threefold. Annual PFTS for 10 years increased 10 times, said that the development as PFTS, and the stock market of Ukraine. 

After nine months of 2009 the volume on the PFTS exchange contracts amounted to 7 billion USD, or 46.1% of all exchange contracts in the country, while for the same period in 2008 this figure reached 92%. PFTS serious competitor to date is the Ukrainian Stock Exchange, founded this spring with 21 Ukrainian companies (51% of exchanges) and the Russian Trading System (RTS). In August, the volume of trade shares on the Ukrainian Stock Exchange (UB) has surpassed the volume on the PFTS: PFTS amount of trades was 205.1 million USD, at the UB in 1.5 times more - 326 million USD. The problem is exacerbated by the fact that most traders in the face of the leading investment companies left and went to the PFTS Ukrainian stock exchange[2]. 

At the end of 2009 it became known that the PFTS has received offers from popular Russian stock exchanges, MICEX and RTS to sell shares that shows interest. December 24 to shareholders, the decision to sell a controlling stake MMBV. Implementation of this agreement will be through issuing additional shares to increase the authorized capital of USD 16.1 million to 32.1 million USD. Agreement with PFTS MICEX provides an opportunity to correct the situation on the domestic market. The Russian stock exchange is in the top 30 leading sites of the world, its share in stock exchange trading turnover of Russian assets including depositary receipts for shares of Russian companies is around 63%[3]. 

Despite differences in political relations between Ukraine's economy remains attractive for investors, especially during a crisis when the price of Ukrainian assets is low, which opens the opportunity to work in related markets. There are also several reasons to consider a landmark event: the result of cooperation is beginning PFTS new technological level, which plays a positive role for the development of competition in the stock market, integration of stock markets will increase, and this is a prerequisite for placing the securities in two markets simultaneously; such withdrawal is an alternative to the efforts of Western stock exchanges, which are designed to space out on the stock market post-Soviet countries. 

It should be noted that while Ukraine did not reach a stable economic development and not become an equal partner of the economically developed countries in the world financial market, government regulation is to prevent the spread of virtual financial economy, protect and promote the real investors. 

Therefore, you should: keep some restrictions on foreign exchange transactions associated with the movement of capital; to take measures to ensure a transparent mechanism for registration and transfer of ownership of the stock market; to stimulate the function of market shares; to mobilize capital to facilitate flow of funds in the manufacturing sector and the real economy, use tax to encourage investment in production; to maintain revenue growth, which can be obtained by means of financial speculation, for which you want to limit fluctuations in currency and stock market; to stimulate investment in manufacturing through lending as the inability to use credit expansion leads to the risk and speculative stock market.
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Інтеграція українського ринку страхових послуг в світову систему

Васильченко О.Р. НТУУ «КПІ» ФММ, УВ-72
Світова глобалізація економіки відіграє важливу роль для розвитку сучасного суспільства. Так само як і  інтеграція сектору банківських та страхових послуг  України у світове економічне співтовариство. На сучасному етапі в умовах економічної та фінансової кризи спостерігається тенденція до уповільнення даних процесів, що негативно впливає як на стан національної економіки в цілому, так і на розвиток ринкових відносин, якщо враховувати, що страхування є невід’ємною частиною фінансово-кредитного механізму.

Міжнародне співробітництво у сфері страхування надало б можливість значно збільшити потенціал нашої держави у сфері міжнародної торгівлі, трансферу товарів та послуг, авіації та космонавтики, туристичної індустрії тощо. На даний момент входження ринку страхових послуг у світову економіку є не тільки перспективним, а й проблематичним, адже тягне за собою низку суб’єктивних та об’єктивних факторів. Найголовнішим фактором неготовності українського ринку страхування до конкуренції поза межами нашої країни вбачаємо в тому, що, на відміну від інших країн світу, Україна як молода незалежна держава  виявилася відірваною від світових ринків страхування після розвалу Радянського Союзу. Тому потрібен певний проміжок часу для того, щоб сказати, що наша держава завершила процес формування сектору страхових послуг, а також його трансформацію з монополії у повноцінний страховий ринок.

Зазначимо, що український сектор страхових послуг має значні можливості для подальшого розвитку, тому слід виявити всі  варіанти, за яких стимулюватиметься розвиток страхового ринку, буде реалізовано  його потенціал та зменшено вплив факторів, що гальмують цей процес. Насамперед це недосконала законодавча та нормативно-правова основа, а також низький рівень ефективності регулювання державою діяльності з надання страхових послуг населенню, не найкраща система державного контролю за діяльність страхових компаній, недовіра населення, спекуляції з грошовими коштами держави і споживачів, слабкість податкових стимулів, відсутність надійних схем інвестування, наявність поодиноких випадків ухиляння страховиків від виплат та порушення страхового законодавства.

Ринок страхових послуг є значним важелем для подальшого розвитку економіки України для її виходу на міжнародну арену як рівного учасника суспільних та господарських відносин. Згідно з Розпорядженням від 23 серпня 2005 року «Про схвалення концепції розвитку страхового ринку України до 2010 року» держава має провести чітку і цілеспрямовану політику забезпечення  нормативно-правової  бази  регулювання і нагляду  за  діяльністю учасників страхового ринку з метою захисту  інтересів споживачів страхових послуг за такими напрямами: удосконалення системи надання ліцензій суб’єктам страхової діяльності; запобігання неплатоспроможності (банкрутству) страховиків; запровадження системи  пруденційного нагляду,  яка  передбачає максимальний  облік у діяльності страховиків таких параметрів,  як рівень ризиків,  адекватність оцінки страховиком  реального  рівня ризику,  якість  внутрішньої  системи  управління  і  контролю  за ризиками, відповідний бухгалтерський облік і фінансова звітність, виявлення  недоліків у діяльності страховиків на ранніх стадіях їх розвитку; внесення зміни   до  законодавчих  актів  з  метою  закріплення першочерговості  задоволення  вимог  страхувальників  у  загальній  черзі   інших   кредиторів  та  виключення  з  ліквідаційної  маси страхової компанії страхових резервів за всіма видами страхування; розробка нормативно-правових  актів,  спрямованих  на  розвиток страхового   посередництва,   здатного  забезпечити альтернативне  розв'язання спорів на ринку страхових послуг;  удосконалення проведення  аналізу  статистичної  інформації із страхування та звітності страховиків і страхових посередників. Важливо також акцентувати увагу на удосконаленні системи пенсійного та медичного страхування, страхування життя, політичних ризиків тощо. Дані методи можна впровадити за допомогою створення нового Цивільного Кодексу або внесення суттєвих змін до діючого.

Існуюча законодавча база не розглядає стан сучасної економіки (наприклад, темпи інфляції, яка впливає на зміну всіх страхових фондів і резервів). Інфляція насправді є найбільшою проблемою, оскільки непередбачуваність динаміки цін значно ускладнює розрахунок ставок страхових премій і визначення обсягів виплат відшкодувань, що може звести нанівець весь правовий захист. 

Проте урядом робляться певні спроби щодо покращення стану ринку страхових послуг. Як наприклад пропозиція Антимонопольного комітету України створити «Українську федерацію убезпечення» , яка повинна сприяти не тільки розвитку добросовісної конкуренції на ринках страхових послуг, а й покращенню страхових продуктів для споживачів. Співзасновниками Федерації виступили 10 зареєстрованих в Києві страхових компаній. Зокрема, ЗАТ АСК «ІНГО Україна», ЗАТ «Страхова Група «ТАС», ВАТ НАСК «Оранта», ВАТ «СК «Універсальна», ВАТ «УСК «Дженералі Гарант», ЗАТ «СК «Оранта-Життя», ЗАТ «СК «Дженералі Гарант страхування життя», ЗАТ «Європейське туристичне страхування», ЗАТ «СК «АХА Страхування», ЗАТ «ПРОСТО-страхування. Життя та пенсія». 

Діяльність Федерації націлена, зокрема, на інтеграцію українського та європейського ринків страхування та сприяння добросовісній конкуренції. 

Принципи венчурного інвестування в національній інноваційній системі

Верхоляд І. М., студентка гр. УС-51м, НТУУ «КПІ»
Дослідження ролі та значення венчурного капіталу в інноваційному розвитку та ефективному функціонуванні національної інноваційної системи визначає важливість становлення системи венчурного інвестування на всіх рівнях економіки. Венчурний капітал акумулюється венчурними фондами, які входять до складу інститутів спільного інвестування (ІСІ). Кількість ІСІ на кінець 3-го кварталу 2009 року, зросла за три місяці на 9%  і склала 968 фондів. Переважно, цей приріст відбувся за рахунок збільшення кількості венчурних фондів. На кінець кварталу в Україні діяло 730 венчурних ІСІ (табл. 1),  що  склало 75,4%  від  загальної  кількості  ІСІ  на  ринку[2].  Таким  чином,  ці  фонди зберігають  лідерство  за  часткою  ринку.

Таблиця 1

Динаміка кількості венчурних фондів, станом на 3 квартал 2009 року [2]

	Кількість
	01.01.2009
	30.06.2009
	30.09.2009

	
	681
	727
	730

	Приріст на 3 квартал, %
	0,44

	Приріст з початку року, %
	7,19


Найбільшими венчурними фондами, що діють на ринку України є Western NIS Enterprise Fund (розмір інвестиційного капіталу - 150 млн. дол США), Sigma Blazer (100 млн. дол), Baring Vostok Capital Partners (400 млн. дол), Commercial Capital Group (200 млн. євро) та ін [1, c. 89].
Аналіз практики венчурного інвестування дозволив встановити такі принципи венчурного інвестування: 
1) венчурний капітал повинен обов'язково мати інноваційну спрямованість, причому доцільно, щоб значна його частка була орієнтована на заснування малих і середніх підприємницьких інноваційно активних структур; 
2) реструктуризація, реорганізація та / або розширення існуючих підприємницьких структур та їх діяльності, яка здійснюється за рахунок коштів венчурного капіталу, повинна мати невід'ємну інноваційну основу; 
3) венчурні структури повинні бути обов'язковим інфраструктурним елементом інноваційного та фінансово-інвестиційного процесу; 
4) венчурні структури повинні забезпечувати взаємозв'язок учасників інноваційного процесу; 

5) венчурні структури повинні, крім фінансових ресурсів, надавати своїм учасникам певний набір послуг (маркетингових, консультаційних, інформаційних), виступаючи інтелектуальними «центрами» розвитку інноваційного підприємництва; 

6) венчурні структури повинні забезпечувати прозорість фінансових операцій, потоків і розподілу прибутків; 

7) венчурні структури повинні сформувати інформаційне середовище із загальним доступом та моніторингом інноваційного підприємництва.

Таким чином, організаційні зміни у сфері системи венчурного інвестування  справляють істотний вплив на формування інноваційної моделі розвитку, на що спрямовані загальнодержавні інноваційно-орієнтовані трансформації. Удосконалення організаційно-економічного механізму венчурного інвестування вимагає підготовки спеціалізованих знань, які повинні використовуватися при інституційно-правовому забезпеченні та адміністративному управлінні.  Реалізація інноваційної моделі розвитку в Україні вимагає введення венчурного режиму інноваційної діяльності, під яким розуміється порядок інвестування високоризикованих інноваційних проектів венчурними спеціалізованими організаціями, які інтегровані з інфраструктурними елементами національної інноваційної системи. 
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Stock Exchanges Worldwide
Olga Gerasymchuk

Stock market is a general term referring to the organized trading of securities in the various market exchanges and the over the counter (OTC) market or in other words an organized market that is fundamentally used to trade securities with a variable rate of return. Most of them also trade fixed rates and a range of assets. [1,2]

At the beginning of October, 2009, the value of the stock market worldwide was estimated to be around $36.6 trillion. From Algeria to Zimbabwe, transactions and stock trades are taking place around the world at more than 105 stock exchanges. Central stock markets are located in all of the significant financial hubs worldwide. For example, Frankfurt, London, and Tokyo all have huge stock exchanges, and of course the New York Stock exchange, which has been open for business since 1792 has a massive trading volume (in 1998, it reached about $7.3 trillion). A turning point in world stock market development happened in 2007 when an inter-European stock exchange called Euronext merged with the New York Stock Exchange. [3]

Basically, these stock exchanges located worldwide help give investors a ready and centralized place to exchange their securities. Also, stock exchanges may help fund a business by a process called flotation of stocks and bonds. But one must be careful with this system--speculation in stocks may make the economy seem less stable. And the financial crisis of 2009 is a good example of this process, which should have been forestalled by rules and regulations which govern the interstate sale of certain stock exchange practices and securities. The Securities and Exchange Commission oversees everything. These days, a significant amount of stocks are traded through what are called "over-the-counter" groups like Nasdaq Europe and Nasdaq. Through organizations like these, a lot of securities not listed on a more significant or well-known stock exchange can be traded by financial dealers by way of telecommunications or computers.

The incipient Ukrainian stock exchange is striving for a decent place in the world stock market system not without tangible success. The PFTS Stock Exchange  the larger of Ukraine's two main stock exchanges (the other being the Ukrainian Exchange) reached daily trade volume  about $30-60 million in 2008. Approximately 220 companies are listed on the PFTS, with a total market capitalization around $140 billion. Despite those volumes the mission of increasing  Ukrainian financial markets competitiveness and attracting not only foreign, but also the domestic capital to the national economy lies on the Ukrainian Exchange. The Ukrainian Exchange is a trading venue for local securities in Ukraine. The Kiev-based exchange was set up on May 15, 2008 with authorized capital of 12 million Ukrainian Hryvnia. Holding a 49% stake in the Ukrainian Exchange, Russian Trading System (RTS) is the largest shareholder and the initiator of its creation. RTS is obligated not to increase its stake in the Ukrainian Exchange and even to reduce it to 40% within 2009. The remaining 51% of the shares in the Ukrainian Exchange is owned by 21 Ukrainian companies. [4]

During the last 10 years the total Ukrainian stock exchange volume increased by 900% which is the biggest figure in the world, however according to Reuters the first place in stock markets growth competition in 2009 was taken by Brazil. Nevertheless Ukraine along with Peru and Shri-Lanka are the top profitable world markets of the last decade. Another fact that should be mentioned is that the Ukrainian PFTS stock market indicator rose up by half in 2009, despite the strong dependence on IMF assistance programs. [5]

Now that the domestic stock market is getting more developed it can become the lead institution of privatization processes in Ukraine. During the 2009 the stock exchange trading UFB State Property Fund of Ukraine proposed to sell 508 shares of open joint stock companies and contained 25 428 transactions. Total sales estimate $ 100 million worth of securities. The highest rise of exchange activity was observed in March, when only one auction brought 50 million UAH to the state budget. Today Ukrainian stock market offers highly-liquid shares of energy, petrochemicals, construction industry, machine building, metallurgy and transport enterprises, 12 of which belong to the group "D". The greatest demandenjoy shares of energy and oil companies. 

Further development of Ukrainian stock exchange is vital for its economy. Stock trading can lead to tremendous investments with some diligent stock research before trading stock, such as introducing online trading stock capabilities which can open the door to offshore investing opportunities for nationals, and attract opportunities for investments from internationally focused businesses, investment companies and private investors. Trading stock online enables investors to find the best investments in stocks and shares anywhere in the world. [5]
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ГЛОБАЛІЗАЦІЙНІ ПРОЦЕСИ НАЦІОНАЛЬНИХ ФІНАНСОВИХ РИНКІВ

Дацуник О. А., студентка, 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”, 

Сьогодні відносини держав у економічній і політичній сферах зумовлені наявністю загальносвітових проблем та характеризуються інтенсивним залученням національних економік країн, що розвиваються, у світогосподарські зв'язки. У рамках економічної інтеграції значне місце посідає процес глобалізації світових фінансових ринків, тобто об'єднання в єдину світову систему усієї сукупності міжнародних фінансових відносин [2]. Прагнення України до входження у єдиний світовий фінансовий простір, в межах якого спостерігається єдиний відтворювальний процес [1], зумовлене бажанням отримувати однакову з іншими учасниками норму прибутку. При цьому, важливою складовою інтеграційних процесів для України повинна стати зважена політика держави, спрямована на стабілізацію її фінансової системи. Необхідно створити систему міжнародного співробітництва у сфері регулювання відносин на фінансовому ринку, яка націлена на уніфікацію та стандартизацію законодавства, форм і методів регулювання. 


Найбільш важливими тенденціями інтеграційних процесів національного фінансового ринку є: конкуренція, інтеграція, конвертація, концентрація, інформатизація (рис. 1).
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Рис.1. Тенденції глобалізаційних процесів національного фінансового ринку
Складено на основі [3].

Інтеграція ринку капіталу досягається з ліквідацією багатьох бар'єрів для входження на національні ринки капіталу іноземних кредиторів і позичальників, скороченням транзакційних витрат.
Конвертація фінансових ринків відбувається в результаті послаблення законодавчого розмежування інвестиційного і банківського секторів фінансового ринку та створення фінансових холдингів.

Концентрація фінансового ринку характеризується об'єднанням функцій кредиторів і позичальників в ролі глобальних учасників фінансового ринку.

Інформатизація полягає в широкому використанні новітніх інформаційних систем управління операціями. Цей чинник має першочергове значення для поглиблення і подальшого розвитку таких напрямів як конвертація, концентрація і інтеграція. Зростання конкуренції на фінансових ринках обумовлене появою нових напрямів вкладення капіталу та зростанням конкуренції в країнах і регіонах, що забезпечують оптимальне співвідношення між рівнем прибутковості і ступенем ризику. 

Через залежність розвитку фінансового ринку від обсягів операцій на ньому, наявності фінансових інститутів та певних фінансових інструментів, одним із напрямків дослідження особливостей розвитку світого фінансвого ринку є виявлення чинників, притаманних кожному з етапів його розвитку.

Проте глобалізаційні прцеси мають значні негативні риси, зокрема високий рівень контролю з боку держави, низька капіталізація, обмежена кількість компаній з котируваними акціями, нерозвиненість кредитно-фінансової інфраструктури і фінансово-економічна нестабільність держави. 

У зв’язку з високою прибутковістю операцій на глобальному рівні, країни, що залучаються до світового фінансового ринку, стають привабливішими для інвесторів. Тому для України пріоритетним повинен стати розвиток національного фінансового ринку, а також створення механізмів захисту внутрішньої економіки від можливих зовнішніх загроз у вигляді норм цивільного і господарського законодавства.
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Загальний огляд грошово-кредитної політики України та рекомендації її розвитку.

Демчук Д., студентка, НТУУ «КПІ»

Протягом 2009 року грошово-кредитна політика України здійснювалась у складних умовах   економічної  та фінансової кризи і спрямовувалась на якнайшвидше подолання її наслідків. 

Спостерігалося суттєве зниження зовнішнього попиту на продукцію вітчизняних виробників,  згортання іноземних інвестицій; суттєве ускладнення доступу до зовнішніх фінансових ресурсів, необхідних для реформування економіки, що викликало падіння виробництва, експорту, зменшення всіх видів доходів, особливо валютних. Все це обумовило труднощі з наповненням бюджету та перевищення попиту на іноземну валюту над її пропозицією, а на початку року ще й спровокувало девальваційні процеси, ажіотажні настрої у населення щодо купівлі валюти та вилучення коштів з банківської системи. Це, в свою чергу, призвело до ослаблення банківської системи, зменшення кредитування економіки та скорочення золотовалютних резервів Національного банку.

 Падіння ВВП становило у першому кварталі 2009р. 20,3%, у другому кварталі - 18%, промислове виробництво за сім місяців скоротилося на 30,4%,  експорт  зменшився на  48,5%. Чистий притік зовнішніх інвестицій до України за сім місяців скоротився у 2,9 рази, а приплив іноземних запозичень  за  кредитами  та  облігаціями,  який  спостерігався у минулому році (10,2 млрд.  дол.),  змінився на їх чистий відплив у поточному (- 4,5 млрд.  дол.).  Перевищення бюджетних видатків над отриманими доходами за перше півріччя зросло до 9,6 млрд. гривень. Інфляція залишається на високому рівні - за  сім  місяців  індекс споживчих цін зріс на 8,5%. [1]

З початку  року заходи грошово-кредитної  політики  спрямовувалася  на збалансування валютного ринку, стримування коливань валютного курсу,  забезпечення економіки  платіжними засобами,  стимулювання відновлення процесів кредитування, а також запровадження  низки  заходів  щодо  підвищення  надійності функціонування банківської системи. 

     Були здійснені такі заходи щодо стабілізації ситуації на валютному ринку:

· запровадження механізму валютних аукціонів;

· заміна  нормативу ризику загальної  відкритої  валютної  позиції банків  на  ліміти граничних   значень   відкритої  валютної  позиції;

· вдосконалення порядку  використання   лоро-рахунків   та   процедури   отримання іноземних кредитів;

· впровадження гнучкої політики рефінансування з вдосконаленням відповідних механізмів;

· зниження облікової ставки;

· визначення та початок реалізації порядку рекапіталізації банків за участю держави тощо.

Українська антикризова політика мала міжнародну підтримку. Вона забезпечила отримання чергового кредиту Міжнародного валютного фонду, частина  якого спрямовувалася на фінансування дефіциту державного бюджету. Також ця підтримка дозволила частково стримувати зменшення міжнародних резервів Національного банку.

Проте так і не вдалося відновити обсяги кредитування економіки на  рівні, достатньому  для  підтримування  процесів відновлення економічного зростання.  Дії Національного  банку  були  обмежені  необхідністю виконання  закону про бюджет у частині фінансування його дефіциту. Головним каналом випуску в обіг коштів залишався кредитний,  через який було випущено в обіг 59%  від загального обсягу коштів. Через канал валютного  ринку  відбувалось  переважно  їх  вилучення.  Як наслідок за результатами семи місяців ц.р.  обсяг чистої кредитної емісії порівняно  з  початком  року  лишився  майже  незмінним,  а монетарна  база  зросла  на  1,4%.  У  той  самий час грошова маса скоротилася на 8,5%. [1]

Потрібно зазначити, що грошово-кредитна політика у 2010 році має одночасно враховувати тенденції розвитку вітчизняної економіки та грошово-кредитної сфери, передбачати комплекс змінних індикаторів фінансової сфери та систему заходів монетарної політики, спрямованих на забезпечення стабільності національної грошової одиниці, а також на сприяння відновленню економіки та стійкості банківської системи. 
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Участь України в процесі міжнародного руху капіталу

Добрянська А. В., НТУУ «КПІ»

  Міжнародний рух капіталу є дуже розвиненою складовою міжнародного руху чинників виробництва. У сучасних умовах капітал володіє високою мобільністю. Загальна потреба в капіталі пояснюється економічністю даного ресурсу. Безперечно Україна зацікавлена у вивченні цього руху та залученні цього капіталу. 
Україна представлена на міжнародному ринку капіталу, як країна-імпортер, так і експортер капіталів. При цьому Україна має справу як з прямими, так і з портфельними інвестиціями. 
Потенційно Україна може бути однією з провідних країн Європи по вкладенню прямих і портфельних інвестицій. Цьому сприяє її великий внутрішній ринок, значний промисловий і сільськогосподарський потенціал, а також вигідне геополітичне положення України на перехресті торгових шляхів Європи і Азії.
  Причиною руху прямих зарубіжних інвестицій є розміщення свого капіталу в тій країні і тому виробництві, де буде отриманий максимально можливий прибуток при мінімальному ризику. А головною причиною руху портфельних інвестицій є прагнення розмістити капітал в тій державі і в таких цінних паперах, в яких він приноситиме максимальний прибуток. 
  Біля третини від загального об'єму прямих інвестицій до України зосереджено на промислових підприємствах. Значні об'єми прямих зарубіжних інвестицій зосереджені у фінансових установах, на підприємствах торгівлі, ремонту автомобілів, побутових виробів і предметів особистого споживання, в організаціях, які здійснюють операції з нерухомим майном, орендою, інжинірингом і наданням послуг підприємцям. Стійкою є зацікавленість інвесторів до металургійних підприємств, а також до виробництва харчових продуктів, напоїв і тютюнових виробів. 

  Дані, надані Державним комітетом статистики України на 01.01.2009 р., свідчать, що прямі зарубіжні інвестиції поступили до України у розмірі 29489,4 млн.дол. США. Виходячи з найбільших об'ємів інвестицій, вкладених в економіку України, був визначений наступний перелік країн-імпортерів капіталу: найбільш великими є Кіпр, Німеччина, Нідерланди, Австрія, Великобританія, Російська Федерація і США. 

Інвестиційний клімат в Україні не можна назвати повністю сприятливим. Причиною цьому є підвищені ризики вкладення капіталів в українську економіку, слабкий ступінь адаптації нашого ринку до загальних правил і традицій, прийнятних в більшості європейських країн, непрозорість механізмів діяльності компаній і високий рівень корупції. Очікується, що в 2008-2010 рр. середньорічні об’єми іноземних інвестицій зростатимуть.

В Україні слід оптимізувати державну інвестиційну політику, забезпечити її дієвість і зваженість. Основні напрями цієї політики повинні полягати не в жорсткому регулюванні інвестиційних потоків, а в створенні сприятливих умов для ефективної діяльності, лібералізації інвестиційного режиму і базуватися на ретельному обліку мотивів і пріоритетів  приватних інвесторів. Для цього перш за все необхідно:

· Спростити порядок і скоротити терміни процедури реєстрації і закриття бізнесу, отримання дозволів і ліцензій;

· Забезпечити дієвість Українського агентства по інвестиціям і інноваціям за зразком подібних інституцій, створених у Польщі і Чехії;

· Спростити процедури нарахування і сплати податків, представлення податкової звітності, упорядкувати структуру податкової системи України;

· Забезпечити повне формування міжбанківської бази даних по кредитних історіях позичальників і доступ кредиторів до неї;

· Включити землю в аграрному секторі економіки як капітал в економічний оборот;

· Упорядкувати і спростити режим здійснення зовнішньоекономічної діяльності.

На основі викладеного можна зробити висновок, що Україна займає певну роль в процесі міжнародного руху капіталу, хоча не досить значну, але всі перспективи для розвитку і розширення у нашої країни є. Вже наявні перші іноземні інвестиції в Україну, і також з України. Потрібно докласти ще багато зусиль для забезпечення сталої участі нашої країни в міжнародному русі капіталу.
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Проблемні аспекти розвитку України на міжнародному ринку цінних паперів


Дмитрієнко Є.О, УВ-72, НТУУ «КПІ»


В умовах негативних світових економічних змін, погіршення політичної ситуації в Україні серед багатьох проблем актуальною є розвиток України на міжнародному ринку цінних паперів, запобігання застою. 

У I півріччі 2009 року ринок цінних паперів України функціонував в умовах кризи. В Україні спостерігалось зниження обсягів торгів та ринкової активності. Головною причиною цього є загальний дефіцит ліквідності та нестачі інвестицій в країні. Хочеться зазначити, що кількість учасників торгів та цінних паперів в обігу залишились майже без змін. За даними ДКЦПФР, обсяг торгів на українських торговельних майданчиках у I півріччі 2009 року скоротився майже на 40% (з 17,93 млрд. грн. до 10,96 млрд. грн.) у порівнянні з аналогічним періодом 2008 року. З початку 2009 року сектор корпоративних облігацій скоротився майже вдвічі — якщо в 2008 році він займав 44% обсягу ринку, то в 2009 році — тільки 24%, в секторах муніципальних облігацій та цінних паперів ІСІ біржова активність була мінімальною.

Фондовий ринок України піднявся в середньому на 2%. Фондовий індекс Української Біржи - UX виріс на 2,24%, закрившись на відмітці 1596 пункта, а фондовий індекс ПФТС додав 1,95%, зупинившись на відмітці 641 пункт. Об'єм торгів цінними паперами на Українській Біржі подвоївся в порівнянні з понеділком, досягнувши 60 млн.грн., а на фондовій біржі ПФТС трохи знизився до 11,2 млн. грн. Акції металургійного і машинобудівного сектору були в рядах лідерів по зростанню цін. 

Після падіння протягом перших місяців 2009 року, Індекс ПФТС, починаючи з березня, почав «відігравати» втрачені позиції. Прямуючи у руслі світових тенденцій, український ринок цінних паперів протягом квітня-травня продемонстрував стрімке зростання та за результатами II кварталу 2009 р. став світовим лідером за темпами росту.

Індекс ПФТС, який є головним індикатором стану українського ринку акцій, у II кварталі 2009 року збільшився на рекордні 80,87% (з 227,34 до 411,20 пунктів), що, за даними провідного міжнародного агентства Bloomberg, дозволило йому випередити індекси, як розвинених країн, так і країн, що розвиваються. Протягом квітня Індекс ПФТС зріс на максимальну за всю історію розрахунку цього показника величину — 49,49%. Максимальне значення Індексу ПФТС в 2009 році було зафіксовано 05.06.2009 р. — 457,43 пунктів.

Таблиця 1.Місце Україна  на світовому ринку цінних паперів за індексами зростання за підсумками II кварталу 2009 р

	Ренкінг
	Назва індексу (країна)
	Зростання, %

	1
	PFTS (Україна)
	80,87

	2
	CSI 300 (Китай)
	26,27

	3
	MICEX (Росія)
	25,70

	4
	NIKKEI 225 (Японія)
	22,80

	5
	FTSE 100 (Великобританія)
	8,23


Аналізуючи ринок цінних паперів в Україні виявлені такі проблеми: високий ступінь маніпулювання, низька ліквідність і капіталізація, невеликі обсяги. У зв’язку чим з’явилась нагальна потреба удосконалення інфраструктури вітчизняного фондового ринку, докорінних перетворень на організованому фондовому ринку, захист державних інтересів шляхом обмеження доступу нерезидентів та впровадження такого виду цінних паперів, як "золота акція". Необхідно вжити заходів щодо централізації та організованості фондового ринку: заборона укладати угоди купівлі-продажу цінних паперів на неорганізованому ринку, що підвищить ліквідність. Також сприятиме залученню вільних фінансових ресурсів підвищення рівня компетентності, як з боку фахівців, так і з боку населення,

Для подальшого ефективного розвитку фондового ринку в Україні слід здійснити ряд позачергових заходів: забезпечувати зосередження торгівлі цінними паперами тільки на організаційно оформленому біржовому та позабіржовому ринках; вдосконалити систему спеціалізованих організацій інфраструктури фондового ринку, зокрема національного депозитарію, зберігачів цінних паперів та розрахунково-клірингових установ; створити сприятливі умови для обігу цінних паперів іноземних емітентів на території України і цінних паперів резидентів за її межами; удосконалити законодавчу й нормативну бази оподаткування операцій із цінними паперами на первинному та вторинному ринках; запобігання виникненню неорганізованих паралельних ринків на шкоду ліквідності централізованого ринку, який є єдиним ринком, що створює можливості для попиту і пропозиції.

Головними інституціональними факторами, що можуть вплинути на фондовий ринок України у середньостроковій перспективі - до 2013 р. є: нестабільність внутрішньополітичної ситуації в країні;  вступ України до Світової Організації Торгівлі (СОТ); прихід до України зарубіжних фондових бірж; розвиток інститутів спільного інвестування; вихід українських емітентів на зарубіжні фінансові ринки.
ВИКОРИСТАННЯ  SDR ЯК СВІТОВОЇ ВАЛЮТИ –ОСНОВА НОВОЇ  СВІТОВОЇ ФІНАНСОВОЇ СИСТЕМИ
Жадан І.І ФММ, УЕ-81

Країни, що розвиваються, несуть найбільший тягар від фінансової кризи, хоч і зародилася вона в США. В цьому і є прояв несправедливості існуючої фінансової системи.

І цим країнам необхідна допомога, щоб захистити фінансові системи і дати можливість урядам пустити в хід антициклічні бюджетні заходи. Перше вимагає можливості в найкоротший термін передавати в розпорядження країн суттєві кошти на короткі проміжки часу. 

Для другого необхідний доступ до довгострокового фінансування. Проте засобів, якими володіє зараз МВФ, а це близько 200 мільярдів доларів, зовсім недостатньо для подібної системної та значущою допомоги.

Необхідні кардинальні рішення зі зміни світової фінансової архітектури. 

Саме сьогодні, в розпал світової фінансової кризи, можливість створення наднаціональної грошової одиниці може бути одним з варіантів виходу з кризи.

Але що може дати нам нова світова валюта, якою вона буде? Чи буде це SDR, що емітується МВФ, або якась інша грошова одиниця? Чи вирішить введення нової світової валюти існуючі сьогодні проблеми й чи допоможе знайти вихід із глобальної кризи? 

Що взагалі собою являють Спеціальні права запозичення МВФ?

SDR – Specіal Drawіng Rіghts (SDRs), спеціальні права запозичення, що являють собою міжнародний резервний актив, створений МВФ у 1969 році, як платіжний засіб між державами, членами МВФ. Курс SDR формується Міжнародним валютним фондом раз на день. Вартість SDR визначається на основі кошика основних світових валют. Питома вага кожної валюти в кошику SDR визначається з урахуванням частки країни в міжнародній торгівлі: долар США 44%, євро 34%, японська ієна 11% і фунт стерлінгів 11%. Сьогодні SDR – це просто мультивалютний кошик з валют, що вважалися донедавна валютами провідних світових економік, – Великої Британії, ЄЕС, Японії й США і фактично являють собою облікову одиницю МВФ, яку використовують у процесі реструктуризації боргів країн, що розвиваються. Курс є умовним — ринку SDR не існує і ця грошова одиниця не підлягає обов’язковому обміну на жодну валюту.

Якщо вважати SDR мультивалютним кошиком, а крос-курс фунт/єна розглядати як індикатор глобального ризику,  долар і євро — як альтернативні «тихі гавані», SDR може сприйматися як гарний засіб хеджування валютних ризиків. Однак за існуючих умов наростання інфляційних ризиків, розкручування спіралі стагфляції в багатьох країнах SDR не розв’язує основної проблеми — захисту від зростання цін.

Потрібно розширити список валют, що визначають курс SDR. Очевидно, до кошика має потрапити і китайський юань, незважаючи на те, що сьогодні ця валюта не є вільно конвертованою. бразильський реал також має бути включений в розрахунки SDR, а також валюти інших країн, таких, як  Індія, Росія, близькосхідні експортери нафти, відповідно до їх внеску у світову торгівлю.

А члени МВФ повинні здобути право накопичувати великі резерви в SDR і надавати ці кошти в кредит фонду, котрий, у свою чергу, зможе їх інвестувати. Зрозуміло, при цьому вплив Китаю, Індії, Росії та інших великих країн, що розвиваються, у керівних органах МВФ має бути посилено. 

Щоб МВФ міг відігравати роль глобального регулятора, SDR повинна бути аналогом того, чим колись у світовій економіці було золото. Для набуття статусу єдиної світової валюти SDR повинні виконувати повноцінні функції розрахунку, платежу і нагромадження. І всі моменти має бути закріплено законодавчо, а всі міжнародні розрахунки — переведено в SDR. 

А тут можливі варіанти. Або вся торгівля повинна здійснюватись тільки за допомогою глобальної валюти, або всі національні валюти повинні бути прив'язані до глобальної валюти за фіксованим курсом. Третій варіант: повинні існувати певні обов'язкові норми резервування SDR у національних банківських системах, і до розміру цих резервів буде прив'язана національна кредитна емісія. 

Таким чином, на тлі кризи стала очевидна необхідність перетворень:

· підсилення  значущості спеціальних прав запозичень Міжнародного валютного фонду, 

· укріплення фінансової ваги країн, що розвиваються, 

· створення єдиного резервного банку.
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МЕТАЛИ ЯК ЗАСІБ ЗБЕРЕЖЕННЯ ГРОШЕЙ В УМОВАХ ФІНАНСОВОЇ КРИЗИ
Жулінська Є. О., студентка ФММ, група УС-51с

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Сьогодні ми є свідками  світової фінансової кризи, яка набула масштабного характеру і стала серйозним викликом для багатьох країн світу, в тому числі й для України. Негативні тенденції в розвитку світової фінансової кризи, незважаючи на значні зусилля провідних країн світу і міжнародних фінансових організацій, спрямовані на їх приборкання, ще досі зберігаються. У США та країнах ЄС спостерігається швидкий спад виробництва і зниження рівня зайнятості населення. МВФ визнав, що його прогноз світової економіки на 2009 рік занадто оптимістичний і, ймовірно, буде переглянутий у бік зниження.

Виникнення фінансової кризи в Україні стало очевидним восени 2008 року після погіршення ряду економічних показників та повідомлень про фінансові проблеми декількох провідних комерційних банків країни. Одним із її наслідків став процес масового виведення ресурсів з банківської системи. За оцінками НБУ, з жовтня 2008р. до середини січня 2009р. з банківської системи вилучено понад 60 млрд. грн., у січні 2009р. загальний обсяг депозитів в національній валюті зменшився на 7,4%, у т. ч. фізичних осіб – на 2,8%, юридичних осіб – на 12,9%. [1]

 Тепер перед фізичними особами постало питання, як розпорядитися своїми коштами в даних умовах, адже, хоча  їх кошти знаходяться у них на руках, вони не приносять дохід та існує можливість їх знецінення. Одним із можливих варіантів є купівля банківських металів.

Відомо, що банківські метали завжди відігравали важливу роль в системі економічних відносин та є надійними та перевіреними часом засобами регулювання економічних та політичних інтересів.  До них відносять золото, срібло, платину, метали платинової групи, доведені (афіновані) до найвищих проб відповідно до світових стандартів у зливках і порошках, що мають сертифікат якості, а також монети, вироблені з дорогоцінних металів.[2] Cпеціальною одиницею виміру, що застосовується для характеристики дорогоцінних металів, дорогоцінного каміння та пороху є тройська унція, яка дорівнює 31.1034768 грама.

Найбільш привабливим серед банківських металів є золото, яке протягом багатьох сторіч традиційно було одним із найнадійніших видів заощаджень. Воно є універсальним і практично безризиковим засобом страхування заощаджень від інфляційного знецінення і падіння курсу національної валюти. Хоча в короткостроковому періоді ціна на золото і схильна до коливань, протягом тривалого проміжку часу метал не втрачає своєї цінності, чим не може похвалитися жодна навіть найстабільніша валюта. Саме тому провідні західні інвестиційні консультанти радять від 5% до 10% капіталу тримати в золоті. 
На кінець листопада 1 тройська унція золота коштувала 1168 доларів. За прогнозами аналітиків до кінця року вартість золота у світі може скласти 1200-1220 доларів за тройську унцію. Зростання з вересня цього року склало 22,9%. В Україні, за цей же період, ціна продажу готівкового 1 грама золота зросла на 14,7% і становила 325 гривень за 1 грам. Менші темпи зростання цін на золото в Україні в порівнянні зі світовими пов’язують з падінням курсу долара в країні (з вересня знизився на 6%). Також експерти прогнозують, що наступного року на світовому ринку золото подорожчає ще на 20% і його вартість складе 1400 доларів за тройську унцію. Таке подорожчання дорогоцінного металу пояснюється тим, що чим гірша ситуація у світовій економіці, тим більше золота скуповують інвестори, тим самим збільшуючи ціни на нього.[3]

Офіційні курси банківських металів за 10 тройських унцій (грн) на 01.12.2009р.

	Назва
	Кількість унцій 
	Облікові курси

	Золото 
	10
	93617.02

	Срiбло 
	10
	1448.99

	Платина 
	10
	115024.32

	Паладiй 
	10
	28915.84


Джерело: [4]

Основний ризик вкладень у золото – це різке уповільнення темпів зростання або й зовсім падіння ринкової ціни. Але вартість металу ніколи не коливається так, як вартість валют. У цьому його надійність і стабільність. Тому в умовах гострого дефіциту якісних активів для інвестування золото може стати гарним інструментом не лише для збереження, а й для примноження капіталу.
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Банківська система України в умовах світової фінансової кризи

Заболотна В.А.,  НТУУ «КПІ»

У зв’язку зі світовою фінансовою кризою українські банки опинилися в скрутному становищі. Найбільшою проблемою у банківській системі України є дефіцит банківської ліквідності, що з самого початку спричинили іноземні інвестори, які в умовах світової фінансової кризи в спішному порядку повернули свої кошти до національних економік з метою їх стабілізації і більшої захищеності.

Можна виділити шість основних аспектів, в яких проявляються наслідки світової фінансової кризи для української банківської системи:

1. Зниження довіри населення до банків. 

2. Серйозні труднощі українських банків, які пов’язані з поверненням до кінця 2009 року значних зовнішніх запозичень, які активно залучалися у попередні роки. 

3. Наслідком фінансової кризи стала нестабільність на валютному ринку, яка поглибилась зростанням дефіциту платіжного балансу. 

4.  Криза істотно вплинула і на підвищення процентних ставок за кредитами. 

5. Наслідком кризи є той факт, що в усьому світі порятунок фінансових установ став завданням держави – вона вливала бюджетні кошти, а також брала комерційні банки під свій контроль.

6. Криза може призвести до укрупнення банків в Україні, оскільки дрібні банки просто не впораються з проблемами. Цей процес може проходити шляхом злиття і поглинання більшими фінансовими установами менших.

Для подолання наслідків фінансово-економічної кризи необхідна взаємодія фінансового та нефінансового секторів економіки, узгодженість дій усіх органів державної влади та суб’єктів господарювання. Грошово-кредитна політика НБУ має здійснюватися на основі інструментів точного настроювання та реальної незалежності центрального банку [4].

За інформацією НБУ, станом на 1 серпня 2009 року частка іноземного капіталу в капіталі банків скоротилася до 34,8 % порівняно з 39,1% станом на початок липня [3]. Такі дії іноземних інвесторів, у свою чергу, спровокували вітчизняних корпоративних клієнтів банків, які в короткі терміни конвертували значні фінансові ресурси і вивели їх за кордон. Далі, по ланцюжку, це стало причиною ажіотажного вилучення гривневих вкладів населення та їх обміну на іноземну валюту. У 15-ти банках України запроваджені не тільки тимчасові адміністрації, а й мораторій на задоволення вимог кредиторів на різні терміни, а частка депозитів цих банків у загальному обсязі коштів фізичних осіб у банківському секторі перевищує 15%, що є надзвичайно загрозливим [2]. Скорочення ресурсної бази банків зумовлено також і скороченням зовнішніх запозичень та виплат за зовнішніми позиками, оскільки недостатність ресурсної бази українських банків спричинила їх фінансову залежність від міжнародних ринків капіталів через накопичення боргів. 

Як бачимо, Україні та її банківській системі негайно потрібно використати повний арсенал запобіжних заходів, серед яких:

1. Перехід на нові показники виміру економіки.

2. Посилення регулюючої ролі центрального банку.

3. Обмеження щодо перекредитування, міжбанківського кредитування під заставу цінних паперів, а також запровадити нову систему оцінки цінних паперів, їх ліквідності. 

4. Створення міжнародної комісії з дозволу, контролю та узгодження обсягів випуску, а також поточного регулювання державних цінних паперів і їх обігу на міжнародних фінансових ринках [1]. 

Підсумовуючи викладене, слід зауважити, що всі фінансові кризи та подолання їх наслідків призводять до структурних змін банківської системи, оскільки банківська сфера є найчутливішою до їх впливу. З іншого боку, банки все-таки найбільш гнучкі структури в умовах ринку, тому вони найшвидше реагують на події, що відбуваються на міжнародних фінансових ринках.
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Зарубіжний досвід управління надлишковою ліквідністю банківської системи країн (на прикладі Туреччини)

Зоря М.В., НТУУ«КПІ»
У період з листопада 2000 по лютий 2001 року в Туреччині відбулася банківська криза, для подолання наслідків якої була розпочата всеохоплююча Програма реструктуризації і відбудови банківського сектору. Першим ключовим кроком даної програми було те, що банкам було надано фінансування на виплату своїх овернайт зобов’язань в рамках співпраці Казначейства і центрального банку. Казначейство випустило для державних і банків-членів Фонду страхування депозитів CPI-облігації (індексовані на інфляцію) з терміном погашенням через 5-9 років, на суму 14 млрд. YTL. Центральний банк Туреччини здійснював купівлю цих цінних паперів для забезпечення ліквідності. Ці операції вирішили проблему структурного дефіциту ліквідності вищезгаданих банків і збільшили кількість доступних коштів на ринку. Як наслідок – стали розвиватись умови для надлишкової ліквідності. Спочатку очікувалось, що ця надлишкова ліквідність буде тимчасовою, проте в результаті помірної монетарної і фіскальної політики, що проводились в посткризовий період, потоки іноземної валюти до Туреччини зросли, і ЦБТ мусив поглинати цей непередбачений потік, купуючи іноземну валюту і таким чином зумовлюючи ще більшу внутрішню ліквідність. Як наслідок, умови надмірної ліквідності перетворились в структурну надлишкову ліквідність і ЦБТ зазнав збитків, які становили у 2003, 2004 і 2005 роках відповідно YTL 1.550 млн., 509 млн. і 131 млн.. Збитки центрального банку були пов’язані зі зростанням внутрішніх процентних зобов’язань через використання операцій на відкритому ринку для стерилізації надмірної ліквідності на ринку. Крім операцій Казначейства-центрального банку по випуску індексованих облігацій для окремих банків та проведення валютних операцій з купівлі валюти факторами, що впливають на збільшення/зменшення ліквідності в банківській системі Туреччини є:чистий дохід Казначейства в іноземній валюті, у тому числі управління зовнішнім боргом;;процентні платежі Центрального банку Туреччини банкам за операціями із стерилізації надлишкової ліквідності і обов’язкових вимогах;попит на національну валюту;рух коштів на Казначейському рахунку в Центральному банку Туреччини. 

Центральний банк Туреччини регулярно оприлюднює процентні ставки, за якими банки можуть стерилізувати або одержувати кредити від центрального банку на внутрішньому грошовому YTL-ринку в період з 10.00-16.00 і на ринку репо і зворотного репо на Стамбульській фондовій біржі з 10.00-14.00 Центральний банк Туреччини щоденно оголошував процентну ставку кредитування, яка дійсна на вищезгаданих ринках, кредити овернайт постійно надавалися за цією ставкою центрального банку, і згодом ці ставки стали індикаторами національного грошового ринку. Змінюючи цю ставку, центральний банк впливав на короткострокові процентні ставки на вторинному ринку і таким чином ринкові ставки узгоджувались зі ставками Центрального банку Туреччини.
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Рис.1 Процентні ставки Центрального банку Туреччини
Таким чином, особливістю досвіду Туреччини з регулювання ліквідності в аспекті можливості його використання в Україні є те, що, по-перше, основним чинником надлишкової ліквідності, як і в Україні, є притік іноземного капіталу. По-друге, важливим чинником розв’язання проблеми  надлишкової ліквідності в Туреччині стала координація грошово-кредитної та фіскальної політики, яка зумовлює політику Казначейства, спрямовану на допомогу центральному банку, що виявляється, насамперед, в адекватній борговій політиці з чистою позицією платника, а не позичальника; збільшені залишків на рахунках казначейства в центральному банку в умовах значних приватизаційних надходжень та надлишкової ліквідності в країні; проведенні реформ фінансової системи, спрямованих на підвищення довіри та фінансового поглиблення. Важливу роль в ефективному вирішенні проблеми надлишкової ліквідності відіграє високий рівень незалежності центрального банку у виборі інструментів, який дозволяє йому з 2001 року для досягнення цінової стабільності стерилізувати усю надлишкову ліквідність незважаючи на значні збитки. Не останню роль відіграє також наявність досконалого інструментарію грошово-кредитної політики, головним інструментом якої є офіційні процентні ставки, а також наявністю стратегії управління ліквідністю в умовах як профіциту, так і дефіциту.

Функціонування фондового ринку України в умовах світової фінансово-економічної кризи

Івахненко Р.Г., ФММ, гр. УС – 61, НТУУ «КПІ»

Фондовий ринок відіграє  суттєву роль у залученні інвестиційних ресурсів (внутрішніх та зовнішніх) та спрямуванні їх на оновлення виробничого потенціалу. Ринок капіталів є невід’ємним та важливим елементом фінансової системи ринкової економіки.  

Одним з основних джерел інформації щодо стану розвитку фондових ринків країн для міжнародних інвесторів є дані, які збираються та розповсюджуються міжнародною рейтинговою агенцією Standard & Poor's (за її  класифікацією Україну віднесено до групи Frontier, в яку крім України входять ще 22 країни (Румунія, Словенія, Хорватія, Болгарія, В'єтнам та інші), Moody’s та Fitch [1]. Всі показники, які репрезентують стан фондового ринку України, міжнародні кредитно-рейтингові агенції розраховують на підставі даних ПФТС, що є індикатором інвестиційної привабливості держави.  За 2008 рік індекс ПФТС (Позабіржової фондової торговельної системи) знизився (Рис.1.)  з 1160,34 п. 01,01,2008 до 282,05 п. 01,12,2008 року (тобто падіння складало 76%), що є наслідком виведення капіталу з України [2]. Російський позабіржовий ринок, основою якого є РТС (Російська торговельна система) мав схожі тенденції: індекс РТС з 01,01,2008 по 01,01,2009 року (тобто зменшився на 72,7 % за рік), що свідчить про залучення фондових ринків країн у світові фінансові процеси [3]. 
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Рис.1 Динаміка індексів ПФТС та РТС за 2007 – 2009 рр. та їх прогнози на І квартал 2010 року

Зростанню українського фондового ринку у 2009-2010 роках можуть сприяти чинники:

· Послаблення світової фінансово-економічної кризи (поліпшення глобальної економічної кон’юнктури);

· Активізація торгів на фондових біржах світу;

· Подальша девальвація гривні (в результаті можлива короткочасна активізація на ринку купівлі дешевших акцій іноземними інвесторами);

· Поліпшення кон’юнктури на українському металургійному ринку (українська економіка в цілому зав’язана на металургії, тому позитивні новини сектору відповідно позначаться на інвестиційній привабливості акцій металургійних компаній); 

· Активізація національних інвесторів (рада ПФТС зменшила мінімальні розміри торгівельних лотів, що є передумовою для розширення кола покупців акцій за рахунок фіз. осіб).

Втім, хоч які з цих факторів не діяли б у наступні роки, головні причини, що гальмують розширення ринку акцій, лежать не в технічній площині, а в економічній. Насамперед, в Україні мала частка цінних паперів для торгівлі: середня частка акцій у вільному обігу (free-float) становить лише 7%, тоді як на Заході — до 20–30%. Має бути переосмислена та суттєво підвищена роль фондового ринку в залученні інвестиційних ресурсів та спрямуванні їх на оновлення виробничого потенціалу, створення умов для становлення потужних інституційних інвесторів. Таким чином, майбутній розвиток фондового ринку неможливий без реформування більшості складових ринку, тому політика держави щодо цього має бути зосереджена у наступному:

- налагодження тісного співробітництва в рамках міжнародних організацій з метою створення позитивного іміджу українського фондового ринку серед зарубіжних та вітчизняних інвесторів; 

– концентрація торгівлі цінними паперами на організованому ринку, діяльність якого відповідає міжнародним стандартам (частка обсягів виконаних договорів на позабіржовому ринку зросла з 88% у 2008 році до 93% у ІІ кварталі 2009 року); 

· погодження нормативної бази та регулювання ринку фінансових послуг відповідно до  світових стандартів.

Informational security in international collaboration

Kysliak E.V., student V year

NATIONAL TECHNICAL UNIVERSITY OF UKRAINE “KIEV POLYTECHNIC INSTITUTE”
In this era of global economy, ever-changing enterprise risk, cross-organization collaboration and online trade, information security has become more of a business and international economy enabler than ever thought possible. As new and evolving research, standards, tools and technologies emerge; enterprises now have the mechanisms to help secure their business transactions as well as the underlying infrastructure and information involved. Yet enterprises still struggle to keep up with regulatory requirements, economic conditions and risk management. The exact role of information security is still not clearly defined in many organizations. While some still view information security as a cost center, it has been shown that effectively managed information security organizations can be instrumental in helping an enterprise meet its business goals by improving efficiency and aligning business objectives.

1. Security Engineering. Building secure systems has to evolve from an art to a security engineering discipline, with well-defined methods for constructing secure systems out of secure subsystems and basic components, and for assessing and formally validating security. Security-preserving notions of composability need to be developed, combining techniques from software engineering, secure hardware design, formal methods and cryptography. In particular European researchers have made a lot of progress in this direction, but nevertheless, security engineering is still closer to black magic than to science: the number of new vulnerabilities is still growing with a dreadful rate .

2. Protecting Privacy. Protecting privacy in the information society requires good security, but more than security is needed: tools that empower ordinary, non-technical users to control the information they reveal about themselves; business models and processes that balance the personal information they consume and customer value they generate; tools that enable enterprises to define and enforce their privacy practices, and to manage the identity and profile information given to them in a trustworthy and responsible way. In particular the development of enterprise privacy technologies has just started.

3. Intrusion Tolerance. One of the most important R&D topics is the development of intrusion tolerant systems: such systems work securely and safely even if some subsystems have been successfully attacked and maliciously corrupted – which is inevitably the case for most large systems. Such systems might even react on detected intrusions by reconfiguring themselves into a less corrupted state. Over the last few years a lot of work has been done on developing intrusion tolerant systems, in particular in the context of secure group communication and service replication. More work will be needed, in particular towards intrusion tolerance for systems based on large dynamic and ad-hoc groups. New trustworthy, intrusion tolerant means of authentication, authorization and management for such systems need to be developed .
4. Intrusion Detection. A very related topic is that of intrusion detection: How to detect intrusions, or more generally, high-risk situations? Many sensors have been developed that watch for specific situations, and tools to correlate alarms generated by different sensors in order to get a better picture. But still the main problems remain open: Intrusion detection systems generate by far too many false alarms, and rarely suggest effective reactions on true alarms. More R&D is needed that improves the quality and meaningfulness of alarms, eg, by considering semantically richer layers and specific applications.

5. Enterprises too often view information security in isolation: the perception is that security is someone else’s responsibility and there is no collaborative effort to link the security program to business goals. It is easy for this compartmentalized approach to lead to weaknesses in security management, possibly resulting in serious exposure. From a financial perspective, it is possible for this lack of comprehension to result in unnecessary expenditure on security and control. From an operational perspective, information security efforts may not achieve the intended business benefit, resulting in information at risk.

Information security is the ongoing process of exercising due care and due diligence to protect information, and information systems, from unauthorized access, use, disclosure, destruction, modification, or disruption or distribution. The never ending process of information security involves ongoing training, assessment, protection, monitoring & detection, incident response & repair, documentation, and review. And our nowadays this global process becoming important and comprehensive view on all informational system network. Understanding it in Ukraine could give us sustainable, competence and profitable position in international collaboration, global area, future informational evolution.

УКРАЇНИ У РЕГІОНАЛЬНИЙ ФІНАНСОВИЙ ПРОСТІР
Ковтонюк К.В., асистент

ВНЗ «Університет економіки та права «КРОК»

Розвиток національного фінансового простору України, в останні роки, характеризується зростанням кількісних показників капіталу, зобов’язань і активів, посиленням конкуренції, особливо з іноземними компаніями, розбудовою необхідної інфраструктури, а також удосконаленням відповідної законодавчої бази. Утім, зростання кількісних показників не привело до істотного поліпшення якісних характеристик [1, с. 53], що визначає дотримання Україною європейської моделі інтеграції: 1) першочергову реалізацію конкурентних переваг у торговельній сфері з врахуванням поведінки валют країн –основних торговельних партнерів [2, с. 15-27], які ввели або планують ввести єдину регіональну валюту; 2) згодом перехід до формування регіонального фінансового простору.
Інтеграційні ж пріоритети України перебувають у полі двох різноспрямованих векторів. З одного боку, обережне ставлення до участі в інтеграційних угрупованнях країн з високим рівнем наднаціонального регулювання, зумовлене особливостями України як самостійного суб'єкта інтеграції в рамках східного вектору співробітництва – СНД, ЄЕП, ЧЕС. З другого, неможливістю тривалого «позаінтеграційного» розвитку в регіоні навіть при умові часткової втрати державного суверенітету країни у економічній або фінансовій сфері в межах західного вектору – ЄС [3, с. 127]. Пріоритетність саме європейського вектору інтеграції для України, визначена в 2002 році у Посланні Президента України до Верховної ради України «Європейський вибір» [4, с. 9]. Можливість реалізації інтеграційних прагнень України з країнами Європи у інших форматах не визначається за необхідне, обумовлюється наступними чинниками:

1. віддаленістю географічних кордонів Європейської асоціації вільної торгівлі (ЄАВТ) і Балтійського ринку від України, що підсилюється низькою часткою зовнішньоторговельного обігу даних країн в загальному обсязі торгівлі України (протягом 2004-2008 років не перевищувала 2% відповідно у двох інтеграційних об’єднаннях);

2. повна інтеграція країн-членів Центральноєвропейської зони вільної торгівлі (ЦЕФТА) до ЄС, що характеризується значною часткою країн Вишеградської групи у зовнішньоторговельному обігу України, який протягом 2004-2008 років коливався на рівні 7-9%. Крім того, на сьогодні, триває переговорний процес щодо створення зони вільної торгівлі у форматі «плюс» (ЗВТ+) між Україною та ЄС, який також передбачає підписання додаткових зобов’язань щодо лібералізації ринку послуг і погодження екологічних стандартів України та країн ЄС [5, с. 11].
Крім того, політичний фактор у виборі вектору реалізації інтеграційних пріоритетів України є домінуючим, оскільки за обсягом торгівлі майже всі інтеграційні об’єднання, а саме: СНД, ЄЕП, ЧЕС, ЄС, окрім ГУАМ знаходяться на одному й тому ж самому рівні. Тому, визначення ефективного інтеграційного вектору України у економічній та фінансовій сфері має базуватися на особливостях національного розвитку фінансового простору країни та потенційних вигод в майбутньому. В такому контексті, залишаються лише два можливих варіанта залучення України до східного (СНД) або західного (ЄС) регіонального фінансового простору. В першому випадку, формування фінансового простору інтеграційного об’єднання розпочнеться з використанням російського рубля як регіональної валюти для розрахунки за енергоносії. Тому, діяльність провідної країни інтеграційного угруповання спрямована на укріплення позицій даної валюти, а не розробку заходів щодо формування повністю інтегрованого регіонального фінансового простору. В другому випадку, можливе залучення до ефективно функціонуючого фінансового простору, що засвідчив свою життєдіяльність, оскільки спрямований на створення єдиних умов діяльності країн-членів, що створює передумови курсової стабільності єдиної регіональної валюти. Отже, західний вектор створює не лише економічні, але й фінансові перспективи реалізації інтеграційних пріоритетів України.
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ФІНАНСОВІ КОНГЛОМЕРАТИ ЯК ПОСЕРЕДНИКИ НА СВІТОВОМУ ФІНАНСОВОМУ РИНКУ

Коробейник О.В, Полонська Є.С., 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”
Розвиток фінансового ринку на сьогоднішній день характеризується інтеграцією фінансових посередників і конвергенцією фінансових послуг, які посилилися наприкінці минулого століття внаслідок поширення переливу капіталу між різними сферами та країнами.

Фінансові компанії стрімко розширюють свою діяльність і вплив на всі сегменти фінансового ринку, а також утворюють складні фінансові структури. Фінансова конвергенція забезпечує виникнення комбінованих та інтегрованих фінансових продуктів. У результаті маємо структурні зрушення та зміни у процесі діяльності фінансових посередників, що призводить до виникнення нових їх видів - фінансових конгломератів, свого роду монополій, які задають правила гри на фінансовому ринку, впливають на ціноутворення, визначають напрями змін законодавчої бази, впливають на макроекономічну кон’юктуру в цілому.

Актуальність теми полягає в тому, що в Україні майже не досліджується сутність фінансових конгломератів, особливості їх діяльності та відмінності від інших фінансових посередників.

Фінансовий конгломерат як форма корпоративної інтеграції є організацією, що включає групу компаній, які пов’язані спільним або взаємним контролем і оперують у різних сферах: банківській, страховій та інвестиційній. 

У міжнародній практиці сформувався підхід, відповідно до якого фінансовий конгломерат повинен включати принаймні два із таких трьох фінансових інститутів: 

• банк; 

• страхова компанія; 

• інвестиційна компанія. 

Відповідно до Директиви 87/2002/ЄС можливі три варіанти поєднання фінансових інститутів у складі фінансового конгломерату: банк і страхова компанія, страхова та інвестиційна компанії або поєднання всіх трьох фінансових посередників.

Фінансові конгломерати на сучасному етапі розвитку суспільних відносин являються потужними гравцями фінансового ринку, фінансовими посередниками глобального масштабу.

На сьогодні в світі функціонує близько 80 фінансових конгломератів. Найбільш потужними є: у США - „AIG”, „General Motors”; у Німеччині - „Inter Group”, „Deutsche Bank”; у Нідерландах - „Delta Lloyd”, „ING”; у ФранціЇ - „ABR AMRO France”, „BNP Paribas”; у Австрії - „GRAWE”, „RZB-UNIQA”; у Великобританії - „Lloyds TSB”, „Standart Life”; у Італії - „Generali”, „Mediolanum”; у Бельгії - „Axa (Belgium)”, „INVESTAR”; у Португалії - „Сaixa Geral de Depositos (CGD)”; у Швеції - „Swiss Re”, i „Zurich Financial Services”; у Іспанії - „Agrupacio Mutua/Bankpume”; у Словенії - „Triglav Group”.

Діяльність більшості конгломератів має глобальний характер. Вони розміщують свої активи, страхові компанії, мають офіси в багатьох країнах, підтримуючи тим самим міжнародні економічні відносини.

Фінансові конгломерати інтенсивно взаємодіють на світовому ринку, збільшуючи кількість міжнародних контрактів та поглиблюючи інтеграцію національних фінансових ринків. Діяльність таких монополістичних об’єднань призводить до ряду позитивних тенденцій. Відбувається реінжиніринг бізнес-процесів, перехід до нових більш ефективних бізнес-моделей, поглиблення спільного використання активів, відбувається зростання ефективності діяльності, так званий синергетичний ефект.

Але, крім названих позитивних аспектів, зростає також і рівень ризикової складової діяльності конгломеративних систем в цілому та окремих їх складових інститутів, як з точки зору спеціалізації, так і з точки зору географії діяльності.

Вплив фінансових конгломератів на національну економіку здійснюється перш за все через банки, що є основними елементами національної платіжної системи, діяльність яких знаходиться під значним впливом групової стратегії та містить в собі різні якості.

Регулювання й нагляд за діяльністю фінансових конгломератів у всіх країнах відбувається за дещо схожою схемою, оскільки для таких структур передбачений лише один рівень наглядово-регулюючих органів, що зумовлюється, перш за все, тим, що фінансові конгломерати не розглядаються, як окремий сектор економіки, а нагляд за ними являється додатковим до існуючих наглядових процедур в рамках окремих фінансових галузей. 

 Екстенсивність діяльності фінансових конгломератів як універсальних інтегрованих посередників забезпечується лібералізацією фінансового законодавства та загостренням конкуренції на фінансовому ринку.

Проблеми ринкової оцінки вартості банків при злитті та поглинанні в умовах нестабільності та ризику

Кочетков В.М., д.е.н., проф. НТУУ «КПІ»
Внаслідок глибокої економічної кризи більшість українських банків опинились не в змозі протидіяти негативному впливу макроекономічних факторів.

Внаслідок жорсткої монетарної політики з боку держави, підвищення вимог по достатності капіталу та рівня ліквідності кількість банків в Україні продовжує скорочуватись. Тому зростає потреба та актуальність проведення професійної оцінки банків при злитті та поглинанні.

Відтак, визначення ринкової вартості банківської організації є важливим етапом угод по злиттю та поглинанню.

Законодавство чітко визначає, що приєднання одного банку до другого веде до передачі всіх вимог і зобов’язань останньому [1; 2].

Злиття визначається як об’єднання юридичних осіб, що призводить до створення нової юридичної особи з активами і пасивами зазначених юридичних осіб при припиненні існування останніх. Поглинання передбачає об’єднання юридичних осіб в якому зберігається одна юридична особа, до якої переходять всі активи і зобов’язання при припиненні існування інших юридичних осіб.

Головним мотивом злиття та поглинання виступає бажання отримати синергетичний ефект, тобто досягнення результату, який суттєво перевищує сумарний результат окремих структур, що працюють на ринку.

Проводячи оцінку банку, слід дослідити його показники як до злиття чи поглинання, так і після досягнення угоди.

В процесі оцінки вартості банку потрібно враховувати особливості банківського бізнесу. 

Оцінка банку не може бути виконана без  чіткого розуміння, що оцінюється: банківська організація в цілому або її окремі складові.

При проведенні оцінки банку важливе місце належить аналізу фінансової стійкості [3]. До основних параметрів фінансової стійкості відносяться: соціально-політична ситуація в країні, її загальноекономічний стан, стан фінансового ринку, внутрішня стійкість [3, c. 37].

При проведенні оцінки ринкової вартості проблемного банку доцільно застосовувати такі підходи: по-перше, оцінку необхідно проводити в найкоротші терміни з урахуванням стану активів; по-друге, необхідно налагодити переговорний процес з органами банківського нагляду НБУ, основними кредиторами та акціонерами, що дозволить отримати необхідну інформацію; по-третє, при проведенні розрахунків, в умовах недостатності достовірності інформації, слід спиратися на песимістичний варіант.

Головною проблемою при оцінці вартості українських банків вважається їх непрозорість, що пояснюється недостатністю банківського законодавства, ігноруванням деякими банками стандартів міжнародної фінансової звітності та недостатньо ефективним наглядом з боку НБУ.

Для оцінки злиття та поглинання необхідно використовувати такі методи: дисконтування грошових потоків, вартості чистих активів, ліквідаційної вартості, капіталізації доходу, вартості заміщення [4].

В умовах  глибокої економічної кризи зростає актуальність проведення оцінки вартості бізнесу. Навряд чи банки будуть спроможні залучати інвестиції в умовах політичної нестабільності в країні. Разом з тим, розуміння факторів, які суттєво впливають на ринкову вартість бізнесу дозволяють керівництву приймати вірні стратегічні рішення. 
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IPO ЯК СУЧАСНИЙ ДІЄВИЙ МЕТОД ЗАЛУЧЕННЯ ІНВЕСТИЦІЙ В ЕКОНОМІКУ УКРАЇНИ

Кузнєцова К.О., студентка групи УС-61, НТУУ «КПІ»

Питання залучення інвестицій стає все більш актуальним для економіки України через необхідність реформування та стабілізації економіки, зокрема, технічного переоснащення та модернізації промислових підприємств, розвитку інноваційної діяльності, інфраструктури, підтримки вітчизняного виробника тощо.


Все більш популярним методом залучення капіталу по всьому світу стає IPO (Initial Public Offering) – первинне публічне розміщення - це один із способів фінансування підприємства: компанія отримує капітал в результаті публічного розміщення своїх нових акцій на фондовій біржі.


До переваг ІРО як засобу залучення капіталу слід віднести:

 - залучення довгострокових інвестицій та підвищення обсягів інвестування;

 - ринкова оцінка реальної вартості компанії;

 - залучення інвестицій при збереженні контролю над бізнесом (утримання контрольного пакету акцій);

 - безвідсоткове фінансування – можливість запобігання зовнішніх боргових зобов’язань у процесі залучення додаткового фінансування;

 - обіг акцій на вторинному ринку стимулює попит на них і, відповідно, зростання вартості цінних паперів та капіталізації компанії;

 - вдале первинне розміщення сприяє розширенню можливостей залучення фінансових ресурсів та зменшенню фінансових витрат при здійсненні наступних випусків акцій [1].


На сьогодні можна констатувати той факт, що ринок публічних первинних розміщень минув світову фінансову кризу та має тенденцію до зростання. За підсумками 2008 р. обсяг IPO, проведених на світових біржах, знизився на 71,6% і склав 91,7 млрд. дол., тоді як в 2007 р. аналогічний показник склав 322,9 млрд.дол. Пік падіння на світовому ринку первинних розміщень акцій припав на початок 2009 р., коли компанії масово відкладали плани проведення IPO у зв'язку з глобальною рецесією і кризою на фінансових ринках. Але за третій квартал обсяг світових IPO відновився та виріс на 292%. З січня по березень було зафіксовано 52 розміщення, з квітня по червень – 72, з липня по вересень кількість угод зросла до 149. Обсяг коштів, залучених в період з 1 січня по 30 листопада 2009 р. у світовому масштабі, склав 94,9 млрд. дол [2]. Одним із ключових рішень для компанії є вибір фондової біржі для розміщення своїх акцій. Серед основних елементів, на які при виборі фондової біржі, компанії повинні звертати увагу є такі: ліквідність ринку, вартість капіталу, географічне положення майданчика, галузева структура ринку, витрати на дотримання нормативно-законодавчих вимог, престиж та рівень світового визнання біржі тощо [1].


Проте, попри значні переваги, ІРО не позбавлене недоліків, таких як:

 - втрата конфіденційності інформації щодо структури власності корпорації;

 - складність та тривалість процедури підготовки до ІРО;

 - витрати на підготовку до IPO (залучення консультантів з фінансових, юридичних та податкових питань, презентаційні витрати) можуть становити до 10-15% від суми залученого капіталу;

 - витрати на проведення щорічного аудиту та оприлюднення його результатів;

 - залежність від фінансових коливань на міжнародних ринках [3].


Вперше українські компанії вийшли на світовий ринок IPO в 2005 р.: на Лондонській фондовій біржі компанія Ukrproduct продала 27,2% акцій за 9,6 млн дол. та девелоперська корпорація XXI Century Investments розмістила свій пакет акцій (35%) на суму 139 млн дол.


Отже, первинне публічне розміщення акцій українських компаній є дієвим методом підвищення капіталізації як самих компаній, так і економіки країни. Наразі проведення ІРО ще не є поширеною практикою на вітчизняному фондовому ринку, однак великі потенційні вигоди від запровадження цього методу інвестування для економіки країни в цілому зумовлюють інтерес до проблематики ІРО як з боку компаній, так і державних інституцій. Таким чином, доцільно зазначити, що першочерговими завданнями держави на даному етапі має стати: вдосконалення законодавчої бази розвитку українського фондового ринку; сприяння вдосконаленню його інфраструктури; поліпшення інвестиційного клімату; поширення культури корпоративного управління та інформації про можливості і переваги ІРО як засобу залучення капіталу в національну економіку.
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Рекомендації Базельського Комітету як основа для зміцнення фінансової стійкості банків

Мазурков В. О., аспірант,

старший викладач Міжнародного університету фінансів 

Діяльність банків протягом 2001-2008 років характеризувалася підвищенням фінансової стабільності, нарощуванням капітальної бази, залученням депозитів. 

Однак слід зазначити, що динамічний розвиток банківського сектору супроводжувався накопиченням ризиків. Це вимагало підвищеної уваги до питань фінансової стійкості кредитних організацій, якості корпоративного управління, подальшого вдосконалення системи управління ризиками і внутрішнього контролю, розвитку конкуренції, підвищення якості капіталу, врахування достовірності звітності, тобто адекватного відображення наявних ризиків. 

Під час світової фінансової кризи стало очевидним, що українські банки не готові до серйозних фінансових потрясінь та динамічної зміни на міжнародних ринках. В умовах фінансової кризи актуальними стають завдання оперативної оцінки платоспроможності компаній, що перебувають у кредитному портфелі банку, а також особливого значення набуває об'єктивний підхід до формування оптимальних умов кредитної угоди, обґрунтованість ухвалення рішення про надання кредиту. Вирішення цього завдання неможливе без використання ефективної системи оцінки й управління ризиками.

При створенні системи управління кредитним ризиком банки спираються на власний досвід. Але корисно враховувати й світовий досвід у цьому напрямку. Підходи до оцінки кредитного ризику розвиваються в країнах Європи й США вже не одне десятиліття, і доцільно скористатися ідеями й моделями, які виробив світовий багаторічний досвід. 

У липні 2004 року Базельським комітетом було випущено документ Revised Framework on International Convergence of Capital Measurement and Capital Standards («Міжнародна конвергенція виміру капіталу і стандартів капіталу», далі – Базель II) [3].

Основне завдання Комітету полягає у впровадженні високих та єдиних стандартів в сфері банківського регулювання та нагляду. З цією метою, Комітет випускає директиви та рекомендації для органів нагляду держав-членів. Зазначені рекомендації не є обов'язковими до виконання, проте, в більшості випадків знаходять своє відображення в національному законодавстві держав-членів (та не тільки, наприклад, "Базель І" запроваджено в більше ніж 100 країнах), оскільки їх опрацьовується у співробітництві із банками та органами нагляду з усього світу. В ЄС вони також використовуються для взаємної інтеграції держав-членів Союзу.

Враховуючи положення Базелю ІІ можна запропонувати наступні рекомендації для зміцнення банківської системи:

1. здешевшати банківські послуги за рахунок комплексності їх надання;

2. вести  загальний реєстр кредитних історій;

3. оптимізувати організаційну структуру банку і чітко вибудувати в ній систему функціональної діяльності;

4. періодично здійснювати консолідацію активів і скорочувати «активи під ризиком»;

5. збільшити обсяг інформації, що розкривається перед ринком про стан достатності капіталу.

6. здійснити «стрес-аналіз» діяльності, передбачити вплив усіх можливих комбінацій чинників ризику, виявити їх взаємозалежність і розробити програму компенсації можливих втрат капіталу і платоспроможності банку; 

7. піднімати професійні та управлінські, якості банківських працівників. 

8. проводити диверсифікацію і страхування ризиків, особливо інсайдерських; 

9. більш якісно визначати ступінь ризику та ступінь можливих втрат по інвестиціях,  удосконалити системи оцінки ризику;

10. ввести практику проведення міжнародної сертифікації вітчизняних банкірів.

В результаті проведеного дослідження обґрунтовано необхідність удосконалення напрямів забезпечення фінансової стійкості банків шляхом впровадження стандартів Базелю ІІ. 
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Мито як інструмент зовнішньоекономічної політики

Максименко В.Г., студент НТУУ «КПІ», ФММ, група УС 71
Актуальність дослідження регулятивних властивостей мита виражається в розвитку інструменту регулювання в результаті еволюції економічних процесів. Органами державної влади, що здійснюють митне регулювання в Україні, є: Верховна Рада України, Кабінет Міністрів України та Державна митна служба України (ДМСУ). Отже існування мита обумовлене не тільки економічними підставами. Найсуттєвішою ознакою мита, є індивідуальна відплатність. Тобто відбувається еквівалентний обмін між платником мита та державою – певна кількість грошей за певне право.

Як правило, зараз мито використовується для регулювання обсягів імпорту, але в деяких випадках застосовується експортне мито. В Україні сплата експортного мита обмежується вузьким колом товарів: відходи та брухт чорних металів, жива худоба та шкіряна сировина, насіння деяких видів олійних культур і природний газ. Виходячи з того, що митні бар’єри на шляху товарів на внутрішній ринок створюють переваги для вітчизняних виробників, але не усувають повністю конкуренції зі світовими виробниками, в тезах розглянуто песимістичний та оптимістичні варіанти довготермінових результатів встановлення митних бар’єрів.

У першому варіанті, песимістичному, пропозиція вітчизняної продукції скорочується, крива S зcувається вліво до значення S′. Зловживання „митним щитом” призводить до неефективного використання ресурсів. За умов незмінності попиту на національному ринку обсяг споживання відповідного імпортного товару збільшується на величину q'm q''m та в цілому складатиме обсяг q'm q'''m. Для подальшого захисту виробника вітчизняне лобі може вимагати збільшення ставки мита, але при цьому необхідно пам’ятати, що це буде відбуватися за рахунок вітчизняних споживачів.

Більш оптимістичним виглядає використання вітчизняними виробниками митних бар’єрів для забезпечення розширеного відтворення шляхом інтенсифікації виробництва. Зменшення постійних і перемінних витрат створює сприятливі передумови для зсуву кривої пропозицій вітчизняної продукції вправо. Передусім доцільно виділити два положення кривої S' та S''. S' відповідає ситуації, коли вітчизняні виробники можуть повністю задовольнити попит споживачів на національному ринку в обсязі q'''m при встановлені ціни на рівні Pw+m. Мито перестає бути джерелом формування дохідної частини бюджету. Втрати споживачів залишаються на попередньому рівні. Після цього дія мита як протекціоністського інструменту поступово зменшуються. Отже, наступним кроком для розвитку вітчизняного виробника стає конкурентна боротьба на світових ринках. Положення кривої S'' відповідає ситуації, коли діяльність вітчизняних виробників досягає світового рівня. Держава може відмовитися від протекціоністського мита. Ціни на вітчизняному ринку встановляться на рівні світових цін Pw. Попит на відповідний товар за ціною Pw буде повністю задоволено національним виробником. Виробники отримують додаткові прибутки. Виграш споживачів досягне максимальної величини на рівні показників вільної торгівлі.

Застосування мита як інструменту стримування та стимулювання повинно відбуватися з урахуванням довготермінових наслідків. Спрямовання розвитку економіки в ті сфери, в яких вітчизняні виробники зможуть у майбутньому зайняти провідні позиції на світовому ринку, виправдовує ті негативні ефекти, яких первісно будуть зазнавати вітчизняні споживачі. 
При всіх позитивних можливостях використання регулюючого потенціалу мита не потрібно забувати і про ймовірність негативних наслідків. „Митний щит”, створюючи за рахунок споживачів „тепличні” умови для вітчизняних виробників, усуває, тимчасово, для них необхідність подальшого розвитку. Дослідження наведеної вище моделі впливу мита на розвиток підприємств та економіки дозволяє визначити основні умови підвищення ефективності реалізації регулятивного потенціалу мита в Україні:

– використання регулятивних можливостей мита для досягнення передусім довгострокових цілей на макро- та мікроекономічному рівнях;

– активізація використання непрямого впливу мита на економічні процеси;

– звуження кола галузей, на захист яких спрямовано митний протекціонізм;

– формування „оптимістичної” інтерпретації митних заходів всіма суб’єктами.

ФІНАНСУВАННЯ ІНВЕСТИЦІЙ В НЕРУХОМІСТЬ: КОРИСНІ ПРОПОРЦІЇ

Малолєпши П., здобувач, Національний університет „Львівська політехніка”

Нікшич С.М., к.е.н., старший викладач, Рівненський інститут слов’янознавства
Капітал, необхідний для фінансування поточної і інвестиційної діяльності підприємства, може походити з різних джерел. Згідно з цим критерієм виділяється зовнішній і внутрішній капітал. Внутрішнє фінансування полягає у використанні фінансових ресурсів, які отримані в результаті реалізації активів і нагромадження капіталу. Вони походять від самого підприємства або його акціонерів/пайовиків. Зовнішнє фінансування охоплює грошовий і матеріальний капітал, який надходить до підприємства від суб'єктів із зовнішнього оточення. В свою чергу, зовнішнє фінансування можна поділити на:

1) Зовнішнє власне фінансування, де отриманий грошовий або матеріальний капітал залишається в розпорядженні підприємства на невизначений час. Наслідком безстрокового залучення капіталу є виникнення відносин власності, з яких виникає право на участь у розподілі прибутку або обов'язок прийняття участі в покритті збитків підприємства. Крім того, отриманий капітал з власних зовнішніх джерел складає, як правило, гарантійну базу кредиторів. Через високу капіталомісткість нерухомості частка фінансування їх власним капіталом в загальній структурі фінансування нерухомості є незначною.
2) Зовнішнє стороннє фінансування означає, що ресурси надаються підприємствам на визначений час і в узгоджений термін мають бути повернені. У цьому випадку виникають боргові відносини. Зовнішнім фінансуванням в цій класифікації буде позиковий капітал.
Вищезгаданий поділ виникає прямо з принципу, що у випадку внутрішнього фінансування єдиними витратами, які несуть власники, є альтернативні витрати (втрачених можливостей, що виникають за можливих різних способів надходження/формування ресурсів). В свою чергу, при зовнішньому фінансуванні витратами буде норма повернення, яку очікує суб'єкт, що надає ресурси.
На вибір методу фінансування нерухомості мають вплив наступні чинники [1]: величина і капіталомісткість нерухомості, спосіб використання і форма володіння нерухомістю, податкове право,
рівень грошових надходжень і прибутків від інвестиції в нерухомість, витрати на здійснення фінансування, довгострокове фінансове управління.

Вказаний поділ методів фінансування інвестиції в нерухомість є одним з декількох. Інвестування в нерухомість належить до специфічних способів розміщення капіталу і не всі методи можуть бути тут використані. У випадку інвестиції в нерухомість можна прийняти наступний поділ методів: традиційні методи - банківський кредит (іпотечне кредитування), проектне фінансування, емісія цінних паперів; сучасні методи - венчурний капітал, лізинг (оперативний, фінансовий, зворотній, комбінований), факторинг (відповідний, невідповідний); додаткові методи - секуритизація, buy-back. У економічно розвинутих країнах в середньому частка вартості іпотечного кредитування по відношенню до ВВП перевищує 60% (в Польщі біля 5%) [2;3].

Кожен метод фінансування вимагає певних передумова здійснення, умов розвитку, має особливі ознаки, відповідні спільні та відмінні елементи, етапи здійснення фінансування/рефінансування, переваги та недоліки, економічні вигоди, ризики та способи управління ними.

Очевидним на сьогодні у вітчизняних умовах господарювання є те, що без створення відповідного юридичного, інституціонального і економічного забезпечення вказаних методів неможливе використання потенціалу, який міститься на ринку нерухомості.
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ШЛЯХИ ІНТЕГРАЦІЇ УКРАЇНСЬКОГО РИНКУ ЦІННИХ ПАПЕРІВ ДО СВІТОВОГО

Мудрієвський О. В.

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут», 
Розвиток депозитарної системи України, створення стабільної й прозорої системи обліку прав власності на цінні папери є однією з важливих передумов поліпшення інвестиційного клімату в Україні. Сьогодні регулювання діяльності учасників депозитарної систему України здійснюється відповідно до ЦК України, законів України «Про Національну депозитарну систему та особливості електронного обігу цінних паперів в Україні» [1], «Про цінні папери та фондовий ринок» [2], «Про господарські товариства», «Про державне регулювання ринку цінних паперів в Україні» [3]. Але є досить багато проблем, пов’язаних із відсутністю централізованої системи обліку цінних паперів, що створює умови для корпоративних конфліктів, особливо тих, які пов’язані з діяльністю реєстраторів. Слід виокремити маніпуляції з «подвійними реєстрами». Аналіз депозитарної системи України дозволяє назвати заходи, які необхідні для побудови такої системи обліку прав власності на цінні папери, що могла б забезпечити дотримання права власності в Україні.

На сьогодні в Україні діє три депозитарії: МФС, в якому враховується левова частка всіх недержавних цінних паперів, НДУ, а також депозитарій державних цінних паперів НБУ. 

У функції депозитарію, що є професійним учасником ринку цінних паперів, входить надання послуг зі зберігання сертифікатів цінних паперів, а також облік переходу прав власності на цінні папери в бездокументарній формі та інших операцій емітента щодо випущених ним цінних паперів - акцій, облігацій, інвестиційних сертифікатів, ОВДП та інших.

Перехід до бездокументарної (електронної) форми документообігу є одним із важливих чинників при побудові стабільної системи обігу іменних цінних паперів. Необхідна також і централізація системи обліку прав власності на цінні папери. Проблему «подвійних реєстрів» можна розв’язати шляхом утворення єдиного центрального депозитарію як суб’єкта, що вестиме реєстр власників іменних цінних паперів. Звісно, має бути здійснена уніфікація діяльності учасників депозитарної системи з обов’язковою умовою технологічної консолідації з центральним депозитарієм.

Вирішення цих питань, на думку багатьох юристів, які спеціалізуються на операціях на ринку цінних паперів, уже не вкладається в рамки змін до існуючої нормативної бази й потребує прийняття закону «Про систему депозитарного обліку цінних паперів». Відповідно до ЗУ «Про Загальнодержавну програму адаптації законодавства України до законодавства Європейського Союзу» запропонований документ належить до тих, які адаптують законодавство України до законодавства ЄС.

Передбачається, що проект закону покликаний визначити правові засади функціонування депозитарної системи України, встановити порядок реєстрації й підтвердження прав на емісійні цінні папери й прав за ними у системі депозитарного обліку цінних паперів, а також порядок проведення розрахунків за правочинами щодо емісійних цінних паперів і похідних (деривативів). Велика увага в законопроекті приділяється механізмам захисту від розкриття й розголошення інформації із системи депозитарного обліку емісійних цінних паперів і запровадженню обов’язкового використання електронного документообігу й електронного цифрового підпису.

За проектом, формування й функціонування єдиної системи депозитарного обліку цінних паперів забезпечує Центральний депозитарій. При цьому зауважується, що в Україні може існувати лише один Центральний депозитарій, який створюється у формі акціонерного товариства (акціонерами можуть бути НБУ, депозитарні установи, а також фондові біржі). Законопроект передбачає і функціонування депозитарних установ, які отримуватимуть ліцензію на право провадження таких видів депозитарної діяльності: діяльність по зберіганню цінних паперів; діяльність по зберіганню активів інститутів спільного інвестування; діяльність по зберіганню активів пенсійних фондів.

У світовій практиці центральний депозитарій обслуговує не тільки цінні папери на рахунках емітентів і депозитарних установах, але й поточні грошові рахунки для проведення розрахунків за угодами по цінним паперам. Відповідно, для того, щоб забезпечити централізований кліринг, центральний депозитарій України повинен отримати банківську ліцензію. Таким чином, поява центрального депозитарію дасть можливість проводити торги в режимі «поставка проти платежу». А це, в свою чергу, значно знизить ризики, підвищить платіжну дисципліну учасників і рівень довіри між торгівцями. Відповідно, вдосконалення інфраструктури призведе до збільшення обсягу торгів і ліквідності ринку.
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ЕКОНОМІКО-ОРГАНІЗАЦІЙНІ АСПЕКТИ УПРАВЛІННЯ ФІНАНСОВИМИ РИЗИКАМИ ПІДПРИЄМСТВА

Михайлик А.С., аспірант,

ПВНЗ Міжнародний університет фінансів, м. Київ, 

В останні роки в Україні особливої уваги заслуговує такий напрямок, як впровадження ефективної системи управління фінансовими ризиками в структуру управління сучасним підприємством. Оскільки ризик неминуче супроводжує всі сфери та напрямки в діяльності більшості сучасних підприємств, він виступає невід’ємною складовою частиною будь-якого бізнесу. Економічна нестабільність попиту і пропозиції, зростаюча конкуренція, коливання курсів національної валюти, низька купівельна спроможність гривні, швидкі темпи науково-технічного прогресу, зміна законів і багато інших негативних факторів, що приводять до умов при яких суб'єкти підприємницької діяльності, залежно від впливу будь-яких з цих чинників, переходять зі стану нормального функціонування в не прогнозований стан, тобто у стан функціонування гірший ніж планувався, при якому виникає ймовірність втрати підприємством частини своїх активів, неотримання прибутку або виникнення додаткових фінансових витрат в процесі здійснення господарської діяльності. У структурі більшості великих промислових і фінансових компаній світу підрозділи по управлінню ризиками є обов’язковими елементами, що забезпечують прогнозованість, безпеку та ефективність господарської діяльності підприємства. В той же час українські підприємства намагаються перетворити функцію управління ризиками на допоміжну, обмежуються ідентифікацією та розподілом ризиків, не приділяючи достатньої уваги аналізу та розробці ефективної стратегії, а на більшості вітчизняних підприємствах взагалі відсутні компетентні спеціалісти з ризикології [2]. Суттєву роль відіграє і фінансова криза, яка насамперед визначила необхідність в переоцінці найважливіших положень, щодо концепції управління ризиками, а саме проблема виникнення нових ризиків. 

Все це зумовлює  доцільність в організації ефективної системи управління фінансовими ризиками на сучасних підприємствах. Під системою управління фінансовими ризиками слід розуміти сукупність взаємопов’язаних і взаємодійних принципів, задач, методів, підходів, факторів та етапів управління ризиком, які забезпечують досягнення поставленої мети в умовах ризику і невизначеності, а також розробка шляхів нейтралізації та захисту від ризику. Можливість ефективного прогнозування ймовірності виникнення ризиків у багатьох випадках визначається системою їх ідентифікації, оцінки і класифікації, що виконує функції алгоритму, на основі якого приймаються рішення впливу на ризик та розробляється й створюється ефективна управлінська система. Ефективність оцінки і управління ризиком багато в чому залежить від правильної класифікації (систематизації) ризиків, тобто на основі розподілу ризиків на конкретні групи по певних ознаках для досягнення певного результату. Науково-обґрунтована класифікація дає можливість чітко визначити місце кожного ризику в їх загальній системі [3]. Отже, процес управління фінансовим ризиком являє собою систематичний аналіз ризику, вироблення і за​стосування відповідних заходів, щодо мінімізації і нейтралізації ризиків, що унеможливлює настання негативних фінансових наслідків пов'язаних з здійсненням різних аспектів фінансової діяльності. У процесі управління ризиком можна ви​ділити п'ять основних етапів: виявлення ризику; оцінка ризику; вибір методів впливу на ризик; реалізація обраних методів; оцінка результатів [3]. Загальна система впливу, що спрямована на нейтралізацію і мінімізацію фінансових ризиків, передбачає здійснення наступних основних заходів: 1) ідентифікація окремих видів ризиків, пов'язаних з фінансовою діяльністю підприємства; 2) оцінка широти і достовірності інформації, необхідної для визначення рівня фінансових ризиків; 3) вибір і використання відповідних методів оцінки вірогідності настання ризикової події і розміру можливих фінансових втрат по окремих видах фінансових ризиків; 4) дослідження чинників, що впливають на рівень фінансових ризиків підприємства; 5) встановлення гранично допустимого рівня (лімітування) фінансових ризиків по окремих фінансових операціях і видах фінансової діяльності; 6) вибір і використання внутрішніх механізмів нейтралізації негативних наслідків окремих видів фінансових ризиків; 7) оцінка результативності нейтралізації і організація моніторингу фінансових ризиків; 8) вибір форм і видів страхування окремих фінансових ризиків підприємства [1].

Таким чином, управління ризиком повинно входити в загально-організаційний процес управління, слід розробити свою стратегію і тактику ефективного управління ризиками і не лише реалізовувати управління ризиками, але й періодично переглядати заходи й засоби такого управління. 
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Національного технічного університету України «Київський політехнічний інститут»

Світовий фінансовий порядок, який базується на доларі і Америці як головному монопольному регуляторі, є вкрай вразливим, а суть дефектної системи полягає в необмеженому виробництві незабезпечених грошей. США  можна назвати країною-боржником, тому інфляція є вигідним виходом із ситуації: зростання цін послаблює валюту, а сума боргу зменшується, тим самим штучно підвищується конкурентоспроможність американських товарів і послуг за кордоном, хоч внаслідок доларової інфляції власники доларів стають біднішими на її відсоток. Особливо це стосується країн, які традиційно отримували долари за свою продукцію – КНР, інші країни Південно-Східної Азії, а також експортери нафти з Близького Сходу. Девальвація долара вигідно спрацьовує на економіку Китаю, але на економіку ЄС дешевий євро здійснив серйозний негативний вплив: впав експорт в США, зросли ціни на нафту, збільшився імпорт із Китаю, наслідком чого став глибокий економічний спад у країнах ЄС.

Саме європейська валюта може змінити долар у статусі світової резервної валюти, але країни ЄС платять за це занадто високу ціну. Дорогий євро дав Китаю час розгорнути масштабне кредитування економіки, яке у кінці 2008 – на початку 2009 дозволило економіці країни продемонструвати зростання. Але ЄС не в змозі вічно допомагати Китаю та іншим країнам за власний рахунок. З часом, з метою подолання економічного спаду, дешевий євро спричинить здешевшання нафти, отже, чим більше сьогодні девальвується долар відносно євро, тим більший «відскік» знадобиться долару для того, щоб за потреби надати економіці ЄС поштовх у потрібному напрямі.

На початку вересня 2009 року Конференція з торгівлі та розвитку при ООН запропонувала переглянути статус долара як світової резервної валюти. Пропонується ввести нову систему світової системи співвідношення валют, за якою центробанки країн будуть зобов’язані втручатися заради укріплення або стримування національної валюти залежно від стану світової економіки. Країни Персидського басейну разом з Китаєм, Росією, Японією і Францією розглядають можливість  відмови від доларової оплати за нафту, натомість пропонується створення “ корзини валют ”, до якої будуть входити євро, ієна, юань, золото, можливо рубль, та нова валюта, яку планують ввести країни Персидського басейну. Відмова від доларових розрахунків за нафту здійснить серйозний удар по позиціях США в регіоні.  

Світ все частіше замислюється про зміну світової  валюти, хоч на сьогоднішній день долар зберігає домінуючі позиції у глобальному валютно-торговому обміні. За оцінками експертів, у 2008 році 86% від щоденних операцій на світовому фінансовому ринку котирувалися у доларах, але ця частка знижується (у 2001 році вона становила 90%). Паралельно з девальвацією з початку 2000 року йшов процес повільного зниження частки долара у золотовалютних запасах різних країн: у 1999 році доларові активи складали 71% золотовалютних резервів світу, а вже у 2009 році – менше 65%. Аргентина та Бразилія вже частково відмовилась від доларових відносин, розраховуючись між собою власними валютами. В подальшому планується поширити цей проект на всі країни, які входять у регіональний торгово-економічний союз (Аргентину, Бразилію, Парагвай, Уругвай та Венесуелу), а також на асоційованих членів (Чилі, Болівію, Колумбію, Еквадор і Перу) та запровадити єдину валюту. Про посилення регіональних процесів інтеграції свідчить створення державами, які входять до союзу південноамериканських націй (Аргентина, Болівія, Бразилія, Венесуела, Уругвай та Еквадор), Банку Півдня з капіталом у 20 млрд. доларів.  

У долара як світової резервної валюти є ряд фундаментальних недоліків, головним з яких є величезний дефіцит бюджету США. За прогнозами, у поточному році він становить більше 11% від ВВП, при цьому рівень в 5-6% вже вважається критичним. Головна задача на сьогоднішній день – не дати впасти долару, оскільки це загрожує вкрай несприятливими наслідками для всієї світової економіки, але разом з цим потрібно обережно починати замінювати долар у розрахунках, адже витиснення однієї світової валюти іншою не відбувається швидко.    

Організаційно-економічний механізм управління державним зовнішнім боргом

Озаріна О.В., к.е.н. доц.

Донецький національний університет економіки і торгівлі

Управління зовнішнім державним боргом — одне з пріоритетних завдань фінансової політики держави, важлива умова її фінансової стабільності. Управління державним боргом – це процес розробки та виконання стратегії управління заборгованістю органів державного управління, яка дозволяє залучити необхідну суму фінансування, виконати цільові установки уряду щодо ступеня ризиків та витрат. 

Задача політики в області управління зовнішньою заборгованістю складається в забезпеченні позитивного ефекту від зовнішнього фінансування, не створюючи складних проблем стабілізації макроекономічної сфери і платіжного балансу. Здійснення процесу управління державним зовнішнім боргом потребує визначення об’єкта й суб’єкта управління та організаційно-економічного механізму управління державним боргом з врахуванням особливостей структурного управління зовнішнім боргом, інституційної підсистеми управління й правового забезпечення певної країни. 

Об’єктом управління при реалізації політики зовнішніх державних запозичень є зовнішній борг. Державний зовнішній борг України утворюється шляхом виникнення зобов’язань внаслідок отримання кредитів від іноземних держав, міжнародних організацій та фінансово-банківських установ, здійснення державних запозичень на міжнародних фінансових ринках та вступу в дію державних зовнішніх гарантій щодо боргу приватних підприємств.

До складу суб’єктів управління при реалізації політики зовнішніх державних запозичень України входять: Верховна Рада України, Кабінет Міністрів України, Рахункова палата України, Національний банк України, Міністерство фінансів України, Державне казначейство України, Державна податкова служба України, Міністерство економіки та з питань європейської інтеграції України, Міністерство юстиції України, Фонд державного майна України.

В проекті закону України «Про державний борг України» пропонується створення структури з управління державним боргом, а саме Агентства з управління державним боргом, що здійснює управління ризиками; аналіз боргового портфеля України;  управління коштами Фонду ризику; виконує функції національного координатора з управління ризиками державного боргу; здійснює моніторинг як національних так і зовнішніх фінансових ринків.

Організаційно-економічний механізм (ОЕМ) являє собою сукупність цілей, принципів, стратегії, стратегічних напрямів, системи заходів управління, забезпечення, системи макроекономічних індикаторів, заснованих на узгодженні економічних інтересів задіяних суб'єктів з урахуванням правових норм регулювання економічних відносин, що забезпечують функціонування і розвиток даного типу інтегрованої системи в конкретних умовах.

Організаційно-економічний механізм управління державним зовнішнім боргом включає наступні елементи: 

- цілі управління зовнішнім державним боргом; 

- принципи управління зовнішнім боргом; 

- боргову стратегію управління зовнішнім боргом країни в контексті національних інтересів;

 - стратегічні напрями управління зовнішнім боргом; 

- систему заходів з управління зовнішнім боргом; організаційне, ресурсне, правове забезпечення процесу управління зовнішнім боргом; 

- модель державного управління в сфері зовнішніх запозичень; 

- систему макроекономічних індикаторів та методів її оцінки.

Розробка цілісного ОЕМ механізму управління державним зовнішнім боргом дозволить в рамках забезпечення конкурентоспроможності України: 

- формувати безлічі припустимих альтернатив способів та форм позик для забезпечення конкурентоспроможності; обмежувати і направляти вибір альтернативного рішення із заданої безлічі; узагальнювати критеріальний базис для вибору альтернативи (оцінка відповідності обраного варіанта рішення цілям стабілізації макроекономічної сфери і платіжного балансу);

- ураховувати властивості економічного розвитку країни як складної соціально-економічної системи, у зв'язку з чим необхідно забезпечувати її взаємодію із середовищем, що включає в себе ринкове, соціальне й політичне, і враховувати при цьому існування протиріччя між довгостроковими і короткостроковими наслідками зовнішньоборгового позикування; 

- забезпечувати умови інтеграційної взаємодії, що полягає в перерозподілі ресурсів; оптимальні  співвідношення параметрів державного запозичення з іншими макроекономічними показниками;

- враховувати суперечливі інтереси між державою, яка надає позику, і приймаючою стороною, що визначає необхідність включення в ОЕМ зворотних зв'язків для коректування цінносних установок учасників і ресурсних складових в забезпеченні позитивного ефекту від зовнішнього фінансування ;
Тенденції розвитку українського фондового                    ринку у 2008 – 2009 рр..

Павлович М.П.

Студент УС-62, ФММ, НТУУ «КПІ»

Досліджуючи досвід провідних країн світу, можна стверджувати, що фондовий ринок є не просто однією зі складових усього фінансового ринку, а й однією з найважливіших та найвпливовіших часток усієї фінансової системи країни. Він виступає своєрідним індикатором, який відображає економічній стан країни, гостро реагуючи на зміну будь-якого макроекономічного показника (рівня ВВП, інфляції, обсягів експорту-імпорту). 

Український фондовий ринок вже пройшов декілька складних етапів свого розвитку. Сьогодні, на думку багатьох експертів, вітчизняний фондовий ринок перебуває в нестандартній та не зовсім прогнозованій ситуації, а саме знаходиться на стадії стрімкого «відновлення» після не менш неочікуваного «занепаду» у 2008 році. Саме тому досить актуальним стає питання вивчення як причин спаду активності фондового ринку, так і дослідження шляхів швидкого відновлення втрачених позицій, які допоможуть вжити запобіжні засоби проти її повторення занепаду в майбутньому.

Починаючи з весни 2008 року, розпочався катастрофічний відтік капіталу з країни. По мірі погіршення ситуації на глобальних ринках, інвестиційні фонди стали стрімко переводити капітал у більш надійні активи. Так якщо в першому півріччі 2008 року такий відтік компенсувався істотним нарощенням експорту (чому сприяв світовий ріст попиту на сировинні ресурси, а відповідно і на зростання цін, наприклад ціни на сталь з $ 210 за тону на початок року зросли до $ 296 у липні), то вже наприкінці року відчувалася значна нестача грошей. Пізніше це зумовило катастрофічне падіння ліквідності фінансового сектору, що в свою чергу поставило під загрозу подальший розвиток реального сектору економіки і можливість рефінансування боргових зобов’язань фінансових закладів.

Значне надходження спекулятивного капіталу ще раз вказало на недосконалість вітчизняної економіки, яка відреагувала збільшенням інфляційних процесів. Невідповідність між попитом і пропозицією в Україні позначилося стагфляційними процесами: розрив між інфляцією (22,3%) і динамікою ВВП (2,1%) в 2008 році став найбільшим починаючи з 90-х років. За даними Держкомстату, у травні 2008 року рівень інфляції в Україні був найвищим серед країн СНД – 31%. Дії НБУ з обмеження грошової маси мали наслідком зменшення ліквідності комерційних банків і подорожчання кредитів. Водночас збільшилися бюджетні соціальні виплати і компенсації втрачених заощаджень населення, що зменшувало фінансові ресурси економіки країни й збільшувало споживчі настрої населення. Останнє в свою чергу задовольнилось різким ростом імпорту, чому сприяв факт девальвації долару стосовно гривні.

Отже, результати 2008 року «перевершили» найпесимістичніші прогнози багатьох аналітиків та експертів. Ключові фондові індикатори світу в Україні впали на 32-49%, російські індекси ММВБ та РТС - на 67 та 73% відповідно. Річний ріст індексу ПФТС у 2008 році склав -74,33% і склав 301,42 пункту.

Спад продовжився до березня 2009 року. Але вже починаючи з квітня 2009 року Індекс ПФТС почав швидко «відігравати» втрачені позиції. Таке зростання дозволило йому випередити біржові індекси інших країн за підсумками II кварталу 2009 року та стати одним з світових лідерів за темпами росту. Так, за даними провідних аналітичних компаній, український біржовий індикатор ПФТС виріс за підсумками 2009 року вдвічі (порівняно з 2008), навіть не дивлячись на сильну залежність країни від програм допомоги МВФ. Всього ж за минуле десятиліття капіталізація українського ринку збільшилася в 10 разів і склала понад 26 млрд. дол. (ринок акцій виріс за 10 років майже на 900% у кількісному та на 890% у доларовому виразі та став, таким чином, найдинамічнішим ринком у світі за підсумками десятиріччя). Своєрідним поштовхом для відновлення позицій Індексу стало також зниження цін на активи до мінімального, а значить інвестиційно-привабливого, рівня (ціна на акції деяких українських емітентів опустилась нижче номінальної вартості).[3]

Що ж стосується світового розвитку фондових ринків, то за підсумками 2000 – 2009 рр., то фондові ринки країн розташувались наступним чином: Перу – ринок виріс на 842%; російський індекс РТС збільшився на 697%; Румунія - 567%. 

Говорячи про 2009 рік, то безумовним лідером стала Бразилія, чий індекс Bovespa виріс на 145%. Далі йде Перу (+120%), Філіппіни (+118%) та Росія (+116%). Найбільш неприбутковими ринками 2009 року, стали Бахрейн і Словаччина. Їх втрати перевищили 20%. 

На сьогоднішній день стан фондового ринку починає стабілізуватися, але цей процес проходить під тиском ризиків макроекономічної і фінансової діяльності країни. І хоча індекси ПФТС вже сьогодні досягають максимальних показників за останні 15 місяців, не можна говорити про подолання кризового стану. Стрибкоподібний розвиток фондового ринку України ускладнює його прогнозування, створює непевність в його стійкості та надійності. Взагалі, слід зазначити, що зростання спостерігалось на всіх провідних торговельних майданчиках, а Індекс ПФТС як індикатор стану українського ринку акцій, прямував за світовими тенденціями. Динаміка міжнародних фондових майданчиках та політична та економічна ситуація в Україні будуть визначати подальші тенденції розвитку українського фондового ринку.

ФІНАНСОВІ КОНГЛОМЕРАТИ ЯК ПОСЕРЕДНИКИ НА 
СВІТОВОМУ ФІНАНСОВОМУ РИНКУ

Полонська Є.С., Коробейник О.В,
Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Розвиток фінансового ринку на сьогоднішній день характеризується інтеграцією фінансових посередників і конвергенцією фінансових послуг, які посилилися наприкінці минулого століття внаслідок поширення переливу капіталу між різними сферами та країнами.

Фінансові компанії стрімко розширюють свою діяльність і вплив на всі сегменти фінансового ринку, а також утворюють складні фінансові структури. Фінансова конвергенція забезпечує виникнення комбінованих та інтегрованих фінансових продуктів. У результаті маємо структурні зрушення та зміни у процесі діяльності фінансових посередників, що призводить до виникнення нових їх видів - фінансових конгломератів, свого роду монополій, які задають правила гри на фінансовому ринку, впливають на ціноутворення, визначають напрями змін законодавчої бази, впливають на макроекономічну кон’юктуру в цілому.

Актуальність теми полягає в тому, що в Україні майже не досліджується сутність фінансових конгломератів, особливості їх діяльності та відмінності від інших фінансових посередників.

Фінансовий конгломерат як форма корпоративної інтеграції є організацією, що включає групу компаній, які пов’язані спільним або взаємним контролем і оперують у різних сферах: банківській, страховій та інвестиційній. 

У міжнародній практиці сформувався підхід, відповідно до якого фінансовий конгломерат повинен включати принаймні два із таких трьох фінансових інститутів: 

• банк; 

• страхова компанія; 

• інвестиційна компанія. 

Відповідно до Директиви 87/2002/ЄС можливі три варіанти поєднання фінансових інститутів у складі фінансового конгломерату: банк і страхова компанія, страхова та інвестиційна компанії або поєднання всіх трьох фінансових посередників.

Фінансові конгломерати на сучасному етапі розвитку суспільних відносин являються потужними гравцями фінансового ринку, фінансовими посередниками глобального масштабу.

На сьогодні в світі функціонує близько 80 фінансових конгломератів. Найбільш потужними є: у США - „AIG”, „General Motors”; у Німеччині - „Inter Group”, „Deutsche Bank”; у Нідерландах - „Delta Lloyd”, „ING”; у ФранціЇ - „ABR AMRO France”, „BNP Paribas”; у Австрії - „GRAWE”, „RZB-UNIQA”; у Великобританії - „Lloyds TSB”, „Standart Life”; у Італії - „Generali”, „Mediolanum”; у Бельгії - „Axa (Belgium)”, „INVESTAR”; у Португалії - „Сaixa Geral de Depositos (CGD)”; у Швеції - „Swiss Re”, i „Zurich Financial Services”; у Іспанії - „Agrupacio Mutua/Bankpume”; у Словенії - „Triglav Group”.

Діяльність більшості конгломератів має глобальний характер. Вони розміщують свої активи, страхові компанії, мають офіси в багатьох країнах, підтримуючи тим самим міжнародні економічні відносини.

Фінансові конгломерати інтенсивно взаємодіють на світовому ринку, збільшуючи кількість міжнародних контрактів та поглиблюючи інтеграцію національних фінансових ринків. Діяльність таких монополістичних об’єднань призводить до ряду позитивних тенденцій. Відбувається реінжиніринг бізнес-процесів, перехід до нових більш ефективних бізнес-моделей, поглиблення спільного використання активів, відбувається зростання ефективності діяльності, так званий синергетичний ефект.

Але, крім названих позитивних аспектів, зростає також і рівень ризикової складової діяльності конгломеративних систем в цілому та окремих їх складових інститутів, як з точки зору спеціалізації, так і з точки зору географії діяльності.

Вплив фінансових конгломератів на національну економіку здійснюється перш за все через банки, що є основними елементами національної платіжної системи, діяльність яких знаходиться під значним впливом групової стратегії та містить в собі різні якості.

Регулювання й нагляд за діяльністю фінансових конгломератів у всіх країнах відбувається за дещо схожою схемою, оскільки для таких структур передбачений лише один рівень наглядово-регулюючих органів, що зумовлюється, перш за все, тим, що фінансові конгломерати не розглядаються, як окремий сектор економіки, а нагляд за ними являється додатковим до існуючих наглядових процедур в рамках окремих фінансових галузей. 

 Екстенсивність діяльності фінансових конгломератів як універсальних інтегрованих посередників забезпечується лібералізацією фінансового законодавства та загостренням конкуренції на фінансовому ринку.

Інвестиції ТНК як засіб розвитку економіки України
Попова О.А., УС-71, НТУУ "КПІ"

Після кризи 2008-2009 років економіка України знаходиться в скрутному становищі. Значно збільшився показник безробіття (кількість безробітних в 2008 році складає 2 849,10 тис. осіб), зменшилась реальна заробітна плата через ріст інфляції (20% в 2008 році) і курсу долара (з 5 грн. за 1 дол. США на початку 2008 до 8 грн. за 1 дол. США в 2009) . Великі промислові підприємства скоротили обсяг випуску продукції. Також треба згадати, що обладнання і  технології у цих підприємств вже застаріли і майже вичерпали свою виробничу потужність. Немала кількість підприємств просто отримала збитки (45% підприємств на кінець 2009 року) і припинила існування. Україна є непривабливою для вкладання інвестицій, через великий ризик втрати коштів. Тобто, Україні потрібно всіма можливими шляхами покращувати  економічну ситуацію. Я пропоную роздивитися вплив філій транснаціональних компаній на економіку країни, в якій вони знаходяться.

На початку ХХI сторіччя основні показники діяльності ТНК (прямі закордонні інвестиції (ПЗІ), активи, валовий продукт, експорт і продажі закордонних філій) збільшуються швидшими темпами, ніж світовий експорт і валовий внутрішній продукт. При цьому зростання могутності транснаціональних корпорацій у першу чергу досягається саме за рахунок прямих закордонних інвестицій: один долар вкладених ПЗІ призводить до збільшення активів ТНК на 3,81 долара, а продажів - на 2,66 долара. Більшість транснаціональних корпорацій з’явилися в Україні на початку 90-х. Відбувалося це так: відкривалося представництво з двома-трьома працівниками, які супроводжували пробні поставки товару. Маленькі офіси перетворилися на повноцінні представництва наприкінці минулого десятиріччя, коли внаслідок зростання внутрішнього споживання збільшився й імпорт продукції ТНК.

Створення філій ТНК в Україні вирішує багато її проблем. По-перше, створення ТНК зменшує безробіття в Україні. Рівень заробітних плат на ТНК вищий, ніж у середньому по Україні. І ТНК не просто дають велику кількість робочих місць, вони ще активно займаються підвищенням кваліфікації своїх працівників. Наприклад, у Kraft Foods Ukrainе працюють 1,5 тисячі осіб. Причому, що не властиво більшості глобальних корпорацій, у компанії немає жодного іноземного менеджера. Також з цієї компанії вийшло 15 українців, які нині очолюють підрозділи компанії в інших країнах. А Coca-Cola вклала 1 млн. дол. у професійне зростання своїх українських працівників. По-друге, вихід ТНК на ринок певної країни значно підвищує її інвестиційну привабливість. До того ж, ТНК працює зі значно вищою продуктивністю, ніж українські компанії. І, по-третє, через те, що ТНК працюють з новими технологіями, які в Україні в основному відсутні, власникам компанії доводиться вкладати кошти у модернізацію українського обладнання і виробничого процесу, що значно покращує стандарти виробництва.

Таким чином, ТНК в усе зростаючому ступені можуть бути в двигунами економічного росту, оскільки вони створюють найкращі умови для розкриття можливостей підприємництва, розвитку передової технології і росту кваліфікації робочої сили. 
Серед закордонних інвесторів найбільш інвестиційно-привабливими в Україні є такі галузі економіки: харчова промисловість та переробка сільськогосподарських продуктів – 15,7% від загального обсягу ПЗІ, залучених до України; торгівля – 15,6%; фінансова сфера – 8,5%; машинобудування – 8,0%; транспорт – 7,6%; металургія та обробка металу – 5,4%; операції з нерухомістю – 4,6%; хімічна та нафтохімічна промисловість – 4,1%. Серед компаній, які вклали прямі закордонні інвестиції в українську економіку, провідне положення займають американські корпорації. З 1999 по 2009 рік їх прямі капіталовкладення досягли 898 млн. дол. (16,8% від загального обсягу ПЗІ залучених до України). За компаніями США йдуть інвестори з Кіпру – 603 млн. дол. (11,3%), Великої Британії – 511 млн. дол. (9,6%), Нідерландів – 399 млн. дол. (7,5%), Британських Віргінських островів – 337 млн. (6,3%), Російської Федерації – 323 млн. (6,0%), Німеччини – 312 млн. (5,8%), Швейцарії – 312 млн. (5,1%), Австрії – 273 млн. (3,9%), Республіки Корея – 171 млн. (3,2%). 

З урахуванням вище сказаного, ми пропонуємо такі можливі заходи щодо залучення інвестицій ТНК в Україну, тобто створення на території України філій ТНК: створення митного союзу і спільного ринку з державами, що налічують велику кількість потужних материнських ТНК (США, Японія, Німеччина, Швейцарія, Англія, Нідерланди, Італія та Франція, що володіють 20 найбільшими ТНК світу); зменшення обмежень на відкриття закордонних філій; дозвіл трансферту капіталу між країнами; заборона встановлення граничної квоти на частку власності ТНК, а обмеження можна залишити лише в галузях, пов’язаних з охороною здоров’я, обороною та національною безпекою; оптимізація обмежень на репатріацію прибутків від закордонних інвестицій, тобто після сплати податків вони зможуть вільно вивозитися в країну базування ТНК чи реінвестуватися.

«Проблемний кредит», шляхи його виявлення та стратегія рятування.

Рева О.В.,НТУУ «КПІ»,ФММ, гр. УМ-92

До кризи в умовах бурхливого економічного піднесення банки здійснювали активне кредитування. Проте, як виявилося, обсяг виданих позик українськими банками перевищував акумульовані кошти на депозитах у 2,24 рази. Надання кредитів – це одна з основних операцій комерційного банку, яка визначає ефективність його діяльності і пов`язана з великим ризиком. Несвоєчасне повертання кредитів, а також відсутність в банках потрібного резерву, стали однією з причин кризи. В нижче наведених тезах розглянуто «проблемний кредит», шляхи його виявлення та стратегія рятування.

Своєрідним амортизатором кредитного ризику є резервний фонд, який створюється  комерційними банками для компенсації збитків по списаних позиках. Формування резерву для покриття можливих збитків, що можуть бути завдані в результаті кредитної діяльності комерційного банку, здійснюється відповідно до Положення про порядок формування і використання резерву для можливих витрат за позиками комерційних банків (Постанова правління НБУ № 323 від 29.09.97р.). Цей резерв кредитних ризиків розподіляють на резерв під стандартну та нестандартну заборгованість за кредитами. Резерв має бути сформований у повному обсязі відповідно до суми фактичної кредитної заборгованості за групами ризику та встановленого рівня резерву.

Таблиця 1. Рівень резерву

	Групи кредитів
	Рівень резерву (ступінь ризику)

	стандартні кредити
	2%

	кредити під контролем
	5%

	субстандартні кредити
	20%

	сумнівні кредити
	50%

	безнадійні кредити
	100%


Формування нормативу відрахувань у резервний фонд, виходячи із фактичних витрат від списання кредитів за попередні роки і в проценті від його бази, яким є кредитний портфель банку, дає змогу звести до мінімуму витрати комерційного банку від непогашення позики.

Ефективніше управління кредитним портфелем, на нашу думку,  передбачає створення такої системи, яка дозволила б не тільки виявити причини виникнення проблемних позик, а й прогнозувати їх виявлення.

Виявлення «проблемних кредитів» супроводжується, як правило, такими заходами:

· аналіз проблем позичальників;

· збір інформації про те, де банк може зіткнутися з ризиком у роботі з даним йому клієнтом;

· щоденний контроль за рахунком клієнта на предмет можливого овердрафту;

· вивчення можливостей отримання забезпечення (у випадку, якщо кредит небезпечний);

· розробка плану корегувальних заходів.

Звичайно ж, після виявлення проблемної позики має розроблятися стратегія «рятування». Проте, на сьогоднішній день будь-яких універсальних правил не існує, оскільки кожний 

«проблемний кредит» є унікальним по своєму. Найбільш розповсюджені підходи до роботи з «проблемними кредитами»:

1. Розробка програми зміни структури заборгованості

2. Отримання додаткових документації і гарантій, забезпечення, коштів

3. Вкладання додаткових коштів

4. Продаж забезпечення / інших активів

5. Звернення до гарантів

6. Організація спільного товариства і вкладання капіталу

7. Робота з керівництвом щодо виявлення і усунення проблем / заміна керівництва

8. Реорганізація компанії / оформлення документів про банкрутство. 

Потенційні і реально існуючі проблемні кредити вимагають застосування таких процедур, як класифікація активів, створення резервів по кредитах, ведення обліку «проблемних» кредитів, овердрафтів і списання кредитів.
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Інтеграція національних фінансових ринків
Рокало Я.Б., студентка 1 курсу факультету менеджменту та маркетингу
Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут ”
Національна валютна система – це форма організації економічних відносин країни, за допомогою яких здійснюються міжнародні розрахунки, утворюються та використовуються валютні кошти держави. Основні елементи національної валютної системи визначаються законодавством. Національна валютна система України знаходиться в процесі становлення й остаточно ще не сформувалася. Однак її контури й основні тенденції виявилися досить виразно. Національна валютна система України формується з урахуванням структурних принципів світової валютної системи, оскільки країна взяла курс на інтеграцію у світове господарство і вступила в МВФ. У документі інтегрального характеру – концептуальних засадах стратегій економічного і соціального розвитку України на 2002‑2011рр «Європейський вимір» підкреслено, що прискорене реформування українського економічного середовища та орієнтація на європейські інтеграційні процеси – це дороговказ, який орієнтує суспільство на цивілізований розвиток та зростання. Одним з пріоритетних напрямів у зовнішній політиці України є інтеграція до ЄС. Україна підтримує зовнішньоекономічні відносини з усіма членами ЄС.
Фінансовий ринок являє собою систему економічних та правових відносин, пов`язаних із купівлею-продажем або випуском та обігом фінансових активів. Суб`єктами цих відносин виступають держава, а також ті, хто бажає передати в користування вільні фінансові ресурси, ті, які потребують інвестицій, та фінансові посередники, які на стабільній, впорядкованій основі забезпечують перерозподіл фінансових ресурсів серед учасників ринку Фінансовий ринок може бути як повністю сегментований, так і повністю інтегрований. Сьогодні фінансові ринки різного рівня, а також ринки різних фінансових інструментів різною мірою інтегровані. В повністю інтегрованому ринку інвестор може інвестувати кошти будь-де. При цьому цінні папери одного ступеня ризику забезпечують інвестору однаковий рівень доходу. В України та країнах, що ступили на шлях ринкових перетворень в економіці, фінансові ринки перебувають на різних стадіях формування та розвитку. В цілому фінансовий ринок України досить відокремлений від інших фінансових ринків, і сьогодні тільки розпочинається його інтеграція в систему міжнародних фінансових ринків.
Міжнародна економічна інтеграція – це процес зближення національних економік шляхом утворення єдиного економічного простору для вільного переміщення товарів, послуг, капіталів, робочої сили через національні кордони. На міжнародну економічну інтеграцію впливають такі складові як глобалізація та регіоналізація.
Процес інтеграції фінансових ринків, який зараз триває в світі, пов`язаний із багатьма процесами, що відбуваються на національних та міжнародних ринках. Найважливішу роль серед них відіграють: розвиток новітніх технологій, що робить високоефективними інформаційну інфраструктуру фінансового ринку та систему розрахунків між учасниками ринку; концентрація діяльності учасників ринку в світових фінансових центрах; інституціоналізація фінансових ринків, тобто постійне збільшення частки інституційних учасників ринку (інвестиційних, страхових компаній, пенсійних фондів тощо); лібералізація фінансових ринків, тобто створення законодавства, що сприяє проникненню учасників ринку на фінансові ринки різних рівнів і стимулює їх активність.
Пріоритетним напрямом інтеграції України в систему міжнародних фінансів сьогодні є залучення в національну економіку іноземних інвестицій. Іноземні інвестиції – матеріальна основа формування і функціонування специфічного іноземного сектору в економіці капіталоекспортуючої країни. З організаційно-функціонального погляду розрізняють дві найпоширеніші форми іноземних інвестицій – портфельну та пряму. За високого ступеня інтернаціоналізації державних зв`язків, взаємозв`язку і взаємозалежності національних економік жодна країна не може успішно розвиватися без іноземних інвестицій. Джерела іноземних інвестицій: власне ввезення капіталу, власні внутрішні джерела компаній і підприємств, зовнішні джерела. Надходження капіталу з-за кордону відбувається в двох основних формах: у вигляді кредитів або у вигляді інвестицій у виробництво, його окремі галузі чи підприємства. Останні є більш привабливою і ефективною формою залучення іноземного капіталу, оскільки дають можливість Україні вирішувати стратегічні завдання її економічного розвитку на основі запровадження передових досягнень науково-технічного прогресу та передового досвіду в управлінні. Перед Україною стоїть досить складне завдання: створити сприятливі умови для залучення іноземного капіталу та використати його безпосередньо для своїх конкретних цілей. Основним джерелом інвестиційного фінансування є Світовий банк, який надає Україні системні позики та інвестиційні кредити. 
Загальна частка приватних інвестицій (внутрішніх та іноземних) в економіку України на сьогодні не перевищує  20% від ВВП.
Частка іноземного капіталу в банківській системі України поки що надто мала – 13-14%. Починаючи з 1995 року прямі іноземні інвестиції в Україну становлять 3865,5 млн дол. США. Прямі інвестиції з України в економіку країн світу становлять 163,5 млн дол.. США. Обсяг інвестицій з України  в економіку країн ЄС на 1 липня 2004 року становив 21,2 млн дол. або 12,8% загального обсягу інвестицій з України. Найбільші обсяги інвестицій здійснено в Іспанію – 13,8 млн дол. (65,2% загальних інвестицій у країни ЄС).
ОСОБЛИВОСТІ ФОРМУВАННЯ МІЖНАРОДНОГО ФІНАНСОВОГО РИНКУ ШЛЯХОМ ІНТЕГРАЦІЇ НАЦІОНАЛЬНИХ ФІНАНСОВИХ РИНКІВ

Робочий М.Г.

НТУУ «КПІ»

Світова біржова індустрія зазнає серйозні зміни. Це пов'язано з освоєнням нових ринків, впровадженням нових інструментів, консолідацією і укрупненням бірж. Одна з основних тенденцій розвитку біржових інститутів полягає в їх інтернаціоналізації.  Причини цих процесів вбачаються в процесі глобалізації і консолідації біржового бізнесу, що різко посилився, на рівні національних ринків. Біржі вийшли за національні межі і пропонують свої послуги на зовнішніх ринках. Конкуруючи з брокерськими електронними системами, біржі відмовляються від традиційних форм роботи як «закритих клубів», що існують за рахунок внесків учасників. Вони все більше перетворюються на глобальні фінансові центри.

Особливу увагу глобалізаційним процесам та їх впливу на тенденції розвитку світового фінансового простору приділяли західні вчені, а саме С. Гофман, М. Обстфельд, Г, Марковіц, Ф. Мартін, Е. Роуз, А. Тейлор, Д. Тобін, М. Філстейн, Ч. Харіок, У. Шарп та інші, які детально дослідили динаміку розвитку глобалізаційних процесів та їх взаємозв’язок із розвитком різних сегментів світової економіки [1-2].

В українській та російській економічній літературі проблемам міжнародної економічної інтеграції та шляхам розвитку національних та світових фінансових ринків присвячено роботи В. Гейця, Я. Міркіна, Б. Рубцова Ю. Макогона, Ю. Пахомова, В. Степаненка, Б. Карпінського, О. Герасименка, [1-2].

З одного боку, інтеграція ринків визначається кореляцією цін на фінансові активи, яка може формуватися через «канали» інтеграції. Оцінка кореляції між найбільшими міжнародними облігаційними ринками вказує на те, що 60-80-х рр. зв'язки між ринками безперервно зростали. Зіншого, за розрахунками експертів ОЕСР Г. Крістіансона и К. Піготта. з 1980-х рр. кореляція припинила своє зростання [1]. І результати досліджень [2], присвячених проблемам глобальної фінансової системи, дозволяють сумніватися в тому, що глобалізація бізнесу і розширення потоків капіталу дійсно мають місце. Такий висновок можна зробити на основі трьох цікавих особливостей розвитку глобального ринку: феномен «домашнього зсуву», «парадоксу Фільштейна-Хоріока» і спостережень, що характеризують рівень міжнародних нетто-потоків капіталу [2].

Суть феномену «домашнього зсуву» полягає в тому, що якщо ґрунтуватися на ідеї, що диверсифікований фінансовий портфель веде до великих очікуваних доходів при тому ж рівні ризику в порівнянні з недиверсифікованим, то міжнародний фінансовий портфель має ставати все більш диверсифікованим. Згідно з останніми дослідженнями, проведеними в 90-х рр., міжнародні інвестори продовжують втрачати широкі можливості фінансової диверсифікації. За станом на 1998 р. британські інвестори в іноземних акціях тримають 23% своїх коштів, німецькі - 18%. канадські - 12%, американські - 10% і японські - 5% [1]. Як показує динаміка міжнародної диверсифікації, тенденція до збільшення частки вкладень в іноземні активи залишається слабкою.

Іншим феноменом є «парадокс Фільштейна-Харіока». Американські дослідники М. Фільштейн і Ч. Харіок [2] звернули увагу на той факт, що безперешкодне функціонування міжнародного ринку капіталів дозволяє внутрішній нормі інвестицій значно відхилятися від норми заощаджень. Дослідники виявили високу кореляцію між внутрішніми заощадженнями і внутрішніми інвестиціями, що спростовує твердження про фінансову інтеграцію ринків. Іншими словами, вони дійшли висновку, що ринки прагнуть не до експорту надмірного капіталу, а до споживання надлишку заощаджень на внутрішньому ринку [1].

Тобто світові тенденції в розвитку біржової справи роблять значний вплив на діяльність фінансових інститутів в більшості країн. В більшості держав процес лібералізації випереджає розвиток фінансових інститутів, у тому числі і біржових центрів. В результаті фінансові ринки відкриті для конкурентів ззовні, хоча в інфраструктурному плані вони набагато слабкіші, ніж аналогічні ринки в країнах Заходу. В умовах глобалізації світових фінансів, зарубіжні біржові альянси виявляють значну зацікавленість до ринків СНД. В зв'язку з цим варто констатувати факт активного залучення західними біржовими структурами емітентів з Азербайджану, Росії, Казахстану, України. Тому регіональна інтеграція в СНД набуває для країн Співдружності особливого значення, оскільки дозволяє значною мірою нейтралізувати негативні наслідки глобалізації, зберегти природне внутрішнє середовище того або іншого регіону, закрити вразливі місця і перетворити регіональну специфіку на конкурентну перевагу. 
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ЗАЛУЧЕННЯ ІНОЗЕМНИХ ІНВЕСТИЦІЙ В УКРАЇНУ ЗА ДОПОМОГОЮ СПІЛЬНИХ ПІДПРИЄМСТВ

Сергєєва Н.О., УС-71, НТУУ „КПІ”

1. Обов'язковою умовою розширеного відтворення економіки і викликаного ним зростання економічного потенціалу держави та добробуту її громадян виступає пряме інвестування. В Україні склалася негативна для народного господарства ситуація, коли капіталовкладення внутрішніх інвесторів не можуть забезпечити потреб у фінансуванні вітчизняної економіки. Власний капітал перетікає з України в офшорні зони (зокрема у Кіпр, Віргінські острови), а не повертається для подальшої участі у виробничому кругообігу. Тому необхідним є залучення інвестицій від іноземних партнерів. У 2008 році питома вага іноземних в усіх капітальних інвестиціях становила лише 3,3%. Актуальним завданням є визначення найефективніших шляхів інвестування, що будуть задовольняти як вимоги національних інтересів, так і очікування інвесторів.

2. В Україні наявна низка перешкод для іноземного інвестування: нестабільність економіки та її болісна реакція на незначні світові фінансові коливання, заплутане регулювання інвестиційної діяльності (більш ніж 70 нормативно-правових актів різних рівнів з неоднозначними положеннями), криза купівельної спроможності населення, корумпованість органів контролю та управління, високий рівень оподаткування і мит, нестабільність валюти, рейдерські атаки, недосконалість політики реприватизації. Для подолання цих перешкод або для зменшення їх наслідків іноземні інвестори створюють спільні з українською стороною підприємства або викупають частину акцій у вже існуючих українських підприємств. Існують різні методичні підходи до визначення спільних підприємств (СП), в даному випадку є доцільним наступний: СП –  підприємство, в якому від 10% акцій (або частки у статутному капіталі) належить іноземним власникам. Для України СП є найвигіднішою формою залучення іноземних інвестицій, тому що частина прибутку, що належить українській стороні, залишається всередині країни.

3. Найбільш привабливими галузями економіки для СП у 2009 році були переробна промисловість (27% СП функціонували в ній), в тому числі металообробна та деревообробна промисловість; торгівля та ремонт (27%), будівництво (6%), операції з нерухомим майном (7%). СП отримують близько 2/3 усіх іноземних інвестицій (23,8 млрд дол. США у 2009 році, приріст за рік – 20%). Близько 70% всіх СП створено разом з партнерами з Росії, США, Кіпру, Великої Британії, Нідерландів. У Закарпатській області переважають СП із залученням угорського капіталу. 

У 2007-2009 роках відбулась активізація приватизації державних підприємств, частина яких стала СП. У 2010 році очікується приватизація Укртелекому, Одеського припортового заводу.

4. Створення СП пов'язане з наступними проблемами: більшість СП у переробній промисловості зорієнтовано на експорт вітчизняних товарів за заниженими для міжнародних ринків цінами; приватизація державних підприємств національного значення потенційно небезпечна для державного економічного суверенітету; угоди відбувається у галузях, де вже присутні іноземні інвестори, тобто розширення сфери діяльності не відбувається; інвестування в українські СП є вискокоризиковим, а створення нових СП – юридично складним процесом, що відштовхує потенційних інвесторів.

5. В Україні є перспективним створення СП в наступних галузях: 

- будівництво (уряд України у 2009 році задекларував створення програми будівництва доступного житла, що розгорнеться у 2010 році, і передбачає масштабне будівництво по всій Україні та перебудови старих житлових масивів);

- туризм (крім регіонів Криму та Закарпаття, можливе створення нових рекреаційних ресурсів у інших областях України, а також залучення СП до підготовки інфраструктури для Євро-2012);

- науково-технічні та конструкторські організації, розробка програмного забезпечення та інших інтелектуальних продуктів (Україна має висококваліфіковані інженерно-технічні кадри, тому матиме місце економія на робочій силі без втрати якості продукції. Крім того, Україна є крупним ринком збуту такої продукції, якщо її ціну будуть визначати внутрішні виробники, а не імпортери);

- аутсорсінг (у сферах, що не потребують перебування в одній країні з клієнтом: інформаційна підтримка, розробка і обслуговування програмного забезпечення, баз даних; часткове юридичне супроводження діяльності та бухгалтерський облік);

- торгівля, сервіс; легка промисловість та приладобудування (наявність ринків збуту).

6. Для заохочення створення СП необхідно: оптимізувати кількість довідок та документів, необхідних для створення і закриття підприємств; реформувати судову систему, яка наразі не захищає інтереси інвесторів, та систему контролю (в т.ч. підвищити зарплату суддів та підвищити міру відповідальності за корупцію; зменшити кількість перевірок діяльності СП); сприяти розвитку вільних економічних зон і розширити їх перелік; створити дієву систему митних та податкових пільг в зазначених галузях; стабілізувати законодавство та врегулювати протиріччя у ньому; захистити економіку від вимивання капіталу високим ввізним митом на готову продукцію галузей, пріоритетних для СП. Спільні підприємства можуть бути ефективним способом залучення іноземних інвестицій, що враховує як інтереси країни-реціпієнта, так і інвестора. 

Activation of investment processes in Ukraine as a key to stability and economic growth. 

Smirnov M.S., student

National Technical University of Ukraine “Kyiv Polytechnic Institute"
We know many positive examples of investments by foreign and domestic investors in Ukrainian companies. However, the process of investing today still cannot be called such, which could significantly affect the economic climate in the country. 

In the Ukrainian investment market investors today are guided primarily by considerations of profit and get the biggest and fastest return on investment. In recent years, reduced the share of investment in machinery, woodworking, pulp and paper industry. However, increased investment in such sectors as food industry, finance and insurance, in the sphere of commercial activity for the functioning of the market (information, advice, etc.). Sphere of the small and medium-sized businesses, allowing rapid turnover and that does not require significant working capital, has become more attractive for both external and internal investors. 

According to statistics, more than half of all foreign investment is invested in industry, of which the food industry contributed over 20% of the total, the engineering and metal working - almost 11%, -5.8% for fuel, ferrous metallurgy - 4%, chemical industry - 3.7%, woodworking and pulp and paper - 1.7%, building materials industry - 1.5%. In domestic trade were invested 557.7 million dollars (17.2%), finance, credit and insurance - 198.5 million dollars (6.1%), transport and communication - 173.1 million dollars (3.6 %), health, physical education and social welfare - 116.7 million dollars (3.6%), general commercial activities in the functioning of the market - 94.1 million dollars (2.9%), agriculture - 63 , 9 million dollars (2.0%). [1] 

Among the most objective indicators of real investment climate in any country is a state small and medium businesses. But they still not feel the full sense of well being of the state as a full subject of market relations. When was a transition to a market economy, Ukraine largely retained state control over enterprises. And, although this control gradually weakens, it still constitutes a very serious obstacle to normal business development. Ministries, especially the local administration and local government - all trying to control business activities. The result is many conflicting regulations, instructions, letters, permits and other regulations. In the rank and file employees receive a wide scope for their interpretation. Clearly, such circumstances cause concern potential investors, the Ukrainian economy. 

However, in Ukraine as a whole rating of investment climate, unfortunately, remains largely pessimistic. It primarily promotes the activities of the inspection bodies, which is a shining example of the negative state intervention in the operation of businesses. In terms of top officials, tax inspectors provide revenue to the state budget and prevent the outflow of capital in the "shadow" sector. In fact, the opposite happens. Inspecting authorities intervene in the operation of businesses, which causes "shadow" activities grow. 

The conclusion may be one - the level of state intervention in the business must be limited, and the possibility of "informal" influence to make a general unacceptable. Only reasonable and balanced liberalization of business environment, complex regulatory policy can lead to new inflows, both foreign and domestic investment, increasing levels of economic activity, increased business and job creation, and therefore to improve the welfare of separate regions and Ukraine in general. [2] 
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ІНВЕСТИЦІЙНИЙ КЛІМАТ РИНКУ ЖИТЛОВОЇ ТА КОМЕРЦІЙНОЇ НЕРУХОМОСТІ 

Савкова О.М., аспірант,

ПВНЗ «Міжнародний університет фінансів», 

Передумою виходу однієї з провідних сфер економіки з фінансово-економічної кризи є підвищення конкурентоспроможності цієї галузі, що потребує спрямування значних обсягів інвестицій на оновлення основних фондів. Нажаль нормальному процесу інвестування в Україні заважають відсутність гарантій повернення інвестицій і чітко визначених правил гри на ринку нерухомості, а також складна політична ситуація яка відлякує потенційних інвесторів. Тому для українського ринку нерухомості актуальним стає визначення чітких критеріїв роботи ринку, а також пошук оптимальних рішень щодо залучення іноземних інвестицій в економіку і пошук напрямів поліпшення інвестиційного клімату.

Доводиться констатувати, що дефіцит інвестиційних ресурсів пов’язаний із скороченням інвестування, окрім України, відчувають і більшість країн світу. Тому великий іноземний капітал не поспішає освоювати ринок України. 

Погіршення фінансового стану підприємств, різке зменшення прибутковості і кредитоспроможності підприємств, скорочення позичкових ресурсів (національних - через кризу ліквідності та підвищення вартості запозичень, зовнішніх - внаслідок розвитку фінансової кризи), а також високий ступінь невизначеності щодо глибини та тривалості кризових явищ позначились не лише на здатності виконувати поточні зобов’язання, а і стали основною причиною пролонгованого згортання інвестиційної діяльності. Як наслідок, обсяги інвестицій в основний капітал за 9 місяців 2009 року реально скоротились на 43,7% по відношенню до відповідного періоду 2008 року [1].

Підприємства змушені були скоротити інвестування у зв’язку з недостатністю як внутрішніх, так і зовнішніх позичкових коштів підприємства. Частину обмеженого прибутку підприємства спрямовують на погашення раніше накопичених боргових зобов’язань. 

Український ринок житлової та комерційної нерухомості не є виключенням із загальної негативної тенденції – більшість гравців інвестиційного ринку зайняли очікувану позицію, концентруючись виключно на завершенні об’єктів з високою ступінню готовності. Вартість об’єктів нерухомості в Україні з кінця 2008 року, внаслідок фінансової кризи і загального економічного спаду виробництва в країні, підверглась значним змінам в бік зниження вартості. Слід відмітити, що на ринку комерційної нерухомості спостерігалась нерівномірність зниження вартості об’єктів нерухомості: ряд активів постраждали виключно із-за зростання ставок капіталізації, тоді як ряд інших активів додатково постраждали від скорочення грошових потоків, викликаних зниженням орендних ставок і ростом вакантних, не зайнятих приміщень. 

У першому півріччі 2009 року інвестиційний попит спекулятивного характеру спостерігався переважно від приватних інвесторів з України, країн СНД і країн близького сходу. Однак, так як діапазон власних коштів інвесторів не перевищував 10-20 млн. дол США, то попит на нерухомість залишився не задоволеним [2]. Трансакції в сегменті високоякісної нерухомості в Східній Європі постійно здійснюються, тоді як в Україні через дефіцит пропозиції у цьому сегменті попит залишається

незадоволеним.

Отже, серед основних причин низького рівня інвестиційної активності можна виділити [1]: посилення ризиків дестабілізації на валютному ринку; збереження складної ситуації у банківській сфері, зокрема недостатні обсяги довгострокового кредитування вітчизняної економіки; низька купівельна спроможність населення, що звужує ємність внутрішнього ринку; обмежені можливості доступу до фінансових ресурсів як на внутрішньому, так і на зовнішньому ринках; зниження рівня прибутковості українських підприємств; збільшення курсової різниці розрахункових обсягів кумулятивного показника залучених прямих іноземних інвестицій в Україну у зв’язку із падінням офіційного курсу гривні до долара США.

Необхідно виділити такі напрями поліпшення інвестиційного клімату ринку житлової та комерційної нерухомості:  поліпшення режиму іноземного інвестування; удосконалення правого поля держави (законодавча база); покращення стану фінансово – кредитної системи країни; заохочення інвестиційної активності населення; стійкість фінансового та фондового ринку; подальший розвиток будівельного комплексу.
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Перспективи розвитку Української фондової біржі

Стасюк А. М. , студентка V курсу ФММ, гр. УС-51с 

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Фондовий ринок України є частиною фінансового ринку, який стає потужним механізмом мобілізації, розподілу та перерозподілу фінансових ресурсів. Від формування ефективної моделі фондового ринку залежать економічні реформи в країні, обсяги інвестицій у виробничі та соціальні сфери. Фондовий ринок України ще досі перебуває в стадії становлення. Організований ринок охоплює лише 9 % обсягів торгів з цінними паперами [3]. Для країни та інвесторів важливо  збільшити цей показник, адже завдяки операціям на фондових біржах і ТІС встановлюється ринкова ціна прозорим шляхом через торги, унеможливлюються спекулятивні дії та створення штучного курсу.

Важливою ланкою на українському фондовому ринку є Українська фондова біржа, яка є першим в Україні організованим ринком цінних паперів яка створена у відповідності до Закону України "Про цінні папери і фондову біржу" [2]. Торгівля на Українській фондовій біржі головним чином обмежується транзакціями з товарами, приватизаційними транзакціями і ще рідше з іншими цінними паперами, загалом біржа не спромоглася розвинутися до такого рівня, який задовольняв би потреби ринку.

Активність на Українській фондовій біржі за останні 5 років значно знизилася. У 2004 р обсяг торгів на біржі  склав 1498,229 млн грн, у 2008 р - 114,533 млн грн, а за 9 місяців 2009 року – 19,94 млн грн. і за останній квартал року активність не підвищувалася [2]. Суттєве падіння обсягів торгівлі  спричинено низкою чинників таких як: скорочення обсягів об’єктів  приватизації, що пропонувались до продажу на УФБ, відсутність торгів у секторі приватизації значною мірою пов’язане з введенням ВРУ мораторію у сфері приватизації в 2005 р.; падіння обсягів торгівлі похідними цінними паперами у зв’язку з вагомим зниженням пропозицій з боку ФДМУ на продаж пакетів акцій інвестиційно привабливих підприємств; збереження тенденції низької активності на вторинному біржовому ринку цінних паперів.

Гострою проблемою біржі є маніпулювання в різних формах як з боку держави, так і з боку великих підприємств. Це негативно впливає на інвесторів і зменшує прозорість ціноутворення. На світових регульованих ринках така діяльність не дозволена та існують штрафні санкції, які відсутні в Україні. 

Однією з причин низької кількості угод та проданих цінних паперів на Українській фондовій біржі та взагалі на національному фондовому ринку є можливість продажу активів на західних ринках за вищою ціною, ніж на внутрішньому.

При створенні УФБ засновники поклали на неї такі такі функції як оргнізацію українського ринку цінних паперів і створення необхідних умов для його функціонування. Українська фондова біржа ґрунтується на безприбуткових початках, принципах ліквідності та широкої гласності і довіри. Але сьогоднішнє становище біржі не відповідає цим положенням. Її лідируючі позицію перебрала на себе ПФТС, яка лише нещодавно отримала статус фондової біржі і в 2009 р тримала 95% організованого ринку цінних паперів в Україні [4]. Маючи менше 1% організованого ринку цінних паперів Українська фондова біржа є не ліквідною. Можливі два шляхи розгортання подій: по-перше, закриття біржі; по-друге, Уряду та акціонерам вкласти нові інвестиції для подальшого розвитку. 

Загалом, закриття біржі неможливе, адже закон передбачає певні умови припинення діяльності фондової біржі. Одними з них є виникнення ситуації, коли в біржі залишається 10 членів і протягом 6 місяців у її склад не будуть прийняті нові члени, у такий спосіб Уряд намагається не допустити виникнення монополістів у сфері фондового ринку [1]. На кінець 2008 року інфраструктура членів Української фондової біржі представлена 98 учасниками, за 9 місяців 2009 року – 87 [2]. Для закриття біржі необхідно відкликати ліцензію або об’єднатися з іншими біржами. 

Для розвитку та підвищення активності на Українській фондовій біржі необхідно зробити ряд дій таких як повне технічне переоснащення, побудова системи грошових розрахунків за принципом «поставка цінних паперів проти платежу», підвищення кваліфікаційного рівня персоналу.   Для більш тісної взаємодії українського фондового ринку з зарубіжними ринками та інвесторами має значний вплив поступове запровадження відповідних міжнародних стандартів. Активна участь ДКЦПФР у роботі Міжнародної організації комісій з цінних паперів (IOSCO) сприятиме налагодженню ефективнішому співробітництву з представниками регуляторів інших країн, надасть можливість проводити аналіз практичного застосування вітчизняних та міжнародних концепцій та методів. 
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Первинне розміщення акцій (ІРО) на світових фінансових ринках як інструмент

залучення іноземного капіталу
Стромило В.О., ФММ, група УС-71,

У сучасних умовах розвитку світової економіки як єдиного механізму сформувалася глобальна фінансова система. Міжнародні фондові ринки являються основним джерелом залучення значних фінансових ресурсів, наявність яких стала необхідною умовою економічного розвитку країн. Особливо гостро проблема нестачі капіталу стоїть в Україні. За підрахунками Світового банку реальний сектор національної економіки потребує як мінімум 100-150 млрд. дол. США першочергових інвестицій. У розвинених країнах фондові ринки забезпечують майже 70–75% потреб у фінансових ресурсах, тоді як банки – лише близько 25%. Одним із механізмів залучення інвестицій українськими підприємствами є первинне (публічне) розміщення акцій – ІРО (Initial Public Offering).

Перші ІРО українських організацій здійснені у 2005 році 5 компаніями на суму більше 155,6 млн. дол. США. Станом на першу половину 2009 р. більше 20 українських компаній здійснили ІРО на світових фондових біржах. Найбільш популярним є Альтернативний інвестиційний ринок при Лондонській фондовій біржі (AIM LSE), Лондонська (LSE), Варшавська (WSE) та Франкфуртська (FWB) фондові біржі, що зумовлено спрямованістю цих бірж на роботу з компаніями, які розвиваються, значно нижчою вартістю лістингу та процедури розміщення акцій. Близько 80 організацій заявило про підготовку і здійснення ІРО в 2009-2012 рр. Найбільш привабливими сферами вкладання інвестицій методом ІРО були і залишаються фінансовий сектор, електроенергетика, сфера високих технологій та добувна і переробна промисловість. Серед українських емітентів ІРО: агропромислові підприємства, фінансові компанії, підприємства видобувної промисловості.

Світова фінансова криза 2008-2009 рр. не могла не позначитись на українських емітентах. Відбулося падіння активності в сфері ІРО на всіх світових ринках. Серед країн СНД у 2008 р. проведено 6 ІРО у порівнянні з 30 у 2007 р. У 2008 р. відбулося падіння акцій вітчизняних компаній на міжнародних ринках. Але вже в першій половині 2009 р. почалося зростання цін на акції (компанії як "Укррос", "Миронівський хлібопродукт" і Ferrexpo збільшили свою вартість в декілька разів порівняно з максимальним «падінням» цін на акції на початку 2009 р., а вартість агрохолдингу "Кернел" перевищила до кризовий рівень). Зростання цін на акції дає основу для оптимістичних прогнозів, хоча економічна нестабільність як у світі, так і Україні та очікування нового витка кризи ставить їх під сумнів. ІРО являються одним із найефективніших інструментів інвестування у світовій практиці. До основних переваг здійснення ІРО на міжнародних фінансових ринках для українських емітентів можна віднести:

1. Можливість залучення якісних довгострокових іноземних інвестицій. ІРО стимулює приплив капіталу, який сприятиме загальному розвитку економіки України, зокрема структурній перебудові – розвитку наукомістких та високотехнологічних виробництв (підтвердженням є той факт, що найбільшу вартість на міжнародних фондових ринках мають акції виробників саме високотехнологічної та інноваційної продукції).

2. Формування об’єктивної оцінки вартості підприємства. Це можливо через наявність якісної конкуренції, великої кількості інвесторів та емітентів, ефективного регулювання фондового ринку. При цьому вартість встановлена за допомогою ІРО перевищує ціну активів, так як вона враховує  потенціал, перспективи розвитку, імідж компанії. Внаслідок чого емітент має можливість залучення додаткового капіталу.

3. Створення певного іміджу компанії на міжнародних ринках. ІРО свідчить про наявність довгострокової ефективної стратегії розвитку організації, її перехід на міжнародні стандарти фінансової звітності, ефективного управління, що забезпечує емітенту репутацію привабливого об’єкта інвестування.

4. Публічність і прозорість фінансової інформації про компанію. Одним із обов’язкових етапів здійснення ІРО є розкриття інформації про стан організації, проходження аудиторських перевірок. Для українських підприємств це означає повну зміну культури бізнесу.

5. Висока ліквідність акцій та порівняно з вітчизняними нижчі ризики. На розвинених фондових ринках дохідність і ціна акцій вища ніж на національних – ризики заниження реальної вартості підприємства і недоотримання прибутків нижчі.

Надлишок капіталу у розвинених країнах спричинює відтік інвестицій у країни, що розвиваються. Первинне розміщення акцій являється новим, вигідним та ефективним інструментом отримання додаткового капіталу для українських компаній, необхідного для розвитку економіки і підвищення інвестиційного іміджу країни. Доцільно вживати заходи щодо сприяння здійсненню ІРО українськими компаніями, зокрема:

1. Створити ефективну законодавчу базу для регулювання процесів ІРО українськими емітентами на міжнародних і вітчизняних фондових ринках та надання законодавчих гарантій прав власності іноземних інвесторів.

2. Оптимізувати процедуру вивозу капіталу, з метою припинення незаконного переміщення капіталу за кордон. 
3. Розвивати вітчизняний фондовий ринок, його інфраструктуру, з метою залучення крупних вітчизняних та іноземних інвесторів і емітентів, підвищення його ліквідності. 
ІНТЕГРАЦІЯ ФОНДОВОГО РИНКУ УКРАЇНИ В СВІТОВИЙ ФІНАНСОВИЙ РИНОК

Тібеж Д. М., УС-71, НТУУ „КПІ”, 
1. Важливим кроком до розвитку вітчизняного фондового ринку є IPO (публічне розміщення акцій) українських компаній за кордоном. Фірми шукають нові довгострокові та ефективні джерела фінансування та зацікавлені в публічному розміщенні. 2005 рік став роком початку IPO-руху в Україні. З початком кризи даний процес призупинився, але має перспективи, оскільки публічне розміщення акцій підвищує прозорість бізнесу та дозволяє компаніям залучати додаткові капіталовкладення, інвестиції. Процес IPO сприятиме оздоровленню економіки України, інвестуванню промисловості, прискоренню процесу приватизації державного майна. 

2. Головними проблемами, що стримують IPO українських компаній, являються: системні ризики та нестабільність державної політики; несприятливе для проведення ІРО законодавче регулювання емісії, що не передбачає ІРО (умова випуску акцій лише в національній валюті, жорсткі обмеження на закордонну емісію); нерозвинені стандарти корпоративного управління (розвинені стандарти корпоративного управління вимагають від компанії прозорості та публічності, тобто публічності руху грошових потоків та розкриття інформації про бізнес-процеси); відсутність в Україні достатньої кількості інвестиційних ресурсів (відсутня критична маса фондів, здатних генерувати значні інвестиційні потоки); загальний негативний інвестиційний імідж країни.

3. Організація первинного публічного розміщення являє собою складну, тривалу і дорогу процедуру. Витрати на IPO становлять від 5%, а в деяких випадках сягають 20% від розміру залучених інвестицій. Далеко не всі компанії готові дозволити собі такі витрати. Крім того, вихід на IPO вимагає від компанії проведення комплексних реорганізаційних процедур, метою яких є створення максимально прозорої структури корпоративної власності й управління, грошових потоків і фінансової звітності.

4. Світовий ринок ІРО активно росте. Згідно міжнародного дослідження «Еrnst & Young», в ході проведення ІРО не менше 29 країн залучило більше 1 млрд. доларів США.

Таблиця 1. Країни з обсягом залученого капіталу більше 1 млрд. дол. США за 2005 рік [1] 

	Країна
	Надходження,

млрд. дол. США
	Країна
	Надходження,

млрд. дол. США
	Країна
	Надходження,

млрд. дол. США

	США
	33,086
	Голландія
	3,474
	Ізраїль
	1,663

	Китай
	24,263
	Італія
	3,245
	Гібралтар
	1,658

	Франція
	18,291
	Півд. Корея
	2,903
	Австрія
	1,634

	Австралія
	10,106
	Швейцарія
	2,846
	Польща
	1,530

	Великобританія
	8,138
	Бельгія
	2,767
	Бермуди
	1,459

	Канада
	6,294
	Індія
	2,283
	Малайзія
	1,406

	Японія
	6,231
	ОАЕ
	1,948
	Норвегія
	1,388

	Росія
	4,923
	Бразилія
	1,773
	Казахстан
	1,362

	Німеччина
	4,707
	Саудівська Аравія
	1,674
	Єгипет
	1,282


5. Країни, що розвиваються, вносять значний вклад в підвищення активності на ринку ІРО. Конкуренція між біржами по залученню емітентів свідчить про ріст популярності ІРО як методу фінансування; компанії продовжують розглядати можливості проведення ІРО за кордоном; багато міжнародних ІРО були проведені на фондових біржах, що проводили маркетингові акції за кордоном з метою залучення іноземних інвесторів.

6. Для економічного розвитку необхідно на державному рівні стимулювати  проведення IPO вітчизняними фірмами на зарубіжних та на внутрішніх ринках. Потрібно створити сприятливі умови для розміщення  цінних паперів на ринку, тобто не оподатковувати емісійний дохід, спростити процедурні питання (ревізію організаційної та управлінської структур, проведення необхідних заходів, підготовку "регламентних документів" і т.д.). 

7. Вигідну позицію для IPO займають представники харчової промисловості, виробники товарів широкого споживання (FMCG), а також виробники наукової продукції (під час кризи споживання наукової продукції та її вартість практично не впали). Більшість з них є експортерами, і тільки виграють від низького курсу національної валюти. Вкладення в їх папери обіцяє інвесторові непоганий прибуток. Зацікавити іноземців зможуть цінні папери саме таких компаній як «Рошен», «Чумак» та інші. Інші українські емітенти не проявлять зацікавленість  ІРО в найближчі декілька років. Ціни на вітчизняну продукцію дуже віддалені від світових, національний виробник не  в змозі конкурувати зі світовими брендами. Прибутки від можливих розміщень будуть відносно невисокими. Тому на даному етапі, більш вигідним засобом залучення інвестицій буде  корпоративне кредитування.

8. Світовий капітал шукає свого застосування на нових ринках. Україна, в свою чергу - це величезний ринок, який ще чекає свого відкриття. Є можливість показати західним інвесторам колосальний економічний і виробничий потенціал країни.

Аналіз стану фондового ринку України.

Тірин К.С., студентка НТУУ «КПІ»

Світова криза внесла серйозні корективи в діяльність не лише окремо взятих компаній та галузей, а й економік у цілому. Україна не тільки не стала виключенням із правил, а увійшла в список країн з найбільш несприятливою економічною обстановкою.

Розвиток ринку у 2000-2007 роках стимулювався, з одного боку, стабільним розвитком економіки країни, зростанням обсягів ВВП, промислового виробництва, з другого - сприятливими зовнішніми факторами: зростанням попиту на світових ринках на продукцію основних українських експортерів, зростанням цін на продукцію металургії, а також усіх фондових індексів. Перелічені фактори призвели до чергового припливу спекулятивних іноземних капіталів: за підсумками 2007 року індекс ПФТС зріс на 135,4% - найвищий показник у Європі і другий у світі [1, с.116].

В 2007 році дохідність українського фондового ринку була однією з найкращих у світі, капіталізація українського ринку акцій сягнула $110 млрд. Але в кризовому 2008 році втрати біржового індексу були одними з самих великих, капіталізація знизилась майже 4 рази і склала $22,5млрд. на кінець року [3]. Отже український лідер ПФТС з лідерів росту 2007-го перетворився на лідера падіння 2008-го і з результатом  -74,33% завершив цей рік на рівні 301,42 пункту.

Відтік капіталу з українського фондового ринку був спровокований переважно зовнішніми факторами – розростанням світової фінансової кризи, підвищення ризиків сповільнення світової економіки та масовими банкрутствами міжнародних організацій. А оскільки український фінансовий ринок розвивається і інвестиції в акції українських емітентів в основному носили спекулятивний характер, то з погіршенням ситуації на глобальних ринках іноземні фонди почали стрімко виводити  капітал в рамках глобальної тенденції переведення коштів в більш надійні активи [3].

Щодо ситуації за перше півріччя 2009 року, то березень для українського фондового ринку став найпровальнішим : індекс ПФТС обвалився до 199,12 пунктів, а індекс UX — до 444,64 пунктів. Але попри обвал українського фондового ринку на початку 2009-го, вітчизняні біржові індикатори (індекс ПФТС та індекс UХ) з початку року збільшилися на 40%, ставши одними з лідерів зростання серед світових фондових індексів. Загалом до вересня значення індексу ПФТС коливався в коридорі 400–500 пунктів [2].

За останніми даними (14.12.09) на ПФТС по всіх цінних паперах, включаючи корпоративні облігації і ОВГЗ, поміщено 295 операцій. Об'єм торгів склав 12,7 млн грн. На Українській Біржі - 512 операцій, об'єм торгів - 12,6 млн грн.

Згідно з результатами торгів, основні українські індекси зафіксували спад. Індекс ПФТС впав на 0,68%, до рівня 598,78 пункту; індекс UX, що розраховується Українською Біржею, просів на 0,69%, виявившись на рівні 1521,07 пункту. В той же час Uai-50 (Fundmarket) втратив 0,33%, досягнувши відмітки 40,99 пункту.

Українська Біржа лише ненадовго затрималася на території «биків», після чого послідувало серйозне зниження. В перебіг дня індекс продовжив знижуватися і лише під кінець торгів зумів трохи відіграти падіння. Зарубіжні торгівельні платформи в цілому показали кращий результат.

Динаміка українських фондових індексів йде врозріз із загальносвітовою динамікою руху ключових фондових індексів. Таким чином, ринок практично не реагує на зовнішні чинники, які до недавнього часу були ключовими драйверами українських фондових індексів.
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ФОРМИРОВАНИЕ ЕДИНОГО ГЕОФИНАНСОВОГО ПРОСТРАНСТВА В РАМКАХ ЕВРОПЕЙСКОЙ ИНТЕГРАЦИИ

Черепанов И.А., студент 

Таврический Национальный Университет им. В.И. Вернадского, 

Одной из основных особенностей развития современных экономических отношений является активное участие стран в процессах глобализации, интеграции и регионализации. Украина, как полноправный участник международных экономических отношений, не может оставаться в стороне от происходящих мировых интеграционных процессов. К сожалению, подходы в исследовании данных процессов в Украине недостаточно проработаны, как и процесс выработки решений о возможности и целесообразности участия в валютно-финансовой интеграции и конкретных механизмов такого участия. В таких условиях наиболее целесообразным представляется систематизация, переосмысление и использование западного опыта, накопленного в первую очередь при изучении интеграционных процессов в странах Западной Европы. 

Европейский союз одно из достигших наибольших успехов интеграционных объединений последнего времени. Значительным шагом валютно-финансовой интеграции ЕС стало введение евро. Построение единого европейского рынка финансовых услуг и капитала будет следующим этапом интеграции финансовых рынков. Это вызвано рядом объективных причин:

-  поддержка экономического роста и инвестиционной активности  через механизм привлечения средств на фондовых рынках; 

- опережение США Европейского союза по уровню развития финансовых рынков. Одной из основных целей интеграции финансовых рынков есть формирование в ЕС конкурентоспособного с США элемента мирового финансового рынка.

Проявились первые признаки интеграции европейских рынков капитала: рост присутствия финансовых институтов одних европейских стран на рынках других, сближение процентных ставок стран ЕС, консолидация инфраструктуры рынка ценных бумаг в виде слияний фондовых бирж, клиринговых палат, расчетных систем. Происходит интеграция биржевых структур стран ЕС, однако создание единой европейской биржи в ближайшее время маловероятно. На современном этапе интеграция финансовых рынков охватила только отдельные их сегменты, которые характеризуются стандартизованными продуктами.

Для повышения эффективности интеграции финансовых рынков ЕС с 2002 г. действует процесс выработки регулирующих норм для финансовых рынков. Он состоит из четырех уровней. На первом уровне Европарламент и Совет министров совместно утверждают базовые директивы, которые устанавливают принципы, по которым должны следовать все государства Европейского союза. На втором уровне Европейская Комиссия вместе с Европейским Комитетом по ценным бумагам  разрабатывает меры, необходимые для реализации базовых директив. Третий уровень состоит из кооперации регуляторов рынка ценных бумаг, а четвертый - надзор за выполнением принятых норм.

Из директив, которые содействуют построению единого рынка финансовых услуг, можно выделить Директивы по инвестиционным услугам и по проспекту эмиссии, содержащий информацию, необходимую инвесторам для принятия аргументированного и обоснованного решения о совершении инвестиционной деятельности.  Положения Директивы направлены на гармонизацию национальных правил, а основная ее идея состоит в предоставлении инвестиционным фирмам, своего рода, "единого паспорта", позволяющего функционировать на территории  Европейского союза, в случае разрешения на деятельность в одной из стран ЕС. Главной целью Директивы является создание всесторонней регулирующей базы для управления организованным рынком ценных бумаг, включая сделки на биржах и в других торговых системах. 

Директива по проспекту эмиссии направлена на  облегчение условия привлечения капитала в европейские компании и увеличение уровня прозрачности и интегрированности рынков. Основные положением Директивы включают в себя обязательство публиковать проспект эмиссии, содержащий краткое описание основных характеристик и рисков эмитента, гаранта и ценных бумаг. Все проспекты обязаны одобряться соответствующим компетентным регулятором. При условии одобрения в одной из стран-членов ЕС, ценные бумаги могут свободно торговаться в любой из стран Союза. 

Инфраструктура является важным составным элементом финансовых рынков, от эффективности функционирования которых получает выигрыш вся экономика. В странах еврозоны, невзирая на происходящие процессы консолидации, эта инфраструктура все еще остается фрагментированной. Процесс консолидации финансовой инфраструктуры должен развиваться под действием рынка. Но государство может способствовать этому процессу, снижая или снимая барьеры на пути данной консолидации, тем самым, обеспечивая интегрированную надзорную  и регулятивную базу. 

Из опыта Европейского союза, следует, что целью эффективного включения в процесс финансовой глобализации неотъемлемая роль принадлежит интеграции национальных экономик в рамках единого валютно-финансового пространства. Для осуществления данных планов в странах СНГ уже сейчас должны быть сделаны первые шаги в этом направлении.

Фінансово-кредитне забезпечення національної економіки міжнародними фінансовимиорганізаціями (на прикладі МВФ)

Чиківчук Є. УС-51м.

Національний технічний університет України „Київський політехнічний інститут”

Процес глобалізації є невід'ємною частиною лібералізації міжнародної торгівлі, міжнародних валютно – кредитних відносин. Одним із найважливіших акторів глобалізації світогосподарських зв'язків виступає Міжнародний валютний фонд (МВФ), який займає ключове місце в даній системі. Ефект від роботи з МВФ полягає не стільки в отриманні коштів для структурної трансформації економіки, скільки у створенні Фондом "економічної репутації" для країни.

Відповідно до Закону України “Про вступ України до Міжнародного валютного фонду, Міжнародного банку реконструкції та розвитку, Міжнародної фінансової корпорації, Міжнародної асоціації розвитку та Багатостороннього агентства по гарантіях інвестицій”, який було прийнято 03 червня 1992 року, Україна стала членом МВФ. [1]

У зв’язку із світовою кризою, Україна звернулася із проханням до МВФ відносно фінансової допомоги для подолання кризового становища, яке було схвалене в листопаді 2008. Була визначена  дворічна програма на загальну суму 16,43 мільярда доларів, що у вісім разів більше за квоту країни. [2] Проте, позика надається не одразу, а траншами близько двох млрд. за квартал. Ця сума є об’ємом торгів на міжбанку за два-три дні. Якщо її рівномірно розтягнути га три місяці, то отримуємо суму інтервенцій в 20-40 млн.дол. в день. Надання таких коштів майже не вплине ні на стабільність валютного курсу, ні на вирівнювання платіжного балансу. 

Слід зазначити, що Фонд надає позики за умови обов'язкового погодження з ним зацікавленими країнами програм фінансово-економічної стабілізації та проведення відповідного економічного курсу. Умовами для України виступають: жорсткість умов стягнення боргів населення й підприємств, гнучкий обмінний курс, стримування інфляції монетарними методами, недопущення зростання реальних доходів населення в 2009-2011 роках, жорсткість фіскальної політики, підвищення цін на енергоносії для всіх споживачів до рівня ринкових. 
У 2008-2009 роках Україна отримала три транші кредитної допомоги МВФ на суму понад $10,5 млрд. Виділення четвертого траншу, попередньо запланованого на листопад 2009 року, було перенесено на невизначений термін через набуття чинності закону «Про встановлення прожиткового мінімуму та мінімальної зарплати в 2010 році », проти якого виступає МВФ.[4] Також, для отримання чергового траншу реальний дефіцит бюджету має бути не вище 1% (10 млрд.грн.) ВВП. З урахуванням того, як розвивається економіка України, реально дефіцит становитиме 50 млрд.грн. Оскільки ситуація набаго гірша, МВФ готовий піти на те, щоб дозволити дефіцит у розмірі 3% ВВП, але за умови гарантування його фінансування з неемісійних джерел. 
У 2010 році необхідно буде повернути 30 млрд дол приватних і державних кредитів. Україні потрібно реструктуризувати їх на рівні 70%. А співпраця з МВФ безпосередньо впливає на умови реструктуризації. Якщо банки не зуміють домовитися про реструктуризацію боргів, тиск на гривню посилиться, і без кредиту вірогідна її девальвація.

Взаємодія України з Міжнародним валютним фондом є необхідною передумовою для проведення економічних трансформацій та встановлення макроекономічної стабілізації в країнах, оскільки МВФ надає комплексну допомогу країнам – членам, що включає як технічну безкредитну допомогу, так і фінансування за відповідними механізмами, розробленими з урахуванням особливостей даного регіону. Також вона надає можливість Україні користуватися консультативними, експертними та аналітично-прогнозними послугами МВФ, що в умовах економічної глобалізації має винятково важливе значення. Традиційне фінансове програмування та проста модель, яка лежить в його основі, продовжують визначити правила запозичення ресурсів МВФ, тоді як зміст критеріїв надання допомоги, її обумовленість все більш ускладнюється. МВФ, по-перше, все більше орієнтується на ефективне використання приватного сектора як найбільшого джерела капіталу для забезпечення економічного зростання, а, по-друге - вважає недоцільним використання єдиного підходу в розробці програм реформування економіки різних країн, прагне посилити їх внутрішню (національну) складову.
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Інвестиційний клімат України: проблеми та шляхи покращення

Шубіна К.А., 

Національний технічний університет України «Київський політехнічний інститут»
Проблеми залучення інвестицій у сучасній економічній науці займають центральне положення. Одним із найважливіших питань є забезпечення сприятливого інвестиційного середовища, що значно впливає на процеси відтворення в країні, сприяє залученню у світовий поділ праці, створює необхідні умови для економічного зростання. Процес активізації інвестиційної діяльності гальмує проблема нестачі інвестиційних ресурсів. На думку іноземних інвесторів, основною негативною ознакою інвестиційного клімату в Україні є політична нестабільність, непріоритетні напрями розвитку економічної політики, нестабільна законодавча база питань щодо іноземного інвестування.  Проблеми активізації інвестиційної діяльності та покращення інвестиційного клімату досліджували такі науковці: С. Абрамова, В. Геєць, М. Герасимчук, А. Пересада та ін.. Потреба України в іноземних інвестиціях завжди була великою. [3] Саме тому за останні роки державою було удосконалено нормативно правове регулювання. Станом на 1.10.2009 найбільше зріс капітал нерезидентів з Нідерландів – на 560,5 млн дол., Франції – на 323,5 млн. дол., Угорщини – на 182,6 млн. дол., Польщі – на 145,3 млн. дол., Віргінських, Британських островів – на 91,8 млн. дол., до відповідного періоду 2008 року. [2]

Перешкоди, які гальмують залучення іноземних інвестицій:

· Ускладнена і нечітка податкова система;

· Складна процедура розміщення капіталів;

· Недосконалість законодавства та високі проценти за кредитами;

· Відсутність належної системи страхування по укладеним угодам.

Саме значний підприємницький ризик, який притаманний Україні стримує потік іноземних інвестицій. Останнім часом актуальною стала проблема запобігання легалізації коштів, отриманих шляхом відмивання інвестицій. Україна відповідно до існуючих вимог внесла зміни у чинне законодавство. На сьогодні законодавчими актами, що регулюють відносини у сфері інвестицій, є закони «Про інвестиційну діяльність», «Про режим іноземного інвестування» та «Про захист іноземних інвестицій на Україні». Відповідно до існуючих актів інвесторам надаються широкі можливості, щодо вибору об’єктів інвестування, але у них не передбачено механізм захисту інтересів іноземних інвесторів. Проте Україна має ряд характеристик, що сприяють реалізації інвестиційного потенціалу:

· Вигідне географічне положення;

· Багаті природні та рекреаційні ресурси;

· Освічена робоча сила;

· Несформований ринок товарів. Це дає змогу інвесторам вкладати гроші у виробництво будь-якого товару з мінімальними ризиками;

· Незадоволений попит населення;

· Низька конкурентоспроможність вітчизняних виробників;

· Переваги інвесторів у технічних і наукових знаннях. [1]
Між тим попри наявність значних переваг, міжнародними експертами відзначається зниження інвестиційної привабливості нашої країни. За даними Doing Business, Україна за рейтингом реформування бізнес середовища у 2009 році посідає 145 місце серед 181 країн, що нижче на одну позицію, ніж у 2008 році.

Отже, необхідно здійснити комплекс заходів, спрямованих на зниження рівня інфляції, зменшення ризиків втрати прибутку, удосконалити механізм страхової системи та зменшити збори оподаткування. Також необхідно забезпечити публічність відомостей щодо реєстрації інвестиційних фірм та їх діяльності та вирішення існуючих проблем у функціонуванні системи компетентних органів, які здійснюють регулювання ринку інвестиційних послуг. Отже, проблема  вдосконалення інвестиційного клімату досить складна і актуальна, потребує удосконалення правового середовища та у його рамках державного управління.
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Рис. 2 Вплив мита на економічні процеси в довготерміновій перспективі
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